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Wichtige Kennzahlen / Inhalt

Nanogate im Uberblick

Bezogen auf die Nanogate-Gruppe (nach IFRS, Angaben in TEUR)

2008 2007 2006 2005

Umsatz 10.703 12.152 10.404 7.834 4.763
Gesamtleistung 14.225 16.450 12.353 8.827 4.726
EBIT -2.232 1.271 1.628 1.099 341
EBT -2.602 1.070 1.548 1.166 253
Konzernergebnis -1.367 984 1.296 1.171 153
Bilanzgewinn 1.242 2.609 2.375 1.079 -92
Cashflow aus betrieblicher T4tigkeit -1.148 582 1.551 1.175 1.032
Cashflow aus Investitionen -4.188 -4.951 -2.021 -780 -174
Bilanzsumme 34.322 32.565 22.752 20.721 3.652
Eigenkapital 21.084 22.570 19.985 18.521 1.981
Eigenkapitalquote (in %) 61,4 69,3 84,1 89,0 41,0
Liquide Mittel 5.906 8.477 12.378 12.858 976
Ergebnis je Aktie (in Euro)* -0,72 0,52 0,68 0,62 0,08
Mitarbeiter (Jahresdurchschnitt) 75 68 58 44 29
Umsatz je Mitarbeiter 144 179 179 178 164

* Unterstellt wird eine identische Aktienanzahl von 1,9 Mio. Stiick in den Geschéftsjahren 2005 bis 2009.
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Mit Know-how und Technologie von Nanogate
* laufen Motoren linger und sparsamer.
* werden Produktionsprozesse eflizienter und kostengiinstiger.
* sinkt der Reinigungsaufwand von Gebiuden.

* werden Sportgerite wie Skier und Boote schneller.

Die Nanogate AG ist einer der Vorreiter der Nanotechnologie.
Wir verindern Materialien, geben ihnen neue Eigenschaften und
ermoglichen die industrielle Nutzung. Durch Nanogate werden
Produkte kostengiinstiger, leistungsfihiger und umweltschonender.

Wir schaffen Werte. Fiir unsere Kunden, fiir unsere Aktionire,

fiir die Gesellschaft und fiir die Umwelt.




Brief an die Aktionare

Sehr geehrte Aktionire,

sehr geechrte Damen und Herren, liebe Mitarbeiter,

erfolgreiche Unternehmen handeln antizyklisch. Getreu diesem unternehmerischen Grundsatz hat Nanogate
im vergangenen Jahr das kiinftige Wachstum vorbereitet: durch verstirkte Investitionen und Entwicklung

von Produkten mit einem breiten Anwenderfeld sowie durch externes Wachstum.

Der stirksten Wirtschaftskrise der vergangenen 60 Jahre zum Trotz haben wir eine umfassende Innovations-
offensive gestartet, unser Technologie-Portfolio um neue leistungsstarke Lésungen erginzt und eine Vielzahl
neuer Anwendungen entwickelt, mit denen wir grofle und wachstumsstarke Mirkte adressieren. So kénnen
wir auf Basis dieser erfolgreichen Eigenentwicklungen sowie dem zusitzlichen Know-how unserer neuen
Beteiligungsgesellschaft sarastro attraktive Hochleistungsoberflichen anbieten. Mit diesen Schritten hat
Nanogate die strategischen Ziele fiir 2009 voll erreicht. Von den Erfolgen der Innovationsoffensive werden
wir bereits im Jahr 2010 erheblich profitieren. Wir haben die Krise als Chance genutzt, unsere Stirken
ausgebaut und unser Wachstumspotenzial vergrofiert. Operativ haben wir ebenfalls wichtige Erfolge erzielt
und unsere Marktposition ausgebaut — mit Auftrigen von neuen wie bestehenden Kunden: Dazu zihlt unsere
vertiefte Partnerschaft mit Bosch im Bereich Wirmetauscher durch eine weitere Produktserie. Zudem setzt
der Autohersteller Opel unsere neuartige Sitzbeschichtung im Opel Insignia ein. Unsere internationale
Marktprisenz haben wir beispielsweise mit dem Einstieg in den 8sterreichischen Einzelhandel mit der
REWE-Gruppe verbreitert.

Innovations-Partnerschaft

Wir machen bestehende Produkte leistungsfahiger, indem wir sie mit zusitzlichen Funktionen wie
schmutzabweisend oder reibungsminimierend versehen, wir vereinfachen Produktionsprozesse und
verringern den Ressourcenverbrauch bei der Produktion und der Nutzung der Produkte zum Beispiel durch
lingere Laufzeiten oder geringeren Energieverbrauch. Als Produzent und Enabler verstehen wir uns als
Bindeglied zwischen der Industrie, welche die Endprodukee herstellt, und den Produzenten der Ausgangs-
stoffe. Diese zentrale Position innerhalb der Wertschépfungskette erméglicht unseren Erfolg. Wir verfiigen
einerseits iiber die Kompetenz, mit nanoskaligen Strukturen Produkte aus unterschiedlichen Branchen zu
veredeln — und bieten zugleich das Know-how, die dafiir nétigen Produktionsschritte in die bestehenden
Fertigungsprozesse unserer Kunden zu integrieren. Unser Schwerpunkt liegt auf den Branchen Automobil-/
Maschinenbau, Gebiude/Interieur, Sport/Freizeit und Funktionelle Textilien sowie den besonders
zukunftsweisenden Kompetenzfeldern Energieeffizienz, Luftfiltration und Lichtlenkung. Bei allen Projekten
kooperieren wir mit Kunden und Vertriebspartnern, die in ihren Segmenten fithrend sind. Ihnen verhilft
unsere Expertise und Innovationsstirke zu mehr Erfolg — und wir profitieren von der Vertriebsstirke

unserer Kunden.

Starkes zweites Halbjahr 2009

Nanogate hat im abgelaufenen Geschiftsjahr wichtige operative und strategische Fortschritte erzielt.
Gleichwohl konnten wir uns nicht der Wirtschaftskrise entzichen. Wihrend wir in den Anwendungsfel-
dern Sport/Freizeit und Funktionelle Textilien mit neuen Auftrigen wichtige Impulse verzeichneten,
hielten sich die Kunden in den Feldern Automobil-/Maschinenbau und Gebiude/Interieur mit Orders
zuriick. Gerade mittelstindische Kunden reduzierten ihre Auftrige oder verschoben Projekte. Zur
Jahresmitte war der Tiefpunke erreicht — bereits in der zweiten Jahreshilfte verbesserte sich die Nachfrage
hingegen deutlich, sodass in Summe der Umsatz mit 10,7 Mio. Euro (Vj: 12,2) relativ stabil blieb. Im
Vergleich zum ersten Halbjahr mit 4,1 Mio. Euro stieg der Umsatz im zweiten Halbjahr um 60 Prozent
auf 6,6 Mio. Euro. Die deutliche Nachfragebelebung seit dem Sommer 2009 sowie der gute Jahresauftakt
2010 deuten darauf hin, dass die konjunkturell bedingte Umsatzdelle tiberwunden ist und Nanogate auf

den langfristigen Wachstumskurs zuriickkehren kann.




Wie erwartet, liefen die geringeren Umsatzerldse und die Aufwendungen fiir die Innovationsoffensive
erstmals seit dem Borsengang 2006 keinen Raum fiir Gewinne. Zumindest hat die wieder steigende
Nachfrage Nanogate in einzelnen Monaten im zweiten Halbjahr zuriick in die Profitabilitit gefiihre. Das
Betriebsergebnis EBIT lag im Gesamtjahr bei -2,2 Mio. Euro (Vj: 1,3), wovon der Hauptanteil im ersten
Halbjahr anfiel (-2,0 Mio. Euro). Das Konzernergebnis belief sich auf -1,4 Mio Euro (Vj: 1,0). Zur
signifikanten Ergebnisverbesserung im zweiten Halbjahr trugen neben einem hoheren Auftragseingang
auch gesunkene Investitionen — nach der Investitionsspitze im ersten Halbjahr — fiir neue Technologien
sowie gezielte Kosteneinsparungen bei. So erwirtschaftete Nanogate im zweiten Halbjahr 2009 bereits
wieder einen positiven operativen Cashflow. Mit liquiden Mitteln von 5,9 Mio. Euro und einer Eigenkapi-

talquote von 61 Prozent sind wir finanziell fir die anstehenden Aufgaben gut aufgestellt.

Riickkehr auf Wachstumskurs avisiert

Nach einem Jahr des Umbruchs kehrt Nanogate nun auf den langfristigen Wachstumspfad zuriick. Bereits
in den ersten Monaten des neuen Geschiftsjahres 2010 hat Nanogate zusitzliche Kooperationen vereinbart
und gemeinsam mit Kunden neue Produkte eingefiihrt. Der Auftragseingang verbessert sich kontinuier-
lich. Parallel verzeichnen wir eine steigende Innovationsbereitschaft unserer Kunden, nachdem 2009 neue
Projekte vielfach verschoben wurden. Sollten sich die ersten positiven Signale bestitigen und die internati-
onale Wirtschaft wieder Tritt fassen, erwarten wir im Geschiftsjahr einen Umsatzanstieg auf mindestens

13 Mio. Euro, sofern unsere Kunden die avisierten Projekte umsetzen. Damit werden wir 2010 das Niveau
von 2008 mit der bisherigen Bestmarke von 12,2 Mio. Euro deutlich tibertreffen. Zugleich méchten wir

das Ergebnis erheblich verbessern, da Investitionen und Entwicklungskosten in signifikanter Grofienord-

nung primir im Kompetenzfeld Lichtlenkung anfallen.

Fokus auf Internationalisierung, neue Technologien und weitere Partner

Nanogate setzt auf drei zentrale Wachstumstreiber:

1. Ausbau der Markeposition: Wir mochten in den vier Anwendungsfeldern unsere Marktposition
ausbauen, gerade auch international — exemplarisch dafiir steht unser Wachstum mit Abgasriickfithrven-
tilen durch einen zusitzlichen Hersteller.

2. Neue Technologien: Mit Anwendungen in den zukunftstrichtigen Kompetenzfeldern kénnen wir erheb-
liche Umsatz- und Ergebnispotenziale erschlieffen — wie die Kooperationim Bereich Luftfilter mit
unserem Partner GEA Group zeigt.

3. Externes Wachstum: Uber Beteiligungen erschlieflen wir neue Vértriebskanile und runden unser
Technologie-Portfolio ab — ein wichtiger Erfolg ist der Einstieg beim Nanotechnologie-Unternehmen
sarastro GmbH. Bereits Anfang April haben wir gemeinsam einen ersten signifikanten Auftrag

gewonnen.

Nanogate feierte im vergangenen Jahr sein zehnjahriges Jubilium. In dieser Dekade haben wir gemeinsam
mit unseren deutschen und internationalen Partnern mehr als 180 Losungen in die Serie tiberfithrt. Das
umfangreiche Produktportfolio, vorhandene und kiinftige Technologieplattformen sowie die laufende
MarkterschlieSung sind die Basis fiir uniser Wachstum in den nichsten zehn Jahren. Gerade mit Anwen-
dungen in den drei Kompetenzfeldern wollefi wir Nanogate in eine neue Dimension bei Umsatz und
Ergebnis fithren. Zum steigenden/Unteriehmenswert tragen unsere motivierten Mitarbeiter mit ihren
Konzepten fiir Anwendungen und Veftrieb bei. Gemeinsam haben wir das schwierige Jahr 2009 gemeistert
und die Grundlagen fiir einei Wachstumsschub im Jahr 2010 geschaffen. Die Innovations-Partnerschaft

ist dafiir der richtige Schlissel,

'y

Ralf Zastrau ’(CEO) Michael Ju g COO)
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Januar

Bestnoten fiir die
Nanogate-Technologie von
Forschungsinstituten sowie
im Rahmen von Pilotprojek-
ten: So wurde vor allem die
Schmutzabweisung, Séure-
bestéandigkeit und Standzeit
von Filtern bei Hochtem-
peraturanwendungen, bei-
spielsweise in GieBereien,
bei der Metallverarbeitung
oder Miillverbrennung,

signifikant verbessert.

Riickblick 2009: Auftrage fiir kiinftiges Wachstum akquiriert

Februar

Auf der nano tech

Tokyo, der wichtigsten
Branchenmesse weltweit,
ist Nanogate erstmals

mit einem eigenen Stand
vertreten. Passend zum
Messeschwerpunkt ,Green
Nanotechnology” steht die
Produktfamilie nanoglide®,
welche die Energieeffizienz
von Anwendungen im Ma-
schinenbau verbessert, im
Vordergrund. Die Einfiihrung
des Oberflichensystems
fiir metallische Bauteile im

asiatischen Markt startet.

Mirz

Mit einer Produktserie
fiir funktionelle Textilien

beginnt Nanogate seine

Innovationsoffensive. Damit

mdchte Nanogate seine
Rolle als Innovationspart-

ner fiir Unternehmen

unterschiedlicher Branchen

stérken.

Nanogate gewinnt
weiteren Auftrag aus der
Automobilbranche: Opel
lésst Sitzbeziige seines
Modells Insignia, dem
LAuto des Jahres 2009”, mit
der schmutzhemmenden
Nanogate-Technologie®
veredeln. Die Fahrzeuge
werden mit der , Top Tec”-

Veredelung ausgeliefert.

April

Die dsterreichischen
Supermérkte der REWE-
Gruppe vertreiben kiinftig
mehrere Textilpflegepro-
dukte der Nanogate-Marke
Feldten. Mit dem Auftrag
wird Nanogate einen jahr-
lichen Umsatz im mittleren
sechsstelligen Bereich

erwirtschaften.

REWE.

GROUP

&

HANNOVER
MESSE

Auf der Hannover Messe
stellt Nanogate neue
Systeme zur Beschichtung
von Kunststoffen und zur
Verbesserung der Energie-
effizienz vor: permaRESIST
polymer (Kunststoff) und
permaProtect metal (me-
tallische Anwendungen).
Zudem gewinnt Nanogate
die Special Coatings GmbH
& Co. KG, einen Anbieter
von Systemen fiir die Mas-
senkleinteilbeschichtung,
als weiteren strategischen

Partner.

Mai

Auf dem ersten Interior
Design Kongress in Kéln
stellt die Nanogate AG

ihre neuentwickelten

Hochleistungsoberfldchen

fiir Kunststoffkomponen-
ten vor und présentiert
kiinftige Designoptionen
und Technologietrends im

Materialbereich.

Juni

Praxisbeleg fiir umwelt-
schonende und ressourcen-
sparende Oberflachenver-
siegelung mit NanoGuard®:
Der Reinigungsaufwand im
schwedischen Stadttunnel
Sddra Lanken sank nach
Beschichtung um 50 Pro-
zent. Dies ergab eine erste
Auswertung. Als Folgepro-
jekt veredelte Nanogate die
schwedische Botschaft in

Washington/USA.

Nanogate beteiligt sich

am Wissenschaftssommer
im Saarland. Die zentrale
Veranstaltung von , Wissen-
schaftim Dialog” fand 2009
im Saarland statt und wurde
u. a. von Prof. Dr. Annette
Schavan, Bundesministerin
fiir Bildung und Forschung,
und dem saarlédndischen
Ministerprésidenten Peter
Miiller erdffnet. Mehr als
40.000 Menschen nutzten
das Angebot, um Einblicke
in die Welt von morgen zu

erhalten.



Start fiir Aktionsprojekt
Nanogate griindet mit
Partnern die Aktionsge-
meinschaft , Anti-Graffiti
Saarland”. Mit dem Einsatz
der Produktserie Nano-
Guard®, die mineralische
Oberflachen veredelt und
schiitzt, unterstiitzt Nano-
gate das Landesprogramm
NanoSafe Saarland”, ein
Projekt des Konjunkturpa-
kets Saar 2009.

Erfolgreiche Initiative

Abschlussveranstaltung
der Pilotregion Saarland:
Insgesamt engagierten
sich mehr als 200 Beteiligte
an der Standortinitiative
mit dem Schwerpunkt
Jugend, Technik, Beruf”.
Das Saarland wurde von
der Bertelsmann Stiftung
als Pilotregion im Programm
. Unternehmen fiir die
Region” ausgewihlt.
Nanogate war Mit-Initiator
und Ralf Zastrau, CEO von
Nanogate, Sprecher der

Initiative.

Finanzkraft gestérkt

Mit einem langfristigen
zinsglinstigen Darlehen von
KfW, SaarlB und Saarlandi-
scher Investitionskreditbank
erweitert Nanogate seinen
finanziellen Spielraum fiir
den geplanten Wachs-
tumskurs. Das Geld soll

fiir die Entwicklung neuer
Technologien und weitere
Unternehmensbeteiligungen

verwendet werden.

Firmenjubildum

Nanogate feiert zehnten
Geburtstag: Als Start-up
1999 operativ begonnen,
entwickelte sich das
saarldndische Unterneh-
men zu einem international
fiihrenden Enabler der

Nanotechnologie.

Erweiterung des Portfolios
Durch eine Kooperation mit
sarastro, einem speziali-
sierten Unternehmen der
Nanotechnologie, erweitert
Nanogate das Produktport-
folio um zahlreiche neue
Technologien und Anwen-
dungen fiir biologisch aktive
Oberflachenfunktionen,
beispielsweise antimikrobi-

elle Materialien.

o

sarastro

future iechrgiogies

Messeauftritt in Russland
Auf der RUSNANOTECH,
dem zweiten internationalen
Forum fiir Nanotechnologie
in Moskau, présentiert Na-
nogate innovative Produkte
der Bereiche Automobil
und Gebé&ude/Interieur.

Der Enabler nutzt die Mes-
seprésenz, um sich als
Vorreiter in der Veredelung
von Produkten durch neue
Funktionen fiir Oberfléchen

zu positionieren.

& rushiano

Neues Anwendungspatent

Die LED-Technologie von
Nanogate ist durch ein
zusétzliches Europa-

Patent nun umfassend
geschiitzt. Zudem wurde die
Entwicklung einer neuen

LED-Anwendung gestartet.

Wachstum im Automobil-
Bereich

Nachdem Nanogate bereits
den Opel Insignia mit einer
innovativen Sitzbeschich-
tung ausstattet, folgt nun
der Auftrag fiir die Ver-
edelung von Sitzen eines
Volumenmodells mit der
schmutzhemmenden
Technologie. Eine weitere
Order umfasst die Be-

schichtung von Abgasriick-

fiihrventilen fiir einen

zusétzlichen Fahrzeugher-

steller.

Riickblick 2009

Neuer Auftrag im Bereich
Energieeffizienz

Nanogate verzeichnet

bei seiner internationalen
Wachstumsstrategie einen
weiteren Erfolg: Produktion
und Vermarktung eines
weiteren Modells von Wér-
metauschern zur Steigerung
der Energieeffizienz sind
gestartet — das Projekt

basiert auf einer seit 2005

bestehenden Kooperation.

Ausbau des Sortiments

Mit einer Kratzfestbeschich-
tung fiir Metalloberfldchen
bietet Nanogate in der Serie
Permaline eine Produkt-
neuheit. Anwendungen sind
metallische Dekorelemente
fiir Fahrzeuge, Produkte

der sogenannten ,,WeiBen
Ware " und Oberfldchen im
Innen- und AuBenbereich

von Gebé&uden.

Weitere Beteiligung
Nanogate beteiligt sich mit
25,1 Prozent am bisherigen
Kooperationspartner
sarastro. Das Unternehmen
verfiigt iiber spezielle Kom-
petenzen fiir biologisch-
aktive Oberflachen und
erzeugt antimikrobielle und
medizinisch vertrégliche
Oberfldchen.




Innovativ und zuverldssig

Entscheidendes spielt sich hiufig im Verborgenen ab. Kleinste Verinderungen an nicht sichtbaren
Strukturen verhelfen Materialien und Oberflichen zu véllig neuen Eigenschaften. Mithilfe der
Nanotechnologie kénnen zum Beispiel optische, elektrische und magnetische Eigenschaften verindert
werden. Von dem Nutzen der Nanotechnologie profitieren Verbraucher und Unternehmen: Produkte
werden leistungsfihiger oder die Herstellung effizienter. Nicht selten trigt die Nanotechnologie dazu
bei, den Ressourcenverbrauch zu senken — etwa durch effizientere Energienutzung —, oder die Umwelt zu

schonen — beispielsweise durch den Verzicht auf aggressive Reinigungsmittel.

Nanotechnologie gilt neben der Informationstechnik als einer der Schliissel fiir wirtschaftlichen
Fortschritt. Als Querschnittstechnologie kommc sie in unterschiedlichen Branchen zum Einsatz.
Nanogate als einer der fithrenden europdischen Anbieter hat gemeinsam mit seinen Kunden bereits
mehr als 180 Lésungen in der Serienfertigung realisiert, davon 30 neue im Geschiftsjahr 2009. Mit
Hilfe von Nanogate-Technologie verschmutzen Sitze im Opel Insignia weniger, miissen Wirmetauscher
von Bosch seltener gewartet werden oder sorgen neuartige Beschichtungen von Holmenkol fiir Siege im

Weltcup.

Entscheidend fiir den Erfolg bei unseren Kunden: die Positionierung von Nanogate als Systempartner.
Wir liefern sowohl die nanostrukturierten Materialien als auch das Know-how fiir eine effiziente
Serienfertigung. So begleiten wir unsere Kunden und Partner entlang der Wertschépfungskette — von
der Auswahl der Ausgangsstoffe tiber die Formulierung der Additive und Entwicklung der Materialsys-
teme bis hin zur Produktion. Das hebt uns von vielen Wettbewerbern ab, die sich hiufig nur auf

einzelne Schritte beschrinken.

Fokus auf vier Anwendungsfelder und drei Kompetenzfelder

Wir konzentrieren uns auf die vier attraktiven Branchen Automobil-/Maschinenbau, Gebiude/Interieur,
Sport/Freizeit und Funktionelle Textilien. Intern sind wir teilweise brancheniibergreifend organisiert,
um Synergien in der Produktentwicklung und im Vertrieb zu nutzen. Denn technologische Anforderun-
gen und Kundenstruktur iiberschneiden oder erginzen sich teilweise in den jeweiligen Anwendungsfel-
dern. Wir biindeln Kompetenzen und erméglichen so eine schnelle und efliziente Produkteinfiithrung
sowie einen schlagkriftigen Vertrieb. Unser internationales Geschift wollen wir besonders in Europa
und in den USA ausweiten — neben Kooperationspartnern und Industrickunden setzen wir dabei auch
auf Distributoren, die unsere Losungen vermarkten. In Asien méchten wir auf unseren ersten Erfolgen

aufbauen und weitere Projekte gewinnen.

Parallel entwickeln wir neue Technologieplattformen, um unseren Kunden zusitzliche Anwendungen zu
erméglichen. Dabei stehen — neben unseren vier angestammten Anwendungsfeldern — drei besondere
Kompetenzfelder im Mittelpunkt: Energieeffizienz, Luftfiltration und Lichtlenkung (siche Seite 10).
Anwendungen in diesen Bereichen sollen uns langfristig in neue Dimensionen bei Umsatz und Ergebnis

fiithren.

Hohe Sicherheit und zertifizierte Qualitit

In unserer Verantwortung fiir die Menschen und unsere Umwelt hat die Sicherheit der Produkte und Anwendungen
héchste Prioritit. Daher sind unsere Produkte umfassend von unabhingigen Priifinstituten, wie der Fraunhofer
Gesellschaft und dem TUYV, auf ihre Unbedenklichkeit getestet. Nanogate ist bereits seit dem Jahr 2000 als erstes
Nanotechnologie-Unternechmen in Deutschland nach ISO 9001:2000 (Qualititsmanagement) zertifiziert. Zudem
haben wir 2007 die Zertifizierung fiir umfassendes Umweltmanagement nach ISO DIN 14001:2004 erhalten. Alle
Systeme wurden im Januar 2010 erneut auditiert und in ihrer Wirksamkeit voll bestitigt. Parallel engagieren wir
uns in mehreren Branchenverbinden und in der von der Bundesregierung cingesetzten Nanokommission fiir die

Umsetzung einer integrierten Sicherheits- und Risikoforschung. Nanogate ist auch seit vielen Jahren eingebunden in



Nanogate als Innovationspartner

Automobil/Maschinenbau:

Starke Nachfrage nach Wirmetauschern

Vor allem bei Anwendungen fiir industrielle Kunden, etwa im Automobil- und Maschinenbau, erzielt
Nanogate traditionell hohe Margen. Dies gilt auch fiir das abgelaufene Geschiftsjahr, wenngleich sich
dieser Bereich nicht der konjunkturbedingten und teilweise deutlichen Kaufzuriickhaltung der Kunden
entziehen konnte. Umsatzriickginge bei einzelnen Projekten haben wir teilweise durch neue Auftrige,
sowohl von bestehenden als auch neuen Kunden, kompensiert. Beispielsweise steigt die Nachfrage nach
Wirmetauschern, die durch unsere Technologie veredelt wurden. Vorteil: héhere Energieeffizienz,
weniger Wartung. Und trotz der Schwiiche der Automobilindustrie konnten wir einen weiteren
Hersteller als Kunden gewinnen. Zu starken Riickgingen kam es vor allem in der Druckindustrie, die
ihrerseits kaum Neugeschift verbuchte. Parallel sind im Rahmen unserer Innovationsoffensive zahlrei-
che neue Produkte entstanden. Erhebliches Wachstum versprechen wir uns gerade im Kompetenzfeld
Energieeffizienz sowie im Markt fiir multifunktionale und kratzfeste Oberflichen fiir unterschiedliche

Bauteile.

Gebiude/Interieur:

Vertriebsbasis gestirkt

Die Finanz- und Wirtschaftskrise hat neben dem Automobil- und Maschinenbau besonders den
Immobiliensektor getroffen. Dieser konjunkturbedingten Nachfrageschwiche hat sich Nanogate nicht
entziechen kénnen. Gleichwohl haben wir im Geschiftsjahr 2009 neue Kunden und Vertriebspartner
gewonnen. Mit zahlreichen neuen Anwendungen sind wir nun geriistet, im Jahr 2010 in diesem
Anwendungsfeld unser Neugeschift zu stirken. Dazu zihlen beispielsweise Systeme als UV-Schutz fiir
Kunststoff- und Glasoberflichen.

Sport/Freizeit:

Erfolgreiche Markteinfithrungen sichern Wachstumsbasis

Produkte und Lésungen im Bereich Sport/Freizeit stabilisieren unser laufendes Geschift und ermégli-
chen schnelle Markteinfithrungen. Zum Beispiel verschafft uns unsere Marke Feldten den Zugang zum
osterreichischen Markt: Seit April 2009 liefern wir Textilpflegeprodukte an die Supermarktketten der

REWE-Gruppe in Osterreich. Getragen von diesem Erfolg, wollen wir unsere Marktposition im Bereich

und zusitzliche Groffkunden, etwa Verbrauchermirkte und Drogerieketten, gewinnen — in Deutschland

W
der leistungsstarken Pflegeprodukte, die vor allem den Wert und die Funktion sicherstellen, ausweiten ‘ ‘
" -

etablierte Traditionsmarke fiir Pflegeprodukte im Freizeitbereich und wird unsere Produkepalette und o
Prisenz in diesem Markt stirken. Wihrend sich Feldten auf den Volumenmarkt konzentriert, vermark-
S

sowie im westeuropiischen Ausland. Allein in Deutschland werden in den von uns adressierten und

wachsenden Segmenten jihrlich jeweils mehrere hundert Millionen Euro umgesetzt. Feldten ist eine

tet unsere Tochtergesellschaft Holmenkol Premium-Produkte fiir anspruchsvolle Kunden — bis hin zu
Spitzensportlern im Winter-, Rad- und Segelsport. Holmenkol weitet kontinuierlich mit neuen

Produkten, gerade auflerhalb des angestammten Wintersport-Segments, das Sortiment aus.

internationale Forschungsprogramme wie etwa Nanosafe (sicherer Umgang mit Nanomaterialien, 2009 abgeschlossen)
oder NanoSustain (nachhaltige Betrachtung des kompletten Lebenszyklus von nanotechnologisch veredelten

Produkten, 2010 gestartet).

Zudem werden die bei Nanogate verwendeten Nanomaterialien in fliissiger Form verarbeitet, grundsitzlich in eine
sogenannte Bindermatrix eingebunden und in der Praxis als ausgehirtete Oberflichenbeschichtung angewendet. Alle
zurzeit weltweit verfiigbaren Untersuchungen bestitigen eindeutig: Von Nanomaterialien, die iiber den gesamtem
Lebenszyklus in einer Matrix (vergleichbar einem Lacksystem) fest eingebunden sind, ist eine Gefihrdung fiir Mensch

und Umwelt nach aktuellem Kenntnisstand auszuschlieflen.




Funktionelle Textilien:

Erfolge mit Opel und GEA Group

Erhebliches Wachstum in den niichsten Jahren erwarten wir im Bereich Funktionelle Textilien. Erstes
Standbein sind innovative, schmutzabweisende Beschichtungen fiir Textilien, beispielsweise fir
Autositze im Opel Insignia und weitere Modelle. Dariiber hinaus liefern wir leistungsverbessernde
Filtersysteme (siche auch Abschnitt Kompetenzfelder). Eine umfassende Kooperation mit der GEA
Group AG startete iiberdies im Mirz 2010. In diesem margenstarken Markt wollen wir uns in den

nichsten Jahren als Systempartner etablieren.

Zukunftsweisende Kompetenzfelder:

Innovative Technologien fiir Energieeffizienz, Luftfiltration, Lichtlenkung

Nanogate iibernimmt Verantwortung fiir die Menschen und ihre Umwelt. Wir richten unser Augen-
merk besonders darauf, mit neuen Technologien auf Basis nanostrukeurierter Materialien den Ressour-
cenverbrauch zu senken und Produkte aus allen Bereichen des Lebens effizienter zu machen. Dabei
konzentrieren wir uns auf drei chancenreiche Kompetenzfelder: Energiceffizienz, Luftfiltration und
Lichtlenkung. Mit Ausnahme des Bereichs Lichtlenkung haben erste Produkte bereits die Serienreife

erreicht und werden vermarktet.

Energieefizienz:

Mit unseren Anwendungen, die den Energieverbrauch von unterschiedlichen Produkten und Systemen
minimieren, adressieren wir derzeit zwei Bereiche: In der Heiztechnik statten wir beispielsweise
Wirmetauscher von Bosch mit einer innovativen Beschichtung aus, sodass der Wirkungsgrad nicht
nachlisst und die Energieeffizienz erheblich gesteigert werden kann. Und mit unserer Technologieplatt-
form NanoPlating erzeugen wir metallische Komposite mit neuen Eigenschaften. So werden Ober-

fldchen vor Verschleif§ und Reibung geschiitzt.

Luftfiltration:

Die von Nanogate entwickelten Basistechnologien, wie beispielsweise die Plattform N_charge, haben
wir im Jahr 2009 in ein komplettes, serienreifes Produktportfolio transformiert. Nanogate bietet damit
rund um das Thema Luftreinhaltung und Filtration Lésungen zur Schmutzabweisung, Verlingerung
der Standzeit und signifikant verbesserter Filtereffizienz. So kénnen leistungsfihige Filter auch in
besonders anspruchsvollen Umgebungsbedingungen eingesetzt werden. Nanogate-Technologie reduziert
den Feinstaub, optimiert den Brandschutz und verbessert die Hygiene. Zudem ist gewihrleistet, dass die
Filter in explosionsgefihrdeter Umgebung oder bei besonders hohen/niedrigen Temperaturen sowie
starker chemischer Belastung einsatzfihig sind. Anwendungen sind die Luftreinhaltung in Automo-

bilen, bei Industrieprozessen und in der Gebidudetechnik.

Lichtlenkung:

Neue und energiceffiziente optische Systeme gelten als erheblicher Wachstumsmarkt. Mit Dotfarm®-
Optics verfiigt Nanogate tiber eine leistungsfihige Technologie, vor allem fiir LED- und LCD-
Anwendungen. Basis sind nanostrukturierte Oberflichen mit einzelnen, individuell programmierbaren
Beugungsgittern. Derzeit laufen erste Kooperationen fiir eine Adaption dieser Technologie in die

Serienfertigung. Auferdem priifen wir neue Vermarktungs- und Partnermodelle.



Die Aktie

Im Zuge der konjunkturellen Erholung haben 2009 auch die Aktienmirkte erheblich zugelegt. So stieg
der deutsche Leitindex DAX um rund 20 Prozent, der TecDAX um 55 Prozent. Der Entry-Standard-
Index gewann knapp 40 Prozent hinzu. Die Nanogate-Aktie hat vom allgemeinen Aufwirtstrend
erheblich profitiert und die Wertentwicklung der wichtigsten deutschen Aktienindizes deutlich tibertrof-
fen. Mit 6,64 Euro ins Jahr gestartet, stieg der Kurs um etwa 310 Prozent bis zum Jahresende auf

20,65 Euro.

Kontinuitit in Aktionirsstruktur
Die Aktiondrsstruktur von Nanogate ist nahezu unverindert. Grofite Anteilseigner sind unverindert
HeidelbergCapital Private Equity Fund I und BIP Investment Partners. Der Streubesitz betrug zum

Jahreswechsel 33 Prozent.

Kommunikation verstirkt

Im Berichtsjahr hat Nanogate die Kommunikation mit der Finanzwelt intensiviert. Vorstand und

IR-Verantwortliche hielten aktiv und kontinuierlich den Kontakt mit Investoren, Analysten und

Journalisten. Auf mehreren Roadshows, Investorenkonferenzen und bei Einzelgesprichen, vor allem in

Frankfurt sowie Ziirich, prisentierte das Management die aktuelle Geschiftsentwicklung und die

Zukunftsaussichten der Nanogate AG den Investoren. So war das Unternechmen im vergangenen

Geschiftsjahr im Mai auf der Entry und General Standard Konferenz in Frankfurt und im November

erstmals auf dem Eigenkapitalforum in Frankfurt vertreten. Schwerpunkte der Kommunikation waren Aktionirsstruktur

2009 die gestartete Innovationsoffensive und die Projekte im Rahmen der drei zukunftstrichtigen

Kompetenzfelder. Die Coverage der Nanogate-Aktie hat sich im Berichtsjahr verbessert: Neben der NanoTec Beteiligungen
Landesbank Baden-Wiirttemberg (Kursziel: 19 Euro; Stand: 18.11.2009) und der Investmentbank GmbH' 8,0 %

equinet AG (Kursziel: 18,50 Euro; Stand: 17.12.2009) beobachtet nun auch die quirin bank AG
(Kursziel: 17 Euro, Stand: 9.11.2009) das Wertpapier der Nanogate AG. Alle drei Hiuser empfehlen die

Aktie zum Kauf bzw. zum Akkumulieren.

Auch 2010 wird Nanogate seinen intensiven Dialog mit der Financial Community fortsetzen. Informa-

tionen und Berichte des Unternehmens sowie der Finanzkalender werden in Deutsch und Englisch stets
aktuell auf unserer Website www.nanogate.de publiziert. Der Geschiftsbericht wird nach den internati-
onalen Rechnungsvorschriften IFRS erstellt und innerhalb von vier Monaten nach dem Bilanzstichtag
verdffentlicht.

Hoi .
Aktienkennzahlen Private Equity
Fund I 34,0 %

Bérsensegment Entry Standard BIP Investment P
WKN / ISIN AOJKHC / DE000AOJKHC9 25,0 %

Anzahl ausgegebener Aktien 1.900.000

Designated Sponsor equinet AG, LBBW

Kurs am Jahresanfang/-ende 6,64 Euro / 20,65 Euro

Jahreshoch/-tief 21,20 Euro / 6,64 Euro

Durchschnittskurs 12,34 Euro




Bericht des Aufsichtsrats

Sehr geehrte Aktiondrinnen und Aktionire,

die Nanogate AG hat 2009 die Grundlagen fiir kiinftiges Wachstum gelegt, um die weltweiten
Potenziale des Marktes fiir Nanotechnologie-Anwendungen zu erschlieSen. Dabei setzt die Gesellschaft
auf drei zentrale Werttreiber: internationale Branchendurchdringung, neue Technologieplattformen und
externes Wachstum. In allen drei Bereichen verzeichnete Nanogate im abgelaufenen Geschiftsjahr
Erfolge. Es wurden neue Projekte in den vier Zielbranchen verwirklicht, mit der Vermarktung neuer An-

wendungen begonnen, mehrere Kooperationen vereinbart sowie eine Beteiligung abgeschlossen.

Wihrend des Berichtsjahres stand der Aufsichtsrat dem Vorstand bei allen wichtigen Entscheidungen
beratend zur Seite und kam seiner Kontrollfunktion sorgfiltig nach. Wir nahmen alle nach Gesetz und
Satzung vorgeschriebenen Aufgaben wahr und unterstiitzten den Vorstand dariiber hinaus bei der
Umsetzung der Unternehmensstrategie. Bei Entscheidungen von grundlegender oder strategischer
Bedeutung gab der Aufsichtsrat auch telefonisch oder im Umlaufverfahren seine Zustimmung, falls es
die zeitlichen Rahmenbedingungen erforderten. Wie bereits in den Jahren zuvor, handelte die Ge-
schiftsfithrung auch 2009 rechtmifig, davon konnten wir uns bei regelmifligen Zusammenkiinften

tiberzeugen.

Informationen zur Geschiftsentwicklung, Unternechmenslage und Fragen zur Unternehmensplanung
sowie zur strategischen Weiterentwicklung erhielten wir von der Geschiftsfithrung regelmiflig in miind-
licher und schriftlicher Form. Bei den insgesamt fiinf Aufsichtsratssitzungen im Berichtsjahr war der
Aufsichtsrat vollstindig vertreten. Zwischen den Sitzungen wurde der Aufsichtsrat durch Berichte aus
dem Controlling und Sonderinformationen stets iiber die Geschiftsentwicklung informiert, aktuelle
Ereignisse wurden in Telefonkonferenzen besprochen. Hauptthemen der Aufsichtsratssitzungen und
sonstigen Gespriche zwischen Aufsichtsrat und Geschiftsfithrung waren 2009 die Fortfithrung der
Wachstumsstrategie, die Unternehmensplanung, die Unternehmensfinanzierung, die Liquidititspla-
nung, die laufende Umsatz- und Ergebnisentwicklung sowie die Risikovorsorge und Fortschritte in
Schliisselprojekten. Auflerdem wurden der Ablauf der Innovationsoffensive, Priifung externer Wachs-
tumschancen und die Beteiligung von 25,1 Prozent am bisherigen Kooperationspartner sarastro

ausfihrlich besprochen und gemeinsam entschieden.

Dank der ausfiihrlichen Berichterstattung seitens des Vorstands bestand nicht die Notwendigkeit, die
gesetzliche Méglichkeit zu nutzen, Biicher und Schriften der Gesellschaft einzusehen. Es entfiel auch die
Notwendigkeit, Sachverstindige fiir besondere Aufgaben (§ 111 Abs. 2 AktG) zu bestimmen. Der
Aufsichtsrat hat im Hinblick auf die weitere Professionalisierung der Nanogate AG im Geschiftsjahr
2009 zwei Ausschiisse gebildet: ein ,,Audit Committee®, welches sich primir mit Themenstellungen der

Jahresabschlusserstellung befasst, sowie ein ,Compensation Committee” fiir Vergiitungsfragen.

Die CM Treuhandgesellschaft Regensburg mbH, Wirtschaftspriifungsgesellschaft/Steuerberatungsge-
sellschaft, Regensburg, hat als Abschlusspriifer den Konzernabschluss, den Konzernlagebericht und den
Einzelabschluss samt Lagebericht fiir das Geschiftsjahr 2009 gepriift und jeweils mit einem uneinge-
schrinkten Bestitigungsvermerk versehen. Die entsprechenden Priifungsberichte lagen allen Aufsichts-
ratsmitgliedern rechtzeitig vor und wurden auf der Aufsichtsratssitzung am 15. April 2010 intensiv
diskutiert. Bei dieser Diskussion standen die Abschlusspriifer dem Aufsichtsrat fiir weitere Auskiinfte

zur Verfiigung und berichteten tiber wesentliche Priifungsergebnisse. Alle notigen Unterlagen — Jahres-




abschluss, Konzernabschluss, Lagebericht und Konzernlagebericht — wurden vom Aufsichtsrat intensiv
gepriift. Gegen die vorgelegten Unterlagen hat der Aufsichtsrat keine Einwendungen und hat sich dem
Ergebnis des Abschlusspriifers angeschlossen. In der Aufsichtsratssitzung vom 15. April 2010 hat der
Aufsichtsrat Jahresabschluss und Konzernabschluss gebilligt und den Jahresabschluss damit festgestellt.
Nach eigener Priifung der Richtigkeit und Vollstindigkeit stimmt der Aufsichtsrat den vom Vorstand
im Lagebericht gegebenen Erliuterungen iiber die Bezichungen zu verbundenen Unternehmen
ausdriicklich zu. Die vom Vorstand gemachten Angaben sind nach Uberzeugung des Aufsichtsrats

vollstindig und zutreffend.

Dem Vorstand und allen Mitarbeitern sprechen wir unseren Dank fiir ihren Einsatz im Jahr 2009 aus.
Unseren Geschiftspartnern und besonders unseren Aktiondren danken wir fiir ihr Vertrauen in die
Nanogate AG.

Géttelborn, den 15. April 2010

> o s -
éj . /&/ 4/( ALl e’
Oliver Schumann

Vorsitzender des Aufsichtsrates




Konzernlagebericht 2009 der Nanogate AG,

Quierschied-Gottelborn

1.1. Leistungsprofil des Nanogate-Konzerns
Der Nanogate-Konzern (Nanogate) ist ein international agierender Enabler und erschlief3t fiir
Unternehmen unterschiedlicher Branchen die vielfiltigen Méglichkeiten der Nanotechnologie.
Nanogate verfiigt tiber ein breites Know-how-Spektrum in den Bereichen physikalische und
chemische Nanotechnologie. Mit dem Wissen um die Eigenschaften von nanostrukturierten
Materialien und dem Prozess- und Engineering-Know-how erméglicht (englisch: to enable) Nanogate
den Kunden den Zugang zu dieser Querschnittstechnologie. Ziel ist es, Produkte durch den Einsatz
der Nanotechnologie zu verbessern und damit die Wettbewerbsfihigkeit und Ertragskraft der
Nanogate-Kunden zu steigern. Als ,,Enabler bildet Nanogate die zentrale Schnittstelle zwischen den
Herstellern der Ausgangsstoffe und den Anbietern innovativer industrieller Produkte. Im Mittelpunkt

steht dabei immer die Schaffung von Mehrwert — sowohl beim Kunden als auch bei Nanogate selbst.

1.2. Der Nanogate-Konzern
Der Nanogate-Konzern besteht aus der Muttergesellschaft Nanogate AG, Quierschied-Géttelborn,
und den Beteiligungsunternehmen Nanogate Advanced Materials GmbH (NAM), Quierschied-
Géttelborn, und der HOLMENKOL AG (Holmenkol), Ditzingen, mit ihren Tochtergesellschaften.
Auflerdem ist Nanogate an der FNP GmbH (FNP), Quierschied-Géottelborn, beteiligt und hat im
Dezember 2009 den Erwerb von 25,1 Prozent an der sarastro GmbH (sarastro) vereinbart. Der
Konzern-Jahresabschluss 2009 wurde gemif§ den international geltenden Rechnungslegungsgrund-

sitzen IFRS erstellt.

1.2.1. Nanogate AG
Operativ konzentriert sich die Muttergesellschaft, Nanogate AG, primir auf das Segment
Multifunctional Surfaces. Dieses Geschiftsfeld beinhaltet im Wesentlichen die Veredelung von
unterschiedlichen Produkten mit Hilfe der Nanotechnologie und konzentriert sich dabei auf
die Anwendungsfelder Automotive/Maschinenbau, Gebiude/Interieur, Sport/Freizeit und
Funktionelle Textilien sowie besondere Kompetenzfelder wie Energieeflizienz, Luftfiltration
und Lichtlenkung. Dariiber hinaus verfolgt die Nanogate AG auch ausgewihlte neue Projekte
mit komplexen Anwendungen, die dem Segment Advanced Applications zugeordnet werden.

Hierbei handelt es sich in erster Linie um Projekte im Bereich Optik.

1.2.2. Nanogate Advanced Materials GmbH
Die Nanogate Advanced Materials GmbH, Quierschied-Géttelborn, ist eine 100-prozentige
Tochtergesellschaft der Nanogate AG. Die Beteiligung ist dem Segment Advanced Applica-
tions zugeordnet. Die Nanogate Advanced Materials beschiftigt sich hauptsichlich mit
komplexen Anwendungen und Systemen fiir volumenstarke, hoch spezialisierte Mirkte. Diese

zukunftsweisenden Bereiche sind in erster Linie nanostrukturierte Hochleistungsoptiken.

1.2.3. HOLMENKOL AG
An der HOLMENKOL AG, Ditzingen, hielt die Nanogate AG im Dezember 2009 eine
Beteiligung von 50,01 Prozent. Sie ist dem Segment ,Multifunctional Surfaces” zugeordnet.

Holmenkol ist ein Traditionsunternechmen mit mehr als 85-jihriger Kompetenz besonders im




Wintersport. Das Unternehmen wird als strategischer Partner der Nanogate im Bereich ,,Sport/
Freizeit” aufgebaut und soll zum international fithrenden Anbieter fiir Sportoberflichen weiter-
entwickelt werden. Hierzu werden gegenwirtig das Produktsortiment und die Technologie-

kompetenz deutlich erweitert.

1.2.4. FNP GmbH

Die FNP GmbH, Quierschied-Géttelborn, ist eine 100-prozentige Tochtergesellschaft der
Nanogate AG und ist dem Segment ,Multifunctional Surfaces” zugeordnet. Thr Geschift
konzentriert sich auf Produkte im Bereich Sport/Freizeit der Nanogate AG. Wihrend sich
Holmenkol auf das Premiumsegment fokussiert, soll die FNP GmbH neue Segmente im
Volumenmarkt erschlieflen — vornehmlich mit der Traditionsmarke feldten, unter deren
Namen bereits seit mehr als 120 Jahren Plegeprodukte fiir Sport- und Freizeitprodukte
vertrieben werden. Nanogate, Holmenkol und FNP kooperieren bei der Technologie- und

Produktentwicklung sowie der MarkterschlieSung.

1.2.5. sarastro GmbH
Im Dezember 2009 kiindigte Nanogate an, sich mit 25,1 Prozent an der sarastro GmbH zu
beteiligen. Der Kaufpreis liegt im niedrigen sechsstelligen Euro-Bereich und besteht aus einer
Barkomponente und einem Aktienanteil. Mit der Beteiligung, deren Erwerbsvorgang nahezu
abgeschlossen ist, sollen neue Vertriebskanile erschlossen und die Technologiekompetenz um
biokompatible Losungen erweitert werden. Das Unternehmen ist wachstumsstark und
erreichte 2009 ein ausgeglichenes Ergebnis. Die sarastro GmbH ist darauf spezialisiert,
antimikrobielle und medizinisch vertrigliche Oberflichen zu erzeugen. Zu den Kunden zihlen
beispielsweise Siemens und Wincor-Nixdorf. Nanogate hat sich eine Option zur Aufstockung

der Anteile auf 51 Prozent gesichert.

1.3. Unternehmenssteuerung — Ziele und Strategie
Nanogate verfolgt eine langfristige Wachstumsstrategie, um kontinuierlich die gute Marktposition
weiter auszubauen. Oberstes Ziel ist es, den Unternechmenswert zu steigern. Dazu konzentriert sich
die Gesellschaft auf vier besonders attraktive Anwendungsfelder sowie die Entwicklung von neuen
Technologien und Lésungen, vornehmlich in den drei chancenreichen Kompetenzfeldern Energie-
effizienz, Luftfiltration und Lichtlenkung. Neue Kunden und Vertriebspartner — méglichst internatio-
nal agierende Marktfiithrer in ihrer Branche — sollen sowohl mit bestehenden als auch mit neuen
Technologien gewonnen werden. Dariiber hinaus steht die weitere Erschliefung internationaler
Mirkee im Fokus. Die Moglichkeiten der Nanotechnologie sind erst zu einem geringen Teil erschlos-
sen. Dieser Marke bietet daher groffe Wachstumschancen und Ertragspotenziale. Somit stehen derzeit
die Entwicklung neuer Produkte, die Gewinnung neuer Kunden und die Erschliefung zusitzlicher
Marktsegmente und Regionen im Vordergrund. Nanogate mit seiner groffen Kundenbasis und
Technologie-Kompetenz ist als einer der europidischen Marktfithrer besonders gut positioniert, um im
Milliardenmarke seine Wettbewerbsposition deutlich auszubauen. Der Konzern achtet darauf, nach
Méglichkeit — trotz umfangreicher Vorlaufkosten — die Profitabilitit sicherzustellen. Nanogate
bemiiht sich um einen Ausgleich zwischen Investitionen in Wachstum und Optimierung der
Kostenstruktur. Die wichtigsten Steuerungsgroflen sind Umsatz, EBITDA, EBIT, EBT, Cashflow,
Investitionen sowie die Effizienz der Mitarbeiter. In einem monatlichen Berichtswesen fiir den
gesamten Konzern werden Soll-Ist-Vergleiche durchgefiihrt und die Abweichungen analysiert.
Dariiber hinaus erfolgt eine Steuerung tiber qualitative Ergebnisse wie beispielsweise die Entwicklung
neuer Lésungen, Gewinnung von Referenzkunden und Zertifizierungen durch Kunden, Lieferanten

sowie externe Institute und Unternehmen.




1.4. Die internationale wirtschaftliche Lage

1.5.

1.6.

Im Jahr 2009 erlebte die Welt die schwerste Wirtschaftskrise der vergangenen 60 Jahre. Weltweit sank
die Wirtschaftsleistung (nach Angaben des Internationalen Wihrungsfonds I'WF vom Januar 2010)
um 0,8 Prozent. Deutschland traf die Krise — aufgrund der hohen Exportabhingigkeit — mit einem
Minus von 4,8 Prozent besonders schwer. In der Eurozone ging die Wirtschaft um 3,9 Prozent, in den
USA um 2,5 Prozent zuriick. Besonders betroffen in Deutschland waren die Chemie-Industrie mit
einem branchenweiten Umsatzriickgang von 12,5 Prozent (laut VCI) sowie der Maschinen- und
Anlagenbau mit einem Umsatzriickgang um 23,1 Prozent (laut VDMA). Der private Konsum
hingegen legte gemif§ der GfK um 0,4 Prozent zu. Zur Jahresmitte 2009 schien jedoch die Talsohle
erreicht. Bereits im zweiten Quartal legte das Bruttoinlandsprodukt im Vergleich zum Vorquartal um
0,4 Prozent zu, im dritten Quartal sogar um 0,7 Prozent. Im vierten Quartal 2009 stagnierte die

Wirtschaftsleistung jedoch wieder.

Okonomische Bedeutung der Nanotechnologie: Markt, Wettbewerb, Kunden

Zahlreiche Branchen nutzen bereits die Vorteile der Nanotechnologie. Als Querschnittstechnologie
kann sie den technischen Fortschritt fordern. Daher ist die Marktentwicklung fiir Lésungen und
Anwendungen, die auf der Nanotechnologie basieren, nur bedingt von der allgemeinen wirtschaftli-
chen Lage abhiingig. Jedoch kann eine schwache Konjunktur die Innovationsbereitschaft der Industrie
bremsen. Die Nachfrage nach Nanotechnologie wichst kontinuierlich — allerdings sind Marktdaten
fiir diese sehr breite und inhomogene, sich dynamisch entwickelnde Branche nur bedingt aussagekrif-
tig. Nach Angaben des Marktforschungsinstituts Lux Research (vom Juli 2008) wurden schon im Jahr
2007 weltweit Produkte, die mit Hilfe der Nanotechnologie veredelt wurden, im Wert von 147 Mrd.
US-Dollar umgesetzt.

Geschiftsergebnis im Uberblick
Nanogate hat sich im vergangenen Geschiftsjahr vor allem darauf fokussiert, das kiinftige Wachstum
zu forcieren. Auflerdem wurden wichtige neue Auftrige gewonnen, wenngleich sich der Konzern

umsatz- und ergebnisseitig nicht den Auswirkungen der Wirtschaftskrise entziehen konnte.

Im Mittelpunkt der Anstrengungen fiir kiinftiges Wachstum stand der Start einer Innovationsoffen-
sive. In diesem Rahmen wurden zahlreiche neue Produkte und Anwendungen entwickelt, die nun
vermarktet werden. Parallel lief die Entwicklung neuer Technologie-Plattformen, etwa fiir die
Kompetenzfelder Energieeffizienz und Lichtlenkung, weiter, zum Teil auch mit weiteren Koopera-
tionen. Die Leistungsfihigkeit der Innovationskraft von Nanogate bestitigen neue Patente, beispiels-
weise fiir die Optiktechnologie Dotfarm®-Optics. AufSerdem vereinbarte der Konzern eine Beteili-
gung von 25,1 Prozent am Nanotechnologieunternehmen sarastro GmbH; die Transaktion ist nahezu

abgeschlossen.

Operativ wurden wichtige neue Kunden gewonnen bzw. neue Projekte mit bestechenden Partnern
gestartet. Dazu zihlen beispielsweise im Bereich Funktionelle Textilien zwei Auftrige fiir eine
innovative, besonders schmutzabweisende Beschichtung von Autositzen, unter anderem fiir Opel
Insignia. Im Anwendungsfeld Sport/Freizeit hat Nanogate mit den dsterreichischen Supermarktketten
der REWE-Gruppe das internationale Geschift erheblich ausgeweitet. Im Anwendungsfeld Automo-
bil-/Maschinenbau nutzt nunmehr ein weiterer Autohersteller die von Nanogate beschichteten
Abgasriickfiihrventile, und Bosch veredelt eine weitere Serie von Wirmetauschern mit Know-how von

Nanogate.



1.7. Umsatz- und Ertragslage
Im Berichtsjahr zahlte sich einmal mehr die breite Aufstellung von Nanogate mit vier Anwendungs-
feldern aus. So konnten Schwichen in einzelnen Branchen zumindest teilweise durch Neugeschifte
in anderen Feldern ausgeglichen werden. Gleichwohl ging in Folge der weltweiten Konjunktur-
schwiche der Umsatz auf 10,7 Mio. Euro zuriick (Vj: 12,2).

Dabei belebte sich der Absatz im Jahresverlauf deutlich: Im Vergleich zu 4,1 Mio. Euro in den
ersten sechs Monaten stieg der Umsatz im zweiten Halbjahr um 60 Prozent auf 6,6 Mio. Euro.
Steigenden Umsitzen in den Anwendungsfeldern Sport/Freizeit und Funktionelle Textilien stand
riickldufiges Geschift in den Bereichen Automobil-/Maschinenbau und Gebdude/Interieur
gegeniiber. Hauptumsatzbringer ist unverdndert das Kerngeschift Multifunctional Surfaces mit
Erlssen in Héhe von 10,6 Mio. Euro (Vj: 11,6). Die Umsitze im Segment Advanced Applications
beliefen sich auf 0,1 Mio. Euro (Vj: 0,5). Erwartungsgemif$ trigt das Segment nur marginal zum
Konzernumsatz bei. Derzeit stehen Technologieentwicklung und Markterschliefung fiir das
Anwendungsfeld Lichtlenkung, in erster Linie mit der Technologie-Plattform Dotfarm®-Optics, im
Vordergrund. Das internationale Geschift trigt 47,5 Prozent (Vj: 41,8) vom Umsatz bei und ist

damit weiter ein wichtiges Standbein.

Die Gesamtleistung (Umsatz, Bestandsverinderungen, aktivierte Eigenleistungen und sonstige
betriebliche Ertriige) betrug 14,2 Mio. Euro (Vj: 16,5). Die Gesamterlose (Umsatz plus sonstige
betriebliche Ertrige) lagen bei 11,3 Mio. Euro (Vj: 14,6).

Nanogate konzentrierte sich im Berichtsjahr, wie angekiindigt, vor allem auf Technologieentwick-
lung, unter anderem mit einer umfangreichen Innovationsoffensive, sowie auf die Markterschlie-
Bung. Entsprechend der Entwicklung neuer Anwendungen und Lésungen erhshten sich die
aktivierten Eigenleistungen auf 2,9 Mio. Euro (Vj: 2,3). Im Mittelpunkt standen dabei Produkte fiir
die drei besonders zukunftstrichtigen Kompetenzfelder Energieeflizienz, Luftfiltration und
Lichdenkung. Gemifd IAS 38 wurden nur Entwicklungsaufwendungen fiir Produkte aktiviert, bei
denen zeitnah eine Markteinfithrung erwartet wird. Neben den aktivierungsfihigen Eigenleistungen
betrugen die weiteren Ausgaben fiir Forschung und Entwicklung im Berichtsjahr rund 1,1 Mio
Euro. 0,3 Mio. Euro wurden auf Entwicklungen des Berichtszeitraums und der Vorjahre planmifig
abgeschrieben. Investitionen und Entwicklungsaufwand werden kiinftig deutlich sinken, da viele
Projekte weit gediehen sind. Besondere Entwicklungskosten und Investitionen werden nur noch im

Kompetenzfeld Lichtlenkung erwartet.

Die sonstigen betrieblichen Ertrige in Hohe von 0,6 Mio. Euro (Vj: 2,2) umfassen Kostenzuschiisse
zu Forschungsprojekten sowie Investitionszulagen. Der Vorjahreswert war teilweise von den Transak-
tionen im Zuge der Anteilsaufstockung an der HOLMENKOL AG beeinflusst. Mit 4,6 Mio. Euro
(Vj: 4,5) blieb der Materialaufwand nahezu konstant. Die Materialaufwandsquote (im Verhilenis
zur Gesamtleistung) betrug 32,2 Prozent (Vj: 27,6). Durch einen verinderten Produkemix ging die
Rohertragsmarge (bezogen auf die Gesamtleistung) auf 67,8 Prozent (Vj: 72,0) zuriick. Der
Personalaufwand stieg angesichts zusitzlicher Vertriebs- und Entwicklungskapazititen auf 5,2 Mio.
Euro (Vj: 4,5). Ein weiterer nennenswerter Zuwachs ist derzeit nicht geplant. Bedingt durch die
Unterauslastung erhéhte sich die Personalaufwandsquote (bezogen auf die Gesamtleistung) auf 36,8

Prozent (Vj: 28,3). Durch Kurzarbeit im kleineren Umfang konnte der Anstieg gebremst werden.




Im Kerngeschift Multifunctional Surfaces betrug das Segment-EBIT -0,6 Mio. Euro (Vj: 1,2). Das
Ergebnis ist von dem temporiren Umsatzriickgang infolge der Konjunkturschwiche belastet. Im
Zukunftsgeschift Advanced Applications belief sich das Segment-EBIT angesichts der Technologie-
entwicklung und MarkterschlieSung auf -1,4 Mio. Euro (Vj: -0,7). Wie im Vorjahr bestitigt das

Kerngeschift trotz des erstmaligen negativen Segment-EBITs seine Leistungsstirke.

Im Berichtsjahr wurde erstmals verpflichtend die IFRS 8 angewandt. Hierdurch verindern sich
retrospektiv die Vergleichszahlen fiir das Geschiftsjahr 2008, die im Vorjahresbericht nach dem
damals giiltigen Standard IAS 14 ermittelt wurden.

Uberblick iiber die Segmente:

Multifunctional Surfaces Advanced Applications
2008 2008
TEUR TEUR TEUR TEUR
Segmenterldse 10.596 11.559 107 535
Segment-EBIT -553 1.231 -1.387 -715

1.8.

Das Konzern-EBITDA ging auf -1,1 Mio. Euro (Vj: 1,8) zuriick. Der Riickgang resultiert in erster
Linie aus einer temporiren Umsatzreduzierung aufgrund der Konjunkturschwiche sowie aus den
Kosten fiir Entwicklung und MarkterschlieSung. Im Zuge der Innovationsoffensive erhohten sich die
Abschreibungen auf 1,1 Mio. Euro (Vj: 0,5). Das Konzern-EBIT betrug -2,2 Mio. Euro (Vj: 1,3).
Wie im Vorjahr wurde der Zinsertrag (2009: 0,09 Mio. Euro) im EBIT verbucht. Ohne Zinsertrag
hitte das EBIT -2,3 Mio. Euro (Vj: 0,9) betragen. Der Zinsaufwand erhdhte sich auf 0,4 Mio. Euro
(Vj: 0,2). Der Anstieg resultiert aus dem Working-Capital-Bedarf der Tochtergesellschaft Holmenkol
und dem Abschluss eines KfW-Darlehens fiir den Konzern (siche auch Abschnitt Vermégens- und
Finanzlage). Das Konzern-EBT fiir das Geschiftsjahr 2009 belief sich auf -2,6 Mio. Euro (Vj: 1,1).
Angesichts des groflen Marktpotenzials fiir nanotechnologisch veredelte Produkte kommen derzeit
der Anwendungsentwicklung und der internationalen Markterschliefung hochste Prioritit zu. Nach
Steuern und Anteilen Dritter betrug das Periodenergebnis -1,4 Mio. Euro (Vj: 1,0). Das Ergebnis je
Aktie (unverwissert) betrug -0,72 Euro (Vj: 0,518).

Vermégens- und Finanzlage

Im Berichtsjahr erhéhte sich die Bilanzsumme auf 34,3 Mio. Euro (Vj: 32,6). Die immateriellen
Vermégensgegenstinde stiegen auf 13,1 Mio. Euro (Vj: 10,8). Die Sachanlagen betrugen zum
Bilanzstichtag 5,3 Mio. Euro (Vj: 5,1). Bedingt durch die zeitweilige Umsatzschwiche gingen die
Forderungen aus Lieferungen und Leistungen auf 2,7 Mio. Euro (Vj: 2,9) zuriick. Die Verbindlich-
keiten aus Lieferungen und Leistungen erhshten sich stichtags- und konsolidierungsbedingt auf
2,0 Mio. Euro (Vj: 1,7). Die Vorrite stiegen auf 2,5 Mio. Euro (Vj: 2,2).

Der operative Cashflow aus laufender Geschiftstitigkeit verbesserte sich im Jahresverlauf deutlich und
war in der zweiten Jahreshilfte positiv. Nach -1,2 Mio. Euro im ersten Halbjahr belief er sich im
Gesamtjahr auf -1,1 Mio. Euro (Vj: 0,6). Grund fiir den positiven operativen Cashflow in der zweiten
Jahreshilfte waren das Umsatzplus, sinkende Kosten fiir Technologieentwicklung sowie gezielte
Einsparungen (etwa Kurzarbeit in kleinerem Umfang). Der Cashflow aus der Finanzierung mit

2,8 Mio. Euro (Vj: 0,1) ist geprigt vom Abschluss eines zinsgiinstigen KfW-Darlehens in der zweiten

Jahreshilfte. Damit sichert Nanogate die langfristige Finanzierung des geplanten Wachstumskurses.



1.9.

2.1.

Das KfW-Darlehen aus dem ERP-Innovationsprogramm umfasst ein Volumen von drei 3 Mio. Euro
mit einem festen Zinssatz von rund 4,5 Prozent. Das Darlehen hat eine Laufzeit von zehn Jahren und
ist in den ersten Jahren tilgungsfrei. Nanogate kann die Mittel flexibel abrufen — bislang wird eine
erste Tranche von 1,5 Mio. Euro in Anspruch genommen. Neben den nicht abgerufenen Mitteln aus
dem KfW-Darlehen bestehen Darlehen bei Tochtergesellschaften sowie noch ungenutzte Kreditlinien.
Der Cashflow aus Investitionen in Héhe von -4,2 Mio. Euro (Vj: -5,0) ist geprigt von der laufenden

Technologieentwicklung.

Nanogate hatte im Dezember 2009 eine Kapitalerh6hung in geringem Umfang angekiindigt. Damit
soll ein Teil des Kaufpreises fiir die Beteiligung an der sarastro GmbH beglichen werden. Die
Kapitalerhchung gegen Sacheinlage umfasst die Ausgabe von 5.000 neuen Aktien an die Griinder der
sarastro GmbH. Bis zum Redaktionsschluss dieses Geschiftsberichts war die Kapitalerhdhung nicht

beim zustindigen Amtsgericht eingetragen.

Trotz der temporiren Ergebnisschwiche in Folge des Umsatzriickgangs sowie dem Aufwand fiir
Anwendungsentwicklung und MarkterschliefSung verftigte Nanogate zum Stichtag 31.12.2009 tiber
liquide Mittel in Hohe von 5,9 Mio. Euro (Vj: 8,5). In Verbindung mit ungenutzten Kreditlinien hat
die Gesellschaft eine ausreichende Finanzkraft fiir die Umsetzung der geplanten Wachstumsstrategie.

Die Eigenkapitalquote ist mit 61,4 Prozent (Vj: 69,3) weiterhin hoch.

Mitarbeiter

Die Zahl der Mitarbeiter stieg im Berichtsjahr leicht auf 74,5 (im Durchschnitt; Vj: 68,3). In den
Bereichen Anwendungsentwicklung und Vertrieb wurden die Kapazititen aufgestocke. Ein weiterer
signifikanter Ausbau ist derzeit nicht vorgesehen. Der Umsatz je Mitarbeiter betrug rund 144.000
Euro (Vj: rund 179.000). Acht junge Menschen bildete der Konzern zum Jahreswechsel aus

(Vj: sechs). Seit September 2009 nutzt Nanogate das Instrument der Kurzarbeit. Damit will die
Gesellschaft einerseits die Kapazititen an die aktuelle Auftragslage anpassen und andererseits
kompetente und motivierte Mitarbeiter langfristig halten sowie hochwertige Arbeitsplitze sichern.
Die Kurzarbeit wird seit Marz 2010 angesichts der steigenden Nachfrage langsam reduziert. Manage-
ment und Vorstand beteiligten sich mit einem freiwilligen Gehaltsverzicht von zehn Prozent bei voller
Arbeitsleistung an den Kostensenkungsmafinahmen. Auch der Aufsichtsrat verzichtete auf zehn

Prozent seiner Vergiitung.

Risikobericht

2.1.1. Risikomanagement
Um profitabel zu wachsen, geht Nanogate angemessene, {iberschau- und beherrschbare Risiken
ein. Die Risikoakzeptanz ist umso grofier, je hoher die mit dem Risiko verbundenen Chancen
sind und eine angemessene Steigerung des Unternechmenswertes erwarten lassen. Insgesamt
darf der aggregierte Risikoumfang die in der Nanogate vorhandenen Risikodeckungspotenziale
nicht iiberschreiten. Geschifte mit spekulativem Charakter werden nicht getitigt. Das
Risikomanagement in der Nanogate-Gruppe ist untrennbarer Bestandteil der wertorientierten
Konzernfithrung und in die Managementsysteme des Konzerns eingebunden. Das Unterneh-
men identifiziert innerhalb des Konzerns Risiken bei allen wesentlichen Geschiftsvorgingen

und -prozessen. Die vom Konzern becinflussbare Risikosituation hat sich zum Vorjahr nicht




2.1.2

wesentlich verindert. Die im Folgenden aufgefiihrten Risiken sind die heute identifizierten. Es
ist nicht auszuschlieflen, dass weitere Risiken existieren, die vom Vorstand nicht identifiziert
wurden oder deren Eintrittswahrscheinlichkeit fiir vernachlissigbar gering eingeschitzt wird.
Nach Uberzeugung des Nanogate-Vorstandes weisen die nachstehenden Risiken weder einzeln
noch in ihrer Gesamtheit bestandsgefdhrdenden Charakeer fiir den Konzern auf. Die genann-
ten Markt- und Finanzierungsrisiken sind begrenzt und iiberschaubar. Auf externe Faktoren, in
erster Linie resultierend aus der Finanz- und Wirtschaftskrise, hat Nanogate naturgemif§

keinen Einfluss.

Risiken der Geschiftstitigkeit der Nanogate

Gesamtwirtschaftliche Risiken: Die Nachfrage nach Nanotechnologie-Produkten und
Dienstleistungen in Deutschland ist bedingt abhingig von der gesamtwirtschaftlichen
Entwicklung. Die Investitionsbereitschaft der Unternehmen kénnte von einer abkiihlenden
Binnennachfrage negativ beeinflusst werden. Vor diesem Hintergrund ist nicht auszuschlieflen,
dass die Nachfrage nach Nanotechnologie auf ein niedriges Niveau zuriickfillt und Ausgaben

in neue Projekte ausbleiben bzw. zeitlich verschoben werden.

Marktrisiken: Der attraktive Wachstumsmarkt Nanotechnologie kénnte Wettbewerber mit
unterschiedlichen Kernkompetenzen wie in der Partikelherstellung, Spezial-Chemiefirmen
oder Endprodukthersteller zum Markteintritt bewegen, so dass dies zu einer Verstirkung des
Wettbewerbs fithren kann. Méglicherweise gelingt es der Nanogate-Gruppe nicht, Kunden
den Wert und Nutzen der Lésungen herauszustellen. Dies kann sich auf Umsitze und Ertrige
auswirken. AufSerdem kann nicht ausgeschlossen werden, dass es durch eine Verschirfung
regulatorischer Anforderungen auf europiischer Ebene fiir bestimmte Lieferanten wirtschaft-
lich nicht mehr attraktiv ist, einzelne Ausgangsmaterialien herzustellen. Sollte es der Nanogate-
Gruppe dann nicht gelingen, alternative Lésungen zu finden, kénnten sich nachteilige
Auswirkungen auf den Unternehmenserfolg ergeben und bestimmte Produkte kénnten nicht

mehr hergestellt werden.

Beispielsweise gilt seit Juli 2007 mit REACH (Registration, Evaluation, Authorisation of
Chemicals) eine neue EU-Verordnung zur Registrierung, Bewertung, Zulassung und Beschrin-
kung chemischer Stoffe. Sie soll die vorherige Chemikaliengesetzgebung in der Europiischen
Union harmonisieren und kann Auswirkungen auf Beschaffungs- und Absatzmarkt haben.
Zugleich besteht das Risiko einer nicht ausreichenden Akzeptanz der Nanotechnologie im

Allgemeinen.

Adressausfallrisiken: Die Kundenstruktur des Konzerns ist noch nicht ausreichend diversifi-
ziert, so dass Abhingigkeiten von speziellen Branchenentwicklungen oder einzelnen Kunden
bestehen. Durch das starke Wachstum des Unternehmens soll die Diversifikation nach Kunden
und Regionen weiter verstirkt werden. Im Geschiftsjahr 2009 erzielte Nanogate mit den zehn

groflten Kunden etwa 70 Prozent des Umsatzes.

Risiken aus Kooperationen: Einen erheblichen Teil der Umsatzerlse generiert Nanogate aus
der Bestandskundenbasis und aus Kooperationen. Wenn Bestandskunden oder Kooperations-
partner sich entscheiden, ihre Vertrige nicht zu verlingern, Vertragslaufzeiten zu verkiirzen
oder die Vertragsumfinge zu reduzieren, kann das Konzern-Betriebsergebnis dadurch
beeintrichtigt werden. Zugleich besteht das Risiko, dass Kooperationspartner nicht die

vereinbarten Umsitze erreichen.



Produktrisiken: Nanogate erfiillt seit Januar 2007 die strengen Anforderungen gemif$ ISO
DIN 14001:2004. Bereits seit 2000 ist das Unternehmen als eines der weltweit ersten im
Bereich der Nanotechnologie im Qualititsmanagement nach ISO DIN 9001 zertifiziert. Seit
2007 wird ein aktives Umweltmanagement betrieben, und Nanogate hat sein Engagement im
Bereich der Nachhaltigkeit deutlich verstirke. Alle Produkte wurden von renommierten
Instituten gepriift und freigegeben. Auflerdem werden Mafinahmen, die zur weiteren Klirung
des Risikopotenzials beitragen und zur besseren Transparenz der Nanotechnologie fiihren, von
Nanogate begriifdt, unterstiitzt und aktiv begleitet (z. B. Nanosafe, EU-Projekt zur Geféhr-
dungsanalyse von Nanomaterialien). Gleichwohl kann letztlich nicht ausgeschlossen werden,
dass unbekannte Fehler oder Defekte durch die Anwendung auftreten, die zu Kosten,
allgemeinen Beeintrichtigungen und einem Imageschaden fiihren. Schadensersatzanspriiche
von Endkunden oder Geschiftspartnern kénnen in diesem Zusammenhang nicht grundsitz-
lich ausgeschlossen werden, zumal Nanogate in ausgewihlten Fillen auch die Produkte selbst
in den Markt einbringt und vertreibt. Der Konzern verfiigt fiir diese Fille iiber eine entspre-

chende Produkthaftpflichtversicherung.

Finanzielle Risiken: Der Forderungsbestand kann Risiken hinsichtlich der Realisierbarkeit
von Forderungen in einzelnen Regionen oder Tochtergesellschaften bergen. Diesem Risiko

begegnet Nanogate konzernweit mit einem straffen Forderungsmanagement.

Mitarbeiterrisiken: Ein wichtiger Erfolgsfaktor fiir die Nanogate ist die Verftigbarkeit von
Mitarbeitern mit hoher Fachkompetenz und Qualifikation. Zur Sicherung und Stirkung dieser
Faktoren wird Nanogate sich weiterhin als attraktiver Arbeitgeber positionieren. Mit Engage-
ment bei der Erkennung von Fach- und Fiihrungskriftepotenzial strebt Nanogate eine

langfristige Bindung der Fach- und Managementkrifte an.

Investitionsrisiken: Nanogate investiert derzeit in groffem Umfang in die Entwicklung neuer
Technologieplattformen und zusitzlicher Produkte sowie in die MarkterschlieSung. Der
Mitteleinsatz erfolgt nur, wenn hinreichende Vermarktungschancen bestehen. Dennoch ist
nicht auszuschliefen, dass Entwicklungen nicht die in sie gesetzten Ziele hinsichtlich Umsatz
und Ergebnis erreichen. Zugleich konnte die Notwendigkeit bestehen, dass der Investitionsbe-
darf kurzfristig erhdht werden muss, um die geplanten Ziele zu erreichen, so dass aufgrund der

Vorlaufkosten die Profitabilitit zeitweilig leiden konnte.

. Chancen der kiinftigen Entwicklung

Die Nanotechnologie bringt Produkten aus unterschiedlichsten Branchen einen deutlichen
Mehrwert. Dariiber hinaus ermdglicht sie es, Giiter preiswerter herzustellen oder die Energie-
effizienz im laufenden Betrieb zu verbessern. Daher verspricht der Marke langfristig erhebliche
Umsatz- und Ergebnischancen. Gleichwohl hat sich durch die Finanz- und Wirtschaftskrise
das erwartete Wachstum abgeschwicht: Das Marktforschungsunternehmen Lux Research senk-
te im Sommer 2009 seine Prognose fiir das Marktvolumen fiir nanotechnologisch veredelte
Produkte im Jahr 2015 von 3,0 auf 2,5 Billionen US-Dollar.




Nanogate hat eine strategische Kooperation mit der GEA Group AG gestartet. Ziel der Systempartner-
schaft sind Entwicklung und Vertrieb innovativer Systeme fiir eine effizientere Filtration im Liiftungsbe-
reich. Erste gemeinsame Anwendungen sollen in den nichsten Monaten vermarktet werden und bieten
ein signifikantes Umsatzpotenzial bereits fiir das laufende Geschiftsjahr. Das mittelfristige Umsatzpo-
tenzial liegt im deutlich sechsstelligen Euro-Volumen. Im Rahmen der Systempartnerschaft veredelt
Nanogate bestehende Filtersysteme der GEA Group. Dadurch steigt die Leistungsfihigkeit und
Werthaltigkeit der Filter, die in Liiftungssystemen, beispielsweise fiir Klimaanlagen im Gebiudebereich,
zum Einsatz kommen. Durch die Nanogate-Technologie erhalten die Filtersysteme zusitzliche Funktio-
nen wie antimikrobielle Eigenschaften, verbesserten Flammschutz, hohere elektrische Leitfihigkeit oder
lingere Einsatzzeiten im Vergleich zu herkdmmlichen Systemen. Das Know-how basiert unter anderem

auf der Technologie-Plattform N_charge®.

In der zweiten Jahreshilfte 2009 vermehrten sich die Anzeichen einer leichten wirtschaftlichen Erholung.
Dieser Trend diirfte sich im Jahr 2010 fortsetzen: Der Internationale Wihrungsfonds rechnet in seiner

Prognose vom Januar 2010 weltweit mit einem Wachstum von 3,9 Prozent, nachdem die Wirtschaftsleis-
tung im Jahr 2009 global um 0,8 Prozent gesunken sein soll. Fiir Deutschland wird im laufenden Jahr ein

Plus von 1,5 Prozent und fiir die Euro-Zone von 1,0 Prozent erwartet.

In den USA soll die Wirtschaft um 2,7 Prozent zulegen. Die deutsche Chemie-Industrie erwartet einen
Umsatz-Anstieg um 6,0 Prozent (gemifS VCI), der Maschinenbau ein konstantes Produktionsvolumen

(laut VDMA). Der private Konsum der Bundesbiirger soll nach einer Schitzung der GfK stagnieren.

Nanogate ist mit dem Fokus auf die vier Branchen und drei zukunftstrichtige Kompetenzfelder breit
aufgestellt. Damit konnen schwichere Entwicklungen und unterschiedliche Branchenzyklen zumindest
teilweise ausgeglichen werden. So erméglicht das Industriegeschift hohe Margen, wihrend das Endan-
wendergeschift fiir einen schnellen und kontinuierlichen Mittelzufluss sorgt sowie kurze Markeeinfiih-
rungszeiten hat. Die steigende Nachfrage sowie die neue Kooperation mit der GEA Group AG bestitigen
die gute Marktposition. Mit relevanten Auftrigen, etwa von REWE Osterreich, Bosch und Opel erhohte
Nanogate auch im Jahr 2009 das kiinftige Absatzpotenzial. Zudem steigt die Zahl der Anfragen wieder
deutlich, was auf eine hohere Innovationsbereitschaft der Industrie deutet. Ungeachtet der Finanz- und
Wirtschaftskrise steigerte Nanogate im vergangenen Jahr die Innovationsgeschwindigkeit. Zahlreiche neue
Anwendungen und Ldsungen wurden entwickelt, die nun nach und nach vertrieben und in konkrete
Produkte beim Kunden implementiert werden. Erhebliche Fortschritte erzielte die Gesellschaft bei der
Produktentwicklung in den zukunftstrichtigen Kompetenzfeldern. In den Bereichen Energieeffizienz und
Luftfltration werden erste Produkte bereits vermarktet. Fiir Anwendungen im Bereich Lichtlenkung soll
die Technologieentwicklung zeitnah zur Serienprodukreife tiberfithrt werden und verstirke Partnerschaf-

ten gewonnen werden.

Im Geschiftsjahr 2010 wird Nanogate von seiner breiten Aufstellung und den Innovationen der vergange-
nen Monate erheblich profitieren und auf den Wachstumskurs zuriickkehren. Nach aktuellem Stand diirfte
die temporire Umsatzschwiche tiberwunden und mit einem Umsatz von mindestens 13 Mio. Euro die
bisherige Bestmarke von 2008 iibertroffen werden. Eine deutliche Verbesserung wird auch fiir das
operative Ergebnis erwartet. Dazu tragen in erster Linie deutlich héhere Umsitze sowie sinkende Investiti-

onen und gezielte Kosteneinsparungen bei. Gleichwohl konzentriert sich die Gesellschaft vorrangig auf die



MarkeerschlieSung und Anwendungsentwicklung, um die groffen Potenziale der Nanotechnologie zu
erschlieffen. Nanogate méchte heute die Umsitze und Gewinne von morgen sichern und nimmt daher
heutige Ergebnisbelastungen bewusst in Kauf. Eine prizise Prognose fiir das Geschiftsjahr 2010 hinsicht-
lich Umsatz, Ergebnis und Cashflow wird der Konzern im Jahresverlauf veréffentlichen. Hauptumsatztri-
ger ist unverdndert das Kerngeschift Multifunctional Surfaces; Wachstumsimpulse werden vor allem in
den Anwendungsfeldern Automobil-/Maschinenbau und Sport/Freizeit erwartet. Das Zukunftsgeschift
Advanced Applications soll erste nennenswerte Umsitze beisteuern. Parallel zum organischen Wachstum
priift Nanogate fortlaufend Optionen zum externen Wachstum. Wie die Beispiele sarastro und Holmenkol
belegen, kann Nanogate iiber Beteiligungen oder Ubernahmen erfolgreich neue Vertriebskanile erschlie-
en und das Portfolio an Anwendungen und Technologien erweitern. Mit dem etablierten Kerngeschift,
der Innovationsstirke und der hohen Finanzkraft hat Nanogate die Wirtschaftskrise gut tiberstanden und

zugleich die Grundlagen geschaffen, im Jahr 2010 auf den Wachstumskurs zuriickzukehren.
Quierschied-Géttelborn, den 31. Mirz 2010
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Ralf Zastrau Michael]\ ng
Vorsitzender des Vorstands/CEO Vorstand/(




Konzern-Gewinn- und Verlustrechnung

Konzern-Gewinn- und Verlustrechnung der Nanogate AG

fiir die Zeit vom 1. Januar bis zum 31. Dezember 2009

2008

A T TEUR TEUR
Umsatzerlose 3 10.703 12.152
Erhéhung (Vj. Verminderung) des Bestandes an fertigen
und unfertigen Erzeugnissen 48 -644
Andere aktivierte Eigenleistungen 4 2.883 2.340
Sonstige betriebliche Ertrige 5 591 2.231
Finanzertrige 6 86 371
Materialaufwand 7 -4.575 -4.505
Personalaufwand 8 -5.232 -4.545
Sonstige betriebliche Aufwendungen 9 -5.649 -5.595
EBITDA -1.145 1.805
Abschreibungen auf immaterielle Vermégenswerte
des Anlagevermdgens und Sachanlagen 10 -1.087 -534
EBIT -2.232 1.271
Zinsaufwendungen 11 -370 -201
Ergebnis vor Ertragsteuern -2.602 1.070
Steuern vom Einkommen und vom Ertrag 12 1.004 -391
Ergebnis nach Steuern -1.598 679
Ergebnisanteil anderer Gesellschafter 13 231 305
Ergebnisanteil Eigenkapitalgeber (Konzernergebnis) -1.367 984
Ergebnis je Aktie in EUR 14
Ergebnis je Aktie unverwissert -0,72 0,52
Ergebnis je Aktie verwissert -0,71 0,52
gewogener Durchschnitt der Stiickaktien
unverwissert 1.900.000 1.900.000
verwissert 1.911.540 1.900.000

Konzerngesamtergebnisrechnung der Nanogate AG

fiir die Zeit vom 1. Januar bis zum 31. Dezember 2009

2008

Anm.

TEUR TEUR
Ergebnis nach Steuern -1.598 679
davon auf andere Gesellschafter entfallend 13 231 305
davon auf die Aktiondire der Nanogate AG entfallend -1.367 984
Verinderungen des im Figenkapital erfassten Betrages aus
Cashflow-Hedges - -
Zur Veriuflerung verfiigbare finanzielle Vermdgenswerte - -
Versicherungsmathematische Gewinne und Verluste aus leistungs-
orientierten Pensionszusagen und dhnlichen Verpflichtungen - -
Wihrungsumrechnungen - -
Sonstige im Eigenkapital erfasste Wertinderungen -32 -
Summe der im Figenkapital erfassten Wertinderungen -32 -
davon auf andere Gesellschafter entfallend -16 -
davon auf die Aktiondire der Nanogate AG entfallend -16 -
Summe aus Ergebnis nach Steuern und der im Eigenkapital
erfassten Wertinderungen -1.630 679
davon auf andere Gesellschafter entfallend 215 305
davon auf die Aktiondire der Nanogate AG entfallend -1.383 984




Konzern-Bilanz der Nanogate AG

zum 31. Dezember 2009

. nlm 31.12.2008
A .

nm.

Langfristige Vermégenswerte
Immaterielle Vermogenswerte

Sachanlagen
Finanzielle Vermégenswerte
Sonstige Vermdgenswerte

Latente Steueransprﬁche

Kurzfristige Vermgenswerte

Vorrite

Forderungen aus Lieferungen und Leistungen
Finanzielle Vermdgenswerte

Sonstige Vermdgenswerte

Forderungen aus Ertragsteuern

Zahlungsmittel und Zahlungsmitteldquivalente

15
16
17

18

19

20

21

22

23

TEUR TEUR
13.077 10.763
5.292 5.076
715 598
2 17
3.381 1.918
22.467 18.372
2.484 2.166
2.710 2.868
207 58
398 382
150 242
5.906 8.477
11.855 14.193
34.322 32.565

o . [ 31122000 [REETRPRINE
- ' TEUR L

nm.

Eigenkapital
Gezeichnetes Kapital
Kapitalriicklage
Gewinnriicklage
Konzernbilanzergebnis

Anteile anderer Gesellschafter

Langfristige Schulden

Finanzverbindlichkeiten

Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen
Sonstige finanzielle Verbindlichkeiten
Riickstellungen

Sonstige Verbindlichkeiten

Latente Steuerverbindlichkeiten

Kurzfristige Schulden

Finanzverbindlichkeiten

Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen
Sonstige finanzielle Verbindlichkeiten
Riickstellungen

Sonstige Verbindlichkeiten

24

25
26
27
28
29
30

25
26
27
28
29

1.900 1.900
14.703 14.594
1.331 1.331
1.242 2.609
1.908 2.136
21.084 22.570
2.655 1.450
55 76
2.263 1.960
103 23
544 293
2.806 2.650
8.426 6.452
1.666 725
1.932 1.623
781 349
288 251
145 595
4.812 3.543
34.322 32.565

Konzern-Bilanz
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Ergebnis vor Ertragsteuern

Abschreibungen auf Vermégenswerte des
Anlagevermdgens

Ab-/Zunahme der Riickstellungen

Gewinn aus dem Abgang von Vermégenswerten
des Anlagevermogens

Sonstige zahlungsunwirksame Ertrige und Aufwendungen

Ab-/Zunahme der Vorrite, der Forderungen aus Lieferun-
gen und Leistungen sowie anderer Aktiva, die nicht der
Investitions- oder Finanzierungstitigkeit zuzuordnen sind

Zunahme der Verbindlichkeiten aus Lieferungen und
Leistungen sowie anderer Passiva, die nicht der Investi-
tions- oder Finanzierungstitigkeit zuzuordnen sind

Zwischensumme

Ertragsteuerzahlungen

Cashflow aus laufender Geschiftstitigkeit

Einzahlungen aus Abgingen von Vermogenswerten des
Anlagevermégens

Auszahlungen fiir Investitionen in das
Sachanlagevermégen

Auszahlungen fiir Investitionen in immaterielle
Vermogenswerte

Auszahlungen fiir Investitionen in das Finanzanlagevermégen

Einzahlungen aus dem Verkauf von
konsolidierten Unternehmen

Auszahlungen aus dem Erwerb von
konsolidierten Unternehmen

Cashflow aus Investitionstitigkeit

Einzahlungen aus Kapitalerh6hung
Einzahlung Gesellschafterdarlehen
Einzahlungen aus der Aufnahme von Krediten
Auszahlungen aus der Tilgung von Krediten

Cashflow aus Finanzierungstitigkeit

Zahlungswirksame Verinderung des Finanzmittelfonds

Konsolidierungskreisbedingte Verinderung des
Finanzmittelfonds

Finanzmittelfonds am Anfang der Periode

Finanzmittelfonds am Ende der Periode

Eingezahlte Zinsertriige

G hlte Zinsaufv d ol

Gezahlte/erhaltene Dividend

Konzern-Kapitalflussrechnung der Nanogate AG

1.1.-31.12.2009 1.1.-31.12.2008

nm.

TEUR
-2.602

1.087
117

-1

-138

92

320

-1.125

-1.148

-891

-3.011
-286

-4.188

375
2.619
-229
2.765

-2.571

8.477

23 5.906

6 125
11 313

TEUR
1.070

534
-252

-28
-1.523

972
694
-112
582

-1.887

-2.859
-269

2.137

-2.074
-4.951

1.375
-1.306
69

-4.300
399
12.378

8.477

355
188



Konzern-Eigenkapitalverdnderungsrechnung

Konzern-Eigenkapitalverdanderungsrechnung der Nanogate AG

fiir die Zeit vom 1. Januar bis zum 31. Dezember 2009

Konzernbi- JAGSIER: S
Gezeichnetes  Kapital- Gewinn- . ~ # Konzern-
. . . lanzgewinn/ EENGWEHEE Fremdanteil 8 :
Kapital riicklage riicklage eigenkapital
-verlust mutter
TEUR TEUR TEUR TEUR TEUR TEUR TEUR

Stand am 31.12.2007 1.900 13.829 581 2.375 18.685 1.300 19.985
Einstellung in die Gewinnriicklage
(Beschluss der HV vom 24. Juni 2008) = = 750 -750 - - -
Verinderungen aus
Konzernkreisinderungen

Einstellung in Kapitalriicklage

aufgrund Ubernahme

Minderheitsgesellschafter - 743 - - 743 - 743

Anteilserwerb von

Minderheitsgesellschafter - - - - - -1.274 -1.274

Minderheitsanteile aus Unter-

nehmenszusammenschliissen - - - - - 2.414 2.414
Sonstige ergebnisneutral erfasste
Eigenkapitalverinderungen - - - - - - -
Gewihrung von Aktienoptionen - 22 - - 22 - 22
Konzernergebnis 2008 984 984 -304 680
Stand am 31.12.2008 1.900 14.594 1.331 2.609 20.434 2.136 22.570
Ergebnisneutral erfasste
Eigenkapitalverinderungen - -16 - - -16 -16 -32
Gewihrung von Aktienoptionen - 125 - - 125 19 144
Konzernergebnis 2009 - - - -1.367 -1.367 -231 -1.598
Stand am 31.12.2009 1.900 14.703 1.331 1.242 19.176 1.908 21.084
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Konzern-Anlagevermégen

Entwicklung des Konzern-Anlagevermdgens der Nanogate AG

(Anlage zum Anhang)

Konzernanlagespiegel 2009

Stand 7 uedin. Umbuch- e Stand
1.1.2009 U8 yngen Sl 31.12.2009

TEUR TEUR TEUR TEUR TEUR

I. Immaterielle Vermégensgegenstinde

1. Software 177 55 - - 232
2. Lizenzen, Marken und Patentrechte 305 186 2.780 - 3.271
3. Entwicklungskosten 3.482 2.760 - - 6.242
4. Geschifts- oder Firmenwert 8.629 - -2.674 356 5.599
5. geleistete Anzahlungen 76 9 -76 - 9

12.669 3.010 30 356 15.353

II. Sachanlagen

1. Grundstiicke, grundstiicksgleiche
Rechte und Bauten einschliefllich der

Bauten auf fremden Grundstiicken 1.015 186 134 - 1.335

2. technische Anlagen und Maschinen 1.252 229 524 69 1.936
3. andere Anlagen, Betriebs- und

Geschiftsausstattung 2.565 171 -554 20 2.162

4. Leasinggegenstinde 1.492 11 - - 1.503

geleistete Anzahlungen 141 298 -134 - 305

6.465 895 -30 89 7.241

19.134 3.905 - 445 22.594




Buchwert

Konzern-Anlagevermégen

Abschreibungen
Stand . Umbuch- . Stand
1.1.2009 des Qeschafts— ungen Abginge 31.12.2009 31.12.2009 31.12.2008
jahres

TEUR TEUR TEUR TEUR TEUR TEUR TEUR
115 47 = - 162 70 62
110 61 2 - 173 3.098 195
- 335 - - 335 5.907 3.482
1.681 - - 75 1.606 3.993 6.948
- - - - - 9 76
1.906 443 2 75 2.276 13.077 10.763
35 74 - - 109 1.226 980
311 193 62 66 500 1.436 941
925 309 -64 16 1.154 1.008 1.640
118 68 - - 186 1.317 1.374
- - - - - 305 141
1.389 644 -2 82 1.949 5.292 5.076
3.295 1.087 - 157 4.225 18.369 15.839
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Konzern-Anlagevermégen

Entwicklung des Konzern-Anlagevermdgens der Nanogate AG

(Anlage zum Anhang)

Konzernanlagespiegel 2008

Verin-
Stand Ige;unﬁ_ 7 uedin Umbuch- Abein Stand
11,2008 | 1 UEIES | ngen Ll 31.12.2008
1erungs—
kreis

TEUR TEUR TEUR TEUR TEUR TEUR

I. Immaterielle Vermdgensgegenstinde

1. Software 75 62 40 - - 177
2. Lizenzen, Marken und Patentrechte 987 65 99 -846 = 305
3. Entwicklungskosten 755 229 2.498 - - 3.482
4. Geschifts- oder Firmenwert 5.077 3.219 293 846 806 8.629
5. geleistete Anzahlungen - - 76 - - 76

6.894 3.575 3.006 - 806 12.669

II. Sachanlagen

1. Grundstiicke, grundstiicksgleiche
Rechte und Bauten einschliefllich der

Bauten auf fremden Grundstiicken 162 379 474 - - 1.015

2. technische Anlagen und Maschinen 543 78 645 - 14 1.252
3. andere Anlagen, Betriebs- und

Geschiftsausstattung 1.647 328 644 - 54 2.565

4. Leasinggegenstinde 448 - 1.044 - - 1.492

geleistete Anzahlungen 6 - 135 - - 141

2.806 785 2.942 - 68 6.465

9.700 4.360 5.948 - 874 19.134




Konzern-Anlagevermégen

Stand Verinderung | Abschreibungen Stand
1.1.2008 Konsohdl.e— des geschafts— Abginge 31.12.2008 31.12.2008 31.12.2007
rungskreis jahres

TEUR TEUR TEUR TEUR TEUR TEUR TEUR
40 29 46 - 115 62 35
86 9 15 = 110 195 901
- - = - - 3.482 755
1.606 75 = - 1.681 6.948 3.471
o o = o o 76 =
1.732 113 61 - 1.906 10.763 5.162
4 8 23 = 35 980 158
184 48 87 8 311 941 359
489 150 339 53 925 1.640 1.158
15 36 67 - 118 1.374 433
- - = - - 141 6
692 242 516 61 1.389 5.076 2.114
2.424 355 577 61 3.295 15.839 7.276
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Konzern-Anhang

Anhang zum Konzernabschluss fiir das Geschéftsjahr 2009

A. Grundlagen des Konzernabschlusses
Allgemeine Informationen

Der Konzernabschluss der Nanogate AG zum 31. Dezember 2009 ist nach
den Vorschriften der am Abschlussstichtag giiltigen und von der Europi-
ischen Union anerkannten International Financial Reporting Standards
(IFRS) des International Accounting Standards Board (IASB), London,
sowie den Interpretationen des International Financial Reporting Inter-
pretations Committee (IFRIC) erstellt worden.

Die Nanogate AG ist ein in Deutschland ansissiges Unternechmen mit Sitz
in ,Zum Schacht 3, 66287 Quierschied-Géttelborn®. Die Aktien der Nano-
gate AG werden in den Freiverkehr (Open Market) sowie in den Teilbereich
des Freiverkehrs (Entry Standard) an der Frankfurter Wertpapierhandels-
bérse einbezogen.

Der satzungsmifig festgelegte Gegenstand der Nanogate AG sind insbe-
sondere die Entwicklung, die Herstellung und der Vertrieb chemischer
Erzeugnisse, die Veredelung, der Verkauf und/oder Lohnbearbeitung von
vorgefertigten und/oder Halbfertigprodukten, die Beratung und Material-
engeneering auf obigen Gebieten, die Verwaltung und Lizenzierung von
Schutzrechten und/oder Know-how.

Der Konzernabschluss fiir das Geschiftsjahr zum 31. Dezember 2009 nach
IFRS, wie sie in der EU anzuwenden sind, dient ausschlieflich der Informa-
tion der Offentlichkeit. Er wurde am 31. Mirz 2010 durch Beschluss des
Vorstands zur Verdffentlichung freigegeben.

Der Konzernabschluss wurde in Euro aufgestellt. Soweit nicht anders ver-
merkt, werden alle Betriige in Tausend Euro (TEUR) angegeben.

1. Gesetzliche Grundlagen der Darstellung

Mit Notierung am Entry Standard der Deutschen Wertpapierbérse in
Frankfurt ist die Nanogate AG verpflichtet, einen testierten Konzernab-
schluss samt Konzernlagebericht, entweder nach den geltenden nationalen
Rechnungslegungsvorschriften oder nach den International Financial
Reporting Standards, spitestens innerhalb von sechs Monaten nach
Beendigung des Berichtszeitraums zu veréffentlichen. Der Vorstand der
Nanogate AG hat sich dazu entschlossen, den Konzernabschluss ausschlief3-
lich nach den International Financial Reporting Standards zu erstellen.

Im Geschiiftsjahr 2009 fanden die folgenden Rechnungslegungsstandards
und Interpretationen erstmals Anwendung. Keine der neuen Rechnungsle-
gungsvorschriften hatte einen wesentlichen Einfluss auf die Darstellung der
Vermégens-, Finanz- und Ertragslage oder auf das Ergebnis je Aktie.

Verdffentlicht = Pflicht zur
durch das | Anwendung
IASB im
(iibernommen =~ Verbund-
von der EU)V Konzern

IAS 1 Anderungen: Darstellung des Abschlusses 6.9.2007 1.1.2009
(17.12.2008)

1AS23  Anderungen: Fremdkapitalkosten 29.3.2007 1.1.2009
(10.12.2008)

1AS 32/ Anderungen: kiindbare Finanzinstrumente und 14.02.2008 1.1.2009

IAS 1 bei Liquidation bestehende Verpflichtungen (21.1.2009)

1AS 39/ Anderungen: Umklassifizierung finanzieller 13.10.2008 1.1.2009

IFRS7  Vermédgenswerte — Ausiibungsbedingungen und (9.9.2009)

Annulierungen

Verdffentlicht = Pflicht zur
durch das Anwendung
IASB im
(iibernommen =~ Verbund-
vonder EU)Y | Konzern

IFRS2  Anderungen: anteilsbasierte Vergiitung — Aus- 17.1.2008 1.1.2009
iibungsbedingungen und Annulierungen (16.12.2008)

IFRS 7/ Anderungen: Finanzinstrumente — Angaben/ 5.3.2009 1.1.2009
(27.11.2009)
30.11.2006 1.1.2009
(21.11.2007)
IFRIC 9/ Anderungen: Neubeurteilung eingebetteter Deri- 12.3.2009 1.1.2009
(30.11.2009)

IFRS 4 Versicherungsvertrige
IFRS 8  Geschiftssegmente

TAS 39 vate/ Finanzinstrumente — Ansatz und

Bewertung
TFRIC 13 Kundentreueprogramme 5.7.2007 1.1.2009
(16.12.2008)
diverse  Verbesserungen an den IFRSs 22.5.2008 1.1.2009
(23.9.2009) bzw.

1.1.2010

1) Grundlage: Endorsement Status Report vom 7.1.2010

Im November 2006 verdffentlichte das IASB IFRS 8 (Operating Segments),
der den bisherigen Standard zur Segmentberichterstattung, IAS 14
(Segment Reporting), ersetzt. Nach IFRS 8 sind die zu verdffentlichenden
Segmentinformationen aus den Informationen, die das Management intern
zur Beurteilung der Segmentleistung und Segmentabgrenzung nutzt,
abzuleiten. Damit folgt IFRS 8 dem sogenannten ,Management Ap-
proach®.

Im Mirz 2007 veroffentlichte das IASB den geiinderten Standard IAS 23
(Borrowing Costs), der die Aktivierung von Fremdkapitalzinsen im
Zusammenhang mit dem Erwerb, dem Bau oder der Herstellung eines
qualifizierten Vermdgenswerts vorschreibt.

Im September 2007 veroffentlichte das IASB Anderungen zu IAS 1
(Presentation of Financial Statements). Diese beinhalten Vorschlige zur
Umbenennung der einzelnen Abschlussbestandteile, die Pflicht, unter
bestimmten Bedingungen eine Eréffnungsbilanz fiir das Vorjahr und eine
getrennte Darstellung von Eigenkapitaltransaktionen mit Gesellschaftern
bzw. Nicht-Gesellschaftern offenzulegen sowie die Ertragsteuerauswirkun-
gen pro ergebnisneutral erfasster Komponente in der Gesamtergebnisrech-
nung oder im Anhang separat auszuweisen.

Die im Mirz 2009 veréffentlichten Anderungen zu IFRS 7 (Financial
Instruments: Disclosures) sehen erweiterte Angaben zu den Finanzinstru-
menten vor, die zum beizulegenden Zeitwert bewertet sind. Ferner sind
zusitzliche Angaben zu Liquidititsrisiken zu erbringen. Wesentliche
Anderungen des IFRS 7 sind insbesondere, dass auf Basis einer dreistufigen
Hierarchie anzugeben ist, auf welcher Basis die beizulegenden Zeitwerte
ermittelt wurden. Oberste Hierarchieebene sind beizulegende Zeitwerte auf
Basis von quotierten Marktpreisen. Beizulegende Zeitwerte auf Basis nicht
extern beobachtbarer Bewertungsfaktoren entsprechen der untersten
Hierarchieebene. Fiir Finanzinstrumente, die auf dieser Basis bewertet
werden, sind zusitzliche Angaben, die insbesondere das Periodenergebnis
aus der Bewertung dieser Instrumente betreffen, zu machen. Finanzgaran-
tien und Kreditzusagen sind in die Filligkeitsanalyse eines Unternehmens
einzubezichen.

Die folgenden vom IASB bereits verdffentlichten, aber erst nach dem 31.

Dezember 2009 verpflichtend anzuwendenden Standards und Interpretati-
onen wurden vom Unternehmen nicht vorzeitig freiwillig angewendet. Der
Vorstand erwartet von der Anwendung dieser neuen Rechnungslegungsvor-



schriften in zukiinftigen Berichtsperioden keine wesentlichen Auswirkun-
gen auf die Darstellung der Vermdgens-, Finanz- und Ertragslage oder auf
das Ergebnis je Aktie.

Verdffentlicht = Pflicht zur
durch das | Anwendung
IASB im
(iibernommen  Verbund-
von der EU)V Konzern

Standard bzw. Interpretation

1AS 27 Anderungen: Konzern- und Einzelabschliisse 10.1.2008 1.1.2010
(3.6.2009)

IAS 32 Anderungen: Klassifizierung von Bezugsrechten 8.10.2009 1.1.2011
(23.12.2009)

IAS 39 Anderungen: zulissige Grundgeschifte im 31.7.2008 1.1.2010
Rahmen von Sicherungsbezichungen (15.9.2009)

IFRS1  Anderungen: erstmalige Anwendung der IFRSs 27.11.2008 1.1.2010
(25.11.2009)

IFRS3  Anderungen: Unternehmenszusammenschliisse 10.1.2008 1.1.2010
(3.6.2009)

IFRIC 12 Dienstleistungskonzessionsvereinbarungen 30.11.2006 1.1.2010
(25.3.2009)

IFRIC 15 Vertrige iiber die Errichtung von Immobilien 3.7.2008 1.1.2010
(22.7.2008)

IFRIC 16 Absicherung der Nettoinvestition in einen 3.7.2008 1.1.2010
auslindischen Geschiftsbetrieb (4.6.2009)

IFRIC 17 Sachdividenden an Eigentiimer 27.11.2008 1.1.2010
(25.11.2009)

IFRIC 18 Ubertragung von Vermégenswerten durch den 29.1.2009 1.1.2010
Kunden (27.11.2009)

2. Bilanzierungs- und Bewertungsgrundsitze
Allgemeine Grundlagen

Bei der Aufstellung des Konzernabschlusses zum 31. Dezember 2009
wurden grundsitzlich dieselben Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden
— mit Ausnahme der im Folgenden beschriebenen Ausweisinderungen —
angewendet wie bei der Ermittlung der Vergleichszahlen fiir das Vorjahr im
Konzernabschluss zum 31. Dezember 2008. Im Geschiftsjahr 2009 erfolgte
eine Umgliederung innerhalb der immateriellen Vermégenswerte aufgrund
verbesserter Erkenntnisse beziiglich eines im Wesentlichen in 2008 bilan-
zierten Geschifts- oder Firmenwertes im Rahmen eines Unternehmenser-
werbs. Infolgedessen wurde anstelle eines Geschifts- oder Firmenwertes ein
Markenrecht in Hohe von TEUR 2.674 konkretisiert und dementsprechend
cine Umgliederung in die Position , Lizenzen, Marken und Patentrechte®
vorgenommen. Auswirkungen auf die Vorjahreszahlen in der Bilanz sowie
in der Gewinn- und Verlustrechnung ergaben sich nicht.

Die Einzelabschliisse der Nanogate AG sowie der inlindischen Tochterge-
sellschaften werden nach einheitlichen Bilanzierungs- und Bewertungs-
grundsitzen aufgestellt.

Nach IAS 1 wird bei der Darstellung der Bilanz zwischen lang- und
kurzfristigem Vermogen sowie lang- und kurzfristigem Fremdkapital
unterschieden. Als kurzfristig werden Vermégenswerte, Verbindlichkeiten
und Riickstellungen angesehen, wenn sie innerhalb eines Jahres realisierbar
bzw. fillig sind. Die Gewinn- und Verlustrechnung ist nach dem
Gesamtkostenverfahren erstellt worden. Soweit zur Verbesserung der
Klarheit der Darstellung die Posten der Bilanz und der Gewinn- und
Verlustrechnung zusammengefasst sind, wurden sie im Anhang gesondert
ausgewiesen.

Der Konzernabschluss wurde, mit Ausnahme der Neubewertung von
bestimmten langfristigen Vermogenswerten — im Rahmen der sog.
Kaufpreisallokation aufgrund des Erwerbs von Unternehmensanteilen in
Vorjahren —, auf Grundlage der historischen Anschaffungs- und Herstel-
lungskosten aufgestellt. Die wesentlichen Bilanzierungs- und Bewertungs-
methoden werden nachfolgend erldutert.

Konsolidierungsgrundsitze

In den Konzernabschluss sind neben dem Mutterunternehmen alle Tochter-
gesellschaften, bei denen die Gesellschaft direkt oder indirekt die Mehrheit
der Stimmrechte ausiibt, einbezogen, soweit deren Einfluss auf die
Vermégens-, Finanz- und Ertragslage des Konzerns nicht von untergeord-
neter Bedeutung ist.

Abschluss-Stichtag fiir die Nanogate AG und die in den Konzernabschluss
cinbezogenen Tochterunternchmen ist der 31. Dezember 2009. Das
Geschiftsjahr der HOLMENKOL AG und das ihrer Tochtergesellschaften
beginnt jeweils mit dem 1. April 2009 und endet mit dem 31. Mirz 2010.
Zum Zwecke der Konsolidierung wurden auf den 31. Dezember 2008 und
den 31. Dezember 2009 Zwischenabschliisse erstellt.

Sofern erforderlich, werden die Jahresabschliisse der Tochterunternehmen
an die im Konzern zur Anwendung kommenden Bilanzierungs- und Bewer-
tungsmethoden angepasst.

Die Kapitalkonsolidierung erfolgt nach der Erwerbsmethode. Hierbei
werden die Anschaffungskosten der erworbenen Anteile mit dem auf das
Mutterunternchmen entfallenden neu bewerteten anteiligen Eigenkapital
verrechnet. Die Vermégenswerte, Schulden und Eventualschulden des
erworbenen Unternehmensanteils sind dabei mit ihren jeweiligen
beizulegenden Zeitwerten anzusetzen. Ein verbleibender aktiver Unter-
schiedsbetrag ist als Vermdgenswert zu erfassen, im Zugangszeitpunkt zu
seinen Anschaffungskosten anzusetzen und einem jihrlichen Werthaltig-
keitstest zu unterziehen; ein verbleibender negativer Unterschiedsbetrag
wird, nachdem die Wertansitze nochmals tiberpriift worden sind, sofort
erfolgswirksam im Konzernabschluss erfasst.

Forderungen, Verbindlichkeiten und Riickstellungen sowie Ertrige und
Aufwendungen zwischen den einbezogenen Unternechmen werden im
Rahmen der Schuldenkonsolidierung bzw. der Aufwands- und Ertragskon-
solidierung eliminiert.

Zwischengewinne aus Transaktionen zwischen den cinbezogenen Unternch-
men HOLMENKOL Austria Ges.m.b.H und HOLMENKOL AG in Hohe
von TEUR 13 wurden zum 31. Dezember 2009 eliminiert. Weitere Zwi-
schengewinne zwischen den einbezogenen Unternehmen lagen nicht vor.

Auf Konzernfremde entfallende Anteile am Eigenkapital und am Ergebnis
der Tochterunternechmen werden unter dem Posten Anteile anderer
Gesellschafter ausgewiesen. Die Minderheitsanteile bestehen aus dem
Betrag solcher Anteile zum Tag des urspriinglichen Unternehmenszusam-
menschlusses und dem Minderheitenanteil an den Anderungen des
Eigenkapitals ab dem Zeitpunkt des Zusammenschlusses.

Konzernkreis und Konsolidierungskreis
Konzernkreis

Zum 31. Dezember 2009 gehéren, neben der Nanogate AG als Mutterun-
ternehmen, dem Konzernkreis folgende Gesellschaften an:




Anteilam = Eigen- = Jahres- | Konsoli-
Kapital | kapital = ergebnis | dierung
in % TEUR | TEUR
Nanogate Advanced Materials

GmbH, Quierschied-Géttelborn 100,00 5.811 -34 voll
HOLMENKOL AG, Ditzingen") 50,01 4.788 -378 voll
HOLMENKOL Austria Ges.m.b.H.,

Lauterach, Osterreich? 50,01 89 -55 voll
FNP GmbH, Quierschied-Géttelborn 100,00 25 -183 .
HOLMENKOL Japan Co. Ltd.,

Osaka, ]apanz) 3) 42,51 766 3 A

Ferner bestcht iiber die HOLMENKOL AG cine indirekte Beteiligung an
der HOLMENKOL NORGE A/S, Hokksund/Norwegen, mit 24,5 %.
Diese wurde in 2009 durch die HOLMENKOL AG von 6,0 % auf 49,0 %
aufgestockt.

Konsolidierungskreis

In den Konzernabschluss der Nanogate AG, Quierschied-Géttelborn, zum
31. Dezember 2009 sind neben dem Mutterunternehmen die Nanogate
Advanced Materials GmbH, Quierschied-Géttelborn, die HOLMENKOL AG,
Ditzingen, und die HOLMENKOL Austria Ges.m.b.H., Lauterach/
Osterreich, im Rahmen der Vollkonsolidierung einbezogen. Der Nanogate
AG, Quierschied-Gottelborn, steht mit 100 % die Mehrheit der Stimmrechte
an der Nanogate Advanced Materials GmbH zu. An der HOLMENKOL AG
und indirekt an der HOLMENKOL Austria Ges.m.b.H. ist die Nanogate AG
zu 50,01 % beteiligt.

Die FNP GmbH, Quierschied-Géttelborn, wurde im November 2008
gegriindet. Die Griindung der HOLMENKOL Japan Co. Ltd., Osaka/Japan,
erfolgte ebenfalls im Laufe des Geschiftsjahres 2008. Aufgrund der insgesamt
untergeordneten Bedeutung fiir die Vermégens-, Finanz- und Ertragslage des
Konzerns wurden diese Tochtergesellschaften nicht konsolidiert. Die
Finanzdaten der unwesentlichen Tochterunternehmen machen lediglich rd.

5 % des Konzernumsatzes, des Eigenkapitals und der Bilanzsumme aus.
Gleichfalls erfolgte aufgrund ihrer untergeordneten Bedeutung und mangels
eines mafSgeblichen Einflusses auf die Beteiligung HOLMENKOL NORGE
A/S keine Einbeziehung in den Nanogate-Konzern im Rahmen der
Konsolidierung.

Das Unternehmen Nanogate Advanced Materials GmbH, Quierschied-Gét-
telborn, wurde zum Bilanzstichtag des Konzernabschlusses 31. Dezember
2006 erstmalig konsolidiert. Der Zeitpunkt fiir die Kapitalaufrechnung der
erstmaligen Einbeziehung der Tochtergesellschaft war der 1. Januar 2006. Im
Laufe des Geschiftsjahres 2008 wurde die Beteiligung an der Nanogate
Advanced Materials GmbH von 55,5 % auf 100,0 % aufgestockt.

Mit Wirkung zum 1. September 2008 iibt die Nanogate AG beherrschenden
Einfluss {iber die HOLMENKOL AG aus. Somit wurde das Tochterunter-
nehmen ab dem 1. September 2008 im Rahmen der Vollkonsolidierung in
den Konzernabschluss einbezogen.

Das Unternehmen HOLMENKOL Austria Ges.m.b.H., Lauterach/
Osterreich, wurde gleichfalls als 100%-ige Tochtergesellschaft der
HOLMENKOL AG im Rahmen der Vollkonsolidierung einbezogen.

Wihrungsumrechnung

In den Einzelabschliissen der Nanogate AG und der Tochterunternehmen
werden Fremdwihrungsforderungen und -verbindlichkeiten mit dem
Umrechnungskurs zum Zeitpunkt des Geschiftsvorfalls umgerechnet und
Umrechnungsdifferenzen zum Stichtagskurs am Bilanzstichtag erfolgswirk-
sam erfasst.

Die Abschliisse aller in den Konzernabschluss einbezogenen Unternechmen
werden in Euro aufgestellt.

Immaterielle Vermégenswerte

Die immateriellen Vermégenswerte umfassen im Wesentlichen Software,
Lizenzen, Markenrechte, aktivierte Entwicklungskosten sowie Geschifts-
oder Firmenwerte.

Einzeln erworbene immaterielle Vermdgenswerte werden beim erstmaligen
Ansatz zu Anschaffungs- oder Herstellungskosten bewertet (IAS 38). Die
Anschaffungskosten eines immateriellen Vermogenswertes, der bei einem
Unternechmenszusammenschluss erworben wurde, entsprechen seinem
beizulegenden Zeitwert zum Erwerbszeitpunkt. Nach erstmaligem Ansatz
werden die immateriellen Vermégenswerte mit ihren Anschaffungs- oder
Herstellungskosten, abziiglich der kumulierten Abschreibung und aller
kumulierten Wertminderungsaufwendungen, oder mit ihren Anschaffungs-
kosten angesetzt. Die Herstellungskosten umfassen dabei alle direkt dem
Herstellungsprozess zurechenbaren Kosten sowie angemessene Teile der
fertigungsbezogenen Gemeinkosten. Finanzierungskosten werden bei den
aktivierten Entwicklungskosten beriicksichtigt. Grundsitzliche Vorausset-
zung fiir eine Aktivierung ist, wenn aller Wahrscheinlichkeit nach dem
Unternehmen ein zukiinftiger Nutzen zufliefft und die Kosten verlisslich
ermittelt werden kénnen. Die Abschreibung immaterieller Vermégenswerte
erfolgt tiber die vertragliche oder geschitzte Nutzungsdauer. Die Entwick-
lungskosten werden zu Herstellungskosten aktiviert, soweit eine eindeutige
Aufwandszuordnung méglich und sowohl die technische Realisierbarkeit
als auch die Vermarktungs- bzw. interne Nutzungsfihigkeit sichergestellt
sind.

Die Entwicklungstitigkeit muss ferner mit hinreichender Wahrscheinlich-
keit zu entsprechenden zukiinftigen Finanzmittelzufliissen bzw. Kostenein-
sparungen fiihren. Aktivierungsfihig sind ausschlieSlich solche Kostenbe-
standteile, die direkt oder indirekt dem Entwicklungsprozess zurechenbar
sind. Bis zum 31. Dezember 2009 wurden aktivierungsfihige Entwick-
lungskosten in Hohe von TEUR 5.907 angesetzt. Von den aktivierten
Entwicklungskosten wurden erhaltene Aufwandszuschiisse in Héhe von
TEUR 153 gekiirzt. Zugleich gibt es einen Anteil an Projekten, die in 2009
die Ansatzkriterien fiir Entwicklungskosten nicht erfiillt haben. For-
schungskosten und nicht aktivierungsfihige Entwicklungskosten werden
als Aufwand in der Periode erfasst, in der sie angefallen sind. Hierbei
werden diejenigen Entwicklungskosten als Aufwand erfasst, bei denen
keine Gewissheit iiber die technologische Realisierung vorliegt und keine
Abschitzung eines zukiinftigen wirtschaftlichen Nutzens aus dem
entstchenden immateriellen Vermdgenswert vorgenommen werden kann.
Im Geschiftsjahr 2009 ergaben sich infolge der Fertigstellung einzelner
Projekte Abschreibungen in Héhe von TEUR 335.

Der Geschifts- oder Firmenwert, der bei dem Erwerb eines Tochterunter-
nehmens entsteht, entspricht dem Uberschuss der Anschaffungskosten des
Erwerbs iiber den Konzernanteil an dem beizulegenden Nettozeitwert der
identifizierbaren Vermégenswerte, Schulden und Eventualschulden des
Tochterunternehmens zum Erwerbszeitpunkt. Geschifts- oder Firmenwerte



aus Unternehmenserwerben werden im Zugangszeitpunkt mit seinen
Anschaffungskosten bilanziert und gemif§ IFRS 3 in Verbindung mit
IAS 36 und IAS 38 nicht planmifig abgeschrieben. Die Werthaltigkeit der
Geschiifts- oder Firmenwerte wird stattdessen einem jihrlichen Impair-
menttest unterzogen. Hierbei werden die entsprechend der Mittelfristpla-
nung erwarteten, diskontierten Zahlungsstréme den Buchwerten der
Geschiifts- oder Firmenwerte gegeniibergestellt. Wenn der Konzernanteil
am Zeitwert der identifizierten Vermogenswerte, Schulden und Eventual-
schulden des erworbenen Unternehmens die Anschaffungskosten des
Unternehmenszusammenschlusses nach erneuter Beuteilung iibersteigt,
wird der Uberschuss sofort ergebniswirksam erfasst.

Sachanlagen

Sachanlagen werden gemif$ IAS 16 mit ihren Anschaffungs- oder
Herstellungskosten aktiviert und planmifig linear tiber die voraussichtliche
wirtschaftliche Nutzungsdauer abgeschrieben. Den planmifiigen
Abschreibungen der Sachanlagen liegen Nutzungsdauern von 3 bis 40 Jahre
zugrunde; sie entsprechen den erwarteten Nutzungsdauern im Konzern.

Jihrtlich erfolgen eine Uberpriifung der Nutzungsdauern, der Abschrei-
bungsmethode und der Buchwerte der Sachanlagen, um zu gewihrleisten,
dass Abschreibungsmethode und -zeitraum mit dem erwarteten wirtschaft-
lichen Nutzen der Vermégenswerte im Einklang stehen.

Erstrecke sich die Anschaffungs- oder Herstellungsphase von Vermégens-
werten des Sachanlagevermégens iiber einen lingeren Zeitraum, werden die
bis zur Fertigstellung anfallenden Fremdkapitalzinsen als Bestandteil der
Anschaffungs- und Herstellungskosten in Ubereinstimmung mit den
Bedingungen des IAS 23 (Borrowing Costs) aktiviert. Dieser Sachverhalt
lag im Geschiftsjahr 2009 nicht vor, so dass keine Fremdkapitalzinsen zu

aktivieren waren.

Gemifd IAS 16 sind Riickbau- und Entfernungsverpflichtungen als
Anschaffungs- und Herstellungskosten des entsprechenden Vermégenswer-
tes zu aktivieren. Diese wurden im Geschiftsjahr 2009 in Héhe von
TEUR 60 beriicksichtigt.

Zuwendungen der 6ffentlichen Hand

Zuwendungen der dffentlichen Hand sind Beihilfen, die an das Unternch-
men gewihrt werden und die zum Ausgleich fiir die vergangene oder
kiinftige Erfiillung bestimmter Bedingungen im Zusammenhang mit der
betrieblichen Titigkeit des Unternehmens dienen. Sie sind bilanziell zu
erfassen, wenn hinreichende Sicherheit tiber die Erfiillung der Bedingungen
und die Gewihrung der Zuwendung besteht. IAS 20 unterscheidet
zwischen Zuwendungen, die sich direkt auf die Anschaffung oder
Herstellung bestimmter Vermogenswerte (Investitionszuschiisse) bezichen,
und Einkommenszuschiissen, die nicht in Verbindung mit einem konkreten
Vermdgenswert stehen.

Die erhaltenen Einkommenszuschiisse wurden, soweit sie im Zusammen-
hang mit bereits entstandenen Aufwendungen oder Verlusten stehen, sofort
ergebniswirksam erfasst. Die auf aktivierte Entwicklungskosten entfallen-
den Aufwandszuschiisse wurden von diesen in Abzug gebracht.

Zuwendungen der dffentlichen Hand, deren Bedingung der Kauf, der Bau
oder die sonstige Anschaffung langfristiger Vermogenswerte ist, werden als
passiver Abgrenzungsposten in der Bilanz erfasst und auf einer systemati-
schen und verniinftigen Grundlage erfolgswirksam iiber die Laufzeit des
entsprechenden Vermogenswertes erfasst.

Finanzielle Vermégenswerte

Die finanziellen Vermogenswerte setzen sich aus gegebenen Krediten und
Forderungen, erworbenen Eigenkapital- und Schuldtiteln sowie Zahlungs-
mitteln bzw. Zahlungsmitteliquivalenten mit positiven beizulegenden
Zeitwerten zusammen.

Die Bilanzierung und Bewertung der finanziellen Vermégenswerte erfolgen
nach IAS 39 (Financial Instruments: Recognition and Measurement).
Demnach werden finanzielle Vermégenswerte in der Konzernbilanz
angesetzt, wenn der Nanogate AG ein vertragliches Recht zusteh,
Zahlungsmittel oder andere finanzielle Vermégenswerte von einer anderen
Partei zu erhalten. Marktiibliche Kiufe und Verkiufe von finanziellen
Vermégenswerten werden grundsitzlich zum Erfiillungstag bilanziert. Der
erstmalige Ansatz eines finanziellen Vermégenswerts erfolgt zum
beizulegenden Zeitwert zuziiglich der Transaktionskosten. Transaktions-
kosten, die beim Erwerb von erfolgswirksam zum beizulegenden Zeitwert
bewerteten finanziellen Vermégenswerten anfallen, werden unmittelbar
aufwandswirksam erfasst. Unverzinsliche oder unterverzinsliche Forderun-
gen werden bei ihrem erstmaligen Ansatz mit dem Barwert der erwarteten
zukiinftigen Cashflows angesetzt. Die Folgebewertung erfolgt gemifd der
Zuordnung der finanziellen Vermégenswerte entsprechend den Kategorien
nach IAS 39, fiir die jeweils unterschiedliche Bewertungsregeln gelten.
Hierbei wird zwischen ,erfolgswirksam zum beizulegenden Zeitwert
bewertete finanzielle Vermégenswerte®, ,Kredite und Forderungen®, ,bis
zur Endfilligkeit zu haltende finanzielle Vermogenswerte® und ,zur
Veriuferung verfiigbare finanzielle Vermogenswerte® unterschieden.

Kredite und Forderungen sind nicht derivative finanzielle Vermdgenswerte,
die nicht in einem aktiven Markt notiert sind. Sie werden unter Anwen-
dung der Effektivzinsmethode mit den fortgefiithrten Anschaffungskosten
bewertet. Dieser Bewertungskategorie werden die Forderungen aus
Lieferungen und Leistungen, die in den sonstigen finanziellen Vermogens-
werten enthaltenen finanziellen Forderungen und Ausleihungen, die in den
sonstigen Forderungen ausgewiesenen weiteren finanziellen Forderungen
und Darlehen sowie die Zahlungsmittel und Zahlungsmitteliquivalente
zugeordnet. Der Zinsertrag aus Positionen dieser Kategorien wird unter
Anwendung der Effektivzinsmethode ermittelt, soweit es sich nicht um
kurzfristige Forderungen handelt und der Effekt aus der Aufzinsung

immateriell ist.

Zur VeriufSerung verfiigbare finanzielle Vermagenswerte umfassen diejenigen
nicht derivativen finanziellen Vermégenswerte, die nicht einer der anderen
drei Kategorien zugeordnet wurden. Dies sind insbesondere Eigenkapital-
titel (z. B. Aktien oder GmbH-Anteile) und nicht bis zur Endfilligkeit zu
haltende Schuldtitel, welche in den sonstigen finanziellen Vermogenswerten
enthalten sind. Anderungen des beizulegenden Zeitwerts von zur
Veriuf8erung verfiigbaren finanziellen Vermégenswerten werden erfolgsneu-
tral im Eigenkapital abgegrenzt. Eine erfolgswirksame Erfassung einer
Anderung des beizulegenden Zeitwerts erfolgt erst bei Veriuferung. Liegt
der beizulegende Zeitwert iiber einen lingeren Zeitraum bzw. wesentlich
unter den fortgefiihrten Anschaffungskosten, wird eine Wertminderung
erfolgswirksam erfasst. In Fillen, in denen der Marktwert von Eigenkapi-
tal- und Schuldtiteln bestimmt werden kann, wird dieser als beizulegender
Zeitwert angesetzt. Existiert kein notierter Marktpreis und kann keine
verlissliche Schitzung des beizulegenden Zeitwerts vorgenommen werden,
werden diese finanziellen Vermogenswerte zu Anschaffungskosten
abziiglich Wertminderungsaufwendungen erfasst.

Erfolgswirksam zum beizulegenden Zeitwert bewertete finanzielle Vermagens-
werte sowie bis zur Endfiilligkeit zu haltende finanzielle Vermigenswerte liegen




zum 31. Dezember 2009 nicht vor. In den Geschiftsjahren 2008 und 2009
wurden generell keine derivativen Finanzinstrumente gehalten.

Liegen bei finanziellen Vermogenswerten der oben genannten beiden
Kategorien ,Kredite und Forderungen® sowie ,,zur Veriuf8erung verfiigbare
finanzielle Vermdgenswerte® objektive, substantielle Anzeichen fiir eine
Wertminderung vor, erfolgt eine Priifung, ob der Buchwert den Barwert
der erwarteten kiinftigen Zahlungsmittelfliisse, die mit der aktuellen
Marktrendite eines vergleichbaren finanziellen Vermégenswerts abgezinst
werden, iibersteigt. Sollte dies der Fall sein, wird eine erfolgswirksame
Wertberichtigung in Héhe der Differenz vorgenommen. Hinweise auf
Wertminderungen sind u. a. ein mehrjihriger operativer Verlust in einer
Gesellschaft, eine Minderung des Marktwerts, eine wesentliche Verschlech-
terung der Bonitit, die hohe Wahrscheinlichkeit einer Insolvenz oder
andere Formen der finanziellen Restrukturierung des Schuldners oder das
Verschwinden eines aktiven Markts. Bei Wegfall der Griinde fiir zuvor
vorgenommene auflerplanmiflige Abschreibungen werden entsprechende
Zuschreibungen, nicht jedoch iiber die fortgefithrten Anschaffungskosten
hinaus, getitigt. Lediglich auf zur Verduflerung verfiigbare Eigenkapitaltitel
werden keine Zuschreibungen vorgenommen. Finanzielle Vermdgenswerte
werden ausgebucht, wenn die vertraglichen Rechte auf Zahlungen aus den
finanziellen Vermogenswerten nicht mehr bestehen oder die finanziellen
Vermégenswerte mit allen wesentlichen Risiken und Chancen iibertragen
werden.

Vorrite

Vorrite werden gemifd IAS 2 zu Anschaffungs- oder Herstellungskosten
bewertet. Die Herstellungskosten enthalten neben den Einzelkosten
angemessene Teile der notwendigen produktionsbezogenen Material- und
Fertigungsgemeinkosten sowie fertigungsbedingte Abschreibungen und
anteilige Verwaltungsgemeinkosten, die direkt dem Herstellungsprozess
zugeordnet werden kénnen.

Bestandsrisiken, die sich aus der Lagerdauer oder geminderter Verwertbar-
keit ergeben, werden - soweit notwendig — durch Abwertungen beriicksich-
tigt.

Zahlungsmittel und Zahlungsmitteliquivalente

Zahlungsmittel und Zahlungsmitteliquivalente beinhalten Kassenbestinde
und sofort verfiigbare Bankguthaben, deren urspriingliche Laufzeit bis zu
drei Monate betrigt. Die liquiden Mittel werden zum Nominalwert
bewertet.

Hinsichtlich der Behandlung von liquiden Mitteln in fremder Wihrung
vergleiche Abschnitt ,Wihrungsumrechnung".

Ertragsteuern

Als Ertragsteuern werden die in den einzelnen Lindern erhobenen Steuern
auf den steuerpflichtigen Gewinn sowie die Verinderung der latenten
Steuerabgrenzungen ausgewiesen. Die ausgewiesenen Ertragsteuern werden
auf Basis der am Bilanzstichtag giiltigen bzw. verabschiedeten gesetzlichen
Regelungen in der Hohe erfasst, wie sie voraussichtlich bezahlt werden
miissen.

Latente Steuern werden gemifd IAS 12 (Income Taxes) fiir alle temporiren
Unterschiede zwischen den Wertansitzen der Steuerbilanz und der
IFRS-Bilanz gebildet. Temporire Differenzen fithren bei Realisierung des
Vermégenswertes bzw. Erfiillung der Schuld zu steuerpflichtigen oder

steuerlich abzugsfihigen Betriigen. Steuerpflichtige temporire Differenzen
fithren zum Ansatz einer latenten Steuerverpflichtung, steuerlich abzugsfi-
hige temporire Differenzen fithren zum Ansatz von latenten Steueransprii-
chen. Daneben sind grundsitzlich aktive latente Steuern aus Verlustvortri-
gen zu erfassen, sofern damit zu rechnen ist, dass diese wahrscheinlich
genutzt werden kénnen. Die Abgrenzungen werden in Héhe der voraus-
sichtlichen Steuerbelastung bzw. -entlastung nachfolgender Geschiftsjahre
auf der Grundlage des zum Zeitpunkt der Realisation giiltigen Steuersatzes
vorgenommen.

Der Buchwert der latenten Steueranspriiche wird jedes Jahr am Stichtag
gepriift und herabgesetzt, falls es nicht mehr wahrscheinlich ist, dass
geniigend zu versteuerndes Einkommen zur Verfiigung steht, um den
Anspruch vollstindig oder teilweise zu realisieren.

Bei einer Anderung der Steuersitze werden die jeweiligen Auswirkungen
auf die latenten Steueranspriiche und -schulden erfolgswirksam beriicksich-
tigt.

Aktive und passive latente Steuern werden gemifd IAS 12 nicht abgezinst.

Laufende und latente Steuern werden erfolgswirksam als Aufwand oder
Ertrag erfasst, es sei denn, dass sie im Zusammenhang mit Posten stehen,
die direkt im Eigenkapital erfasst wurden. In diesem Fall ist die Steuer
ebenfalls im Eigenkapital zu erfassen.

Riickstellungen

Gemifd IAS 37 werden Riickstellungen fiir gegenwiirtige rechtliche oder
faktische Verpflichtungen aus einem Ereignis der Vergangenheit gebildet,
die mit einem wahrscheinlichen Ressourcenabfluss verbunden sind und
deren Hohe verlisslich geschitzt werden kann. Es ist der Betrag zu
passivieren, der die bestmdgliche Schitzung der Ausgabe, die zur Erfiillung
der gegenwirtigen Verpflichtungen zum Bilanzstichtag erforderlich ist,
darstellt. Riickstellungen, die nicht schon im Folgejahr zu cinem Ressour-
cenabfluss fithren, werden mit ihrem auf den Bilanzstichtag abgezinsten
Erfiillungsbetrag unter Beriicksichtigung erwarteter Kostensteigerungen
angesetzt. Fiir die Barwertermittlung werden Markezinssitze verwendet.
Riickstellungen werden nicht mit Riickgriffsanspriichen verrechnet. Die
Riickstellungen fiir Gewihrleistungen werden auf Grundlage von
Erfahrungswerten gebildet. Die Riickstellung fiir Riickbau- und Entfer-
nungsverpflichtung wird mit ihrem diskontierten Erfiillungsbetrag
passiviert; zugleich erhoht sich hierdurch das Sachanlagevermégen
(Mietereinbauten). In den Folgeperioden werden die aktivierten Riickbau-
kosten iiber die voraussichtliche (Rest-) Nutzungsdauer der Mietereinbau-
ten abgeschrieben; die Riickstellung wird jihrlich aufgezinst.

Finanzielle Verbindlichkeiten

Finanzielle Verbindlichkeiten werden in der Konzernbilanz angesetzt, wenn
die Nanogate-Gruppe eine vertragliche Pflicht hat, Zahlungsmittel oder
andere finanzielle Vermdgenswerte auf einen Dritten zu iibertragen. Der
erstmalige Ansatz einer originiren Verbindlichkeit erfolgt zum beizulegen-
den Zeitwert der erhaltenen Gegenleistung bzw. zum Wert der erhaltenen
Zahlungsmittel abziiglich angefallener Transaktionskosten. Die Folgebe-
wertung erfolgt bei den finanziellen Verbindlichkeiten zu fortgefiihrten
Anschaffungskosten unter Anwendung der Effektivzinsmethode.

Finanzielle Verbindlichkeiten werden ausgebucht, wenn die vertraglichen
Verpflichtungen beglichen, aufgehoben oder ausgelaufen sind.



Hinsichtlich der Behandlung von Fremdwihrungsverbindlichkeiten
vergleiche Abschnitt ,Wihrungsumrechnung®.

Sonstige Forderungen und Verbindlichkeiten

Abgrenzungen, Vorauszahlungen sowie andere nicht finanzielle Vermogens-
werte und Verbindlichkeiten werden mit den fortgefithrten Anschaffungs-
kosten angesetzt. Thre Auflsung erfolgt entsprechend der Leistungserbrin-

gung.
Bilanzierung von Leasingvertrigen

Die Klassifizierung von Leasingvertrigen richtet sich nach IAS 17 unter
Beriicksichtigung des IFRIC 4. Demnach wird zwischen Finanzierungs-
leasing- und Operatingleasing-Verhiltnissen unterschieden.

Leasingverhiltnisse werden als Finanzierungsleasingverhilenisse klassifi-
ziert, wenn durch die Leasingvereinbarung im Wesentlichen alle mit dem
Eigentum verbundenen Chancen und Risiken auf den Leasingnehmer
ibertragen werden.

Im Rahmen eines Finanzierungsleasingverhiltnisses gehaltene Vermégens-
werte werden erstmalig als Vermogenswerte des Konzerns zu ihrem
beizulegenden Zeitwert zu Beginn des Leasingverhiltnisses oder, falls dieser
niedriger ist, zum Barwert der Mindestleasingzahlungen erfasst. Die
entsprechende Verbindlichkeit gegeniiber dem Leasinggeber ist innerhalb
der Bilanz als Verpflichtung aus Finanzierungsleasingverhiltnissen zu
zeigen. In 2009 wurden Vermégenswerte aus eingegangenen Finanzierungs-
leasingvertrigen in Héhe von TEUR 1.317 (Vj: TEUR 1.374) ausgewiesen.
Die Abschreibung erfolgt planmifig tiber die jeweiligen Nutzungsdauern.

Die Leasingzahlungen werden in Zinsaufwendungen und Leasingverpflich-
tungen aufgeteilt, so dass eine konstante Verzinsung der verbleibenden
Verbindlichkeit erzielt wird. Zinsaufwendungen werden direkt in der
Gewinn- und Verlustrechnung erfasst.

Leasingverhiltnisse, bei denen das wirtschaftliche Eigentum am Leasingob-
jekt beim Leasinggeber verbleibt, sind als Operatingleasing-Verhiltnisse zu
beurteilen. Hierbei werden Miet- bzw. Leasingzahlungen linear iiber die
Laufzeit des entsprechenden Leasingverhiltnisses erfolgswirksam erfasst.

Aufwands- und Ertragsrealisierung

Die Umsatzerlse der Nanogate-Gruppe entfallen auf den Vertrieb selbst
hergestellter Produkte. Die Umsatzerlése werden mit ihren beizulegenden
Zeitwerten der erhaltenen bzw. zu erhaltenden Gegenleistung bewertet und
um Kundenriickgaben, Rabatte und andere dhnliche Abziige gekiirzt.

Umsatzerlse und sonstige betriebliche Ertrige werden mit Lieferung und
Ubergang der Gefahren auf den Kunden realisiert. Betriebliche Aufwen-
dungen werden mit Inanspruchnahme der Leistung bzw. zum Zeitpunkt
ihrer Verursachung ergebniswirksam. Zinsertrige und -aufwendungen
werden periodengerecht erfasst.

Schitzungen im Rahmen der Aufstellung
des Konzernabschlusses

Die Aufstellung des Konzernabschlusses nach IFRS erfordert es, dass
Annahmen getroffen und Schitzungen vorgenommen werden, welche die
bilanzierten Vermégenswerte und Schulden, die Angabe von Eventualver-
bindlichkeiten und sonstigen finanziellen Verpflichtungen am Bilanzstich-

tag und den Ausweis von Aufwendungen und Ertrigen wihrend der
Berichtsperiode beeinflussen.

Schitzungen beruhen auf Erfahrungswerten und anderen Annahmen, die
unter den gegebenen Umstinden als angemessen erachtet werden. Sie
werden laufend tiberpriift, kdnnen aber von den tatsichlichen Werten
abweichen.

Die Annahmen und Schitzungen bezichen sich im Wesentlichen auf die
Festlegung der wirtschaftlichen Nutzungsdauer, die Ermittlung abgezinster
Cashflows im Rahmen von Werthaltigkeitstests und die Bildung von
Riickstellungen beispielsweise fiir Rechtsverfahren, Steuern, Preisnachlisse,
Produkthaftung und Garantien.

Die Annahmen und Schitzungen bezichen sich dariiber hinaus insbesonde-
re auf die Realisierbarkeit zukiinftiger Steuerentlastungen. Die Schitzungen
hinsichtlich latenter Steuern auf Verlustvortriige sind dabei in hohem Mafle
von der Ertragsentwicklung der betreffenden Steuersubjekte abhingig.

Die sich tatsichlich in zukiinftigen Perioden einstellenden Betrige kénnen
demzufolge von den Schitzungen abweichen.

Ferner erfolgte eine Schitzung im Rahmen der Segmentberichterstattung.
Hierbei wurde die Zuordnung von Vermégenswerten und Abschreibungen
im Rahmen der Segmentierung aufgrund einer Schitzung der anteiligen
Nutzung vorgenommen.

Anderungen in der Darstellung
Hinsichtlich der vorgenommen Anderung des Ausweises innerhalb des
Bereichs immaterieller Vermégenswerte wird auf die Allgemeinen

Grundlagen in Abschnitt 2 verwiesen.

Wesentliche Erwerbe im Geschiftsjahr 2009 — Unternehmens-
akquisition

Im Berichtsjahr waren keine Unternehmenserwerbe zu verzeichnen.

3. Umsatzerldse

In den Umsatzerlésen werden die den Kunden berechneten Entgelte fiir
Lieferungen und Leistungen - vermindert um Erlésschmilerungen — ausge-
wiesen. Eine Aufteilung der Umsatzerlse nach Mirkeen ergibt sich unter
Abschnitt D. 33. ,Segmentberichterstattung".

4. Andere aktivierte Eigenleistungen
Ausgewiesen sind die in 2009 aufgewendeten Eigenleistungen in Zusam-

menhang mit den unter den immateriellen Vermégenswerten aktivierten
Entwicklungskosten.
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5. Sonstige betriebliche Ertrige

Die sonstigen betrieblichen Ertrige setzen sich wie folgt zusammen:

2008

TEUR = TEUR

Kostenweiterberechnungen 51 30
Fordermittel 169 285
Ertrige aus Abgrenzung Férdermittel 86 255
Sachbeziige Kfz-Nutzung 137 91
Ertrige Auflosung Wertberichtigungen zu Forderungen 11 7
Ertrige Neubewertung aus Kaufpreisallokation - 1.403
Ubrige sonstige Ertrige 137 160
591 2.231

Bei den ausgewiesenen Férdermitteln handelt es sich ausschliellich um
erhaltene Einkommenszuschiisse, die in Zusammenhang mit bereits
entstandenen Aufwendungen des jeweiligen Geschiftsjahres stehen.

6. Finanzertrige

Bei den ausgewiesenen Finanzertrigen handelt es sich einerseits um Ertrige
aus Ausleihungen des Finanzanlagevermégens (TEUR 15) sowie anderer-
seits um Zinsertrige (TEUR 71). Von den Zinsertrigen waren im
Geschiiftsjahr 2009 TEUR 125 (Vj: TEUR 355) zahlungswirksam.

7. Materialaufwand

Der Materialaufwand stellt sich wie folgt dar:

2008
TEUR | TEUR
Aufwendungen fiir Roh-, Hilfs- und Betriebsstoffe 3.368 2.862
Aufwendungen fiir bezogene Fremdleistungen 1.207 1.643
4.575 | 4.505
8. Personalaufwand
Der Personalaufwand setzt sich wie folgt zusammen:
2008
TEUR | TEUR
Lohne und Gehilter 4.213 3.750
Soziale Abgaben 802 695
Altersversorgung 73 78
Nicht zahlungswirksame Vergiitungsaufwendungen
fiir Aktienoptionen 144 22
5232 | 4.545

Zur langfristigen Bindung und Motivation der Mitarbeiter der Nano-
gate-Gruppe hat die Nanogate AG zur Beteiligung am Grundkapital

ein Aktienoptionsprogramm ausgegeben, das bei Eintreten einzelner
Voraussetzungen zum Bezug von Aktien berechtigt. Insgesamt wurden

bis zum 31. Dezember 2009 104.090 Aktienoptionen gezeichnet. Aus

dem Aktienoptionsmodell ergab sich fiir das Geschiftsjahr 2009 eine
Ergebnisauswirkung in Héhe von TEUR 106. Im Rahmen des von der
HOLMENKOL AG aufgelegten Aktienoptionsprogramms wurden bis zum
31. Dezember 2009 364.000 Aktienoptionen gezeichnet. Die Ergebnisaus-
wirkung fiir das Geschiftsjahr 2009 belduft sich auf TEUR 38.

Hinsichtlich weiterer Einzelheiten zum sog. Stock-option-Programm
verweisen wir auf Abschnitt C. 25. des Anhangs.

9. Sonstige betriebliche Aufwendungen

Die sonstigen betrieblichen Aufwendungen gliedern sich wie folgt:

2008

TEUR | TEUR

Betriebsaufwand 1.840 2.019
Verwaltungsaufwand 1.283 1.320
Vertriebsaufwand 2.239 2.052
Forderungsverluste 14 46
Verluste aus dem Abgang von Anlagevermégen - 7
Ubrige sonstige Aufwendungen 273 151
5.649 5.595

10. Abschreibungen auf immaterielle Vermégenswerte des Anlagever-
mégens und Sachanlagen

Zur Zusammensetzung der Abschreibungen auf immaterielle Vermogens-
werte des Anlagevermdgens und Sachanlagen wird auf den Anlagespiegel
verwiesen, der in der Anlage zum Anhang dargestellt ist.

11. Zinsaufwendungen

Von den ausgewiesenen Zinsaufwendungen waren im Geschiftsjahr 2009
TEUR 313 (Vj: TEUR 188) zahlungswirksam.

12. Steuern vom Einkommen und vom Ertrag

Die Aufwendungen und Ertrige aus Steuern vom Einkommen und vom
Ertrag entfallen im Geschiftsjahr 2009 bis auf TEUR 23 (Vj: TEUR 2) auf

latente Steuern.

Die folgende Tabelle zeigt eine Ubetleitungsrechnung vom im jeweiligen
Geschiiftsjahr erwarteten zum jeweils ausgewiesenen Steueraufwand. Zur
Ermittlung des erwarteten Steueraufwands wird der in 2009 giiltige
Gesamtsteuersatz von 30,175 % mit dem Ergebnis vor Steuer multipliziert.

Dieser Steuersatz ist ein kombinierter Ertragsteuersatz aus dem einheitli-
chen Kérperschaftsteuersatz von 15,0 % zzgl. 5,5 % Solidarititszuschlag
sowie aus einem effektiven Gewerbesteuersatz von 14,35 %.

Der Unterschied zwischen erwartetem und ausgewiesenem Ertragsteuerauf-
wand ist aus folgender Uberleitungsrechnung zu entnehmen:

Steuertiberleitung 2009 2008
TEUR TEUR
Ergebnis vor Steuern -2.602 1.070
Anzuwendender Steuersatz 30,175 % 30,175 %
Erwarteter Steueraufwand -785 323
Auswirkungen von Steuersatzinderungen - -3

Effekt aus Steuersatzdifferenzen
auslindischer Steuerhoheiten 2 7
Abweichungen aus unterschiedlichen
Gewerbesteuer-Hebesitzen -44 -

Steuermehrung aufgrund steuerlich nicht

abzugsfihiger Aufwendungen 82 16
Nicht aktivierte Steuerlatenzen auf Verluste; verwertbare

Verlustvortrige, auf die keine latente Steuer gerechnet wurde -257 35
Steuernachzahlung Vorjahre 21 -
Sonstige Steuereffekte -23 13

In der Gewinn- und Verlustrechnung erfasster
Ertragssteueraufwand -1.004 391




Latente Steuerforderungen und -verbindlichkeiten werden fiir zukiinftige
Auswirkungen ermittelt, die sich aus der Differenz zwischen den in der
Bilanz nach IFRS zu Grunde gelegten Werten fiir die Aktiva und Passiva
und den steuerlich angesetzten Werten ergaben. Bei der Ermittlung der
latenten Steuern wurde auf die voraussichtlichen Ertragsteuersitze des
zukiinftigen Besteuerungszeitraums abgestellt.

Der gegenwiirtig in der Bundesrepublik Deutschland anzuwendende
Kérperschaftsteuersatz liegt bei 15,0 %, die Messzahl fiir die Gewerbesteuer
bei 3,5 %. Der Abzug der Gewerbesteuer als Betriebsausgabe ist nicht mehr
zugelassen. Fiir die in den Konzernabschluss zum 31. Dezember 2009
cinbezogenen Unternechmen wurde fiir die Berechnung der latenten Steuern
ein effektiver Kérperschaftsteuersatz von 15,825 % zu Grunde gelegt. Die
Berechnungen der latenten Steuern wurden mit einem fiir das Mutterunter-
nehmen ermittelten Gesamtsteuersatz vorgenommen. Der Hebesatz zur
Ermittlung der Gewerbeertragsteuer lag wie im Vorjahr bei 410,0 %.
Insgesamt ergab sich fiir die Ermittlung der latenten Steuern ein kombinier-
ter Ertragsteuersatz mit 30,175 %.

Die aktiven und passiven latenten Steuern ergeben sich aus Buchungsunter-
schieden und verteilen sich auf die cinzelnen Bilanzpositionen wie folgt:

BIRVRINLE 31.12.2008
TEUR TEUR

Anlagevermégen 6 -
Vorrite 4 11
Sonstige Riickstellungen 19 -
Sonstige Verbindlichkeiten 373 407
Verlustvortrige 2.536 1.069
Aktive latente Steuern 2.938 1.487
Anlagevermégen -2.098 -1.918
Vorrite - -29
Forderungen aus Lieferungen und Leistungen -1 -4
Sonstige Riickstellungen -12 -
Sonstige Verbindlichkeiten - -4
Passive latente Steuern -2.111 -1.955
Latente Steuern, direkte Erfassung im Eigenkapital 443 431
Latente Steuern aus purchase price allocation -695 -695
Netto-Betrag der latenten Steuern, aktive Steuerlatenz

(Vj. passive Steuerlatenz) 575 -732

Bei den latenten Steuern, die direkt im Eigenkapital erfasst worden sind,
handelt es sich um die Steuerlatenz in Verbindung mit den Kosten im
Rahmen der Eigenkapitalbeschaffung, im Wesentlichen aus dem Geschifts-
jahr 2006. Ferner beinhalten die passiven latenten Steuern eine Steuerlatenz
in Héhe von TEUR 695, die sich infolge von Unternehmenserwerben in
Vorjahren ergaben und nicht erfolgswirksam zu erfassen waren. Im
Berichtsjahr ergab sich cine erfolgsneutrale Verinderung um TEUR 280
und eine damit in Verbindung stehende Verminderung eines Geschifts-
oder Firmenwertes.

Die voraussichtlich verwertbaren steuerlichen Verlustvortrige wurden unter
der Mafigabe des vorhersehbaren Realisationszeitraums auf TEUR 8.404
(Vj: TEUR 3.543) geschitzt. Insofern werden in der Konzernbilanz zum
31. Dezember 2009 aktive latente Steuern auf Verlustvortrige in Héhe von
TEUR 2.536 (Vj: TEUR 1.069) bilanziert.

Der Betrag der im Geschiftsjahr 2009 nicht angesetzten steuerlichen
Verluste belduft sich wie im Vorjahr auf TEUR 4.524. Dies entspricht
einem nicht aktivierten latenten Steueranspruch von TEUR 1.365.
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Latente Steuerforderungen und -verbindlichkeiten sind gemif§ IFRS im
langfristigen Bereich auszuweisen, enthalten jedoch auch kurzfristige
Anteile, die innerhalb von zwélf Monaten nach dem Bilanzstichtag
realisiert werden. Die voraussichtliche Realisierung der latenten Steuerfor-
derungen und -verbindlichkeiten (nach Saldierungen kurzfristiger latenter

Steuerforderungen mit kurzfristigen latenten Steuerverbindlichkeiten) ist in
nachfolgender Tabelle dargestellt:

31.12.2008
TEUR TEUR TEUR TEUR
Summe > 1 Jahr Summe > 1 Jahr
Aktive latente Steuern 3.382 2.979 1.918 1.500
Passive latente Steuern -2.806 -695 -2.650 -
Netto-Betrag latente Steuern -576 2.284 -732 1.500

13. Ergebnisanteil Minderheitsgesellschafter

Der ausgewiesene Ergebnisanteil Fremder Gesellschafter betrifft das
anteilige Jahresergebnis des Minderheitsgesellschafters bei der HOLMEN-
KOL AG, Ditzingen, sowie der HOLMENKOL Austria Ges.m.b.H.,
Lauterach/Osterreich.

14. Ergebnis je Aktie

Das unverwisserte Ergebnis je Aktie wird gemif$ IAS 33 durch Division des
Konzernjahresergebnisses (nach Ergebnis Fremder und Ergebniszuweisung
Anteilseigner) durch die Zahl der im Jahresdurchschnitt im Umlauf
befindlichen Aktien ermittelt. Die Kennzahlen fiir das Ergebnis je Aktie

bestimmen sich wie folgt:

Konzernjahresergebnis einschl. Ergebniszuweisung Anteils-

cigner nach Ergebnisanteilen Fremder (in rd. EUR) -1.366.509 983.573
Gewichtete durchschnittliche Anzahl ausgegebener Aktien

unverwissert 1.900.000 1.900.000

verwissert 1.911.540 1.900.000
Unverwissertes Ergebnis je Aktie (in EUR) -0,72 0,52
Verwissertes Ergebnis je Aktie (in EUR) -0,71 0,52

Unter der verwisserten Anzahl ausgegebener Aktien sind 35.350 bedingt
emissionsfihige Aktien enthalten.

In Bezug auf das Aktienoptionsprogramm liegt der Wert der zu gewihren-
den Aktien aus der 1. und 2. Tranche deutlich unter dem Ausiibungspreis
der gewihrten Optionen. Somit bestehen am Bilanzstichtag keine Rechte
aus den ersten beiden Tranchen, die Einfluss auf Ergebnis oder Aktienan-
zahl begriinden, woraus sich keine Verinderung bei der Ermittlung des
verwisserten Ergebnisses je Aktie gegeniiber dem unverwisserten Ergebnis
je Aktie ergibt.
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C. Erlduterungen zur Konzernbilanz

Die Entwicklung der einzelnen Posten der immateriellen Vermogenswerte
und der Sachanlagen ist im Anlagespiegel (vgl. Anlage zum Anhang)
dargestellt.

15. Immaterielle Vermégenswerte

Beziiglich der Zusammenstellung der immateriellen Vermogenswerte wird
auf den Konzernanlagespiegel verwiesen.

Bei der ausgewiesenen Software und den Lizenzen, Marken und Patent-
rechten handelt es sich um entgeltlich erworbene immaterielle Vermégens-
werte. Von diesen immateriellen Vermogenswerten besitzen TEUR 388
cine befristete Laufzeit von 3 - 10 Jahren; ihre Abschreibung erfolgt linear.
Ferner beinhaltet diese Position die Marke ,HOLMENKOL" in Hohe von
TEUR 2.780, deren Laufzeit unbefristet ist.

Bei den bilanziell erfassten selbst erstellten immateriellen Vermogenswerten
(IAS 38.57) handelt es sich ausschliefSlich um Entwicklungskosten; diese
entfallen auf finf iibergeordnete Entwicklungsprojekte. Im Geschiftsjahr
2009 wurden planmifBige Abschreibungen auf Entwicklungsprojekte von
TEUR 335 vorgenommen.

Im Geschiftsjahr 2009 sind insgesamt Aufwendungen fiir Forschung und
Entwicklung in Héhe von TEUR 3.990 (Vj: TEUR 3.718) angefallen.

Der ausgewiesene Geschiifts- oder Firmenwert resultiert aus dem
Unternehmenserwerb der Nanogate Advanced Materials GmbH zum

1. Januar 2006 und aus dem Anteilserwerb der HOLMENKOL Sport-
Technologies GmbH & Co. KG (nun HOLMENKOL AG) in den
Geschiiftsjahren 2007 und 2008. Aus dem Erwerb der Nanogate Advanced
Materials GmbH ergab sich zum cinen ein Geschifts- oder Firmenwert in
Hohe von TEUR 2.350, der infolge der Akquisition der Tochtergesellschaft
als Vermégenswert iibernommen wurde, und zum anderen der Geschifts-
oder Firmenwert aus der Erstkonsolidierung in Hohe von TEUR 930.

Aus dem Erwerb der HOLMENKOL Sport-Technologies GmbH & Co.
KG ergaben sich neben einem bereits bestchenden Geschifts- oder
Firmenwert, der infolge der Akquisition der Tochtergesellschaft als
Vermégenswert iibernommen wurde, die Geschifts- oder Firmenwerte aus
den verschiedenen Tranchen des Erwerbs der HOLMENKOL Sport-Tech-
nologies GmbH & Co. KG bzw. deren Rechtsnachfolgerin HOLMENKOL
AG in Héhe von TEUR 713.

Die Geschifts- oder Firmenwerte aus Unternehmenserwerben werden
gemif$ IFRS 3 i. V. m. TAS 36 sowie IAS 38 nicht planmifiig abgeschrie-
ben, sondern einem jihrlichen Impairmenttest unterzogen. Zum Bilanz-
stichtag wurden keine Anhaltspunkete fiir eine Wertminderung der
Geschifts- oder Firmenwerte festgestellt.

16. Sachanlagen

Im Vorjahresvergleich stellen sich die Sachanlagen wie folgt dar:

Grundstiicke, grundstiicksgleiche Rechte und Bauten

einschlieflich der Bauten auf fremden Grundstiicken ‘ 980
Technische Anlagen und Maschinen ‘ 1.436 ‘ 941
Andere Anlagen, Betricbs- und Geschiftsausstattung ‘ 1.008 ‘ 1.640

31.12.2008

TEUR TEUR
Leasinggegenstinde 1.317 1.374
Geleistete Anzahlungen 305 141
5.292 5.076

Die Erhdhung zum 31. Dezember 2009 gegeniiber dem 31. Dezember 2008
resultiert im Wesentlichen aus der laufenden Investitionstitigkeit 2009;
hieraus resultieren Zuginge in 2009 mit TEUR 895. Gegenliufig dazu
verhielten sich die Abgéinge mit TEUR 7 sowie die laufenden Abschreibun-
gen des Geschiftsjahres 2009 mit TEUR 644.

Die folgenden wirtschaftlichen Nutzungsdauern wurden fiir die Ermittlung
der Abschreibungen zugrunde gelegt:

Auflenanlagen 6-13
Betriebsvorrichtungen 5-13
Bauten auf fremden Grundstiicken 8-25
Technische Anlagen und Maschinen 4-15
Andere Anlagen, Betriebs- und Geschiftsausstattung 2-15
Anlagen aus Finanzierungsleasing 8 - 40

17. Finanzielle Vermégenswerte

Die ausgewicsenen Finanzanlagen zum 31. Dezember 2009 beinhalten die
Beteiligungen an der FNP GmbH sowie die mittelbaren Beteiligungen an
der HOLMENKOL Japan Co. Ltd., Osaka/Japan, und der HOLMEN-
KOL NORGE A/S, Hokksund/Norwegen (TEUR 632). Dariiber hinaus
sind Ausleihungen mit einer Restlaufzeit von tiber einem Jahr enthalten

(TEUR 83).
18. Latente Steueranspriiche

Die aktive Steuerlatenz entfillt im Wesentlichen auf die voraussichtlich
verwertbaren steuerlichen Verlustvortrige in Héhe von TEUR 2.536

(Vj: TEUR 1.069). Daneben resultieren aktive latente Steuern in Hohe von
TEUR 443 aus den Kosten im Rahmen der Beschaffung von Eigenkapital,
im Wesentlichen aus dem Geschiftsjahr 2006. Die Entwicklung und
Zusammensetzung der latenten Steuern ist unter Abschnitt B. 12. ,Steuern
vom Einkommen und vom Ertrag” erldutert.

19. Vorrite

Die Vorrite setzen sich zum 31. Dezember 2009 und 31. Dezember 2008
wie folgt zusammen:

31.12.2008

TEUR TEUR
Roh-, Hilfs- und Betriebsstoffe 710 528
Unfertige Erzeugnisse 190 144
Fertige Erzeugnisse und Waren 1.584 1.494
2.484 2.166

Die Bestinde entfallen fast ausschliefSlich auf die Nanogate AG

(TEUR 729) und auf die HOLMENKOL AG (TEUR 1.691). Auf8er-
planmiflige Wertminderungen zu den jeweiligen Bilanzstichtagen waren
nicht notwendig.



20. Forderungen aus Lieferungen und Leistungen

Die Forderungen aus Lieferungen und Leistungen zum jeweiligen Bilanz-
stichtag ergeben sich wie folgt:

31.12.2008

TEUR TEUR
Inlandsforderungen 890 935
Auslandsforderungen 1.854 2.006
2.744 2.941
Wertberichtigungen risikobehafteter Forderungen -34 -73
2.710 2.868

Im Rahmen der Folgebewertung werden gegebenenfalls notwendige
Wertminderungen beriicksichtigt (fortgefiihrte Anschaffungskosten). Die
gebildeten Wertberichtigungen tragen dem moglichen Ausfallrisiko
Rechnung. Wesentliche iiberfillige Forderungen, die nicht wertberichtigt
sind, bestehen nicht. Weitere nennenswerte Bonititsrisiken sowie
Zinsinderungs- oder Wihrungsrisiken bestehen nicht.

Verinderung der Wertminderungen

2008
TEUR TEUR
Stand zu Beginn des Jahres 73 27
Wihrend des Geschiftsjahres abgeschriebene Betriige -28 -
Erhshung/Minderung erfolgswirksam erfasster
Wertminderungen -11 46
Stand zum Ende des Jahres 34 73

Vor Aufnahme eines neuen Kunden nutzt der Konzern eine externe
Kreditwiirdigkeitspriifung, um die Kreditwiirdigkeit potenzieller Kunden
zu beurteilen und deren Kreditlimit festzulegen. Bei der Bestimmung der
Werthaltigkeit von Forderungen aus Lieferungen und Leistungen wird jeder
Anderung der Bonitit seit Einriumung des Zahlungsziels bis zum
Bilanzstichtag Rechnung getragen. Der Vorstand ist der Uberzeugung, dass
keine iiber die bereits erfassten Wertminderungen hinausgehende
Risikovorsorge notwendig ist.

Bei den Forderungen aus Lieferungen und Leistungen ergaben sich
folgende Uberfilligkeiten:

davon: zum davon: zum Bilanzstichtag nicht wertgemin-
Bilanzstichtag dert, aber iiberfillig
Buchwere wert:eeli:x dert bis zu 3 3-6 6-12  linger12
noch tberfillig Monate = Monate = Monate = Monate
in TEUR in TEUR inTEUR | in TEUR | in TEUR | in TEUR
31.12.2009 2.710 1.121 1.214 190 176 =
31.12.2008 ‘ 2.868 1.175 1.121 287 243 =

21. Finanzielle Vermégenswerte

Die kurzfristigen finanziellen Vermégenswerte beinhalten im Geschiftsjahr
2009 im Wesentlichen Ausleihungen an nicht konsolidierte Tochterunter-
nehmen von TEUR 204.

Im Geschiftsjahr sind unter den sonstigen betrieblichen Aufwendungen
keine wesentlichen Wertminderungen im Sinne von IFRS 7.20 angefallen.
Abzinsungen der kurzfristigen Forderungen waren nicht erforderlich. Die
zum Bilanzstichtag ausgewiesenen Forderungen auf vertraglicher Basis sind
zu fortgefiihrten Anschaffungskosten bewertet (IAS 39.46). Der Bewertung
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der iibrigen nichtvertraglichen Forderungen liegen die jeweils zu erwarten-
den Zahlungseinginge zugrunde. Soweit objektive Anhaltspunkte fiir
Bonititsrisiken erkennbar sind, werden diese beim Ansatz der fortgefiihrten
Anschaffungskosten beriicksichtigt.

Zins- oder Wihrungsrisiken liegen zum Bilanzstichtag nicht vor.

Bei den finanziellen Vermogenswerten ergaben sich folgende Uberfilligkei-
ten:

davon: zum davon: zum Bilanzstichtag nicht wertgemin-
Bilanzstichtag dert, aber iiberfillig
Buchwere wert:r:; dert bis zu 3 3-6 6-12  linger 12
noch iiberfillig Monate = Monate | Monate = Monate
in TEUR in TEUR inTEUR | in TEUR | in TEUR | in TEUR
31.12.2009 922 920 2 - - -
31122008 | 656 598 58 - - -

22. Sonstige Vermogenswerte

Der Ausweis zum 31. Dezember 2009 und zum 31. Dezember 2008 setzt
sich wie folgt zusammen:

31.12.2008
TEUR TEUR

Ausstehende Fordergelder 138 176
Vorauszahlungen / geleistete Anzahlungen 144 94
Umsatzsteuer 114 88
Forderungen gegen Personal - 18
Ubrige 2 6
398 382

23. Zahlungsmittel und Zahlungsmitteliquivalente

Zum Bilanzstichtag sind Zahlungsmittel und Zahlungsmitteliquivalente in
Hohe von TEUR 5.906 (Vj: TEUR 8.477) ausgewiesen. Diese beinhalten
ausschlie8lich Kassenbestinde und laufende Guthaben bei Kreditinstituten
in Form von Kontokorrentguthaben und Festgeldern. Die Festgelder
werden bei den Kreditinstituten zu marktiiblichen Konditionen, die an den
3-Monats-Euribor angelchnt sind, verzinst. Die Laufzeiten der angelegten
Festgelder enden in den ersten 60 Tagen nach dem Bilanzstichtag.

Vor dem Hintergrund der kurzen Laufzeiten der Festgelder bzw. der
Zinsbindung ist das Marktrisiko von untergeordneter Bedeutung.
Aufgrund der Bonitit der Banken wird von einem Ausfallrisiko nicht ausge-
gangen. Die bis 31. Dezember 2009 entstandenen, aber noch niche
abgerechneten Zinsen werden in den sonstigen kurzfristigen finanziellen
Vermdgenswerten ausgewiesen. Im Geschiftsjahr 2009 belaufen sich die
aus diesen Finanzinstrumenten der Kategorie Kredite und Forderungen
zuzurechnenden Zinsertrige auf TEUR 71.

Die Entwicklung der Zahlungsmittel, die den Finanzmittelfond gemif3
TAS 7 bilden, ist in der Kapitalflussrechnung dargestellt.




24. Eigenkapital

Das Konzerneigenkapital und seine einzelnen Komponenten werden in der
Konzerneigenkapitalverinderungsrechnung detailliert dargestellt.

Gezeichnetes Kapital

Das gezeichnete Kapital ist zum 31. Dezember 2009 auf EUR 1.900.000,00
festgesetzt. Es ist in 1.900.000 Stiickaktien eingeteilt — lautend auf den
Inhaber — mit einem rechnerischen Anteil am gezeichneten Kapital der
Gesellschaft in Hohe von EUR 1,00 je Aktie.

Bedingtes Kapital

Mit Beschluss der Hauptversammlung vom 26./28. Juni 2006 wurde
gemif$ § 192 Abs. 2 Nr. 3 AktG ein bedingtes Kapital in Hohe von bis zu
TEUR 150 beschlossen. Diese Kapitalerhhung erfolgt durch die Ausgabe
von bis zu 150.000 neuen, auf den Inhaber lautenden Aktien ohne
Nennbetrag (Stiickaktien). Die bedingte Kapitalerhshung dient der
Erfiillung von Bezugsrechten, die an Mitglieder der Geschiftsfithrung und
Arbeitnehmer der Gesellschaft und mit der Gesellschaft verbundener
Unternehmen nach Mafgabe des Beschlusses der Hauptversammlung vom
26./28. Juni 2006 bis zum 25. Juni 2011 ausgegeben werden. Die bedingte
Kapitalerhhung wird nur insoweit durchgefiihrt, wie die Inhaber der
ausgegebenen Bezugsrechte ihr Bezugsrecht ausiiben. Die neuen Aktien
nehmen vom Beginn des Geschiftsjahres, fiir das zum Zeitpunke der
Ausgabe noch kein Beschluss der Hauptversammlung tiber die Gewinnver-
wendung gefasst wurde, am Gewinn teil.

Genehmigtes Kapital

Der Vorstand der Gesellschaft ist aufgrund des Hauptversammlungsbe-
schlusses vom 16. Juni 2006 ermichtigt, bis zum 15. Juni 2011 das
Grundkapital der Gesellschaft mit Zustimmung des Aufsichtsrats einmalig
oder mehrfach um bis zu insgesamt EUR 750.000,00 durch Ausgabe von
bis zu 750.000 neuen, auf den Inhaber lautenden Stiickaktien mit einem
anteiligen Betrag am Grundkapital von EUR 1,00 gegen Bar- oder
Sacheinlagen zu erhéhen. Der Vorstand ist ferner ermichtigt, mit
Zustimmung des Aufsichtsrats das Bezugsrecht der Aktionire auszuschlie-
Ben. Ein Bezugsrechtsausschluss ist jedoch nur in den folgenden Fillen
zulissig:

- wenn die Aktien ausgegeben werden, um Unternchmen, Beteiligungen
an Unternehmen oder Unternechmensteile zu erwerben;

- fiir Spitzenbetrige;

- wenn die Aktien zu einem Ausgabebetrag ausgegeben werden, der den
Bérsenpreis nicht wesentlich unterschreitet und der Bezugsrechtsaus-
schluss nur neue Aktien erfasst, deren rechnerischer Wert 10,0 % des
Grundkapitals, insgesamt also EUR 150.000,00, nicht iibersteigt; fiir die
Frage des Ausnutzens der 10,0 %-Grenze ist der Ausschluss des Bezugs-
rechts aufgrund anderer Ermichtigungen nach § 186 Abs. 3 Satz 4 AktG
zu berticksichtigen.

Uber den weiteren Inhalt der Aktienrechte und die Bedingungen der Aktien-
ausgabe entscheidet der Vorstand mit Zustimmung des Aufsichtsrats.

Mit Beschluss des Vorstandes vom 26. November 2009 und der Zustim-
mung des Aufsichtsrats wurde die Erhéhung des Grundkapitals der Gesell-
schaft durch Ausgabe von 5.000 neuen, auf den Inhaber lautenden Stiick-

aktien gegen Sacheinlage von EUR 1.900.000,00 auf EUR 1.905.000,00
festgelegt. Diese neuen Aktien werden zum Erwerb einer Beteiligung an der
sarastro GmbH, Quierschied-Géttelborn, ausgegeben. Das Bezugsrecht der
Aktionidre wurde ausgeschlossen. Eine Eintragung dieser Kapitalerhéhung in
das Handelsregister war zum 31. Dezember 2009 noch nicht erfolgt. Nach
Eintragung dieser Kapitalerhdhung verringert sich das genehmigte Kapital
auf EUR 745.000,00.

Kapitalriicklage

Bei der ausgewiesenen Kapitalriicklage handelt es sich im Wesentlichen um
Kapitalriicklagen nach § 272 HGB in Héhe von TEUR 15.524, gekiirzt um
die Kosten der Eigenkapitalbeschaffung mit TEUR 1.034.

Die Kapitalriicklage enthilt weiterhin den Buchwert der Verpflichtungen
(TEUR 213), die sich im Rahmen eines von der Nanogate AG und der
HOLMENKOL AG aufgelegten Aktienoptionsprogramms ergeben (vgl.
dazu die Erlduterungen zu ,Aktienorientierte Vergiitung®).

Gewinnriicklage

Die Gewinnriicklagen umfassen die Effekte aus der Umstellung der
HGB-Rechnungslegung auf die Rechnungslegung nach IFRS der Nanogate
AG in Héhe von TEUR 581 zum 1. Januar 2005. Ferner wurde mit
Beschluss der Hauptversammlung vom 24. Juni 2008 von dem zum

31. Dezember 2007 ausgewiesenen Bilanzgewinn der Nanogate AG eine
Einstellung in die Gewinnriicklage in Héhe von TEUR 750 vorgenommen.

Aktienorientierte Vergiitung

Nanogate AG

Auf Grundlage des Beschlusses der auflerordentlichen Hauptversammlung
der Nanogate AG vom 26./28. Juni 2006 ist der Vorstand ermichtigt, mit
Zustimmung des Aufsichtsrats bis zum 25. Juni 2011 einmalig oder in
Tranchen Bezugsrechte (Aktienoptionen) auf den Bezug von bis zu 150.000
Stiickaktien an Bezugsberechtigte zu gewihren (siche dazu auch ,bedingtes
Kapital“). Der Bezugsberechtigte erhilt das Recht, nach Eintreten einzelner
Voraussetzungen nennwertlose Inhaber-Stammaktien der Nanogate AG mit
cinem rechnerischen Anteil der einzelnen Aktie am Grundkapital von
jeweils EUR 1,00 zu beziehen. Insgesamt wurden bisher drei Tranchen
ausgereicht. Die Ausgabezeitriume waren vom 28.6.-31.12.2006, vom
2.7.-15.7.2008 und vom 25.6.-8.7.2009. Der Ausiibungszeitraum je Tranche
wurde auf drei Jahre festgelegt, wobei jeweils eine zweijihrige Sperr-/
Wartefrist vereinbart worden ist. In Abhingigkeit des Ausgabedatums
wurden als Basiskurse Euro 32,00, Euro 19,46 und Euro 13,47 und eine
Ausiibungsschwelle von 120 % zum Basiskurs festgesetzt. Insgesamt
bestehen zum 31. Dezember 2009 104.090 gewihrte Optionen, von denen
im Geschiftsjahr 2009 35.350 ausgereicht worden sind.

Im Rahmen der bilanziellen Behandlung von IFRS 2 erfolgt die Klassifizie-
rung des Stock-option-Programms als ,,equity-based, da die Vergiitung
immer auf den Bezug von Aktien gerichtet ist. Anteilsbasierte Vergiitungen
mit echten Eigenkapitalinstrumenten sind grundsitzlich mit dem Fair
Value der erhaltenen Giiter bzw. Dienstleistungen zu bewerten (direkte
Bewertung). Da dieser nicht verlisslich ermittelt werden kann, ist auf den
Fair Value der gewihrten Eigenkapitalinstrumente im Zeitpunkt der
Gewihrung zuriickzugreifen (indirekte Bewertungsmethode mittels
Optionspreismodell).

Als Optionspreismodell wurde das sog. Black-Scholes-Bewertungsmodell
angewandt. Wesentliche Paramter hierzu sind die Basispreise der einzelnen



Tranchen, eine aufgrund einer Peer-Group-Analyse ermittelte Volatilitit
von 19,22 %, eine Laufzeit je Tranche von 24 Monaten und der risikofreie
Zinssatz von 4,40 %. Der beizulegende Zeitwert der einzeln gewihrten
Optionen betrigt in Verbindung mit dem Fair Value der jeweiligen Tranche
durchschnittlich EUR 1,82 je Option und insgesamt TEUR 194. Somit
sind im Berichtszeitraum TEUR 106 (Vj: TEUR 22) zu beriicksichtigen.
Die Buchung erfolgt entsprechend IFRS 2 per Personalaufwand an
Kapitalriicklage.

HOLMENKOL AG

Auf Grundlage des Beschlusses der auflerordentlichen Hauptversammlung
der HOLMENKOL AG vom 13. Mai 2008 ist der Vorstand ermichtigt,
mit Zustimmung des Aufsichtsrats bis zum 31. Mirz 2015 einmalig oder in
Tranchen Bezugsrechte (Aktienoptionen) auf den Bezug von bis zu 455.000
Stiickaktien an Bezugsberechtigte zu gewihren (siche dazu auch ,bedingtes
Kapital“). Der Bezugsberechtigte erhilt das Recht, nach Eintreten einzelner
Voraussetzungen auf den Namen lautende nennwertlose Aktien der
HOLMENKOL AG mit einem rechnerischen Anteil der einzelnen Aktie
am Grundkapital von jeweils EUR 1,00 zu beziehen.

Die Bezugsrechte konnen erstmals im ersten vollstindigen Ausiibungszeit-
raum nach Ablauf von mindestens zwei Jahren (Wartezeit) nach dem
Ausgabezeitpunkt ausgeiibt werden. Zugleich miissen einzelne, im
Beschluss der Hauptversammlung vom 13. Mai 2008 definierte Erfolgszie-
le, erreicht sein.

Insgesamt ergibt sich im Rahmen des Aktienoptionsprogramms zum 31.
Dezember 2009 eine Anzahl gezeichneter Optionen in Hohe von 364.000
Stiick.

Im Rahmen der bilanziellen Behandlung von IFRS 2 erfolgt die Klassifizie-
rung des Stock-option-Programms als ,equity-based*, da die Vergiitung
immer auf den Bezug von Aktien gerichtet ist. Anteilsbasierte Vergiitungen
mit echten Eigenkapitalinstrumenten sind grundsitzlich mit dem Fair
Value der erhaltenen Giiter bzw. Dienstleistungen zu bewerten (direkte
Bewertung). Da dieser nicht verlisslich ermittelt werden kann, ist auf den
Fair Value der gewihrten Eigenkapitalinstrumente im Zeitpunke der
Gewihrung zuriickzugreifen. Mangels eines aktiven Marktes wurde die
Bewertung der Aktienoptionen im ersten Schritt unter Zugrundelegung der
Bewertung der im Friihjahr 2008 durchgefiihrten Sacheinlage im Rahmen
der Sachkapitalerhéhung mit EUR 1,00 je Aktie unter Beriicksichtung
einer Zuzahlung von EUR 0,50 je Aktie durch die Gesellschaft vorgenom-
men. Fiir die Bewertung der Optionen wurde zugleich eine vereinbarte
Wartefrist von 36 Monaten und cine gegenwirtig geschitzte Eintrittswahr-
scheinlichkeit beziiglich der Ausiibung der Optionen von 25 % zugrunde
gelegt. Der beizulegende Zeitwert der in der Periode gewihrten Optionen
bei einem Fair Value je Option in Héhe von EUR 0,50 fiir die Gesamtlauf-
zeit von 36 Monaten betrigt insgesamt TEUR 182. Im Berichtszeitraum
ergab sich eine Aufstockung der Kapitalriicklage um TEUR 38. Entspre-
chend IFRS 2 wurde per Personalaufwand an Kapitalriicklage gebucht.

Anteile anderer Gesellschafter

Der Ausgleichsposten in Héhe von TEUR 1.908 (Vj: TEUR 2.136) enthilt
den Anteil Konzernfremder am Eigenkapital der vollkonsolidierten
HOLMENKOL AG, Ditzingen, und HOLMENKOL Austria Ges.m.b.H.,
Lauterach/Osterreich.

25. Finanzverbindlichkeiten

Bei den ausgewiesenen Finanzverbindlichkeiten handelt es sich um
Verbindlichkeiten gegeniiber Kreditinstituten in Héhe von TEUR 4.321
(Vj: TEUR 2.175). Darin enthalten sind Verbindlichkeiten mit einer
Restlaufzeit von bis zu einem Jahr in Héhe von TEUR 1.666 (Vj: TEUR
725).

Hinsichtlich gestellter Sicherheiten wird auf Abschnitt 32 verwiesen.

26. Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen

Von den ausgewiesenen Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen
in Héhe von TEUR 1.987 (Vj: TEUR 1.699) haben TEUR 1.932

(Vj: TEUR 1.623) eine Restlaufzeit von bis zu einem Jahr.

27. Sonstige finanzielle Verbindlichkeiten

Zum 31. Dezember 2009 bestanden sonstige finanzielle Verbindlichkeiten
in Héhe von TEUR 3.044 (Vj: TEUR 2.309).

Hierbei entfallen TEUR 1.269 (Vj: TEUR 1.345) auf Verpflichtungen aus
Finance-Lease-Vertriigen, von denen TEUR 1.177 (Vj: TEUR 1.260) eine
Restlaufzeit von mehr als einem Jahr haben. Ferner beinhalten die

langfristigen Verbindlichkeiten Verbindlichkeiten im Rahmen einer stillen

Beteiligung mit TEUR 700.

Von den ausgewiesenen sonstigen finanziellen Verbindlichkeiten haben

TEUR 781 (Vj: TEUR 349) eine Restlaufzeit von bis zu einem Jahr.

28. Riickstellungen

Ausgewiesen sind ausschliefSlich sog. sonstige Riickstellungen.

Die langfristigen Riickstellungen beinhalten hauptsichlich Riickbauver-
pflichtungen von TEUR 63 und Archivierungsaufwendungen in Hohe von

TEUR 10.

Die kurzfristigen Riickstellungen setzen sich wie folgt zusammen:

RIRVVIIPN 31.12.2008

TEUR TEUR
Kosten der Hauptversammlung und Kosten Geschiftsbericht 79 119
Riickstellung fiir Gewihrleistungen und Kulanz 31 18
Archivierungsaufwand - -
Ubrige 178 114
288 251

Die einzelnen Riickstellungskategorien (langfristige und kurzfristige
Riickstellungen zusammengefasst) haben sich im Geschiftsjahr 2009 wie
folgt entwickelt:

Stand am = Verbrauch | Auflésung ' Zufiihrung | Stand am

31.12.2008 2009 2009 2009 31.12.2009
TEUR TEUR TEUR TEUR TEUR
Personal 10 5 - 5 10
Kunden- und Lieferantenverkehr 30 - 5 13 38
Rechtsstreitigkeiten 10 - - 50 60
Sonstige 223 156 4 220 283

273 161 9 288 391




29. Sonstige Verbindlichkeiten

Zum 31. Dezember 2009 bestehen sonstige Verbindlichkeiten in Hohe von
TEUR 689 (Vj: TEUR 888), von denen TEUR 145 (Vj: TEUR 595) eine

Restlaufzeit von bis zu einem Jahr haben.

Die langfristigen sonstigen Verbindlichkeiten beinhalten im Wesentlichen
den Sonderposten fiir Investitionszuschiisse zum Anlagevermégen

(TEUR 299).

Die kurzfristigen sonstigen Verbindlichkeiten beinhalten insbesondere
Verbindlichkeiten aus Umsatzsteuer und sonstigen Steuern (TEUR 102)

und Verbindlichkeiten im Rahmen der sozialen Sicherheit (TEUR 42).
30. Latente Steuerverbindlichkeiten

Die passiven Steuerlatenzen entfallen ausschlieSlich auf Abweichungen
zwischen IFRS- und Steuerbilanz. Die Entwicklung und Zusammenset-
zung der latenten Steuern ist unter Abschnitt B. 12. ,Steuern vom
Einkommen und vom Ertrag" dargestellt.

31. Verpflichtungen aus Finanzierungsleasingverhiltnissen

Bei den Sachanlagen sind Finanzierungsleasingverhiltnisse fiir ein Betriebs-
gebiude sowie fiir Vermogenswerte der technischen Anlagen und
Maschinen sowie der Betriebs- und Geschiftsausstattung erfasst. Die
Laufzeiten fiir die eingegangenen Finanzierungsleasingverhiltnisse liegen
zwischen 5 und 10 Jahren. Die den einzelnen Vereinbarungen zugrunde
gelegten Zinssitze betragen zwischen 5,5 % und 6,7 % p. a. Der Ausweis
erfolgt unter den sonstigen finanziellen Verbindlichkeiten.

Verbindlichkeiten aus Finanzierungsleasing (Barwert):

TEUR TEUR
Mit einer Restlaufzeit bis zu einem Jahr 92 85
Mit einer Restlaufzeit von mehr als einem Jahr
und bis zu fiinf Jahren 374 371
Mit einer Restlaufzeit von mehr als fiinf Jahren 803 889
1.269 1.345

Die Mindestleasingzahlungen aus den eingegangenen Vereinbarungen
stellen sich wie folgt dar:

TEUR TEUR

Mit einer Restlaufzeit bis zu einem Jahr 161 159
Mit einer Restlaufzeit von mehr als einem Jahr

und bis zu fiinf Jahren 587 605

Mit einer Restlaufzeit von mehr als fiinf Jahren 219 351

967 1.115

abziiglich noch nicht realisierte Zinsaufwendungen -383 -455

zuziiglich Leasingrestverbindlichkeit 685 685

Barwert der zu leistenden Mindestleasingzahlungen 1.269 1.345

In der Berichtsperiode wurden TEUR 75 Eventualmietzahlungen als
Aufwand erfasst.

32. Berichterstattung zu Finanzinstrumenten
Risikoanalyse im Rahmen der Finanzinstrumente

Das Risikomanagementsystem des Nanogate-Konzerns umfasst die
Risikobereiche Ausfallrisiko, Liquidititsrisiko und die einzelnen Markerisi-
ken (Zinsinderungsrisiko, Wihrungsrisiko und sonstige Preisrisiken). Das
Risikomanagementsystem wird beziiglich seiner Ziele, Methoden und
Prozesse im Risikobericht des Lageberichts dargestellt.

Ausfallrisiko

Das Ausfallrisiko ergibt sich aus der Gefahr, dass ein Vertragspartner bei
einem Geschift iiber ein Finanzinstrument seinen Verpflichtungen nicht
nachkommen kann und dadurch im Nanogate-Konzern finanzielle Verluste
verursacht.

Die Héhe der finanziellen Vermégenswerte gibt das maximale Ausfallrisiko
an. Soweit bei finanziellen Vermdgenswerten Ausfallrisiken erkennbar sind,
werden diese Risiken durch Wertberichtigungen erfasst.

Liquidititsrisiko

Das Liquidititsrisiko, d. h. das Risiko, aufgrund einer unzureichenden
Verfiigbarkeit von Zahlungsmitteln bestehende oder zukiinftige Zahlungs-
verpflichtungen nicht erfiillen zu kénnen, wird im Nanogate-Konzern
zentral gesteuert. Zur Sicherstellung der jederzeitigen Zahlungsfihigkeit
werden liquide Mittel bereitgehalten, um konzernweit simtliche geplante
Zahlungsverpflichtungen zur jeweiligen Filligkeit erfiillen zu kénnen.

Der Bérsengang der Nanogate AG im Oktober 2006 hat die Gesellschaft in
die Lage versetzt, das geplante Wachstum innerhalb des Nanogate-Kon-
zerns weiter voranzutreiben. Dabei wurde neben dem organischen
Wachstum auch der Weg tiber Akquisitionen gewihlt. Ein wesentliches
Liquiditétsrisiko liegt zum 31. Dezember 2009 nicht vor.

Marktrisiko

Das Marktrisiko besteht darin, dass der beizulegende Zeitwert oder
kiinftige Zahlungsstrome eines Finanzinstruments aufgrund von
Anderungen der Markepreise schwanken. Zum Marktrisiko zihlen das
Wihrungsrisiko, das Zinsinderungsrisiko und das sonstige Preisrisiko.

Die Sensitivititsanalyse ist ein Verfahren zur Risikomessung. Sie erméglicht
die Abschitzung potenzieller Verluste kiinftiger Ertriige, beizulegende
Zeitwerte oder von Cashflows marktrisiko-sensitiver Instrumente, die sich
aus einer oder mehreren ausgewihlten hypothetischen Verinderungen der
Zinssitze, Wechselkurse, Rohstoffpreise und sonstiger relevanter Markesit-
ze oder Preise in einem bestimmten Zeitraum ergeben. Wir nutzen die
Sensitivititsanalyse, da sie angemessene Risikoschitzungen auf der
Grundlage direkter Annahmen gestattet. Bei unserer Risikoschitzung
haben wir eine Parallelverschiebung der Zinsstrukturkurven aller
Wihrungen um 100 Basispunkte angenommen.

Wiihrungsrisiko
Wihrungsrisiko bedeutet, dass sich der Wert eines Finanzinstruments auf

Grund von Wechselkursschwankungen verindern kann. Die Umsitze als
auch die Einkiufe im Konzern werden im Wesentlichen mit im Euroraum



ansissigen Unternechmen getitigt. Im vorliegenden Konzernabschluss liegt
kein wesentliches Wihrungsrisiko vor.

Zinsinderungsrisiko

Das Zinsinderungsrisiko bestcht darin, dass sich der Wert cines Finanzinst-
ruments auf Grund von Schwankungen des Marktzinssatzes verindern
kann. Ein Zinsinderungsrisiko liegt beim Nanogate-Konzern vor allem bei
finanziellen Vermégenswerten und Verbindlichkeiten mit Laufzeiten von
iiber einem Jahr vor.

Aus dem Risiko sich verindernder Kapitalmarktzinsen resultiert bei
festverzinslichen Finanzinstrumenten ein Fair-Value-Risiko, da die
beizulegenden Zeitwerte in Abhingigkeit von Zinssitzen schwanken. Bei
variabel verzinslichen Finanzinstrumenten besteht ein Cashflow-Risiko, da
die Zinszahlungen zukiinftig zunehmen kénnen.

Die Finanzverbindlichkeiten beliefen sich zum 31. Dezember 2009 auf
TEUR 4.321 (Vj: TEUR 2.175). Die Sensitivititsanalyse wurde auf Basis
unserer variabel verzinslichen Verbindlichkeiten zum Jahresende 2009
durchgefiihrt. Eine hypothetische Erhéhung dieser Zinssitze ab 1. Januar
2009 um 100 Basispunkte bzw. 1 Prozentpunkt pro Jahr hitte zu einer
Erhshung unserer Zinsaufwendungen zum 31. Dezember 2009 in Hohe
von TEUR 15 gefiihrt.

Sonstige Preisrisiken

Der Nanogate-Konzern benétigt zur Herstellung seiner Produkte u. a.
chemische Rohstoffe fiir die verschiedenen Produktionsprozesse. Die
Einkaufspreise fiir diese Rohstoffe kénnen je nach Marktsituation erheblich
schwanken. Auflerdem kann nicht ausgeschlossen werden, dass es durch die
Verschirfung europiischer Regelungen fiir bestimmte Lieferanten von Roh-
stoffen wirtschaftlich nicht mehr interessant ist, einzelne fiir die Produkti-
on bendtigte Materialien herzustellen. Sofern es Nanogate dann nicht
gelingt, alternative Losungen fiir diese Materialien zu finden, kénnte dies
negative Auswirkungen auf den Unternchmenserfolg haben.

Allgemeine rechtliche Risiken

Die Nanogate-Gruppe ist gegen die iiblicherweise auftretenden Gefahren
versichert. Zum 31. Dezember 2009 liegen keine wesentlichen Risiken
allgemein rechtlicher Art vor.

Sicherheiten

Nennenswerte Sicherheiten fiir eingegangene Verpflichtungen wurden zum
31. Dezember 2009 nicht gestellt.

Ziele des Kapitalmanagements

Die Ziele des Kapitalmanagements sind die Sicherung der Liquiditit und
somit die Sicherstellung der Unternehmensfortfithrung sowie eine
nachhaltige Steigerung des Unternehmenswertes verbunden mit einer
adidquaten Verzinsung des Eigenkapitals. Auf Basis des Finanzkonzepts der
Nanogate iiberpriift der Vorstand regelmifig verschiedene Kennzahlen zur
Kapitalausstattung des Unternehmens. Wichtige Kennzahlen sind
insbesondere der Verschuldungskoeffizient, der Verschuldungsgrad (statisch
und dynamisch) sowie die Eigenkapitalquote. Zur Zielerreichung tragen
hierbei die Reduzierung der Kapitalkosten ebenso bei wie die Optimierung
der Kapitalstruktur und die Zahlungsmittelzu- und -abfliisse aus der
Finanzierungstitigkeit.

Konzern-Anhang

Risikomanagement

Wegen der anhaltenden Markt- und Branchensituation in der Nanotechno-
logie-Branche ist die Risiko- und Chancenpolitik insbesondere auf die
Erreichung bzw. Absicherung eines nachhaltig profitablen Wachstums
ausgerichtet. Frithzeitige Reaktionen auf die sich verindernden Marktbe-
dingungen sind hierbei erforderlich.

Bei der Nanogate-Gruppe besteht das Risiko-Management aus einer Reihe
ineinander verzahnter Planungs-, Kontroll- und Informationssysteme.

Sie umfassen alle Bereiche des Unternehmens einschliefflich der Beteili-
gungsgesellschaften und werden kontinuierlich an verinderte Rahmenbe-
dingungen angepasst.

Informationen zu Finanzinstrumenten nach Kategorien

Die nachfolgende Tabelle stellt die Buchwerte und die beizulegenden
Zeitwerte der einzelnen finanziellen Vermégenswerte und Verbindlichkei-
ten fiir jede im Nanogate-Konzern vorhandene Kategorie von Finanzinstru-
menten dar und leitet diese auf die entsprechenden Bilanzpositionen tiber.

Finanzielle Vermdgenswerte 2009 2008
Fortge- Fortge-
fiihrte | Beizule- fiihrte | Beizule-
31.12. 31.12.
Anschaf- | gender Anschaf- | gender
2009 2008
fungs- | Zeitwert fungs- | Zeitwert
kusten kOS[Cn

TEUR = TEUR | TEUR | TEUR | TEUR | TEUR

Kredite und Forderungen

(einschliefllich Zahlungsmittel
und Zahlungsmittel-

dquivalente)
Finanzielle Vermagenswerte

langfristig (ausschliefllich

Ausleihungen) 83 83 - - - -
kurzfristig 207 207 = 58 58 -
Forderungen aus Lieferungen

und Leistungen (kurzfristig) 2.710 2.710 - 2.868 2.868 -
Zahlungsmittel und

-dquivalente 5.906 5.906 - 8.477 8.477 =

Summe Kredite und
Forderungen (einschlief8lich
Zahlungsmittel und
Zahlungsmitteliquivalente) 8.906 | 8.906

Zur Verduflerung verfiigbare

11.403 | 11.403 -

finanzielle Vermdgenswerte

Beteiligungen, nicht im

632 - 598 598 -

Konzernabschluss einbezogen 632

Finanzielle Verbindlichkeiten 2008

Fortge- Fortge-

fiihrte | Beizule- fiihrte | Beizule-
31.12. L2,

Anschaf- | gender Anschaf- | gender
2009 2008

fungs- | Zeitwert fungs- | Zeitwert

kosten kosten

TEUR | TEUR | TEUR | TEUR | TEUR | TEUR

Finanzielle Verbindlichkeiten

zu fortgefiihrten AK
Finanzverbindlichkeiten ‘ 4321 4.321 - | 2175 2.175 =
Sonstige finanzielle
Verbindlichkeiten langfristig 2.263 1.086 - 1.960 - -
kursfristig L8l 688 - a9 | 264 -

45




Konzern-Anhang

Finanzielle Verbindlichkeiten 2009 2008 Multifunctional Surfaces
Fortge- Fortge-
fithree | Beizule- fiihrte | Beizule- Das Segment , Multifunctional Surfaces” beinhaltet im Wesentlichen die
SLIL | chaf: gender SLI2 | chaf: gender Veredelung von Produkten durch Oberflichenfunktionalisierung zur
2009 2008 . . . . P
fungs- | Zeitwert fungs- | Zeitwert Entwicklung neuer Eigenschaften. Hier werden Geschiftsaktivititen
kosten kosten zusammengefasst, die eine Herstellung und den Vertrieb chemischer
TEUR | TEUR | TEUR | TEUR | TEUR & TEUR Erzeugnisse, die Veredelung, den Verkauf und/oder Lohnbearbeitung von
Verbindlichkeiten aus vorgefertigten und/oder Halbfertigprodukten sowie die Lizensierung und
Lieferungen und Leistungen 1.987 | 1.987 - 1700 | 1.700 - das Materialengineering auf vorgenannten Gebicten umfassen. Die
Summe Finanzielle Verbind- Nanogate-Gruppe konzentrierte sich hierbei primir auf die Anwendungs-
lichkeiten zu fortgefithrtem AK | 9.352 | 8.082 - 6184 | 4139 2 felder Gebdude/Interieur, Automotive/Maschinenbau und Sport/Freizeit.

Die Aufwendungen, Ertrige, Verluste und Gewinne aus Finanzinstrumen-

Advanced Applications
ten lassen sich den folgenden Kategorien zuordnen:

o000 Zur Veriuferung | Zu fortgefihreen Das Segment ,,Advanced Applications” beinhaltet komplexe Anwendungen

Ausleihungen  verfiigbare  Anschaffungskos-

und finanzielle ten bewertete

und Systeme fiir hochspezialisierte Mirkte, die sich sowohl durch ein
erhebliches Umsatzpotenzial, aber auch eine deutlich verlingerte Time-to-

o Market auszeichnen. In diesem Segment werden u. a. Themen wie
Forderungen = Vermégenswerte | Verbindlichkeiten Gesamt 2009

nanostrukturierte Optiken fiir die Displayindustrie oder nanostrukturierte

TEUR TEUR TEUR TEUR
] . Oberflichen im Bereich Sicherheitstechnik erfasst.
Zinsertrige 79 - = 79
Zinsaufwendungen - - 367 367 Advanced  Multifunctional Summe der
Betelhgung's'crtrage - - - B Segmentinformationen ERYYletois Surfaces Segmente | Uberleitung ~ Konzern
Fair-Value-Anderungen . . . - TEUR TEUR TEUR | TEUR | TEUR
Aufwendungen aus Segmenterldse (extern) 107 10.596 10.703 10.703
Wertminderungen 7 : : 7 Segmenterldse (intern) - 800 800 -800 -
Ertrige aus Zuschreibungen - - - - )
Segmentergebnis (EBIT) -1.387 -553 -1.940 -292 -2.232
Gewinn/Verluste aus Ab-
‘Wesentliche Aufwands-
gingen (+ Gewinn, - Verlust) 221 - - 221 »
) . und Ertragspositionen
Sonstige finanzielle
. Personalaufwand 1.131 3.132 4.263 969 5.232
Aufwendungen und Ertrige
Abschreibungen 265 420 685 402 1.087
(+ Gewinn, - Verlust) 46 - - 46
Nettoergebnis 111 - 367 478

Advanced  Multifunctional Summe der

e e Segmentinformationen [a\gsiEassi Surfaces Segmente | Uberleitung ~ Konzern
Ausleihungen  verfiigbare  Anschaffungskos- MEHUR VR THUR QIEUR UEUR
und finanzielle ten bewertete Segmenterldse (extern) 535 11.559 12.094 58 12.152
Forderungen | Vermégenswerte ' Verbindlichkeiten Gesame 2008 Segmenterldse (intern) B 58 58 58 :
TEUR TEUR TEUR TEUR Segmentergebnis (EBIT) -715 1.231 516 755 1.271
Zinsertrige 371 B B 371 ‘Wesentliche Aufwands-
Zinsaufwendungen - - 201 201 und Ertragspositionen
Beteiligungsererige : } ; : Personalaufwand 1.087 2.703 3.790 755 4.545
Fair-Value-Anderungen ) ) ) . Abschreibungen 130 355 485 49 534
Aufwendungen aus
Wertminderungen 48 _ B 48 Die Segmenterldse (intern) zeigen die Umsatzerldse, die zwischen den
Ertriige aus Zuschreibungen - - - - Segmenten getitigt wurden. Die Verrechnungspreise fiir konzerninterne
Gewinn/Verluste aus Ab- Umsatzerlse werden marktorientiert festgelegt (Arm’s-Length-Prinzip).
gingen -7 - - -7
Sonstige finanzielle Die nachfolgende Tabelle enthile die Uberleitungsrechnung des operativen
Aufwendungen und Ertrige - - - - Ergebnisses (EBIT). In der Uberleitung werden konzerninterne Posten
Nettoergebnis 412 - 201 613 eliminiert sowie Ercrige und Aufwendungen, die den Segmenten nicht

direkt zuzuordnen sind, ausgewiesen.
33. Segmentberichterstattung

2008
Infolge von IFRS 8 waren die Berichtsinhalte der Segmentberichterstattung TEUR TEUR
anzupassen. Die Anpassung an den IFRS 8 blieb bei der Nanogate-Gruppe Operatives Ergebnis der berichtenden Segmente -1.940 516
im Wesentlichen unverindert. Die Segmentabgrenzung in ,Multifunctional Uberleitung 292 755
Surfaces” und ,,Advanced Applications* entspricht der internen Berichts- Operatives Ergebnis (EBIT) -1.648 1.271
struktur (,Management Approach) an den Vorstand als Hauptentschei- Zinsaufwendungen -370 -201
dungstriger. Zur internen Perfomancemessung der Segmente werden in Ergebnis vor Ertragsteuern -2.018 1.070

erster Linie das operative Ergebnis (vor Zinsertrigen und -aufwendungen
und vor Ertragsteuern) sowie die Personalaufwendungen je Segment
herangezogen.




Informationen iiber geografische Gebiete

Die Auflenumsitze nach Verbleib teilen sich regional wie folgt auf:

2009 2008
TEUR TEUR

Bruttoerldse: Inland 5.619 7.263
Ausland® 5.270 5.084
10.889 12.347
abziiglich: Erlésschmilerungen -186 -195
Konzernweit 10.703 12.152
*) davon in
Europiische Union 3.145 3.091
Drittland 2.125 1.993
5.270 5.084

Auf die Angabe von weiteren segmentiibergreifenden Angaben wird
verzichtet, da ihre Ermittlung mit unverhiltnismifig hohen Kosten
verbunden ist und die etwaig ermittelten Daten keine wesentlichen
Informationen zu einer verbesserten Darstellung der Finanz-, Vermogens-
und Ertragslage beitragen wiirden.

34. Erliduterungen zur Kapitalflussrechnung

In der Kapitalflussrechnung wurden die Zahlungsstrome des Geschiftsjah-

res erfasst, um Informationen iiber die Bewegungen der Zahlungsmittel des
Unternehmens darzustellen. Die Zahlungsstrome werden nach betrieblicher
Geschiftstitigkeit sowie nach Investitions- und Finanzierungstitigkeit

unterschieden.

Hinsichtlich der Zusammensetzung des Finanzmittelfonds verweisen wir
auf Abschnitt B. 23. ,Zahlungsmittel und Zahlungsmitteldquivalente®.

Der Cashflow aus betrieblicher Geschiftstitigkeit wird nach der indirekten
Methode durch Korrektur des Ergebnisses vor Ertragsteuern um Anpassun-
gen an nicht zahlungswirksame Aufwendungen und Ertrige und

Verinderungen des Nettoumlaufvermdgens ermittelt.

Die Cashflows aus Investitions- und Finanzierungstitigkeit werden
zahlungsbezogen ermittelt.

35. Haftungsverhiltnisse und sonstige finanzielle Verpflichtungen
Haftungsverhiltnisse

Nennenswerte Haftungsverhilenisse lagen zum 31. Dezember 2009 nicht vor.
Sonstige finanzielle Verpflichtungen

Die vertraglichen Verpflichtungen (Operate Lease) des Nanogate-Konzerns
gegeniiber Dritten stellen sich zum 31. Dezember 2009 wie folgt dar:

Filligkeit
bis 1 Jahr | 2-5Jahre = > 5 Jahre Gesamt
TEUR TEUR TEUR TEUR
Mietverhilenis Gebiude 335 1.341 2.140 3.816
Sonstige Miet- / Leasingverhiltnisse 190 223 - 413
525 1.564 2.140 4.229

Bei der Ermittlung der Laufzeiten der sonstigen finanziellen Verbindlich-
keiten ist bei den unbefristeten Miet- und Leasingvereinbarungen von den
frithestens méglichen Kiindigungsfristen ausgegangen worden.

Konzern-Anhang

In Héhe von TEUR 508 ergaben sich Zahlungen aus Leasing- und
Untermietverhiltnissen gemafd IAS 17.35, die in der Berichtsperiode als
Aufwand erfasst wurden.

36. Ereignisse nach dem Bilanzstichtag 31. Dezember 2009

Mit Wirkung zum 1. Januar 2010 beteiligte sich die Nanogate AG mit
25,1 % an der sarastro GmbH, Quierschied-Géttelborn.

Weitere Ereignisse nach dem Bilanzstichtag, die in Bezug auf das Geschift,
die Finanz-, Vermégens- und Ertragssituation des Konzerns materiell sein
kénnten, sind nicht eingetreten.

37. Mitarbeiterzahl

Beschiftigte (im Jahresdurchschnitt):

Gewerbliche Arbeitnehmer 22 26
Angestellte 48 36
70 62
Auszubildende 5 6
75 68

In der Mitarbeiterzahl im Jahresdurchschnitt sind die beiden Vorstinde
nicht enthalten.

Zum Bilanzstichtag beschiftigte die Nanogate-Gruppe 77 Mitarbeiter
(Vj: 72 Mitarbeiter); die Zahl der Auszubildenden lag zum Jahresende bei
8 Personen (Vj: 6 Auszubildende).

38. Beziehungen zu nahe stehenden Personen

Nahe stehende Unternehmen und Personen im Sinne des IAS 24 (Related
Party Disclosures) sind juristische oder natiirliche Personen, die auf die
Nanogate AG und deren Tochtergesellschaften Einfluss nehmen kénnen
oder der Kontrolle oder einem mafigeblichen Einfluss durch die Nanogate
AG bzw. deren Tochterunternchmen unterliegen. Dazu gehéren insbeson-
dere nicht konsolidierte Tochtergesellschaften, Gemeinschafts- und
assoziierte Unternchmen.

Das unmittelbare Mutterunternehmen ist die Nanogate AG, Quierschied-
Gottelborn, mit Sitz in Deutschland.

Neben den im Konsolidierungskreis erfassten Unternehmen wurde im
November 2008 das 100 %-ige Tochterunternehmen FNP GmbH
gegriindet. Da sich die FNP GmbH derzeit noch in der geschiftlichen
Anlaufphase befindet, wurden zwischen den Gesellschaften nur geringe
Umsitze, unter Bedingungen wie zwischen fremden Dritten iiblich,
durchgefiihrt. Die Nanogate AG gewihrte der FNP GmbH auflerdem ein
Darlehen in Héhe von TEUR 200 unter marktiiblichen Bedingungen.
Insgesamt besteht zum Bilanzstichtag eine Forderung gegen die FNP
GmbH in Héhe von TEUR 534.

Im Weiteren wurde im Geschiftsjahr 2008 durch die HOLMENKOL AG
das Tochterunternchmen HOLMENKOL Co. Ltd., Osaka/Japan,
gegriindet. Die HOLMENKOL AG hilt daran 85,0 % der Kapitalanteile.
Zu dieser mittelbaren Beteiligung unterhilt die Nanogate AG ebenfalls nur
geringe Geschiftsbezichungen. Zum Bilanzstichtag ergibt sich eine
Forderung gegen die HOLMENKOL Co. Ltd., Osaka/Japan, von

TEUR 461.
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Ferner besteht iiber die HOLMENKOL AG eine indirekte Beteiligung an
der HOLMENKOL NORGE A/S, Hokksund/Norwegen, mit 24,5 %.
Diese wurde in 2009 durch die HOLMENKOL AG von 6,0 % auf 49,0 %
aufgestockt. Aus dieser Verbindung ergibt sich zum Bilanzstichtag eine
Forderung in Héhe von TEUR 150.

Andere Bezichungen zu nahe stehende Personen und Unternehmen, die
nicht im Konsolidierungskreis erfasst sind, bestanden im Geschiftsjahr
2009 nicht. Geschiftsvorfille mit anderen Unternehmen mit mafgebli-
chem Einfluss auf den Nanogate-Konzern ergaben sich im Berichtszeitraum
nicht.

Im Geschiftsjahr 2009 wurden wie im Vorjahr keine Wertberichtigungen
auf Forderungen gegeniiber nahe stehende Unternechmen und Personen
erfasst.

Geschiftsvorfille in 2009 und 2008 zwischen der Nanogate AG und ihren
Tochtergesellschaften wurden im Zuge der Konsolidierung eliminiert und
sind in dieser Anhangsangabe nicht erldutert. Geschifte mit nicht
konsolidierten Tochtergesellschaften werden zu Bedingungen durchge-
fiihrt, wie sie zwischen fremden Dritten {iblich sind.

Von den Organen der Nanogate AG gehaltene Aktien und
Aktienoptionen

Zum jeweiligen Bilanzstichtag wurden von den Organmitgliedern folgende
Aktien und Aktienoptionen an der Nanogate AG direkt oder indirekt
gehalten:

31.12.2009 31.12.2008

Anzahl Anzahl Anzahl Anzahl
Aktien Optionen Aktien Optionen

Vorstand

Michael Jung 39.077 12.859 44.640 9.359
Ralf M. Zastrau 52.552 14.641 60.447 10.641
Aufsichtsrat

Oliver Schumann 250 9.125 = =
Dr. Farsin Yadegardjam - 9.375 =

Gerhard Asschenfeldt - - - -
Dr. Clemens Doppler 2.050 - - -
Marc Faber - - - -
Hartmut Gottschild - 3.750 - -

Die von den Aufsichtsriten gehaltenen Aktien/Optionen wurden von den
Organmitgliedern privat erworben.

Beziige der Mitarbeiter in Schliisselpositionen

Die Vorstinde und andere Mitarbeiter in Schliisselpositionen der Nanogate
AG und ihrer Tochtergesellschaften haben wihrend des Geschiftsjahres als
kurzfristige Leistungen in 2009 TEUR 825 (Vj: TEUR 803) erhalten.

39. Organe der Gesellschaft

Aufsichtsrat der Aktiengesellschaft

Herr Oliver Schumann, Bad Soden, Vorstandsvorsitzender des Aufsichts-
rats; Partner bei European Co-Investment Partners,

Herr Dr. Farsin Yadegardjam, Rof3dorf, stellvertretender Vorsitzender des
Aufsichtsrats, hauptberuflich Vorstand EVP Capital Management AG,

Herr Gerhard Asschenfeldt, Bad Homburg, Unternehmensberater,

Herr Dr. Clemens Doppler, Heidelberg, Managing Partner bei Heidelberg-
Capital Private Equity Fund, Heidelberg,

Herr Marc Faber, Bertrange/Luxemburg, Senior Investment Partner bei
BIP Investment Partner SA, Luxemburg,

Herr Hartmut Gottschild, Eltville/Rhein, Unternehmensberater.

Die Vergiitungen der Mitglieder des Aufsichtsrates betrugen insgesamt
TEUR 78 (Vj: TEUR 49).

Vorstand

Herr Ralf M. Zastrau, St. Ingbert, hauptberuflich Vorsitzender des
Vorstandes der Nanogate AG, Quierschied-Géttelborn,

Herr Michael Jung, Saarbriicken, hauptberuflich Vorstand der Nanogate
AG, Quierschied-Géttelborn.

An die Organe der Konzernleitung wurden keine Kredite oder Vorschiisse
ausbezahlt.

Quierschied-Géttelborn, den 31. Mirz 2010

Nanogate AG
Ralf M. Zastrau Michael

Vorsitzender des Vorstands/CEO Vorstand[CQO



Bestatigungsvermerk des Abschlusspriifers

Wir haben den von der Nanogate AG, Quierschied-Géttelborn, aufgestellten Konzernabschluss —
bestehend aus Gewinn- und Verlustrechnung und Gesamtergebnisrechnung, Bilanz, Kapitalflussrech-
nung, Eigenkapitalverinderungsrechnung und Anhang — sowie den Konzernlagebericht fiir das
Geschiftsjahr vom 1. Januar bis 31. Dezember 2009 gepriift. Die Aufstellung von Konzernabschluss
und Konzernlagebericht nach den IFRS, wie sie in der EU anzuwenden sind, liegt in der Verantwortung
der gesetzlichen Vertreter der Gesellschaft. Unsere Aufgabe ist es, auf der Grundlage der von uns
durchgefiihrten Priifung eine Beurteilung iiber den Konzernabschluss und den Konzernlagebericht

abzugeben.

Wir haben unsere Konzernabschlusspriifung nach § 317 HGB unter Beachtung der vom Institut der
Wirtschaftspriifer (IDW) festgestellten deutschen Grundsitze ordnungsmifiiger Abschlusspriifung
vorgenommen. Danach ist die Priifung so zu planen und durchzufiihren, dass Unrichtigkeiten und
Verstdfe, die sich auf die Darstellung des durch den Konzernabschluss und durch den Konzernlagebe-
richt unter Beachtung der anzuwendenden Rechnungslegungsvorschriften vermittelten Bildes der
Vermdgens-, Finanz- und Ertragslage wesentlich auswirken, mit hinreichender Sicherheit erkannt
werden. Bei der Festlegung der Priifungshandlungen werden die Kenntnisse tiber die Geschiftstitigkeit
und tiber das wirtschaftliche und rechtliche Umfeld des Konzerns sowie die Erwartungen tiber mogliche
Fehler berticksichtigt. Im Rahmen der Priifung werden die Wirksamkeit des rechnungslegungsbezoge-
nen internen Kontrollsystems sowie Nachweise fiir die Angaben im Konzernabschluss und Konzernlage-
bericht iberwiegend auf der Basis von Stichproben beurteilt. Die Priifung umfasst die Beurteilung der
Jahresabschliisse der in den Konzernabschluss einbezogenen Unternehmen, der Abgrenzung des
Konsolidierungskreises, der angewandten Bilanzierungs- und Konsolidierungsgrundsitze und der
wesentlichen Einschitzungen der gesetzlichen Vertreter sowie die Wiirdigung der Gesamtdarstellung
des Konzernabschlusses und des Konzernlageberichts. Wir sind der Auffassung, dass unsere Priifung

eine hinreichend sichere Grundlage fiir unsere Beurteilung bildet.
Unsere Priifung hat zu keinen Einwendungen gefiihrt.

Nach unserer Beurteilung auf Grund der bei der Priifung gewonnenen Erkenntnisse entspricht der
Konzernabschluss den gesetzlichen Vorschriften und vermittelt unter Beachtung der IFRS, wie sie in der
EU anzuwenden sind, ein den tatsichlichen Verhiltnissen entsprechendes Bild der Vermégens-,

Finanz- und Ertragslage des Konzerns. Der Konzernlagebericht steht im Einklang mit dem Konzernab-
schluss, vermittelt insgesamt ein zutreffendes Bild von der Lage des Konzerns und stellt die Chancen

und Risiken der zukiinftigen Entwicklung zutreffend dar.
Regensburg, den 9. April 2010

CM Treuhandgesellschaft Regensburg mbH
Wirtschaftspriifungsgesellschaft

Steuerberatungsgesellschaft

Mehltretter
Wirtschaftspriifer




Adressen:

Nanogate AG

Zum Schacht 3

D-66287 Quierschied-Géttelborn, Deutschland
Telefon: +49(0)6825-9591-0

Fax: +49(0)6825-9591-852

Email: info@nanogate.com
WWWw.nanogate.com

http://ewitter.com/nanogate_ag
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Cortent Kommunikation AG
Christian Dose
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