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NanofFocus baut und vertreibt
Systeme zur optischen drei-
dimensionalen Oberflachen-
analyse. Auf diesem Gebiet sind
wir technologisch fiahrend.
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Umsatzverteilung nach Branchen Umsatzverteilung nach Geschéaftssegmenten

Materialwissenschaft 37% Standard 34%
Fingerprint/Public Safety 18% Dienstleistungen 28%
Maschinen/Werkzeuge/Druck 14% Integration 20%
Elektronik 11 % Modular 14%
Automotive 9% Business Solution 4%
Solar 6%

Medizintechnik 4%

Chemie, Papier, Keramik, Kunststoffe 1% Aktionirsstruktur zum 31.12.2010

Free Float 48,58 %

Umsatzverteilung nach Produkten Alto Invest 8,94 %
Dr. Hans Hermann Schreier 712 %

psurf 45% LBBW 6,44 %

OEM 13% Familie Eismann 6,33 %

Software, Ersatzteile, Wartung 13% thg 6,01 %

Sonstige Dienstleistungen 11 % Dr. Christiaan Velzel 4,41 %

gscan 9% Familie Bodecker 4,41 %

usprint 5% Jirgen Valentin (CTO) 3,88%

Systemvermietung 4% Marcus Grigat (COO) 3,88%

Umsatzverteilung nach Regionen

Deutschland 45%
Asien 22%
Nord-/Stidamerika 17 %
Europa (aufder Deutschland) 16 %
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Brief an die Aktionare

Liebe Aktionarinnen und Aktionare,

wenn ein Kunde ein Messsystem von NanoFocus nutzt, dann interessiert
ihn nicht unbedingt, wie es im Detail funktioniert und wie viel Entwick-
lungsarbeit darin steckt. Ihn interessiert in erster Linie, ob die Technologie
seinen Anforderungen gentgt, ob sein Messproblem geldst wird, ob
seine Produktionsqualitat verbessert wird oder ob NanoFocus ihm wett-
bewerbsrelevante Innovationen ermdglicht. Der Industriekunde denkt
nutzenorientiert, seine Ziele sind Umsatz und technologischer Vorsprung.

Dies zur Grundlage der eigenen Geschéaftspolitik zu machen ist flr mit-
telstandische Technologieunternehmen ein wichtiger Entwicklungsschritt
—weg vom reinen Ingenieursdenken, hin zum Vertriebsdenken. Man muss
lernen, die Probleme aus Sicht des Kunden zu sehen und man muss
bereit sein, seine Technologieplattform kontinuierlich auf die Winsche
des Kunden auszurichten.

In diesem Prozess hatte NanoFocus schon immer zwei grolRe Vorteile:
Wir haben die beste Technik und die treuesten Kunden. Diese Starken
haben uns geholfen, die Krise der letzten zwei Jahre glimpflich zu Uber-
stehen. Wir hatten sogar gehofft, bereits in 2010 wieder in die Gewinn-
zone zu kommen, doch diese Hoffnungen haben sich leider noch nicht
erflllt. Zurickhaltende Investitionsbereitschaft nach der Krise und hoher
Wettbewerbsdruck waren die Hauptgrinde hierflr. Wir sind aber dank
vielversprechender Grofsauftrage aus der Solar- und Halbleiterbranche fast
wieder auf dem positiven Niveau von 2008 — fast, aber noch nicht ganz.



Ilch bin optimistisch, dass wir diesen Schritt gehen
werden. Denn in vielerlei Hinsicht sind wir heute sogar
starker und besser aufgestellt als vor der Krise. Wir
haben die zurickliegenden Monate genutzt, um zu
lernen und uns bei Technologie und Vertrieb entschei-
dend zu verbessern. Mehr denn je bilden die Gerate
von NanoFocus die technologische Speerspitze bei der
optischen Sensorik im Mikro- und Nanobereich. Durch
die Integration der psprint-Technologie eréffnete sich
uns zusatzlich das grolRe Feld der schnellen, produk-
tionsnahen Qualitatssicherung.

Unsere Kunden arbeiten intensiv mit uns zusammen
und bringen ihre WUinsche, aber auch ihre Expertise
kontinuierlich in unsere Entwicklung ein. Auf diese
Weise haben wir eine breite Palette von Applikatio-
nen entwickelt, die genau auf die unterschiedlichen
Branchenanforderungen abgestimmt sind. Wir haben
also nicht nur die besten, wir haben auch genau die
richtigen Systeme.

Diese Kundenvorteile auf dem Markt starker sichtbar
zu machen und den Kunden direkt bei seinen speziel-
len Anforderungen anzusprechen gehdrt zu unseren
wichtigsten Zielen flr 2011 und dartber hinaus.

Jurgen Valentin
Vorstand Technologie (CTO) und Vorstandssprecher

Jurgen Valentin
Vorstand Technologie (CTO)
und Vorstandssprecher



Interview mit dem Vorstand
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Interview mit dem Vorstand

Joachim Sorg
Finanzvorstand, CFO

Tel. +49 208 62 000 54
Fax +49 208 62 000 99
sorg@nanofocus.de
nanofocus.de

A& Sorg,

Anfang letzten Jahres waren Sie noch vorsichtig, was ein Ende der Krise anbelangt. Wenn Sie nun
zuriickschauen: War es ein gutes oder ein schlechtes Jahr fiir die NanoFocus AG?

Es war auf jeden Fall kein leichtes Jahr. Man muss die Umsténde bertcksichtigen, und die waren auch nach
der Krise noch lange von Investitionszuriickhaltung gepragt. Obwohl wir Anfang 2010 leicht optimistisch
waren, so wussten wir doch, dass es schwierig werden kénnte. Wir haben deshalb mit verschiedenen
Planungsszenarien gearbeitet, von einem Worst Case bis zu einem Best Case. Diese Szenarien haben wir
klar kommuniziert, sie ergeben sich aus einer Reihe genau festgelegter Indikatoren. Wir sind ziemlich exakt
bei unserem Normal Case gelandet: einem schwach positiven EBIT mit einem Umsatz von 6,5 Mio. Euro.
Bei einem Unternehmen unserer Grof3e in einem relativ schwierigen Geschéaftsjahr war der Normal Case
das Beste, was in 2010 flr uns zu erreichen war.

Aber Sie hatten sich schon ein bisschen mehr versprochen. Es gab ja auch einen Best Case.

Klar, darauf hofft man immer. Es hatte auch ein positives Gesamtergebnis sein kénnen, aber das haben wir
nur knapp verpasst. Daran will ich mich nach diesem Jahr nicht unbedingt messen lassen. Wir haben in
einem schwierigen Umfeld nicht blind die Bremse gezogen, sondern haben gespart, die Strukturen verbessert
und an einigen Stellen dosiert investiert und mit Voraussicht geplant. Die Kurzarbeit wurde friher beendet
als gedacht. Wir haben sogar Leute eingestellt und grofRe intensive Projekte weiter verfolgt. Das zahlt sich
nun schrittweise aus. Wichtig ist ja das profitable Betriebsergebnis, das EBIT. Hier ist ablesbar, ob das
Geschéaftsmodell Geld verdient oder nicht. Und das EBIT ist positiv, wenn auch nur leicht. Aber ich denke,
das ist nachhaltig, es geht alles in die richtige Richtung.

Was hat das letzte Jahr gebremst? Warum haben sich die optimistischeren Einschatzungen nicht
bestatigt?

Die Automobilindustrie, eine unserer wichtigen Branchen, hat im letzten Jahr nicht wie erwartet — und wie
angekindigt — investiert. Das war der Hauptgrund fir das leicht negative Ergebnis. Nach dem Krisenjahr
waren alle sehr vorsichtig; viele Unternehmen hatten Sorge, dass die Krise nicht wirklich vorbeiist, man hatte
Angst vor dem Double Dip. Die ersten Investitionen gingen dann vor allem in die Produktion; da stehen unsere
Themen, die industrielle Messtechnik und Innovationen, erstmal an zweiter Stelle, das muss man realistisch
sehen. Aber unser Zeitpunkt ist jetzt gekommen, das merken wir deutlich. Die ersten GroRauftrage in den
Bereichen Solar und Halbleiter sind schon da. Die Budgets in der Automobilbranche werden auch freigegeben.


mailto:sorg%40nanofocus.de?subject=Anfrage
http://www.nanofocus.de

Sie kénnen also an die Aktionare ein positives Signal senden? Ist die Krise fiir NanoFocus
tiberstanden?

Ja, es sieht so aus, als sei die Krise flr uns vorbei. Die Investitionsstimmung und der Auftragseingang sind
gut. Meine Botschaft an unsere Aktionére ist deshalb: Die NanoFocus AG hat die Krise gut Uberstanden.
Wenn man schaut, wie sich einige unserer Wettbewerber verhalten haben, dann sieht man, dass wir in der
Krise unsere Hausaufgaben ziemlich gut gemacht haben. Natdrlich lagen wir mit unseren Umsatzen hinter
den Erwartungen, aber wenn die Industrie 50 Prozent ihrer Budgets einfriert, dann kommt das bei uns fast
direkt im Umsatz an.

Doch jetzt liegen profitable Projekte vor uns. Mit vielen Kunden gibt es eine klare Roadmap, fur die jetzt
auch wieder die Investitionen bereitstehen. Man darf nicht vergessen: NanoFocus ist ein Spatzykliker. Wir
gehoren zu den Unternehmen, die in einem Industriezyklus nach einer Krise nicht unbedingt frih profitieren.
Wir profitieren besonders von den Investitionen, die ab diesem Jahr kommen.

Interview mit dem Vorstand




Dipl.-Ing. Marcus Grigat
Vorstand Operations (COO)

Tel. +49208 62 000 20
Fax +49 208 62 000 99
grigat@nanofocus.de
nanofocus.de

Harr G,

die NanoFocus AG hat in der Krise viel dafiir getan, sich im operativen Geschaft zu verbessern und
nachhaltiger zu wirtschaften. Wie haben sich diese MaBnahmen in 2010 bewahrt?

Durch die bereits in 2009 begonnene Prozessoptimierung und den intensiven Einsatz der Planungs-, Analyse-und
Reporting-Tools von CRM- und ERP-Systemen konnten wir die Transparenz im Unternehmen entscheidend
steigern. Der Ausbau und die konsequente Anwendung dieser Analyse- und Planungsmaglichkeiten haben
sich in 2010 erstmals hervorragend bewahrt. Wir haben nun ein sehr viel scharferes Bild des operativen
Geschehens und kénnen unsere Produktion und Entwicklung besser steuern. Wir hatten dadurch Uber das
ganze Jahr hinweg einen optimalen Uberblick tiber den Geschaftsverlauf und konnten erfolgreich agieren.
Als Folge dieser Prozessoptimierung konnten wir eine Effizienzsteigerung erreichen, die sich im positiven
Betriebsergebnis niedergeschlagen hat.

Ein Teil der MaBnahmen betraf auch die Produktentwicklung.

Ja, wir haben die Entwicklungsarbeiten auf eine enge Zusammenarbeit mit Innovations- und Marktfihrern
konzentriert. Durch Partnerschaften insbesondere in den Bereichen Solar, Medizintechnik und Automotive
konnte NanoFocus in der kundenorientierten Technologieentwicklung in 2010 bereits klare Akzente setzen. Dies
werden wir im laufenden Geschéftsjahr noch weiter ausbauen und herausstellen. Durch diese Fokussierung
in der Produktentwicklung haben wir unsere Marktausrichtung gescharft und die Weichen fiir eine stringente
Ausrichtung des Geschéftsmodells gestellt.

Einen groBBen Teil Ihres Jahresumsatzes konnten Sie erst in der zweiten Jahreshalfte erwirtschaften.
Ja, ich sehe das als eine Bestatigung der Einflihrung der transparenten Prozesse, denn es war wirklich kein einfaches
Umfeld in 2010. Wie Herr Sorg schon sagte, war 2010 noch von einer sehr verhaltenen Investitionsstimmung
gepragt. Alle Unternehmen waren vorsichtig und die Budgetentscheider fur industrielle Qualitatssicherung
haben unverhaltnismafig lange gewartet, bevor sie die ersten Investitionen nach der Krise freigaben. High-
End-Messtechnik ist ein spatzyklisches Geschaft, das erst nach den Produktionsinvestitionen erfolgt.

In 2011 verzeichnen wir eine deutliche Verbesserung der Investitionsbereitschaft. Nun bewahrt es sich, dass wir
mit vielen Kunden Uber lange Jahre partnerschaftlich und vertrauensvoll zusammenarbeiten. In der Krise haben
wir Zeit und Personal bewusst in die Kundenbeziehungen investiert. Das beginnt sich ab 2011 auszuzahlen.

Sie hatten ja in 2011 schon zwei GroRauftrage aus der Solar- und Halbleiterbranche.

Angesichts der immer starker werdenden Energiedebatte sehen wir im Solarbereich weiterhin einen inter-
essanten Markt fUr uns, vor allem, da hier ein hoher Innovationsbedarf besteht, um Solarstrom preiswerter
und effizienter zu machen.

Den boomenden Halbleiter- und Elektronikbereich erschlieen wir uns hauptsachlich mit der neuen psprint-
Technologie. Hier sind wir bestens fir die Kundenanforderungen hinsichtlich der Kombination von Mess-
genauigkeit und -geschwindigkeit positioniert.

Doch auch der Automobilbereich ist unverandert wichtig fir uns. Dieser Bereich ist nach der Krise wieder
umsatzrelevant und erste Investitionen erfolgten bereits im laufenden Geschaftsjahr 2011. Aufgrund der
positiven Markt- und Innovationsstimmung erwarten wir in diesem Geschaftsjahr weitere Freigaben von
Investitionen in unsere Produkte.


mailto:grigat%40nanofocus.de?subject=Anfrage
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Die psprint-Technologie wurde erst in 2010 integriert. Damit kamen auch ein neuer Kundenstamm hinzu
und neue Herausforderungen fiir den Service von NanoFocus. Wie waren lhre Erfahrungen damit?

Die ehemaligen Siemens-Kunden, die wir mit der neuen Technologieplattform mit Gbernommen haben, sind
sehr zufrieden mit unseren Serviceleistungen. Wir haben alle Anforderungen und Probleme der Kunden geldst,
ggf. Systeme auf den neuesten Stand gebracht und Anderungswiinsche der Kunden bzw. Anpassungen
vorgenommen. Unsere Erfahrungen sind also absolut positiv; das sieht man auch schon am gestiegenen
Umsatz im Servicebereich, den wir insbesondere mit psprint gemacht haben.

Die Integration in unser Kerngeschaft verlief reibungslos und der Stamm der psprint-Kunden konnte sogar
erweitert werden. Weitere Nachbestellungen laufen ein und wir konnten schon erste eigene psprint-Geréate
erfolgreich ausliefern. Alles innerhalb von nur einem Jahr —das ist wirklich ein toller Erfolg fir uns. Ich erwarte
im ersten Halbjahr 2011 schon einen groReren Umsatzanteil durch usprint. Bereits jetzt arbeiten wir mit
namhaften Kunden an einer Leistungssteigerung des Produkts.

Interview mit dem Vorstand




Dipl. Phys. Jirgen Valentin
Vorstand Technologie (CTO)
und Vorstandssprecher

Tel. +49 208 62 000 40
Fax +49 208 62 000 99
valentin@nanofocus.de
nanofocus.de

rErP Velamdn,

welche Technologiethemen und Trends sind fiir NanoFocus in den kommenden Monaten
ausschlaggebend?

Unverandert wichtig ist das Thema Energieeffizienz. Hier kommt, nicht zuletzt durch die aktuelle Atomdebatte,
auch gesellschaftlich immer mehr Schwung in die Entwicklung. Auch die Solartechnik muss noch effizienter
werden, denn noch ist sie vergleichsweise teuer und teilweise von Subventionen abhangig. Hier sind wir mit
unserer Technologie ein idealer Partner der Solarindustrie, um die Innovationen voranzubringen. Das zeigt
auch der Grofdauftrag von einem flhrenden asiatischen Solarmodulhersteller. Bei diesem Kunden setzen
wir nun praktisch den Messstandard bei der Qualitatssicherung — und das ist ein ziemlich hoher Standard.
AuRerdem zeigt sich hieran, welch gute Wachstumschancen wir im asiatischen Raum haben. In China
beispielsweise gibt es eine groRe Nachfrage im Solarbereich.

Auch die Halbleiterindustrie, die Sie besonders mit psprint ansprechen, sitzt in Asien.

Genau, deshalb war der Auftrag eines grofien Elektronikkonzerns aus Asien auch ein wichtiger Schritt fir
uns. Wir sehen gute Moglichkeiten, im asiatischen Raum Umsatze mit psprint im Bereich Halbleitertechnik/
Elektronik zu machen. Es gibt aber auch Interesse in Indien und Japan. Wir haben das letzte Jahr dazu genutzt,
unsere Kontakte in Asien auszubauen. Die neuen Auftrdge zu Jahresbeginn waren die ersten positiven
Ergebnisse dieser Bemihungen.

Gibt es weitere Trends und Branchen, die den Umsatz der NanoFocus AG beeinflussen werden?

Der zweite grof3e Technologietrend neben der Energieeffizienz sind sicher Lifestyleprodukte im Multimedia-
bereich. Tablett-PCs und Smartphones werden nicht nurimmer leistungsfahiger, sie werden auch immer mehr
gekauft. Bei diesen Geraten bedingt die hohere Leistung steigende Anforderungen an die Integrationsdichte
der Elektronik. Es wird eine immer bessere Performance auf immer kleinerem Raum erwartet. FUr uns ist
das eine grofée Chance, denn bei industrieller Messtechnik im Elektronikbereich sind wir Technologiefthrer.
Hier werden sich die Markttendenzen positiv flir uns auswirken.

Ein weiteres wichtiges Gebiet flr uns ist nach wie vor die Medizintechnik. Hier sind wir intensiv — und
sehr erfolgreich, wie ich sagen darf — in Entwicklungsprojekte eingebunden. Sobald diese Projekte einen
bestimmten Stand erreicht haben, kann es sehr schnell umsatzrelevant werden. Aber Innovationsprozesse
in der Medizintechnikbranche brauchen Zeit und Sorgfalt.

Das Thema Multisensorik, also die Kombination unterschiedlicher Messverfahren in einem Gerat, hat vor
allem fir den Bildungsbereich, d. h. bei Universitdten und Forschungseinrichtungen, ein groRes Potenzial.
Wir kénnen unsere Systemtechnik gut mit anderen Techniken verknilpfen und ein sehr leistungsfahiges
Gesamtpaket schnlren.


mailto:valentin%40nanofocus.de?subject=Anfrage
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Der Vertrieb und die Kundenorientierung waren in 2010 sehr wichtige Themen fiir NanoFocus.
Das gilt auch ftr 2011. Beim Vertrieb haben wir die internen Ablaufe stark verbessert und mit Rouven Lenz
einen neuen Vertriebsleiter aus dem Unternehmen gewonnen, der deutlich positive Impulse setzt. Dem
Vertrieb wird auch in Zukunft unsere besondere Aufmerksamkeit gelten, hier werden wir weiter ausbauen.
Als Technologieflhrer sind wir etabliert, wo wir jedoch aufholen missen, ist bei der Kundenorientierung und
der Distribution. Bei der Distribution brauchen wir Vertriebspartner, die fachlich auf Augenhohe sind und tber
gute Marktkontakte verfligen. Vor allem im Bildungsbereich missen wir mit wissenschaftlich orientierten
Partnern und Netzwerken zusammenarbeiten, um unsere Distribution zu verbessern.

In Sachen Kundenorientierung haben wir sehr grofde Fortschritte gemacht. Ein gutes Beispiel hierflr ist
eine neue Softwareplattform, die wir 2011 einfiihren und die ganz speziell den ergonomischen Ansprichen
unserer Kunden gerecht wird. Das ist keine Grundlagenforschung, sondern es macht die Bedienung unserer
Gerate transparenter, robuster und einfacher.

Interview mit dem Vorstand
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Aktie 2010




Kursverlauf und Analysteneinschatzungen

Der Kursverlauf der NanoFocus-Aktie bewegte sich wahrend des Grof3teils des Berichtszeitraums unter
dem des Vergleichsindex des Entry Standard. Der Hauptgrund fir diesen Kursverlauf lag in der erhohten
Aktienzahl, bedingt durch eine durchgefihrte Kapitalerhdhung, und in dem Umstand, dass die NanoFocus
AG in 2010 als Spatzykliker noch mit den Folgen einer Investitionszurtickhaltung nach der Wirtschaftskrise
zu kampfen hatte. Dies spiegelte sich in einer Seitwartsbewegung des Aktiencharts wider.

Die NanoFocus AG erreichte ihre Guidance im vorher kommunizierten Normal Case, mit einem Umsatz
von 6,5 Mio. Euro und einem positiven EBIT. Die wesentlichen Geschaftszahlen entsprachen damit dem
Planungskorridor, auch wenn einige Erwartungen der Analysten am oberen Ende der Planungsszenarien
nicht erreicht wurden.

Die allgemeine Borsenstimmung war aufgrund der Erholung des Wirtschaftswachstums in 2010 sehr positiv.
Der Leitindex DAX stieg im Laufe des Jahres deutlich an und erreichte fast wieder das Niveau von vor
der Wirtschaftskrise. Auch die NanoFocus AG konnte nach den Krisenjahren 2009/2010 im 4. Quartal als
Spatzykliker von der Markterholung profitieren. Das Unternehmen erreichte fir 2010 wieder ein zweistelliges
Wachstum. Ein Erfolg war auch die Durchfiihrung der Kapitalerhdhung am 22. Oktober 2010 trotz eines noch
moderaten Aktienumfeldes fir die NanoFocus AG. Die Kapitalerhohung hatte ein Volumen von 1.285.172
Euro bei einer Aktienanzahl von 321.293.

Die Einschatzung der Analysten fir die NanoFocus-Aktie lag in 2010 durchschnittlich bei einem Kursziel
von 6 Euro. Die Analysten empfahlen durchgéngig die Aktie zum Kauf. NanoFocus fihlt sich durch diese
Einschatzungen bestatigt.

Investor-Relations-Tatigkeit

Turnusgemafd wurden zahlreiche Investorengesprache durchgefihrt. Das Geschaftsmodell und die Markt-
chancen der NanoFocus AG wurden auf verschiedenen nationalen Analystenkonferenzen vorgestellt. Zudem
prasentierten wir das Unternehmen international bei Round-Table-Gesprachen und interessierten Investoren.
Aktionare und institutionelle Investoren wurden vor Ort besucht.



Auf folgenden Kapitalmarktveranstaltungen wurde die NanoFocus AG in 2010 prasentiert:

Januar Salutaris Round Table Miinchen Juni Spectaris Investorenkonferenz
Marz 17. M:access-Analystenkonferenz September IPM Strategy Days

Positiver Ausblick

Die Zeichen fir weiteres Wachstum in 2011 stehen fir die NanoFocus AG gut. Sowohlim Solarbereich als auch
in der Halbleiterindustrie bestehen gute Aussichten, insbesondere durch unsere neue Technologieplattform
psprint. Im 1. Quartal 2011 konnten wir neue Schlisselkunden fir die NanoFocus AG gewinnen. Dariber
hinaus rechnen wir fir dieses Jahr mit einem Ende der Investitionszuriickhaltung in der Automobilindustrie.
Erste Projekte mit groRen Automobilunternehmen, die sich durch die Wirtschaftskrise verzogert hatten,
laufen bereits wieder erfolgreich an.

Die NanoFocus AG konnte die Krisenzeiten dazu nutzen, kontinuierlich an ihnrem Portfolio und ihren Techno-
logieplattformen zu arbeiten, um das Geschaftsmodell marktgerecht zu fokussieren. Wir verfligen heute
Uber einen breiten Kundenstamm und eine mehrjahrige innovative Roadmap, durch die sich auch in Zukunft
die Technologieflhrerschaft der NanoFocus AG bestéatigen wird.

Wir sehen die NanoFocus-Aktie mit einem guten bis sehr guten Potenzial fir das weitere Geschéftsjahr
2011/2012.




Die NanoFocus AG ist als optoelektronisches Hightech-Unternehmen spezialisiert auf die Entwicklung,
Produktion und Vermarktung weltweit fiihrender optischer 3D-Oberflachenmesstechnik zur Qualitatskontrolle,
Steigerung von Effizienz in der Produktion und Produktionskontrolle. Die Wachstumsmarkte der optischen
Messtechnik und der Mikromechanik bilden die solide Basis eines zweistellig wachsenden und zukunftsfahigen
Geschéaftsmodells. NanoFocus hat mit Hilfe innovativer optoelektronischer Ingenieurdienstleistungen und
modernster Software erfolgreich den Einstieg in zahlreiche Industriebereiche vollzogen, darunter Forensik,
Medizintechnik, Solarindustrie und Automobil. Auch der wachsende Bedarf an CleanTech, also an ressour-
censchonenden und energieeffizienten Produkten und Herstellungsverfahren, stellt einen zunehmenden
Wachstumstreiber flr die NanoFocus AG dar. Zwei Beispiele fir diesen Trend sind das neue System psurf
solar zur Verbesserung der Effizienz von Solarzellen und der bereits etablierte psurf cylinder zur Optimierung
des VerschleiRes und zur Reduzierung des Benzinverbrauchs.

Der Schwerpunkt der NanoFocus AG liegt im nachhaltigen Projektgeschaft mit Schlisselanwendern. Hier
besitzt das Unternehmen einen Marktvorsprung durch seine intensive Kundenbetreuung und eine hohe
branchenspezifische Entwicklungskompetenz, die sich von der Beratung bis hin zur Konzeption kompletter
Anlagen in der Produktion erstreckt. Das Wachstum der NanoFocus AG generiert sich durch Wiederholkdufe
groRer Projektpartner, auf Grundlage gemeinsamer Innovationen und einer langjahrig gewachsenen engen
Technologie-Partnerschaft. Die Hauptzielrichtung der NanoFocus sind hierbei die produktionsnahen und
produktionskontrollierenden Bereiche bis hin zur Ausstattung ganzer Produktionslinien. Die neue Technologie-
plattform psprintist ein wichtiger und weiterer Schrittin diese Richtung. GroRunternehmen aus den Branchen
Automobil und Elektronik zeigen bereits groRes Interesse an den NanoFocus-Ldsungen zur produktionsnahen
Qualitatssicherung. Skaleneffekte beim Umsatz ergeben sich durch den grofien Investitionsbedarf vieler
Industriekunden bei Qualitdtskontrolle und Nanotechnologie sowie durch Anwachsen der Projektvolumina.
Die NanoFocus AG kann auf diese Weise deutlich vom technologischen Fortschritt in ihren Zielbranchen
profitieren. Der solide bestehende Kundenstamm wird sukzessive erweitert und das Vertrauen unserer
langjéhrigen Kunden ausgebaut.

Aufgrund der guten Aussichten in den Bereichen Solar und Halbleiter sowie einer erwarteten Investitions-
belebung im Automobilbereich rechnen wir fir 2011 mit einem weiteren zweistelligen Umsatzwachstum.
Die Planungen der NanoFocus AG bewegen sich zwischen einem Worst Case mit einem Umsatz von
8 Mio. Euro und einem Best Case von 9 bis 10 Mio. Euro. Der erwartete Normal Case fur 2011 liegt bei einem
Umsatz von 8,5 Mio. Euro und einem EBIT von 10 %.
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Entsprechenserklarung des Vorstands und des Aufsichtsrats

zum Deutschen Corporate Governance Kodex 2010 der NanoFocus AG
ISIN-Kennnummer:DE0005400667

Wertpapierkennnummer: 540066, Entry Standard

Die NanoFocus AG ist keine borsennotierte Gesellschaft im Sinne des § 3 Abs. 2 AktG. Sie ist daher nicht
verpflichtet, gemafk & 161 AktG eine Compliance - Erklarung zum Deutschen Corporate Governance Kodex
abzugeben.

Um das Vertrauen der Aktionre, der Kunden und Mitarbeiter in die Leitung, Uberwachung und Transparenz der
NanoFocus AG zu erhalten und weiter zu fordern, hat die Gesellschaft dennoch beschlossen, eine freiwillige
Entsprechenserklarung zum Deutschen Corporate Governance Kodex abzugeben.

Gemeinsame Erklarung des Vorstands und des Aufsichtsrats der NanoFocus AG, Oberhausen (nachfolgend auch
.Gesellschaft” genannt), zu den Empfehlungen der ,, Regierungskommission Deutscher Corporate Governance
Kodex" (nachfolgend auch ,DCGK") geméf § 161 AktG:

Vorstand und Aufsichtsrat der NanoFocus AG erklaren gemaR § 161 AktG, das den vom Bundesministerium
der Justiz im amtlichen Teil des elektronischen Bundesanzeigers bekannt gemachten Empfehlungen der
.Regierungskommission Deutscher Corporate Governance Kodex" in der Fassung vom 18. Juni 2009 mit
den in der Erklarung vom 29. Dezember 2009 genannten Ausnahmen entsprochen wurde.

Vorstand und Aufsichtsrat der NanoFocus AG erklaren ferner gemaf § 161 AktG, dass den vom Bundesminis-
terium der Justiz im amtlichen Teil des elektronischen Bundesanzeigers bekannt gemachten Empfehlungen
der ,Regierungskommission Deutscher Corporate Governance Kodex" in deram 02. Juli 2010 veroffentlichten
Fassung vom 26. Mai 2010 mit Ausnahme der nachfolgend erlduterten Abweichungen entsprochen wurde
und kinftig entsprochen wird:

Abweichungen bezlglich Empfehlungen mit Begriindung:

Ziffer 2.3.1, 2.3.3 (Briefwahl)

Die Satzung der Gesellschaft ermachtigt erst seit der Satzungsanderung vom 14. Juli 2010 in § 18 Absatz
3 der Satzung, den Vorstand vorzusehen, dass Aktionare ihre Stimmen, auch ohne an der Versammlung
teilzunehmen, schriftlich oder im Wege elektronischer Kommunikation abgeben dirfen (Briefwahl). Diese
Regelung wird damit erstmals bei der Einberufung der ndchsten Hauptversammlung im Jahr 2011 anwendbar.



Die Empfehlung zur Unterstlitzung der Aktionare bei der Briefwahl besteht erst seit der ergdnzten Fassung
des DCGK vom 26. Mai 2010, wobei der DCGK jedoch keine Empfehlung des Inhalts abgibt, dass eine
Briefwahl generell angeboten werden soll, sondern lediglich im Falle des Stattfindens einer Briefwahl eine
Unterstltzung der Aktionare bei der Briefwahl empfiehlt.

Der Vorstand wird vor der Einberufung der nachsten Hauptversammlung eingehend prifen, ob er von dieser
neuen Regelung Gebrauch macht und eine Briefwahl vorsieht. Die praktische Umsetzung der Briefwahl ist
zurzeit - also zum Zeitpunkt der Abgabe dieser Entsprechenserklarung - noch mit vielen Rechtsunsicherheiten
behaftet. Die Briefwahl bringt zudem im Vergleich zu der von der NanoFocus AG angebotenen Moglichkeit, dem
weisungsgebundenen Stimmrechtsvertreter der Gesellschaft eine Vollmacht mit entsprechenden Weisungen
zu erteilen, den Aktionaren bei der persdnlichen Wahrnehmung ihrer Rechte keinen erkennbaren Mehrwert.
Sofern von der Regelung Gebrauch gemacht wird, wird die Gesellschaft auf ihrer Internetseite Formulare fir
die Briefwahl veroffentlichen und ihre Aktionare bei der Briefwahl unterstitzen.

Ziffer 3.8 (D&O-Versicherung)

Ziffer 3.8 des Deutschen Corporate Governance Kodex empfiehlt, dass beim Abschluss einer Haftpflicht-
versicherung fir Mitglieder des Vorstands und des Aufsichtsrats der Gesellschaft (D&O-Versicherung) ein
entsprechender Selbstbehalt vereinbart werden soll. Entgegen der Empfehlungen zur D&O-Versicherung
enthielt die bestehende D&O-Versicherung, die die Gesellschaft flir Vorstand und Aufsichtsrat abgeschlossen
hat, bis zum 30. Juni 2010 keinen Selbstbehalt. Eine gesetzliche Verpflichtung zu einer Vertragsanpassung
der D&O-Versicherung fir die Mitglieder des Vorstands gemaR § 93 Abs. 2 S. 3 AktGi.V.m. § 23 Abs. 1S. 1
EGAKktG fiur laufende D&O-Versicherungsvertrage bestand erst seit dem 1. Juli 2010. Die D&O-Versicherung
der NanoFocus AG sieht daher seit dem 1. Juli 2010 fir den Vorstand einen Selbstbehalt von 10% des
Schadens bis mindestens zur Hohe des Eineinhalbfachen der festen jahrlichen Vergltung vor.

Fir die Mitglieder des Aufsichtsrats sieht die D&O-Versicherung auch kinftig keinen Selbstbehalt vor. Die
NanoFocus AG ist diesbezlglich der Ansicht, dass verantwortungsvolles Handeln fiir alle Organmitglieder eine
selbstverstandliche Pflicht ist und dass das Engagement und die Verantwortung, mit denen die Mitglieder
des Aufsichtsrats der Gesellschaft ihre Aufgaben wahrnehmen, durch einen solchen Selbstbehalt nicht
verbessert werden kénnen.

Ziffer 4.1.5 (Besetzung von Fihrungspositionen)

Die Gesellschaft verfligt derzeit neben den Mitgliedern des Vorstands Uber lediglich 6 Mitarbeiter in Flh-
rungspositionen. Soweit sich aus dieser geringen Anzahl von Mitarbeitern in Flihrungspositionen keine
besonderen Sachzwange bei der Besetzung von Fihrungsfunktionen ergeben, wird der Vorstand bei der



Besetzung von Flihrungsfunktionen im Unternehmen auf Vielfalt (,, Diversity “) achten und dabei insbesondere
eine angemessene Berlcksichtigung von Frauen anstreben.

Ziffer 4.2.3, 4.2.4 und 4.2.5 (Vergltung des Vorstands)

Die Gesellschaftist nicht borsennotiert im Sinne des Aktiengesetzes. Die variablen Vergltungsbestandteile der
Vorstandsbezlige haben daher keine mehrjahrige Bemessungsgrundlage. Fir auf3erordentliche Entwicklungen
ist keine Begrenzungsmaglichkeit vereinbart.

Die Gesellschaft legt die Gesamtbezlige aller Vorstandsmitglieder entsprechend der gesetzlichen Regelung
im Anhang des Jahresabschlusses offen und weist sie nicht im Corporate Governance Bericht aus.

Ziffer 5.1.2 (Aufgaben und Zustandigkeiten des Aufsichtsrats)

Der Vorstand der Gesellschaft besteht nur aus drei Mitgliedern. Soweit sich aus dieser geringen Anzahl
von Mitgliedern des Vorstands keine besonderen Sachzwange bei der Besetzung von Vorstandspositionen
ergeben, wird der Aufsichtsrat bei der Besetzung von Vorstandspositionen im Unternehmen auf Vielfalt
(,Diversity”) achten und dabei insbesondere eine angemessene Berlicksichtigung von Frauen anstreben.

Ziffer 5.2 (Aufgaben und Befugnisse des Aufsichtsratsvorsitzenden)

Der Aufsichtsrat der Gesellschaft besteht satzungsgemaf aus lediglich drei Mitgliedern. Der Aufsichtsrat der
Gesellschaft hat daher derzeit keine Ausschisse gebildet. Der Aufsichtsratsvorsitzende kann dementsprechend
nicht Vorsitzender von Ausschuissen sein.

Ziffer 5.3.1, 5.3.2 und 5.3.2 (Bildung von Aufsichtsratsausschissen)
Der Aufsichtsrat der Gesellschaft besteht satzungsgemaR aus lediglich drei Mitgliedern. Der Aufsichtsrat
der Gesellschaft hat daher derzeit keine Ausschisse gebildet.

Ziffer 5.4.1 (Zusammensetzung des Aufsichtsrats)

Der Aufsichtsrat der Gesellschaft besteht satzungsgemalR aus lediglich drei Mitgliedern. Der Aufsichtsrat
der Gesellschaft hat daher aus Sachzwaéngen flr seine Zusammensetzung keine konkreten Ziele benannt,
die unter Beachtung der unternehmensspezifischen Situation die internationale Tatigkeit des Unternehmens,
potentielle Interessenskonflikte, eine festzulegende Altersgrenze fir Aufsichtsratsmitglieder und Vielfalt
(,,Diversity”) bericksichtigen. Es war daher auch nicht moglich, bei diesen konkreten Zielen insbesondere
eine angemessene Beteiligung von Frauen vorzusehen. Aus diesem Grund kénnen die Vorschldge des
Aufsichtsrats an die Hauptversammlung diese Ziele nicht berlicksichtigen und es kann die Zielsetzung des
Aufsichtsrats sowie der Stand der Umsetzung nicht veroffentlich werden.

Corporate Governance




Ziffer 5.4.6. (Vergltung des Aufsichtsrats)

Da der Aufsichtsrat der Gesellschaft derzeit keine Ausschiisse gebildet hat, kdbnnen der Vorsitz und die
Mitgliedschaft in Ausschissen nicht gesondert bei der Vergitung der Aufsichtsratsmitglieder berlcksichtigt
werden.

Die Vergltung der Aufsichtsratsmitglieder erfolgt ausschlief3lich nach festen Anteilen. Um unabhangig arbeiten
und Entscheidungen treffen zu kénnen, wird der Aufsichtsrat nicht variabel bzw. erfolgsorientiert vergtitet.

Die Gesellschaft legt die Gesamtbezlige aller Aufsichtsratsmitglieder entsprechend der gesetzlichen
Regelung im Anhang des Jahresabschlusses offen und weist sie nicht individualisiert und aufgegliedert
nach Bestandteilen im Corporate Governance Bericht aus.

Ziffer 6.1. (Veroffentlichung von Insiderinformationen)
Die Gesellschaft ist nicht gemafRk &8 15 WpHG zur Veroffentlichung von Insiderinformationen verpflichtet,
da die Aktien nicht an einem organisierten Markt zugelassen sind.

Die unverzugliche Veroffentlichung erfolgt daher nur von im Téatigkeitsbereich des Emittenten eingetretenen
Tatsachen auf dessen Internetseiten, wenn diese wegen ihrer Auswirkungen auf die Vermogens- oder
Finanzlage oder auf den allgemeinen Geschaftsverlauf des Emittenten geeignet sind, den Borsenpreis der
Aktien des Emittenten erheblich zu beeinflussen.

Ziffer 6.2. (Mitteilungspflichten bei Veranderungen von Anteilen)
Die Gesellschaft unterliegt nicht den Mitteilungspflichten nach § 21 WpHG, da die Aktien nicht zum Handel
an einem organisierten Markt zugelassen sind.

Die Gesellschaft wird Veranderungen der an der Gesellschaft gehaltenen Beteiligung daher nur dann ver-
offentlichen, wenn diese eine wesentliche Veranderung im Sinne des § 17 Abs. 2 lit. a) der Allgemeinen
Geschéftsbedingungen in der Fassung vom 25. August 2010 fiir den Freiverkehr an der Frankfurter Wert-
papierborse (Teilbereich Entry Standard) darstellen. Dies ist insbesondere dann der Fall, wenn die Veranderung
der an der Gesellschaft gehaltenen Beteiligung geeignet ist, den Kurs der Aktie erheblich zu beeinflussen.

Ziffer 7.1.1 und 7.1.2. (Rechnungslegung)
Die Gesellschaftist nicht borsennotiert im Sinne des Aktiengesetzes. Sie ist daher nicht verpflichtet, Zwischen-
mitteilungen oder Quartalsfinanzberichte zu verdffentlichen.



Die Gesellschaft folgt den Allgemeinen Geschéftsbedingungen fir den Freiverkehr an der Frankfurter Wert-
papierbdrse in der Fassung vom 25. August 2010 (Teilbereich Entry Standard). GemaR § 17 Abs. 2 lit. b) der
Allgemeinen Geschaftsbedingungen fir den Freiverkehr an der Frankfurter Wertpapierborse veréffentlicht
die Gesellschaft einen gepriften Jahresabschluss samt Lagebericht nach den fir die Gesellschaft geltenden
nationalen Rechnungslegungsvorschriften (GAAP) oder nach International Financial Reporting Standard
innerhalb von sechs Monaten nach Beendigung des fir die Gesellschaft geltenden Berichtszeitraums auf
den Internetseiten der Gesellschaft.

Der geprifte Jahresabschluss samt Lagebericht wird zusammen mit dem jeweiligen Bestatigungsvermerk
des Wirtschaftspriifers oder dem Vermerk Uber dessen Versagung in deutscher oder englischer Sprache
veroffentlicht.

Gemald § 17 Abs. 2 lit. ¢c) der Allgemeinen Geschéaftsbedingungen fiir den Freiverkehr an der Frankfurter
Wertpapierbdrse verdffentlicht die Gesellschaft einen Halbjahresbericht innerhalb von 3 Monaten nach dem
Ende des ersten Halbjahres eines jeden Geschaftsjahres auf den Internetseiten der Gesellschaft.

Abweichungen bezlglich Anregungen mit Begriindung:

Ziffer 2.2.1 (Billigung des Vergltungssystems)

Durch den neu eingefligten § 120 Abs. 4 AktG kann klnftig die Hauptversammlung von bdrsennotierten
Gesellschaften unverbindlich ein Votum Uber die Billigung oder Missbilligung des System zur Vergltung der
Vorstandsmitglieder beschliefsen. Da die Gesellschaft nicht bérsennotiertim Sinne des Aktiengesetzes ist, ist
diese Regelung fir die Gesellschaft nicht anwendbar. Die Gesellschaft sieht es daher auch kiinftig nicht vor,
dass die Hauptversammlung tber die Billigung des Systems der Vergitung der Vorstandsmitglieder beschlief3t.

Ziffer 2.3.4 (Ubertragung der HV iber moderne Kommunikationsmedien)

Die Gesellschaft verzichtet darauf, die Hauptversammlung Uber moderne Kommunikationsmedien wie
zum Beispiel das Internet zu Ubertragen. Angesichts der Grofse der Gesellschaft und des Uberschaubaren
Streubesitzes ware der Aufwand unverhéltnismafig groR3.

Ziffer 3.6 Satz 1 (Aufsichtsrat mit Arbeitnehmer- bzw. Aktionarsvertretern)
Ein mitbestimmter Aufsichtsrat liegt nicht vor. Die Regelung findet daher auf die Gesellschaft keine Anwendung.

Corporate Governance




Ihr Ansprechpartner:
Joachim Sorg
Finanzvorstand, CFO

Tel. +49208 62 000 54
Fax +49 208 62 000 99
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Ziffer 5.2 (Bildung von Aufsichtsratsausschissen)
Der Aufsichtsrat der Gesellschaft besteht satzungsgemalR aus lediglich drei Mitgliedern. Der Aufsichtsrat
der Gesellschaft hat daher derzeit keine Ausschisse gebildet.

Ziffer 6.6 (Angaben zum Aktienbesitz von Vorstands- und Aufsichtsratsmitgliedern)

Der Besitz von Aktien von Vorstands- und Aufsichtsratsmitgliedern wird, auch wenn er einen Anteil von
1% aller von der Gesellschaft ausgegebenen Aktien Ubersteigt, nicht im Corporate Governance Bericht
angegeben. Die Gesellschaft gibt etwaigen Aktienbesitz der Vorstands- und Aufsichtsratsmitglieder im
jahrlichen Geschaftsbericht an.

Oberhausen, 30. Dezember 2010

Far den Vorstand Fir den Aufsichtsrat
der NanoFocus AG der NanoFocus AG
gez. Valentin gez. Terheyden

Diese Entsprechenserklarung ist auf der Internetseite der NanoFocus AG dauerhaft zuganglich gemacht
unter www.nanofocus.de. Die ndchste Entsprechenserklarung zum Deutschen Corporate Governance Kodex
werden der Vorstand und der Aufsichtsrat im Dezember 2011 abgeben.
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Bericht des Aufsichtsrats

Sehr geehrte Aktionarinnen und Aktionére,

ich mdchte Sie als Vorsitzender des Aufsichtsrates auch in diesem Jahr Giber unsere
Arbeitinformieren. Der Aufsichtsrat begleitet und beréat die Arbeit des Vorstandes
und hat die Aufgabe, die Geschaftsentwicklung im Sinne der Anteilseigner zu
kontrollieren. Gerade in wirtschaftlich schwierigen Zeiten kommt dieser Aufgabe
eine besonders wichtige Bedeutung zu.

Der Aufsichtsrat der NanoFocus AG hielt auch in 2010 einen engen Kontakt
zur Unternehmensleitung. Hierzu fanden funf Aufsichtsratessitzungen statt, auf
denen wir uns ein Bild tber die Lage des Unternehmens machen konnten. Der
Aufsichtsrat wurde vom Vorstand umfassend zu allen Fragen der wirtschaftlichen
und technischen Entwicklung informiert. Darliber hinaus hielten wir einen regel-
mafligen Kontakt zu den Mitgliedern des Vorstandes, um aktuelle und strategische
Entwicklungen des Unternehmens zu erortern.

Wir waren jederzeit Uber die Vermogens-, Finanz- und Ertragslage der NanoFocus
AG informiert. Alle wichtigen Beschlisse des Unternehmens wurden diskutiert
und mit dem Vorstand abgestimmt.

NanoFocus ist gestarkt fir neue Wachstumsfelder

Technologische Fortschritte, die Verbesserung der internen Ablaufe, die Straffung
der Kostenstrukturen und nicht zuletzt die gute Arbeit des neuen Vorstandes schufen
eine sehr gute Ausgangsbasis fir einen erfolgreichen Geschéaftsverlauf in 2011.

Der Aufsichtsrat teilt die Einschatzung der Geschaftsfihrung, dass sich sowohl
die internen als auch die externen Bedingungen fir die NanoFocus AG in den
letzten Monaten erheblich verbessert haben und sich weiter verbessern werden.
Die konjunkturellen Voraussetzungen stimmen und auch technologisch hat sich
die NanoFocus AG seit der erfolgreichen Integration der psprint-Technologie
neue strategische Potenziale erschlossen.

Die erfolgreiche Platzierung einer Kapitalerhéhung von 1,27 Mio. Euro im Dezember
2010 bestatigte dies und zeigt, dass der Kapitalmarkt positiv auf die ErschlielRung
der neuen Wachstumsfelder reagiert.

/
'/

Ralf Terheyden
Vorsitzender des Aufsichtsrats




Kontinuitat unter neuem Vorstand

Zu den Kernaufgaben des Aufsichtsrates gehoren die Besetzung des Vorstandes und die Sicherstellung
seiner Funktionsfahigkeit. Der neue Vorstand zeigte in 2010 auf Gberzeugende Weise, wie man Kontinuitat
und Verlasslichkeit mit einer pragmatischen Scharfung der Geschéaftspolitik verbinden kann. Der Aufsichtsrat
unterstltzt die vertriebsorientierte Ausrichtung und das Ziel, das Unternehmen noch stérker an die Kunden-
wilinsche anzupassen und in allen Bereichen weiter zu professionalisieren.

Unsere Zusammenarbeit mit dem Vorstand war jederzeit ausgezeichnet. Der Vorstand genief3t unser unein-
geschranktes Vertrauen und wir wiinschen ihm auch weiterhin viel Erfolg.

Einstimmige Feststellung des Jahresabschlusses

Der Vorstand hat dem Aufsichtsrat den Jahresabschluss, den Lagebericht sowie den mit einem uneinge-
schrankten Bestatigungsvermerk versehenen Priifungsbericht des Abschlusspriifers vorgelegt. In der Sitzung
vom 19. April 2010 hat der Aufsichtsrat den Jahresabschluss und den Lagebericht unter Einbeziehung des
Prifungsberichts intensiv diskutiert. Der den Prifungsbericht unterschreibende Abschlussprifer hat dem
Aufsichtsrat alle Ausklnfte erteilt und Fragen beantwortet. Einwendungen gegen den Jahresabschluss
oder das Ergebnis der Prifung hat der Aufsichtsrat nicht erhoben. Der Aufsichtsrat hat den vom Vorstand
aufgestellten Jahresabschluss und den Lagebericht einstimmig gebilligt.

Der Jahresabschluss wurde damit einstimmig gemafé § 172 AktG festgestellt.

Anerkennung und Dank

Ein Unternehmen ist kein abstraktes Konstrukt, es ist die Summe seiner Menschen und sein Erfolg die
Summe ihrer Bemhungen. Wirtschaftlicher Druck und schwierige Rahmenbedingungen bedeuten deshalb
besondere Belastungen und hohe Anforderungen fiir alle Beschaftigten. Wir wissen dies und mochten uns
bei allen Mitarbeiterinnen und Mitarbeitern der NanoFocus AG flr ihr Engagement und ihre Leistung in 2010
bedanken.

Der Aufsichtsrat ist zuversichtlich, dass sich die Verbesserung der Lage weiter fortsetzen wird und dass die
NanoFocus AG ihre Chancen und Mdaglichkeiten noch stérker als bisher realisieren kann.

Wir freuen uns darauf, dem Unternehmen auch in Zukunft zur Seite zu stehen.

Ralf Terheyden
Vorsitzender des Aufsichtsrates



|. Wirtschaftsbericht

Il Risikobericht

[Il. Chancenbericht

IV. Prognosebericht

V. Nachtragsbericht

VI. Forschung und Entwicklung
VII. Zweigniederlassungsbericht



1.1 Unternehmensstruktur und Geschéaftstatigkeit

Struktur der Gesellschaft

Die NanoFocus AG, nachfolgend auch ,,NanoFocus” genannt, ist ein operativ tatiges Unternehmen auf
dem Gebiet der prozessnahen optischen Oberflachenmesstechnik im Mikro- und Nanometerbereich. Die
Gesellschaft halt eine hundertprozentige Beteiligung an der NanoFocus Materialtechnik GmbH in Oldenburg.
Deren Geschaftsgegenstand ist die Betreuung der Schutzrechte im Bereich Phasenmikroskopie. Darlber
hinaus besteht seit 2006 die NanoFocus Inc. als hundertprozentige Tochtergesellschaft der NanoFocus AG
in Glen Allen/Virginia (USA). Sie wird in einer ersten Phase als Vertriebsgesellschaft geflihrt und vermarktet
die NanoFocus-Produkte in Amerika.

In Asien wurde ebenfalls in 2006 ein Showroom eingerichtet, der von einem externen Mitarbeiter betreut
wird. Dieser unterstitzt auch von dort die Vertriebspartner in den asiatischen Landern.

NanoFocus ist seit dem 14. November 2005 am Teilbereich des Entry Standard des Open Markets in Frankfurt
am Kapitalmarkt gelistet. Seit der Prospektbilligung im August des Jahres 2006 ist die NanoFocus AG damit
auch offiziell in den Handel eingebunden.

Die NanoFocus AG beschéftigte Ende 2010 einschlieBlich der drei Vorstandsmitglieder insgesamt 65 Mitarbeiter
inklusive Auszubildende, Diplomanden und Praktikanten.

Geschaftstatigkeit

Die Haupttatigkeiten der Gesellschaft sind die Entwicklung, die Fertigung und der weltweite Vertrieb von
Geréten fur die berthrungslose 3D-Oberflachenanalyse (,,3D-Non-Contact”) zur Anwendung in allen Indus-
triebranchen und betrieblichen Bereichen fiir die Qualitadtssicherung und Materialwissenschaft.

NanoFocus ist ein Ausrister und Systempartner fir Innovatoren im Mikro- bis Nanometerbereich und damit
Anbieter von 3D-Oberflachenanalysetools (sog. Nanotools) fir Labor und Produktion. Das Angebot umfasst
die fiinf Produktkategorien ,, Standard”, ,,Modular”, ,, Integration”, ,, Business Solution” und , Dienstleistungen”.
Basis dafir bildet die Technologieplattform mit der flachenhaft bildgebenden NanoFocus-usurf-Technologie
(3D-Topometrie) und der punktférmig scannenden NanoFocus-pscan-Technologie (2D/3D-Profilometrie).
Seit 2009 ist die Produktfamilie erganzt um die NanoFocus-usprint-Technologie. Darlber hinaus bietet die



Gesellschaft ergdnzende Dienstleistungen und die zum Betrieb notwendige und sehr leistungsfahige, teils
individuelle Systemsoftware an.

Das Unternehmen hat sich im Markt als Anbieter von 3D-Oberflachenanalysetools etabliert. NanoFocus ist
national und international in der Gruppe der technologisch fliihrenden Unternehmen im Bereich der berlh-
rungslosen 3D-Messtechnik zur hochauflésenden Charakterisierung von Funktionsoberflachen positioniert.
NanoFocus strebt eine technologische Partnerschaft mit leistungsfahigen und innovativen internationalen
Unternehmen an.

Zielsetzung

NanoFocus wird

» Messstandards im industriellen Umfeld setzen und den Trend der Miniaturisierung weiter wirtschaftlich
und technologisch erschlieRen

» die Technologie- und MarktfUhrerschaft in Nischenmarkten erlangen

» die Herstellung und den Vertrieb innovativer 3D-Oberflachenanalysesysteme zur produktionsnahen und
produktionsintegrierten Prozessliberwachung nachhaltig ausbauen

» sich als Ausrister und Wegbegleiter fir die Mikro- und Nanotechnologie weiter etablieren

» Erkenntnisgewinn zum Nutzen der NanoFocus-Kunden generieren

» langfristig, nachhaltig und profitabel wachsen

1.1.1 Wirtschaftliches Umfeld

Deutschland hat im Jahr 2010 mit einer Gberdurchschnittlichen Erholung den Weg aus der Krise gefunden.
Das Bruttoinlandsprodukt wuchs mit 3,6 % so stark wie noch nie seit der Wiedervereinigung.

Der dynamische Aufschwung startete insbesondere im Zuge der weltwirtschaftlichen Erholung; im zweiten
Halbjahr kamen die Impulse durch die Binnenkonjunktur.

Allerdings war der konjunkturelle Einbruch im Jahr 2009 mit einem Riickgang des Bruttoinlandsprodukts von
4,7 % von beispiellosem Ausmal’. Insgesamt sind die bislang beobachteten Folgen der Krise fir Deutschland
vergleichsweise gering ausgefallen. Der Aufholprozess bei der Arbeitsproduktivitat dirfte hingegen noch langer
dauern. Rein rechnerisch ergibt sich eine Periode von mehr als vier Jahren, in der keine gesamtwirtschaftliche
Produktivitatssteigerung gehoben werden kann.
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Die wirtschaftliche Situation in Deutschland hat sich in 2010 im Vergleich zum Vorjahr kontinuierlich verbessert.
Seitdem 18-Jahres-Tiefstand auf 82,1 Punkte im Méarz 2009 stieg der IFO-Geschéaftsklimaindex kontinuierlich
bis auf 111,2 Punkte im Februar 2011. Die Geschéaftserwartung wird ahnlich positiv gesehen und fallt mit
107,9 Punkten im Februar 2011 etwas moderater aus.

ZEW

Der ZEW-Index ist als Konjunkturindex eine GréRe, um das Wirtschaftsvertrauen auf Basis mittelfristiger
Erwartungen bezlglich der Konjunktur- und Kapitalmarktentwicklung zu ermitteln. Er gilt als richtungsweisend
fir den bedeutenderen IFO-Geschaftsklimaindex.

Die ZEW-Konjunkturerwartungen fir Deutschland waren im Berichtsjahr 2010 bis Mai auf Gberdurchschnittlich
hohem Niveau. Anschliefsend fiel die Konjunkturerwartung 7 Monate linear bis in den negativen Bereich
ab. Erst im Dezember konnte wieder ein erneuter Anstieg verzeichnet werden, der sich bis in den Februar
2011 auf 15,7 Punkte fortsetzte. Somit liegt der Index unter dem historischen Mittelwert von 26,7 Punkten.

BIP/Inflation

Die Volkswirte des DIW (Deutsches Institut fir Wirtschaftsforschung e. V.) verzeichneten nach einem
schwachen Jahr 2009 einen rasanten Anstieg in 2010. Das reale Bruttoinlandsprodukt (BIP) stieg im Jahres-
durchschnitt 2010 um 3,6 %. Flir das Gesamtjahr 2011 erwartet die Bundesregierung einen Anstieg des
realen Bruttoinlandsprodukts von 2,6 %.

Mit -22,6 % verzeichneten die Ausrlstungsinvestitionen in 2009 einen deutlichen Einbruch, der in 2010 mit
einem Plus von 9,4 % nur teilweise kompensiert werden konnte.

Der Internationale Wahrungsfonds (IWF) geht von einem Anstieg der europaischen Wirtschaft von 2,5 %
aus. Fur Deutschland werden 2,2 % Wachstum erwartet. Weltweit prognostiziert man davon abweichende
4,4 %, insbesondere durch das Wachstum der Schwellenlander China und Indien.
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Der Euro hat im Berichtsjahr bei der Marke von 1,43 USD fur 1 Euro gestartet und fiel dann auf ein Tief von
ca. 1,20 USD. Ab Oktober tendierte der Euro wieder starker und stand zuletzt im Februar 2011 bei 1,36 USD/Euro.
Ein generelles Wahrungsrisiko besteht flir das operative Geschaft nur eingeschrénkt, da zum einen die
Rechnungen der NanoFocus AG grof3tenteils in Euro fakturiert werden und zum anderen die Summe der
Darlehen an die NanoFocus Inc. auf Dollarbasis im Uberschaubaren Rahmen ist. Zuséatzlich wird das Wah-
rungsrisiko durch die Nutzung eines Dollarkontos reduziert. Das Asiengeschaft wird zu einem grofRen Teil
in Euro abgewickelt.

Die NanoFocus AG ist grundsatzlich in der Lage, alle industriellen Branchen mit Systemen auszuriisten. Somit
ist das Geschéaft der NanoFocus AG grundsatzlich nicht von einzelnen Branchen abhangig. Schwerpunktmallig
werden jedoch Geréte in die Bereiche Materialwissenschaft, Solar, Fingerprint/Public Safety, Medizintechnik,
Elektrotechnik/Halbleitertechnik, Automotive sowie Maschinen- und Anlagenbau verkauft.

Maschinen- und Anlagenbau

Die Produktion des gesamten deutschen Maschinen- und Anlagenbaus ist 2010 nach vorlaufigen Ergebnissen
des statistischen Bundesamtes um 8,8 % gewachsen. Damit wurde das aufderordentlich hohe Vorkrisenniveau
des Jahres 2008 um 18 % verfehlt.

Die Exporte dirften nach Schatzungen des VDMA um rund 10 % zugelegt und damit etwas stérker als der
Inlandsabsatz zur gesamten Produktion der Branche beigetragen haben. Das Exportwachstum fufldte auf
einer regional breiten Basis.

Fur das laufende Jahr rechnet der VDMA mit einem Wachstum der realen Maschinenproduktion um rund
10 %. Mit dieser Prognose lage das 2011er Level der Produktion immer noch rund 9 % unter dem Niveau
des Vorkrisenjahres 2008.

Fur das gesamte Jahr rechnet der VDMA mit einem Plus von rund 15 % fir die gesamte Investitionstatigkeit
des Maschinenbaus.
(Quelle: VDMA, Stand: 8. Februar 2011)

NanoFocus hat in 2010 rund 14 % in diesem Bereich umgesetzt. Wir erwarten in 2011 Umsatze auf anstei-
gendem Niveau.



Elektrotechnik- und Elektroindustrie

Laut Bericht der Branchenorganisation ZVEI hat sich der Umsatz in 2010 nach den Abwaértsbewegungen in den
Jahren 2008 und 2009 erstmals wieder mit einer Steigerung um 14 % positiv entwickelt. Der Auftragseingang
erholte sich sogar um 29 %.

Der zyklische Halbleiterbereich hat sich von der Krise erholt. Deutschland flhrt mit einem Plus von 38 %
die Rangliste an. Europa liegt bei einem Umsatzwachstum von 27 %, weltweit ist sogar ein Umsatzanstieg
von 33 % realisiert worden.

Im Geschaftsjahr 2010 wurde das Geschaft von NanoFocus mit einem Geschaftsanteil von 11 % in dieser
Branche erwartungsgemal ausgeweitet. Durch den Zukauf der pysprint-Technologie in 2009 wird sich dieser
Anteil weiter erhohen, insbesondere das Geschaft im Halbleitermarkt wird weitere Bedeutung erhalten.

Automotive

Die Bruttoanlageninvestitionen der Automobilindustrie sind im Berichtsjahr um ca. 7 % angestiegen. Die
Nachfrage nach Forschung und Entwicklung ist ebenfalls um 3,1 % weiter angestiegen. Dies istinsbesondere
eine Folge der Bemihungen um kraftstoffarmere, alternative und effektive Antriebsarten sowie innovative
Assistenzsysteme. Die deutsche Automobilindustrie ist weltweiter Innovationstreiber.

Nach dem historischen Tiefwert in 2009 mit 3 % Umsatzanteil konnte sich dieser Bereich in 2010 teilweise
erholen. Mit 9 % ist der Anteil nach wie vor klar unterreprasentiert im Ublichen NanoFocus-Geschaft.

Gleichwohl sehen wir uns im Automobil- und Zulieferbereich, insbesondere im zukunftstrachtigen neuen
Markt des Clean-Tech-Sektors, sehr gut positioniert. Die Schwerpunkte bei NanoFocus fir Anwendungen im
Automotive-Bereich liegen in der Forschung und Entwicklung und bei der immer bedeutenderen Qualitats-
sicherung neuer Technologien in der Produktion. Erste Business Solutions des NanoFocus-Produkts psurf
cylinder wurden in der ersten Generation bereits erfolgreich im Markt platziert. Nach einer Investitionspause
in 2009/2010 erwartet NanoFocus fir 2011 eine Umsatzsteigerung durch die mittlerweile 3. Generation der
Zylinderinspektionslosung flir modernste Motoren. NanoFocus bietet die leistungsfahigsten Produkte in diesem
Segment an. Mit dem neuen Produkt psprint hat sich NanoFocus zuséatzliche Umsatzchancen innerhalb der
automobilen Wertschopfung erarbeitet. Zusammenfassend erwarten wir hier wieder anziehende Umsatze
im Geschéftsjahr 2011.



Optische, medizinische und mechatronische Technologien

Als Schlissel- und Querschnittstechnologie haben die Optischen Technologien 2010 einen Umsatz in Hohe
von ca. 22 Mrd. Euro realisiert und bewegen sich damit nach dem Konsolidierungsjahr 2009 (ca. 18 Mrd.
Euro) wieder in Richtung des Rekordjahres 2007.

Im Bereich Medizintechnik konnte in 2010 wieder ein Umsatzplus von 10 % erreicht werden.

Die Gesamtbranche wird sich laut dem Fachverband Spectaris weiter erholen. Mit einem erwarteten Wachstum
von 7,7 % soll die Branche auf das bisher hdchste Niveau (2007) zurlckkehren.

Der AMA-Fachverband fiir Sensorik e. V. rechnet ebenfalls mit einem deutlichen Investitionsschub im laufenden
Geschéftsjahr.

NanoFocus profitiert hiervon durch die gute Positionierung in dieser Branche in einem grofRen Teilbereich
dieses Marktes. Als Innovator im mechatronischen, medizintechnischen und optoelektronischen Bereich
sollten die positiven Bewegungen in den Teilmérkten flr die Unternehmensstrategie forderlich sein. Die
wirtschaftliche Entwicklungim Fachverband SPECTARIS ist neben der Entwicklung des VDMA Fachverbandes
Mikroelektronik mafdgeblich als Benchmark fiir NanoFocus. Grundsatzlich betragt dieser Anteil mehrals 50 %
des Gesamtumsatzes, im Berichtsjahr ca. zwei Drittel.

Solarbranche

Der VDMA-Fachverband Photovoltaik-Produktionsmittel verzeichnete in 2010 bereits einen starken Umsatz-
anstieg von 21 % und flr das Geschaftsjahr 2011 ebenfalls ein deutliches Wachstum von 19 %. Fir das laufende
Jahr werden aufgrund des Effizienzdrucks weiter anziehende Forschungs- und Entwicklungsaufwendungen
erwartet.

NanoFocus profitiert von der Fokussierung der produzierenden Unternehmen auf die Effektivitat und Qualitat
der Solarzellen. Bisher standen primér Kapazitatsprobleme im Vordergrund. Dank kontinuierlicher Senkung der
Forderentgelte und deutlicher internationaler Verscharfung des Wettbewerbs —insbesondere aus Asien — sind
alle Unternehmen der Wertschopfungskette zur Effizienzsteigerung und Qualitatsverbesserung von kristallinen
und diinnschichtigen Solarmodulen gezwungen. NanoFocus ist bereits jetzt ein fiihrender Losungsanbieter,
Innovationspartner und Wegbegleiter der Solartechnologie fir die Bereiche F&E und in Zukunft auch fir
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die Produktionskontrolle. NanoFocus sieht sich durch neue Weiterentwicklungen bestens positioniert, die
zahlreichen aufgebauten Kundenbeziehungen, die in der solaren Wertschopfungskette tétig sind, zu unterstitzen.

Materialforschung
In 2010 wurden erwartungsgemaf’ die primar staatlich ausgelobten Budgets weiter aufgestockt. Die For-
schungseinrichtungen haben diese intensiv zu Investitionen genutzt.

Die gemeinsame Arbeit mit themenspezifischen Forschungsinstituten im strategischen Verbund war und
ist der Schlissel zum Erfolg bei den zahlreichen Ausschreibungen, die durch die Konjunkturprogramme
intensiviert wurden.

Seit der Unternehmensgrindung ist die Materialforschung ein Kernbereich des Umsatzerfolges. Mit 37 % am
Umsatzanteil hat sich dieser Bereich erwartungsgemaf? (berproportional entwickelt. Die Materialwissenschaft
bildet generell die Basis und Voraussetzung flir innovative Produktionstechniken und deren Optimierung. Durch
die enge Beziehung zu den insgesamt ca. 500 Kunden generiert NanoFocus ein stetiges Grundgeschaft.

Risiken

Furalle genannten Branchen gelten die Risiken eines Ertragsriickgangs durch Verschiebung, Verminderung oder
sogar vollstandigen Ausfall von Auftragen. Aufderdem kann ein starker Euro die Exporterldse beeintrachtigen,
da Wettbewerbsnachteile entstehen kénnen.

Nanotechnologie

Nanotechnologie gilt als Zukunftstechnologie schlechthin. Nanotechnologie beschaftigt sich mit Forschung und
Konstruktion in sehr kleinen Dimensionen: Ein Nanometer entspricht einem millionstel Millimeter. Anwendungen
entstehen in folgenden Bereichen: Energietechnik (Brennstoff- und Solarzellen), Umwelttechnik (Material-
kreisldufe und Entsorgung), Informationstechnik (Speicher und Prozessoren) und im Gesundheitsbereich. Die
Anwendungsmaoglichkeiten dieser Technologie sind immens. An den meist forschungsgetriebenen Umséatzen
in 2010 konnte NanoFocus teilweise partizipieren. Die weiteren Aussichten sind unverandert sehr positiv.
Die prognostizierten Wachstumsraten werden fiir die folgenden Jahre im zweistelligen Bereich gesehen.
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NanoFocus ist als Pionier und AusrUster in dieser Schllisseltechnologie hervorragend positioniert und ge-
hort zu den weltweiten Innovationstreibern. NanoFocus stellt einerseits Gerédte zur Charakterisierung von
Mikro- und Nanostrukturen her, integriert aber andererseits auch nanotechnologische Komponenten in die
eigenen Produkte und profitiert von der positiven Marktentwicklung. Weiterhin ist eine Erweiterung in der
Wertschopfungskette in diesem Bereich geplant.

Mikrosystemtechnik/MEMS

Bei Automobilzulieferern, in der Medizintechnik oder dem Informations- und Kommunikationssektor — Giberall
wird Mikrosystemtechnik (MST) gebraucht. Die Wachstumsrate betrdgt laut dem Bundesministerium flr
Bildung und Forschung (BMBF) bis zu 10 % jahrlich. Die Forderung dieser Schlisseltechnologie ist daher
ein wesentlicher Bestandteil der Hightech-Strategie der Bundesregierung. Ein Micro-Electro-Mechanical
System (MEMS) ist die Kombination aus mechanischen Elementen, Sensoren, Aktoren und elektronischen
Schaltungen auf einem Substrat bzw. Chip (siehe auch System on Chip, SoC). Innerhalb des VDMA ist die
Mikrosystemtechnik (MST) eine Trendbranche. Ahnlich wie die Nanotechnologie ist die MST eine Schliissel-
und Querschnittstechnologie.

Die Mikrosystemtechnik ist eine junge Branche mit kurzen Innovationszyklen; selbst im Krisenjahr hat die
Branche Wachstum generiert.

Die industriell gepragte Mikrosystemtechnik hat eine Brlckenfunktion und erschlielt Nanotechnologie
zunehmend fir die Produktion. Analog der Nanotechnologie liefert NanoFocus Produkte flr den Trend der
Miniaturisierung.

Qualitatssicherung, Standardisierung und Normung

Die Sicherstellung der Qualitdt von mikro- und nanostrukturierten Produkten und Prozessen ist weltweit fir alle
Unternehmen und Institutionen ein strategischer Vorteil im globalen Wettbewerb. Produkt- und Prozessqualitat
erzeugen hohen Nutzen fir den Anwender. Ungeniigende Qualitat kann umgekehrt zu wirtschaftlichen
Schaden und Imageverlusten fihren. Normen und Standards sind nicht nur ein Schlissel fir den Zugang zu
Markten, sie sind auch ein wichtiges Instrument, um den Technologietransfer zwischen Wissenschaft und
Industrie zu beschleunigen.



Das Bedrfnis der Anwender nach internationaler Konkurrenzfahigkeit, Marktdurchdringung und der Vermeidung
von Produktionsschaden sowie umsatzrelevanten Imageverlusten bildet die Grundlage von NanoFocus als
Ausrlster und Wegbereiter von High-End-3D-Qualitdtssicherungssystemen. NanoFocus bietet flir hochste
Ansprlche in der kompletten Wertschopfungskette der Produktion Beratungskompetenz und Produkte:

v

Statistische Messungen und Auswertungen

» Prozesskontrolle

Qualitative Aussagen auf 3D-Basis und Mikro- bzw. Nanometergenauigkeit

» mit Ubernahme des Siemens-Produktes SISCAN in 2009 eine hundertprozentige Produktionskontrolle im
Mikro- und Nanometerbereich

» Normen- und DIN-konforme Auswertungen

v

Clean Tech

Clean Tech ist mittlerweile ein etablierter Begriff, der Produkte, Strategien oder Dienstleistungen beschreibt,
welche die operationale Leistung, Produktivitdt oder Effizienz steigern und gleichzeitig Kosten, natdrliche
Ressourcen, den Energieverbrauch, Abfalle oder die Verschmutzung reduzieren.

Bereiche, in welchen der Begriff Clean Tech Verwendung findet, sind beispielhaft erneuerbare Energien,
Energiespeicherung, Energieinfrastruktur, Gebaude, Mobilitat, Luft und Umwelt. Beispiele von Technologien
sind Energieeffizienz, nicht giftige Materialien, \Wasserreinigung, Solarenergie, Windenergie und neue Modelle
in der Konservierung von Energie. Clean Tech bedeutet, mit hocheffizienten Technologien und Innovationen
die bestehenden industriellen Verfahren zu optimieren und revolutionieren.

Energieeffizienz 2.0: In Europa und Deutschland entsprechen heute nur 10 % der verkauften Antriebe der
hdéchsten Effizienzklasse von Motoren (EFF1), und international gelten noch héhere Effizienzstandards. Auch
im Bereich Solar ist mittlerweile Performanceoptimierung das zentrale Thema (Solar 2.0). NanoFocus-Produkte
sind dabei zentrale Hilfsmittel.



NanoFocus ist als Innovationsfiihrer ein idealer Partner der Industrie, die weiter innovieren oder optimieren
will. Internationale Premium-Automobilhersteller haben z. B. das Produkt usurf cylinder aus dem Hause
NanoFocus als ein Effizienzsteigerungs- und Qualitadtskontrollwerkzeug der neuesten Motorengeneration
entdeckt. NanoFocus hilft hier, Material und Messzeiten einzusparen und Emissionen zu reduzieren. Ins-
besondere der Bereich Materialforschung (Optimierung des Verbrauchs, der Funktionsoberflachen und des
VerschleiRverhaltens) ist eine zentrale Anwendung im Wachstumssegment.

Im Vergleich zu den bisher in der Qualitdtssicherung bereits etablierten und reifen Verfahren (2D-Machine-
Vision-Systemen) erfordert die Charakterisierung der Mikro- und Nanotechnologie neuartige Methoden und
Systeme.

NanoFocus steht mit seinem kompletten Produktangebot erstam Beginn der Wachstumsphase des Produkt-
lebenszyklus der neueren 3D-Verfahren. Bisher werden primar mit Machine-Vision-Systemen 100%-Kontrollen
an jedem einzelnen Produkt durchgeflihrt. Diese Verfahren sind hinsichtlich Auflésung und 3D-Prazision
eingeschrankt. Durch die ultraprazise, hochaufldsende und potenziell schnelle 3D-Messmadglichkeit wird eine
Verlagerung des Qualitatssicherungsansatzes erreicht. Die Genauigkeit der NanoFocus-Messtechnologien
ermoglicht die komplette Kontrolle und teilweise Regelung des Produktionsprozesses durch sehr genaue
reprasentative und selektive Messungen.

NanoFocus bietet 100 % der Wertschopfungskette in diesem Bereich: Entwicklung von Soft- und Hardware,
Produktion, Beratung und Vertrieb sowie Service und Support. Damit sind wir der kompetente Losungsanbieter
bei innovativen und herausfordernden Kundenprojekten.

Der Markt fur die optoelektronische 3D-Oberflachenanalyse ist fragmentiert und durch eine Vielzahl an
Marktnischen und Applikationen gekennzeichnet.
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Die unternehmerische Herausforderung ist die effektive Erschlieffung dieser vielfaltigen Teilmarkte.
Diese Herausforderung beantwortet NanoFocus:

» durch intensive Kundenbetreuung und Technologie-Partnerschaften

» mit der Strukturierung des Leistungsprogramms in Produktkategorien

» durch ein leistungsféhiges Sortiment, dessen Umfang sich von der F&E-Anwendung
bis zur Qualitats-kontrolle in der Produktion erstreckt

» durch eine auf Fachkenntnis ausgelegte Vertriebsstrategie und

» durch Losungskompetenz in den Industriebranchen

» Strategisches Ziel von NanoFocus ist es, als leistungsfahiger Systempartner die Technologie-
und Marktflihrerschaft in den als bedeutsam ausgewéhlten Marktsegmenten zu erlangen.

Wichtige Merkmale und Elemente davon sind:

» die hohe Leistungsbereitschaft der Mitarbeiter, die Vielfalt an Kompetenzen und deren Blindelung
zur Lésung komplexer Aufgaben

» permanentes Innovationsmanagement

» leistungsfahiges Projektmanagement

» hochster Qualitdtsanspruch

1.1.2 Politische und gesetzliche Rahmenbedingungen (D, EU, USA, Asien)

In 2010 hat die Erholung nach der Finanz- und Wirtschaftskrise das politische und wirtschaftliche Bild gepragt.
Die Konjunkturpakete sind ausgelaufen. Die Kurzarbeitergeldregelung wurde beibehalten und durch die
ansteigende Industrieproduktion konnten die Konjunkturhilfeprogramme beendet werden.

1.1.3 Umsatzentwicklung der NanoFocus AG

Die Umsétze sind in dem durch die Konsolidierung aus der Finanzkrise gepragten Berichtsjahr 2010 gestiegen.
Sie betragen 6.477 TEUR und liegen damit um 29 % Uber den Vergleichszahlen des Vorjahres in Hohe von
5.024 TEUR. Vom Umsatz entfallen 601 TEUR auf die Produktlinie uscan (9 %), 2.883 TEUR auf die Produktlinie
psurf (45 %) und 306 TEUR auf die Produktlinie psprint (5 %). Als OEM-Umsatze wurden 836 TEUR (13 %)
getatigt. Uber die Gerateumsatze wird mit korrespondierenden Dienstleistungen ein Umsatzanteil von 28 %
erzielt. Dies entspricht absolut 1.851 TEUR. Der Service umfasst Dienstleistungen an den Geréten wie Auslie-
ferung, Wartung, Aufriistung von Soft- und Hardware sowie Mieten, Schulungen und Messdienstleistungen.
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In den Produktlinien wurden zusammen 65 komplette Stand-Alone-bzw. OEM-3D-Qualitatssicherungssysteme
und die damit zusammenhangenden Komponenten und Dienstleistungen verkauft. Somit blieb die Anzahl
der verkauften Systeme im Vergleich zum Vorjahr auf konstantem Niveau (+1). Der Verkauf im Bereich
psurf inkl. OEM-Systemen blieb mit 52 Stlick auf annéhernd gleichem Niveau (-1 zum Vorjahr). Der Anteil
der hochpreisigen Komplettsysteme im Bereich psurf stieg allerdings um 6 Stick auf 33 Stick an. Der
Verkauf in der Produktlinie pyscan blieb mit 11 Verkaufen in 2010 gegentber 10 in 2009 ebenfalls konstant.
Im Bereich psprint wurden 2 Systeme verkauft. Insgesamt wurde durch den zahlenmaf3ig starkeren Verkauf
von Komplettsystemen in den Bereichen psurf und psprint ein sichtbar hdherer Preis pro System als 2009
erzielt. Zuséatzlich wurde der Umsatz bei den Dienstleistungen um 507 TEUR im Vergleich zu 2009 gesteigert.

Die Umsatzerlése der NanoFocus AG unterteilen sich in die 5 Segmente ,, Standard”, ,Modular”, , Integration”,
.Business Solution” und ,Dienstleistungen”. Diese stellen sich wie folgt dar:

Gesamtleistung

Die Gesamtleistung, die sich aus den Komponenten Umsatz, Bestandserhohungen und sonstige Ertrage
zusammensetzt, stieg im Berichtsjahr 2010 von 5.612 TEUR auf 7.200 TEUR. NanoFocus verzeichnete hier
einen starken Anstieg von 28 %.

Umsatzverteilung nach Regionen

Die Umsatzverteilung nach Regionen hat sich insbesondere zu Gunsten des asiatischen und des européischen
Handelsraums verschoben: Asien stieg von 2 % auf 22 %, Europa (ohne Deutschland) stieg von 7 % auf 16 %.
Analog zu dieser Ausweitung reduzierte sich der Gesamtanteil des deutschen Geschéfts am Gesamtumsatz
von 62 % auf 45 %. Lediglich die Umsatze auf dem nordamerikanischen Markt waren weiter ricklaufig.

Fir das laufende Jahr geht NanoFocus von einem weiter wachsenden asiatischen Geschéft aus. Das deutsche
und europaische Geschaft erwarten wir stabil; neues Geschéaft im euro-asiatischen Raum soll etabliert
werden. Der amerikanische Markt k&mpft nach wie vor mit restriktiven Investitionen.



Die aktuelle Verteilung stellt sich folgendermalen dar:

Umsatz nach Regionen

Deutschland

Europa (auBer Deutschland)
Asien

Nord-/Stdamerika

Gesamt

Verteilung nach Branchen

Die Entwicklung der Umsatzverteilung nach Branchen ldsst sich wie folgt darstellen:

Umsatz nach Branchen

TEUR
2.931
1.051
1.403
1.092
6.477

%
45
16
22
17
100

Materialwissenschaft
Fingerprint/Public Safety
Maschinen/Werkzeuge/Druck
Elektronik

Automotive

Solar

Medizintechnik

Chemie, Papier, Keramik, Kunststoffe
MEMS

%
37
18
14
1"

9
6
4

2009

TEUR %
3.131 62
336 7
90 2
1.467 29
5.024 100

2009 Diff.
% Pp.
14 23
28 -10
17 -3

6 5
8 6
13 -7
3 1
6 -5
10 -10

NanoFocus ist grundsétzlich durch die Branchenvielfalt
der Kunden gut diversifiziert und in allen industriellen
Branchen vertreten. Durch den Verkauf in fast alle
Industriebereiche wird das Risikoprofil des Umsat-
zes gestreut. NanoFocus verzeichnete in 2010 im
Bereich Materialwissenschaft erwartungsgemafn
einen Anstieg. Dieser fiel mit einem Umsatzanteil
von jetzt 37 % Uberproportional stark aus. In diesem
Schwerpunktbereich erwartet NanoFocus in 2011 eine
Konsolidierung auf hohem Niveau. Der Bereich Public
Safety zeigte sich auch in dem umsatzstarkeren Jahr
2010 auf stabilem Niveau. Allerdings reduzierte sich der
prozentuale Anteil durch das groRere Umsatzvolumen
in 2010. Der Hauptkunde ist der weltweit fihrende
Anbieter flir Geschossprifmaschinen in der Forensik,
FTI aus Kanada. NanoFocus erwartet im laufenden
Geschaftsjahr ein Auftragsvolumen auf gleich bleibend
hohem Niveau.

Der nachste Bereich ist die konjunkturzyklische
Branche Maschinen/Werkzeuge/Druck mit einem
Umsatzanteil von 14 % (Vorjahr: 17 %). Diese Bran-
che verzeichnete einen Umsatzanstieg analog zum
Gesamtumsatz bei NanoFocus. Hier erwarten wir
auch flr 2011 Erlése auf stabilem Niveau.



Mit 9 % Umsatzanteil im Bereich Automotive hat NanoFocus wieder einen Anstieg verzeichnen kénnen. In 2010
waren noch viele Budgets im Bereich der Forschungs- und Entwicklungstatigkeit der Automobilindustrie
blockiert. Wir erwarten fiir 2011 die Auflésung des Investitionsstaus und somit steigende Umsétze.

Der Bereich Solar ist als Umsatztrager bei NanoFocus fest etabliert. Wir genief3en einen exzellenten Ruf in
dieser Branche. 2010 war ein Konsolidierungsjahr dieses Segments. Zuletzt standen wieder Innovationsthemen
im Vordergrund und somit NanoFocus im Mittelpunkt. Parallel dazu sank der Umsatzanteil von 13 % auf 6 %,
allerdings ist fiir 2011 schon eine verstarkte Gegenbewegung verbunden mit einem Umsatzwachstum splrbar.

Der Umsatzanteil in der stark konjunkturabhangigen Branche Elektronik/Elektrotechnik warin 2010 mit 11 %
deutlich angestiegen (2009: 6 %). Fir 2011 gehen wir analog den Prognosen des ZVEI von einer weiteren
Belebung des Geschafts aus.

Der Bereich Chemie, Papier, Keramik und Kunststoffe verzeichnete im Berichtsjahr einen Rickgang um
5 Prozentpunkte auf 1 % Umsatzanteil. Durch Innovationsentwicklungen und industrielle Trendthemen der
Mikro- und Nanotechnologie in diesem Bereich wird NanoFocus weitere Potenziale generieren.

Der Anteil der Medizintechnik am Umsatz war in 2010 auf unverédndertem Niveau. Fir diese Wachstumsbranche
ist NanoFocus insbesondere mit hervorragenden Einzelldsungen im Dentalbereich gut aufgestellt und sieht
fir 2011 und 2012 eine steigende Nachfrage. NanoFocus intensiviert die Aktivitaten in den Ausbau dieser
Ertragsquelle.

Der Bereich MEMS/Mikrotechnik ist stark gepragt durch den Halbleiterbereich fur die IT-Hardware und die
Batterieforschung. Fiir NanoFocus war dieser Bereich bisher sehr stark forschungsgetrieben. Die F&E-Budgets
sind in der Wirtschaftskrise genutzt worden. In 2010 waren Produktionsthemen Schwerpunkte der Investments.
Die ersten Projekte der produktionsrelevanten psprint-Technologie wurden in benachbarten Schnittmengen-
bereichen generiert (Materialwissenschaft und Elektronik). Daher wurde im Berichtsjahr vortibergehend kein
Umsatz in dieser Branche ausgewiesen. Wir sehen allerdings fir 2011 und 2012 - insbesondere im stark
wachsenden Halbleitermarkt — hohes Umsatzpotenzial sowohl im Bereich F&E als auch in der Produktion.
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Fazit:

NanoFocus hat die bis in das Geschaftsjahr 2010 globale Wirtschaftskrise gut Giberstanden. Im Vergleich
zu den relevanten Branchenkennzahlen von SPECTARIS und VDMA konnte NanoFocus auch proportional
an der Erholung partizipieren.

Technisch hervorzuheben sind die erfolgreiche Integration der SISCAN-Technologie und die innovative
Weiterentwicklung der psurf-Technologie. Wirtschaftlich zu betonen ist die Starkung der Finanzkraft
durch erneute Zufihrung liquider Mittel (KapitalmaRnahme). Unternehmerisch waren die weitere Pro-
fessionalisierung der Unternehmensorganisation und die Gewinnung weiterer qualifizierter Arbeitskrafte
von groRer Bedeutung.

In Summe sehen wir dies als ideale Voraussetzungen, um in den wirtschaftlich besseren Szenarien
Marktanteile zu gewinnen und einen Umsatzzuwachs erzielen zu kénnen.

1.1.4 Produktion

Die Produktion bei NanoFocus ist gekennzeichnet durch eine flache Fertigungstiefe. Einfache Komponenten
werden zur Fertigung an externe Zulieferer vergeben. Wichtige Kernkomponenten werden bei NanoFocus
selbst gefertigt, integriert und nach abschlieffenden Qualitatstests an die Kunden ausgeliefert. Auf diese Weise
kann NanoFocus relativ kurze Fertigungszeiten sicherstellen. Durch eine fortlaufende Professionalisierung
in den Organisationsabldufen und eine groRziigigere Gestaltung der Betriebsflachen ist die Aufstockung der
Produktion bei Bedarf schnell mdglich, insbesondere hinsichtlich der OEM-Zulieferung der psurf-Technologie.
Die aktuelle Produktionskapazitat lasst eine Stlickzahl bis zu 150 Systemen per anno zu.

1.1.5 Beschaffungsmarkt
Verfligbarkeit und Preise flr eingekaufte Waren, Dienstleistungen und Fertigungskomponenten lagen im

Rahmen der Unternehmensplanung. Insbesondere durch den Ausbau der Servicedienstleistungen in Relation
zum Gesamtumsatz konnte die Rohertragsquote um ca. 1 Prozentpunkt auf 68,4 % gesteigert werden.



Preisentwicklung
Die Preisentwicklungen im Einkauf waren 2010 stabil. Preisreduktionen bei einzelnen Komponenten wurden
durch Rahmenvertrage erzielt.

Bestandsgefahrdende Abhangigkeiten von Lieferanten bestehen bisher nicht. Bei moglichem Ausfall stehen
ausreichend Alternativen zur Verfligung, was vorlibergehend mit einem hdéheren monetaren und zeitlichen
Aufwand verbunden sein kann.

1.1.6 Personal- und Sozialbereich

Mitarbeiterfihrung und -beteiligung

Die Grundlagen der Mitarbeiterfiihrung sind bei NanoFocus in der Corporate ldentity als gemeinsame Unter-
nehmenswerte festgelegt. Zur weiteren Verbesserung der Worklife-Balance wurde in 2009 ein Forderprojekt
gestartet (GeMiNa). Dieses beschaftigt sich schwerpunktmaRig mit der Analyse und den Verbesserungs-
moglichkeiten einer modernen und kreativen Mitarbeiterflhrungs- und Organisationskultur.

Unternehmenskultur und Kommunikation

NanoFocus versteht sich als ein in den Bérsenhandel eingebundenes Familienunternehmen. Es verbindet die
Vorteile eines kapitalmarktorientierten Unternehmens mit familiar gepragten Strukturen. Auf die Vielfalt der
Kompetenzen wird Wert gelegt — NanoFocus begreift sich als interdisziplinares Team, um komplexe Aufgaben
zu I6sen. Die Verbesserung der Unternehmenskommunikation und der gegenseitigen Wertschatzung aller
betrieblichen Ebenen bleibt eine permanente Herausforderung. Der gute Kommunikationsfluss wurde durch
regelméaBige Mitarbeiterversammlungen, Abteilungsleitersitzungen, Newsletter und Betriebsveranstaltungen
beibehalten. Auch fir das kommende Jahr sind Aktivitdten geplant, die die Identifizierung mit dem Unter-
nehmen erhohen. Durch das Forderprojekt GeMiNa wurden unterschiedlichste Erwartungshaltungen der
Mitarbeiter und der Flhrungsebene abgefragt und in sog. Matching-Workshops zusammengeflihrt. Diese
wurden weiter priorisiert und werden im weiteren Verlauf des Geschéaftsjahres 2011 sukzessive umgesetzt.
Die innovative Unternehmenskultur spiegelt sich auch in der weiterentwickelten Corporate Identity (, see
more”) wider. Sichtbare Auspragungen daflr sind die aktualisierte Imagebroschire, der Geschéaftsbericht,
Unternehmensprasentationen, ein einheitlicher Firmenauftritt, neue Produktdatenblatter und ein exklusiver
Kundennewsletter in deutscher und englischer Sprache.

3D-Messung der Oberfléache
von Papier.



Neben Marketingmafinahmen wie Messen und Kun-
dendemonstrationen wurden in 2010 mehrere lokale
Roadshows/Workshops in Deutschland durchgefiihrt.

Personalmanagement

Ende 2010 waren insgesamt 65 Mitarbeiter einschlie3-
lich 3 Vorstandsmitglieder beschaftigt, davon 46 in
Vollzeit, 7 in Teilzeit, 2 Auszubildende und 7 Diplo-
manden bzw. Praktikanten. Am Standort Oberhausen
waren Ende 2010 insgesamt 57 Mitarbeiter tatig.

Personalverteilung nach Abteilungen 2010

Abteilung m

%

Vertrieb + Marketing 22
F&E 18
Kaufm. Abteilung/IT + Administration 12
Software 12
Fertigung 12
Service 10
Applikation ©
Vorstand 5

Umsatz pro Mitarbeiter

Der Umsatz pro Mitarbeiter ist bezogen auf durch-
schnittlich 47 Vollbeschéftigte (Vorjahr: 41) mit ca.
138 TEUR im Jahr 2010 leicht angestiegen.

Vergltung des Vorstandes

Die Vergltung des Vorstandes ist zum Teil erfolgs-
abhangig. Die Angemessenheit der Konditionen
wurde durch ein externes Gutachten belegt und in
Abstimmung mit dem Aufsichtsrat im Dienstvertrag
dokumentiert (siehe Anhang: Sonstige Angaben).

Qualifikation der Mitarbeiter

Etwa zwei Drittel der Mitarbeiter haben einen aka-
demischen Abschluss, die Mehrzahl im technisch-
wissenschaftlichen Bereich. Weiterhin haben ca.
10 % flur Fachbereiche relevante Spezialabschllsse.
Dies sind entscheidende Grundlagen fir die hohe
technologische Kompetenz der NanoFocus AG und
flr die zukUtnftige erfolgreiche Durchflihrung techno-
logischer Innovationen.

NanoFocus weist attraktive Merkmale fiir die Gewin-
nung hochqualifizierter und motivierter Mitarbeiter auf:
eine wertschatzende Unternehmenskultur, weitge-
hend eigenverantwortliche Handlungsmaoglichkeiten,
Flexibilitat in der Gestaltung der Arbeiten sowie tech-
nologische und wirtschaftliche Herausforderungen. Die
Attraktivitdt von NanoFocus als Arbeitgeber dufert sich
in proaktiven Bewerbungen flr nicht ausgeschriebene
Stellen. Zudem ist Oberhausen durch die zentrale
Lage im Ruhrgebiet ein Standort mit hervorragender
Infrastruktur und das Ruhrgebiet selbst als industrielles
Ballungszentrum weist naturgemald eine hohe Dichte
qualifizierter Menschen auf.



1.1.7 Umweltschutz und Sustainability

Die NanoFocus AG ist in den Industriebereichen optische, medizinische und mechatronische Technologie
tatig. Umweltschutzgefdhrdungen werden naturgemaf nicht gesehen, da lediglich feine Strukturen durch
Lichttechnologie berthrungsfrei und ohne Einsatz von Hilfsmitteln gemessen werden.

Risiken aus speziellen Gefahrdungspotenzialen der Nanotechnologie werden immer wieder von Experten
diskutiert. Dies gilt jedoch in erster Linie fir Nanopartikel. Da die NanoFocus AG Funktionsoberflachen in
nanoskaligen Dimensionen auf technischen Oberflachen charakterisiert und diese mit dem Substratkorper
in der Regel fest verbunden bzw. in dieser Matrix eingebunden sind, ist fir NanoFocus eine Gefédhrdung der
Umwelt zum gegenwartigen Wissensstand nicht erkennbar.

Umweltschutz allgemein
Die wesentlichen Bauteile der NanoFocus-Systeme sind langlebig und kénnen entweder aufgerlstet, wieder-
verwertet oder kostenfrei an NanoFocus zurlickgegeben werden.

NanoFocus kauft fertige Komponenten hinzu und achtet bei der Herstellerauswahl auf Umweltvertraglichkeit.
Ein Grof3teil der Komponenten entstammt den ebenfalls reinen Bereichen Feinmechanik und Optik. Im Rahmen
der geplanten Zertifizierung nach ISO 9001 — Qualitdtsmanagement — ist geplant, auch die Richtlinien fir
ISO 14001 — Umweltmanagement — umzusetzen.

Produktherstellung

Die Produkte der NanoFocus AG sind komplex, jedoch grofstenteils aus umweltvertraglichen Teilen und
Komponenten hergestellt. Durch eigene Entwicklungsarbeiten konnte der naturgemaf geringe Anteil kritischer
Bauteile weiter verringert werden.

Umweltgefahrdende Auswirkungen der NanoFocus-Geschaftstatigkeit sind aufgrund der flachen Produktion
mit vorgeplanten Arbeitsschritten sowie einer reinen Fertigung (ohne Schmiermittel) nicht zu erwarten.
Bleihaltige Komponenten sind in den Geréaten nicht enthalten. In geringem Maf3e wird Létzinn zur Platinen-
fertigung eingesetzt. Primar werden Stahl, Aluminium, optisches Glas, Granit, LEDs und Elektronikmaterial
zur Herstellung verwendet.
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Anwendung der Produkte

Die Benutzung der NanoFocus-Produkte birgt keinerlei Risiken fiir den Nutzer. Es wird lediglich berthrungslos
und ohne Einsatz von Chemie unter normalen atmospharischen Bedingungen durch optische Systeme mit

Softwareunterstlitzung gemessen.

Entsorgung

Zuriickgegebene Produkte und Baukomponenten werden, falls notig, von NanoFocus entsprechend den

deutschen Umweltvorschriften entsorgt.

1.1.8 Wichtige Vorgange im Berichtsjahr

Die Strategie der intensiven Kundenbindung und der weitere Ausbau der Kundenbeziehungen konnten

erfolgreich in die Tat umgesetzt werden.

Die wichtigsten Vorgdnge und Geschéaftstatigkeiten in 2010:

v

v

v

v

v

v

v

v

v

v

v

v

Die Technologieplattform wurde in der Breite und Tiefe erweitert:

Erfolgreiche Integration der psprint-Technologie. Erste Auftrage und die Weiterentwicklung der psprint-
Produktfamilie konnten erfolgreich platziert werden.

Neues Produkt insbesondere fir den Labor- und Forschungsbedarf gelauncht: psurf basic.
GroRauftrag: Entwicklung im Bereich Medizintechnik mit mittel- und langfristiger Bedeutung.

Durch Definition einer Softwareschnittstelle wurden weitere Sensoren in die psurf- custom-Serie
integriert. Dadurch wurde die Lateralauflésung bis in den Nanometerbereich erhoht.

Etablierung eines internationalen Universitatsprodukts.

Stetige Verbesserung der IT-Infrastruktur; Optimierungen innerhalb des ERP-Systems

Erfolgreiche Kapitalerhdhung: Schaffung von 321.293 neuer Aktien bzw. Zufihrung von 1.285 TEUR
Eigenkapital.

Aufhebung der Kurzarbeit im Méarz 2010.

Nutzung von Fordermitteln in Hhe von 542 TEUR fir die Entwicklung von Produktinnovationen.
Optimierung der D&O-Versicherung.

Vertriebliche Neuausrichtung des Geschafts in den USA (ber die NanoFocus Inc.: Fokussierung auf
Dienstleistungen und Auftragsmessungen.

Identifizierung neuer wachstumstrachtiger Anwendungen im Halbleiterbereich.

Identifizierung und ErschlieBung neuer Produktmarkte, insbesondere neuer internationaler Vertriebs-
partner und Key-Account-Spezialisten.
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Verschleif3 auf einem
Elektronikkontakt.

1.1.9 Sonstige Darstellung

Starken

» NanoFocus ist ein Pionier im Bereich Mikro- und Nanometrologie.

» NanoFocus ist der technologisch fiihrende Anbieter im Bereich prozessnaher 3D-Topometrie
(Multipinhole-Technologie).

» NanoFocus ist als Losungsanbieter und Ausrister fir Produktion und Labor in nachhaltig wachsenden
Marktsegmenten tatig.

» Ein etablierter internationaler Kundenstamm aus unterschiedlichen Industriebranchen und Forschungs-
bereichen nutzt weltweit die NanoFocus-Produkte.

» NanoFocus ist ein Spezialist flr kundenorientierte Applikationen. Mit fiihrenden Unternehmen und
Instituten erfolgt ein fortlaufender wissenschaftlicher und technischer Informationsaustausch.

» NanoFocus verfligt Uber ein weit reichendes und patentgeschitztes Know-how auf dem Gebiet der
hochgenauen optischen dreidimensionalen Analyse- und Messverfahren fir Mikro- und Nanostrukturen.

» NanoFocus betreibt eigene Forschung und Entwicklung mit einem interdisziplindren Team.

» Die Kernkompetenzen, Soft- und Hardware, kommen aus einer Hand.

NanoFocus beschéftigt hochqualifizierte Mitarbeiter. Rund 75 % haben einen technisch-wissenschaftlichen
oder fachspezifischen Abschluss und arbeiten praxis- und lésungsorientiert.

Das NanoFocus-Management-Team deckt die notwendigen Fihrungskompetenzen im dreikdpfigen Vorstand
vollstandig ab.

Ein GroRteil der Aktien wird von ehemaligen Firmengriindern und Vorstandsmitgliedern gehalten. Sie haben
ihre Soft-Lock-up-Vereinbarungen erneut freiwillig verlangert.

Durch die Listingaufnahme im Entry Standard (Freiverkehr) wurde mit der Aktie ein alternativer Kapitalzugang
zur Expansion des Geschaftes geschaffen:

Als ein in den Boérsenhandel eingebundenes Unternehmen verfiigt NanoFocus tber die Maéglichkeit, die
Aktie zur Finanzierung unternehmerischer Akquisitionen einzusetzen.

NanoFocus versteht sich als ein im Borsenhandel gelistetes Familienunternehmen. Es verbindet die Vorteile
eines kapitalmarktorientierten Unternehmens mit familiar gepragten Strukturen.



Schwachen

» Der Grad der internationalen Marktbearbeitung ist noch zu gering.

» Erfolgreiche Schlisselanwendungen, insbesondere Standardprodukte, wurden bisher ungeniigend
skaliert.

Nischenmarkte wurden bisher nur unzureichend erschlossen.

Internationale Vergleichbarkeit ist durch die bisher fehlende IFRS-Bilanzierung nicht gegeben.

Durch die bisher noch relativ schwache Kapitalausstattung ist eine expansive Marktbearbeitung nur
im moglichen finanziellen Rahmen verfolgt worden. Eine expansive Vertriebsstruktur bedeutet ein
unverhéltnismafig hohes Unternehmensrisiko.

Noch vorhandene Ertragsschwaéche, da sich das Unternehmen in der Wachstums- und Aufbauphase
befindet.

v

v

v

v

Die Aufbau- und Ablauforganisation von NanoFocus ist auf der Grundlage einer Projekt-Matrixorganisation
konzipiert. Die routinemaRig anfallenden Aufgaben werden im Rahmen einer Linienorganisation durchgefihrt,
komplexe Projektaufgaben werden durch abteilungstibergreifende Teams bearbeitet. Der Vorstand flhrt die
Geschéafte im Rahmen einer Geschaftsordnung, die eine Einbindung und Zustimmung des Aufsichtsrates
bei aullergewohnlichen Geschaftsvorfallen vorsieht. Im Berichtszeitraum handelte der Aufsichtsrat gemafd
seiner Geschaftsordnung, die im Einklang mit den Vorgaben des Corporate Governance Kodex steht. Den
Erflllungsgrad der Corporate-Governance-Richtlinien verdffentlicht NanoFocus freiwillig auf der Website.

Vier Funktionsbereiche und ein Stab werden vom dreikdpfigen Vorstand gefiihrt und sind als Linienorganisation
mit eindeutiger Aufgabenbeschreibung und funktionaler Einbindung mit Uber und Unterstellungen aufgebaut.
Die Aufgaben des Tagesgeschéfts sind in Form von Stellenbeschreibungen niedergelegt.

Strategische Projekte und Business Development werden in flexiblen Teamstrukturen mit unabhangiger
Weisungsbefugnis organisiert.

Die Ablauforganisation wichtiger Querschnittsaufgaben wie Auftragsbearbeitung oder Produktinnovationen
ist dokumentiert. Die ISO-9001-Zertifizierung wurde aufgrund von Kosteneinsparungen und Kurzarbeit um
ein Jahr verschoben und soll in der Mitte des laufenden Geschaftsjahres 2011 fertig gestellt sein. Im Rahmen
dieses Prozesses werden alle Ablaufe auf Aktualitat, Effektivitdat und Wirksamkeit Uberpriift.



Individuelle Zielvereinbarungen, die sich aus turnusmaRigen Mitarbeitergesprachen ergeben, bilden neben
dem monatlichen Controlling bzw. Reporting sowie den Abteilungsleitersitzungen die Grundlagen fir
Managemententscheidungen.

Wichtige Beschlisse werden im Rahmen der regelmafigen Aufsichtsratssitzungen und der Vorstandssitzungen
gefasst.

Wesentliches Element ist die jahrliche Unternehmensplanung, die mit einer SWOT-Analyse aller Unter-
nehmensbereiche beginnt und Grundlage fir die Aufstellung der kurz- und mittelfristigen Ziele fir das
Gesamtunternehmen ist. Erstmals wurde in 2009 die Unternehmensplanung mit Hilfe der mit den Ist-Daten
aus dem abas-ERP-System verzahnten Planungssoftware ,Corporate Planner” erstellt, die flr weitere
Effektivitat bei der Planung auf Kennzahlenebene und bei der Unternehmenssteuerung sorgte. Diese ERP-
und Planungsstruktur wurde systematisch weiter planmafig ausgebaut. Im Rahmen eines klar definierten
Reporting- bzw. Controllingkatalogs mit unterschiedlichen Berichtszeitrdumen und Zustandigkeiten wird dem
Vorstand berichtet. Dieser Katalog beinhaltet eine vollstandige Kosten- und Leistungsrechnung. Auch im
Vertrieb besteht eine entsprechende Strukturierung. Uber ein CRM-System werden Interessenten und Kunden
klassifiziert und Uber Angebote und Auftrage in das ERP-System Uberflhrt. NanoFocus wird im laufenden
Jahr in regelmafigen Abstanden einen neu definierten Reportingkatalog erstellen, der diese Komponenten
beinhalten wird. Dartiber hinaus werden zusatzliche interne und externe Uberwachungen und Evaluierungen
in den Bereichen IT-Sicherheit, Fachsicherheit und Qualitdtssicherung durchgefihrt. Einmal jahrlich erfolgt
die Prifung der versicherbaren Risiken und deren effektive Gestaltung in Form eines personlichen Gespréchs
anhand einer definierten Checkliste und von Beratungsunterlagen.

Die bisherige Technologieplattform, bestehend aus pyscan-, usurf- und pysprint-Technologie, ist vertieft worden.
Daraus werden die finf Geschaftssegmente abgeleitet, basierend auf den vier Produktkategorien ,, Standard”,
.Modular”, , Integration” und ,Business Solution” sowie den Dienstleistungen.

Der Hauptsitz der NanoFocus AG in Oberhausen beheimatet alle Unternehmensbereiche einschlief3lich Stab
und Vorstand. Zudem besteht ein Kundenzentrum in Ettlingen, ein Biro in Minchen und die NanoFocus Inc.
als Vertriebsgesellschaftin Glen Allen/Virginia (USA). Im Jahr 2006 war ein Showroom in Singapur eingerichtet
worden, der von einem externen Mitarbeiter betreut wird.
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Im slddeutschen Kundenzentrum im badischen Ettlingen in der Néahe von Karlsruhe sind 6 Mitarbeiter
mit dem Schwerpunkt Vertrieb, Service und Beratung tatig. Insbesondere Kunden aus Siddeutschland,
Osterreich und der Schweiz sowie den angrenzenden EU-Staaten werden von dort aus betreut. Ab 2010
hatte NanoFocus zudem erstmals eine Reprasentanz im Minchner Technologiezentrum. Anlass dazu ist die
intensivere Betreuung der bestehenden psprint-Kunden.

Als nicht finanzielle Leistungsmerkmale sind hervorzuheben:

v

Diverse wissenschaftliche Veroffentlichungen tber die NanoFocus-Technologien.

Einbindung des NanoFocus-Know-hows in Fachblcher und in zahlreiche wissenschaftliche Seminare.
Mitarbeit in Fachgremien wie z. B. VDMA, IVAM oder SPECTARIS. Der ehemalige Vorstandsvorsitzende
der NanoFocus AG, Herr Dr. Schreier, ist seit dem Geschéftsjahr 2008 als stellvertretender Vorstand im
Fachverband Mikrotechnologie der VDMA tatig; seit 2010 ist er zudem als Berater flr die NanoFocus AG
und flr den Fachverband IVAM als Rechnungsprifer tatig.

Integration von NanoFocus in groRere strategische Projekte von Schlisselkunden und Behorden.
Bereitstellung von Kapazitaten zur Férderung von Doktoranden, Diplomanden, Studenten, Praktikanten
und Lehrlingen.

Die von NanoFocus entwickelten Produkte helfen, die ¢ffentliche Sicherheit zu erhéhen. Gleichzeitig
helfen sie, Ressourcen einzusparen und die Produktqualitat zu verbessern.

Durch die Nutzung der NanoFocus-Produkte kdnnen andere Unternehmen den Nano- und Mikrokosmos
erforschen und fir ihre Zwecke nutzbar machen. Damit werden Arbeitsplatze geschaffen und gesichert.
Der Verkauf von bislang rund 600 NanoFocus-3D-Oberfladchenanalysetools weltweit starkt das Image als
Ausruster fur die Mikro- und Nanotechnologie.

» NanoFocus-Technologien werden vielfach auch in Universitdten eingesetzt. Hieraus ergibt sich ein
Multiplikatoreffekt flr zuklnftige wissenschaftliche Kunden.

Zahlreiche international erteilte und angemeldete Schutzrechte und Patente (derzeit ca. 110 Stlick):
.NanoFocus’ , usurf’ ,uscan” und ,usprint” sind eingetragene Warenzeichen.

Fortlaufende Entwicklung neuer Patente und Schutzrechte.

Mitarbeit der NanoFocus AG bei der Schaffung neuer Industriekennziffern (Normung).

v

v
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v

v

v
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v
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1.2 Darstellung der Lage

1.2.1 Finanzlage

Vermdgen
Erweiterungsaufwendungen
Immaterielle Anlagen
Sachanlagen

Finanzanlagen
Anlagevermdgen

Vorrate

Forderungen und sonstige
Vermdgensgegenstande

Liquide Mittel
Umlaufvermdgen
Rechnungsabgrenzungsposten
Latente Steuern

Bilanzsumme

Kapital

Gezeichnetes Kapital
Kapitalrticklage

Gewinnrlcklage aus latenten
Steuern

Verlust-/Gewinnvortrag
Jahresfehlbetrag

Eigenkapital

Rickstellungen
Verbindlichkeiten
Rechnungsabgrenzungsposten
Passive latente Steuern
Fremdkapital

Bilanzsumme

TEUR

2.5682
464
125
3.171
2.031

2.964

3.216
8.211
59
1.325
12.766

2.795
5.774

1.165

-514
-58
9.162
193
3.251

157
3.604
12.766

%

20,2
3.6
1.0

24,8

15,9

23,2

25,2
64,3
0,5
10,4
100,0

22,0
45,2

9,1

-4,0
-0,5
718

15
25,5

1,2
28,2
100,0

2009 Veranderung

TEUR % TEUR
25 0,3 -25
2.518 26,1 64
131 1,4 333
125 1,3 0
2.799 29,0 372
2.355 24,4 -324
2.472 25,6 492
1.929 20,0 1.287
6.756 70,0 1.455
101 1,0 -42

0 0 1.325
9.656 100,0 3.110
2.474 25,6 321
4.810 49,8 964
0 0 1.165

210 2,2 =724
-724 -7.5 666
6.770 70,1 2.392
275 2,8 -82
2.558 26,5 693
58 0,5 -50

0 0 157
2.886 29,9 718
9.656 100,0 3.110

Lagebericht 2010

Struktur einer Walze aus
der Druckindustrie.



m 2009 Veranderung

TEUR TEUR %  absolut
Vermogen
langfristig gebundenes Vermogen 4.496 2.799 61 1.697
kurz-/mittelfristig gebundenes Vermogen 8.270 6.857 21 1.413
Bilanzsumme 12.766 9.656 32 3.110
Kapital
langfristige Finanzierung 9.282 7.237 28 2.045
mittelfristige Finanzierung 1.920 1.027 87 893
kurzfristige Finanzierung 1.564 1.392 12 172
Bilanzsumme 12.766 9.656 32 3.110

Die in der Vermogensaufstellung zugrunde gelegten Fristigkeiten definieren sich wie folgt:
» < 1 Jahr = kurzfristig

» > 1 < b Jahre = mittelfristig

» > b Jahre = langfristig

Die Eigenkapitalquote ist auf hohem Niveau stabil und betragt 71,8 %. Im kurzfristigen Bereich betragt die
Verbindlichkeitenfinanzierung aktuell 1.564 TEUR und liegt um 172 TEUR hoher als im Vorjahr.

Die Bilanzsumme hat sich um 3.110 TEUR erhoht. Neben der deutlich verbesserten Geschaftslage im
4. Quartal 2010 ist dies im Wesentlichen die Folge der in 2010 durchgefihrten Kapitalerhéhung, des erst-
maligen Ansatzes latenter Steuern auf steuerliche Verlustvortrage in Hohe von TEUR 1.325 sowie des
erstmaligen Ansatzes selbst erstellter immaterieller Vermdgenswerte in Hohe von TEUR 487. Die beiden
letzten Positionen resultieren aus der Inanspruchnahme der durch das Bilanzmodernisierungsgesetz (BilMoG)
geschaffenen Aktivierungswahlrechte. Die Vorrate reduzierten sich um ca. 14 %. Dies ist groRtenteils auf
die Umgliederung von Vorflihrgeraten aus dem Vorrats- in das Anlagevermdgen zuriickzufihren, da diese
Gerate kinftig nur noch Demonstrations- bzw. Entwicklungstéatigkeiten dienen sollen. Die Forderungen aus
Lieferungen und Leistungen stiegen infolge der hohen Dezemberumsatze um 36 %. Die Lieferforderungen
gegen die NanoFocus Inc. konnten dagegen um 82 TEUR auf 289 TEUR verringert werden.



Cashflow-Rechnung m

TEUR
Finanzmittelbestand am Anfang der Periode 1.871
Jahresergebnis -58
Gewinr_1 (—)_/\_/e:rlust_ (+) aus dem Abgang von Anlagevermdgen und Ertrage 0
ohne Liquiditatswirkung
Abschreibungen auf Gegenstande des Anlagevermogens 615
Sonstige zahlungsunwirksame Geschaftsvorfalle 8
Cashflow aus Umsatztatigkeit 565
Veré_nderung der \/_orréte, der Forderungen aus Lieferungen und Leistungen 464
sowie anderer Aktiva
VeréAnderung der Velrbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen 19
sowie anderer Passiva
Cashflow aus laufender Geschéftstatigkeit 82
Einzahlungen aus Anlagenabgangen 0
Auszahlungen fir Investitionen in das Anlagevermogen -618
Cashflow aus der Investitionstatigkeit -618
Einzahlungen aus Eigenkapitalzufihrungen 1.285
Einzahlungen aus der Aufnahme von Investitionsdarlehen 1.000
Einzahlungen aus Finanzierungsleasing 0
Auszahlungen aus der Tilgung von Finanzierungsleasing -59
Auszahlungen aus der Tilgung von Investitionsdarlehen -394
Cashflow aus der Finanzierungstatigkeit 1.832
Zahlungswirksame Veréanderung des Finanzmittelbestands 1.296
Wechselkurs- und bewertungsbedingte Anderung des Fonds 0
Finanzmittelbestand am Ende der Periode 3.167

31.12.2009

TEUR
1.480
-724

-214
796
394

1.871
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Der Finanzmittelbestand am Ende der Periode betrifft den Saldo aus Zahlungsmitteln (Kassenbestande,
Schecks sowie Guthaben bei Kreditinstituten) in Hohe von 3.216 TEUR (Vorjahr: 1.929 TEUR) und jederzeit
falligen Verbindlichkeiten gegenlber Kreditinstituten in Hohe von 49 TEUR (Vorjahr: 58 TEUR).

In 2010 konnte nach dem Krisenjahr 2009 wieder ein positiver Cashflow aus der Umsatztatigkeit von 565 TEUR
erzielt werden, da das um die Abschreibungen bereinigte Jahresergebnis deutlich positiv ausfiel. Die Differenz
zum Vorjahr betragt +765 TEUR.

Der Cashflow aus der laufenden Geschéftstatigkeit ist mit 82 TEUR nur leicht positiv ausgefallen, da die
offenen Forderungen aus Lieferungen und Leistungen zum Stichtag durch das umsatzstarke 4. Quartal 2010
deutlich Gber dem Niveau von 2009 lagen.

Die Investitionstéatigkeiten in Hohe von 618 TEUR betrafen neben Anschaffungskosten fir Soft- und Hardware
sowie Betriebs- und Geschéaftsausstattung insbesondere die Aktivierung eigener Entwicklungsleistungen
in Hohe von 487 TEUR.

Der Cashflow aus der Finanzierungstatigkeit liegt mit 1.832 TEUR um 1.036 TEUR Uber dem Vorjahresergeb-
nis. Dies resultiert vor allem aus der erfolgreich durchgefihrten Kapitalerhohung mit einem Kapitalzufluss
in Hohe von 1.285 TEUR und der Aufnahme eines KfW-Konjunkturkredits in Héhe von 1.000 TEUR. Die
Darlehenstilgungen schlagen mit 394 TEUR zu Buche.

Aus dem Sale & Lease Back der ERP-Software ergaben sich Zahlungen in Hohe von 59 TEUR.

Insgesamt ergibt sich zum 31. Dezember 2010 ein zum Vorjahr um 1.296 TEUR erhéhter Finanzmittelbestand
von 3.167 TEUR.
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1.2.1.1 Grundsatze und Ziele des Finanzmanagements

Grundsatz und wichtigstes Ziel ist die nachhaltige Sicherung der Unternehmensexistenz durch Schaffung
ausreichender Liquiditdt und einer guten Eigenkapitalausstattung. Weiterhin wichtig ist der Zugang zum
offentlichen Kapitalmarkt, um Wachstumschancen nutzen und nachhaltigen Cashflow generieren zu kénnen. Eine
angemessene Eigenkapitalrendite bzw. Umsatzrendite sind mittelfristige fest verankerte Unternehmensziele.

[.2.1.2 Finanzierungsmal3nahmen und -vorhaben

Durch Beschluss der Hauptversammlung vom 14. Juli 2010 wurde das Genehmigte Kapital auf 1.237 TEUR
erhoht und reduzierte sich nach einer teilweisen Ausschoépfung durch eine Bezugsrechtkapitalerhéhung in
Hohe von 321 TEUR auf 915 TEUR. Im Januar 2010 wurde auRerdem im Rahmen des KfW-Programms
ein Konjunkturkredit in Hohe von 1.000 TEUR aufgenommen. Aufgrund dieser Kapital- und Finanzierungs-
maRnahmen war die Finanzierungsstruktur in 2010 solide und wird fir das in 2011 geplante Wachstum im
Rahmen der Weiterentwicklung der neuen Produktlinie ysprint ausreichend sein.

Die Vorfinanzierung der Auftrage erfolgt zum gréRten Teil aus eigenen Mitteln, aber auch durch Anzahlungen in
Hohe von bis zu 35 % des Kaufpreises. Etwaige betragsmaliig und zeitlich befristete Anzahlungsbirgschaften
wurden durch Avale abgesichert.

Forderungsausfalle sind in 2010 wie bereits in der Vergangenheit nicht aufgetreten und werden auch zukiinftig
aufgrund der Erfahrungen nur eingeschrankt erwartet.

1.2.1.3 Investitionen

Die Investitionen lagen im planmafigen Rahmen. Neben der Geschéftsausstattung waren Softwarelizenzen
Schwerpunkte der Investitionen. Aufgrund der flachen Fertigungsstruktur ist die Investitionstatigkeit in der
Produktion noch gering.



1.2.2 Ertragslage

Umsatzerlose
Bestandsveranderung
Sonstige Ertréage
Gesamtleistung
Aktivierte Eigenleistung
Materialaufwand
Personalaufwand
Andere Aufwendungen
EBITDA
Abschreibungen

EBIT

Finanzertrage
Finanzaufwendungen

Finanzergebnis

Ergebnis vor Ertragsteuern

Steuerergebnis

Jahresergebnis

TEUR %
6.477 90,0
57 0,8
666 9.3
7.200 100,0
459 6,4
2.104 29,2
2.907 40,4
1.961 27,2
687 9B
615 EH5
72 1,0

24 0,3
157 2,2
-133 -1,8
-61 -0,8

3 0,0

-58 -0,8

2009 Veranderung
TEUR %  absolut %
5.024 89,5 1.453 28,9
175 3.1 -118 -67.4
413 7.4 253 61,3
5.612 100,0 1.688 28,3
0 0,0 459
1.826 32,6 278 15,2
2.390 42,6 517 21,6
1.501 26,7 460 30,6
-105 -1,9 792
537 9,6 78 14,5
-640 -11,4 712
36 0,6 -12 -33,3
118 2,1 39 331
-82 -1.5 -51 62,2
-724 1279 663
0 0,0 3
-724 -12,9 666

Der Umsatz erhdhte sich infolge des konjunkturellen Anstiegs um ca. 29 %. Die in den sonstigen Ertrégen
von insgesamt 666 TEUR ausgewiesenen &ffentlichen Férdermittel erhdhten sich planméaRig um 154 TEUR

auf 542 TEUR.



Die Materialaufwandsquote in Relation zur Gesamtleis-
tung konnte um ca. 3 Prozentpunkte verringert werden.
Hauptgrund daflir waren stabile Einkaufspreise sowie
der weitere Ausbau der Servicedienstleistungen,
die somit ihren Anteil am Gesamtumsatz ausbauen
konnten. Der Personalaufwand erhohte sich absolut
durch die Einstellung weiterer qualifizierter Mitarbeiter
um 517 TEUR auf 2.907 TEUR. Durch den Anstieg der
Gesamtleistung im Vergleich zum Vorjahr nahm die
Personalaufwandsquote um ca. 2 Prozentpunkte ab.
NanoFocus konnte das Geschéaftsjahr 2010 mit einem
positiven Ergebnis vor Steuern und Zinsen (EBIT) von
72 TEUR und somit einer Steigerungum 712 TEUR zu
2009 abschlieRen. Das EBITDA stellt sich wie folgt dar:

TEUR TEUR

31.12.2009

Ergebnis vor Steuern -61 -724
Abschreibungen 615 537
Finanzergebnis -133 -82
EBITDA 687 -105

Damit ist das EBITDA in 2010 um 792 TEUR héher
als im Vorjahr ausgefallen. Der Hauptgrund dafir ist
primar der deutliche Umsatzanstieg.

Das Finanzergebnis sank durch die Inanspruchnahme
des neuen KfW-Konjunkturkredits um 51 TEUR auf
-133 TEUR.

Die Abschreibungen sind im Vergleich zum Vorjahr
auf erhdhtem Niveau (+78 TEUR). Dies ist primar
die Folge der Umgliederung der Entwicklungs- und
Vorfuhrgerate von den Vorrdten in das Anlagever-
mogen. Hauptbestandteil ist weiterhin die jahrliche
Abschreibung auf den Geschéfts- oder Firmenwert
in Hohe von 350 TEUR.

Das Jahresergebnis ist um 666 TEUR auf -58 TEUR
gestiegen.
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1.1 Risikomanagementsystem

Die NanoFocus AG ist ein international tatiges Technologieunternehmen und ist damit einer Vielzahl von Risiken
ausgesetzt. Der Vorstand und die Mitarbeiter der NanoFocus AG sind sich bewusst, dass unternehmens-
bezogene Risiken und Chancen systematisch erfasst und beobachtet werden missen. Eine kontinuierliche
Risikoabschatzungist seit Grindung des Unternehmens fester Bestandteil des Geschaftsfiihrungsprozesses
von NanoFocus, um das sich laufend &ndernde Marktumfeld zu analysieren und Veranderungen der Geschéfts-
prozesse zu gewdhrleisten. Nach § 91 Abs. 2 AktG ist NanoFocus verpflichtet, ein Uberwachungssystem
einzurichten, mit dem Risiken, die den Fortbestand der Gesellschaft gefahrden kénnen, frih erkannt werden.

11.1.1 Ziele des Risikomanagements

Ziele des Risikomanagements sind es, wesentliche Risiken friihzeitig zu erkennen und notwendige Mafinahmen
einzuleiten.

Die Risiken werden hinsichtlich der Eintrittswahrscheinlichkeit und der Hohe identifiziert und bewertet. Es
werden notwendige Maflinahmen zur Vermeidung bzw. Absicherung entwickelt oder das Restrisiko akzeptiert.

11.1.2 Aufbau des Risikomanagementsystems

In das Risikomanagement werden der Vorstand, die Abteilungsleiter, alle Mitarbeiter sowie als Kontrollorgan
der Aufsichtsrat einbezogen.

Das Risikomanagement erfolgt durch regelmaRige Uberwachung der identifizierten Risiken, ergénzt durch
laufende Beobachtung relevanter Entwicklungen zur Identifikation von neuen Risiken sowie durch punktuelle
Risikoanalysen.
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Die systematische Verfolgung der Risikoentwicklung und Berichterstattung erfolgt in folgenden Controlling-
und Berichtsinstrumenten:

» definierte Checklisten fir internes Reporting

» monatliches Controlling (insbesondere Vertriebsrisiken, finanzielle Risiken, IT-Risiken), gegebenenfalls
auch in kirzeren Intervallen

» externe Kommunikation (Lagebericht, Wertpapierprospekt, Reporting, Prasentationen, Corporate News,
Geschéftsbericht)

» Verfolgung von relevanten Branchenberichten als Frihindikatoren und Benchmarks (VDMA, SPECTARIS,
ZVEI, Konjunkturberichte, Berichte Uber Trendmarkte)

» jahrlicher Versicherungscheck — erganzt um mandatierte externe Beratung

Die Uberwachung der Risiken durch Informationen von Mitarbeitern erfolgt durch Interviews und interne
regelmafige Besprechungen in folgenden Gremien und mit den aufgefiihrten Kommunikationsmitteln:

> interner Newsletter

» Vorstandssitzungen

» monatliche Abteilungsleitermeetings

» vierteljahrliche interne Betriebsversammlung

» jahrliche Unternehmensplanung

» technische Beratung durch den wissenschaftlichen Beirat

» Versammlungen zu aktuellen unternehmenskritischen Themen

Die Risiken werden in den genannten Sitzungen des Vorstands mit den Fachbereichsleitern sowie den anderen
genannten Gremien erdrtert und beobachtet. Neben diesen regelméaRigen Terminen sind die einzelnen Vorstands-
mitglieder sowie die Fachbereichsleiter verpflichtet, dem Vorstand im Bedarfsfall ad hoc Uber risikobehaftete
Entwicklungen zu berichten. Alle Mitarbeiter sind unter anderem durch den Newsletter sensibilisiert, (iber die
wesentlichen Entwicklungen in ihren Abteilungen sowie daraus resultierende Risiken regelmafig zu berichten.
Die punktuelle Untersuchung von Risiken erfolgt durch externe Gutachten und Prifungen durch Dritte,
z. B. Due-Diligence-Prifungen im Rahmen von Finanztransaktionen, technische Gutachten, Industrie- und
Analystenresearches, Personal- und Flihrungsaudits und juristische Gutachten.

Diese sind beim Vorstand verfiigbar. Der Aufsichtsrat erhalt monatlich eine Ubersicht tiber die wesentlichen
finanziellen Kennzahlen sowie im Bedarfsfall explizite Informationen zu Risiken oder Kennzahlen.



1.2 Risikoinventur

Die Identifikation und Verfolgung der vom Vorstand oder Aufsichtsrat der NanoFocus AG als wesentlich
angesehenen Risiken erfolgt in einer Risikoinventur und wird laufend Gberwacht. Die umfassendste Risiko-
inventur fand im Zusammenhang mit der Wertpapierprospekterstellung im August 2006 statt. Die dort
aufgelisteten Risiken sowie deren Bewertung bilden die Grundlage des aktuellen Risikomanagements. Zuvor
erfolgte Risikomanagementprozesse und -dokumentationen sind in diese Risikoinventur eingeflossen. Im
Rahmen der Unternehmensplanung 2011 wurde die Risikoinventur erneut durchgefiihrt.

Beurteilung der wesentlichen Risiken der Gesellschaft
NanoFocus hat in der Risikomatrix folgende aktuelle und mogliche wesentliche Risiken fiir das Unternehmen
ermittelt:

» Risiken aus der Unternehmenstétigkeit: potenzieller Umsatzausfall, Geschaftsmodell

» Generelle Risiken aus der Vertriebstatigkeit

» Finanzierungsrisiko: Liquiditdt und Kosten

» Marktrisiko: Investitionsverhalten der Kunden

» Technologierisiko: Innovative Techniktrends werden nicht erkannt, Produkte kénnten technisch nicht mehr
zeitgemal’ sein

Beschreibung maoglicher Risikointerdependenzen

Kunden verstarken und verzogern oft ihre Investitionsausgaben oder versuchen, reaktiv auf verdnderte
Geschéaftsumfelder oder Markte die Bestellungen zu stornieren oder zu verschieben. Denkbar ist auch
eine vollstandige Aufgabe der Investitionsabsicht. Dies kann zu Umsatzriickgéngen und damit verbundenen
Liquiditatsproblemen bei NanoFocus flhren. Durch erhdhte Vertriebstatigkeit, den Ausbau des Vertriebs-
netzes, neue Kampagnen, innovative Produkte und neue Zielmarkte versucht der Vertrieb, potenziellen
UmsatzeinbuRen aktiv entgegenzuwirken.

Zur Starkung der Liquiditat hat der Vorstand bereits in der Vergangenheit umfangreiche Mafinahmen ergriffen.
Im Geschéftsjahr 2010 wurde durch umfangreiche Forderprojekte das Grundgeschaft stabilisiert. Weiterhin
wurden durch eine durchgeflhrte Kapitalmafinahme geplante Investitionen auf eine sichere Basis gestellt. Fr
die Zukunft wurden weitere alternative Finanzierungsquellen identifiziert und evaluiert bzw. weiter vorbereitet.



Bestandsgefahrdende Risiken

a nde Risiken kénnen im Nachgang der weltweiten Wirtschaftskrise auftreten. Zwar haben
ennzahlen der Produktion deutlich erholt, allerdings koommen die Investitionsbudgets
r sehen aktuell eine weitere Erholung, die aber jederzeit durch globale Ereignisse
hen werden kann.

eingange verzogern, minimieren oder gar ganz ausfallen, kénnen sich die fehlenden
ie damit zusammenhangenden Liquiditatsstrome im unginstigsten Fall so stark ver-
estandsgefahrdung des Unternehmens auftreten kann. Eine Bestandsgefahrdung des
auf Basis der aktuellen Auftragslage als unwahrscheinlich eingeschatzt.
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Technologische Marktfihrung

NanoFocus ist in einem Zukunftsmarkt mit groBem Volumen und Uberproportionalem und signifikantem
Wachstum gut positioniert. Bei der berlhrungslosen 3D-Oberflachenanalyse zahlt das Unternehmen zu
den flihrenden Ausrlstern weltweit. Es gibt durch die technologische Komplexitat hohe Markteintrittsbarri-
eren fir andere Unternehmen. Der aktuelle Technologievorsprung der NanoFocus AG betragt nach wie vor
geschétzte 3 bis 5 Jahre. Durch den Zukauf der SISCAN-Technologie aus dem Hause der Siemens AG hat
sich die technische Flihrungsrolle im Bereich konfokaler und berthrungsloser Messtechnik weiter verstéarkt.

GrofRer Kundenstamm und umfangreiches Partnernetzwerk

Durch rund 600 verkaufte Gerate und eine Marktprasenz von Uber 15 Jahren ist ein stabiler und grofder
Kundenstamm entstanden. Im Laufe der Zeit hat sich zudem ein umfangreiches Partnernetzwerk mit fih-
renden Institutionen, Verbanden und Experten aus Forschung und Industrie entwickelt. Durch die Nutzung
der guten Netzwerkmadglichkeiten mit Industrie und Forschungsinstituten wird der Wissenstransfer in das
Unternehmen Uberproportional erhoht.

Gutes Markenimage — hohes Vertrauen

Die Aufnahme der Aktienkursnotierung im Jahr 2005 der NanoFocus AG, aber auch Prasentationen im
In-und Ausland sowie Messeteilnahmen haben den Bekanntheitsgrad des Unternehmens weiter gesteigert.
Die NanoFocus AG verfligt Uber ein auRerordentlich gutes Markenimage. Die Chancen auf Verkadufe und
Geschéaftsanbahnungen ohne Vertriebsaktivitaten sind damit vorhanden. Hierdurch wird ein Grundgeschaft
far NanoFocus gesichert.

Grol3e Branchenstreuung

Durch die fragmentierten Absatz- und Beschaffungsmaérkte kann NanoFocus mit branchenerfahrenen Partnern
eine Vielzahl von Nischenmarkten und Spezialbranchen besetzen. In wirtschaftlich schwierigen Zeiten kann
dies umsatzstabilisierend und existenzsichernd sein.

Finanzierungsmaoglichkeiten durch Listing der Aktie

Durch die Einbeziehung in den Bérsenhandel wurden die Voraussetzungen fir weitere Finanzierungsmaoglichkeiten
geschaffen. NanoFocus hat die Chance auf bankenunabhéngige und grofdvolumigere Eigenkapitalfinanzierungen.
Zudem kannim Rahmen von Mergers & Acquisitions die eigene Aktie als Akquisewahrung eingesetzt werden.
Damit besteht eine fortlaufende Option auf anorganisches Wachstum.



Lagebericht 2010

Messung einer Strukturwalze
fur Feinbleche.

Leistungssteigerung durch Nanotechnologie

NanoFocus besitzt durch die Nutzung der physikalischen Welt der Nanotechnologie (optische Innovationen
und elektronische Verbesserungen bis hin in den Nanometerbereich) selbst die Chance zur signifikanten
Leistungssteigerung der eigenen Produkte.

Nutzung der Trendmarkte

Die GroRindustrie hat starkes Interesse an dem Zielmarkt. Dadurch bestehen gute Mdglichkeiten, mit namhaften
internationalen Unternehmen zusammenzuarbeiten. Hinzu kommt, dass die internationale Forderlandschaft
far den Trendmarkt Nanotechnologie und Optoelektronik fir die Wachstumsthemen Clean Tech, Solar und
Medizintechnik hervorragend ist und kurz- bis mittelfristig genutzt werden kann.

100%-Qualitadtsbewusstsein in der produzierenden Industrie

Die Trends zur Miniaturisierung, zu mehr Hightech-Entwicklungen und zur vollstédndigen Qualitdtskontrolle
sind gute Voraussetzungen, um das neue usprint-Geschaft international schnell auszubauen. Ebenfalls glinstig
sind die stark gestiegene Produktionsanspriiche in der Ein- und Ausgangskontrolle.

Gunstige gesetzliche Rahmenbedingungen

Das zunehmende Sicherheitsbewusstsein und die damit einhergehenden gesetzlichen Verscharfungen schaffen
ideale wirtschaftliche Grundvoraussetzungen fir einen Uberproportionalen Gerateabsatz im Bereich der
.Fingerprint/Public-Safety"-Technologien. Die steigenden Anspriiche an optische 3D-Technologien kommen
NanoFocus zugute.



Die NanoFocus AG geht in der Unternehmensplanung von einem nachhaltigen, Gberproportionalen quantita-
tiven und qualitativen Wachstum im kurz-, mittel- und langfristigen Zeithorizont aus, wobei die nachfolgend
aufgefliihrten Randbedingungen und Annahmen als Prognosegrundlage dienen.

Existenzgefahrdende Risiken werden unter Voraussetzung weiterer vorbereiteter Finanzierungsmaglichkeiten
derzeit nicht gesehen. Es bestehen allerdings die Risiken im Rahmen der normalen Geschaftstatigkeit. Sollten
beispielsweise die antizipierten Parameter der Gesamtwirtschaft oder Einzelbranchen nicht zutreffen, kann
die daraus resultierende Investitionsneigung nachlassen und den erwarteten Umsatz sowie die Kapitalzufuhr
einschranken.

Im laufenden Geschaftsjahr bestehen insbesondere Risiken durch Nachlaufer der Konjunktur- und Wirt-
schaftskrise, die flir NanoFocus auch einen wirtschaftlich nachteiligen Effekt haben kénnten. Den noch
schwierig einzuschétzenden Investitionsgltermarkt und den aktuell sténdig schwankenden volks- und
finanzwirtschaftlichen Bedingungen begegnet NanoFocus weiterhin mit einer differenzierten Betrachtung
in drei Szenarien (Real, Worst und Best Case). NanoFocus wird zeitnah auf Anderungen reagieren, wenn
sich die wirtschaftlichen Rahmenbedingungen verschlechtern und Einfluss auf die Geschaftsentwicklung
nehmen sollten. Parallel werden auch kostenbewusst Mdglichkeiten zur Aufstockung von Personal- oder
Produktionskapazitdten evaluiert. Die Controllinginstrumente sind sowohl personell als auch strukturell etabliert
und werden entsprechend weiter intensiviert, um sehr zeithah Gegenmalnahmen ergreifen zu kénnen.



Bestehende Risiken durch neue technologische Entwicklungen, die das ganze Produktportfolio gefahrden, werden
als gering erachtet, da NanoFocus stets mit fihrenden wissenschaftlichen Instituten und Industriepartnern
weltweit agiert und damit technologisch am Puls der Zeit bleibt. Beschaffungsrisiken werden durch mehrere
Lieferanten fir kritische Bauteile bzw. mogliche Eigenentwicklung und Fertigung begrenzt. Die Fertigung
von groReren Auftragen ist mit der geschaffenen Struktur gut moglich. Dezentrale Auftragsvergaben kdnnen
die Risiken abmildern. In der Mikrobetrachtung stellt sich dies wie folgt dar:

1) Human Capital

» Gewinnung neuer Mitarbeiter in 2011

» attraktiver Arbeitgeber flr qualifiziertes Personal
» interdisziplindres Team flr Innovationen

2) Produkte

» innovative Produkte

» strategische Ausrichtung in Wachstumsbranchen: Medizintechnik-, Solar,
Integration und Weiterentwicklung der psprint-Produktionsmesstechnik (neu)

3) Kundenstamm
» rund 600 Systeme platziert, 530 Kunden weltweit
» Mehrfachverkaufe und Schlisselanwender

4) Finanzbasis
» Liquiditat/Finanzierung flr weiteres Wachstum vorhanden
» Borsenlisting (alternative Finanzierungsmaglichkeiten)

5) Unternehmensorganisation
» Prozesse, Controlling und ERP-System erfolgreich etabliert
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’f Bestehendes Leistungsangebot

Erh6ohung der
Anwendungs-
maglichkeiten
Inline-Qualitats-
kontrolle
Globalisieren ’ (CleanTech,
D-EU-USA - Asien B Medizin, Solar)
(mittelfristig) Innovieren

Abbildung: 3D-Wachstumsmodell der NanoFocus AG. Stand: 2011.

IV.1 Das Wachstumsmodell der NanoFocus AG

NanoFocus hat das Wachstumsmodell aus 2007 weiterentwickelt und das Konzept
.3-Dimensionales Wachstum” (3D-Wachstum) auch als Planungsgrundlage flr
das Jahr 2011 und die folgenden Jahre erstellt. Schwerpunkt und Kern des Modells
ist der Innovationsansatz, der sich auf alle Achsen bzw. Ebenen auswirkt.

Das bestehende Leistungsangebot stellt den kurzfristigen Treiber des Geschafts-
modells dar (y-Achse).

Der weltweite Vertrieb ist der mittelfristige Wachstumstreiber. Neben einer
intensiveren Vertriebstatigkeit im deutschen Markt sollen europaische und aus-
gewahlte internationale Markte fir die NanoFocus AG erweitert werden. Neben
den Aktivitaten Uber die NanoFocus Inc. in den USA erhalt Asien in diesem
Expansionsprozess mittelfristig weiter eine gréRere Bedeutung. NanoFocus wird
in allen Regionen das Geschaft sukzessive ausbauen (x-Achse).

Einen bedeutenden Wertschopfungskanal stellt die z-Achse dar. Mit leistungs-
steigernden und effektiven Innovationen kommt NanoFocus weiter in den wachs-
tums- und margenstarken betrieblichen Bereich der Produktion und Automation.

Den Zugang in diese Markte bietet z. B. das Sensorgeschaft. NanoFocus liefert unter anderem Konfokalsen-
soren, die in groBe und hochwertige Maschinen integriert werden. Einen weiteren Eintritt generiert auch die
neue Produktlinie pysprint, die eine Inline-Produktionsiiberwachung mit hoher Geschwindigkeit sicherstellt.
Langfristig wird NanoFocus zusammen mit Industriepartnern die Entwicklung von Innovationen weiter
vorantreiben. Wichtig dabei ist der OEM-Gedanke (Original Equipment Manufacturer). Als Hersteller fertiger
Produkte betritt NanoFocus durch die Zusammenarbeit mit kompetenten Partnern gréRere Wachstumsmarkte
entlang der Wertschépfungskette. Die Partner setzen beispielsweise Sensorkomponenten von NanoFocus
zur Veredelung eigener Maschinen ein. Damit wird der Marktzugang indirekt, schnell und effektiv hergestellt
und es werden auf kapitalschonende Weise neue Umsatzpotenziale erschlossen.

Wachstumstreiber werden folgende aktuelle Projekte sein:

» Medizintechnikprojekt | Automobilbereich — visuelle Wahrnehmung, 3D-Zylinderinspektion |
Neue Techniken im Halbleitermarkt | Alternative Energien — Materialwirtschaft |
Solarzulieferer/Solarzellenproduktion | Bildungspaket fir BRIC-Staaten



IV.2 Kurzfristige Prognose

Die kurzfristige Prognose flir das Geschaftsjahr 2011 liegt bei einem Umsatz von ca. 8 Mio. Euro. Der Gewinn
pro Aktie (EPS) wird bei circa 0,21 Euro geplant; fir das Jahresergebnis bedeutet dies eine Gewinnerwartung
von ca. 580 TEUR. Der Umsatz fiir 2012 ist mit mindestens 8,5 Mio. Euro geplant. Das Ergebnis sollte 2012
nachhaltig positiv sein.

Ein strategischer Schwerpunkt fiir 2011/2012 bildet der kurz- bis mittelfristig wichtige Bereich der produktnahen
Auftragsentwicklung fir Grof3kunden (Qutsourcing), verbunden mit dem Ziel, auch deren Produktion anschlie-
Rend zu Gbernehmen oder alternativ durch Lizenzierung zu profitieren. Die Meilensteine der bestehenden
Vertragsvereinbarungen mit langfristiger Ausrichtung wurden 2010 alle erfolgreich erflllt und werden plangemaf}
weitergeflihrt. Daraus resultierend konnte NanoFocus einen Grofsauftrag fir die Produktentwicklung aus
der Medizintechnikbranche akquirieren. Dieser Auftrag ist Meilenstein einer langfristigen Roadmap, die flr
NanoFocus grof3es Umsatzpotenzial birgt. Folgeprojekte dieser neuen Sensorgeneration sind gestartet, wie
z. B. ein Projekt im Bereich visuelle Wahrnehmung in der Automobilbranche.

Das wirtschaftliche Klima hat sich bereits im Berichtsjahr nach der internationalen Wirtschaftskrise verbessert
und diese Erholungstendenz wird sich weiter fortsetzen. Insbesondere die auch fur NanoFocus relevanten
Branchen Automotive und Solar sollten davon profitieren.

Der Internetauftritt wird in 2011 komplett Uberarbeitet (Relaunch). NanoFocus wird sich auf 20 wichtigen
Messen und zahlreichen Fachveranstaltungen der Mikro- und Nanotechnik prasentieren. Kundenworkshops
sind wieder geplant. Auch in 2011 soll das Networking im Rahmen der Verbandsmitgliedschaften beim
VDMA und dem Deutschen Industrieverband fir optische, medizinische und mechatronische Technologien
e. V. (SPECTARIS) gepflegt werden.

IV.3 Mittelfristige Prognose

Die Produktplattform von NanoFocus ist durch die SISCAN-Ubernahme weiter komplettiert worden. Als
Loésungsanbieterim Bereich der berlhrungslosen optischen 3D-Qualitatssicherung auf konfokaler Basis bieten
wir nun das komplette Sortiment fir hochste Anspriiche. Vom Einsatz in Forschung und Entwicklung tber die
statistische Prozesskontrolle bis zur 100%-Prifung mit héchsten Genauigkeiten ist NanoFocus der fiihrende
Innovator in diesem Bereich und hat durch eine grolse Wertschopfungskette zahlreiche betriebswirtschaftliche
Realoptionen. Dies bedeutet: Vom Entwicklungsauftrag fir Grof3konzerne Uber standardisierten Gerateverkauf,
OEM-Geschaft, Komponentenfertigung, komplexe Beratungsleistung bis hin zur Individuallésung hat NanoFocus

3D-Struktur eines Motorzylinders.



Maéglichkeiten der betriebswirtschaftlichen Nutzung und Verwertung. Dieses Dienstleistungssortiment und
das bestehende Produktportfolio sind eine starke Positionierung im Wettbewerb.

Die bisher favorisierte internationale Vermarktung durch starke Fokussierung auf weltweite Reseller fir
standardisierte NanoFocus-Produkte wird mittelfristig nur noch wenig Bedeutung fir NanoFocus haben.
Vielmehr wird NanoFocus mit Vertragshandlern zusammenarbeiten, die Gber eine grofse Marktexpertise und
entsprechende Branchen- und Kundenkenntnisse verfiigen. Nach wie vor wird die internationale Kunden-
betreuung wichtig sein. Diese wird in ausgewahlten Landern und Regionen verstarkt.

Wir sehen uns mit der verdnderten internationalen Ausrichtung besser als bisher positioniert und erwarten
mittelfristig eine gute und profitable Unternehmensentwicklung.

IV.4 Langfristige Prognose

Der langfristige Zeithorizont der NanoFocus AG orientiert sich primdr am beschriebenen ,3D-Wachstums-
modell”. Die konsequente Umsetzung dieses Modells bestimmt das langfristige Handeln von NanoFocus.
Das Eindringen neuer Wettbewerber bzw. die Ausbreitung bestehender Wettbewerber wird durch den hohen
Innovationsgrad der NanoFocus AG verhindert.

NanoFocus konzentriert sich auf das Kerngeschaft der innovativen Produktentwicklung und strebt nachhal-
tiges, Uberproportionales Wachstum durch nahe, vertrauensvolle Zusammenarbeit mit Industriekunden an.
Technologische Innovation, Kompetenzvielfalt zur Losung komplexer technischer Aufgabenstellungen und
Flexibilitat bleiben die maRgeblichen Treiber und Erfolgsfaktoren der NanoFocus AG.

IV.5 Branchenausblick

NanoFocus positioniert sich als Ausrister im Mikro- und Nanometerbereich mit patentierten 3D-Ober-
flachenanalysetools. Das Unternehmen profitiert von den Wachstumsmarkten in der Optoelektronik. Innovative
Unternehmen und Institutionen, die in Labor und Produktion mit dem Trend der Miniaturisierung bis in
den Nanometerbereich tatig sind, befligelt dies. NanoFocus strebt als leistungsfahiger Systempartner die
Technologie- und Marktfihrerschaft in ausgewahlten Marktsegmenten an.



V. Nachtragsberic

Das neue Geschéftsjahr ist planmafig gestartet. Der Umsatz im 1. Quartal 2011 hat sich im Vergleich zu
dem von der Wirtschaftskrise gepragten Vorjahreszeitraum ungeféhr verdoppelt. Der Auftragseingang liegtin
diesem Zeitraum um 15 % Gber dem Niveau von 2010. Zudem sind neue und grofiere Projekte, insbesondere
auch im Geschaftsbereich psprint, in der Verhandlung und derzeit keine Verschiebungen erkennbar. Erste
grofiere Auftrage aus dem Solarbereich wurden akquiriert. Auch aus dem Automobilbereich sind nach sehr
verhaltener Investitionsbereitschaft in den letzten beiden Jahren schon Auftrage gewonnen worden.

VI. Forschung und

Der Bereich Forschung und Entwicklung (F&E) hat fir NanoFocus strategische Bedeutung. Dies gilt ins-
besondere flr die eigene F&E-Abteilung, die dem Unternehmen die technologische Marktfihrerschaft und
Wegbereiterfunktion auf Dauer garantiert. Die zielgerichtete Zusammenarbeit mit 6ffentlichen Institutionen
und Schlisselkunden sichert den Zugriff auf neues Wissen und schafft Akzeptanz im Hinblick auf die wirt-
schaftliche Verwertbarkeit der Ergebnisse.

Im Vordergrund der NanoFocus-F&E-Aktivitdten stehen Entwicklungen zur Leistungssteigerung der Produkte,
zur bedarfsgerechten Anwendung durch den Kunden sowie zur Kostenreduktion der Fertigung.

Die Aufwendungen fir F&E liegen bei NanoFocus konstant zwischen 15% und 20 %, bezogen auf den
Gesamtumsatz (primar Personalkosten und Softwareentwicklungskosten). Im abgelaufenen Geschéftsjahr

ergibt sich eine F&E-Quote vom Umsatz von 18,3 %.

In 2010 wurden erneut bedeutende Innovationsvorhaben durchgefliihrt bzw. abgeschlossen.
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VII. Zweigniec

Die hundertprozentige Tochtergesellschaft NanoFocus Inc. mit Sitz in Glen Allen/Virginia (USA) wurde im
Jahr 2005 gegrindet.

In Ettlingen besteht seit dem Jahr 2001 eine Betriebsstatte, in Minchen wurde im Geschaftsjahr 2010 eine
Serviceniederlassung eroffnet.

Mit der NanoFocus Materialtechnik GmbH besteht ein exklusiver Lizenzvertrag.

Oberhausen, den 4. April 2011
Der Vorstand
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Bilanz Aktiva | Bilanz Passiva | Gewinn- und Verlustrechnung
Kapitalflussrechnung | Vermdgenslage, Kapital
Eigenkapitalveranderungsrechnung

Anhang
Bestatigungsvermerk des Abschlusspriifers
Rechtliche Grundlagen



m Veranderung 31.12.2009
EUR % absolut EUR
A. Aufwendungen fiir die Ingangsetzung und Erweiterung des Geschaftsbetriebs 0,00 -100,00 -25.450,12 25.450,12
B. Anlagevermdgen 3.171.264,12 2.799.083,85
I. Immaterielle Vermdgensgegenstande
1. Lizenzen 350.128,02 -17,42 -73.873,98 424.002,00
2. Geschafts- oder Firmenwert 1.744.730,00 -16,67 -348.946,00 2.093.676,00
3. Selbstgeschaffene gewerbliche Schutzrechte, ahnliche Rechte und Werte 486.826,84 486.826,84 0,00
2.581.684,86 2.517.678,00
II. Sachanlagen
1. Technische Anlagen und Maschinen 305.263,12 k/a 282.990,00 22.273,12
2. Andere Anlagen, Betriebs- und Geschéftsausstattung 159.384,96 46,56 50.633,53 108.751,43
464.648,08 131.024,55
I1l. Finanzanlagen
Anteile an verbundenen Unternehmen 124.931,18 0,00 0,00 124.931,18
C. Umlaufvermoégen 8.211.226,77 6.756.163,20
|. Vorrate
1. Roh-, Hilfs- und Betriebsstoffe 919.103,83 -3,89 -37.214,53 956.318,36
2. Unfertige Erzeugnisse, unfertige Leistungen 347.632,58 -6,62 -24.234,77 371.867,35
3. Fertige Erzeugnisse und Waren 763.934,16 -25,57 -262.424,56  1.026.358,72
2.030.670,57 2.354.544,43
Il. Forderungen und sonstige Vermdgensgegenstande
1. Forderungen aus Lieferungen und Leistungen 2.585.926,10 25,74 529.412,40 2.056.513,70
2. Forderungen gegen verbundene Unternehmen 238.363,83 5,14 11.659,35 226.704,48
3. Sonstige Vermbgensgegenstande 140.662,68 -25,58 -48.346,66 189.009,34
2.964.952,61 19,93 492.725,09  2.472.227,52
I1l. Wertpapiere
Sonstige Wertpapiere
V. Kassenbestand, Guthaben bei Kreditinstituten und Schecks 3.215.603,59 66,66 1.286.212,34 1.929.391,25
D. Rechnungsabgrenzungsposten 58.843,27 -41,51 -41.754,66 100.597,93
E. Aktive latente Steuern 1.325.000,00 1.325.000,00 0,00
12.766.334,16 32,21 3.110.489,18  9.655.844,98
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m Veréanderung 31.12.2009
EUR % absolut EUR
A. Eigenkapital
|. Gezeichnetes Kapital 2.794.816,00 13,0 321.293,00 2.473.523,00
II. Kapitalrticklage 5.774.118,46 20,0 963.879,00 4.810.239,46
I1l. Gewinnrlcklage aus latenten Steuern 1.165.000,00 1.165.000,00 0,00
IV. Gewinn-/Verlustvortrag -571.589,77 11,2 -57.557,94 -514.031,83
9.162.344,69 35,34  2.392.614,06  6.769.730,63
B. Sonderposten flr Investitionszuschiisse zum Anlagevermdogen 0,00 0,00 0,00
C. Rickstellungen
Sonstige Ruickstellungen 192.654,19 -29,87 -82.069,01 274.723,20
D. Verbindlichkeiten
1. Verbindlichkeiten gegentiber Kreditinstituten 2.244.675,30 39,78 638.786,97 1.605.888,33
2. Erhaltene Anzahlungen auf Bestellungen 82.500,00 0,00 0,00 82.500,00
3. Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen 543.051,07 59,82 203.268,85 339.782,22
4. Sonstige Verbindlichkeiten 381.235,565 -28,13 -149.250,75 530.486,30
3.251.461,92 27,08 692.805,07 2.558.656,85
E. Rechnungsabgrenzungsposten 2.750,00 100,00 -49.984,30 52.734,30
F. Passive latente Steuern 157.123,36 157.123,36 0,00
12.766.334,16 32,21 3.110.489,18  9.655.844,98
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m Veréanderung 31.12.2009

EUR % absolut EUR
1. Umsatzerlose 6.476.799,19 28,9 1.452.850,03 5.023.949,16
2. Erhéhung des Bestands an fertigen und unfertigen Erzeugnissen 57.515,46 -67,1 -117.077,05 174.592,51
3. Andere aktivierte Eigenleistungen 459.026,84 459.026,84 0,00
4. Sonstige betriebliche Ertréage 666.261,91 61,3 253.164,76 413.097,15
5. Materialaufwand 2.103.838,89 15,2 277.913,83  1.825.925,06
davon a) Aufwendungen fir Roh-, Hilfs-und Betriebsstoffe und fir bezogene Waren ~ 2.011.294,87 15,7 273.618,08  1.737.676,79
davon b) Aufwendungen fir bezogene Leistungen 92.544,02 4,9 4.295,75 88.248,27
6. Personalaufwand 2.907.375,54 21,7 517.792,67 2.389.582,87
davon a) Loéhne und Gehélter 2.488.173,52 20,7 427.094,55 2.061.078,97
Si\é%r&rbbitoezilt%tAZSggben und Aufwendungen fir Altersversorgung 419.202,02 276 90.698,12 328.503,90

7. Abschreibungen auf immaterielle Vermdgensgegenstande des Anlagevermogens
und Sachanlagen sowie auf aktivierte Aufwendungen fir die Ingangsetzung und 614.950,36 14,6 78.166,07 536.784,29

Erweiterung des Geschaftsbetriebs

8. Sonstige betriebliche Aufwendungen 1.956.103,31 30,4 456.346,42 1.499.756,89
9. Sonstige Zinsen und &hnliche Ertrage 24.092,72 -33,6 -12.130,94 36.223,66
10. Zinsen und ahnliche Aufwendungen 157.368,30 33,2 39.230,21 118.138,09
11. Ergebnis der gewohnlichen Geschaftstatigkeit -55.940,28 -92,3 666.384,44 -722.324,72
12. AulRerordentliche Aufwendungen 0 0,00 0
13. AuBerordentliches Ergebnis 0 0,00 0
14. Neutrale Ertrage 0,00 0,00 0
15. Neutrale Aufwendungen -1.966,52 -1.966,52 0
16. Steuerergebnis 348,86 -118,0 2.289,86 -1.941,00
davon a) Steuern vom Einkommen und vom Ertrag 0 0,00 0
davon b) Sonstige Steuern 348,86 -118,0 2.289,86 -1.941,00
17. Jahresfehlbetrag 0 0,00 0
18. Entnahmen aus der Kapitalriicklage 0 0,00 0
19. Bilanzgewinn /-verlust -57.557,94 -921 666.707,78 -724.265,72
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m Veréanderung 31.12.2009
TEUR absolut TEUR
Finanzmittelbestand am Anfang der Periode 1.871 391 1.480
Jahresergebnis -68 666 -724
Gewinn (-)/Verlust (+) aus dem Abgang von Anlagevermdgen wesentliche Aufwendungen und
Ertrage ohne Liquiditadtswirkung 0 4 -4
Abschreibungen auf Gegenstande des Anlagevermégens 615 78 537
Sonstige zahlungsunwirksame Geschaftsvorfalle 8 17 -9
Cashflow aus Umsatztatigkeit 565 765 -200
Verénderung der Vorrate, der Forderungen aus Lieferungen und Leistungen sowie anderer Aktiva -464 -550 86
Verénderung der Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen sowie anderer Passiva -19 53 -72
Cashflow aus laufender Geschéaftstatigkeit 82 268 -186
Einzahlungen aus Anlagenabgangen 0 -6 6
Auszahlungen fir Investitionen in das Anlagevermaégen -618 -396 -222
Cashflow aus der Investitionstatigkeit -618 -402 -216
Einzahlungen aus Eigenkapitalzuflihrungen 1.285 501 784
Einzahlungen aus der Aufnahme von Investitionsdarlehen 1.000 1.000 0
Einzahlungen aus Finanzierungsleasing 0 -267 267
Auszahlung aus der Tilgung von Tilgung von Finanzierungsleasing -9 -18 -41
Auszahlungen aus der Tilgung von Investitionsdarlehen -394 -180 -214
Cashflow aus der Finanzierungstéatigkeit 1.832 1.036 796
Zahlungswirksame Veranderung des Finanzmittelbestands 1.296 902 394
Wechselkurs- und bewertungsbedingte Anderung des Fonds 0 3 -3
Finanzmittelbestand am Ende der Periode 3.167 1.296 1.871
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m Veréanderung 31.12.2009
EUR % absolut EUR
Vermogen
Erweiterungsaufwendungen 0,00 -100,0 -25.450,12 25.450,12
Immaterielle Anlagen 2.581.684,86 2,5 64.006,86  2.517.678,00
Sachanlagen 464.648,08 254,6 333.623,53 131.024,55
Finanzanlagen 124.931,18 0,0 0,00 124.931,18
Anlagevermdégen 3.171.264,12 13,3 372.180,27  2.799.083,85
Vorrate 2.030.670,57 -13,8 -323.873,86  2.354.544,43
Forderungen und sonstige Vermdgensgegenstande 2.964.952,61 19,9 492.725,09  2.472.227,52
Wertpapiere 0,00 0,00 0,00
Liguide Mittel 3.215.603,59 66,7 1.286.212,34  1.929.391,25
Rechnungsabgrenzungsposten 58.843,27 -41,5 -41.754,66 100.597,93
Aktive latente Steuern 1.325.000,00 1.325.000,00 0,00
Umlaufvermoégen* 8.211.226,77 21,5 1.455.063,57 6.756.163,20
Bilanzsumme 12.766.334,16 32,2 3.110.489,18 9.655.844,98
Kapital
Gezeichnetes Kapital 2.794.816,00 13,0 321.293,00 2.473.523,00
Kapitalriicklage 5.774.118,46 20,0 963.879,00  4.810.239,46
Gewinnrlicklage aus latenten Steuern 1.165.000,00 1.165.000,00 0,00
Gewinn-/Verlustvortrag -514.031,83 -724.265,72 210.233,89
Bilanzgewinn/-verlust -567.557,94 666.707,78 -724.265,72
Eigenkapital 9.162.344,69 35,3 2.392.614,06  6.769.730,63
Sonderposten flr Investitionszulagen 0,00 0,00 0,00
Rickstellungen 192.654,19 -29,9 -82.069,01 274.723,20
Verbindlichkeiten 3.251.461,92 27,1 692.805,07 2.558.656,85
Rechnungsabgrenzungsposten 2.750,00 -94,8 -49.984,30 52.734,30
Passive latente Steuern 157.123,36 157.123,36 0,00
Fremdkapital 3.603.989,47 24,9 717.87512  2.886.114,35
Bilanzsumme 12.766.334,16 32,2 3.110.489,18 9.655.844,98

* = Umlaufvermégen (ohne RAP und ohne latente Steuern)
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Gezeichne_tes Ifapital- G"ewinn- Bilanz-gewinn/ Eigenkapital
Kapital riicklage ricklage verlust

EUR EUR EUR EUR EUR

Eigenkapital per 01.01.2010 2.473.523,00 4.810.239,46 0,00 -514.031,83  6.769.730,63
Gewinnrlcklagen (Umstellung BilMoG 01.01.2010) 1.165.000,00 1.165.000,00
Barkapitalerhohung gem. Beschluss vom 29.11.2010 321.293,00 963.879,00 1.285.172,00
Jahresergebnis -57.557,94 -57.557,94
Eigenkapital per 31.12.2010 2.794.816,00 5.774.118,46  1.165.000,00 -571.689,77  9.162.344,69




Allgemeines

Der Jahresabschluss fiir das Geschaftsjahr 2010 wurde
nach den Vorschriften des Handelsgesetzbuches
(HGB) in der Fassung des am 25. Mai 2009 in Kraft
getretenen Bilanzrechtsmodernisierungsgesetzes
(BilMoG) aufgestellt. Die NanoFocus AG hat das
Wahlrecht gemaf3 Art. 66 Abs. 3 Satz 6 EGHGB nichtin
Anspruch genommen und die Vorschriften des BilMoG
dementsprechend im Geschéftsjahr 2010 erstmalig
angewandt. Die Vorjahreswerte wurden aufgrund der
Erstanwendung des BilMoG nicht angepasst.

Die Gesellschaft ist eine kleine Kapitalgesellschaft
im Sinne von § 267 Abs. 1 HGB.

Die Gewinn- und Verlustrechnung ist nach dem
Gesamtkostenverfahren erstellt.

NanoFocus unterliegt als Gesellschaft, die im Entry
Standard als Teilbereich des Freiverkehrs an der Frank-
furter Wertpapierborse in den Handel einbezogen
ist, nicht den Angabepflichten flr bdérsennotierte
Gesellschaften. NanoFocus hat den Anhang um
verschiedene freiwillige Angaben erganzt, die nur
fir borsennotierte Gesellschaften verpflichtend
sind, um die Transparenz zu erhéhen. Hinsichtlich
des Lageberichtes (8§ 264 Abs. 1 Satz 3 und 4 HGB)
und der Prifung des Jahresabschlusses (8§ 316
Abs. 1 Satz 1 HGB) verzichtet NanoFocus auf die
groRenabhangigen Erleichterungen. Des Weiteren
veroffentlicht NanoFocus auf freiwilliger Basis eine
Corporate-Governance-Erklarung (Homepage) und
die individuellen Vorstandsgehalter.



Fir den Jahresabschluss der Gesellschaft zum
31. Dezember 2010 ist das Gliederungsschema der
88 266 und 275 HGB fur grol3e Kapitalgesellschaften
zugrunde gelegt worden.

Aufgrund elektronischer Rechenhilfen kénnen sich bei
den Angaben in TEUR Rundungsdifferenzen ergeben.
Eurobetrage werden gerundet ohne Nachkommas-
tellen angegeben.

Bilanzierungs- und Bewertungsgrundsatze

Nach & 269 HGB konnten Aufwendungen fiir die Erwei-
terung des Geschéaftsbetriebes bis zur verpflichtenden
Anwendung der Vorschriften des Bilanzrechtsmoder-
nisierungsgesetzes (BilMoG) als Bilanzierungshilfe
aktiviert werden. Die Abschreibung der vorhandenen
Position erfolgt seit 2007 Uber vier Jahre.

Erworbene immaterielle Vermogensgegenstande
werden zu Anschaffungskosten, vermindert um
planmafige Abschreibungen, bewertet. Soweit bei
der Herstellung zur betriebsbereiten Nutzung wesent-
liche interne Aufwendungen anfallen, werden diese zu
Standardkostensétzen als Anschaffungsnebenkosten
berlcksichtigt. Als Nutzungsdauer werden grundsatz-
lich 3 Jahre zugrunde gelegt, wenn sich nicht ein
abweichender Zeitraum, z. B. aufgrund der Laufzeit
eines Patents, ergibt. Individuell fir Zwecke von
NanoFocus erstellte Software, ERP-Software sowie
umfangreiche Steuerungssoftware wird entsprechend
der erwarteten Nutzungsdauer Uber 3 bis 5 Jahre
abgeschrieben. Die im Zusammenhang mit dem von
der Siemens Electronics Assembly Systems GmbH

& Co. KG Ubernommenen SISCAN-Geschaftszweig
aktivierten Schutzrechte und Softwareprogramme
werden Uber einen Zeitraum von 10 Jahren abgeschrie-
ben. Der Abschreibungsdauer des Firmenwertes liegt
ein Lebenszyklus der im Rahmen der Verschmelzung
mit der OM Engineering GmbH in 2001 erworbenen
Technologie von 20 Jahren zugrunde. Anhaltspunkt
hierfur sind auch die Mindestlaufzeiten der zugehoérigen
Patente. Aus Vorsichtsgriinden wurde ein Abschlag
von 5 Jahren vorgenommen und dem Firmenwert
eine planméaRige Nutzungsdauer von 15 Jahren zu-
grunde gelegt. Soweit eine dauernde Wertminderung
vorliegt, werden aufderplanmafige Abschreibungen
vorgenommen.

Forschungskosten werden im Jahr ihrer Entstehung
erfolgswirksam erfasst. Auf bestimmte Projekte
entfallende Entwicklungskosten werden als selbst
geschaffene immaterielle Vermogensgegenstande
aktiviert, wenn sicher ist, dass die Fertigstellung des
immateriellen Vermdgenswertes technisch realisierbar
ist und aus der Vermarktung zukinftige Uberschiisse
entstehen. Die aktivierten Entwicklungskosten
werden Uber den Zeitraum abgeschrieben, in dem
zukinftige Erlése aus dem zugehorigen Entwick-
lungsprojekt erwartet werden. Die Abschreibung
beginnt mit dem Abschluss der Entwicklungsphase.
Dies ist der Zeitpunkt, ab dem der Vermogenswert
genutzt werden kann. Da eine Aktivierung der selbst
erstellten immateriellen Vermdgensgegenstande in
der Steuerbilanz unzulassig ist, entsteht gegentber
der Handelsbilanz eine temporare Differenz, die sich
innerhalb der geschatzten Nutzungsdauer auflosen
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wird. Auf diese Differenz werden passive latente
Steuern abgegrenzt. Im Geschaftsjahr 2010 fielen
Forschungs- und Entwicklungskosten in Hohe von
insgesamt 1.187 TEUR an. Hiervon wurde ein Betrag
von 487 TEUR unter den selbst geschaffenenimma-
teriellen Vermogensgegenstanden aktiviert.

Das Sachanlagevermogen wird zu Anschaffungs-
bzw. Herstellungskosten, vermindert um planmaRige
nutzungsbedingte Abschreibungen, angesetzt. In die
Herstellungskosten der selbst erstellten Anlagen
werden die direkt zurechenbaren Kosten einbezogen.
Die Abschreibungen werden beim beweglichen Anla-
gevermogen Uberwiegend linear vorgenommen; die
Nutzungsdauer betragt bei technischen Anlagen und
Maschinen 4 bis 8 Jahre, bei anderen Anlagen sowie
Betriebs- und Geschaftsausstattung 3 bis 10 Jahre.
Geringwertige Anlageguter zwischen 150 und 1.000
Euro werden in einem Sammelkonto zusammengefasst
und linear Giber 5 Jahre abgeschrieben. Geringwertige
Anlageguter bis 150 Euro werden im Jahr ihres Zugangs
in voller Hohe aufwandswirksam erfasst.

Im Geschaftsjahr 2010 wurden erstmalig Messsys-
teme mit einem Buchwert von 344 TEUR, die fur die
Entwicklungsarbeit und fir Demonstrationszwecke
bendtigt werden, aus den Fertigerzeugnissen in das
Anlagevermdégen (technische Anlagen und Maschi-
nen) umgebucht. Die Messsysteme werden unter
Berlcksichtigung des Herstellungsdatums seit dem
1. Januar 2010 linear Uber eine Nutzungsdauer von
8 Jahren abgeschrieben.

Das Finanzanlagevermdgen wird zu Anschaffungs-
kosten unter Beachtung des Niederstwertprinzips
angesetzt. Die NanoFocus Materialtechnik GmbH
verfligt Uber zukunftsweisende Patente zur sog.
Phasenmikroskopie, mit deren Hilfe die Grenzen des
Lichts egalisiert werden konnen.

Soweit der nach vorstehenden Grundséatzen ermittelte
Wert von Gegenstanden des Anlagevermdgens Uber
dem Wert liegt, der ihnen am Abschlussstichtag
beizulegen ist, wird dem durch auRerplanméaRige
Abschreibungen oder Wertberichtigungen Rechnung
getragen. Soweit die Griinde flr in Vorjahren vorge-
nommene Abschreibungen nicht mehr bestehen, wird
eine Wertaufholung vorgenommen.

Die Vorrate werden zu Anschaffungs- bzw. Herstel-
lungskosten bei Anwendung zulassiger Bewertungs-
vereinfachungsverfahren oder zu niedrigeren beizule-
genden Werten angesetzt. In die Herstellungskosten
werden alle direkt zurechenbaren Kosten sowie die
Fertigungs- und Materialgemeinkosten einbezogen.

Bei den Forderungen werden erkennbare Einzelrisi-
ken durch Wertberichtigungen bertcksichtigt. Dem
allgemeinen Kreditrisiko wird durch eine Pauschalwert-
berichtigung der Forderungen ausreichend Rechnung
getragen.

Bei den latenten Steuern wird gemafd &8 274 HGB
eine Abgrenzung flr die voraussichtlichen zukinf-
tigen Steuerbelastungen und Steuerentlastungen
aufgrund handelsrechtlicher und steuerrechtlicher
Bilanzierungs- und Bewertungsunterschiede gebildet.
Latente Steuerschulden werden auf alle zuklnftig zu



versteuernde tempordare Differenzen gebildet. Latente
Steueranspriiche werden fiir alle abzugsfahigen tem-
porédren Unterschiede und nicht genutzte steuerliche
Verlustvortrage in dem Mal3e erfasst, in dem es wahr-
scheinlich ist, dass das zu versteuernde Einkommen
verfligbar sein wird, gegen das die abzugsfahigen
temporaren Differenzen und die noch nicht genutzten
steuerlichen Verlustvortrage verwendet werden kon-
nen. Der Buchwert der latenten Steueranspriiche wird
an jedem Bilanzstichtag Uberprift und in dem Umfang
reduziert bzw. erhoht, in dem es wahrscheinlich ist,
dass ein ausreichendes zu versteuerndes Ergebnis
zur Verflgung stehen wird, gegen das der latente
Steueranspruch voraussichtlich verwendet werden
kann. Latente Steueransprliche werden somit nur in
dem Umfang angesetzt, in dem die Realisierung des
zukUnftigen wirtschaftlichen Vorteils wahrscheinlich
ist. Latente Steueransprliche und latente Steuerschul-
den werden nicht miteinander saldiert.

Die sonstigen Ruckstellungen berlicksichtigen alle
erkennbaren Risiken und ungewissen Verpflichtungen
im Hinblick auf ihren Erflllungsbetrag.

Die Ubrigen Vermogensgegenstande und Verbind-
lichkeiten werden zu Erflllungsbetragen bilanziert.

Forderungen und Verbindlichkeiten in fremder Wahrung
werden zum Bilanzstichtag mit dem Devisenmittelkas-
sakurs umgerechnet. Bei einer Restlaufzeit von mehr
als einem Jahr werden in Fremdwahrung erfasste
Vermdgenswerte hochstens mit ihnren Anschaffungs-
kosten angesetzt; nicht realisierte Gewinne werden
bei langfristigen Fremdwéahrungsposten nicht erfasst.

1 Aufwendungen fur die Erweiterung

des Geschaftsbetriebes

Hinsichtlich der Entwicklung der Aufwendungen fir
die Ingangsetzung und Erweiterung des Geschafts-
betriebes sowie des Anlagevermdgens, ausgehend
von den historischen Anschaffungskosten, verweisen
wir auf den unter Punkt 2 dargestellten Anlagenspiegel.

Als Aufwendungen fir die Ingangsetzung und Er-
weiterung des Geschéftsbetriebes waren Kosten
fir externe Messungen, Beratungs- und Ingenieur-
leistungen flr technologische Konzepte im Bereich
von Nano-Maschinen ausgewiesen. NanoFocus
hat gemaRk &8 269 HGB a. F. die aktivierten Aufwen-
dungen flr die Ingangsetzung und Erweiterung des
Geschéftsbetriebes fortgefihrt. Die Aufwendungen
flr die Erweiterung des Geschaftsbetriebes wurden
im Jahr 2010 vollstandig abgeschrieben.
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2 Anlagenspiegel 31.12.2010

Anschaffungskosten
Umbuchungen
01.01.2010

I. Aufwendungen fir die Erweiterung des Geschaftsbetriebes 101.800,00 0,00
II. Immaterielle Vermdgensgegenstande

1. Entgeltlich erworbene Lizenzen/Software 893.246,23 0,00

2. Geschafts- oder Firmenwert 5.234.190,22 0,00

3. Selbstgeschaffene gewerbliche Schutzrechte, ahnliche Rechte und Werte 0,00 0,00
Summe immaterielle Vermdgensgegenstande 6.127.436,45 0,00
IIl. Sachanlagen

1. Technische Anlagen und Maschinen 113.417,40 0,00

2. Andere Anlagen, Betriebs- und 745.488,23 0,00

Geschaftsausstattung

Summe Sachanlagen 858.905,63 0,00
IV. Finanzanlagen

Anteile an verbundenen Unternehmen 124.931,18 0,00

Summe Finanzanlagen 124.931,18 0,00
Gesamt 7.213.073,26 0,00
86
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Anschaffungskosten Abschreibungen Buchwert
Zugange Abgénge Stand Afa-Stand Umbuchungen Zufiihrung Auflosung BRAEESIED Stand Stand
31.12.2010 01.01.2010 31.12.2010 31.12.2010 31.12.2009
0,00 0,00 101.800,00 76.349,88 0,00 25.450,12 0,00 101.800,00 0,00 25.450,12
42.794,81 0,00 936.041,04 469.244,23 0,00 116.668,79 0,00 585.913,02 350.128,02 424.002,00
0,00 0,00 5.234.190,22 3.140.514,22 0,00 348.946,00 0,00 3.489.460,22 1.744.730,00 2.093.676,00
486.826,34 0,00 486.826,84 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 486.826,384 0,00
529.621,65 0,00 6.657.058,10 3.609.758,45 0,00 465.614,79 0,00 4.075.373,24 2.581.684,86 2.517.678,00
359.274,79 0,00 472.692,19 91.144,28 0,00 76.284,79 0,00 167.429,07 305.263,12 22.273,12
98.234,19 0,00 843.722,42 636.736,80 0,00 47.600,66 0,00 684.337,46 159.384,96 108.751,43
457.508,98 0,00 1.316.414,61 727.881,08 0,00 123.885,45 0,00 851.766,53 464.648,08 131.024,55
0,00 0,00 124.931,18 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 124.931,18 124.931,18
0,00 0,00 124.931,18 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 124.931,18 124.931,18
987.130,63 0,00 8.200.203,89 4.413.989,41 0,00 614.950,36 0,00 5.028.939,77 3.171.264,12 2.799.083,85




3 Forderungen und sonstige
Vermogensgegenstande

In den Forderungen gegen das verbundene Unterneh-
men NanoFocus Inc. sind Forderungen aus Lieferungen
und Leistungen in Hohe von 289 TEUR enthalten. Des
Weiteren bestehen Forderungen gegen NanoFocus
Inc. mit einer Laufzeit von mehr als einem Jahr in
Hohe von 238 TEUR (Darlehen und Zinsen).

Die Rechnungsabgrenzungsposten weisen ein Disagio
in Héhe von 10 TEUR (Vorjahr: 12 TEUR) auf.

4 Latente Steuern

Durch die Anwendung des BilMoG werden im Ge-
schaftsjahr 2010 erstmalig aktive latente Steuern in
Hohe von 1.325 TEUR ausgewiesen. Dabei wurden
zum 1. Januar 2010 die aktiven latenten Steuern auf
steuerliche Verlustvortrage in Héhe von insgesamt
1.165 TEUR erfolgsneutral in die Gewinnrlicklagen
eingestellt. Bis zum 31. Dezember 2010 erhéhten sich
die aktiven latenten Steuern aufgrund gestiegener
Ergebnisprognosen um 160 TEUR. Die Erhéhung
wurde als Steuerertrag unter den Steuern vom Ein-
kommen und vom Ertrag erfasst. Fir die Berechnung
der latenten Steuern wurde ein Gesamtsteuersatz
von 32,28% zugrunde gelegt. Bei diesem Gesamt-
steuersatz wurden der Kérperschaftssteuersatz mit
15 % und der Solidaritatszuschlag von 5,5 % auf die
Korperschaftssteuer bertcksichtigt. Bei der Gewerbe-
steuer wurden ein Gewerbesteuermessbetrag von
3,5% und ein Hebesatz von 470 % fir die Stadt
Oberhausen verwendet.

Die aktiven und passiven latenten Steuern stellen

sich wie folgt dar:

Tem- Aktive  Passive
porére latente latente
Differenz  Steuern  Steuern

Steuerlich nutzbare
Verlustvortrage

— Korperschaftssteuer 4.029 638
— Gewerbesteuer 4.179 687
Aktivierte

Entwicklungskosten S350 1l
5 Gezeichnetes Kapital

Das Grundkapital betrdgt 2.794.816 Euro und ist
aufgegliedert in 2.794.816 auf den Inhaber lautende
Stiickaktien mit einem Gegenwert von umgerechnet
je 1,00 Euro. Das gezeichnete Kapital hat sich im
Geschéaftsjahr infolge einer Kapitalerhohung durch
Ausnutzung des genehmigten Kapitals wie folgt

entwickelt:

2.473.523 2.473.523

Stand: 1. Januar 2010
Barkapitalerhohung +321.293 + 321.293
Stand: 31. Dezember 2010 2.794.816 2.794.816




6 Angaben zu ausschuttungsgesperrten Betragen

Aus der Aktivierung der Entwicklungskosten als selbst
geschaffener immaterieller Vermogensgegenstand
sowie der Aktivierung latenter Steuern ergibt sich,
nach Abzug der passiven latenten Steuern in Héhe
von 157 TEUR, ein nicht zur Ausschittung verflgbarer
Betrag voninsgesamt 1.061 TEUR. Hiervon entfallen
330 TEUR auf selbst erstellte immaterielle Vermo-
genswerte und 731 TEUR auf aktive latente Steuern.

7 Genehmigtes Kapital

Der Vorstand ist ermachtigt gemall Beschluss der
Hauptversammlung vom 14. Juli 2010, bis zum 13. Juli
2015 mit der Zustimmung des Aufsichtsrates das
Grundkapital der Gesellschaft durch Ausgabe neuer
auf den Inhaber lautender Stlickaktien gegen Bar-
oder Sacheinlagen einmalig oder mehrmals, jedoch
héchstens um bis zu insgesamt 1.236.761 Euro zu
erhéhen (Genehmigtes Kapital 2010). Das Genehmigte
Kapital 2010 besteht nach teilweiser Ausschopfung
noch in Hohe von 915.468 TEUR.

Die NanoFocus AG hat im Geschaftsjahr 2010 eine
Bezugsrechtkapitalerhohung abgeschlossen. Bei
deutschen und internationalen Investoren wurden
321.293 Aktien mit Gewinnanteilberechtigung ab
dem 1. Januar 2010 zum Preis von 4,00 Euro je
Aktie platziert. Der Bruttomittelzufluss fir die Ge-
sellschaft betragt 1.285.172 Euro. Die Mittel aus der
Kapitalerhohung werden zur Finanzierung konkreter
Wachstumsprojekte aus den Bereichen Medizin-
und Halbleitertechnik verwendet. Das Grundkapital
der Gesellschaft von 2.473.523 Euro, eingeteilt in
2.473.523 auf den Inhaber lautende Stammaktien

mit einem rechnerischen Nennwert von je 1,00 Euro,
wurde in diesem Zusammenhang um einen Betrag
von 321.293 Euro auf 2.794.816 Euro erhoht.

8 Kapitalrlcklage

Stand: 1. Januar 2010 4.810.239
Elnstellung_aufgrund Kapitalerhéhung +963.879
durch Bareinlagen

Stand: 31. Dezember 2010 5.774.118

9 Gewinnrucklagen

Durch die Anwendung des BilMoG wurden aufgrund
der Aktivierung latenter Steuern auf steuerliche Verlust-
vortrage zum 1. Januar 2010 insgesamt 1.165 TEUR
erfolgsneutral in die Gewinnricklagen eingestellt.

10 Sonstige Rickstellungen

Urlaubsverpflichtungen 32.200
Abschlussprifungs- und Beratungskosten 28.000
Erfindervergitungen 420
Archivierungskosten 14.000
Gewdhrleistungen 28.686
Berufsgenossenschaft 14.800
Aufsichtsratsvergltungen 15.875
Bonuszahlungen 29.500
Variabler Kaufpreis SISCAN 29.173

192.654
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Im Juni 2010 wurden die von 2005 bis Juni 2010
passivierten Rickstellungen fir Erfindervergltungen
ausbezahlt. Seitdem verzichten der ehemalige Vor-
standsvorsitzende Herr Dr. Schreier und die Vorstdnde
Herr Grigat und Herr Valentin auf eine Vergttung ihrer
Erfindungen.

12 Verbindlichkeitenspiegel

11 Haftungsverhaltnisse

Haftungsverhaltnisse, insbesondere Verbindlichkeiten
aus der Begebung und Ubertragung von Wechseln, aus
Blrgschaften, Wechsel- und Scheckbirgschaften und
aus Gewadbhrleistungsvertragen, sowie Haftungsverhalt-
nisse aus der Bestellung von Sicherheiten fiir fremde
Verbindlichkeiten von Seiten der NanoFocus AG
bestehen im Geschéftsjahr nicht.

Verbindlichkeiten mit einer Restlaufzeit

. zwischen von Gesamt
von bis zu .
e Jelp einem und mehr als
finf Jahren finf Jahren
TEUR TEUR TEUR TEUR
1. Verbl_n_dllc_hkelten gegenulber 467 1658 120 2945
Kreditinstituten
Erhaltene Anzahlungen 83 0 0 83
8. Verbmdhchkelten aus Lieferungen 531 0 0 531
und Leistungen
4. Verbindlichkeiten gegenlber 12 0 0 12
verbundenen Unternehmen
5. Sonstige Verbindlichkeiten 278 103 0 381
1.371 1.761 120 3.252




13 Verbindlichkeiten gegenlber Kreditinstituten

Stadtsparkasse Oberhausen

Kontokorrentverbindlichkeiten: 49 TEUR

Anhang

Ein Kontokorrentrahmen besteht i. H. v. 100 TEUR.

Darlehens-Nr. Darlehensbetrag  Verbindlichkeiten Auszahlung Zinssatz p.a. Tilgung Laufzeit
EUR zum Stichtag
EUR
6002650346 500.000 368.304 100 % 5,87 % monatlich 10 Jahre
ab 30.10.2007 bis 30.09.2017
Sicherung: erstrangiger Teilbetrag i. H. v. 200 TEUR aus dem Festgeldguthaben 2070060740 verpfandet
6002650353 895.000 659.265 100 % 5,87 % monatlich 10 Jahre
ab 30.10.2007 bis 30.09.2017
Sicherung: erstrangiger Teilbetrag i. H. v. 400 TEUR aus dem Festgeldguthaben 2070060740 verpfandet
6002650379 500.000 400.000 96 % 4,35% halbjahrlich 6 Jahre
ab 30.03.2009 bis 30.09.2013
6002009352 1.000.000 833.320 96 % 6,29 % vierteljghrlich 6 Jahre
ab 30.03.2010 bis 30.12.2015
Sicherung: drittrangiger Teilbetrag i. H. v. 250 TEUR aus dem Festgeldguthaben 2070060740 verpfandet

Sicherung fir alle vier Darlehen:

1) Sicherungstibereignung des Warenlagers in Oberhausen, 2) Abtretung von AuRenstadnden der Kunden A-Z (Globalzession)

Die Zinssatze der vier Darlehen sind flr die gesamte

Laufzeit festgeschrieben.

Zu Gunsten von NanoFocus gibt es zum 31. Dezem-
ber 2010 far Mietdeponatverbindlichkeiten und
erhaltene Anzahlungen Bankbirgschaften seitens
verschiedener Kreditinstitute in einer Gesamthéhe

von rund 119 TEUR.



Erlauterung der Gewinn- und Verlustrechnung

1 Umsatzerlose

Aufgliederung nach Produktgruppen m 31.12.2009

TEUR TEUR
yscan 604 650
usurf 2.890 1.950
usprint (ohne Ersatzteile und Wartung) 306 60
Systemvermietung 260 3
Auf- und Umristung 26 2
OEM 836 1.028
Software, Ersatzteile, Wartung 819 624
Sonstige Dienstleistungen 751 405
abzgl. Skonti, Rabatte und sonstiger Erlésschmélerungen -15 -8

6.477 5.024
Aufgliederung nach Regionen m 31.12.2009

TEUR TEUR
Deutschland 2.931 3.131
Europa (ohne Deutschland, mit Schweiz) 1.051 336
Asien 1.403 90
Nordamerika 1.073 1.467
Stdamerika 19 0

6.477 5.024




Aufgliederung nach Segmenten

[ 2112.2010 [N

TEUR TEUR
Standard 2.205 1.149
Modular 905 91e
Integration 1.280 1.328
Business Solution 236 284
Dienstleistungen 1.851 1.344

6.477 5.024

2 Angabe der Prufungshonorare

und sonstiger Beratungen

Als Honorare flir den Abschlussprifer wurde fir das
Geschaftsjahr 2010 fir Abschlussprifungsleistungen
ein Betrag in Hohe von 25 TEUR unter den sonstigen
Ruckstellungen berlcksichtigt. Ferner fielen weitere
1 TEUR fir sonstige Leistungen an. Honorare fiir Be-
statigungsleistungen oder Steuerberatungsleistungen
fielen seitens des Abschlussprifers nicht an.

Fir die Erstellung der Steuererklarungen 2010 wur-
den zu Gunsten des Steuerberaters der Gesellschaft
3 TEUR zurlckgestellt. Die sonstigen Rechts- und
Beratungskosten beliefen sich im Geschaftsjahr auf
rund 178 TEUR.
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1 Organe der Gesellschaft

Vorstand

Jurgen Valentin, Duisburg, Dipl.-Physiker —
Vorstand Technologie (CTO) und Vorstandssprecher

Marcus Grigat, Wesel, Dipl.-Ingenieur —
Vorstand Operations (COO)

Joachim Sorg, Kalbach, Bankfachwirt —
Finanzvorstand (CFO)

Die Gesamtbeziige des Vorstandes belaufen sich im
Berichtsjahr auf rund 363 TEUR, diese gliedern sich

wie folgt auf:

Jirgen Valentin 140.279
Marcus Grigat 117.482
Joachim Sorg 115.990

Fur das Geschaftsjahr 2010 sind variable Vergitungen
in Hohe von 19,5 TEUR und Sachbezlige in Hohe von
insgesamt 21,6 TEUR in den vorgenannten Vergu-
tungen enthalten. Zusatzlich wurden im Jahr 2010
Erfindervergltungen, fir die bereits in den Jahren
2005 bis 2010 Ruckstellungen gebildet wurden, an
Herrn Valentin in Hohe von 25 TEUR und an Herrn
Grigatin Hohe von 2 TEUR ausgezahlt. An ehemalige
Vorstandsmitglieder wurden Erfindervergitungen in
Hohe von 32 TEUR ausgezahlt.

Aufsichtsrat
Der Aufsichtsrat der Gesellschaft setzt sich satzungs-
gemal aus drei Mitgliedern zusammen:

Ralf Terheyden, Wirtschaftsprifer, Bad Zwischenahn,
Vorsitzender

Felix Krekel, Vorstand der DESIGN Bau AG, Minchen,
stellvertretender Vorsitzender

Gerd Mager, Geschaftsfihrer der Georg Noll Werk-
zeugmaschinen GmbH, Grevenbroich, Mitglied des
Aufsichtsrates

Ersatzmitglied
Prof. Dr.-Ing. Stefan Altmeyer, Fachhochschule Kéln,
Institut fir Angewandte Optik und Elektronik, KéIn

Die Gesamtbezlige des Aufsichtsrates belaufen sich
im Geschaftsjahr 2010 auf rund 23 TEUR.

2 Angaben zu Vorstand und Aufsichtsrat

Sonstige Mitgliedschaften in gesetzlich zu bildenden
Aufsichtsraten und vergleichbaren Kontrollgremien von
Wirtschaftsunternehmen (Stand: 31. Dezember 2010):

Aufsichtsrat

Ralf Terheyden (Vorsitzender des Aufsichtsrates)
Ralf Terheyden (*1965) studierte BWL an der Uni-
versitat in Gottingen. Als Steuerberater und Wirt-
schaftsprifer bei einer der groRen weltweit tatigen
Wirtschaftsprifungsgesellschaften konnte er eine
fundierte Berufspraxis legen, um danach einen Schwer-
punktim Bereich Corporate Finance zu intensivieren.
Von 1997 bis 1999 standen daher Sanierungs- und



Beratungsaufgaben im Bereich M&A im Vorder-
grund. Im Jahr 2000 wechselte er zu einer grof3en
mittelstandischen Wirtschaftsprifungsgesellschaft
und leitete den Bereich Unternehmensfinanzierung.
Eine renommierte Sozietat in London war die nachste
Station in der Vita.

Seit Mai 2003 ist Herr Terheyden als Wirtschaftspriifer,
Diplom-Kaufmann und Steuerberater selbststandig als
Gesellschafter und Geschaftsfiihrer, seit September
2004 in eigener Gesellschaft. Im Marz 2007 eréffnete
Herr Terheyden ein zweites Buro.

Herr Terheyden unterstutzt die Elterninitiative krebs-
kranker Kinder Oldenburg e. V. Seit dem Jahr 2007
ist er im Aufsichtsrat der NanoFocus AG und steht
diesem seit dem 28. Juni 2007 vor.

Seit Februar 2008 ist Herr Terheyden Beiratsmitglied
der Breeze Four GmbH.

Felix Krekel (stellvertretender Vorsitzender)

Felix Krekel (*1967) ist seit dem 28. Juni 2007 im Auf-
sichtsrat der NanoFocus AG. Im Vorstand der im Entry
Standard gelisteten DESIGN Bau AG verantwortet er
als COO die Bereiche Unternehmensorganisation,
Personal sowie Investor Relations und Public Rela-
tions. In der CD Deutsche Eigenheim AG, einem Joint
Venture mit der borsennotierten conwert Immobilien
Invest SE, Ubt er darlber hinaus die Funktion des
Vorstandsvorsitzenden aus. Aus seiner 10-jahrigen
Tatigkeit fir HSBC Trinkaus, zuletzt als Director Ins-
titutional Equity Sales, bringt er umfangreichen Kapi-
talmarkthintergrund und Kontakte flir NanoFocus ein.

Herr Krekel ist Diplom-Kaufmann und Certified Inter-
national Investment Analyst (CIIA).

Gerhard Wilhelm Mager
Gerd Mager verstarkt seit dem 28. Juni 2007 den
Aufsichtsrat der NanoFocus AG.

Mit einem betriebswirtschaftlichen Abschluss der
Hochschule St. Gallen/Schweiz leitet er als ge-
schaftsfihrender Gesellschafter die Firma Georg
Noll Werkzeugmaschinen GmbH in Neuss.

Er bringt neben einem umfangreichen Hintergrund
aus dem Bereich der Werkzeug-maschinen wichtiges
Know-how und Netzwerke aus dem Maschinenvertrieb
ein. Herr Mager ist seit vielen Jahren im operativen
Geschéft verantwortlich und istim Industriesegment
ein geschatzter und gestandener Unternehmer. Seine
Kompetenz bringt er unter anderem auch im Beirat
des Fachverbands des Maschinen- und Werkzeug-
Grofl3handels e. V. in Bonn ein.

Erist bei einer kleinen, nicht bérsennotierten Dissel-
dorfer Unternehmensberatung als Aufsichtsratsvor-
sitzender tatig, der Compartner AG, Disseldorf. Die
Aktien befinden sich nur in den Handen der beiden
aktiven Geschaftsfihrer.

Die Mitglieder des Aufsichtsrates waren dariiber hinaus
wahrend der letzten flinf Jahre weder Mitglied eines
Verwaltungs-, Geschaftsflihrungs- oder Aufsichtsrats-
organs noch Partner eines Unternehmens oder einer
Gesellschaft.
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Firma

Die Mitglieder des Aufsichtsrates sind unter der
Geschéftsanschrift der Gesellschaft: Lindnerstr. 98,
46149 Oberhausen, erreichbar.

Die Gesellschaft hat den Mitgliedern des Aufsichts-
rates derzeit weder Darlehen gewahrt noch Blrgschaf-
ten oder Gewahrleistungen fiir sie ibernommen. Die
Mitglieder des Aufsichtsrates sind und waren nicht
an Geschaften auRerhalb der Geschaftstatigkeit der
Gesellschaft wahrend des laufenden und des vor-
angegangenen Geschaftsjahres oder an derartigen
Geschéaften, die noch nicht endgiltig abgeschlossen
sind, in weiter zurlickliegenden Geschaftsjahren
beteiligt.

Im Geschéaftsjahr 2010 wurden sechs turnusmaRige
Sitzungen durchgefihrt.

3 Arbeitnehmer

Im Durchschnitt* wurden (entsprechend den Grolien-
merkmalen des Unternehmens nach § 267 HGB)
folgende Arbeitnehmer beschéftigt:

Angestellte in Vollzeit 41 88
Angestellte in Teilzeit 6 5
47 38

* Zur Durchschnittsermittlung wurden Jahresanfangs- und
-endbestand gemittelt.

Die NanoFocus AG beschéftigte aulerdem durch-
schnittlich 3 Auszubildende in 2010 (2009: 4) und
7 Praktikanten/Diplomanden in 2010 (2009: 7).

4 Anteilsbesitz

Die NanoFocus Materialtechnik GmbH verwaltet
ausschlieBlich Schutzrechte, die NanoFocus Inc. ist
eine Vertriebsniederlassung. Zum 31. Dezember 2010
war die Gesellschaft an den folgenden Unternehmen
mit mindestens 20 % beteiligt:

Sitz Beteiligungsart Eigenkapital Anteile am Jahresergebnis
31.12.2010 Kapital 2010

NanoFocus Materialtechnik GmbH

NanoFocus, Inc.

Oldenburg Stammanteile

Glen Allen/Virginia Stammanteile

-2,2 TEUR
-204,5 TUSD

9,6 TEUR 100 %
-5624,2 TUSD 100 %



5 Sonstige finanzielle Verpflichtungen

Verpflichtungen aus Miet-, Pacht-und Leasingvertragen

TEUR
2010 275
2011 294
2012 bis 2013 493

Ferner bestehen Verpflichtungen aus der Ubernahme
des SISCAN-Geschaftsbereichs dahingehend, dass
fir die Geschéftsjahre 2011 bis 2017 weitere variable
Kaufpreisraten zu zahlen sind, die sich in Relation zu
den mit den SISCAN-Produkten erzielten Umsatz-
erlésen ermitteln.

6 Entsprechenserklarung

NanoFocus ist im Entry Standard als ein Teilbereich
des Open Market (Freiverkehr) in den Bérsenhandel
einbezogen. Somit liegt grundsatzlich keine Ver-
pflichtung zur Abgabe einer Erklarung gemaft § 161
AktG vor. Bereits im Jahr 2006 wurde erstmals die
Entsprechens-erklarung gemaR Corporate Governance
auf freiwilliger Basis abgegeben. Die freiwillige
Unterwerfung soll zuséatzliche Transparenz in die
Unternehmenskommunikation bringen.

Vorstand und Aufsichtsrat der NanoFocus AG ha-
ben die Erklarung nach § 161 AktG zur Anwendung
des Corporate Governance Kodex am 30. Dezember
2010 erneuert und den Aktionaren auf der Website
www.nanofocus.de dauerhaft zuganglich gemacht.

Oberhausen, den 31. Marz 2011

NanoFocus AG
Der Vorstand
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Wir erstatten diesen Prifungs-
bericht nach 8 321 HGB unter
Beachtung der Grundsatze ord-
nungsmaRiger Berichterstattung
bei Abschlussprifungen.

Susat & Partner OHG
Wirtschaftsprifungsgesellschaft

Nach dem Ergebnis unserer Prifung erteilten wir dem
Jahresabschluss zum 31. Dezember 2010 sowie dem
Lagebericht fir das Geschaftsjahr 2010 der NanoFocus
AG, Oberhausen, den folgenden

Bestatigungsvermerk des Abschlussprifers

Wir haben den Jahresabschluss - bestehend aus Bilanz,
Gewinn- und Verlustrechnung sowie Anhang - unter
Einbeziehung der Buchfiihrung und den Lagebericht
der NanoFocus AG, Oberhausen, flir das Geschaftsjahr
vom 1. Januar bis 31. Dezember 2010 gepriift. Die
Buchflihrung und die Aufstellung von Jahresabschluss
und Lagebericht nach den deutschen handelsrechtli-
chen Vorschriften liegen in der Verantwortung der ge-
setzlichen Vertreter der Gesellschaft. Unsere Aufgabe
ist es, auf der Grundlage der von uns durchgeflhrten
Prifung eine Beurteilung Uber den Jahresabschluss
unter Einbeziehung der Buchflhrung und Uber den
Lagebericht abzugeben.

Wir haben unsere Jahresabschlussprifung nach § 317
HGB unter Beachtung der vom Institut der Wirtschafts-
prifer (IDW) festgestellten deutschen Grundsatze
ordnungsmaéfiiger Abschlusspriifung vorgenommen.
Danach ist die Priifung so zu planen und durchzufihren,
dass Unrichtigkeiten und Verstof3e, die sich auf die
Darstellung des durch den Jahresabschluss unter
Beachtung der Grundséatze ordnungsmaliger Buch-
flhrung und durch den Lagebericht vermittelten Bildes
der Vermogens-, Finanz- und Ertragslage wesentlich
auswirken, mit hinreichender Sicherheit erkannt
werden. Bei der Festlegung der Prifungshandlungen
werden die Kenntnisse Uber die Geschéftstatigkeit und
Uber das wirtschaftliche und rechtliche Umfeld der

Gesellschaft sowie die Erwartungen Gber mogliche
Fehler berticksichtigt. Im Rahmen der Priifung werden
die Wirksamkeit des rechnungslegungsbezogenen
internen Kontrollsystems sowie Nachweise fir die
Angaben in Buchfihrung, Jahresabschluss und dem
Lagebericht Gberwiegend auf der Basis von Stichpro-
ben beurteilt. Die Prifung umfasst die Beurteilung
der angewandten Bilanzierungsgrundsatze und der
wesentlichen Einschatzungen der gesetzlichen Vertre-
ter sowie die Wirdigung der Gesamtdarstellung des
Jahresabschlusses und des Lageberichts. Wir sind
der Auffassung, dass unsere Prifung eine hinreichend
sichere Grundlage flr unsere Beurteilung bildet.

Unsere Prifung hat zu keinen Einwendungen geflhrt.

Nach unserer Beurteilung aufgrund der bei der Priifung
gewonnenen Erkenntnisse entspricht der Jahresab-
schluss den gesetzlichen Vorschriften und vermittelt
unter Beachtung der Grundsatze ordnungsmalRiger
Buchflihrung ein den tatsachlichen Verhaltnissen
entsprechendes Bild der Vermdgens-, Finanz- und
Ertragslage der Gesellschaft. Der Lagebericht steht
in Einklang mit dem Jahresabschluss, vermittelt
insgesamt ein zutreffendes Bild von der Lage der
Gesellschaft und stellt die Chancen und Risiken der
zukinftigen Entwicklung zutreffend dar.

Kéln, den 5. April 2011

Susat & Partner OHG
Wirtschaftsprifungsgesellschaft

Schulz-Danso
Wirtschaftsprifer

Graf von Kanitz
Wirtschaftsprifer



Firma:
NanoFocus AG

Sitz:
Oberhausen

Gegenstand des Unternehmens:

Entwicklung, Erstellung und Vertrieb von optoelektro-
nischen Messsystemen und Qualitdtssicherungssys-
temen sowie die damit zusammenhangenden Mess-,
Service- und Beratungsdienstleistungen.

Die Gesellschaft ist zu allen Geschéaften und MalR-
nahmen berechtigt, die zur Erreichung des Gesell-
schaftszwecks notwendig oder nltzlich erscheinen,
insbesondere zum Erwerb und zur Veraufserung von
Grundstticken, zur Errichtung von Tochtergesellschaf-
ten und Zweigniederlassungen im In-und Ausland, zur
Beteiligung an anderen Unternehmen gleicher oder
verwandter Art und anderen Unternehmen sowie zum
Abschluss von Interessensgemeinschaftsvertragen.

Handelsregister:
Amtsgericht Duisburg, HRB 13864

Satzung:
26. Oktober 2001, zuletzt gedndert durch den Be-
schluss der Hauptversammlung vom 14. Juli 2010

Geschaftsjahr:
Kalenderjahr

Grundkapital:
2.794.816,00 EUR

Genehmigtes Kapital:
Es handelt sich um 2.794.816 Stlickaktien, die auf
den Inhaber lauten.

Eigene Aktien:

Der Vorstand ist ermachtigt, bis zum 13. Juli 2015
das Grundkapital der Gesellschaft mit Zustimmung
des Aufsichtsrats einmalig oder mehrfach um bis zu
insgesamt 915.468,00 EUR durch Ausgabe neuer, auf
den Inhaber lautender Stlickaktien gegen Bar- und/
oder Sacheinlagen zu erhéhen.

Der Vorstand ist ermachtigt, eigene Aktien der Ge-
sellschaft mit einem anteiligen Betrag des Grund-
kapitals von insgesamt bis zu 10 % des derzeitigen
Grundkapitals oder — falls dieser Wert geringer ist —
des zum Zeitpunkt der Auslbung der vorhandenen
Ermachtigung bestehenden Grundkapitals zu erwer-
ben. Die Ermachtigung gilt bis zum 13. Juli 2015.
Erworbene eigene Aktien dirfen durch den Vorstand
zum Erwerb von Unternehmen und Beteiligungen oder
zur Tilgung von Verbindlichkeiten verwendet werden.
Ferner konnen sie mit Zustimmung des Aufsichts-
rats an Dritte verauRRert oder zur Herabsetzung des
Grundkapitals eingezogen werden.

Anhang




Hauptversammlung:
Auf der Hauptversammlung am 14. Juli 2010 wurde

1. der vom Vorstand aufgestellte, von der Susat &
Partner OHG Wirtschaftsprifungsgesellschaft
geprufte und mit dem uneingeschrénkten Besta-
tigungsvermerk versehene und vom Aufsichtsrat
gebilligte und damit festgestellte Jahresabschluss
zum 31. Dezember 2009 nebst Lagebericht und
Bericht des Aufsichtsrats vorgelegt,

2. dem Vorstand und Aufsichtsrat fir das Geschéftsjahr
2009 Entlastung erteilt,

3. die Susat & Partner OHG Wirtschaftsprifungs-
gesellschaft, Koéln, zum Abschlussprifer und
Konzernabschlussprifer fir das Geschéftsjahr
2010 gewahlt,

4. der Vorstand ermachtigt, bis zum 13. Juli 2015
das Grundkapital der Gesellschaft mit Zustimmung
des Aufsichtsrats einmalig oder mehrfach um bis
zu insgesamt 1.236.761,00 EUR durch Ausgabe
neuer, auf den Inhaber lautender Stickaktien gegen
Bar- und/oder Sacheinlage zu erhéhen (genehmigtes
Kapital 2010) und mit Zustimmung des Aufsichts-
rats Uber die Bedingungen der Aktienausgabe zu
entscheiden,

5. der Vorstand ermachtigt, bis zum 13. Juli 2015
eigene Aktien mit einem anteiligen Betrag von
bis zu 10 % des Grundkapitals zu erwerben und
erworbene Aktien zum Erwerb von Unternehmen
zu verwenden, an Dritte zu verdufRern oder zur
Herabsetzung des Grundkapitals einzuziehen,

6. die Satzung in § 14 Abs. 1 um die Sétze 4 und 5
bezlglich der Aufsichtsratsvergltung erganzt und
die 88 17, 18 und 19 der Satzung im Hinblick auf
die Vorgaben des Gesetzes zur Umsetzung der
Aktionérsrichtlinie (ARUG) angepasst.

Grofe der Gesellschaft:
Die Gesellschaft ist eine kleine Kapitalgesellschaft
im Sinne des § 267 Abs. 1 HGB.

Vorstand:

Jurgen Valentin, Duisburg, Vorsitzender
Markus Grigat, Wesel, Fertigung
Joachim Sorg, Kalbach, Finanzen

Die Vorstandsmitglieder sind gemeinschaftlich mit
einem anderen Vorstand oder Prokuristen zur Ver-
tretung der Gesellschaft befugt.

Aufsichtsrat:

Ralf Terheyden, Vorsitzender

Felix Krekel, stellvertretender Vorsitzender

Gerd Mager

Prof. Dr.-Ing. Stefan Altmeyer (Ersatzmitglied Auf-
sichtsrat, Fachbeirat)



Finanzkalender 2011

7. April 24. Mai 13. Juli
Analystenkonferenz M:access, Analystenkonferenz Spectaris Hauptversammlung 2011
Frankfurt am Main Fachverband in Oberhausen

/20ll /20ll /20Il
September 7. September 21.-23. November
Gesprache mit institutionellen Halbjahresbericht 2011 Eigenkapitalforum,
Investoren Frankfurt am Main
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