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GEWINN- UND VERLUSTRECHNUNG vom 01.01.2016 bis 31.12.2016 Seite 3
Medical Columbus AG
61462 Konigstein im Taunus
Geschaftsjahr Vorjahr
Euro Euro
1. Umsatzerlose 3.099.239,01 3.025.772,52
2. andere aktivierte Eigenleistungen 226.168,02 227.124,98
3. Gesamtleistung 3.325.407,03 3.252.897,50
4. sonstige betriebliche Ertrage
a) ordentliche betriebliche Ertréage
sonstige ordentliche Ertrage 25.526,27 24.364,85
b) Ertrage aus dem Abgang von Gegenstanden des Anla-
gevermdgens und aus Zuschreibungen zu Gegenstéan-
den des Anlagevermégens 5.358.,15 0,00
c) Ertrage aus der Auflésung von Rickstellungen 17.867,39 49.216,77
d) sonstige Ertrage im Rahmen der gewdéhnlichen Ge-
schaftstatigkeit 83.238,81 0,00
131.990,62 73.581,62
5. Materialaufwand
a) Aufwendungen fir Roh-, Hilfs- und Betriebsstoffe und fur
bezogene Waren 2.013,76 140,29-
b) Aufwendungen fir bezogene Leistungen 61.921,78 53.222,16
63.935,54 53.081,87
6. Personalaufwand
a) Loéhne und Gehalter 1.792.034,53 1.900.759,76
b) soziale Abgaben und Aufwendungen flr Altersversorgung
und fur Unterstutzung 320.902,58 297.315,47
2.112.937,11 2.198.075,23
- davon fur Altersversorgung Euro 22.854,49
(Euro 6.393,54)
7. Abschreibungen
auf immaterielle Vermégensgegenstande des Anlage-
vermogens und Sachanlagen 167.807,00 118.739,30
8. sonstige betriebliche Aufwendungen
a) ordentliche betriebliche Aufwendungen
aa) Raumkosten 83.843,74 83.304,06
ab) Versicherungen, Beitrdge und Abgaben 16.128,18 14.1565,29
ac) Reparaturen und Instandhaltungen 27.683,72 20.251,43
ad) Fahrzeugkosten 42.858,76 43.473,49
ae) Werbe- und Reisekosten 75.258,54 54.459 45
af) Kosten der Warenabgabe 75.116,12 65.352,69
ag) Beratungsleistungen 51.849,18 27.687,58
ah) durch Gesellschaftsform bedingte Kosten 86.593,61 74.750,02
ai) verschiedene betriebliche Kosten 194.224 17 146.711,64
) 653.556,02 530.145,65
Ubertrag 1.112.718,00 956.582,72
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Medical Columbus AG
61462 Konigstein im Taunus
Geschéftsjahr Vorjahr
Euro Euro
Ubertrag 1.112.718,00 956.582,72
653.556,02 530.145,65
b) Verluste aus dem Abgang von Gegenstanden des Anla-
gevermogens 7.189,00 10,00
c) Verluste aus Wertminderungen oder aus dem Abgang von
Gegensténden des Umlaufvermégens und Einstellungen in
die Wertberichtigung zu Forderungen 201.400,00 0,00
862.145,02 530.155,65
9. sonstige Zinsen und &hnliche Ertrage 10.616,05 4.432,93
- davon aus verbundenen Unternehmen Euro 10.262,50
(Euro 0,00)
10. Zinsen und &hnliche Aufwendungen 16,63 0,00
11. Ergebnis der gewdhnlichen Geschiftstatigkeit 261.172,40 430.860,00
12. Jahresiiberschuss 261.172,40 430.860,00
13. Verlustvortrag aus dem Vorjahr 6.261.951,87 6.692.811,87
14. Bilanzverlust 6.000.779,47 6.261.951,87
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Anhang

A. ALLGEMEINE ANGABEN ZUM JAHRESABSCHLUSS

Die Medical Columbus AG hat ihren Sitz in Kénigstein im Taunus und ist eingetragen in das Handelsregister
beim Amtsgericht Kénigstein im Taunus unter der Register-Nummer HRB 4906. Die Gesellschaft ist zum Bi-
lanzstichtag eine kleine Kapitalgesellschaft i.S.d. § 267 Abs. 1 HGB. Bei der Aufstellung des Jahresabschlus-
ses wird von den Erleichterungen fur kleine Kapitalgesellschaften Gebrauch gemacht. Es wird freiwillig ein La-

gebericht aufgestelit.

Die Aktien der Gesellschaft werden seit dem 3. Juni 2005 im Freiverkehr gehandelt. Der Freiverkehr ist kein
organisierter Markt i.S.d. § 2 Abs. 5 WpHG.

Die Gliederung der Bilanz erfolgte gemaR § 266 HGB, die Gliederung der Gewinn- und Verlustrechnung ge-
maR § 275 Abs. 2 HGB (Gesamtkostenverfahren). Die Schutzklauseln des § 286 Abs. 4 HGB wurden in An-
spruch genommen.

Die Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden wurden stetig zum Vorjahr angewandt.

Das Geschéftsjahr beginnt am 1. Januar des Kalenderjahres und endet am 31. Dezember.
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B. ANGABEN ZU BILANZIERUNGS- UND BEWERTUNGSMETHODEN

Nach § 248 Abs. 2 HGB aktiviert die Gesellschaft Entwicklungskosten der zum Abschlussstichtag noch in
Entwicklung befindlichen selbst geschaffenen immateriellen Vermégensgegenstinde in Héhe von EUR
1.355.352,77. Die Bewertung der Herstellungskosten erfolgt nach § 255 Abs. 2 a HGB.

Die Kosten fur externe Dienstleister wurden direkt auf die Zugangskonten gebucht.

Die immateriellen Vermoégensgegenstande werden zu Anschaffungskosten bzw. Herstellungskosten ange-
setzt und planmaRig tber eine betriebsgewdhnliche Nutzungsdauer von 3 bis 10 Jahren abgeschrieben.

Das Sachanlagevermégen wird zu Anschaffungs- bzw. Herstellungskosten, vermindert um planmaRige, nut-
zungsbedingte Abschreibungen, angesetzt. Die Abschreibungen werden linear tber eine betriebsgewéhnliche

Nutzungsdauer von 3 bis 13 Jahren vorgenommen.

Das Finanzanlagevermdgen ist zu den Anschaffungskosten bzw. dem niedrigeren beizulegenden Wert ange-
setzt.

Die Forderungen und sonstigen Vermdgensgegenstande werden grundséatzlich zu Nominalbetragen oder An-

schaffungskosten bewertet. Erkennbare Risiken werden durch Wertberichtigungen beriicksichtigt.

Zum Bilanzstichtag waren Ausgaben vor dem Abschlussstichtag, soweit sie Aufwendungen fir eine be-
stimmte Zeit nach diesem Tag darstellen, zum Zweck der Periodenabgrenzung als Rechnungsabgren-
zungsposten in die Bilanz einzustellen.

Die sonstigen Ruckstellungen berticksichtigen alle zum Zeitpunkt der Bilanzerstellung erkennbaren Risiken
und ungewissen Verpflichtungen und werden mit den nach verniinftiger kaufmannischer Beurteilung erforder-
lichen Erfullungsbetragen angesetzt.

Die Bewertung der Verbindlichkeiten erfolgt zum jeweiligen Erfullungsbetrag.

Forderungen und Verbindlichkeiten in fremder Wahrung bestanden nicht.
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C. ANGABEN ZUR BILANZ

Unter dem Finanzanlagevermoégen wird die 100 %ige Beteiligung am Grundkapital von CHF 100.000,00 (EUR
60.245,00) der Medical Columbus (Schweiz) AG mit Sitz in CH-8602 Wangen ZH ausgewiesen. Im Ge-
schéftsjahr 2016 erzielte diese Gesellschaft einen Jahresgewinn von CHF 32.204,45 und verfugt tber ein Ei-
genkapital von CHF 278.166,74.

Ferner wird unter dem Finanzanlagevermdagen die 51-%ige Beteiligung am Grundkapital von EUR 12.750,00
der medlQon Medical Columbus GmbH mit Sitz in Hannover ausgewiesen. Im Geschéaftsjahr 2016 erzielte
diese Gesellschaft einen Jahresverlust von EUR 548.849,01 und verfugt Uber einen Eigenkapitalfehlbetrag
von EUR 523.849,01.

Unter den Forderungen und sonstige Vermdgensgegenstande sind Forderungen mit einer Restlaufzeit von
mehr als einem Jahr in Hoéhe von EUR 800.000,00. Hierauf wurde eine Wertberichtigung von EUR
200.000,00 durchgefuhrt.

Das voll eingezahlte und eingetragene Grundkapital betragt zum Bilanzstichtag 2.020.113 EUR und ist einge-
teilt in 2.020.113 auf den Inhaber lautende Stiickaktien. Die Aktie wird seit 3. Juni 2005 im Freiverkehr der
Frankfurter Wertpapierbtrse (WKN 661 830) notiert.

Der Vorstand ist durch Beschluss der Hauptversammiung vom 10. Juli 2014 erméchtigt, das Grundkapital bis
zum 9. Juli 2019 mit Zustimmung des Aufsichtsrats um bis zu EUR 1.010.056 gegen Bar- und/oder Sachein-
lage einmal oder mehrmals zu erhéhen, wobei das Bezugsrecht der Aktionare ausgeschlossen werden kann
(Genehmigtes Kapital 2014/1).

Die Hauptversammlung vom 20. Mai 2011 hat die Anderung der Satzung in § 4 Absatz 5 (Bedingtes Kapital)
beschlossen. Das Grundkapital ist durch Beschluss der Hauptversammlung vom 20. Mai 2011 um bis zu
EUR 200.000 bedingt erhoht (Bedingtes Kapital 2011/1). Das bedingte Kapital dient ausschlieRlich der Siche-
rung und Erfullung von Bezugsrechten gemal TOP 5 der Hauptversammlung vom 20. Mai 2011.

Unter den Ruckstellungen werden im Wesentlichen die Aufwendungen fur noch nicht genommene Urlaube,

Tantiemen, ausstehende Aufsichtsratsvergtitungen sowie ausstehende Rechnungen bilanziert.

Samtliche Verbindlichkeiten haben eine Restlaufzeit bis zu einem Jahr. Es bestehen keine Verbindlichkeiten,

die durch Pfandrechte oder ahnliche Rechte besichert sind.
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D. ANGABEN ZUR GEWINN- UND VERLUSTRECHNUNG

Bei den Umsatzerlésen handelt es sich um Erlése aus Errichtung von Kommunikationsplattformen fur Kran-
kenhausgruppen, Erlése aus der Vergabe von Lizenzen fiir die Datenbank Navigator und Erlése aus dem Be-
reich Transaktion. Die Lizenzvertrage werden in der Regel Gber einen Zeitraum von 12 Monaten abgeschlos-

sen. Zum Bilanzstichtag sind daher die bereits vereinnahmten Lizenzumséatze zeitanteilig abgegrenzt.

Bei den sonstigen betrieblichen Ertragen handelt es sich im Wesentlichen um Ertrédge aus der Auflésung von

Rickstellungen und internen Leistungsverrechnungen mit der mediQon Medical Columbus GmbH.

Die sonstigen betrieblichen Aufwendungen beinhalten insbesondere Werbe- und Reisekosten, Verwaltungs-

kosten (Miete, Buro- und EDV-Bedarf), Aufsichtsratsvergutungen sowie Beratungskosten.

E. SONSTIGE ANGABEN

1. Haftungsverhiltnisse und sonstige finanzielle Verpflichtungen

Der nach § 268 Abs. 8 HGB ausschuttungsgesperrte Betrag betragt aufgrund der in Entwicklung befindlichen
selbst geschaffenen immateriellen Vermégensgegenstédnde EUR 1.781.269,77.

Steuerliche Verlustvortrdge wurden bei der Berechnung aktiver latenter Steuern gem. § 274 Abs. 1 S. 4 HGB
berticksichtigt. Von der Moéglichkeit, einen Aktiv-Posten flr latente Steuerertrage zu bilden, wurde It. § 274
Abs. 1 S. 2 HGB kein Gebrauch gemacht.

Es bestehen Haftungsverhaltnisse aufgrund einer Birgschaft fur ein Leasing der Firma medIQon Medical Co-
lumbus GmbH in Héhe von TEUR 15. Die Verpflichtung ist nicht zu passivieren, da die medlQon Medical Co-
lumbus GmbH bisher alle falligen Verpflichtungen planmagig erfillt hat und mit einer Inanspruchnahme unse-

rer Gesellschaft nicht zu rechnen ist.

Sonstige finanzielle Verpflichtungen bestehen in Héhe von TEUR 54. Sie ergeben sich aus der Anmietung
von Geschéaftsrdumen in Kénigstein im Taunus und Koblenz in Héhe von TEUR 18. Verschiedene Fahrzeuge
und Geschéaftsausstattung wurden im Wege des Leasings beschafft. Der Gesamtbetrag der zukunftigen Lea-
singraten betragt TEUR 36. Aulerdem bestehen Verpflichtungen aus dem Abschluss eines Kooperationsver-
trages. Die Gesellschaft hat sich in diesem Vertrag zur Entwicklung von Softwareschnittstellen verpflichtet.

Die Zahl der 2016 durchschnittlich beschaftigten Arbeitnehmer betragt 31.
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2. Angaben liber die Geschiftsfiihrung

Zum Vorstandsmitglied war im Geschaftsjahr 2016 bestellt:

1. Herr Dirk Isenberg, Usingen, Dipl.-Kaufmann

Zu Mitgliedern des Aufsichtsrates waren im Geschéftsjahr 2016 gewahlt:

1. Herr Manfred Hellwig, Bad Homburg, Steuerberater (Vorsitzender), (bis 08.07.2016)

2. Herr Dr. Robert Schlick, Bad Homburg, Diplom-Kaufmann, (bis 08.07.2016)

3. Herr Lars Ahns, KélIn, Investmentmanager

4. Herr Till Moysies, Eltville, IT - und Managementberater, (ab 09.07.2016)

5. Herr Prof.Dr.med.Dr.rer.pol.Christian Thielscher, Lohmar, Hochschullehrer (Vorsitzender),
(ab 09.07.2016)

Herr Manfred Hellwig ist auRerdem Mitglied folgender Aufsichtsgremien:

1. Verwaltungsrat der Whitestein Technologies AG, Cham (Schweiz)
2. Mitglied des Aufsichtsrates der TP-Graphein AG, Bad Homburg

3 Konzernverhiltnisse

Die Medical Columbus AG ist oberstes Mutterunternehmen. Aufgrund der gréRenabhangigen Befreiung des §

293 HGB hat sie keinen Konzernabschluss aufzustellen.

4. Ergebnisverwendung

Der Vorstand schlagt vor, den Bilanzverlust in Hohe von EUR 6.000.779,47, bestehend aus dem Jahresiber-
schuss in Héhe von EUR 261.172,40 und dem Verlustvortrag von EUR 6.261.951,87 auf neue Rechnung vor-

zutragen.

5. Nachtragsbericht

Das Grundkapital der Gesellschaft wurde durch eine Kapitalerhéhung vom 20. M&rz 2017 um 202.011 Euro

erhoht. Fur nahere Erlduterungen wird auf den Prognosebericht als Bestandteil des Lageberichts verwiesen.

Weitere besondere Vorgange nach Ende des Geschéftsjahres haben sich nicht ereignet.

Koénigstein im Taunus, den 10. Mai 2017

Dirk Isenberg (der Vorstand)
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Lagebericht

A. Grundlagen des Unternehmens

Strategische Ausrichtung

Industrie 4.0 ist in aller Munde und macht auch vor dem Gesundheitswesen nicht halt, das sich in einem

Transformationsprozess in Richtung weitreichende Digitalisierung und Vernetzung befindet.

Da bei konsequenter Nutzung mehr Information und Vernetzung zu mehr Transparenz und Effizienz im Sys-
tem flhren, liegt Krankenhaus 4.0 ganz sicher im Interesse der Patienten, die letzten Endes die Gesund-

heitsdienstleistungen beziehen und auch bezahlen.

Ganz so schnell und so einfach wie in anderen, weniger regulierten und fragmentierten Branchen geht es im

Gesundheitswesen allerdings nicht.

Zwar gibt es Treiber, welche die Digitalisierung fordern, wie der zum 1. August 2015 eingefithrte Implantate-
pass, der eine chargengenaue Dokumentation der einem Patienten implantierten Medizinprodukte erfordert
oder die bereits in den USA eingefuhrte und fur die EU beschlossene UDI-Datenbank, die eine chargenge-

naue Registrierung der fur den Verkauf vorgesehenen Medizinprodukte vor dem Inverkehrbringen vorsieht.

Auch die in Landern wie bspw. Spanien, Italien oder GroRbritannien bestehende Verpflichtung zur Verwen-
dung elektronischer Rechnungen im Geltungsbereich 6ffentlicher Einrichtungen — wie Krankenhdusern — tragt

zur Digitalisierung bei.

Gleichwohl handelt es sich beim Implantatpass, beim Endoprothesenregister, bei der elektronischen Ge-
sundheitskarte wie auch bei den Regelungen zur elektronischen Rechnung noch immer um nationale Rege-
lungen. Fur Global Player im Gesundheitssystem fiihren diese nationalen Lésungen nicht nur zu hohen Kos-

ten, sondern auch zu hoher Komplexitat in den global ausgelegten IT-Systemen.

Nebst den gesetzlichen Regelungen flihrt aber auch erhéhter Wettbewerbsdruck zur verstarkten Digitalisie-
rung, da Wissensvorsprung die Wettbewerbsfahigkeit erhéht. Die Fahigkeit, Informationen zu managen ge-

hért zudem inzwischen zu den wesentlichen Erfolgsfaktoren bei der Ubernahme von Wettbewerbern.

Der Konzentrationsprozess im Gesundheitswesen betrifft alle Akteure. So hat sich die Zahl der gesetzlichen
Krankenkassen in Deutschland von tiber 400 im Jahr 2000 auf 118 in 2016 reduziert. Auch die Zahl der Kran-
kenhaustrager hat sich im gleichen Zeitraum drastisch reduziert, und dies nicht nur im Bereich der privaten
Kliniktrager. Auch im Bereich der freigemeinnutzigen Krankenhaustrager sind vergleichbare Konzerne ent-
standen wie bspw. die Agaplesion, die 24 Krankenhauser betreibt und 2015 mit diesen einen Umsatz von 970

Mio. € mit einem Uberschuss in Héhe von 13,6 Mio. € erwirtschaftete.
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Die Konzentration bei den Produzenten medizintechnischer Unternehmen setzt sich weiter fort. Nachdem
2015 die Ubernahme von Covidien durch Medtronic als bisher teuerste Ubernahme fiir Schlagzeilen sorgte,
zog 2016 Abbott nach und erwarb St. Jude fir 25 Mrd. USD.

Die Grunde fur die Fusionen liegen in der Notwendigkeit erhéhter Ausgaben fiir Investitionen, bei gleichzeiti-
ger Drosselung der 6ffentlichen Ausgaben fur Gesundheit. Synergien u.a. bei der Zusammenfuhrung von In-
formationen und Informationssystemen sollen Kosten sparen und gleichzeitig die Wettbewerbsfahigkeit erhé-

hen.

Was fur die Global Player der MedTec-Industrie selbstverstandlich ist, stellt deutsche Krankenhauser vor gro-
Re Herausforderungen, da die erforderlichen Investitionen in performante IT-Systeme nicht zur Verfiigung
stehen. Im Vergleich zu den Niederlanden geben deutsche Krankenh&user mit durchschnittlich 1,7 % ihrer

Betriebsausgaben weniger als die Halfte fur IT aus.

Far die Medical Columbus AG ergeben sich aus diesem Spannungsfeld der allgemeinen Digitalisierung, der
Unterbudgetierung und der daraus abgeleiteten Konzentrationswelle die wesentlichen Fragestellungen fur die

Strategie der kommenden Jahre.

Zwar sind wir im Kernmarkt Deutschland im mit Abstand grofRten Markt Europas insofern gut aufgestellt, als
dass es Marktfuhrerschaft in Europa ohne den deutschen Markt nicht geben kann. Andererseits befinden wir
uns in dem Markt, in dem Krankenhauser anteilig am wenigsten fur IT in Europa ausgeben. Es bedarf also ei-
ner Prasenz im Volumenmarkt Deutschland als auch in Méarkten, in denen Bereitschaft besteht, in IT-Systeme

zu investieren.

Der Logik der Branche folgend ist es weniger einer Frage, ob es ebenfalls eine Konzentration unter den Da-

ten und EDI-Providern im Gesundheitswesen geben wird, als wann dies passieren wird.

Die Medical Columbus AG hat ihren Ursprung in der Optimierung von Beschaffungsprozessen. Ansprech-
partner sind hier die Einkaufsabteilungen von Krankenh&usern und Customer Service Abteilungen der Med-
Tec-Industrie, beides operative Geschaftsbereiche mit hohem Druck zum Kostensparen und minimalen In-
vestitionsbudgets. Geschaftsfihrer von Krankenhdusern interessieren sich in aller Regel nicht fur Beschaf-
fungsprozesse, ebenso wie fur die Geschaftsfuhrer der meisten MedTec-Unternehmen der Sales-Prozess im

Mittelpunkt der Aufmerksamkeit steht.



LAGEBERICHT zum 31.12.2016

Medical Columbus AG
61462 Kénigstein im Taunus Seite 13

Die von Medical Columbus AG vermarkteten Produkte sind im Krankenhausmarkt gut bekannt und einge-
fahrt, und sind auch keinesfalls obsolet. Sie missen aber weiterentwickelt werden, um wieder strategische
Bedeutung zu erlangen. Dies passiert zum einen durch die Implementierung einer neuen technologischen
Plattform (medcol 2.0) und zum anderen im Rahmen der Mehrheitsbeteiligung an der medIQon Medical Co-
lumbus GmbH, die Datenanalysen fur die Krankenhausleitung erstellt, und die Grundlage einer datenbasier-

ten Medizinstrategie bereitstellt.

Unser Produktportfolio gliedert sich nach wie vor in drei logisch miteinander verbunden Geschéaftsbereiche:

Daten (MC Navigator)

Die Medical Columbus AG stellt mit dem MC Navigator dem Krankenhaus-Einkaufer den derzeit umfassend-
sten Datenpool Uber Medizinprodukte tber Internet zur Verfugung. Die Produktkataloge werden bei Medical
Columbus normiert und anschliefend in ein sehr feingliedriges Warengruppenschema mit tiber 200.000 ge-
nerischen Produktdefinitionen klassifiziert. Das Marktangebot wird Uber den MC Navigator vollstandig, aktuell

und transparent abgebildet.
Prozesse (MC Transactor)

Mit dem MC Transactor betreibt die Medical Columbus AG eine B2B-Plattform, mit der IT-Systeme von Kran-
kenhdusern und ihren Lieferanten verbunden werden. Die Datendrehscheibe organisiert die Vernetzung der
unterschiedlichen IT-Systeme, die Umwandlung von Datenformaten und das Clearing der zu tibermitteinden
Informationen und schafft damit die Voraussetzung fur einen automatisierten Bestelldatenaustausch. Abwi-

cklungszeiten kénnen beschleunigt und Fehlerraten reduziert werden.
Analysen (MC Communicator)

Die Mitglieder von Krankenhaus-Einkaufsgemeinschaften betreiben in aller Regel unterschiedliche IT-Syste-
me. Zudem sind die Daten der krankenhausinternen Produktkataloge individuell verschieden, so dass sich
die Daten der Mitglieder nur mit erheblichem Aufwand zusammenfiihren und auswerten lassen. Bei Medical
Columbus werden die krankenhausspezifischen Daten mit dem Datenpool MC Navigator zusammengefiihrt,
ohne dass ein Krankenhaus hierfir Anderungen an seinen Daten vornehmen muss. Damit die Informationen
Uber Mengen und Preise zu den beschafften Produkten stets aktuell bleiben, greift Medical Columbus auf die

Daten aus den elektronisch tber Medical Columbus abgewickelten Bestellungen zuriick.
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B. Wirtschaftsbericht

Marktposition

Die Medical Columbus AG betreut derzeit in Deutschland, Osterreich, Schweiz und Luxemburg Krankenh-
auskunden. Das uber Medical Columbus grundsatzlich steuerbare Transaktionsvolumen im MedTec-Bereich
liegt in diesen Méarkten bei ca. 10 Mrd. € pro Jahr, von denen Medical Columbus 2016 ca. 1,6 Mrd. € uber den

MC Transactor gemanagt hat. Das entspricht einem Marktanteil von ca. 16%.

Unser Geschaft ist nach wie vor transaktionsgetrieben. Unsere Einnahmen im Bereich des MC Transactor
bestimmen sich nach der Zahl elektronischer Bestellungen, die tiber uns geschickt werden sowie dem Preis,
den der Empfanger fir eine elektronische Bestellung zu zahlen bereit ist. Zwar konnte in den letzten Jahren
das Transaktionsvolumen kontinuierlich ausgebaut werden, die Ertrage stagnierten hingegen, da der Wett-
bewerb unter den Anbietern zu Lasten der Preise und Margen geht. Die Investition in medcol 2.0 soll zu ei-

nem hoheren Automatisierungsgrad und besserer Konkurrenzfahigkeit fithren.

Umsatzentwicklung

Die Gesellschaft erzielte im Geschaftsjahr 2015 Umsatzerlése in Héhe von 3.099 T€, was leicht Uber dem Ni-

veau des vorangegangenen Geschéaftsjahres liegt (Vorjahr: 3.026 T€).

Das Transaktionsvolumen im strategisch wichtigsten Geschéftsfeld MC Transactor wurde auf 1,601 Mrd. €
ausgebaut. Hiervon entfielen 925 Mio. € auf den deutschen Markt (Vorjahr: 924 Mio. €) und 676 Mio. € auf

den schweizerischen Markt (Vorjahr: 564 Mio. €). Insgesamt ist dies eine Steigerung von + 7,6 %.

Im deutschen Markt entfallen von den im Geschéftsjahr 2016 erzielten Umsatzerlésen 467 T€ bzw. 15 % auf
den Geschaftsbereich MC Navigator, 198 T€ bzw. 6 % auf den MC Communicator, 1.398 T€ bzw. 44 % auf
den MC Transactor, 1.034 T€ bzw. 33 % auf Erlése aus interner Leistungsverrechnung mit der Medical Co-
lumbus (Schweiz) AG sowie 80 T€ bzw. 3 % auf Erlése aus Kostenverrechnungen mit der mediQon Medical
Columbus GmbH.
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Investitionen

Mit einem Gesamtumfang von 836 T€ investierte das Unternehmen im Geschéftsjahr 2016 abermals in er-
heblichem Umfang in immaterielle Vermégensgegenstande und Sachanlagevermégen. Zum Uberwiegenden
Teil (in Héhe von 600 T€) entfallen diese Investitionen auf verschiedene Module der neuen Produkt-, Prozess
und IT-Landschaft medcol 2.0. Der Uberwiegende Teil der Module befand sich zum Bilanzstichtag 31. Dezem-

ber 2016 noch im Entwicklungsstadium.

Zur Intensivierung der Softwareentwicklung wurde im Dezember 2016 eine zusétzliche Betriebsstatte in Ko-

blenz eréffnet. Dies soll die Rekrutierung der hierfur notwendigen Personalressourcen deutlich erleichtern.

Die ubrigen Anlageninvestitionen betreffen vorwiegend die Anschaffung zusatzlicher Softwarelizenzen, PKW

sowie weiterer IT-Hardware.

Beteiligungen

Die Medical Columbus AG halt eine 100 %ige Beteiligung an der schweizerischen Tochtergesellschaft Medial
Columbus (Schweiz) AG, welche fur die Marktbearbeitung in der Schweiz zustandig ist. Das Aktienkapital be-
tragt 100.000 CHF und ist in 100.000 Inhaberaktien zu je 1 CHF gestuickelt. Die Tochtergesellschaft erwirt-
schaftete per 31.Dezember 2016 einen Gewinn in Hohe von 32 TCHF.

Zudem halt die Medical Columbus AG eine 51 %ige Beteiligung an der im Geschéftsjahr 2016 neu gegriinde-
ten medlQon Medical Columbus GmbH. Die Gesellschaft versteht sich als Informationsspezialist der Ge-
sundheitsbranche und bietet Kunden der Healthcare-Industrie konsolidierte Markt- und Spezialdaten, bei-
spielsweise zur Analyse der Versorgungssituation in einer bestimmten Region und zur Interpretation még-
licher Leistungsportfolios. Grundlage der Beteiligung ist ein Beteiligungsvertrag, der ein Darlehen zur An-
schubfinanzierung in Héhe von bis zu 1,0 Mio € vorsieht. Der urspriingliche Business Plan der medlQon Me-
dical Columbus GmbH sah fur 2016 Umsatzerlése von 250 T€ vor sowie ein Ergebnis von -360 T€. Annahme
war, dass ab dem zweiten Quartal 2016 erste Umsatzerldse erzielt werden kénnen und ab dem 3. Quartal
das Produkt soweit entwickelt ist, dass der Fokus der Tatigkeit auf den Vertrieb gelegt werden kann. Tatsach-
lich lagen die Umsatzerlése in 2016 bei 58 T€ und das Ergebnis bei -549 T€.

Zwar konnte im zweiten Quartal ein namhafter privater Klinikbetreiber als Ankerkunde gewonnen werden, al-
lerdings stellte sich der Aufbau des Produktionsprozesses fur das medlQon-Produkt als deutlich komplexer
heraus als zundchst angenommen. Dies lag zum einen an der Qualitat der extern bezogenen Daten, aber
auch daran, dass die fur die Datenvisualisierung genutzte Software an ihre Grenzen gebracht wurde. Letztlich

konnte das Produkt nur mit Unterstiitzung des Softwarepartners stabilisiert werden.

Einwande von Datenschitzern erforderten zudem einen Wechsel der genutzten Cloud-Infrastruktur, was zu

weiteren zeitlichen Verzégerungen und héheren IT-Infrastrukturkosten fuhrte.
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Die erforderliche Systemstabilitat, um von einem Produktentwicklungsmodus auf einen Vertriebsmodus wech-
seln zu kénnen, wurde erst im Dezember 2016 erreicht. Die zeitliche Verzdégerung gegeniiber der Planung

betragt damit rund 6 Monate.

Zum Dezember 2016 konnte noch nicht beurteilt werden, ob sich der Business Plan lediglich auf der zeitli-
chen Achse verschieben wird, oder ob sich auch die geplanten Ergebnisse in ihrer Héhe verandern werden.
Die Geschéftsfuhrung der medlQon Medical Columbus AG wurde daher gebeten, eine Uberarbeitete Bus-
iness Planung zu erstellen, woraus sich der Einfluss der Verzégerungen auf den Geschéaftserfolg ableiten
lasst. Der zuséatzliche Kapitalbedarf belduft sich demnach auf 400 T€.

Am 21. Dezember 2016 haben sich Vorstand und Aufsichtsrat der Medical Columbus AG (ber den Stand der
Produktentwicklung sowie die Vertriebsplanung bei der medlQon Medical Columbus GmbH in Hannover in-
formiert. Vorstand und Aufsichtsrat sind zum Ergebnis gekommen, die Beteiligung fortzufiihren und gehen

von einer insgesamt positiven Geschéaftsentwicklung der Beteiligung aus.

Die Geschéaftsfuhrung der medlQon Medical Columbus GmbH wurde aufgefordert, im ersten Quartal 2017

vertriebliche Ergebnisse zu liefern, die einen positiven Ausblick rechtfertigen.

Vermégenslage

Zum 31. Dezember 2016 betragt die Bilanzsumme der Medical Columbus AG 3.214 T€ (Vorjahresstichtag:
3.378 T€). Die Bilanzsumme hat sich daher um 164 T€ vermindert. Einerseits sind die immateriellen Vermo-
gensgegenstande im Zuge der umfangreichen Investitionen um 667 T€ gestiegen. Zudem sind im Gegensatz
zum Vorjahr Forderungen gegen verbundene Unternehmen (insbesondere gegeniiber mediQon Medical Co-
lumbus GmbH) in Héhe von 610 T€ bilanziert. Die Forderungen gegeniber der medlQon Medical Columbus
GmbH wurden um 200 T€ wertberichtigt. Andererseits verzeichnete der Kassen- und Bankbestand einen

deutlichen Ruckgang um 1.513 T€.

Eigenkapital

Bis zum Stichtag 31. Dezember 2016 hat sich die Summe des bilanziellen Eigenkapitals um den ausgewiese-
nen Jahresuberschuss (261 T€) von 2.645 T€ auf 2.906 T€ erhoht. Die Eigenkapitalquote an der Bilanzsum-
me hat sich von 78 % auf 90 % erhoht.

Die Ausstattung der Medical Columbus AG mit Eigenkapital entspricht dem gegenwartigen Geschéftsumfang
und dem fur das kommende Geschéaftsjahr 2017 zu erwartenden Wachstum. Im Ubrigen besteht ein geneh-
migtes Kapital von 1.010.056 €.

Zum Geschaftsjahresende befanden sich keine eigenen Aktien im Besitz des Unternehmens.
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Fremdkapital

Im Geschéftsjahr 2016 ging das Unternehmen keine mittel- und langfristigen Verbindlichkeiten ein. Zum Bi-
lanzstichtag am 31. Dezember 2016 bestanden ausschlieRlich kurzfristige Verbindlichkeiten in Héhe von 181
TEUR (Vorjahr: 193 TEUR).

Finanzmittel und Innenfinanzierung

Wie bereits erlautert fihrten vor allem die Investitionen in das immaterielle Anlagevermégen sowie das aus-
gereichte Darlehen an die neue Tochtergesellschaft medlQon Medical Columbus GmbH zu einem deutlichen
Rickgang der Finanzmittel von 1.815 T€ im Vorjahr auf 302 T€ zum 31. Dezember 2016. Vor dem Hinter-
grund des zusatzlichen Kapitalbedarfs bei der medlQon Medical Columbus GmbH sowie weiterer Investi-
tionsopportunitaten wurden zum Geschéftsjahresende Optionen zur Sicherstellung der erforderlichen Liqui-

ditat diskutiert und bewertet.

Ertragslage

Zum 31. Dezember 2016 weist die Medical Columbus AG fur das Geschéftsjahr einen Jahrestberschuss in
Héhe von 261 TEUR (nach 431 TEUR im Vorjahr) aus. Das Ergebnis der operativen Geschaftstatigkeit be-
tragt ebenfalls 261 TEUR.

Das Ergebnis des Geschaftsjahres 2016 lag aufgrund einer dem Vorsichtsprinzip folgenden Teilwertberichti-
gung in Héhe von 200 T€ auf das der medIQon Medical Columbus GmbH gewahrte Darlehn deutlich unter
unserer Planung. Wenngleich das Ergebnis ohne die vorgenommene Wertberichtigung sogar das Vorjahre-
sergebnis Ubertroffen hatte, haben wir uns entschlossen, den Wertansatz fur das Darlehn konservativ zu be-

stimmen.

Das Ergebnis pro Aktie vor auRerordentlichen Aufwendungen betrug fir das Geschéaftsjahr 2016 0,13 €
(Vorjahr: 0,21 €).

C. Prognosebericht

Das Grundkapital der Gesellschaft wurde durch eine Kapitalerhéhung vom 20. Marz 2017 um 202.011 Euro
erhoht. Fur nahere Erlauterungen wird auf den nachfolgenden Prognosebericht verwiesen. Weitere besonde-

re Vorgange nach Ende des Geschéftsjahres haben sich nicht ereignet.
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D. Prognosebericht

Es war geplant, den neuen unter medcol 2.0 entwickelten Katalog (MC Navigator) ab April 2016 produktiv zu
nehmen und den Kunden zur Nutzung bereit zu stellen. Dieses Ziel konnte nicht erreicht werden. Zwar konnte
der Katalog technisch realisiert werden, allerdings konnten noch nicht einmal 100 Kataloge in das neue Sys-
tem importiert werden. Im Vergleich zum derzeit genutzten MC Navigator werden fur medcol 2.0 deutlich
mehr Informationen bei den MedTec-Lieferanten abgefragt. Der Rucklauf von Katalogen, die dieser Norm

entsprachen, war sehr gering und die Qualitat der Eingangsdaten so schlecht, dass eine Produktivnahme des

Systems nicht méglich war.

Es wurde offenkundig, dass das Katalogsystem um eine nicht geplante weitere Schicht zur Qualitatssiche-
rung erweitert werden muss. Damit die unter medcol 2.0 entwickelte Transaktionsplattform in Betrieb ge-
nommen werden kann, setzt dies allerdings die Integration der Kataloge der Unternehmen in medcol 2.0 vor-
aus, die mit elektronischen Bestellungen versorgt werden sollen. Der Going-Live-Termin hat sich auf den Mai
2017 verschoben. Damit liegen wir zwar bei den Kosten noch im Rahmen der Planung, nicht jedoch bei der

zeitlichen Umsetzung.

Die zeitlichen Verzégerungen bei medcol 2.0 wie auch bei der medlQon Medical Columbus GmbH kollidieren
mit zunehmenden Marktanfragen und -anforderungen. Es wird also im Jahr 2017 darum gehen, die Migration
auf medcol 2.0 zu bewerkstelligen und gleichzeitig die wichtigsten Kundenanfragen zu bedienen.

Wir gehen davon aus, dass wir in 2017 die Transaktionserlése wieder leicht steigern kénnen. Wir planen au-
Rerdem die Konditionen der bestehenden Vertrage in 2017 halten zu kénnen und zudem weitere Vertrage

hinzufugen zu kénnen.

Auch in den Bereichen Daten und Projekte werden wir voraussichtlich die Ergebnisse des Vorjahres leicht
ubertreffen kénnen. Wir gehen mit dem aktuellen Kenntnisstand von Umsatzerlésen in Héhe von 3,5 Mio € im
Jahr 2017 aus.

Aufgrund der durch die Aktivierung von medcol 2.0 deutlich steigenden Abschreibungen, steigenden Perso-
nalkosten durch Neueinstellungen im IT-Bereich sowie der weiteren intensiven Nutzung externer IT-Dienst-
leister zur Erstellung eines neuen IT-Moduls, das dem Kunden als SaaS-Losung bereitgestellt werden soll,

gehen wir aktuell von einem Verlust in Héhe von ca. 200 T€ fur das Geschaftsjahr 2017 aus.



LAGEBERICHT zum 31.12.2016

Medical Columbus AG
61462 Konigstein im Taunus Seite 19

Vor dem Hintergrund des zusatzlichen Kapitalbedarfs bei der medlQon Medical Columbus GmbH und még-
licher weiterer Verzégerungen bei der Migration auf medcol 2.0 ist die finanzielle Situation des Unternehmens
als kritisch zu bewerten, sofern keine weiteren finanziellen Mittel zugefuhrt werden. Am 20.03.2017 haben
Vorstand und Aufsichtsrat daher gemaR der in § 15 der Satzung enthaltenen Ermachtigung eine Barkapita-
lerhéhung aus dem Genehmigten Kapital beschlossen. Platziert wurden 202.011 neue, auf den Inhaber laut-
ende Stickaktien zu einem Platzierungspreis in Hohe von 2,95 Euro je neuer Aktie. Das Bruttoemissionsvo-
lumen betrug somit rund 595.900 Euro. Samtliche neue Aktien wurden unter Ausschluss des Bezugsrechts
der Aktion&re im Rahmen einer Privatplatzierung ausschlielich bei qualifizierten Anlegern im Sinne des § 2
Nr. 6 WpPG platziert. Mit der Eintragung der Durchfuhrung der Kapitalerhéhung im Handelsregister wurde
das Grundkapital der Gesellschaft von 2.020.113,00 Euro um 202.011,00 Euro auf 2.222.124,00 Euro erhoht.
Hiermit verfugt die Gesellschaft tiber ausreichende finanzielle Mittel, um die geplante Entwicklung des Ge-

schéfts im Geschéftsjahr 2017 finanzieren zu kénnen.

Im ersten Quartal des Geschaéftsjahrs 2017 konnte die medlQon Medical Columbus GmbH Umsatzerlése in
Hohe von 117 T€ erzielen, und damit mehr als doppelt so viel wie im gesamten Geschéaftsjahr 2016. Das Er-
gebnis des ersten Quartals belief sich auf -84 T€. Der im Dezember 2016 ermittelte Kapitalbedarf zum Er-
reichen der Profitabilitdt in Hohe von 400 T€ scheint vor diesem Hintergrund realistisch. Die Finanzierung der

erforderlichen Mittel wurde Uber die vorgenannte Kapitalerhéhung sichergestelit.

MaRnahmen zur Gegensteuerung werden primar die Erlésseite betreffen, um den technologischen Wandel
bei Medical Columbus nicht weiter zu verzégern. Eine Option, die Migration von medcol 2.0 zu verschieben,

um die Kosten zu senken, besteht nur in der Theorie.

Die Medical Columbus AG steht vor der groRten Aufgabe der Unternehmensgeschichte, wobei die Signale

aus dem Markt positiv sind. Es liegt also in unserer Hand, in 2017 den technologischen Wandel zu vollziehen.

Koénigstein im Taunus, den 10. Mai 2017

Dirk Isenberg (der Vorstand)
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Bestdtigungsvermerk des Abschlusspriifers

Bestatigungsvermerk des Abschlussprtifers

Wir haben den Jahresabschluss — bestehend aus Bilanz, Gewinn- und Verlustrechnung sowie Anhang — unter Einbezie-
hung der Buchfilhrung und den Lagebericht der Medical Columbus AG fur das Geschaftsjahr vom 1. Januar bis 31. De-
zember 2016 geprift. Die Buchfilhrung und die Aufstellung von Jahresabschluss und Lagebericht nach den deutschen
handelsrechtlichen Vorschriften liegen in der Verantwortung der gesetzlichen Vertreter der Gesellschaft. Unsere Aufga-
be ist es, auf der Grundlage der von uns durchgefiihrten Priifung eine Beurteilung Uber den Jahresabschluss unter Ein-
beziehung der Buchfiihrung und tber den Lagebericht abzugeben.

Wir haben unsere Jahresabschlusspriifung nach § 317 HGB unter Beachtung der vom Institut der Wirtschaftspriifer
(IDW) festgestellten deutschen Grundséatze ordnungsmaRiger Abschlusspriifung vorgenommen. Danach ist die Priifung
so zu planen und durchzufithren, dass Unrichtigkeiten und VerstoRe, die sich auf die Darstellung des durch den Jahres-
abschluss unter Beachtung der Grundséatze ordnungsmaRiger Buchfiihrung und durch den Lagebericht vermittelten Bil-
des der Vermdgens-, Finanz- und Ertragslage wesentlich auswirken, mit hinreichender Sicherheit erkannt werden. Bei
der Festlegung der Prifungshandlungen werden die Kenntnisse Uber die Geschéaftstatigkeit und Uber das wirtschaftliche
und rechtliche Umfeld der Gesellschaft sowie die Erwartungen tber mégliche Fehler berticksichtigt. Im Rahmen der Pri-
fung werden die Wirksamkeit des rechnungslegungsbezogenen internen Kontrollsystems sowie Nachweise fiir die An-
gaben in Buchfiihrung, Jahresabschluss und Lagebericht tiberwiegend auf der Basis von Stichproben beurteilt. Die Prii-
fung umfasst die Beurteilung der angewandten Bilanzierungsgrundséatze und der wesentlichen Einschatzungen der ge-
setzlichen Vertreter sowie die Wiirdigung der Gesamtdarstellung des Jahresabschlusses und des Lageberichts. Wir sind
der Auffassung, dass unsere Priifung eine hinreichend sichere Grundlage fiir unsere Beurteilung bildet.

Unsere Priifung hat zu keinen Einwendungen gefiihrt.

Nach unserer Beurteilung aufgrund der bei der Prifung gewonnenen Erkenntnisse entspricht der Jahresabschluss den
gesetzlichen Vorschriften und vermittelt unter Beachtung der Grundséatze ordnungsmaRiger Buchfiihrung ein den tat-
s&chlichen Verhéltnissen entsprechendes Bild der Vermogens-, Finanz- und Ertragslage der Gesellschaft. Der Lagebe-
richt steht in Einklang mit dem Jahresabschluss, entspricht den gesetzlichen Vorschriften, vermittelt insgesamt ein zu-
treffendes Bild von der Lage der Gesellschaft und stellt die Chancen und Risiken der zukiinftigen Entwicklung zutreffend

dar.

Aschaffenburg, den 10. Mai 2017

RWB Revisions- und Wirtschaftsberatungsgesellschaft mbH
Wirtschaftsprufungsgesellschaft

Wirtschaftspriifer Wirt ch§ftspr" er
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Allgemeine Auftragsbedingungen

fiir

Wirtschaftspriifer und Wirtschaftspriifungsgesellschaften
vom 1. Januar 2017

1. Geltungsbereich

(1) Die Auftragsbedingungen gelten fiir Vertrége zwischen Wirtschaftspriifern
oder Wirtschaftsprifungsgesellschaften (im Nachstehenden zusammenfas-
send ,Wirtschaftspriifer* genannt) und ihren Auftraggebern tber Priifungen,
Steuerberatung, Beratungen in wirtschaftlichen Angelegenheiten und sonsti-
ge Auftrage, soweit nicht etwas anderes ausdriicklich schriftlich vereinbart
oder gesetzlich zwingend vorgeschrieben ist.

(2) Dritte kénnen nur dann Anspriiche aus dem Vertrag zwischen Wirt-
schaftspriifer und Auftraggeber herleiten, wenn dies ausdriicklich vereinbart
ist oder sich aus zwingenden gesetzlichen Regelungen ergibt. Im Hinblick auf
solche Anspriiche gelten diese Auftragsbedingungen auch diesen Dritten
gegeniber.

2. Umfang und Ausfiihrung des Auftrags

(1) Gegenstand des Auftrags ist die vereinbarte Leistung, nicht ein bestimm-
ter wirtschaftlicher Erfolg. Der Auftrag wird nach den Grundsétzen ordnungs-
méRiger Berufsausiibung ausgefithrt. Der Wirtschaftspriifer Gbernimmt im
Zusammenhang mit seinen Leistungen keine Aufgaben der Geschiftsfiih-
rung. Der Wirtschaftsprifer ist fir die Nutzung oder Umsetzung der Ergebnis-
se seiner Leistungen nicht verantwortlich. Der Wirtschaftspriifer ist berechtigt,
sich zur Durchfithrung des Auftrags sachversténdiger Personen zu bedienen.

(2) Die Beriicksichtigung auslandischen Rechts bedarf — auRer bei betriebs-
wirtschaftlichen Priifungen — der ausdriicklichen schriftlichen Vereinbarung.

(3) Andert sich die Sach- oder Rechtslage nach Abgabe der abschlieRenden
beruflichen AuRerung, so ist der Wirtschaftspriifer nicht verpflichtet, den
Auftraggeber auf Anderungen oder sich daraus ergebende Folgerungen
hinzuweisen.

3. Mitwirkungspflichten des Auftraggebers

(1) Der Auftraggeber hat dafiir zu sorgen, dass dem Wirtschaftspriifer alle fir
die Ausfilhrung des Auftrags notwendigen Unterlagen und weiteren Informa-
tionen rechtzeitig Ubermittelt werden und ihm von allen Vorgangen und
Umsténden Kenntnis gegeben wird, die fiir die Ausfihrung des Auftrags von
Bedeutung sein kénnen. Dies gilt auch fiir die Unterlagen und weiteren
Informationen, Vorgange und Umsténde, die erst wahrend der Tatigkeit des
Wirtschaftspriifers bekannt werden. Der Auftraggeber wird dem Wirtschafts-
pritfer geeignete Auskunftspersonen benennen.

(2) Auf Verlangen des Wirtschaftspriifers hat der Auftraggeber die Vollstan-
digkeit der vorgelegten Unterlagen und der weiteren Informationen sowie der
gegebenen Auskiinfte und Erklarungen in einer vom Wirtschaftspriifer formu-
lierten schriftlichen Erklarung zu bestatigen.

4. Sicherung der Unabhéngigkeit

(1) Der Auftraggeber hat alles zu unterlassen, was die Unabh&ngigkeit der
Mitarbeiter des Wirtschaftspriifers gefshrdet. Dies gilt fur die Dauer des
Auftragsverhéltnisses insbesondere fiir Angebote auf Anstellung oder Uber-
nahme von Organfunktionen und fir Angebote, Auftrdge auf eigene Rech-
nung zu Ubernehmen.

(2) Sollte die Durchfiihrung des Auftrags die Unabhéngigkeit des Wirtschafts-
priifers, die der mit ihm verbundenen Unternehmen, seiner Netzwerkunter-
nehmen oder solcher mit ihm assoziierten Unternehmen, auf die die Unab-
héngigkeitsvorschriften in gleicher Weise Anwendung finden wie auf den
Wirtschaftsprifer, in anderen Auftragsverhltnissen beeintrachtigen, ist der
Wirtschaftsprifer zur auBerordentlichen Kiindigung des Auftrags berechtigt.

5. Berichterstattung und miindliche Auskiinfte

Soweit der Wirtschaftspriifer Ergebnisse im Rahmen der Bearbeitung des
Auftrags schriftlich darzustellen hat, ist alleine diese schriftliche Darstellung
maRgebend. Entwiirfe schriftlicher Darstellungen sind unverbindlich. Sofern
nicht anders vereinbart, sind mindliche Erkldrungen und Auskiinfte des
Wirtschaftspriifers nur dann verbindlich, wenn sie schriftlich bestatigt werden.
Erkldrungen und Auskiinfte des Wirtschaftspriifers auRerhalb des erteilten
Auftrags sind stets unverbindlich.

6. Weitergabe einer beruflichen AuRerung des Wirtschaftspriifers

(1) Die Weitergabe beruflicher AuRerungen des Wirtschaftspriifers (Arbeits-
ergebnisse oder Ausziige von Arbeitsergebnissen — sei es im Entwurf oder in
der Endfassung) oder die Information tber das Tatigwerden des Wirtschafts-
prifers fir den Auftraggeber an einen Dritten bedarf der schriftlichen Zustim-
mung des Wirtschaftspriifers, es sei denn, der Auftraggeber ist zur Weiter-
gabe oder Information aufgrund eines Gesetzes oder einer behérdlichen
Anordnung verpflichtet.

(2) Die Verwendung beruflicher AuRerungen des Wirtschaftspriifers und die
Information tber das Tatigwerden des Wirtschaftspriifers fiir den Auftragge-
ber zu Werbezwecken durch den Auftraggeber sind unzul&ssig.

7. Médngelbeseitigung

(1) Bei etwaigen Méngeln hat der Auftraggeber Anspruch auf Nacherfiillung
durch den Wirtschaftspriifer. Nur bei Fehlschlagen, Unterlassen bzw. unbe-
rechtigter Verweigerung, Unzumutbarkeit oder Unméglichkeit der Nacherfiil-
lung kann er die Vergiitung mindern oder vom Vertrag zuriicktreten; ist der
Auftrag nicht von einem Verbraucher erteilt worden, so kann der Auftraggeber
wegen eines Mangels nur dann vom Vertrag zuriicktreten, wenn die erbrach-
te Leistung wegen Fehlschlagens, Unterlassung, Unzumutbarkeit oder
Unmdglichkeit der Nacherfiillung fir ihn ohne Interesse ist. Soweit dariiber
hinaus Schadensersatzanspriiche bestehen, gilt Nr. 9.

(2) Der Anspruch auf Beseitigung von Mangeln muss vom Auftraggeber
unverziglich in Textform geltend gemacht werden. Anspriiche nach Abs. 1,
die nicht auf einer vorsétzlichen Handlung beruhen, verjshren nach Ablauf
eines Jahres ab dem gesetzlichen Verjahrungsbeginn.

(3) Offenbare Unrichtigkeiten, wie z.B. Schreibfehler, Rechenfehler und
formelle Mangel, die in einer beruflichen AuRerung (Bericht, Gutachten und
dgl.) des Wirtschaftspriifers enthalten sind, kénnen jederzeit vom Wirt-
schaftspriifer auch Dritten gegeniiber berichtigt werden. Unrichtigkeiten, die
geeignet sind, in der beruflichen AuRerung des Wirtschaftspriifers enthaltene
Ergebnisse infrage zu stellen, berechtigen diesen, die AuRerung auch Dritten
gegeniiber zuriickzunehmen. In den vorgenannten Fallen ist der Auftragge-
ber vom Wirtschaftspriifer tunlichst vorher zu héren.

8. Schweigepflicht gegeniiber Dritten, Datenschutz

(1) Der Wirtschaftspriifer ist nach MaRgabe der Gesetze (§ 323 Abs. 1 HGB,
§ 43 WPO, § 203 StGB) verpflichtet, iiber Tatsachen und Umsténde, die ihm
bei seiner Berufstétigkeit anvertraut oder bekannt werden, Stillschweigen zu
bewahren, es sei denn, dass der Auftraggeber ihn von dieser Schweigepflicht
entbindet.

(2) Der Wirtschaftspriifer wird bei der Verarbeitung von personenbezogenen
Daten die nationalen und europarechtlichen Regelungen zum Datenschutz
beachten.

9. Haftung

(1) Fur gesetzlich vorgeschriebene Leistungen des Wirtschaftspriifers, insbe-
sondere Prifungen, gelten die jeweils anzuwendenden gesetzlichen Haf-
tungsbeschrénkungen, insbesondere die Haftungsbeschrénkung des § 323
Abs. 2 HGB.

(2) Sofern weder eine gesetzliche Haftungsbeschrénkung Anwendung findet
noch eine einzelvertragliche Haftungsbeschrankung besteht, ist die Haftung
des Wirtschaftsprifers fir Schadensersatzanspriiche jeder Art, mit Ausnah-
me von Schaden aus der Verletzung von Leben, Kérper und Gesundheit,
sowie von Schéden, die eine Ersatzpflicht des Herstellers nach § 1
ProdHaftG begriinden, bei einem fahrldssig verursachten einzelnen Scha-
densfall geméaR § 54a Abs. 1 Nr. 2 WPO auf 4 Mio. € beschrankt.

(3) Einreden und Einwendungen aus dem Vertragsverhéltnis mit dem Auf-
traggeber stehen dem Wirtschaftspriifer auch gegentiber Dritten zu.

(4) Leiten mehrere Anspruchsteller aus dem mit dem Wirtschaftsprifer
bestehenden Vertragsverhdltnis Anspriiche aus einer fahrldssigen Pflichtver-
letzung des Wirtschaftspriifers her, gilt der in Abs. 2 genannte Héchstbetrag
fur die betreffenden Anspriiche aller Anspruchsteller insgesamt.



(5) Ein einzelner Schadensfall im Sinne von Abs. 2 ist auch beziiglich eines
aus mehreren Pflichtverletzungen stammenden einheitlichen Schadens
gegeben. Der einzelne Schadensfall umfasst sémtliche Folgen einer Pflicht-
verletzung ohne Riicksicht darauf, ob Schéaden in einem oder in mehreren
aufeinanderfolgenden Jahren entstanden sind. Dabei gilt mehrfaches auf
gleicher oder gleichartiger Fehlerquelle beruhendes Tun oder Unterlassen als
einheitliche Pflichtverletzung, wenn die betreffenden Angelegenheiten mitei-
nander in rechtlichem oder wirtschaftichem Zusammenhang stehen. In
diesem Fall kann der Wirtschaftsprifer nur bis zur Héhe von 5 Mio. € in
Anspruch genommen werden. Die Begrenzung auf das Funffache der Min-
destversicherungssumme gilt nicht bei gesetzlich vorgeschriebenen Pflicht-
prufungen.

(6) Ein Schadensersatzanspruch erlischt, wenn nicht innerhalb von sechs
Monaten nach der schriftlichen Ablehnung der Ersatzleistung Klage erhoben
wird und der Auftraggeber auf diese Folge hingewiesen wurde. Dies gilt nicht
fur Schadensersatzanspriiche, die auf vorséatzliches Verhalten zuriickzufiih-
ren sind, sowie bei einer schuldhaften Verletzung von Leben, Kérper oder
Gesundheit sowie bei Schéden, die eine Ersatzpflicht des Herstellers nach §
1 ProdHaftG begriinden. Das Recht, die Einrede der Verjéhrung geltend zu
machen, bleibt unbertihrt.

10. Ergédnzende Bestimmungen fiir Priifungsauftrige

(1) Andert der Auftraggeber nachtraglich den durch den Wirtschaftspriifer
gepriften und mit einem Bestatigungsvermerk versehenen Abschluss oder
Lagebericht, darf er diesen Bestatigungsvermerk nicht weiterverwenden.

Hat der Wirtschaftspriifer einen Bestatigungsvermerk nicht erteilt, so ist ein
Hinweis auf die durch den Wirtschaftspriifer durchgefiihrte Prifung im Lage-
bericht oder an anderer fiir die Offentlichkeit bestimmter Stelle nur mit schrift-
licher Einwilligung des Wirtschaftspriifers und mit dem von ihm genehmigten
Wortlaut zulassig.

(2) Widerruft der Wirtschaftspriifer den Bestatigungsvermerk, so darf der
Bestatigungsvermerk nicht weiterverwendet werden. Hat der Auftraggeber
den Bestéatigungsvermerk bereits verwendet, so hat er auf Verlangen des
Wirtschaftsprifers den Widerruf bekanntzugeben.

(3) Der Auftraggeber hat Anspruch auf fiinf Berichtsausfertigungen. Weitere
Ausfertigungen werden besonders in Rechnung gestellt.

11. Ergédnzende Bestimmungen fiir Hilfeleistung in Steuersachen

(1) Der Wirtschaftsprifer ist berechtigt, sowohl bei der Beratung in steuerli-
chen Einzelfragen als auch im Falle der Dauerberatung die vom Auftraggeber
genannten Tatsachen, insbesondere Zahlenangaben, als richtig und vollstén-
dig zugrunde zu legen; dies gilt auch fir Buchfiihrungsauftrége. Er hat jedoch
den Auftraggeber auf von ihm festgestelite Unrichtigkeiten hinzuweisen.

(2) Der Steuerberatungsauftrag umfasst nicht die zur Wahrung von Fristen
erforderlichen Handlungen, es sei denn, dass der Wirtschaftsprifer hierzu
ausdricklich den Auftrag ibernommen hat. In diesem Fall hat der Auftragge-
ber dem Wirtschaftspriifer alle fur die Wahrung von Fristen wesentlichen
Unterlagen, insbesondere Steuerbescheide, so rechtzeitig vorzulegen, dass
dem Wirtschaftspriifer eine angemessene Bearbeitungszeit zur Verfiigung
steht.

(3) Mangels einer anderweitigen schriftlichen Vereinbarung umfasst die
laufende Steuerberatung folgende, in die Vertragsdauer fallenden Tatigkei-
ten:

a) Ausarbeitung der Jahressteuererklarungen fiir die Einkommensteuer,
Kérperschaftsteuer und Gewerbesteuer sowie der Vermégensteuererkls-
rungen, und zwar auf Grund der vom Auftraggeber vorzulegenden Jahres-
abschlisse und sonstiger fiir die Besteuerung erforderlicher Aufstellungen
und Nachweise

b) Nachpriifung von Steuerbescheiden zu den unter a) genannten Steuern

c) Verhandlungen mit den Finanzbehérden im Zusammenhang mit den
unter a) und b) genannten Erkl&rungen und Bescheiden

d) Mitwirkung bei Betriebspriifungen und Auswertung der Ergebnisse von
Betriebspriifungen hinsichtlich der unter a) genannten Steuern

e) Mitwirkung in Einspruchs- und Beschwerdeverfahren hinsichtlich der
unter a) genannten Steuern.

Der Wirtschaftspriifer beriicksichtigt bei den vorgenannten Aufgaben die
wesentliche verdffentlichte Rechtsprechung und Verwaltungsauffassung.

(4) Erhélt der Wirtschaftsprifer fir die laufende Steuerberatung ein Pau-
schalhonorar, so sind mangels anderweitiger schriftlicher Vereinbarungen die
unter Abs. 3 Buchst. d) und e) genannten Tétigkeiten gesondert zu honorie-
ren.

(5) Sofern der Wirtschaftspriifer auch Steuerberater ist und die Steuerbera-
tervergitungsverordnung fiir die Bemessung der Vergiitung anzuwenden ist,
kann eine héhere oder niedrigere als die gesetzliche Vergiitung in Textform
vereinbart werden.

(6) Die Bearbeitung besonderer Einzelfragen der Einkommensteuer, Kérper-
schaftsteuer, Gewerbesteuer, Einheitsbewertung und Vermégensteuer sowie
aller Fragen der Umsatzsteuer, Lohnsteuer, sonstigen Steuern und Abgaben
erfolgt auf Grund eines besonderen Auftrags. Dies gilt auch fir

a) die Bearbeitung einmalig anfallender Steuerangelegenheiten, z.B. auf
dem Gebiet der Erbschaftsteuer, Kapitalverkehrsteuer, Grunderwerbsteuer,

b) die Mitwirkung und Vertretung in Verfahren vor den Gerichten der Fi-
nanz- und der Verwaltungsgerichtsbarkeit sowie in Steuerstrafsachen,

c) die beratende und gutachtliche Tatigkeit im Zusammenhang mit Um-
wandlungen, Kapitalerhhung und -herabsetzung, Sanierung, Eintritt und
Ausscheiden eines Gesellschafters, Betriebsverdufierung, Liquidation und
dergleichen und

d) die Unterstiitzung bei der Erfilllung von Anzeige- und Dokumentations-
pflichten.

(7) Soweit auch die Ausarbeitung der Umsatzsteuerjahreserklérung als
zusétzliche Tétigkeit ibernommen wird, gehért dazu nicht die Uberpriifung
etwaiger besonderer buchmaRiger Voraussetzungen sowie die Frage, ob alle
in Betracht kommenden umsatzsteuerrechtlichen Vergiinstigungen wahrge-
nommen worden sind. Eine Gewahr fir die vollstéandige Erfassung der Unter-
lagen zur Geltendmachung des Vorsteuerabzugs wird nicht tibernommen.

12. Elektronische Kommunikation

Die Kommunikation zwischen dem Wirtschaftspriifer und dem Auftraggeber
kann auch per E-Mail erfolgen. Soweit der Auftraggeber eine Kommunikation
per E-Mail nicht wiinscht oder besondere Sicherheitsanforderungen stellt, wie
etwa die Verschlisselung von E-Mails, wird der Auftraggeber den Wirt-
schaftspriifer entsprechend in Textform informieren.

13. Vergiitung

(1) Der Wirtschaftspriifer hat neben seiner Gebiihren- oder Honorarforderung
Anspruch auf Erstattung seiner Auslagen; die Umsatzsteuer wird zusétzlich
berechnet. Er kann angemessene Vorschiisse auf Vergiitung und Auslagen-
ersatz verlangen und die Auslieferung seiner Leistung von der vollen Befrie-
digung seiner Anspriiche abhéngig machen. Mehrere Auftraggeber haften als
Gesamtschuldner.

(2) Ist der Auftraggeber kein Verbraucher, so ist eine Aufrechnung gegen
Forderungen des Wirtschaftspriifers auf Vergitung und Auslagenersatz nur
mit unbestrittenen oder rechtskréaftig festgestellten Forderungen zuléssig.

14. Streitschlichtungen

Der Wirtschaftspriifer ist nicht bereit, an Streitbeilegungsverfahren vor einer
Verbraucherschlichtungsstelle im Sinne des § 2 des Verbraucherstreitbeile-
gungsgesetzes teilzunehmen.

15. Anzuwendendes Recht

Fur den Auftrag, seine Durchfithrung und die sich hieraus ergebenden An-
spriiche gilt nur deutsches Recht.



