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GEWINN- UND VERLUSTRECHNUNG vom 01.01.2017 bis 31.12.2017 Seite 3
Medical Columbus AG
61462 Konigstein im Taunus
Geschéftsjahr Vorjahr
Euro Euro
1. Umsatzerlése 3.211.919,51 3.099.239,01
2. andere aktivierte Eigenleistungen 268.071,66 226.168,02
3. Gesamtleistung 3.479.991,17 3.325.407,03
4. sonstige betriebliche Ertrage
a) ordentliche betriebliche Ertrage
sonstige ordentliche Ertrage 20.860,84 25.526,27
b) Ertrage aus dem Abgang von Gegenstanden des Anla-
gevermodgens und aus Zuschreibungen zu Gegenstén-
den des Anlagevermdégens 1.003,34 180,50
¢) Ertrage aus der Aufldsung von Rickstellungen 8.072,48 17.867,39
d) sonstige Ertrage im Rahmen der gewdhnlichen Ge-
schéaftstatigkeit 229.524,97 83.238,81
259.461,63 126.812,97
5. Materialaufwand
a) Aufwendungen fiir Roh-, Hilfs- und Betriebsstoffe und fur
bezogene Waren 269,80 2.013,76
b) Aufwendungen fur bezogene Leistungen 61.620,13 61.921,78
61.889,93 63.935,54
6. Personalaufwand
a) Léhne und Gehalter 1.881.662,85 1.792.034,53
b) soziale Abgaben und Aufwendungen flr Altersversorgung
und fur Unterstitzung 345.037,78 320.902,58
2.226.700,63 2.112.937,11
- davon fir Altersversorgung Euro 26.418,03
(Euro 22.854,49)
7. Abschreibungen
auf immaterielle Vermégensgegensténde des Anlage-
vermoégens und Sachanlagen 207.230,86 167.807,00
8. sonstige betriebliche Aufwendungen
a) ordentliche betriebliche Aufwendungen
aa) Raumkosten 101.328,54 83.843,74
ab) Versicherungen, Beitrage und Abgaben 15.755,97 16.128,18
ac) Reparaturen und instandhaltungen 41.960,72 27.683,72
ad) Fahrzeugkosten 41.551,49 42.858,76
ae) Werbe- und Reisekosten 81.257,53 75.258,54
af) Kosten der Warenabgabe 95.961,44 75.116,12
ag) Beratungsleistungen 28.167,29 51.849,18
ah) durch Gesellschaftsform bedingte Kosten 96.231,55 86.593,61
ai) verschiedene betriebliche Kosten 215.263,69 194.224,17
717.478,22 653.556,02
Ubertrag 1.243.631,38 1.107.540,35
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Medical Columbus AG
61462 Kénigstein im Taunus
Geschéftsjahr Vorjahr
Euro Euro
Ubertrag 1.243.631,38 1.107.540,35
717.478,22 653.556,02
b) Verluste aus dem Abgang von Gegenstanden des Ania-
gevermdgens 14.791,80 2.011,35
c) Verluste aus Wertminderungen oder aus dem Abgang von
Gegenstanden des Umlaufvermégens und Einstellungen in
die Wertberichtigung zu Forderungen 0,00 201.400,00
732.270,12 856.967,37
9. sonstige Zinsen und ahnliche Ertrage 30.166,67 10.616,05
- davon aus verbundenen Unternehmen Euro 30.166,67
(Euro 10.262,50)
10. Zinsen und &hnliche Aufwendungen 0,00 16,63
11. Jahresiiberschuss 541.527,93 261.172,40
12. Verlustvortrag aus dem Vorjahr 6.000.779,47 6.261.951,87
13. Bilanzverlust 5.459.251,54 6.000.779,47
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Anhang

A. ALLGEMEINE ANGABEN ZUM JAHRESABSCHLUSS

Die Medical Columbus AG hat ihren Sitz in Kénigstein im Taunus und ist eingetragen in das Handelsregister
beim Amtsgericht Kénigstein im Taunus unter der Register-Nummer HRB 4906. Die Geselischaft ist zum Bi-
lanzstichtag eine kleine Kapitalgeselischaft i.S.d. § 267 Abs. 1 HGB. Bei der Aufstellung des Jahresabschlus-
ses wird von den Erleichterungen fur kleine Kapitalgesellschaften Gebrauch gemacht. Es wird freiwillig ein La-

gebericht aufgestellt.

Die Aktien der Gesellschaft werden seit dem 3. Juni 2005 im Freiverkehr gehandelt. Der Freiverkehr ist kein
organisierter Markt i.S.d. § 2 Abs. 5 WpHG.

Die Gliederung der Bilanz erfolgte gemaR § 266 HGB, die Gliederung der Gewinn- und Verlustrechnung ge-
maR § 275 Abs. 2 HGB (Gesamtkostenverfahren). Die Schutzklauseln des § 286 Abs. 4 HGB wurden in An-

spruch genommen.
Die Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden wurden stetig zum Vorjahr angewandt.

Das Geschaéftsjahr beginnt am 1. Januar des Kalenderjahres und endet am 31. Dezember.
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B. ANGABEN ZU BILANZIERUNGS- UND BEWERTUNGSMETHODEN

Nach § 248 Abs. 2 HGB aktiviert die Geselischaft Entwicklungskosten der zum Abschlussstichtag noch in
Entwicklung befindlichen selbst geschaffenen immateriellen Vermégensgegenstande in Héhe von EUR
268.071,66. Die Bewertung der Herstellungskosten erfolgt nach § 255 Abs. 2 a HGB.

Die Kosten fir externe Dienstleister wurden direkt auf die Zugangskonten gebucht.

Die immateriellen Vermdgensgegenstdnde werden zu Anschaffungskosten bzw. Herstellungskosten ange-
setzt und planmaig tber eine betriebsgewdhnliche Nutzungsdauer von 3 bis 10 Jahren abgeschrieben.

Das Sachanlagevermdégen wird zu Anschaffungs- bzw. Herstellungskosten, vermindert um planméanige, nut-
zungsbedingte Abschreibungen, angesetzt. Die Abschreibungen werden linear ber eine betriebsgewdhnliche

Nutzungsdauer von 3 bis 13 Jahren vorgenommen.

Das Finanzanlagevermdgen ist zu den Anschaffungskosten bzw. dem niedrigeren beizulegenden Wert ange-
setzt.

Roh-, Hilfs-, Betriebsstoffe und Waren werden zu Anschaffungskosten bzw. zu den jeweils niedrigeren beizu-
legenden Werten bewertet; die niedrigeren beizulegenden Werte werden im Wesentlichen nach den Verhait-
nissen am Beschaffungsmarkt, aber unter Berucksichtigung der Einsatzméglichkeit der Bestdnde ermittelt.
Abwertungen fur Bestandsrisiken, die sich aus der Lagerdauer und verminderter Verwertbarkeit ergeben,

werden in angemessenem und ausreichendem Umfang vorgenommen.

Die Forderungen und sonstigen Vermégensgegensténde werden grundsatzlich zu Nominalbetragen oder An-
schaffungskosten bewertet. Erkennbare Risiken werden durch Wertberichtigungen bericksichtigt.

Zum Bilanzstichtag waren Ausgaben vor dem Abschlussstichtag, soweit sie Aufwendungen fir eine be-
stimmte Zeit nach diesem Tag darstellen, zum Zweck der Periodenabgrenzung als Rechnungsabgren-

zungsposten in die Bilanz einzustellen.

Die sonstigen Rickstellungen bericksichtigen alle zum Zeitpunkt der Bilanzerstellung erkennbaren Risiken
und ungewissen Verpflichtungen und werden mit den nach vernunftiger kaufmannischer Beurteilung erforder-

lichen Erfallungsbetragen angesetzt.

Die Bewertung der Verbindlichkeiten erfolgt zum jeweiligen Erflllungsbetrag.
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C. ANGABEN ZUR BILANZ

Unter dem Finanzanlagevermoégen wird die 100 %ige Beteiligung am Grundkapital von CHF 100.000,00 (EUR
60.245,00) der Medical Columbus (Schweiz) AG mit Sitz in CH-8602 Wangen ZH ausgewiesen. Im Ge-
schaftsjahr 2017 erzielte diese Gesellschaft einen Jahresgewinn von CHF 28.217,94 und verfugt Gber ein Ei-
genkapital von CHF 306.384,68.

Ferner wird unter dem Finanzanlagevermoégen die 51-%ige Beteiligung am Grundkapital von EUR 12.750,00
der mediQon Medical Columbus GmbH mit Sitz in Hannover ausgewiesen. Im Geschéaftsjahr 2017 erzielte
diese Gesellschaft einen Jahresverlust von EUR 529.070,98 und verfugt Uber einen Eigenkapitalfehlbetrag
von EUR 1.052.919,99.

Unter den Forderungen und sonstige Vermogensgegenstande sind Forderungen mit einer Restlaufzeit von
mehr als einem Jahr in Héhe von EUR 1.200.000,00.

Das voli eingezahlte und eingetragene Grundkapital betragt zum Bilanzstichtag 2.222.124 EUR und ist einge-
teilt in 2.222.124 auf den Inhaber lautende Stlickaktien. Die Aktie wird seit 3. Juni 2005 im Freiverkehr der
Frankfurter Wertpapierbtrse (WKN 661 830) notiert.

Auf Grund der von der Hauptversammlung vom 10. Juli 2014 erteilten Erméachtigung ist die Erhéhung des
Grundkapitals um 202.011 EUR auf 2.222.124 EUR durchgefuhrt. Durch Beschluss des Aufsichtsrats vom
29. Marz 2017 wurde §4 der Satzung (Grundkapital) gedndert.

Die Hauptversammiung vom 7. Juli 2017 hat die Anderung von §4 Ziffer 4 u. 5 der Satzung (Grundkapital) be-
schlossen. Der Vorstand ist durch Beschluss der Hauptversammlung vom 7. Juli 2017 ermd&chtigt, das
Grundkapital bis zum 6. Juli 2022 mit Zustimmung des Aufsichtsrates um bis zu 1.111.062 EUR gegen
Bar-und/oder Sacheinlage einmal oder mehrmals zu erhéhen, wobei das Bezugsrecht der Aktionére ausge-

schlossen werden kann (Genehmigtes Kapital 2017/1).

Unter den Rickstellungen werden im Wesentlichen die Aufwendungen fur noch nicht genommene Urlaube,

Tantiemen, ausstehende Aufsichtsratsvergitungen sowie ausstehende Rechnungen bilanziert.

Samtliche Verbindlichkeiten haben eine Restlaufzeit bis zu einem Jahr. Es bestehen keine Verbindlichkeiten,
die durch Pfandrechte oder &hnliche Rechte besichert sind.
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D. ANGABEN ZUR GEWINN- UND VERLUSTRECHNUNG

Bei den Umsatzerlésen handelt es sich um Eriése aus Errichtung von Kommunikationsplattformen fur Kran-
kenhausgruppen, Erlése aus der Vergabe von Lizenzen fir die Datenbank Navigator und Erlése aus dem Be-
reich Transaktion. Die Lizenzvertrage werden in der Regel iiber einen Zeitraum von 12 Monaten abgeschlos-

sen. Zum Bilanzstichtag sind daher die bereits vereinnahmten Lizenzumséatze zeitanteilig abgegrenzt.

Bei den sonstigen betrieblichen Ertragen handelt es sich im Wesentlichen um Ertrage aus der Aufldsung von
Rickstellungen und internen Leistungsverrechnungen mit der medlQon Medical Columbus GmbH.

Ebenso beinhalten die sonstigen betrieblichen Ertrage eine Wertaufholung der Darlehensforderung ggi.
mediQon Medical Columbus GmbH.

Die sonstigen betrieblichen Aufwendungen beinhalten insbesondere Werbe- und Reisekosten, Verwaltungs-

kosten (Miete, Biiro- und EDV-Bedarf), Aufsichtsratsvergiitungen sowie Beratungskosten.

E. SONSTIGE ANGABEN

1. Haftungsverhiltnisse und sonstige finanzielle Verpflichtungen

Der nach § 268 Abs. 8 HGB ausschittungsgesperrte Betrag betragt aufgrund der in Entwickiung befindlichen
selbst geschaffenen immateriellen Vermoégensgegensténde EUR 2.346.910,42.

Steuerliche Verlustvortrage wurden bei der Berechnung aktiver latenter Steuern gem. § 274 Abs. 1 S. 4 HGB
bericksichtigt. Von der Méglichkeit, einen Aktiv-Posten fur latente Steuerertrage zu bilden, wurde It. § 274
Abs. 1 S. 2 HGB kein Gebrauch gemacht.

Es bestehen Haftungsverhéaltnisse aufgrund einer Burgschaft fir ein Leasing der Firma mediQon Medical Co-
lumbus GmbH in Hohe von TEUR 8. Die Verpflichtung ist nicht zu passivieren, da die medlQon Medical Co-
lumbus GmbH bisher alle falligen Verpflichtungen planmagig erfillt hat und mit einer Inanspruchnahme unse-

rer Gesellschaft nicht zu rechnen ist.

Sonstige finanzielle Verpflichtungen bestehen in Héhe von TEUR 73. Sie ergeben sich aus der Anmietung
von Geschaftsraumen in Konigstein im Taunus und Koblenz in Héhe von TEUR 30. Verschiedene Fahrzeuge
und Geschéaftsausstattung wurden im Wege des Leasings beschafft. Der Gesamtbetrag der zukinftigen Lea-
singraten betragt TEUR 43. Auflerdem bestehen Verpflichtungen aus dem Abschluss eines Kooperationsver-
trages. Die Gesellschaft hat sich in diesem Vertrag zur Entwickiung von Softwareschnittstellen verpflichtet.

Die Zahl der 2017 durchschnittlich beschaftigten Arbeitnehmer betréagt 31.
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2, Angaben liber die Geschaftsfiihrung

Zum Vorstandsmitglied war im Geschaftsjahr 2017 bestelit:

1. Herr Dirk Isenberg, Usingen, Dipl.-Kaufmann

Zu Mitgliedern des Aufsichtsrates waren im Geschéftsjahr 2017 gewahit:

1. Herr Lars Ahns, KéIn, Investmentmanager

2. Herr Till Moysies, Eltville, IT - und Managementberater,

3. Herr Prof.Dr.med.Dr.rer.pol.Christian Thielscher, Lohmar, Hochschullehrer (Vorsitzender),

Herr Lars Ahns ist auRerdem Mitglied folgender Aufsichtsgremien:

1. Mitglied des Aufsichtsrates der MAX 21 AG, Weiterstadt

3. Konzernverhiltnisse

Die Medical Columbus AG ist oberstes Mutterunternehmen. Aufgrund der groflenabhéngigen Befreiung des
§ 293 HGB hat sie keinen Konzernabschluss aufzustellen.

4. Ergebnisverwendung

Der Vorstand schiagt vor, den Bilanzverlust in Hohe von EUR 5.459.251,54, bestehend aus dem Jahresiiber-
schuss in H6he von EUR 541.527,93 und dem Verlustvortrag von EUR 6.000.779,47 auf neue Rechnung vor-

zutragen.
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5. Nachtragsbericht

Am 2. Februar 2018 veroffentlichte die Medical Columbus AG eine ad hoc Meldung Uber eine mogliche Be-

zugsrechts-Kapitalerhdhung aus genehmigtem Kapital, mit folgendem Wortlaut:

Die medical columbus AG prift aktuell Investitionsmaéglichkeiten zur Ausweitung der Geschéaftstatigkeit. Je
nach Ausgang der Analyse kann dies zu einer Kapitalerhéhung unter teilweiser Ausnutzung des Genehmigten
Kapitals 2017 /| fuhren. In diesem Fall soll die Kapitalerh6hung durch die Ausgabe von voraussichtlich bis zu
mindestens 650.000 neuer, auf den Inhaber lautender Stuickaktien gegen Bareinlagen im Rahmen einer Be-
zugsrechtsemission durchgefuhrt werden. Beschlisse des Vorstands und des Aufsichtsrats zur Durchflihrung
der Kapitalerhohung sind noch nicht gefasst worden. Die medical columbus AG wird rechizeitig weitere Infor-

mationen und Einzelheiten zur geplanten Kapitalerhdhung veréffentlichen.

Zum Zeitpunkt der Prifung des Lageberichts wurde noch keine Entscheidung getroffen, ob und in welchem
Umfang eine Kapitalerhéhung durchgefiihrt werden soll. Der Beschluss untermauert aber die Uberzeugung
des Managements, fir die Gesellschaft weitere Wachstumsoptionen erschlielen zu wollen, sei dies im

Stammgeschaft der Gesellschaft oder der Tochtergesellschaften.

Mit Wirkung zum 1. Januar 2018 hat das schwedische Unternehmen Pagero den MC Mitbewerber HBS aus
Oberhausen tUbernommen. Diese Ubernahme fithrt zu deutlichen Verschiebungen der Marktanteile der
eCommerce-Anbieter im europaischen Krankenhausmarkt und ist daher fur die weiteren strategischen Pla-
nungen der Gesellschaft relevant. Es wird in den kommenden Monaten zu kiléren sein, wie wieder Balance in
die Marktanteilsverteilung gebracht werden kann. Hierzu finden Gespréche mit allen Akteuren statt.

Solange noch nicht geklart ist, ob die vorgenannte Situation bei Medical Columbus zum Erwerb von Mitbe-
werbern oder der Abgabe von Teilen des Geschéfts an Mitbewerber, oder zum Erhalt des status quo fihren
wird, wird die Gesellschaft keine Kapitalerhéhung durchfihren. Das Management ist bestrebt, eine rasche
Entscheidung herbeizufiihren, um Planungssicherheit herzustellen, die fur die anstehenden Investitionen Vor-

aussetzung ist.

Koénigstein im Taunus, den 30. April 2018

Dirk Isenberg (der Vorstand)
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Lagebericht

A. Grundlagen des Unternehmens

Strategische Ausrichtung

In den vergangenen 20 Jahren wurde der Druck auf die deutschen Krankenh&user kontinuierlich erhoht.
Aufgrund einer drastischen Verklrzung der Verweildauer von 11,4 auf 7,3 Tage pro Patient sanken die Bele-
gungstage in den Krankenhausern von 182,6 Mio. auf 142,2 Mio. Hierdurch konnten Kapazitaten abgebaut
werden und die Krankenhausbetten sanken von 609.123 auf 498.768. Auch die Zahl der Krankenh&user sank
von 2325 auf 1951.

Die Konzentrationswelle im Gesundheitswesen setzt sich aufgrund des hohen Drucks zur Steigerung der Pro-
duktivitat der Leistungserbringer weiter fort. Sie ist die Konsequenz daraus, dass sich die erforderlichen Pro-

duktivitatssteigerungen ohne arbeitsteilige Verbundldsungen nicht mehr realisieren lassen.

Zwar hat sich die Privatisierungswelle auf dem deutschen Markt etwas verlangsamt, was den gré3ten deut-
schen Privatklinikbetreiber Helios aus dem Fresenius Konzern dazu bewogen hat, in Spanien eine Akquisition
in Hohe von 5,76 Mrd. € zu tatigen. Es ist derzeit noch nicht absehbar, ob die deutschen privaten Klinikbe-
treiber verstarkt im Ausland Akquisitionen tatigen, wenn sich die Zahl der Ubernahmeoptionen im Inland nicht
erhéht.

Auch bei den Einkaufsgemeinschaften gelten heute andere Mindestgréfien als noch vor wenigen Jahren und
so ist die Zahl der Player weiter gesunken, in Deutschland auf nunmehr 7. Die beiden kleinsten Anbieter laut
einer Studie zu Einkaufsgemeinschaften aus dem Jahr 2016 sind bereits vom Markt verschwunden. Die Ten-
denz zu weiterem Wachstum der groRen Einkaufsgemeinschaften und dem Verschwinden kleinerer wird sich

weiter fortsetzen, sofern nicht Player mittlerer Gréf3e fusionieren.

Die Marktveranderungen haben auch unmittelbaren Einfluss auf die Medical Columbus AG und ihre Mitbe-
werber. Es gibt weniger Krankenhauser, und diese sind haufig in einem Verbund zusammengeschlossen, der
Uber ein zentrales IT-System organisiert wird. Ein Klinikverbund wie bspw. die Marienhaus GmbH verfugt
uber ein zentralisiertes Warenwirtschaftssystem und ein Zentrallager fur die 15 Krankenhduser des Ver-
bunds. Die Bestellungen der Hauser werden bereits gebiindelt an Medical Columbus tbergeben. Die Bunde-
lung von Beschaffungsprozessen bei Kliniktragern und Logistikzentren fihrt zu einer Verringerung der Zahl
der Bestellungen im System. Da eCommerce-Dienstleister wie Medical Columbus von den Lieferanten pro
ubermittelten Auftrag vergiitet werden, sinkt mit der Konzentration der Krankenhausbetreiber auch das Markt-

potential fur eCommerce.

Die Konzentration der potentiellen Kunden auf Krankenhaus- wie auch gleichermalien auf Seiten von Indu-
strie und Handel hat aber noch eine weitere Konsequenz: Weniger potentielle Kunden verhandeln mit der
gleichen Zahl an eCommerce-Dienstleistern. Es gibt also weniger Kunden zu verteilen, die um ihre Markt- und
Verhandlungsposition wissen. Dieser Umstand hat in den letzten Jahren zu sinkenden Margen fur Transaktio-

nen (elektronische Bestellungen) gefuhrt.
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Die Dienstleister versuchen sich im Wettbewerb verstarkt durch zu ihrem originéren Geschéft komplementére
Dienste und Produkte zu differenzieren, wie Scanner- oder Schrank-Modul-Lésungen fiir Krankenh&user, Da-
tenverarbeitungs- oder Digitalisierungsdienstleistungen mittels OCR-Komponenten.

Das wiederum bedeutet, dass die Dienstleister wie Medical Columbus in erheblichem Umfang in zusatzliche

Losungskomponenten investieren missen, in einem insgesamt schrumpfenden Markt.

In einem solchen Marktumfeld gilt es die Markifthrerschaft zu erlangen oder eine profitable Nische zu finden.
Die Marktfuhrerschaft lasst sich in einem fragmentierten Markt nicht mehr organisch erreichen. Dazu sind be-

reits zu viele Marktanteile besetzt, so dass sich Marktfihrerschaft nur durch Akquisitionen erfangen lasst.

Der D-A-CH Markt war bisher im Wesentlichen von den Anbietern GHX, HBS und Medical Columbus gepréagt.
Es gibt noch einen kleineren deutschen Anbieter (GSG) und im Bereich der Krankenhausapotheken das Un-

ternehmen PharrmaMall, das von der Pharmaindustrie gestitzt wird.

Mit Wirkung zum 01.01.2018 hat die schwedische Pagero die HBS Ubernommen, so dass sich bei den eCom-
merce-Dienstleistern die GroRenverhaltnisse verschoben haben, sowohl hinsichtlich Kundenzahl, als auch
hinsichtlich der Anzahi der Markte, der Mitarbeiter und der Investitionsbudgets.

Es ist davon auszugehen, dass sich der Konzentrationsprozess bei den eCommerce-Dienstleistern weiter
fortsetzen wird und unmittelbaren Einfluss auf die Geschéaftsentwicklung der Medical Columbus AG nehmen
wird. Vorstand und Aufsichtsrat der Gesellschaft haben im abgelaufenen Geschaftsjahr alle denkbaren Optio-

nen intensiv diskutiert.

Medical Columbus positioniert sich im aktuellen Wettbewerbsumfeld vor allem tUber seinen Produkt-Daten-
pool, der integraler Bestandteil fur die nachgelagertén Prozesse in der elekironischen Bestellabwicklung so-
wie der analytischen Auswertung elektronischer Bestellprozesse ist. Die Kopplung der Bestellprozesse an ei-
nen Datenpool erméglicht umfassende Analytik, die Mitbewerber in dieser Form nicht im Portfolio haben, be-

dingt aber auch kostenintensivere Produktionsprozesse als beim Mitbewerb.

Die aktuellen Lésungsbausteine der Gesellschaft gliedern sich wie folgt:
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MC Navigator (Datenpool)

Die Referenzdatenbank MC Navigator ist Europas grofite Datenbank fir medizinische Produkte und bietet
Einkaufsorganisationen im Krankenhaus aber auch dem medizinischen Fachhandel eine optimale Auswahl
an geeigneten Produkten. Um in den Uber 8 Mio. Artikel umfassenden Sortimenten der Gber 7.000 gelisteten
Anbieter medizin-technischer Produkte leicht navigieren zu kénnen, werden diese in ein einheitliches Format
konvertiert und in einem von Medical Columbus entwickelten Warengruppensystem klassifiziert. Dieses Wa-
rengruppensystem ist so differenziert, dass die im MC Navigator gelisteten Artikel mit Gber 200.000 generi-
schen Artikelbezeichnungen verglichen werden kénnen. Der MC Navigator schafft damit eine der wesentli-

chen Voraussetzungen fir Effektivitat im Einkauf: Transparenz!

MC Transactor (eCommerce)

Der MC Transactor ist die von Medical Columbus entwickelte und betriebene Transaktionsplattform, die Kran-
kenhausern eine automatisierte Bestellabwicklung ermdéglicht, ohne dass diese Eingriffe in ihren IT-Systemen
vornehmen missen. Die unterschiedlichen IT-Systeme der Krankenhduser werden Uber IT-Schnittstellen an
den MC Transactor angebunden und erméglichen somit einen elektronischen Datenaustausch. Uber ein
Mapping werden die uneinheitlichen Produktbezeichnungen der Krankenhauser mit dem Datenstandard MC
Navigator abgeglichen und in ein einheitliches Datenformat Gberfuhrt. In der Folge ist Medical Columbus in
der Lage, Uber eine einzige Schnittstelle einem Unternehmen in dem von ihm gewunschten Datenformat die
Bestellungen aller an den MC Transactor angebundenen Krankenh&user zu ibermitteln. Hierdurch reduzieren
sich die Fehlerraten, die Durchlaufzeiten verringern sich, die manuelle Erfassung von Auftréagen entfalit.
Durch die Automatisierung von administrativen Standardprozessen wird eine weitere Voraussetzung zur Sy-

stemverbesserung geschaffen: Die Erhdhung der Effizienz!

MC Communicator (Mappings/Projekte)

Strategisches Beschaffungsmanagement wie auch strategisches Verkaufsmanagement benétigen Informa-
tionen. Die individuellen, nicht kompatiblen Daten der Krankenh&user sind hierfur ungeeignet, da sie nicht in-
formationstechnisch ausgewertet werden kénnen. Die automatisierten Beschaffungsprozesse der Kranken-
hauser bilden den Schlussel zu aggregierten Informationen, da die Automatisierung der Prozesse eine Nor-
mierung der Informationen voraussetzt. Der MC Transactor schafft damit nicht nur die Voraussetzung fur
mehr Effizienz, er schafft auch die Voraussetzung fir tagesaktuelle Controllingdaten, die Grundlage fur die

Steuerung der Beschaffungs-, respektive Vertriebsaktivitaten sind.
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B. Wirtschaftsbericht

Marktposition

Mit der Transaktionsplattform MC Transactor zielt Medical Columbus auf den gesamten européischen Kli-
nikmarkt. Mit mehr als 10.000 Kliniken (ca. 1,9 Mio. Betten), Gber 6.000 verschiedenen Lieferanten und 28
Mrd. Euro Umsatz fur medizinisches Verbrauchsmaterial ist die Européische Union nach den USA der zweit-
grofite Krankenhaus-Beschaffungsmarkt. Das Kundenspektrum konzentriert sich aktuell auf die Markte
Deutschland, Osterreich und Schweiz. MC ist bestrebt, die Marktanteile zunachst in den deutschsprachigen
europaischen Landern auszubauen, wenngleich die Referenzdatenbank MC Navigator in Deutsch, Englisch

und Franzoésisch angeboten wird.

Der Erfolg des Geschaftsmodells fir den Bereich MC Transactor wird im Wesentlichen von zwei Komponen-
ten bestimmt: dem Anschluss strategisch wichtiger Klinikgruppen und Krankenhé&user auf der einen Seite und
umsatzstarker Lieferanten aus der Medical- und Pharmaindustrie auf der anderen Seite. Je mehr Indu-
strie-Lieferanten in die elektronische Bestellplattform von Medical Columbus integriert werden kénnen, desto

starker steigen das fakturierbare Transaktionsvolumen und die fir das Unternehmen erzielbaren Erlose.

Das uber Medical Columbus gemanagte Transaktionsvolumen konnte auch in 2017 weiter gesteigert wer-
den, und zwar auf 1,662 Mrd. Euro gegeniber 1,604 Mrd. Euro in 2016. Der Marktanteil konnte damit weiter
ausgebaut werden. Allerdings reichen die Zuwéachse auf der Volumenseite nur dazu, um sinkende Margen zu

kompensieren.

Umsatzentwicklung

Die Gesellschaft erzielte im Geschéftsjahr 2017 Umsatzeriése in Héhe von 3.212 TEUR gegeniiber 3.099
TEUR im Vorjahr, was einer Steigerung von 3,6% entspricht.

Das Transaktionsvolumen im umsatzstarksten Geschéftsbereich MC Transactor wurde von 1,604 Mrd. EUR
auf 1,662 Mrd. EUR ebenfalls um 3,6% gesteigert.

Die Lizenzeinnahmen aus dem Datenpool MC Navigator betrugen 513 TEUR, was rund 15% der Gesamtlei-
stung entspricht. Die Einnahmen aus dem Geschéftsbereich MC Communicator beliefen sich auf 166 TEUR
(5%). Im Bereich MC Transactor konnten 1.422 TEUR umgesetzt werden (41%).

Aus der internen Leistungsverrechnung mit der Medical Columbus (Schweiz) AG konnten 1.106 TEUR (31%)
generiert werden, aus der Aktivierung von Eigenleistungen 268 TEUR (7%) und aus sonstigen Erlosen 33

TEUR (1%).
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Investitionen

Im Geschaftsjahr 2017 investierte das Unternehmen 639 TEUR in den weiteren Ausbau von medcol 2.0. Der
Gesamtwert an selbst geschaffenen gewerblichen Schutzrechten und dhnlichen Rechten und Werten erhthte
sich auf 2.347 TEUR.

Im Dezember 2017 wurden nach dem Modul ,Core Data”, in dem die fur die Geschéaftsprozesse des Unter-
nehmens relevanten Adress- und Personendaten verwaltet werden, zwej weitere Module in Betrieb genom-
men. Das Modul ,Product Management” beinhaltet den Import, die Speicherung und Weiterverarbeitung von
Produktdaten. Es ist das Nachfolgemodul zum Produkt ,mc navigator. Das Modul ,Product Management" ist
Voraussetzung fur den Betrieb des Moduls , Transaction Management® und der Nachfolger des Produkts ,mc

transactor”.

Im Laufe des Geschaftsjahres 2018 sollen alle bestehenden Geschaftsbeziehungen fur den elektronischen

Bestelldatenaustausch auf medcol 2.0 migriert werden.

in 2017 wurde ferner noch das medcol 2.0 Modul ,mc smart scan" in Betrieb genommen. Die App fur
Scan-Prozesse wurde mit einem ersten industriekunden erfolgreich umgesetzt und soll in 2018 weiter aus-
gebaut und vertrieben werden. mc smart scan deckt bereits jetzt einen Teil der Funktionalitdt des Produkts

,MC Scan” ab. MC Scan soll daher nicht neu entwickelt werden, sondern die mc smart scan integriert werden.

Modul OCR soll nicht weiter verfolgt werden. Entsprechend wurden die in diesem Modul aktivierten Eigen-

leistungen in Hohe von 15 TEUR wertberichtigt.

Als weiteres Modul hinzugekommen ist der ,GPO Manager‘. Dieses ermdglicht Einkaufsgemeinschaften die
informatorische Verarbeitung von Vertréagen, Preislisten, Bonusvereinbarungen sowie Controllingdaten von
Mitgliedern wie auch Lieferanten. Grundlage hierflr sind die Adress- und Produktdaten aus medcol 2.0.
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Beteiligungen

Die Medical Columbus AG halt eine 100%ige Beteiligung an der schweizerischen Tochtergesellschaft Medical
Columbus (Schweiz) AG, welche fir die Marktbearbeitung in der Schweiz zusténdig ist. Das Aktienkapital be-
tragt 100.000 CHF und ist in 100.000 Inhaberaktien zu je 1 CHF gestiickelt. Die Tochtergesellschaft erwirt-
schaftete per 31.12.2017 Umsatzerlése in Hohe von 1.198 TCHF sowie einen Gewinn in Héhe von 28,2
TCHF.

Zudem halt die Medical Columbus AG eine 51%ige Beteiligung an der im Geschaftsjahr 2016 gegrundeten
medIQon Medical Columbus GmbH. Die Gesellschaft versteht sich als Informationsspezialist der Gesund-
heitsbranche und bietet Kunden der Healthcare-Industrie konsolidierte Markt- und Spezialdaten, beispiels-
weise zur Analyse der Versorgungssituation in einer bestimmten Region und zur Interpretation moglicher
Leistungsportfolios. Grundlage der Beteiligung ist ein Beteiligungsvertrag, der ein Darlehn zur Anschubfi-

nanzierung in Héhe von bis zu 1,2 Mio. EUR vorsieht.

Der Geschaftsverlauf in 2016 verlief langsamer als geplant, so dass 2017 von der Medical Columbus AG ein
weiteres Gesellschafterdarlehn in Hohe von bis zu 400 TEUR gewaéhrt wurde.

Nachdem im ersten Geschéftsjahr 2016 Umsatzerldse in Hohe von 58 TEUR und ein Ergebnis in H&he von
-549 TEUR erzielt wurden, konnte die wirtschaftliche Situation der Geselischaft massiv verbessert werden.
So lagen die Umsatzerlése in 2017 bei 370 TEUR und das Ergebnis bei -529 TEUR. Der Ausblick in 2018 ist
positiv und das Erreichen der Profitabilitét zu erwarten. Der Auftragsbestand fir 2018 iag im Januar 2018 be-
reits bei 834 TEUR.

Per 31.12.2016 wurde dem Vorsichtsprinzip folgend eine Wertberichtigung auf die gewahrten Darlehn in H6-
he von 200 TEUR vorgenommen. Diese vorsorglich vorgenommene Wertberichtigung ist vor dem Hinter-
grund des Ergebnisses in 2017 und der Planung fir 2018 nicht mehr erforderlich. Durch die Auflésung der
Wertberichtigung entsteht ein periodenfremder Ertrag in Hoéhe von 200 TEUR fur das Geschaftsjahr 2017.

Vermdégenslage

Zum 31. Dezember 2017 betragt die Bilanzsumme der Medical Columbus AG 4.430 TEUR (Vorjahr: 3.214
TEUR). Die Bilanzsumme hat sich insbesondere durch den Ausbau selbst geschaffener immaterieller Vermo-
gensgegenstande (medcol 2.0) sowie durch die Ausweitung von Forderungen gegeniiber verbundenen Un-
ternehmen (medlQon Medical Columbus GmbH) deutlich erhéht. Zu berticksichtigen ist hierbei der durch die
Kapitalerhthung vom 29.03.2017 erfolgte Mittelzufluss in Hohe von 596 TEUR.
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Eigenkapital

Bis zum Stichtag 31. Dezember 2017 hat sich die Summe des bilanziellen Eigenkapitals um den ausgewiese-
nen Jahrestberschuss (542 TEUR) sowie die zusatzlichen Mittel aus der Kapitalerh6hung (596 TEUR) von
2.906 TEUR auf 4.044 TEUR erhoht.

Die Ausstattung der Medical Columbus AG mit Eigenkapital entspricht dem gegenwartigen Geschaftsumfang
und dem fur das kommende Geschaftsjahr 2018 zu erwartenden organischen Wachstum. Um ubrigen be-
steht ein genehmigtes Kapital in Hohe von 1.111.062 EUR.

Zum Geschaftsjahresende befinden sich keine eigenen Aktien im Besitz des Unternehmens.

Fremdkapital

Im Geschéftsjahr 2017 ging das Unternehmen keine mittel- und langfristigen Verbindlichkeiten ein. Zum Bi-
lanzstichtag 31. Dezember 2017 bestanden ausschlieRlich kurzfristige Verbindlichkeiten in Hohe von 187
TEUR (Vorjahr: 181 TEUR).

Finanzmittel und Innenfinanzierung

Zur Sicherstellung des Kapitalbedarfs zur Finanzierung von Investitionen in medcol 2.0 sowie zur Bereitstel-
lung des vereinbarten Darlehns in Hohe von 400 TEUR an die mediQon Medical Columbus GmbH wurde am
20.03.2017 eine Kapitalerhthung durchgefuhrt. Das Grundkapital der Geselischaft wurde dabei um 202
TEUR sowie die Kapitalriicklage um 394 TEUR erhoht.

Ertragslage

Die Gesellschaft weist zum 31.12.2017 einen Jahresiiberschuss in Hohe von 542 TEUR (Vorjahr: 261 TEUR)
aus. Das abgelaufene Geschéaftsjahr verlief damit deutlich besser als erwartet. Im Prognosebericht des letz-

ten Jahresabschlusses gingen wir von einem Verlust in Héhe von ca. 200 TEUR aus.

Es ist anzumerken, dass das Ergebnis des Vorjahres durch eine Wertberichtigung in Héhe von 200 TEUR auf
ein der Tochtergesellschaft mediQon Medical Columbus GmbH gewahrtes Darlehn belastet wurde. Aufgrund
der positiven Geschéaftsentwicklung der mediQon Medical Columbus GmbH wurde dieser Betrag in 2017 wie-

der erloswirksam.

Das Ergebnis pro Aktie betrug 0,24 € (Vorjahr: 0,13 €).
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C. Nachtragsbericht

Ein wesentliches Modu! zur Erweiterung der medcol 2.0-Plattform bildet der GPO-Manager, ein Informa-
tions-Management-System fir Krankenhaus-Einkaufsgemeinschaften, das auf die Adress- und Produktdaten
der medcol 2.0-Plattform aufsetzt. Der GPO-Manager erméglicht es Einkaufsgemeinschaften als Mandant auf
der MC-Plattform eigene Ansprechpartner zu pflegen, Produktdaten um Preisdaten zu erganzen, Rahmenver-
trage zu hinterlegen, die Abrechnung von Jahresendboni zu verwalten sowie alle von Krankenhdusern wie
auch Lieferanten bereitgesteliten Beschaffungsdaten zu controllen. Hierzu gehért auch die Simulation von
Verhandlungsergebnissen, also die Berechnung des Einflusses neu verhandelter Vertrage und Preise auf die

einzelnen Mitglieder der Einkaufsgemeinschaft.

Eine fuhrende deutsche Einkaufsgemeinschaft hat am 07.03.2017 einen Letter of Intent unterschrieben, der
die Erarbeitung eines Pflichtenhefts fur den GPO Manager und eines darauf basierenden Angebots fur die Li-
zenzierung des Moduls beinhalten sollte. Der Vertrag Uber die Lizenzierung des GPO Managers sieht eine
Mindestlaufzeit von 5 Jahren vor.

Dies ist ein wichtiger Schritt im Ausbau der Zusammenarbeit mit der Einkaufsgemeinschaft, aber auch im

Ausbau des Portfolios an Produkten, die sich auf der medcol 2.0-Plattform integrieren lassen.

Am 2. Februar 2018 veroffentlichte die Medical Columbus AG eine ad hoc Meldung tber eine mogliche Be-
zugsrechts-Kapitalerhdhung aus genehmigtem Kapital, mit folgendem Wortlaut:

Die medical columbus AG priift aktuell Investitionsmdéglichkeiten zur Ausweitung der Geschaftstatigkeit. Je
nach Ausgang der Analyse kann dies zu einer Kapitalerh6hung unter teilweiser Ausnutzung des Genehmigten
Kapitals 2017 /| fihren. In diesem Fall soll die Kapitalerh6hung durch die Ausgabe von voraussichtlich bis zu
mindestens 650.000 neuer, auf den Inhaber lautender Stlickaktien gegen Bareinlagen im Rahmen einer Be-
zugsrechtsemission durchgefihrt werden. Beschlisse des Vorstands und des Aufsichtsrats zur Durchfithrung
der Kapitalerhdhung sind noch nicht gefasst worden. Die medical columbus AG wird rechtzeitig weitere Infor-

mationen und Einzelheiten zur geplanten Kapitalerhéhung veroffentlichen.

Zum Zeitpunkt der Prifung des Lageberichts wurde noch keine Entscheidung getroffen, ob und in welchem
Umfang eine Kapitalerhéhung durchgefiihrt werden soll. Der Beschluss untermauert aber die Uberzeugung
des Managements, fur die Gesellschaft weitere Wachstumsoptionen erschlieften zu wollen, sei dies im

Stammgeschaft der Gesellschaft oder der Tochtergesellschaften.

Mit Wirkung zum 1. Januar 2018 hat das schwedische Unternehmen Pagero den MC Mitbewerber HBS aus
Oberhausen (bernommen. Diese Ubernahme fiihrt zu deutlichen Verschiebungen der Marktanteile der
eCommerce-Anbieter im europdischen Krankenhausmarkt und ist daher fiur die weiteren strategischen Pla-
nungen der Gesellschaft relevant. Es wird in den kommenden Monaten zu kléren sein, wie wieder Balance in

die Marktanteilsverteilung gebracht werden kann.
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D. Prognosebericht

Die Migration von medcol 2.0 konnte im Dezember 2017 gestartet werden und entspricht qualitativ bisher un-
seren Erwartungen. Wir gehen davon aus, dass wir die Umstellung unserer Transaktionsplattform bis Ende

des 2. Quartals 2018 abschlieflen werden kénnen.

in der zweiten Jahreshélfte werden wir uns auf die Implementierung der sogenannten Rickdokumente des
Transaktionsgeschéfts konzentrieren. Die Rickdokumente umfassen elektronische Auftragsbestatigungen,

Lieferscheine und insbesondere Rechnungen.

Die Abschreibungen auf medcol 2.0 hatten in 2017 noch geringen Einfluss auf das Ergebnis, werden aber in
2018 ergebnismindernd wirken. Dieser Umstand ist in unserer Planung ber{icksichtigt.

Wir planen ferner erste Umséatze mit Krankenhausern in den Niederlanden zu erzielen. Die vertraglichen

Grundlagen hierfur wurden in 2017 geschaffen.

Auflerdem ist geplant, das Projekt ,GPO Manager" abzuschiielen und in Betrieb zu nehmen. Der GPO Ma-

nager ist wesentlicher Baustein in unseren Annahmen flir die Umsatzsteigerungen.

Weitere zusatzliche Eriése erwarten wir aus dem Produkt ,mc smart scan®, das von einem Hersteller chirur-
gischen Nahtmaterials bereits bestellt wurde. Weitere Anfragen anderer Krankenhaus-Lieferanten liegen vor,

so dass wir von weiteren Erlésen fir dieses Produkt ausgehen.

Auf der Kostenseite wird das Ergebnis nicht nur von deutlich gestiegenen Abschreibungen belastet werden,
sondern auch fur noch immer hohe Kosten fir externe IT-Dienstleister, die im Rahmen der medcol 2.0 Mi-
gration bengtigt werden. Ab dem 2. Halbjahr sollen die Kosten fur externe IT-Dienstleister sukzessive redu-

ziert werden.

Wie auch im Vorjahr gehen wir von einer leichten Steigerung des uber uns gemanagten Transaktionsvolu-

mens aus, sowie davon, dass wir die Margen fur das Transaktionsgeschéft in 2018 halten kénnen.

Ferner erwarten wir, dass die mediQon Medical Columbus GmbH mit ihrem Bestandsgeschaft die Profitabi-
fitat erreichen wird, so dass fur die Finanzierung des Geschaftsbetriebs keine weiteren Mittel mehr anfallen.
Weitere Wachstumsoptionen in das Geschaft werden gepruft, sind aber zum aktuellen Zeitpunkt noch in der

Validierung.

Vor dem Hintergrund der erwahnten Annahmen gehen wir fur das Geschéaftsjahr 2018 von einem Ergebnis in

Héhe von ca. 150 TEUR aus.

Konigstein im Taunus, den 30. April 2018

Dirk Isenberg (der Vorstand)
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Bestatigungsvermerk des Abschlusspriifers

Bestatigungsvermerk des Abschlussprifers

Wir haben den Jahresabschluss — bestehend aus Bilanz, Gewinn- und Verlustrechnung sowie Anhang — unter Einbezie-
hung der Buchfithrung und den Lagebericht der Medical Columbus AG fur das Geschaftsjahr vom 1. Januar bis 31. De-
zember 2017 geprift. Die Buchfiihrung und die Aufstellung von Jahresabschluss und Lagebericht nach den deutschen
handelsrechtlichen Vorschriften liegen in der Verantwortung der gesetzlichen Vertreter der Gesellschaft. Unsere Aufga-
be ist es, auf der Grundlage der von uns durchgefiihrten Prifung eine Beurteilung Uber den Jahresabschluss unter Ein-

beziehung der Buchfilhrung und iber den Lagebericht abzugeben.

Wir haben unsere Jahresabschlusspriifung nach § 317 HGB unter Beachtung der vom Institut der Wirtschaftspriifer
(IDW) festgestellten deutschen Grundséatze ordnungsmaRiger Abschlusspriifung vorgenommen. Danach ist die Prifung
so zu planen und durchzufithren, dass Unrichtigkeiten und VerstoRe, die sich auf die Darstellung des durch den Jahres-
abschluss unter Beachtung der Grundsatze ordnungsmaBiger Buchfuhrung und durch den Lagebericht vermittelten Bil-
des der Vermégens-, Finanz- und Ertragslage wesentlich auswirken, mit hinreichender Sicherheit erkannt werden. Bei
der Festlegung der Priifungshandlungen werden die Kenntnisse Uber die Geschéaftstatigkeit und Uber das wirtschaftliche
und rechtliche Umfeld der Gesellschaft sowie die Erwartungen Giber mdgliche Fehler berticksichtigt. Im Rahmen der Prii-
fung werden die Wirksamkeit des rechnungslegungsbezogenen internen Kontrollsystems sowie Nachweise flr die An-
gaben in Buchfithrung, Jahresabschluss und Lagebericht Uiberwiegend auf der Basis von Stichproben beurteilt. Die Pri-
fung umfasst die Beurteilung der angewandten Bilanzierungsgrundséatze und der wesentlichen Einschatzungen der ge-
setzlichen Vertreter sowie die Wirdigung der Gesamtdarstellung des Jahresabschlusses und des Lageberichts. Wir sind
der Auffassung, dass unsere Prifung eine hinreichend sichere Grundlage fiir unsere Beurteilung bildet.

Unsere Prifung hat zu keinen Einwendungen gefuhrt.

Nach unserer Beurteilung aufgrund der bei der Priifung gewonnenen Erkenntnisse entspricht der Jahresabschluss den
gesetzlichen Vorschriften und vermittelt unter Beachtung der Grundsatze ordnungsméaBiger Buchfiihrung ein den tat-
s&chlichen Verhaltnissen entsprechendes Bild der Vermégens-, Finanz- und Ertragslage der Gesellschaft. Der Lagebe-
richt steht in Einklang mit dem Jahresabschluss, entspricht den gesetzlichen Vorschriften, vermittelt insgesamt ein zu-
treffendes Bild von der Lage der Gesellschaft und stellt die Chancen und Risiken der zukiinftigen Entwicklung zutreffend

dar.

Aschaffenburg, den 30. April 2018
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1. Geltungsbereich

(1) Die Auftragsbedingungen gelten fur Vertrage zwischen Wirtschaftsprifern
oder Wirtschaftsprifungsgeselischaften (im Nachstehenden zusammenfas-
send Wirtschaftspriifer* genannt) und ihren Auftraggebern tber Priffungen,
Steuerberatung, Beratungen in wirtschaftlichen Angelegenheiten und sonsti-
ge Auftrdge, soweit nicht etwas anderes ausdriicklich schriftlich vereinbart
oder gesetzlich zwingend vorgeschrieben ist.

(2) Dritte kénnen nur dann Anspriche aus dem Vertrag zwischen Wirt-
schaftsprifer und Auftraggeber herleiten, wenn dies ausdriicklich vereinbart
ist oder sich aus zwingenden gesetzlichen Regelungen ergibt. Im Hinblick auf
solche Ansprilche gelten diese Auftragsbedingungen auch diesen Dritten
gegeniber.

Z. Umfang und Ausflihrung des Auftrags

(1) Gegenstand des Auftrags ist die vereinbarte Leistung, nicht ein bestimm-
ter wirtschaftlicher Erfolg. Der Auftrag wird nach den Grundsétzen ordnungs-
mafiger Berufsausiibung ausgefihrt. Der Wirtschaftsprifer Gbernimmt im
Zusammenhang mit seinen Leistungen keine Aufgaben der Geschaftsfith-
rung. Der Wirtschaftspriifer ist fiir die Nutzung oder Umsetzung der Ergebnis-
se seiner Leistungen nicht verantwortlich. Der Wirtschaftsprifer ist berechtigt,
sich zur Durchfithrung des Auftrags sachverstandiger Personen zu bedienen.

{2) Die Bericksichtigung auslandischen Rechts bedarf — aufter bei betriebs-
wirtschaftlichen Priifungen — der ausdriicklichen schriftlichen Vereinbarung.

(3) Andert sich die Sach- oder Rechtslage nach Abgabe der abschlieBenden
beruflichen AuRerung, so ist der Wirtschaftspriifer nicht verpflichtet, den
Auftraggeber auf Anderungen oder sich daraus ergebende Folgerungen
hinzuweisen.

3. Mitwirkungspfliichten des Aufiraggebers

(1) Der Auftraggeber hat dafiir zu sorgen, dass dem Wirtschaftsprifer alle fir
die Ausfilhrung des Auftrags notwendigen Unterlagen und weiteren Informa-
tionen rechtzeitig (bermittelt werden und ihm von allen Vorgéngen und
Umstanden Kenntnis gegeben wird, die fur die Ausfihrung des Auftrags von
Bedeutung sein kénnen. Dies gilt auch fur die Unterlagen und weiteren
Informationen, Vorgénge und Umstande, die erst wahrend der Tatigkeit des
Wirtschaftsprifers bekannt werden. Der Auftraggeber wird dem Wirtschafts-
prifer geeignete Auskunftspersonen benennen.

(2) Auf Verlangen des Wirtschaftspriifers hat der Auftraggeber die Vollstan-
digkeit der vorgelegten Unterlagen und der weiteren Informationen sowie der
gegebenen Auskiinfte und Erkldrungen in einer vom Wirtschaftsprifer formu-
lierten schriftichen Erkldrung zu bestétigen.

4. Sicherung der Unabhingigkeit

(1) Der Auftraggeber hat alles zu unterlassen, was die Unabhéngigkeit der
Mitarbeiter des Wirtschaftsprifers gefdhrdet. Dies gilt fur die Dauer des
Auftragsverhiltnisses insbesondere fir Angebote auf Anstellung oder Uber-
nahme von Organfunktionen und fir Angebote, Auftrdge auf eigene Rech-
nung zu Gbernehmen,

(2) Sollte die Durchfithrung des Auftrags die Unabhangigkeit des Wirtschafts-
priifers, die der mit ihm verbundenen Unternehmen, seiner Netzwerkunter-
nehmen oder solcher mit ihm assoziierten Unternehmen, auf die die Unab-
hangigkeitsvorschriften in gieicher Weise Anwendung finden wie auf den
Wirtschafispriifer, in anderen Auftragsverhéltnissen beeintrachtigen, ist der
Wirtschaftsprifer zur auBBerordentlichen Kiindigung des Auftrags berechtigt.

5, Berichterstatiung und mindliche Auskinfte

Soweit der Wirtschaftspriifer Ergebnisse im Rahmen der Bearbeitung des
Auftrags schriftlich darzustellen hat, ist alleine diese schriftliche Darstellung
maRgebend. Entwiirfe schriftlicher Darstellungen sind unverbindlich. Sofern
nicht anders vereinbart, sind mindliche Erkldrungen und Auskinfte des
Wirtschaftspriifers nur dann verbindlich, wenn sie schriftlich bestatigt werden.
Erklarungen und Auskiinfte des Wirtschaftsprifers auBerhalb des erteilten
Auftrags sind stets unverbindiich.

6. Weitergabe einer beruflichen AuBerung des Wirtschaftspriifers

(1) Die Weitergabe beruflicher AuBerungen des Wirtschaftspriifers (Arbeits-
ergebnisse oder Ausziige von Arbeitsergebnissen — sei es im Entwurf oder in
der Endfassung) oder die Information iber das Tatigwerden des Wirtschafts-
priifers fir den Auftraggeber an einen Dritten bedarf der schriftlichen Zustim-
mung des Wirtschaftspriifers, es sei denn, der Auftraggeber ist zur Weiter-
gabe oder Information aufgrund eines Gesetzes oder einer behdrdlichen
Anordnung verpflichtet.

(2) Die Verwendung beruflicher Auerungen des Wirtschaftspriifers und die
Information Giber das Tatigwerden des Wirtschaftspriifers fir den Auftragge-
ber zu Werbezwecken durch den Auftraggeber sind unzuléssig.

7. Midngetbeseitigung

(1) Bei etwaigen Méngeln hat der Auftraggeber Anspruch auf Nacherfiliung
durch den Wirtschaftspriifer. Nur bei Fehischlagen, Unterlassen bzw. unbe-
rechtigter Verweigerung, Unzumutbarkeit oder Unmdglichkeit der Nacherfl-
lung kann er die Vergiitung mindern oder vom Vertrag zuriicktreten; ist der
Auftrag nicht von einem Verbraucher erteilt worden, so kann der Aufiraggeber
wegen eines Mangels nur dann vom Vertrag zuriicktreten, wenn die erbrach-
te Leistung wegen Fehlschlagens, Unterlassung, Unzumutbarkeit oder
Unmdglichkeit der Nacherfillung fiir ihn ohne Interesse ist. Soweit dariiber
hinaus Schadensersatzanspriche bestehen, gilt Nr. 9.

(2) Der Anspruch auf Beseitigung von Mangeln muss vom Auftraggeber
unverziiglich in Textform geltend gemacht werden. Anspriiche nach Abs. 1,
die nicht auf einer vorsétzlichen Handlung beruhen, verjghren nach Ablauf
eines Jahres ab dem gesetzlichen Verjahrungsbeginn.

(3) Offenbare Unrichtigkeiten, wie z.B. Schreibfehler, Rechenfehler und
formelle Mangel, die in einer beruflichen AuRerung (Bericht, Gutachten und
dgl.) des Wirtschaftspriifers enthalten sind, kénnen jederzeit vom Wirt-
schaftspriifer auch Dritten gegeniiber berichtigt werden. Unrichtigkeiten, die
geeignet sind, in der beruflichen AuBerung des Wirlschaftspriifers enthaltene
Ergebnisse infrage zu stellen, berechtigen diesen, die Aukerung auch Dritten
gegeniiber zuriickzunehmen. In den vorgenannten Fallen ist der Auftragge-
ber vom Wirtschaftsprfer tunlichst vorher zu horen.

8. Schweigepflicht gegeniiber Dritten, Datenschuiz

(1) Der Wirtschaftspriifer ist nach MaRgabe der Gesetze (§ 323 Abs. 1 HGB,
§ 43 WPO, § 203 StGB) verpflichtet, Gber Tatsachen und Umsténde, die ihm
bei seiner Berufstatigkeit anvertraut oder bekannt werden, Stillschweigen zu
bewahren, es sei denn, dass der Auftraggeber ihn von dieser Schweigepflicht
entbindet.

(2) Der Wirtschaftsprifer wird bei der Verarbeitung von personenbezogenen
Daten die nationalen und europarechtlichen Regelungen zum Datenschutz
beachten.

9. Haftung

(1) Fur gesetzlich vorgeschriebene Leistungen des Wirtschaftsprifers, insbe-
sondere Prifungen, geiten die jeweils anzuwendenden gesetzlichen Haf-
tungsbeschrénkungen, insbesondere die Haftungsbeschrénkung des § 323
Abs. 2 HGB.

(2) Sofern weder eine gesetzliche Haftungsbeschrankung Anwendung findet
noch eine einzelvertragliche Haftungsbeschrankung besteht, ist die Haftung
des Wirtschaftsprifers fur Schadensersatzanspriiche jeder Art, mit Ausnah-
me von Schaden aus der Verletzung von Leben, Kérper und Gesundheit,
sowie von Schiden, die eine Ersatzpflicht des Herstellers nach § 1
ProdHaftG begriinden, bei einem fahrldssig verursachten einzelnen Scha-
densfall gemaR § 54a Abs. 1 Nr. 2 WPO auf 4 Mio. € beschréankt.

(3) Einreden und Einwendungen aus dem Vertragsverhéltnis mit dem Auf-
traggeber stehen dem Wirtschaftsprifer auch gegeniber Dritten zu.

(4) Leiten mehrere Anspruchsteller aus dem mit dem Wirtschaftsprifer
bestehenden Vertragsverhdltnis Anspriiche aus einer fahridssigen Pflichtver-
letzung des Wirtschaftsprifers her, gilt der in Abs. 2 genannte Héchstbetrag
fir die betreffenden Anspriiche aller Anspruchsteller insgesamt.



(5) Ein einzelner Schadensfall im Sinne von Abs. 2 ist auch beziiglich eines
aus mehreren Pflichtverletzungen stammenden einheitlichen Schadens
gegeben. Der einzelne Schadensfall umfasst sémtliche Folgen einer Pflicht-
verletzung ohne Ricksicht darauf, ob Schaden in einem oder in mehreren
aufeinanderfolgenden Jahren entstanden sind. Dabei gilt mehrfaches auf
gleicher oder gleichartiger Fehlerquelie beruhendes Tun oder Unterlassen als
einheitliche Pflichtverletzung, wenn die betreffenden Angelegenheiten mitei-
nander in rechtlichem oder wirtschaftlichem Zusammenhang stehen. In
diesem Fall kann der Wirtschaftsprifer nur bis zur Hohe von 5 Mio. € in
Anspruch genommen werden. Die Begrenzung auf das Finffache der Min-
destversicherungssumme gilt nicht bei gesetzlich vorgeschriebenen Pflicht-
prifungen.

(6) Ein Schadensersatzanspruch erlischt, wenn nicht innerhalb von sechs
Monaten nach der schriftlichen Ablehnung der Ersatzleistung Klage erhoben
wird und der Aufiraggeber auf diese Folge hingewiesen wurde. Dies gilt nicht
fur Schadensersatzanspriiche, die auf vorsatzliches Verhalten zuritckzuflh-
ren sind, sowie bei einer schuldhaften Verletzung von Leben, Kérper oder
Gesundheit sowie bei Schaden, die eine Ersatzpflicht des Herstellers nach §
1 ProdHaftG begriinden. Das Recht, die Einrede der Verjahrung geltend zu
machen, bleibt unberiihrt.

10. Ergédnzende Bestimmungen fir Priifungsauftrdge

(1) Andert der Auftraggeber nachtraglich den durch den Wirtschaftsprifer
gepriiften und mit einem Bestatigungsvermerk versehenen Abschluss oder
Lagebericht, darf er diesen Bestétigungsvermerk nicht weiterverwenden.

Hat der Wirtschaftspriifer einen Bestatigungsvermerk nicht erteilt, so ist ein
Hinweis auf die durch den Wirtschaftspriifer durchgefiihrie Profung im Lage-
bericht oder an anderer fiir die Offentlichkeit bestimmter Stelle nur mit schrift-
licher Einwilligung des Wirtschaftspriifers und mit dem von ihm genehmigten
Wortlaut zul&ssig.

(2) Widerruft der Wirtschaftspritffer den Bestatigungsvermerk, so darf der
Bestatigungsvermerk nicht weiterverwendet werden. Hat der Auftraggeber
den Bestitigungsvermerk bereits verwendet, so hat er auf Verlangen des
Wirtschaftspriifers den Widerruf bekanntzugeben.

(3) Der Auftraggeber hat Anspruch auf funf Berichtsausfertigungen. Weitere
Ausfertigungen werden besonders in Rechnung gestelit.

14. Erganzende Bestimmungen fir Hilfeleistung in Steuersachen

(1) Der Wirtschaftspriifer ist berechtigt, sowohl bei der Beratung in steuerli-
chen Einzelfragen als auch im Falle der Dauerberatung die vom Auftraggeber
genannten Tatsachen, insbesondere Zahlenangaben, als richtig und vollstan-
dig zugrunde zu legen; dies giit auch fiir Buchfihrungsauftrage. Er hat jedoch
den Auftraggeber auf von ihm festgestellte Unrichtigkeiten hinzuweisen.

(2) Der Steuerberatungsauftrag umfasst nicht die zur Wahrung von Fristen
erforderfichen Handlungen, es sei denn, dass der Wirtschaftsprifer hierzu
ausdriicklich den Auftrag ibernommen hat. In diesem Fall hat der Auftragge-
ber dem Wirtschaftspriifer alle fur die Wahrung von Fristen wesentlichen
Unterlagen, insbesondere Steuerbescheide, so rechtzeitig vorzulegen, dass
dem Wirtschaftspriifer eine angemessene Bearbeitungszeit zur Verfugung
steht.

(3) Mangels einer anderweitigen schriftlichen Vereinbarung umfasst die
laufende Steuerberatung foigende, in die Vertragsdauer fallenden Téatigkei-
ten:

a) Ausarbeitung der Jahressteuererkldrungen fur die Einkommensteuer,
Karperschafisteuer und Gewerbesteuer sowie der Vermégensteuererklé-
rungen, und zwar auf Grund der vom Auftraggeber vorzulegenden Jahres-
abschlilsse und sonstiger fir die Besteuerung erforderlicher Aufsteliungen
und Nachweise

b) Nachpriifung von Steuerbescheiden zu den unter a) genannten Steuern

¢) Verhandiungen mit den Finanzbehdrden im Zusammenhang mit den
unter a) und b) genannten Erklarungen und Bescheiden

d) Mitwirkung bei Betriebspriifungen und Auswertung der Ergebnisse von
Betriebspriifungen hinsichtlich der unter a) genannten Steuern

e) Mitwirkung in Einspruchs- und Beschwerdeverfahren hinsichtlich der
unter a) genannten Steuern.

Der Wirtschaftsprifer beriicksichtigt bei den vorgenannten Aufgaben die
wesentliche veréffentlichte Rechisprechung und Verwaltungsauffassung.

(4) Erhalt der Wirischaftsprifer fiir die laufende Steuerberatung ein Pau-
schalhonorar, so sind mangels anderweitiger schriftlicher Vereinbarungen die
unter Abs. 3 Buchst. d) und e) genannten Tétigkeiten gesondert zu honorie-
ren.

(5) Sofern der Wirtschaitspriifer auch Steuerberater ist und die Steuerbera-
tervergiitungsverordnung fir die Bemessung der Vergitung anzuwenden ist,
kann eine hohere oder niedrigere als die gesetzliche Vergltung in Textform
vereinbart werden.

(6) Die Bearbeitung besonderer Einzelfragen der Einkommensteuer, Korper-
schaftsteuer, Gewerbesteuer, Einheitsbewertung und Vermogensteuer sowie
aller Fragen der Umsatzsteuer, Lohnsteuer, sonstigen Steuern und Abgaben
erfolgt auf Grund eines besonderen Aufirags. Dies gilt auch fiir

a) die Bearbeitung einmalig anfallender Steuerangelegenheiten, z.B. auf
dem Gebiet der Erbschaftsteuer, Kapitalverkehrsteuer, Grunderwerbsteuer,

b) die Mitwirkung und Vertretung in Verfahren vor den Gerichten der Fi-
nanz- und der Verwaltungsgerichtsbarkeit sowie in Steuerstrafsachen,

c) die beratende und gutachtliche Tétigkeit im Zusammenhang mit Um-
wandlungen, Kapitalerh6hung und -herabsetzung, Sanierung, Eintritt und
Ausscheiden eines Gesellschafters, Betriebsverdulerung, Liquidation und
dergleichen und

d) die Unterstiitzung bei der Erfullung von Anzeige- und Dokumentations-
pflichten.

(7) Soweit auch die Ausarbeitung der Umsatzsteuerjahreserkldrung als
zusétzliche Tatigkeit Ubernommen wird, gehort dazu nicht die Uberprifung
etwaiger besonderer buchmaRiger Voraussetzungen sowie die Frage, ob alle
in Betracht kommenden umsatzsteuerrechtlichen Verglinstigungen wahrge-
nommen worden sind. Eine Gewahr fir die vollstandige Erfassung der Unter-
lagen zur Geltendmachung des Vorsteuerabzugs wird nicht ibernommen.

12. Elekironische Kommunikation

Die Kommunikation zwischen dem Wirtschaftsprifer und dem Auftraggeber
kann auch per E-Mail erfolgen. Soweit der Auftraggeber eine Kommunikation
per E-Mail nicht wiinscht oder besondere Sicherheitsanforderungen stelit, wie
etwa die Verschliisselung von E-Mails, wird der Auftraggeber den Wirt-
schaftspriifer entsprechend in Textform informieren.

13. Vergiitung

(1) Der Wirtschaftsprifer hat neben seiner Gebuhren- oder Honorarforderung
Anspruch auf Erstattung seiner Auslagen; die Umsatzsteuer wird zusétzlich
berechnet. Er kann angemessene Vorschilsse auf Vergiitung und Auslagen-
ersatz verlangen und die Auslieferung seiner Leistung von der volien Befrie-
digung seiner Anspriiche abhéingig machen. Mehrere Auftraggeber haften als
Gesamtschuldner.

(2) Ist der Auftraggeber kein Verbraucher, so ist eine Aufrechnung gegen
Forderungen des Wirtschaftsprifers auf Verglitung und Auslagenersatz nur
mit unbestrittenen oder rechiskraftig festgestellten Forderungen zulassig.

14. Streitschlichtungen

Der Wirtschaftspriifer ist nicht bereit, an Streitbeilegungsverfahren vor einer
Verbraucherschlichtungsstelle im Sinne des § 2 des Verbraucherstreitbeile-
gungsgesetzes teilzunehmen.

15, Anzuwendendes Recht

Fur den Auftrag, seine Durchfilhrung und die sich hieraus ergebenden An-
spriche gilt nur deutsches Recht.



