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Nanogate-Konzern im Uberblick

2017 2016
Umsatz 239.173 186.231 112452
Gesamtleistung 251.152 190919 116.856
Rohertragsmarge
(in %, bezogen auf Umsatz) 58,3 60,5 62,7
EBITDA 24.170 21547 12378
EBIT 6.751 7.258 4632
EBT 1.682 3.862 3.373
Konzernergebnis 1.410 2.805 2498
Ergebnis je Aktie
(in Euro, unverwadssert) 0,29 0,64 0,70
Bilanzsumme 338.438 235.104 156.424
Eigenkapital 112.455 93.728 65.823
Eigenkapitalquote (in %) 33,2 399 421
Liquide Mittel 38.209 20.281 22.578
Cashflow aus fortgefiihrter betrieblicher Tatigkeit 18.384 14.878 10.794
Cashflow aus Investitionen (ohne externes Wachstum) -36.256 -10.640 -7.284
Mitarbeiter (Jahresdurchschnitt) 1.717 1.209 715
Umsatz je Mitarbeiter 139 154 157
Marktkapitalisierung zum Jahresende* 114.488 214.104 143.799
Dividende** (in Euro) 0,11 0,11 0,11

*Quelle: Bloomberg **Vorschlag fiir 2018
Bezogen auf den Nanogate-Konzern (nach IFRS, Angaben in TEUR)
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NANOGATE SE - A WORLD OF NEW SURFACES

Nanogate ist ein weltweit fiihrendes Technologieunternehmen fiir designorientierte, multi-
funktionale Komponenten und Oberflachen. Wir verfligen Uber eine internationale Marktpra-
senz und eigene Produktionskapazitaten auf beiden Seiten des Atlantiks. Nanogate entwickelt
und produziert hochwertige Oberflachen und Komponenten und stattet diese mit zusatzli-
chen Eigenschaften (beispielsweise antihaftend, kratzbestandig, korrosionsschiitzend) aus.

Als langjahriger Innovationspartner bietet Nanogate Unternehmen unterschiedlicher Bran-
chen die vielfaltigen Mdglichkeiten, die sich auf Basis neuer Materialien ergeben. Ziel ist es,
mit multifunktionalen Oberflachen, beispielsweise aus Kunststoff oder Metall, und innovativen
Kunststoffkomponenten die Produkte und Prozesse der Kunden zu verbessern sowie Umwelt-

vorteile zu erzielen. Als Systemhaus decken wir die Wertschopfungskette breit ab: das Design

und Engineering, die Werkstoffentwicklung fiir Oberflichensysteme, die Serienbeschichtung
unterschiedlicher Substrate sowie die Produktion und Veredelung vollstandiger Kunststoff-
komponenten.

Mit Technologie von Nanogate

* werden Elektronik, Multifunktionalitdt und hochwertiges Design vereint.
¢ erhalten Oberflachen neue Eigenschaften und zusatzliche Funktionen.
werden vollig neue Bedienkonzepte fiir Gerate aller Art entwickelt.
erfahren Kunststoffe zukunftsweisende Einsatzgebiete.
bekommen Produkte umweltfreundliche Eigenschaften.

Wir schaffen Werte. Fiir unsere Kunden, unsere Aktionare, unsere Mitarbeiter sowie
fiir die Umwelt und die Gesellschaft.
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Gebundelte Systemkompetenz

fur Hochleistungsoberflachen und innovative Hightech-Komponenten:
A world of new surfaces
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Vorwort

Brief an die Aktionare

Sehr geehrte Aktionire, sehr gechrte Damen und Herren,

innerhalb von 20 Jahren hat sich Nanogate von einem Startup im universitiren Umfeld zu einem
international fithrenden Technologiekonzern fiir designorientierte, multifunktionale Komponenten und
Oberflichen entwickelt. Seit dem Start 1999 sind wir kontinuierlich gewachsen und heute weltweit an
zehn Produktionsstandorten mit mehr als 1.700 Mitarbeitern vertreten. Internationale Konzerne und
Marken wie Airbus, BSH, Daimler, Ford und Junghans zihlen zu unseren Abnehmern, die wir als
Innovationspartner regelmiflig iiber viele Jahre begleiten. Tiglich verlassen tausende Komponenten fiir
unsere Kunden in unterschiedlichen Branchen unsere Produktionsstitten. Nanogate bietet heute ein weit
gefichertes Technologieportfolio und deckt die Wertschopfungskette breit ab. Zugleich verfigen wir tiber
eine starke Auftragsbasis im dreistelligen Millionenbereich und einen anhaltend hohen Auftragseingang.
Auf dieser Basis haben wir nun das Zukunftsprogramm Nanogate Excellence International (NXI) initiiert.
Damit stellen wir den Konzern ungeachtet anfinglicher Belastungen effizienter auf und méchten unsere

hervorgehobene Marktposition ausbauen.

Umsatzprognose fiir 2018 iibertroffen

Unseren anhaltenden Wachstumskurs setzten wir auch im vergangenen Geschiftsjahr fort: Mit einem
Umsatz von 239,2 Mio. Euro haben wir unsere zu Jahresbeginn genannte Guidance von 220 Mio. Euro
tibertroffen. Somit legte der Umsatz im Vergleich zu 2017 knapp 30 Prozent zu. Trotz der Kosten fiir die
laufende Innovationsoffensive sowie Transaktions- und Integrationskosten fiir Beteiligungen stieg das
operative Ergebnis (EBITDA) auf 24,2 Mio. Euro, sodass wir unser Ergebnisziel erreicht haben. Erwar-
tungsgemif ist das Konzernergebnis von Finanzierungskosten und planmif8igen Abschreibungen fiir
unsere Investitionen geprigt und belief sich auf 1,4 Mio. Euro. Wir halten an unserer Dividendenpolitik
fest und schlagen der Hauptversammlung erneut eine Dividende von 0,11 Euro je Aktie vor. Somit
beteiligen wir unsere Anteilseigner am finanziellen Erfolg des Unternehmens und wahren zugleich unsere
Finanzkraft. Der Wachstumskurs spiegelt sich ebenfalls im operativen Cashflow wider, der insbesondere
von Anlaufkosten fiir die neuen Groflauftrige mit Projektstart im Jahr 2019 belastet ist. Mit {iber

30 Prozent liegt die Eigenkapitalquote jedoch weiterhin auf einem angemessenen Niveau.

Wettbewerbskraft gestirkt und Technologieportfolio ausgeweitet

2018 haben wir mit zahlreichen Mafinahmen und Projekten die Marktposition und das Absatzpotenzial
von Nanogate gestirkt. Mit den neuen Standorten in der Slowakei und in Osterreich erschlieRen wir
weitere Mirkte und profitieren zugleich von den niedrigeren Kosten in der Slowakei. Mit dem Erwerb des
Designstudios heT erhohten wir unsere Design- und Engineering-Kompetenz erheblich. Parallel erweiterte
Nanogate sein Angebot an Technologien und Anwendungen. Unser Schwerpunke liegt dabei vor allem auf
der Integration von Elektronik-Kompetenz in Kunststoftkomponenten (Integrated Smart Surfaces) sowie
der Metallisierung von Kunststoffen (N-Metals). Weiteres Wachstumsfeld sind Systeme im Bereich New

Mobility, bei der wir beispielsweise vom Trend zur Digitalisierung im Pkw profitieren.

Grofiter Auftrag der Firmengeschichte
Unsere Auftragsbasis haben wir im vergangenen Geschiftsjahr ebenfalls erheblich ausgeweitet; sie lag im
April 2019 bei mehr als 600 Mio. Euro, bezogen allein auf das laufende und die kommenden beiden

Geschiftsjahre. Dazu zihlt in erster Linie das grofite Projekt seit unserem Start 1999. Im Rahmen eines




mehrjihrigen Auftrages mit einem Volumen von bis zu 100 Mio. US-Dollar liefern wir ab 2019 Komponen-
ten fiir Kiichengerite an einen renommierten US-Hersteller. Mit dem Projeke erreichten wir den Durch-
bruch im Marke fiir Edelstahlersatztechnologien und stirken unser Industriegeschift. Den Erfolg unserer
strategischen Ausrichtung und erreichten Marketposition belegen zahlreiche weitere neue Auftrige. Im
Bereich New Mobility beispielsweise liefern wir verschiedenste Komponenten fiir ein komplett neues

Elektroauto eines grofien deutschen Herstellers.

Fokus auf organisches Wachstum, Profitabilitit und Cashflow

In der Vergangenheit ist Nanogate durchschnittlich um rund 30 Prozent pro Jahr gewachsen. Unser
Wachstum wurde dabei auch von Ubernahmen und Beteiligungen getragen. Damit konnten wir internati-
onale Mirkte erschliefSen, unser Angebot entlang der Wertschépfungskette ausweiten und das Technolo-
gieportfolio vergréflern. Auf dieser Marktposition wollen wir aufsetzen und kiinftig eine der Unterneh-

mensgrofie adidquate Profitabilitit erreichen.

Anders als in der Vergangenheit setzen wir jetzt verstirkt auf organisches Wachstum. Mit den MafSnahmen
aus unserem Zukunftsprogramm NXI und der weiteren MarkterschlieSung, der starken Auftragsbasis und
dem breiten Technologieportfolio méchten wir nach anfinglichen finanziellen Belastungen aus der
Umsetzung des Programms mittelfristig unser operatives Ergebnis sowie den Free Cashflow deutlich stirker

steigern als den Umsatz.

Neue Mittelfristziele: Profitabilitit soll stirker als der Umsatz wachsen

Parallel zur Entwicklung des NXI-Programms haben wir unsere mittelfristigen Ziele definiert: Bis zum Jahr
2025 méchten wir den Umsatz auf mehr als 500 Mio. Euro steigern. Dazu soll das Industriegeschift
tiberproportional auf mindestens 200 Mio. Euro Umsatz zulegen und somit vergleichsweise stirker als
unser Mobility-Business wachsen. Parallel soll sich das operative Ergebnis (EBITDA) auf mindestens

75 Mio. Euro erhéhen. Damit wiirde sich die EBITDA-Marge auf 15 Prozent verbessern. Im gleichen

Zeitraum erwarten wir einen iiberproportional steigenden Free Cashflow.

Prognose 2019

Das Geschiiftsjahr 2019 wird bei Nanogate als ein Jahr des Ubergangs sowohl von weiterem Wachstum als
auch voriibergehenden Ergebnisbelastungseffekten geprigt sein. Fiir 2019 rechnen wir daher in einem
herausfordernden Markt mit einem organisch geprigten Umsatzanstieg auf mehr als 250 Mio. Euro.
Angesichts steigender Anlaufkosten fiir den Start zahlreicher neuer Groflauftrige und der Umsetzung des
Zukunftsprogramms NXI sowie moglicher nicht cashwirksamer Belastungen wird ein negatives Konzern-
ergebnis im niedrigen einstelligen Millionenbereich erwartet. Das operative Ergebnis (EBITDA) soll aber
dennoch stabil auf Vorjahresniveau bleiben. Ab 2020 méchten wir wieder einen klar profitablen Wachs-
tumskurs erreichen und erwarten eine deutliche Verbesserung des operativen Ergebnisses (EBITDA) sowie

ein positives Konzernergebnis.

Wir danken unseren Aktiondrinnen und Aktiondren sowie allen Geschiftspartnern und Kunden fiir ihr
Vertrauen. Uberdies gilt unser Dank unseren Mitarbeiterinnen und Mitarbeitern, die trotz aller Herausfor-

derungen Nanogate erneut deutlich vorangebracht haben.

Vorwort




Vorwort

Ralf Zastrau (CEQ)

Michael Jung (C0O0)

Gdtz Gollan (CFO)

Als ein international fithrendes Technologieunternechmen fiir designorientierte, multifunktionale Kompo-
nenten und Oberflichen schen wir uns gut aufgestelle. Wir verfiigen dank einer exzellenten Auftragsbasis
iiber einen guten Uberblick iiber den Geschiftsverlauf und begleiten unsere Kunden als Innovationspart-
ner in mehreren attraktiven Zielmirkten im Regelfall tiber viele Jahre. Wir decken die Wertschépfungsket-
te breit ab und bieten ein umfangteiches Technologieportfolio. In diesem Ubergangsjahr stellen wir den
Konzern effizienter auf. Ab dem Jahr 2020 werden sich die MafSnahmen aus unserem Zukunftsprogramm

NXI in Form steigender Profitabilitit auszahlen.

w1l .

Ralf M. Zastrau (CEO) Michael Jung (COO) Gotz Gollan (CFO)
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D OF NEW SURFACES

allen Kontinenten setzen Unternehmen multifunktionale Oberflac
m Kunden und Verbrauchern Produktwelten mit neuen Eigenschafte
auBergewohnlichen Designs zu bieten. Als Innovationspartner weltw
Konzerne beschleunigt die Nanogate SE daher ihre internationale Ex



Riickblick 2018

Highlights 2018: Innovationsoffensive

Designkompetenz gestérkt

Mit der Ubernahme des Designstudios heT ergénzen wir unser Leistungsportfolio um zusétzliche Design- und Engineering-

in der Gruppe als integrierte Systeme zu produzieren. Die Transaktion wird im Juli 2018 abgeschlossen.

Kompetenz. Ziel ist es, gemeinsam hochwertige Kunststoffkomponenten der ndchsten Generation komplett zu entwickeln und !
I
'
|

E Wachstum in den USA

2 Nanogate stédrkt mit mehreren zusétzlichen Auftrdgen fiir innovative Kunststoffkomponenten
sein US-Geschéft. Das kumulierte Umsatzvolumen fiir die mehrjéhrigen Projekte liegt im nied-
rigen zweistelligen Millionenbereich. Zugleich erhalten wir die Zusage fiir einen Investitions-
zuschuss von zwei Mio. US-Dollar fiir den Aufbau des neuen Technologiezentrums am Standort
in Mansfield (Ohio).

Investitionen in Innovationen

In das gestartete Innovationsprogramm sollen mehr als 20 Mio. Euro flieBen. Im Fokus stehen zusétzliche

MARZ

Anwendungen und Systeme fiir die Metallisierung von Kunststoffen (N-Metals) inklusive des Aufbaus

eines neuen Technologiezentrums in den USA sowie Losungen fiir Integrated Smart Surfaces.

Neue Millionen-Auftrage
Mit mehreren neuen Projekten weiten wir unsere Marktposition im Bereich New
Mobility aus. Das kumulierte Umsatzvolumen liegt im Millionenbereich. Bei den
Auftrégen fiir zwei deutsche Premiumhersteller kommt unsere Kunststoff-

Technologie der Marke N-Glaze zum Einsatz.

Produktionsstart fiir Chromersatz-
technologie

Expansion in den Markt fiir Smart Surfaces
Wir sehen erhebliches Wachstumspotenzial in der Kombination

von Kunststoff- und Elektronikkompetenz. Die Konzeption von Am Standort Neunkirchen nimmt Nanogate die

FEBRUAR
FEBRUAR

Schnittstellen zwischen Mensch und Maschine ist ein Produktion fiir seine Technologieplattform N-Metals

zentraler Trend in den nédchsten Jahren. Nanogate auf. Der erste Serienauftrag startet ebenfalls 2018:
wird daher den Markt umfassend erschlieSen und Er umfasst die Entwicklung und Fertigung von metal-
erwirbt dazu auch eine Beteiligung am finni- lisierten Kunststoffbauteilen in Chromoptik, die bei

schen Technologieunternehmen TactoTek. einem E-Scooter zum Einsatz kommen.

Neue Technologie

Nanogate beginnt mit der Vermarktung einer neuen Plattform zum
Ersatz von Edelstahl. Die neue Technologie basiert auf innovativen
Formgebungsverfahren und einer anschlieBenden multifunktio-
nalen Veredelung. Zum Einsatz kommt dabei ein hitzebesténdiger
Kunststoff, der in einem von Nanogate entwickelten PVD-Verfah-

ren mit einer Metallisierung in Edelstahloptik versehen wird.
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Riickblick 2018

Neues Projekt fiir
N-Metals

Mit einem neuen mehrjéhrigen
Projekt stérkt Nanogate die
Auftragsbasis in den USA. Ab
Sommer 2020 liefern wir mit einem
kumulierten Umsatzvolumen von
rund 15 Mio. Euro metallisierte

Kunststoffkomponenten.

GroBauftrag fiir
New Mobility
Nanogate startet ein Projekt im
Bereich New Mobility mit einem
kumulierten Umsatzvolumen von
35 Mio. Euro und einer Laufzeit
von sieben Jahren. Wir werden
dazu ab Herbst 2019 design-
orientierte Kunststoffbauteile
fiir ein neues E-Auto eines
renommierten deutschen

Herstellers liefern.

GroBter Auftrag der Firmengeschichte

Mit dem Projekt iiber ein Umsatzvolumen von bis zu 100 Mio. US-Dollar erreicht Nanogate den Durchbruch

im Markt fiir Edelstahlersatztechnologien und gewinnt zugleich den gréSten Auftrag seit Firmengriindung.

Ab 2019 werden wir die Komponenten fiir Kiichengeréte an einen renommierten US-Hersteller liefern.

Finanzkraft erhoht
Nanogate optimiert die Finanzstruktur und erreicht bei der erfolgreichen
Platzierung eines Schuldscheindarlehens einen Mittelzufluss von

50 Mio. Euro. Parallel vereinbaren wir einen neuen Konsortialkredit.

Neuer Finanzvorstand
Gétz Gollan tibernimmt das Amt des
Finanzvorstands der Nanogate SE und

verantwortet die Bereiche Finanzen, Con-

SEPTEMBER

trolling, Risk, Steuern und Recht. Er war
zuvor COO bei der Investmentbank equinet
Bank AG und hatte Nanogate bereits bei
mehreren Kapitalma8nahmen sowie beim

Bdrsengang beraten.

Zukunftsprogramm NXI gestartet
Nanogate richtet den Konzern neu aus,
wird dazu Strukturen vereinfachen und

sich stérker zentralisieren. Zugleich wollen

NOVEMBER

wir das Industriegeschiéft deutlich auswei-
ten, die Internationalisierung vorantreiben
und den Konzern als fiihrende Marke fiir
innovative Oberflachen und Komponenten
positionieren. Bis zum Jahr 2025 soll der
Umsatz auf mehr als 500 Mio. Euro steigen,
wéhrend das EBITDA im gleichen Zeitraum
mindestens 75 Mio. Euro erreichen und
sich der Free Cashflow mittelfristig eben-

falls verbessern soll.

DEZEMBER

N-Metals komplettiert

Mit neuen Kunststoffveredelungen zur Gestaltung von
Aluminium-, Kupfer- und weiteren Oberfldchen ist die
Entwicklung der Technologieplattform N-Metals weitge-
hend abgeschlossen. Zusammen mit den bestehenden
Chrom- und Edelstahloptiken verfiigen wir nun iiber
eine komplette Produktfamilie. Uberdies ermdglichen
neue nasschemische Verfahren eine Metallisierung

im Chromlook in Form einer Lackierung, welche eine
kostengiinstige Alternative zur klassischen Galvanik

darstellt.




Strategie

NXI: Branchenfokus und Effizienz starken

Nanogate hat sich als ein international fithrendes Technologicunternehmen fiir designorientierte,
multifunktionale Komponenten und Oberflichen etabliert und startet jetzt in die nichste Phase der
Unternehmensentwicklung. Mit dem im Januar 2019 begonnenen Zukunftsprogramm Nanogate
Excellence International (NXI) mdchten wir den Konzern effizienter und branchenfokussierter
ausrichten. Dafiir haben wir zahlreiche Einzelmafinahmen definiert. Eine gute Ausgangslage dafiir
haben wir in den vergangenen Jahren geschaffen. Dazu zihlen in erster Linie unser breites Technologie-
und Leistungsportfolio, die strategische Positionierung als Innovationspartner und die starke Auftrags-

lage.

Wachstumsziele stets erreicht

Unser Zukunftsprogramm NXI folgt der erfolgreichen Wachstumsstrategie Phase5. In diesem Rahmen
haben wir seit 2014 die Marktposition und unser Geschiftsvolumen erheblich ausgeweitet — beispiels-
weise mit neuen Technologien und zusitzlichen Standorten. Mit einem Umsatzwachstum von 53 Mio.
Euro 2013 auf 239,2 Mio. Euro im abgelaufenen Geschiftsjahr hat Nanogate das urspriingliche Phase5-
Ziel von 100 Mio. Euro Umsatz deutlich {ibertroffen.

Schlagkriftigere Unternehmensstruktur

Mit NXI méchten wir die interne Organisation neu ausrichten und alle Prozesse im Konzern bestmog-
lich organisieren. Damit wollen wir Synergien und Wachstumspotenziale heben. Exzellenz auf allen
Ebenen und in allen Bereichen lautet unser Anspruch. Die zahlreichen Mafinahmen des Programms

sind in vier Handlungsfelder gegliedert: Markets, Operations, Services, People.

Zu den Kernthemen zihlt eine vereinfachte Unternehmensstruktur. Wir werden Konzerngesellschaften
entweder verschmelzen oder unter eine einheitliche Geschiftsfithrung stellen, um Verantwortlichkeiten
zu fokussieren und Entscheidungen zu beschleunigen. So werden beispielsweise die Gesellschaften in

Schwibisch Gmiind und Neunkirchen mittlerweile als Verbundstandort gefiihrt.

Zugleich stirken wir unsere Ausrichtung und fokussieren uns noch stirker auf unsere beiden Marken
N-Glaze und N-Metals und unsere drei Wachstumsfelder New Mobility, Metallisierung und Smart
Surfaces (Integration von Elektronikfunktionalitit in Kunststoffbauteile). Die Markterschliefung
erfolgt kiinftig standortunabhingig, klar branchenbezogen und international vernetzt. AufSerdem
werden vorhandene Kapazititen zu Gunsten margenstirkerer Projekte neu tiberpriift, aufgegeben oder
verlagert — vor allem mit Blick auf die optimale Umsetzung der neuen Groflauftrige. Damit méchten

wir die vorhandenen Kapazititen und Ressourcen effizienter nutzen.

Uberdies werden wichtige Aufgaben wie Beschaffung und Einkauf kiinftig zentral organisiert. Parallel
bauen wir Schliisselbereiche wie Finance und Controlling aus, um die Unternehmensgruppe noch
transparenter und besser zu steuern. Im Rahmen der Expansion und Ubernahmen von Tochtergesell-
schaften hatten wir uns bewusst fiir weitgehend dezentrale Strukturen entschieden, um die Integration

in den Gesamtkonzern zu beschleunigen.

Umfassende Branding-Kampagne: ONE Nanogate

Mit der weiter entwickelten Unternehmensstruktur geht auch eine verstirkte Fokussierung auf die
Marke Nanogate einher. Der Leitgedanke ,ONE Nanogate“ umfasst die Positionierung als fithrender,
vollstindig integrierter und weltweit titiger Technologiekonzern. Daher verzichten wir kiinftig
beispielsweise auf eine spezifische Firmierung von Tochtergesellschaften und treten nach auflen nur
noch unter dem Namen Nanogate auf. Dariiber hinaus stirken wir unsere internationalen Marketing-
akeivititen und richten diese insbesondere auf einzelne, bedeutende Zielmirkte wie beispielsweise fiir

Edelstahlanwendungen im Bad- und Kiichenbereich aus.




Strategie

Neue Mittelfristziele — Fokus auf Profitabilitit und Cashflow

Mit dem Zukunftsprogramm NXI haben wir iiberdies unsere neuen Ziele definiert: Bis zum Jahr 2025
soll der Konzernumsatz auf mehr als 500 Mio. Euro steigen. Besonderes Augenmerk legen wir dabei auf
ein verstirktes Wachstum im Industriegeschift, das im Vergleich zu unserem Mobility-Business stirker
zulegen soll. Parallel soll das operative Ergebnis nach anfinglichen Ergebnisminderungen durch die
Kosten fiir die Implementierung deutlich schneller steigen und mindestens 75 Mio. Euro erreichen.

Somit méchten wir mittelfristig die EBITDA-Marge auf 15 Prozent steigern.

Dabei setzen wir verstirkt auf organisches Wachstum. Die angestofene Innovationsoffensive sowie das
erweiterte Technologieportfolio sind dafiir die Basis. Parallel méchten wir unsere internationale
Markterschliefung beschleunigen und neben Nordamerika auch die asiatischen Mirkte vermehrt adres-

sieren. Mit NXI wird Nanogate seine Marktposition ausbauen und die Profitabilitit klar steigern.

NXI im Uberblick
/1 Fokus /1 Kernthemen
* Profitabilitat e Klare Sektor-basierte Marktverant-

wortlichkeiten (KAM)

¢ Vereinfachte Strukturen und Fusion/
Integration von Tochtergesellschaften
und Standorten

* Internationale Expansion
* Cashflow
* Organisches Wachstum

* Ausbau Industrie-Geschaft « Starkung der zentralen Kompetenzen

(z. B. Finanzen, SCM, Lean-Manage-
ment ...)

/Y NXI-Struktur * Re-Evaluierung und -Allokation von

Kapazitaten und Auftragen
* Market Excellence
* Benchmarking und Best-Practice fiir

* Operations Excellence .
p alle Bereiche

* Service Excellence * Starkes, einheitliches Branding und

* People Excellence internationale Marktprasenz

e Strategische Partnerschaften und
Allianzen




Die Aktie

Die Aktie

Die weltweiten Finanzmirkte waren im Jahr 2018 von Sorgen um die Weltkonjunktur, Handelskonflik-
ten, Unsicherheiten um den Brexit und geopolitischen Spannungen ebenso beeinflusst wie von lokalen
Sonderfaktoren wie etwa der Entwicklung der Automobilindustrie in Deutschland. Dementsprechend
verzeichneten die Bérsen unter starken Schwankungen eine deutliche Abwiértsbewegung. Der deutsche
Leitindex Dax verlor auf Jahressicht rund 18 Prozent, der MDax und der SDax jeweils rund 20 Prozent.
Nebenwerte waren von dieser Entwicklung teilweise noch stirker betroffen, auch wegen ihrer vergleichs-
weise geringen Liquiditit. Dieser Entwicklung konnte sich auch die Nanogate-Aktie nicht entzichen,
sodass ihr Kurs nach 46,75 Euro zu Jahresbeginn 2018 im Berichtszeitraum deutlich sank. Der Xetra-
Durchschnittskurs verminderte sich auf 38,60 Euro nach 47,88 Euro im Jahr 2017. Zum Jahresende
2018 lag der Kurs bei 23,60 Euro. Nach dem Bilanzstichtag zog der Aktienkurs im ersten Quartal 2019
wieder an und stieg bis Anfang April wieder auf knapp 30 Euro. Mit dem Kursriickgang ging 2018 auch
ein riickliufiges Handelsvolumen einher. Wir gehen davon aus, dass die Entwicklung unserer Aktie durch
Verinderungen in der Aktionirsstruktur und vor allem vom negativen Branchen-Sentiment des Automo-
bilsektors belastet ist, obwohl Nanogate mit seinen spezifischen Produkten und Lésungen in dieser Bran-
che von der zunehmenden Nachfrage nach designorientierten Leichtbauteilen sowie den Trends zum au-

tomatisierten Fahren und zur Digitalisierung nachhaltig profitieren diirfte.

Aktive Finanzkommunikation

Die Potenziale unserer drei Wachstumsfelder New Mobility, Metallisierung und Smart Surfaces in Verbin-
dung mit den Marken N-Metals und N-Glaze standen im Fokus zahlreicher Gespriche mit Investoren
und Analysten sowie Finanzjournalisten. Mit ihnen pflegten wir wie in den Vorjahren einen kontinuier-
lichen und aktiven Dialog, beispielsweise auf Kapitalmarktkonferenzen und in Einzelgesprichen. Als
wichtigste Veranstaltung erwies sich erneut das Deutsche Eigenkapitalforum in Frankfurt, bei dem wir im

November unser Zukunftsprogramm NXI vorgestellt haben.

Im Jahr 2019 werden wir unsere Investor-Relations-Aktivititen weiter ausweiten und die Kommunikation
mit Investoren intensivieren. Darunter fillt die Teilnahme an voraussichtlich sieben Kapitalmarktkonfe-
renzen, erginzt um Roadshows im In- und Ausland sowie Einzelgespriche mit Investoren. Nach der guten
Resonanz im Vorjahr haben wir zudem im Februar 2019 erneut ein Presse-Hintergrundgesprich mit

Finanzjournalisten in Frankfurt/Main durchgefiihrt.

Coverage

Unverindert wird die Aktie der Nanogate SE von Analysten zum Kauf empfohlen. Die Kursziele lagen per
Stichtag 1. April 2019 zwischen 37,50 und 63,00 Euro und somit ausnahmslos deutlich {iber dem Kursniveau
zu diesem Zeitpunke. Eine Coverage besteht aktuell durch die folgenden renommierten Banken und Analyse-
hiuser: Berenberg, Edison Research, Hauck & Aufhiuser, Landesbank Baden-Whirttemberg, SMC Research

sowie Warburg Research.

Basisdaten zur Aktie

Borsensegment Scale

WKN/ISIN AOJKHC/DEOOOAOJKHC9

Indizes Scale 30, Scale All Share

Anzahl ausgegebener Aktien (per 31.12.2018) 4913.633

Designated Sponsor Pareto Securities AS

Spezialist Wolfgang Steubing AG

Capital Market Partner LBBW
Dividendenvorschlag

Angesichts der weiterhin guten Perspektiven schligt Nanogate ungeachtet der Entwicklung im Ubergangs-
jahr 2019 vor, fiir das abgelaufene Geschiftsjahr 2018 eine Dividende zu zahlen. Wie in der Vergangenheit

sollen an die Aktionire 0,11 Euro je Aktie ausgeschiittet werden. Damit mochten wir sicherstellen, dass die




Die Aktie

Anteilseigner an der Entwicklung des Unternechmens beteiligt werden. Zugleich wahren wir parallel die Aktionirsstruktur
Finanzkraft fiir die weitere Expansion und die Umsetzung unserer Zukunftsstrategie NXI sowie die damit
verbundenen Mittelfristziele fiir 2025. Bedeutende

Investoren

(u. a. HeidelbergCapital
Hauptversammlung 2018 Private Equity Fund,
Bei der letztjihrigen Hauptversammlung stimmten die Aktionire allen Beschlussvorlagen, unter anderem Jay Industries,

den Wahlen zum Aufsichtsrat, mit grofSer Mehrheit zu. Uberdies bestitigten die Anteilseigner den Divi- 33 9%
(4
dendenvorschlag von erneut 0,11 Euro je Aktie.

Grundkapital erhéht

Im Berichtszeitraum stieg das Grundkapital der Gesellschaft auf 4.913.633 Euro. Ursichlich dafiir war
vor allem eine Sachkapitalerhshung um 275.000 Aktien im Rahmen der Transaktion zur Ubernahme der
Standorte in der Slowakei und in Osterreich. Durch eine weitere Sachkapitalerhshung fiir die Ubernahme
der heutigen Nanogate heT Engineering GmbH und eine Sachkapitalerhdhung im Zusammenhang mit
der 2016 erworbenen Beteiligung an der Nanogate Goletz Systems erhohte sich das Grundkapital ebenso

wie durch ausgeiibte Aktienoptionen seitens der Nanogate-Mitarbeiter.

Streubesitz gestiegen

Durch die vorbeschriebenen Kapitalmafinahmen sowie Umplatzierungen seitens der Investoren erhéhte

sich der Streubesitz im Jahr 2018 deutlich auf 77 Prozent (Stand: 27. Juni 2018). Als zusitzlicher bedeu- 5532727 Ziﬁ@;;ﬁm/ung
tender Aktionir wurde die Investmentgesellschaft QInvest (Katar) gewonnen, die ihre Anteile im Rahmen Werte gerundet

einer Sachkapitalerhshung anlisslich der Ubernahme der Standorte in der Slowakei und in Osterreich
ibernommen hat. QInvest beabsichtigt, diese Aktien langfristig zu halten, und will das weitere Wachstum
von Nanogate auch zukiinftig finanziell unterstiitzen. Weitere wichtige und langfristig orientierte Investo-
ren sind unverindert HeidelbergCapital sowie Jay Industries aus den USA, der frithere Alleineigentiimer
der Nanogate North America. Aufferdem zihlen Family Offices und nationale wie internationale Fondsge-
sellschaften und andere Finanzinvestoren zu unseren Anteilseignern. Angesichts der Notierung im Bérsen-
segment Scale verfliigen wir nur tiber eingeschrinkten Uberblick iiber unser Aktionariat, da bestimmte

Transparenzvorschriften in diesem Segment nicht gelten.

Transparenz

Die Aktie von Nanogate wird im Auswahlindex Scale30 gefiihrt. Die Transparenz- und Publizititsanforde-
rungen des Segments werden von uns auf freiwilliger Basis iibererfiillt. So veréffentlicht der Konzern seinen
freiwillig nach den Internationalen Rechnungslegungsstandards (IFRS) aufgestellten Jahresabschluss im Re-
gelfall innerhalb von vier Monaten nach Stichtag (statt der geforderten sechs Monate) und den Halbjahres-
bericht binnen drei statt vier Monaten. Alle Verdffentlichungen erfolgen parallel auch in englischer Sprache.
Bereits seit dem Bérsengang 2006 bietet Nanogate mehrfach pro Jahr Investoren- und Analystenprisentatio-
nen im Rahmen grofler Kapitalmarktkonferenzen an. Wichtige Vorgaben des regulierten Marktes wie die Ad-
hoc-Publizitit und die Versffentlichung von Directors® Dealings gelten im Ubrigen auch im Scale-Segment,
nicht allerdings die Pflicht zur Anwendung des Corporate Governance Kodex. Vorstand und Aufsichtsrat
halten Scale weiterhin fiir ein fiir die Nanogate SE geeignetes Borsensegment. Gleichwohl priifen wir konti-
nuierlich, ob und wann ein Wechsel in den regulierten Marke sinnvoll ist. Interne Prozesse, beispielsweise im

Rechnungswesen, werden mit Blick auf einen méoglichen Segmentwechsel kontinuierlich ausgebaut.

Aktienkennzahlen
Quelle: Bloomberg 2018 2017
Durchschnittskurs (Xetra) 38,60 € 4788 €
Kurs am Jahresanfang/-ende (Xetra) 46,75 €/23,60 € 38,00 €/47,00 €
Jahreshoch/-tief (Xetra, Intraday) 48,00€/22,10 € 5398 €/3752 €
Durchschnittliches Handelsvolumen (taglich, 9.594 Stlck 12.169 Stuick
alle Handelsplédtze kumuliert inklusive Tradegate)




Bericht des Aufsichtsrats

Bericht des Aufsichtsrats

Sehr geehrte Aktionirinnen und Aktionire,

der Aufsichtsrat hat die ihm nach Gesetz, Satzung und Geschiftsordnung obliegenden Aufgaben im
Berichtszeitraum uneingeschrinkt wahrgenommen. Er hat den Vorstand bei der Leitung des Unter-
nehmens regelmiflig beraten und dessen Titigkeit kontinuierlich iiberpriift und tiberwacht. Zudem
war er in alle Entscheidungen von strategischer und grundlegender Bedeutung fiir das Unternehmen
mittel- oder unmittelbar eingebunden. Sowohl in schriftlicher als auch in miindlicher Form unterrich-
tete der Vorstand den Aufsichtsrat im Verlauf des Geschiftsjahrs regelmifSig, zeitnah und umfassend
tiber die aktuelle Geschiftslage, die Geschiftsentwicklung, die Zielerreichung, die Risikolage, das
Risikomanagement sowie relevante Fragen der Strategie, Planung und Compliance. Planabweichungen
und Zielinderungen beim Geschiftsverlauf sowie daraus abgeleitete MafSnahmen wurden dem Auf-
sichtsrat iibermittelt, erliutert und mit dem Vorstand diskutiert. Geschiften, die seiner Zustimmung
bedurften, hat der Aufsichtsrat zugestimmt. In Einzelfragen wurden spezifische Dokumente und
Vorlagen angefordert und eingesehen. Wesentliche relevante Informationen wurden dem Aufsichtsrat
zeitnah und umfassend kommuniziert. Interessenkonflikte von Mitgliedern des Aufsichtsrats im
Zusammenhang mit der Ausiibung ihres Amtes sind im Berichtsjahr weder dem Aufsichtsrat angezeigt

worden noch erkennbar aufgetreten.

Sitzungen des Aufsichtsrats

Im vergangenen Geschiftsjahr wurden fiinf Prisenzsitzungen im Beisein des Vorstands durchgefiihrt.
Die Mitglieder des Aufsichtsrats haben an vier Sitzungen vollzihlig teilgenommen; bei der Sitzung im
September war ein Aufsichtsratsmitglied, krankheitsbedingt entschuldigt, nicht anwesend. Dariiber
hinaus fand am Vortag der Sitzung im September 2018 ein gemeinsamer Strategieworkshop von

Vorstand und Aufsichtsrat statt. Weiterhin wurden sieben Umlaufbeschliisse gefasst.

Siamtliche Aufsichtsratsmitglieder verfiigen iiber angemessene Zeit zur Wahrnehmung ihrer Mandate.
Sie hatten stets ausreichend Gelegenheit, sich im Vorfeld der Sitzungen und im Plenum mit den seitens
des Vorstandes vorgelegten Berichten und Beschlussvorlagen auseinanderzusetzen und sie zu disku-

tieren.

Gegenstand aller Aufsichtsratssitzungen war die schriftliche und miindliche Berichterstattung des
Vorstandes iiber die Geschiftslage der Nanogate SE und ihrer Konzerngesellschaften, insbesondere die
aktuelle Umsatz- und Ergebnisentwicklung sowie die Finanz- und Vermégenslage. Uber bedeutsame
respektive zustimmungspflichtige Geschiftsvorfille, die Strategie und deren Umsetzung sowie tiber
das Risikomanagement der Gruppe hat sich der Aufsichtsrat eingehend unterrichten lassen und
dariiber beraten. Weiterhin erhielt der Aufsichtsrat durch den Vorstand monatliche Ubersichten mit
einer ausfithrlichen Darstellung der Vermogens-, Finanz- und Ertragslage der Nanogate-Gruppe
einschliefflich Soll-Ist-Abweichungen. Der Aufsichtsratsvorsitzende stand dariiber hinaus mit dem
Vorstand in regelmifligem Dialog. Uber wichtige Ereignisse, die fiir die Beurteilung der Lage und
Entwicklung sowie fiir die Leitung des Unternehmens von wesentlicher Bedeutung sind, wurde der

Aufsichtsratsvorsitzende vom Vorsitzenden des Vorstandes zeitnah informiert.

In der Sitzung vom 7. Februar 2018 berichtete der Vorstand iiber die vorliufigen Ergebnisse des
Geschiftsjahres 2017. Dariiber hinaus waren Verinderungen und Optimierungen der Konzern-,
Organisations- und Berichtsstruktur und wesentliche Technologieprojekte sowie der Vorbereitungs-
und Umsetzungsstand verschiedener M&A-Mafinahmen und diesbeziigliche Integrationsmafinahmen
Gegenstand der Beratungen. Eingehend erértert wurde zudem das integrierte Finanzierungskonzept,
das im weiteren Jahresverlauf unter anderem mit einem neuen Konsortialkreditvertrag und Schuld-

scheindarlehensplatzierungen umgesetzt wurde.
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In der Aufsichtsratssitzung am 25. April 2018 wurden neben der aktuellen Geschiftsentwicklung der
Einzel- und der Konzernabschluss der Gesellschaft fiir das Geschiftsjahr 2017 sowie der diesbeziigli-
che Bericht des Priifungsausschusses eingehend mit dem Vorstand besprochen. Weitere Gegenstinde

der Tagesordnung waren laufende M&A-Projekte sowie das neue Finanzierungskonzept.

Die ordentliche Hauptversammlung am 27. Juni 2018 bestitigte alle Mitglieder des Aufsichtsrats in
ihrem Amt. Die Wahl erfolgte fiir die Zeit bis zur Beendigung der Hauptversammlung, die iiber die
Entlastung des Aufsichtsrats fiir das zweite vollstindige Geschiftsjahr nach dem Beginn der Amtszeit
beschlieft. Dem Aufsichtsrat gehérten somit im Geschiftsjahr 2018 unverindert die Herren Oliver
Schumann, Dr. Farsin Yadegardjam, Dr. Clemens Doppler, Hartmut Gottschild, Dr. Peter Merten

und Klaus-Giinter Vennemann an.

Im Rahmen der gleichtigigen Sitzung im unmittelbaren Anschluss an die ordentliche Hauptversamm-
lung wihlten die Aufsichtsratsmitglieder Herrn Schumann erneut zum Aufsichtsratsvorsitzenden und
Herrn Dr. Yadegardjam zu seinem Stellvertreter. Des Weiteren waren die aktuelle Geschiftsentwick-

lung sowie potenzielle M&A-Projekte Gegenstand der Besprechungen.

Der Aufsichtsrat beschiftigte sich in seiner Sitzung am 25. September 2018 eingehend mit der
laufenden Geschiftsentwicklung und den Herausforderungen bei einzelnen Konzernunternehmen im
Hinblick auf neue Projektanliufe und Groflauftrige. Zudem standen organisatorische Verbesserungen
und Kernelemente einer moglichen neuen Unternehmensausrichtung als Ergebnis des Strategiework-
shops vom Vortag im Zentrum der Diskussionen. Weitere Gegenstinde der Tagesordnung waren der
Halbjahresabschluss, das IT-Sicherheitskonzept, das Compliance-Management-System, Verinderun-

gen in der Finanzberichterstattung, Zinssicherungsmafinahmen und ausgewihlte Risikofaktoren.

Schwerpunkte der letzten Sitzung des Jahres am 4. Dezember 2018 waren der Vorbereitungsstand und
Mafinahmen im Hinblick auf einzelne Groflauftrige, die kiinftige Ausrichtung im Rahmen des NXI-
Programms und damit verbundene Mafinahmen, Finanzierungsmafinahmen im Konzern, die Vorberei-
tung von Gewinnabfithrungsvertrigen sowie M&A-Fragestellungen. Dariiber hinaus wurden das

Budget 2019, finanzierungsspezifische Details sowie mégliche Verinderungen im Aufsichesrat erortert.

Zusitzlich zu den turnusgemiflen Sitzungen fand eine Vielzahl von Besprechungen, sowohl persénlich

als auch telefonisch, zwischen dem Vorstand und Mitgliedern des Aufsichtsrats statt.

Ausschiisse des Aufsichtsrats

Im Geschiftsjahr 2018 bestanden zwei Ausschiisse des Aufsichtsrats:

Der Priifungsausschuss (,Audit Committee) trat im Berichtszeitraum zwei Mal zusammen und hielt
zusitzlich Telefonkonferenzen ab. Dem Ausschuss gehéren die Herren Dr. Merten (Vorsitzender),
Schumann und Vennemann an. Im Fokus der Arbeit des Ausschusses standen die Rechnungslegung

und das Risikomanagement des Konzerns sowie die Priifung des Jahres- und Konzernabschlusses.

Das ,HR and Compensation Committee” tagte im Berichtszeitraum zwei Mal sowie zusitzlich in
Telefonkonferenzen. Mitglieder dieses Ausschusses sind die Herren Dr. Yadegardjam (Vorsitzender),
Dr. Doppler und Gottschild. Das Gremium ist fiir Dienstvertrige und Personalthemen des Vorstandes
zustindig. Somit standen im Jahr 2018 insbesondere die Auswahl und Vertragsvereinbarung mit dem

neuen Finanzvorstand Gétz Gollan im Mittelpunke der T4tigkeiten.
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Besetzung des Aufsichtsrats

Nach Abschluss des Berichtszeitraums hat Herr Gottschild sein Amt als Mitglied des Aufsichtsrats mit
Ablauf des 31. Januar 2019 aus persénlichen Griinden niedergelegt und ist zu diesem Zeitpunkt aus
dem Aufsichtsrat ausgeschieden. Der Aufsichtsrat dankt Herrn Gottschild herzlich fiir seine langjihri-
ge engagierte und kompetente Unterstiitzung der Nanogate-Gruppe. Er hat mit seinen Beitrigen die

erfolgreiche Entwicklung des Konzerns erheblich unterstiitzt und mitgeprigt.

Das Amtsgericht Saarbriicken hat auf Vorschlag des Aufsichtsrats und auf Antrag des Vorstands
Herrn Martin Hendricks mit Wirkung zum 1. Februar 2019 als Nachfolger bestellt. Die Bestellung ist
befristet bis zur nichsten ordentlichen Hauptversammlung. Herr Hendricks verfligt tiber langjihrige
Erfahrung aus verschiedenen Fithrungspositionen bei Unternehmen des Mobility-Segments und ist als
Executive Director International Operations beim US-Konzern Trico Group titig. Davor war er
Executive Vice President beim US-amerikanischen Automobilzulieferer Tenneco. Mit seiner Bran-
chenerfahrung und seiner langjihrigen internationalen Titigkeit wird er die Kompetenz des Aufsichts-
rats weiter vervollstindigen. Herr Hendricks ist nach unserer Einschitzung als unabhingiges Mitglied
im Aufsichtsrat zu werten ebenso wie die Herren Schumann, Yadegardjam, Merten und Vennemann.
Der Aufsichtsrat freut sich sehr auf die Zusammenarbeit mit Herrn Hendricks, der sich im Rahmen
der kommenden ordentlichen Hauptversammlung im Juni 2019 den Aktioniren vorstellen und zur

Wahl stellen wird.

Besetzung des Vorstands

Im Vorstandsgremium gab es im Geschiftsjahr 2018 eine Verinderung: Daniel Seibert ist aus
persénlichen Griinden als Finanzvorstand zum 31. August 2018 aus der Nanogate SE ausgeschieden.
Der Aufsichtsrat dankt ihm fiir seine langjihrige verantwortungsvolle T4tigkeit fiir den Konzern.
Als Nachfolger trat Gétz Gollan am 1. September 2018 das Amt an (bestellt bis August 2022) Er
verfiigt iiber umfangreiche Finanz- und Kapitalmarkterfahrung aus Vorstandstitigkeiten bei Banken
und Finanzdienstleistern. Mit seiner Titigkeit als Aufsichtsrat verschiedener Gesellschaften hat er
tiberdies entsprechende Industrieexpertise. Herr Gollan ist mit der Nanogate-Gruppe bereits seit 2001
aus der Zusammenarbeit bei verschiedenen Kapitalmarke-Projekten vertraut. Den Vorstand der
Nanogate SE komplettieren unverindert Ralf Zastrau als Vorstandsvorsitzender (bestellt bis Mirz
2021) und Michael Jung (COO, bestellt bis Dezember 2020).

Konzern- und Jahresabschluss 2018

Die Ernst & Young GmbH Wirtschaftspriifungsgesellschaft, Saarbriicken, wurde entsprechend den
gesetzlichen Vorschriften von der Hauptversammlung am 27. Juni 2018 zum Abschluss- und Konzern-
abschlusspriifer fiir das Geschiftsjahr 2018 gewihlt. Vor der Unterbreitung des Wahlvorschlags wurde
eine Unabhingigkeitserklirung des Abschlusspriifers vom Aufsichtsrat eingeholt.

Die Priifberichte sowie die Abschlussunterlagen und der Vorschlag des Vorstandes iiber die Gewinn-
verwendung fiir das Geschiftsjahr 2018 wurden dem Priifungsausschuss am 6. April 2019 und allen
weiteren Aufsichtsratsmitgliedern am 18. April 2019 zugesandt. Die bilanzfeststellende Sitzung des
Aufsichtsrats wurde vom Priifungsausschuss umfassend vorbereitet, unter anderem in einer Sitzung
am 9. April 2019. Der Ausschuss priifte dazu vorab in Anwesenheit des verantwortlichen Priifers

Dr. Michael Zabel alle wesentlichen Abschlussunterlagen. In dieser Sitzung berichtete der verantwort-
liche Abschlusspriifer tiber die wesentlichen Ergebnisse seiner Priifungen und stand fiir erginzende
Fragen und Auskiinfte zur Verfiigung. Im Anschluss informierte der Prifungsausschuss alle Mitglie-
der des Aufsichtsrats tiber die Ergebnisse und Empfehlungen. Die Unterlagen, Priifungsergebnisse und

Empfehlungen wurden vom Aufsichtsrat in der Sitzung vom 29. April 2019 ausfiihrlich erértert.
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Sowohl der vom Vorstand nach den Regeln des HGB aufgestellte Jahresabschluss der Nanogate SE als
auch der Konzernabschluss fiir das Geschiftsjahr 2018, welcher gemif§ § 315¢ HGB auf der Grundla-
ge der International Financial Reporting Standards (IFRS) aufgestellt wurde, sowie der Konzernlage-
bericht wurden vom Abschlusspriifer Ernst & Young GmbH Wirtschaftspriifungsgesellschaft,
Saarbriicken, gepriift und jeweils mit einem uneingeschrinkten Bestitigungsvermerk versehen. Nach
dem abschlieflenden Ergebnis der eigenen Priifung des Jahresabschlusses, des Konzernabschlusses und
des Konzernlageberichtes hat der Aufsichtsrat keine Einwendungen gegen die Ergebnisse der Ab-
schlusspriifung erhoben. Gemif§ § 172 AktG ist der Einzelabschluss der Nanogate SE dementspre-
chend festgestellt und der Konzernabschluss gebilligt. Dem Vorschlag des Vorstandes zur Gewinnver-

wendung hat sich der Aufsichtsrat nach eigener Priifung angeschlossen.

Der Aufsichtsrat dankt dem Vorstand und allen Mitarbeiterinnen und Mitarbeitern fiir ihr tackrifti-
ges Engagement und ihre hervorragenden Leistungen im vergangenen Geschiftsjahr und wiinscht

ihnen fiir die zukiinftig anstehenden Herausforderungen viel Erfolg.

Ebenso bedanken wir uns bei unseren Aktionirinnen und Aktioniren fiir das entgegengebrachte
Vertrauen. Wir freuen uns, wenn Sie die Nanogate SE auf ihrem kiinftigen Weg weiter als Investor

begleiten.

Quierschied-Géttelborn, den 29. April 2019
Nanogate SE

7. Y ALl cecl
Oliver Schumann

Vorsitzender des Aufsichtsrats
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Konzernlagebericht

Konzernlagebericht 2018 der Nanogate SE, Quierschied

1 Grundlagen des Konzerns

Der Nanogate-Konzern (nachfolgend ,Nanogate®) ist ein weltweit fithrendes Technologieunternehmen
fiir designorientierte, multifunktionale Komponenten und Oberflichen. Nanogate unterstiitzt seine
Kunden mit intelligenten Oberflichen und Bauteilen dabei, einen Wettbewerbsvorteil fiir ihre
Produkte und Wertschépfung zu erzielen. Dazu entwickeln und produzieren wir Komponenten und
Oberflichen in héchster optischer Qualitit und statten diese mit zusitzlichen Eigenschaften aus. Als
verldsslicher Partner erméglichen wir die Nutzung zukunftsweisender Technologien und sorgen fiir eine

schnelle Umsetzung sowie hohe Qualitit in der Serienproduktion.

1.1 Geschiftsmodell

Positionierung:

Nanogate erschlief3t fiir Unternehmenskunden unterschiedlicher Branchen vielfiltige Méglichkeiten,
welche sich aus der Nutzung multifunktionaler und designorientierter Komponenten und Oberflichen
ergeben. Der Fokus liegt auf Anwendungen fiir Kunststoffe. Dariiber hinaus bietet Nanogate auch

Systeme und Anwendungen fiir weitere Substrate wie Metall, Glas und funktionelle Textilien.

Mit innovativen Materialien, Designs und Funktionen sollen die Wettbewerbsfihigkeit und Ertrags-
kraft der Nanogate-Kunden steigen sowie weitere Vorteile, beispielsweise im Umweltbereich, erzielt
werden. Losungen und Know-how von Nanogate kénnen Unternehmen einen Technologievorsprung
verschaffen sowie ihre Produkte und Prozesse verbessern. Dabei verfolgt das Unternehmen den strate-
gischen Ansatz, seine Kunden als Innovationspartner langfristig zu begleiten. Als integriertes System-
haus steuert und verantwortet Nanogate alle Schritte von Entwicklung und Design bis hin zur Pro-
duktion der Komponente und Beschichtung der Oberfliche. Als Partner bedeutender Global Player
tibernimmt Nanogate die Gesamtverantwortung fiir ausgewihlte komplette Bauteile, sogenannte

Hightech-Komponenten.

Neue Kunden und Vertriebspartner sollen sowohl mit bestehenden als auch mit neuen Technologien
gewonnen werden. Dabei adressiert Nanogate in erster Linie international agierende Marktfiihrer in
den jeweiligen Branchen. Dariiber hinaus steht die weitere Erschliefung internationaler Mirkte und

neuer Anwendungsfelder im Fokus, auch unter Nutzung von Joint Ventures.

Zielmirkte:

Nanogate adressiert vorrangig Zielbranchen, fir die die von Nanogate generierten Mehrwerte eine
besondere Relevanz haben, insbesondere Mobility, Aviation, Home Appliance, Interior, Leisure und
Medical.

Beim Vertrieb nutzt Nanogate fiir die beiden zentralen Technologieplattformen zwei Markenfamilien:
1. Unter der Marke N-Metals entwickelt, produziert und vertreibt Nanogate Systeme im
Anwendungsbereich Metall. Dazu zihlen Oberflichensysteme im Edelstahlbereich sowie
(bereits seit vielen Jahren) Energieeflizienzlésungen fiir Wiarmetauscher in Heizungen.
Erhebliche Potenziale sechen wir vor allem fiir die dekorative Metallisierung von Kunststoffen
unter dem Namen N-Metals Design. Hierbei hat Nanogate in den vergangenen Jahren ein
breites Portfolio fiir zahlreiche Anwendungen, beispielsweise fiir den Ersatz von Chrom, Edel-

stahl, Kupfer und Aluminium, aufgebaut. Entsprechende Kompetenzcenter und modernste




Produktionskapazititen bestehen an den Standorten in Neunkirchen und Schwibisch Gmiind
sowie in Mansfield (USA), wo wir derzeit zudem ein neues Technologiezentrum errichten.
Unter der Marke N-Glaze produzieren und vertreiben wir Anwendungen mit innovativen
Kunststoffen und glasihnlichen Eigenschaften respektive glasartigen Optiken. Erhebliche
Wachstumschancen sieht das Management hierfiir insbesondere im Bereich Mobility. Die
Nanogate-Losungen kénnen dabei Glas oder Metall als Werkstoff ersetzen und bieten mehr
Spielraum beim Design von hochwertigen Bauteilen. Zudem sind deutliche Gewichtseinspa-
rungen mdglich, die unter anderem zu einem geringeren Kraftstoff- bzw. Energieverbrauch
und damit (insbesondere bei Elektrofahrzeugen) zu einer gréfleren Reichweite fiihren.
Nanogate verfiigt iiber eigene Produktionskapazititen fiir die integrierte Herstellung von
Kunststoffkomponenten, die Veredelung bzw. Beschichtung von Oberflichen sowie die
Herstellung von farbigen oder transparenten, optisch brillanten Kunststoffbauteilen mit
glasartigen Eigenschaften. Dazu zihlt beispielsweise das integrierte Glazing-Kompetenz-

zentrum am Standort Bad Salzuflen.

Uberdies entwickeln, fertigen und vertreiben die Gesellschaften des Konzerns klassische
Anwendungen, beispielsweise in den Bereichen Leisure, Home Appliance, Interior und
Medical. Dazu zihlen auch Lésungen fiir Konsumenten, darunter Plegelosungen fiir Textilien
und Schuhe, die auch unter der Marke Empire vertrieben werden. Uber alle Zielbranchen
hinweg legt Nanogate besonderen Wert auf die Umweltfreundlichkeit seiner Systeme,

Anwendungen und Prozesse.

Wertschopfungskette:

Nanogate bietet zahlreiche Leistungen entlang der Wertschopfungskette und deckt wesentliche

Prozessschritte ab. Das Unternehmen stiitzt sich im operativen Geschift auf drei starke Siulen:

L.

II.

III.

Advanced Materials: Nanogate hat sich seit dem operativen Start darauf konzentriert, die
Vorteile neuer Materialien und Werkstoffe fiir Unternehmen in Form kommerziell erfolgrei-
cher Gesamtlésungen zu erschliefSen. So besetzt Nanogate die entscheidende Schnittstelle
zwischen den Herstellern der Ausgangsstoffe und den Herstellern von Industrie- und Ver-
brauchsgiitern unterschiedlicher Branchen. Mit seinem langjihrigen chemischen Know-how
entwickelt, produziert und integriert Nanogate Oberflichensysteme, basierend auf eigenen
und fremden Ausgangsmaterialien, zur Veredelung verschiedenster Substrate. Dabei profitiert
das Unternehmen von seiner umfassenden Erfahrung bei der Nutzung neuer Materialien und
dem Know-how im Bereich der Nanotechnologie als Querschnittstechnologie.

Advanced Processes: Mit einem breiten Spektrum an Produktions- und Beschichtungsverfahren
deckt Nanogate cine Vielzahl von Funktionen und Substraten ab. Die Engineering-Kompetenz
reicht hierbei von der eigenen Prozessentwicklung iiber den Anlagenbau bis hin zu patentierten
Veredelungsprozessen in der laufenden Serienproduktion. Viele Projekte werden unter Reinraum-
bedingungen realisiert, um héchste optische Qualitit sicherzustellen. Dabei werden leistungs-
fihige PVD-Verfahren sowie nasschemische Beschichtungsverfahren in unterschiedlicher Aus-
prigung verwendet und das Technologie-Know-how stindig weiterentwickelt. Die Anlagenvari-
anz umfasst beispielsweise Inkjetverfahren, Flachsprithanlagen und robotergestiitzte Flutanlagen.
Advanced Components: Nanogate verfiigt iiber jahrzehntelange Erfahrung in der Entwicklung
und Produktion von Komponenten in héchster optischer Qualitit. Dazu zihlen vor allem der
Designprozess und das Engineering sowie die effiziente Fertigung grof8er Stiickzahlen in hoch-
wertigen Kunststoff-Formgebungsverfahren sowie flankierende Leistungen wie Laserung,
Druck oder Vormontage. Damit entspricht Nanogate dem Wunsch vieler Kunden, eine voll-
stindige, veredelte Komponente zu erhalten. Nanogate beherrscht nahezu alle Kunststoffe bei
einer groffen Bandbreite von Oberflichentypen. Als weitere Kompetenz entwickeln wir derzeit
Anwendungen zur Integration von Elektronikfunktionalitit in Kunststoffkomponenten

(siche auch Abschnitt 1.5 Forschung und Entwicklung).
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1.2 Konzernstruktur und operative Tochtergesellschaften
Der Nanogate-Konzern bestand zum Bilanzstichtag 31. Dezember 2018 aus der Muttergesellschaft
Nanogate SE, Quierschied, sowie verbundenen Unternehmen, darunter die folgenden vollkonsolidier-
ten operativen Konzernunternehmen:

e Nanogate Electronic Systems GmbH, Neudorfl, Osterreich,

e Nanogate Eurogard Systems B.V., Geldrop, Niederlande,

e Nanogate GfO Systems GmbH, Schwibisch Gmiind,

* Nanogate Goletz Systems GmbH, Kierspe,

* Nanogate heT Engineering GmbH, Béblingen,

e Nanogate Industrial Systems GmbH, Quierschied,

e Nanogate North America (vormals: Nanogate Jay Systems) LLC, Mansfield, USA,

e Nanogate PD Systems GmbH, Bad Salzuflen,

e Nanogate Slovakia s.r.0., Vrable, Slowakei,

e Nanogate Textile & Care Systems GmbH, Quierschied, und

* Nanogate Vogler Systems GmbH, Liidenscheid.

Im Geschiftsjahr 2018 waren folgende Verinderungen zu verzeichnen:

e Am 23. Januar 2018 wurde die Ubernahme ausgewihlter Unternehmensteile der dsterreichi-
schen HTT High Tech Industries AG abgeschlossen. Die Unternehmen firmieren heute als
Nanogate Electronic Systems GmbH, Neudérfl, Osterreich, und Nanogate Slovakia s.r.o.,
Vréble, Slowakei, und werden seit diesem Zeitpunkt unter dem Dach der Zwischenholding
Nanogate Central and Eastern Europe GmbH, Neudorfl, Osterreich, in den Konzernabschluss
einbezogen. Teil der Transaktion war auch eine Beteiligung (ohne Mehrheit) an der High Tech
Plastics GmbH (HTP Austria), Fohnsdorf, Osterreich, die als assoziiertes Unternehmen
at-Equity in den Konzernabschluss einbezogen ist und gegenwirtig eine Fokussierungsstrategic
umsetzt.

e Im Mai 2018 vereinbarte der Konzern den Erwerb aller Anteile an der jetzigen Nanogate heT
Engineering GmbH, Boblingen, (ehemals Holzapfel Engineering Team GmbH), welche seit
Juli 2018 in den Konzernabschluss einbezogen wird.

e Mit Wirkung zum 1. Januar 2018 erfolgte die Verschmelzung der Nanogate Glazing Systems
B.V. auf die Nanogate Eurogard Systems B.V. Die Zwischenholding Nanogate Nederland B.V.
besteht derzeit noch. Fiir 2019 ist ihre Verschmelzung auf die Nanogate Eurogard Systems
B.V. mit Wirkung zum 1. Januar 2019 geplant.

e Uberdies beteiligte sich Nanogate im Februar 2018 mit 4,43 Prozent am finnischen Technolo-
gie-Start-up TactoTek Oy, Oulunsalo, Finnland.

e Zum 30. Dezember 2018 wurden fiir die Gruppe wichtige Zentralfunktionen wie beispiels-
weise Rechnungswesen, Steuern, Compliance, Controlling, Marketing und Kommunikation,
Personal, Forschung und Entwicklung, Qualititssicherung sowie die Produktion von der
Nanogate SE auf die Nanogate Management Services GmbH, Quierschied, tibertragen, die

durch Umfirmierung einer bisher nicht operativen Konzerngesellschaft entstand.

Im Rahmen des neuen Zukunftsprogramms NXI méchten wir standortiibergreifende Fithrungsstrukeu-
ren schaffen. Dabei konnen Tochterunternehmen unter eine einheitliche Leitung (personenidentische
Fiithrungsstrukturen) gestellt oder verschmolzen werden. Hierdurch wird sich die Zahl unserer
Tochtergesellschaften reduzieren und die Struktur vereinfachen. So werden mittlerweile die Standorte
in Schwibisch Gmiind und Neunkirchen im Verbund geleitet. Parallel soll die bisher individuelle
Firmierung einzelner Gesellschaften durch eine Fokussierung auf den Namen Nanogate ersetzt werden

und so der Auftritt des Gesamtkonzerns geschirft werden.



1.3 Ziele und Strategie

Nanogate strebt an, seine hervorgehobene Marktposition bei der Produktion und Vermarktung von
designorientierten, multifunktionalen Oberflichen und Komponenten zu nutzen, um kontinuierlich zu
wachsen, neue Mirkte zu erschliefSen und Marktanteile national und international auszubauen. Durch

grofere Geschiftsvolumina und wachsende Profitabilitit soll der Unternehmenswert gesteigert werden.

Im Rahmen unserer Expansion vergroffern wir kontinuierlich das Spektrum an Systemen und Anwen-
dungen. Dazu trugen in der Vergangenheit auch Akquisitionen bei, mit denen Nanogate das Technolo-
gie-Portfolio gestirkt, die Kapazititen erhoht und neue Mirkte erschlossen hat. Zugleich wird die

Wertschopfungskette fortlaufend um weitere Leistungen erginzt.

Zukunftsprogramm NXI:

Seit 01. Januar 2019 implementieren wir das Zukunftsprogramm Nanogate Excellence International
(NXI). Unser Ziel ist es, den Konzern efhzienter aufzustellen sowie Strukturen und Prozesse bestmog-
lich auszurichten und weiter zu professionalisieren. Das Programm ist in die Bereiche Markets,
Operations, Services und People untergliedert. Wir méchten Nanogate als fithrenden, vollstindig integ-
rierten und weltweit titigen Technologieckonzern positionieren und dieser Position mit einer entspre-

chenden Gréfle und Ertragskraft Ausdruck verleihen.

Mit dem Zukunftsprogramm wird sich Nanogate neu organisieren. Damit mochten wir die Zusam-
menarbeit innerhalb der Gruppe verbessern und Synergien auf allen Ebenen heben. Damit reduziert
Nanogate seine Komplexitit und erhsht die Produktivitit. Die MarkterschlieSung erfolgt kiinftig
standortunabhingig, klar branchenbezogen und international vernetzt. Auch werden wir vorhandene
Kapazititen zu Gunsten margenstirkerer Projekte iiberpriifen, aufgeben oder verlagern, auch um die
Anforderungen neuer Groflauftrige bestméglich zu erfiillen. Parallel werden Schliisselbereiche wie
beispiclsweise Finance und Controlling gestirkt, um die internationale Unternehmensgruppe noch
transparenter und schlagkriftiger zu steuern. Weitere Potenziale sehen wir im Ausbau zentraler

Beschaffungs- und Einkaufsprozesse.

Im Rahmen der Neuaufstellung wird Nanogate durch Verschmelzungen die Zahl seiner Tochtergesell-
schaften reduzieren sowie standortiibergreifende Fithrungsstrukturen und leistungsstarke ,,Shared-Ser-
vices” schaffen. Hierdurch werden die iibergreifende Transparenz gestirkt, effizientere Entscheidungs-
prozesse in der Gruppe erreicht und damit die Grundlagen fiir weiteres internationales Wachstum
gelegt. Wir werden zudem unseren Marken- und Markrtauftritt unter dem Leitgedanken ,ONE
Nanogate® weiterentwickeln. Durch die damit verbundenen Mafinahmen nehmen wir eine voriiberge-

hende Ergebnis- und Liquidititsbelastung bewusst in Kauf.

In Summe legen wir einen stirkeren Fokus auf eine Steigerung der Profitabilitit und verbesserte
Cashflows, ohne unseren Wachstumspfad zu verlassen. Anders als in den vergangenen Jahren werden
Akquisitionen dafiir eine eher untergeordnete Rolle spielen. Wir mochten in den nichsten Jahren
verstirket aus eigener Kraft wachsen und von der angestoffenen Innovationsoffensive sowie der erweiter-
ten Technologickompetenz profitieren. NXI adressiert dazu mehrere Wachstumsfelder, wie beispielswei-
se Metallisierung, New Mobility oder Smart Surfaces. Parallel dazu sollen die internationale Markeer-
schlieflung ausgeweitet und neben Nordamerika ebenso die asiatischen Mirkte stirker adressiert

werden.

Auf Basis unseres Zukunftsprogramms NXI mochten wir bis zum Jahr 2025 den Umsatz auf mehr als
500 Mio. Euro steigern und ein EBITDA von mindestens 75 Mio. Euro erreichen. Dabei soll das
Industriegeschift, welches beispielsweise die Anwendungen in den Bereich Aviation, Home Appliances
und Medical umfasst, auf mindestens 200 Mio. Euro wachsen und somit vergleichsweise stirker

zulegen als das Mobility-Geschift. Parallel soll sich der Free Cashflow ebenfalls deutlich verbessern.
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Das Zukunftsprogramm NXI folgt auf die Wachstumsstrategie Phase5, die Ende 2018 erfolgreich
abgeschlossen wurde. In diesem Rahmen hatten wir seit 2014 unsere internationale Marktposition
unter anderem mit neuen Technologien und zusitzlichen Standorten erheblich ausgeweitet. Damit stieg
der Umsatz von rund 53 Mio. Euro (2013) auf 239,2 Mio. Euro im Jahr 2018, womit das urspriingli-
che Ziel von 100 Mio. Euro Umsatz deutlich iibertroffen wurde.

Marktpotenzial:

Designorientierte Hochleistungsoberflichen und -komponenten auf Basis neuer Materialien und in
héchster optischer Qualitit sind elementarer Bestandteil zahlreicher Produkte. Innovative Werkstoffe
sind in vielen Branchen etabliert und férdern als Querschnittstechnologie den technischen Fortschritt

— beispielsweise durch bessere Produkte, effizientere Prozesse oder umweltfreundlichere Verfahren.

Der Absatz von Systemen auf Basis neuer Technologien als auch von Hochleistungsoberflichen wuchs
in der Vergangenheit kontinuierlich. Zu unseren bedeutenden Abnehmerbranchen zihlen Mobility,
Aviation, Home Appliance, Interior, Leisure und Medical. Unsere Losungen umfassen unter anderem
Systeme, die den Werterhalt unterstiitzen (z. B. kratzbestindige Schichten, UV-Schutz, chemisch
bestindig), den Reinigungsbedarf senken (,easy-to-clean®), hygienische Eigenschaften aufweisen oder
zur Energieeflizienz beitragen. Besonders gefragt sind iiberdies designorientierte Oberflichen und
Komponenten aus neuartigen Materialien sowie dekorative Metallisierungen von Kunststoffen, die
alleinstellende Eigenschaften und Funktionen aufweisen. Ebenfalls zunehmend gefragt sind Lésungen

aus der Kombination von Elektronik- und Kunststoff-Know-how.

In diesem heterogenen, dynamischen Umfeld prognostizieren Marktbeobachter weiter kriftiges
Wachstum:

* So soll im Bereich Automotive der Marke fiir Oberflichenanwendungen bis zum Jahr 2026 um
durchschnittlich rund 6 Prozent auf mehr als 33 Mrd. US-Dollar zulegen, wihrend der von uns
besonders stark adressierte Markt fiir Glazing-Anwendungen um durchschnittlich mehr als
17 Prozent pro Jahr wachsen soll. Diese Einschitzung wird durch die Gewinnung zahlreicher

neuer Auftrige bei Nanogate unterstrichen.

Erhebliches Potenzial sehen wir iiberdies im Bereich New Mobility, wie erste Projekte
beispielsweise zur Lieferung von Komponenten fiir Fahrassistenzsysteme an mehrere Automo-
bilhersteller belegen. So kénnten nach Einschitzung von Marktexperten in 20 Jahren mehr als
50 Prozent aller Neufahrzeuge vollstindig autonom fahren. Daraus resultiert ein erheblicher
Bedarf an Sensoren, deren Einbau und Abdeckungen wiederum Komponenten und Oberfli-
chen mit besonderen Eigenschaften (Strahlendurchlissigkeit, Schutz vor Umwelteinfliissen
etc.) bendtigen. In diesem Marke ist Nanogate bereits heute unter anderem mit seinen
Metallisierungs- und Glazinganwendungen vertreten. Vom Trend zur Digitalisierung, zu neuen
Bedienkonzepten und zu neuen Mobilititskonzepten (beispielsweise Car-Sharing) diirfte
Nanogate ebenfalls profitieren, etwa mit unserer neuen Kompetenz bei Integrated Smart
Surfaces, bei dem wir neue multifunktionale Systeme fiir die Verkniipfung von Kunststoff und

Elektronik entwickeln.

Auch viele weitere von uns adressierte Mirkte diirften mittelfristig weiter wachsen und uns
gerade im Teilsegment der multifunktionalen Oberflichen ein tiberproportionales Wachstum
ermdglichen: Der Marke fiir Haushaltsgerite beispielsweise soll bis zum Jahr 2023 um jihrlich
rund 2,6 Prozent zulegen und ein Marktvolumen von weltweit mehr als 200 Mrd. US-Dollar
erreichen. Ferner schen wir fiir Kunststoffkomponenten, die Edelstahl beispielsweise in Kiiche
oder Bad ersetzen, insgesamt ein weltweites Marktvolumen im dreistelligen Millionen-Euro-
Bereich. Der Aviation-Markt soll, unter anderem dank der wachsenden Mittelschicht in China
und Indien, ebenfalls weiter zunehmen und bis zum Jahr 2024 mit mehr als 2,5 Prozent pro
Jahr wachsen. Im Bereich Medizintechnik wird fiir das Jahr 2023 ein Marktvolumen von mehr

als 400 Mrd. Euro erwartet, entsprechend einem jihrlichen Wachstum von rund 4,5 Prozent.



Wachstumsraten ausgewihlter Zielmirkte
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Markt CAGR Zeitraum Report Quelle
Automobiloberflaichen 6,28 % 2018-2026 Global Automotive Transparency
Coatings Market Market Research
Glazing-Oberflachen >17% | 2017-2024 Global Automotive Research and
im Automobil Polycarbonate Markets
Glazing Market
Luftfahrt >25% | 2019-2024 Global Aviation Mordor Intelligence
Market Analysis
Haushaltsgerdte 2,6% 2018-2023 Home Appliances Mordor Intelligence
Market Report Analysis
Medizintechnik 4,5 % 2018-2023 Medical Device Reportlinker
Market Report

Auf Basis dieser Marktpotenziale und der damit verbundenen Wachstumsraten sicht Nanogate fiir
seine verfiigbaren Produkte und Anwendungen weltweit zukiinftig ein langfristiges Marktpotenzial im
Milliardenbereich. Angesichts unserer Positionierung als Innovationspartner internationaler Konzerne
mit einem Fokus auf besonders anspruchsvolle Oberflichen und Komponenten sowie ausgewihlte
Teilmirkte sieht der Vorstand erhebliche Chancen, mittelfristig schneller als die jeweiligen Mirkte zu

wachsen.

1.4 Steuerungssystem

Nanogate verfolgt ungeachtet der Belastungen aus der Umsetzung des Zukunftsprogramms NXI und
der Anlaufkosten fiir neue GrofSauftrige das Ziel, den Wachstumskurs fortzusetzen und mittelfristig
eine tiberproportionale nachhaltige Steigerung des operativen Ergebnisses (EBITDA) sowie des

Cashflows zu erreichen.

Wesentliche Steuerungsgrofen der Konzernfithrung sind daher Umsatz, EBITDA und Free Cashflow.
Zusitzlich werden fiir die operative und strategische Steuerung weitere Gréflen wie Rohertragsmarge,
EBIT sowie die Eigenkapitalquote und der Verschuldungsgrad einbezogen. Die Steuerung erfolgt auf
Ebene von Regionen, Projekten, Kunden, Standorten, Tochterunternehmen und des Konzerns. Im
monatlichen Berichtswesen werden entsprechende Soll-Ist-Vergleiche durchgefiihrt und Leistungskenn-
zahlen sowie Abweichungen analysiert. Dariiber hinaus erfolgt eine Analyse und Bewertung qualitativer
Ergebnisse, beispielsweise die Entwicklung neuer Lésungen, Gewinnung von Referenzkunden sowie

Zertifizierungen durch Kunden, Lieferanten und externe Institute und Unternechmen.

1.5 Forschung und Entwicklung

Nanogate erweitert sein Anwendungs- und Technologieportfolio fortlaufend, um mit neuen Systemen
das Geschift auszuweiten. Das abgelaufene Geschiftsjahr war dabei von erheblichen Investitionen in
Technologien und Kapazititen geprigt. Im Mittelpunkt standen wiederum die Bereiche N-Metals und
N-Glaze. Uberdies weiteten wir das Kompetenzportfolio aus. Dazu zihlt insbesondere die Integration
von Elektronikfunktionalitit in Kunststoffkomponenten (Integrated Smart Surfaces). Auch kiinftig
werden erhebliche Mittel und Investitionen in die Entwicklung neuer Anwendungen und Lésungen
fliefen. Aus Effizienzgriinden konzentrieren wir uns dabei auf konkrete, markenahe und kundenge-
triebene Entwicklungsprojekte. Bei der grundlagen- und anwendungsbezogenen Forschung hingegen
setzen wir auf Kooperationen mit anerkannten Forschungseinrichtungen, beispielsweise mit dem

Kunststoff-Institut Liidenscheid und dem Leibnitz-Institut fiir neue Materialien.
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Die Aufwendungen fiir Forschung und Entwicklung summierten sich konzernweit insgesamt auf

11,1 Mio. Euro (Vj. 7,6 Mio. Euro). Angesichts der nunmehr konkreten Entwicklung von neuen
Verfahren und Materialien erhdhten sich die aktivierten Eigenleistungen auf 6,5 Mio. Euro (Vj.

0,9 Mio. Euro). Dabei handelt es sich um Kosten fiir die Entwicklung von neuen Technologien, die
sowohl Investitionen in Sachanlagen als auch in immaterielles Anlagevermégen betreffen. Die Abschrei-
bungen auf aktivierte Entwicklungskosten im immateriellen Anlagevermégen betrugen 1,1 Mio. Euro
(Vj. 0,7 Mio. Euro).

Patente:

Fiir Nanogate steigt die Bedeutung des internen Know-hows, vor allem bei Prozessen und Verfahren.
Daher verfolgen wir eine marktorientierte Patentstrategie, um unseren Wettbewerbsvorsprung zu
sichern und laufende Innovationspartnerschaften zu schiitzen. Somit iiberpriift Nanogate unter Ab-
wigung von Kosten und kiinftigem Nutzen kontinuierlich sein Patentportfolio und lisst dabei

ausgewihlte Patente auch auslaufen, wenn diese nicht mehr benétigt werden.

N-Glaze:

Konzernweit fanden zahlreiche Projekte statt, um unsere Technologieplattform N-Glaze auszuweiten.
An unserem Standort in den USA beispielsweise haben wir nun ebenfalls die Kompetenz, hochwer-
tige Kunststoffoberflichen in der sogenannten Piano-Black-Optik herzustellen. Fiir zusitzliche
Anwendungen verfiigen wir nun am Standort Schwibisch Gmiind zusitzlich iiber einen 3D-Drucker,
wihrend am Standort Liiddenscheid neue UV-hirtende und somit umweltfreundliche Systeme

eingefiihrt wurden.

N-Metals:

Zu den wichtigsten Fortschritten im Berichtszeitraum zihlt der Ausbau der Technologieplattform
N-Metals um weitere Anwendungen zur Metallisierung von Kunststoffen. Damit ist die grundsitzliche
Entwicklung der Technologieplattform weitgehend abgeschlossen. Bereits im Januar 2018 begann die
Vermarktung einer neuen Edelstahlersatzlésung, die im Sommer wiederum Basis fiir den grofiten
Auftrag der Firmengeschichte war. Seit Dezember verfiigen wir auch tiber Kunststoffveredelungen fiir
die Gestaltung von Aluminium-, Kupfer- und weiteren Oberflichen. N-Metals deckt somit zahlreiche

Geometrien und Funktionalititen ab.

Hinzu kommen neuartige nasschemische Verfahren: Diese Losungen erméglichen eine Metallisierung
im Chromlook in Form einer Lackierung, welche eine kostengiinstige Alternative zur klassischen

Galvanik bietet. Hierdurch kann Nanogate zukiinftig zudem preissensible Marktsegmente adressieren.

Mit dem Start einer ersten Serienproduktion fiir unsere Chromersatzldsung am Standort Neunkirchen
erreichten wir ebenfalls einen bedeutenden Fortschritt bei der Markterschlieffung. Parallel verliuft an
unserem US-Standort auch der Aufbau des neuen Kompetenzzentrums planmifig. Es soll im laufen-
den Geschiftsjahr in Betrieb gehen. Fiir den Aufbau haben wir eine Zusage tiber 6ffentliche Férdermit-

tel in Hohe von zwei Millionen US-Dollar und einen Teil davon bereits als Zahlung erhalten.

Integrated Smart Surfaces:

Erginzend zu den bisherigen Aktivititen expandiert Nanogate seit 2018 in den Anwendungsbereich fiir
Smart Surfaces als neue Kompetenz. Durch die Integration von elektronischen Funktionen in die
Komponente, zusammen mit multifunktionalen Eigenschaften, werden zukiinftig vollig neue Design-
und Bedienkonzepte fiir Gerite aller Art erméglicht. Neue Produkte kénnen somit anders konzipiert
und damit effizienter, kleiner und gewichtssparender produziert werden. Vor allem in den Zielmirkten
Mobility, Home Appliance und Consumer Electronics sind neue Designs fiir multifunktionale
Komponenten gefragt. Die Konzeption neuer Schnittstellen zwischen Mensch und Maschine ist ein

zentraler Trend in den nichsten Jahren. Im Jahresverlauf 2018 entstanden erste Prototypen im Bereich



Integrated Smart Surfaces, die aktuell mit moglichen Kunden diskutiert werden. Bei der Markeerschlie-
Bung verfolgen wir mit mehreren Partnern unterschiedliche Ansitze, um den Kompetenzaufbau zu

beschleunigen.

2 Wirtschaftsbericht

2.1 Gesamtwirtschaftliche Rahmenbedingungen

Konjunktur:

Das vergangene Jahr war global vor allem vom US-Handelsstreit mit China und Europa und geopoliti-
schen Konflikten sowie der Diskussion um die Ausgestaltung des Brexit geprigt. Hinzu kamen Effekte
in einzelnen Lindern, wie beispielsweise in Deutschland die Entwicklung der Automobilindustrie
(Stichwort WLTP) oder das schwichere Wachstum in China.

Insgesamt konnte die Weltwirtschaft in 2018 ihren Wachstumskurs fortsetzen, wenngleich etwas lang-
samer als im Vorjahr. Nach Berechnungen des Internationalen Wihrungsfonds (IWF) vom Januar 2019
ist die Welewirtschaft im Jahr 2018 um 3,7 Prozent gewachsen. In Deutschland setzte sich das Wachs-
tum das neunte Jahr in Folge fort, hat aber an Schwung verloren: Das Bruttoinlandsprodukt legte nach
Angaben des Statistischen Bundesamts um 1,4 Prozent (Vj.: 2,2 Prozent) zu. Damit lag es immer noch
tiber dem Durchschnittswert der vergangenen zehn Jahre von 1,2 Prozent, obwohl sich die Konjunktur
im Jahresverlauf abkiihlte. Wihrend sich in der Euro-Zone und in China die Wachstumsdynamik ver-

langsamte, wuchsen die USA stirker als im Jahr 2017.

Entwicklung Wirtschaftswachstum

in % 2017 2018
Weltweit (World Output) 38 37
Deutschland 2,2 1,4
Europa (Euro Area) 24 1,8
USA 2,2 2,9
China 6,9 6,6

Quellen: IWF (Update Januar 2019), Statistisches Bundesamt (fiir Deutschland)

Branchen:
Unsere wichtigsten Zielmirkte verzeichneten 2018 eine iiberwiegend positive Entwicklung.

e Der Verband der Automobilindustrie berichtete im Januar 2019 von einer ,robusten Jahresbi-
lanz® fir 2018: In Deutschland erreichte die Zahl der Neuzulassungen trotz Dieselkrise und
Problemen der Hersteller bei den neuen Priifverfahren (WLTP) das Vorjahresniveau, ebenso in
Europa. In China war hingegen, wenngleich auf hohem Niveau, erstmals ein Riickgang des
Marktvolumens zu verzeichnen. In den USA war das Bild differenziert: Die Nachfrage nach
Pkw sank, wihrend sie im fiir Nanogate wichtigeren Light-Truck-Segment (beispielsweise
Pickups) stieg, sodass die Marktentwicklung insgesamt stabil blieb.

* Der globale Markt fiir technische Konsumgiiter legte 2018 nach Angaben des Marktfor-
schungsinstituts GfK von Anfang Januar 2019 um rund 4 Prozent zu und {iberschritt mit
1,01 Billionen Euro erstmals die Billionengrenze. Wihrend die Produktbereiche Telekommu-
nikation, Haushaltskleingerite, Unterhaltungselektronik/Foto und Informationstechnologie/
Biirogerite wuchsen, ging der Umsatz mit Haushaltsgrofgeriten um 1 Prozent leicht auf
177 Mrd. Euro zuriick.
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¢ Die deutschen Medizintechnikhersteller setzten 2018 ihren Wachstumskurs fort und erwirt-
schafteten nach Angaben des Branchenverbandes Spectaris von Anfang Januar 2019 erstmals
mehr als 30 Mrd. Euro.

e Im November 2018 bestitigte das Marktforschungsinstitut GfK trotz Risiken wie héherer
Inflationsraten und zunehmender weltwirtschaftlichen Verunsicherung ihre Konsumprognose,
wonach die realen privaten Konsumausgaben im Jahr 2018 um etwa 1,5 Prozent steigen
sollen. Damit hat die Binnenkonjunktur 2018 einen wichtigen Beitrag zum Wachstum in

Deutschland geleistet.

2.2 Geschiiftsverlauf

Im Jahr 2018 setzte Nanogate den Wachstumskurs der vergangenen Jahre fort und erreichte wichtige
Meilensteine. Die Geschiftsentwicklung war vom Trend zu gréfleren Kunden und Auftrigen sowie der
Aufstockung bestehender Projekte geprigt. Auflerdem standen Produktinnovationen und die Anlauf-
phase (Ramp-up) fiir neue Auftrige, deren Serienproduktion 2019 und 2020 starten wird, im Mittel-
punkt. Somit flossen erhebliche Mittel in Innovationen, Technologien und Kapazititserweiterung sowie

in die Vorfinanzierung der neuen Projekte und in die MarkterschlieSung.

Bei einem insgesamt zufriedenstellenden Geschiftsverlauf erhohte sich der Umsatz um rund 28 Pro-
zent auf 239,2 Mio. Euro, wihrend das operative Ergebnis (EBITDA) von 21,5 Mio. Euro auf rund
24,2 Mio. Euro zulegte. Damit haben wir unsere Umsatzprognose iibertroffen und alle wesentlichen
operativen und strategischen Ziele erreicht (sieche auch Abschnitt 2.5.1 Finanzielle Leistungsindikato-
ren und Vorjahresvergleich). Zugleich wurde die 2014 gestartete Wachstumsstrategie Phase5 erfolg-
reich mit deutlicher Uberschreitung aller Ziele zum Jahresende 2018 abgeschlossen und das neue
Zukunftsprogramm Nanogate Excellence International (NXI) vorbereitet, dessen Umsetzung zu

Beginn des neuen Geschiftsjahres 2019 gestartet ist (siche auch Abschnitt 1.3 Ziele und Strategie).

Unternehmensstruktur und Positionierung:

Neben organischem Wachstum trug die Ubernahme der neuen Standorte in der Slowakei und in
Osterreich zur Umsatz- und Ergebnissteigerung bei. Wir erwarten, dass die vollstindige Integration der
Standorte planmifig bis Ende dieses Jahres abgeschlossen wird. Nanogate erweitert damit sein Technolo-
gieportfolio, seine Kapazititen und erschliefSt weitere internationale Mirkte. Zudem profitieren wir

vom niedrigeren Kostenniveau in der Slowakei.

Im Februar 2018 erwarb Nanogate iiberdies eine Beteiligung von 4,43 Prozent am finnischen Techno-
logie-Start-up TactoTek Oy. Das Unternehmen ist im Zukunftsmarkt Injection Molded Structural

Electronics titig und ist ein Partner fiir unsere Expansion in den Markt fiir Integrated Smart Surfaces.

Mit der im Juli vollzogenen Ubernahme des Designstudios Nanogate heT Engineering GmbH,
Boblingen, erweitern wir durch eigene Design- und Engineering-Kompetenzen unsere Wertschopfungs-
kette. Wir sind damit in der Lage, hochwertige innovative Kunststoffkomponenten der nichsten
Generation komplett zu entwickeln und in der Gruppe als integrierte Systeme zu produzieren. Dabei
treten wir bereits in einer frithen Phase entsprechender Projekte in eine intensive Zusammenarbeit mit
den jeweiligen Kunden ein. Erhebliches Potenzial besteht vor allem in den Zielmirkten Mobility,

Aviation und Home Appliance, gerade auch international.

Parallel haben wir die Finanzierungsstruktur optimiert und im Rahmen der Platzierung verschiedener
Tranchen eines Schuldscheindarlehens bei institutionellen Investoren einen Mittelzufluss von 50 Mio.
Euro erzielt und die gesamte Finanzierungsstrukeur diversifiziert. Zugleich vereinbarten wir mit

unseren Hausbanken einen neuen Konsortialkreditvertrag tiber bis zu 40,5 Mio. Euro inklusive einer

Revolving Credit Line iiber 25 Mio. Euro und einer Laufzeit von bis zu sieben Jahren. Dabei profitierte
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Nanogate von seiner Bonitit im ,Investment-Grade“. Mit dem Mittelzufluss haben wir durch die
Ablssung bestehender Verbindlichkeiten die Fremdkapitalkosten optimiert und die finanziellen

Grundlagen fiir den weiteren Wachstumskurs gestirkt.

Die Hauptversammlung am 27. Juni 2018 beschloss auf Vorschlag von Vorstand und Aufsichtsrat
erneut eine Dividende von 0,11 Euro je Aktie. Auch den iibrigen Tagesordnungspunkten, wie
beispielsweise dem Abschluss eines Ergebnisabfithrungsvertrags mit der Tochtergesellschaft Nanogate

Textile & Care Systems GmbH, stimmten die Aktionire mit grofler Mehrheit zu.

Seit 1. September 2018 ist Gétz Gollan neuer Finanzvorstand der Nanogate SE. Er folgt auf Daniel
Seibert, der das Unternehmen aus persénlichen Griinden Ende August verlassen hat. Gétz Gollan
verantwortet unter anderem die Bereiche Finanzen, Controlling, Risikomanagement, Steuern und
Recht. Zuvor war er Vorstand (COO) der equinet Bank AG in Frankfurt am Main.

Die positive Entwicklung der Gruppe wurde auch im Jahr 2018 wieder extern gewliirdigt: Nanogate
zihlte 2018 zu den Finalisten des ,,Groflen Preises des Mittelstandes“. Uberdies wurden wir von der
Zeitschrift Wirtschaftswoche beim Ranking innovationsstarker Unternehmen auf Platz 13 von 50

ausgewihlten Unternehmen gefiihrt.

Technologie und Innovation:

Im Berichtszeitraum setzte der Konzern seine angekiindigte Innovationsoffensive um (siche auch
Abschnitt 1.5 Forschung und Entwicklung). Insgesamt flossen mehr als 31 Mio. Euro in die Anschaf-
fung neuer Anlagen, beispielsweise den Aufbau des neuen Technologiezentrums am Standort Mansfield
(Ohio/USA), sowie die Entwicklung neuer Anwendungen und Lésungen. Im Fokus standen die
Bereiche innovative Kunststoffe (N-Glaze), Metallisierung (N-Metals) und Integrated Smart Surfaces.
Damit verbreitern wir unser Technologieportfolio und legen die Basis fiir die weitere Geschiftsentwick-

lung.

Unsere Produktionskapazititen wurden deutlich erweitert. Am Standort in Bad Salzuflen werden
kiinftig auch komplexe N-Glaze-Komponenten, verbunden mit anspruchsvoller Montage, gefertigt und
damit bei innovativen Kunststoffbauteilen mit glasihnlichen Eigenschaften ein neues Anwendungsfeld
erschlossen. Die Standorte Liidenscheid und Neunkirchen erhielten zusitzliche Beschichtungsanlagen,

die besonders umweltfreundlich und energieeffizient sind.

Auftragsentwicklung und Geschiftsentwicklung bei Tochtergesellschaften:

Der Auftragseingang in 2018 war erfreulich, und wir konnten mit zahlreichen neuen Auftrigen die
Auftragsbasis fiir die kommenden Jahre erheblich ausweiten. Im April 2019 verfiigte Nanogate iiber
eine Auftragsbasis fiir das laufende und die kommenden beiden Jahre von tiber 600 Mio. Euro. Die
Auftragsbasis umfasst verbindliche Auftriige sowie auf Basis von Rahmenvertrigen avisierte Volumina,
die wihrend der Vertragslaufzeit jeweils kurzfristig im Rahmen von Abrufen zu den vereinbarten
Preisen ausgeldst werden. Des Weiteren beriicksichtigen wir Auftrige von Stammkunden, von deren
Auftragserteilung wir auf Basis von Erfahrungswerten ausgehen konnen oder bei denen wir in laufende
Serienproduktionen liefern. Die Auftriige unterlegen das weitere Umsatzwachstum und zugleich steigt

die Transparenz im Hinblick auf die kiinftige Geschiftsentwicklung.
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Ubersicht ausgewihlter neuer Groflauftrige 2018 und 2019

Ankiindigung Projekt Volumen Start

04.04.2019 N-Glaze-Komponenten (Innenraum) | Rund 50 Mio. Euro Sommer 2019
fUr ein neues Premium-Fahrzeug Uber circa 7 Jahre

19.02.2019 N-Glaze-Komponenten fir stark Rund 50 Mio. Euro Sommer 2020
nachgefragten Gelandewagen Uber circa 6 Jahre

14.11.2018 Auftrag fir N-Metals in den USA Kumuliert Sommer 2020
fur stark nachgefragtes SUV/ ~15 Mio. Euro
Pickup Uber rund 4 Jahre

08.11.2018 Auftrag im Bereich N-Mobilty fur Kumuliert Herbst 2019
Komponenten fir neues E-Auto ~35 Mio. Euro
in Europa Uber 7 Jahre

26.06.2018 Grol3ter Auftrag der Firmen- Bis zu 100 Mio. US- Sommer 2019
geschichte und Durchbruch im Dollar tiber bis zu
Markt fur Edelstahlersatz 8 Jahre

19.04.2018 Mehrere neue Auftrage in den Niedriger zweistelli- erfolgt

USA, unter anderem erstmals
Projekt eines deutschen OEM fur
Standort Ohio

15.03.2018 N-Glaze-Bauteile fiir New
Mobility-Anwendungen

(z. B. Sensoren)

ger Mio.- Bereich
Gber mehrere Jahre

Umsatzvolumen fiir erfolgt
die neuen, mehrjahri-
gen Projekte im
Millionenbereich

Im Juni 2018 erhielt Nanogate den grofiten Auftrag der Unternehmensgeschichte: Das Projekt am
Standort Mansfield umfasst ein Umsatzvolumen von bis zu 100 Mio. US-Dollar in einem Zeitraum
von sieben bis acht Jahren und stellt fiir das Unternehmen einen grofSen Schritt im Markt fiir Edel-
stahlersatztechnologien dar. Nanogate wird von diesem Jahr an Komponenten fiir Kiichengerite an
einen renommierten US-Hersteller liefern und stirke damit sein Industriegeschift. Zum Einsatz kommt
ein hitzebestindiger Kunststoff, der in einem von Nanogate entwickelten und integrierten Verfahren
mit einer hochwertigen Metallisierung in Edelstahloptik versehen wird. Die Vermarktung der innovati-
ven Edelstahlersatztechnologie als Teil der Plattform N-Metals war erst im Januar 2018 gestartet

worden und bietet fiir uns erhebliche Wachstumspotenziale.

Weitere Erfolge im Wachstumsfeld der Metallisierung, die Nanogate unter der Marke N-Metals
vermarktet, konnten im Geschiftsjahr 2018 unter anderem wie folgt verzeichnet werden:

e In den USA wird Nanogate im Rahmen eines neuen Auftrags ab Sommer 2020 metallisierte
Kunststoffkomponenten fiir Lichtsysteme fiir das meistverkaufte Auto in den USA, einen Pick-
up-Truck, liefern. Das Projekt unseres dortigen Standorts umfasst ein Umsatzvolumen von
rund 15 Mio. Euro und wird tiber rund vier Jahre umgesetzt.

* Am Standort Neunkirchen wurde der erste Serienauftrag fiir die von Nanogate entwickelte
Chromersatztechnologie realisiert. Das Projekt umfasste die Entwicklung und Fertigung von
metallisierten Kunststoffbauteilen in Chromoptik, die im Bereich New Mobility bei einem
sogenannten ,E-Scooter zum Einsatz kommen.

* Uberdies liefern wir seit Mai 2018 fiir einen Fahrzeughersteller aus Siidkorea Reflektoren fiir
hochwertige Beleuchtungskomponenten. Die mit N-Metals-Technologie veredelten Kompo-
nenten werden am Standort Mansfield aus hitzebestindigem Kunststoff gefertigt.

e Auch bei japanischen Automobilkunden konnte Nanogate seine Marktposition festigen: So
startete im Juni 2018 in Mansfield die Fertigung von Tiirkomponenten und Kunststoftblen-
den. Hier sind wir ebenfalls fiir die Produktion und Beschichtung des kompletten Bauteils

verantwortlich.



Neben dem bereits vorgenannten Auftrag ,,E-Scooter” wurden im Bereich New Mobility, einem der
zentralen Wachstumsfelder, weitere neue Auftrige gewonnen. Das kumulierte Umsatzvolumen fiir die
neuen, mehrjihrigen Projekte liegt im hohen zweistelligen Millionenbereich:

* Im Rahmen eines Groflauftrages mit einem kumulierten Umsatzvolumen von 35 Mio. Euro
tiber eine Laufzeit von sieben Jahren liefern wir ab Herbst 2019 hochwertige Kunststoffbautei-
le fiir ein neues E-Auto cines renommierten deutschen Herstellers. Das Fahrzeug soll ab 2020
ausgeliefert werden und entsteht derzeit auf Basis einer komplett neuen Plattform. Der
Grof3auftrag fiir unseren Standort in der Slowakei umfasst die Entwicklung und Produktion
von rund 30 verschiedenen Bauteilen im Interieur. Im Rahmen des Projekts investiert
Nanogate auch in entsprechendes Engineering und Produktionstechnik.

* Bei Projekten fiir zwei deutsche Premiumhersteller setzt Nanogate auf seine Kunststoff-Tech-
nologien, die unter der Marke N-Glaze vertrieben werden und mit komplexen elektronischen
Systemen harmonieren. So startete die Beschichtung eines Bauteils fiir den Fahrzeuginnen-
raum mittels Inkjet-Technologie. Die mit einer transparenten Oberfliche veredelten Kompo-
nenten kommen bei Assistenzsystemen zum Einsatz, die eine Uberwachung des Fahrers,
beispielsweise zur Erkennung von Anzeichen fiir eine Ubermﬁdung, ermdglichen.

* Nanogate produziert iiberdies am Standort Kierspe hochwertige Kunststoffkomponenten fiir
cinen weltweit fiihrenden Hersteller, die fiir Kamera- und Lasersysteme genutzt werden. Die
Auf8enflichen der Baugruppen werden mit hochwertigen, kratzbestindigen N-Glaze-Beschich-
tungen zum Schutz der Sensoren veredelt. Diese Systeme sind essenziell fiir Assistenzsysteme
beim autonomen Fahren. Hierbei iiberwachen Sensoren den Abstand zu vorausfahrenden
Fahrzeugen und leiten bei Bedarf selbststindig eine Vollbremsung ein, um Kollisionen mit

anderen Fahrzeugen oder Fulgingern zu verhindern.

Auch bei der Produktion von Kunststoftkomponenten mit hochwertigen optischen Eigenschaften
setzten wir die MarkterschlieSung erfolgreich fort:

* In den USA erreichte der Konzern ein wichtiges Ziel seiner Internationalisierungsstrategie:
Unser dortiger Standort wird erstmals ein Projekt fiir einen deutschen Automobilhersteller
umsetzen. Die Produktion von Komponenten fiir den Innenraum wurde bereits gestartet.

e Fiir einen japanischen Hersteller liefert der Konzern seit August 2018 Bauteile mit einer
Schwarz-Hochglanz-Veredelung. Wie auch bei den anderen Auftrigen fiir asiatische Hersteller
handelt es sich um Projekte fiir Werke in Nordamerika, die an unserem Standort in den USA

umgesetzt werden.

Im Bereich der klassischen Anwendungen verzeichnete Nanogate ebenfalls weiteres Wachstum. Dazu

zihlen beispielsweise der Bereich Wirmetauscher sowie funktionale Textilien (Endanwendergeschift).

In Summe erreichte der Konzern einen starken Auftragseingang. Davon profitierten in erster Linie
unsere Standorte in den USA und in der Slowakei, die einen wesentlichen Beitrag zum Konzernumsatz
und -ergebnis lieferten. Die Umsatz- und Ergebnisentwicklung an den Standorten in Lidenscheid und
Bad Salzuflen war hingegen in erster Linie von den Vorbereitungen fiir den Produktionsstart neuer
Groflauftrige geprigt, wihrend in Osterreich die Integration vorangetrieben wurde. Unser Standort in
den Niederlanden sowie unsere iibrigen deutschen Standorte verzeichneten eine konstante Entwick-

lung.

2.3 Ertrags-, Finanz- und Vermégenslage

Nanogate erreichte im abgelaufenen Geschiftsjahr mit 239,2 Mio. Euro einen Rekordumsatz. Das
operative Ergebnis (EBITDA) verbesserte sich auf rund 24,2 Mio. Euro, obwohl nicht aktivierungs-
fihige Kosten der Innovationsoffensive und Anlaufkosten fiir neue Groffauftrige das EBITDA
belasteten und sich daher die EBITDA-Marge temporir verschlechterte. Ebenso schlugen sich die
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Umsatz
(Mio. EUR)

186,2

2017

239,2

2018

erheblichen Investitionen in Innovation und Kapazititserweiterungen in deutlich gestiegenen Ab-
schreibungen und Finanzierungskosten sowie in der Ergebnisentwicklung im zweiten Halbjahr nieder.
Das Konzernergebnis des Gesamtjahres war gleichwohl mit 1,4 Mio. Euro positiv. Der Cashflow aus
laufender Geschiftstitigkeit erreichte trotz deutlichem Working Capital-Aufbau im Zusammenhang

mit den neuen GrofSauftrigen einen neuen Hochstwert von 18,3 Mio. Euro.

Geschiftsentwicklung 2018 im Uberblick

in Mio. € 2017 2018
Umsatz 186,2 239,2
EBITDA 21,6 24,2
EBITA 10,6 10,8
EBIT 73 6,8
EBT 39 1,7
Konzernergebnis 2,8 14
Ergebnis je Aktie (in Euro, unverwassert) 0,64 0,29

2.3.1 Ertragslage

Die Auftragsbasis verbesserte sich im Berichtszeitraum erneut und lag im April 2019 bei mehr als
600 Mio. Euro, bezogen auf das laufende und die kommenden beiden Jahre. Dazu trugen zahlreiche
neue Auftrige bei (siche auch Abschnitt 2.2 Geschiftsverlauf). Damit verftigen wir Giber ein starkes

Fundament sowie gute Visibilitit fiir die weitere Geschiftsentwicklung.

Der Umsatz erhéhte sich im Berichtszeitraum um rund 28,4 Prozent auf 239,2 Mio. Euro (Vj. 186,2
Mio. Euro). Dazu trugen vor allem die neuen Standorte in der Slowakei und in Osterreich bei. Parallel
konnten wir auch organisch weiter wachsen. Die Umsatzentwicklung im zweiten Halbjahr ist auch
geprigt von geringeren Abrufen bei einzelnen Modellreihen unserer Mobility-Kunden im Zusammen-
hang mit den Verzégerungen durch das WLTP-Zulassungsverfahren. In den Umsatzerlsen sind auch
Erlése aus dem Bau bestimmter Werkzeuge enthalten, die zwar vom Kunden bezahlt werden, zunichst
durch Nanogate aber vorfinanziert werden miissen. Hinsichtlich der Auswirkungen aus der Erstanwen-

dung von IFRS 15 auf Umsatzerlose und Ergebnis verweisen wir auf den Konzernanhang unter A.2.

Der Auslandsumsatz belief sich auf 165 Mio. Euro (Vj. 112 Mio. Euro). Entsprechend stieg die Export-
quote auf 69 Prozent (Vj. 60 Prozent). Darin spiegeln sich vor allem das Wachstum in den USA, dem
wichtigsten Auslandsmarke, sowie die Umsitze der neuen Standorte in der Slowakei und in Osterreich
wider. Nicht im Exportumsatz enthalten sind Lieferungen an Kunden, die zwar in Deutschland

ansissig sind, aber ihre Produkte im Ausland absetzen.

Die Bestandsverinderungen blieben im Berichtszeitraum mit 1,2 Mio. Euro (Vj. 1,2 Mio. Euro)
konstant. Die aktivierten Eigenleistungen erhhten sich in Folge der Innovationsoffensive und der
zunehmenden Unternehmensgrofle erwartungsgemifd auf 6,5 Mio. Euro (Vj. 0,9 Mio. Euro). Die
sonstigen betrieblichen Ertrige lagen bei 4,2 Mio. Euro (Vj. 2,5 Mio. Euro). Der Anstieg resultiert aus
héheren Ertrigen aus der Auflésung von Riickstellungen, Buchgewinnen aus dem Abgang von Sach-
anlagen sowie gestiegenen Kostenerstattungen. Die Gesamtleistung (Umsatz, Bestandsverinderungen,
aktivierte Eigenleistungen, sonstige betriebliche Ertrige) erhohte sich insgesamt auf 251,2 Mio. Euro
(Vj. 190,9 Mio. Euro).

Mit dem gewachsenen Geschiftsvolumen stieg der Materialaufwand iiberproportional im Vergleich
zum Umsatzanstieg um rund 43 Prozent auf 111,6 Mio. Euro (Vj. 78,2 Mio. Euro). Dazu trugen
neben unserer zunehmenden Ausrichtung auf das Komponentengeschift und einem projektbedingt

héheren Anteil von Zukaufteilen unter anderem temporire Materialpreissteigerungen durch den



hoheren Olpreis bei. Diese Belastungen konnten wir erst zeitlich verzgert und nicht vollumfinglich an
unsere Kunden weiter berechnen. Die Rohertragsmarge (in Relation zum Umsatz) sank erwartungsge-
mif auf rund 58 Prozent (Vj. 60,5 Prozent), Der Personalaufwand stieg um rund 24 Prozent auf

72,9 Mio. Euro (Vj. 58,7 Mio. Euro). Der im Vergleich zum Umsatzwachstum etwas schwéchere
Anstieg resultiert unter anderem aus den niedrigeren Lohnkosten am neuen Standort in der Slowakei
und einem héheren Anteil von Leiharbeitern am Personaleinsatz, der sich in den sonstigen betriebli-
chen Aufwendungen niederschligt. Diese beliefen sich auf 42,5 Mio. Euro (Vj. 32,5 Mio. Euro). Der
iiberproportional starke Anstieg resultiert aus den Kosten fiir die Integration der neuen Standorte (vor
allem in Osterreich), Transaktionskosten fiir den Erwerb von Tochtergesellschaften und Beteiligungen
sowie der Erweiterung von Technologieportfolio und Kapazititen im Rahmen der Innovationsoffensive.

Ebenfalls enthalten sind die vorgenannten Kosten fiir Leiharbeiter.

Ungeachtet der besonderen Belastungen des Geschiftsjahres erhohte sich das operative Ergebnis
(EBITDA) auf rund 24,2 Mio. Euro (Vj. 21,6 Mio. Euro), wenngleich es nicht mit dem Umsatzwachs-
tum Schritt halten konnte. Erwartungsgemif3 ist die EBITDA-Marge temporir riickliufig und belief sich
im Berichtszeitraum auf rund 10 Prozent (Vj. 11,6). Zudem mindert die erstmalige Anwendung von
IFRS 15 das EBITDA um rund 0,1 Mio. Euro. Die Investitionen sowie die Auswirkungen der Kaufpreis-
allokationen im Rahmen der bisherigen Unternechmenserwerbe spiegeln sich deutlich in auf 17,4 Mio. Euro
(Vj. 14,3 Mio. Euro) gestiegenen Abschreibungen wider, wobei diese vor allem in der zweiten Jahreshilfte
anfielen, ebenso wie die aktivierten Eigenleistungen. Das EBITA betrug somit 10,8 Mio. Euro (Vj. 10,6
Mio. Euro), wihrend sich das EBIT auf 6,8 Mio. Euro (Vj. 7,3 Mio. Euro) belief.

Das Finanzergebnis betrug fiir das Gesamtjahr -5,1 Mio. Euro. Trotz optimierter Finanzierungsbedin-
gungen sowie Ertrigen aus der Anpassung von Kaufpreisverbindlichkeiten fithrte die auf 91,6 Mio.
Euro gestiegene Nettoverschuldung zu gestiegenen Finanzierungsaufwendungen. Somit beliuft sich das
Ergebnis vor Ertragsteuern auf rund 1,7 Mio. Euro (Vj. 3,9 Mio. Euro). Die Steueraufwendungen
sanken auf 0,3 Mio. Euro (Vj. 1,1 Mio. Euro).

Das Konzernergebnis betrug somit rund 1,4 Mio. Euro (Vj. 2,8 Mio. Euro). Angesichts der gestiegenen
Aktienanzahl, vornehmlich aus Sachkapitalerh6hungen im Zusammenhang mit den im Jahr 2018
abgeschlossenen Akquisitionen, lag das Ergebnis je Aktie bei 0,29 Euro je Aktie (Vj. 0,64 Euro je Aktie).

2.3.2 Finanzlage

Unser Expansionskurs spiegelt sich auch in der Finanzlage des Konzerns wider.

Der Cashflow aus laufender Geschiftstitigkeit belief sich im Berichtszeitraum auf 18,4 Mio. Euro
(Vj. 14,9 Mio. Euro) und war unter anderem vom Aufbau von Working Capital, insbesondere fiir

Werkzeuge, im Rahmen der Vorbereitung neuer Auftriige geprigt.

Der Cashflow aus Investitionstitigkeit lag bei -40,9 Mio. Euro (Vj. -51,4 Mio. Euro) — davon entfielen
31,2 Mio. Euro (Vj. 11,3 Mio. Euro) auf Investitionen in Innovationen, Kapazititen und Anlagen
sowie 4,6 Mio. Euro auf M&A-Aktivititen (Vj. 40,8 Mio. Euro). Der vergleichsweise hohe Vorjahres-
wert beinhaltete den Erwerb des Standortes in den USA.

Der Cashflow aus Finanzierungstitigkeit belief sich auf 40,0 Mio. Euro (Vj. 34,4 Mio. Euro). Er resultiert
im Wesentlichen aus dem Mittelzufluss aus dem Schuldscheindarlehen und dem neuen Konsortialkre-
dit einerseits sowie Tilgungen bestehender Darlehen und der Dividendenausschiittung an die Aktionire

der Nanogate SE sowie auflenstehende Anteilseigner bei Tochtergesellschaften andererseits.

Nanogate optimierte im Berichtszeitraum seine Fremdkapitalstruktur. Dazu trug unter anderem die

Platzierung von Schuldscheindarlehen mit einem Erls von 50 Mio. Euro bei. Die Laufzeit der einzelnen
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Tranchen liegt zwischen drei und sieben Jahren bei einem Zinssatz zwischen 0,7 und 2,1 Prozent pro
Jahr. Mit dem Mittelerlés wurden unter anderem bestehende, héherverzinste Verbindlichkeiten
abgeldst. Uber das Schuldscheindarlehen hinaus vereinbarten wir einen Konsortialkredit mit einem
Volumen von 40,5 Mio. Euro mit einer Laufzeit von bis zu sieben Jahren inklusive einer Revolving
Credit Line von 25 Mio. Euro und einer Laufzeit von bis zu sieben Jahren. In Summe beliefen sich die
Finanzverbindlichkeiten des Konzerns gegeniiber Kreditinstituten zum Abschlussstichtag auf

129,8 Mio. Euro mit einer Laufzeit von bis zu sieben Jahren. Zum Bilanzstichtag verfiigten wir
konzernweit iiber liquide Mittel in Héhe von 38,2 Mio. Euro sowie ungenutzte Kreditlinien in Hohe
von 35,8 Mio. Euro. Die Nettoverschuldungsquote (Netto-Bankverbindlichkeiten/EBITDA) stieg auf
3,8 (Vj. 2,3). Zu den wichtigsten Finanzierungsvorhaben zihlen aktuell die Vorfinanzierung der
Anlaufphase fiir neue Grofprojekte, die laufende Innovationsoffensive sowie die Umsetzung des

Zukunftsprogramms NXI.

Die Finanzierung der Konzerngesellschaften erfolgt iiberwiegend iiber die Nanogate SE. Teilweise
bestehen jedoch auf Ebene der Tochtergesellschaften eigene kurz- und langfristige Bankverbindlichkei-
ten. Die Nanogate SE hat zudem Ergebnisabfiihrungsvertrige mit der Nanogate Goletz Systems
GmbH, Nanogate GfO Systems GmbH, Nanogate PD Systems GmbH sowie seit 1. Januar 2018 mit
der Nanogate Textile & Care Systems GmbH geschlossen.

2.3.3 Vermégenslage
Infolge unserer Expansion ist im Berichtszeitraum die Bilanzsumme auf 338,4 Mio. Euro
(Vj. 235,1 Mio. Euro) deutlich angewachsen. Die Eigenkapitalquote belief sich zum Bilanzstichtag

mit 33,2 Prozent (Vj. 39,9 Prozent) weiterhin auf einem angemessenen Niveau.

Infolge der neuen Standorte in der Slowakei und in Osterreich sowie in Boblingen erhéhten sich die
langfristigen Vermogenswerte auf 229,6 Mio. Euro (Vj. 166,8 Mio. Euro). Davon entfielen auf die
immateriellen Vermégenswerte 97,3 Mio. Euro (Vj. 77,5 Mio. Euro) und auf die Sachanlagen

121,9 Mio. Euro (Vj. 84,3 Mio. Euro). Die sonstigen finanziellen Vermégenswerte — darunter
beispielsweise nicht konsolidierte Beteiligungen — summierten sich auf 3,4 Mio. Euro (Vj. 0,3 Mio.
Euro). Die kurzfristigen Vermdgenswerte stiegen auf 108,8 Mio. Euro (Vj. 68,3 Mio. Euro). Der
Vorratsbestand blieb mit 21,3 Mio. Euro (21,4 Mio. Euro) nahezu konstant. Hierbei ist zu beriicksich-
tigen, dass im Geschiftsjahr 2017 in Arbeit befindliche Werkzeuge in den Vorriten bilanziert wurden,
wihrend im Berichtsjahr aufgrund der Umsetzung des neuen Rechnungslegungsstandards IFRS 15 die
entsprechenden Kosten im Materialaufwand erfasst werden und die zeitraumbezogen zu realisierenden
Umsitze zu entsprechenden Vertragsvermogenswerten in Héhe von 19,0 Mio. Euro fithren. Angesichts
der erstmaligen Einbezichung der neuen Standorte erhdhten sich die Forderungen aus Lieferungen und
Leistungen auf 23,5 Mio. Euro (Vj. 21,6 Mio. Euro). Die liquiden Mittel summierten sich zum
Bilanzstichtag auf 38,2 Mio. Euro (Vj. 20,3 Mio. Euro) und sind auch ein Effekt der gestiegenen

Fremdfinanzierung.

Das Eigenkapital erhohte sich im Berichtszeitraum auf 112,5 Mio. Euro (Vj. 93,7 Mio. Euro). Darin
spiegelt sich in erster Linie die Kapitalerhshung gegen Sacheinlage im Rahmen der Transaktion zur
Ubernahme von Unternehmensteilen der dsterreichischen HTT High Tech Industries AG wider. Bei der
damit verbundenen Sachkapitalerhshung im Februar 2018 wurden 275.000 neue Aktien (entsprechend
275.000,00 Euro) geschaffen. Im Rahmen ciner weiteren Sachkapitalerhéhung wurde ein Teil des
Erwerbs der heutigen Nanogate heT Engineering GmbH finanziert, sodass im Oktober 2018 hierfiir
48.019 neue Aktien (entsprechend 48.019,00 Euro) ausgegeben wurden. Dariiber hinaus fand im
September 2018 eine Sachkapitalerhéhung im Zusammenhang mit der 2016 erworbenen Beteiligung
an der Nanogate Goletz Systems GmbH (11.038,00 Euro, entsprechend 11.038 neuen Aktien) statt.

Auch wurden seitens der Mitarbeiter Optionen zum Bezug von Aktien ausgeiibt (27.191,00 Euro,
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entsprechend 27.191 neuen Aktien). Zum Bilanzstichtag 31. Dezember 2018 erhéhte sich das
Grundkapital somit auf 4.913.633,00 Euro (Vj. 4.552.395,00 Euro).

Infolge der neu strukturierten Konzernfinanzierung erhéhten sich die langfristigen Finanzverbindlich-
keiten gegeniiber Kreditinstituten auf 110,1 Mio. Euro (Vj. 50,4 Mio. Euro). Der Anstieg der iibrigen
Bilanzpositionen resultiert in erster Linie aus dem gewachsenen Geschiftsvolumen sowie der erstmali-

gen Einbeziehung von drei neuen Standorten.

2.4 Ergebnisentwicklung bei der Nanogate SE und Gewinnverwendung

Ungeachtet der neuen Héchstmarken bei Umsatz und operativem Ergebnis (EBITDA) im Konzern war
das Ergebnis der Nanogate SE als Muttergesellschaft mit zahlreichen Holding- und Servicefunktionen
vom Aufwand fiir die Umsetzung der Wachstumsstrategie Phase5 belastet. Zu den grofiten Kostenfak-
toren zihlen die internationale MarkterschlieSung, umfassende M&A-Aktivititen und das Business
Development. Weitere Ursachen sind geringere Beitrige aus Ergebnisabfithrungsvertrigen einzelner
Tochtergesellschaften sowie steigende Kosten angesichts zusitzlicher Aufgaben der Holding, die
aufgrund des stark steigenden Geschiftsvolumens ihre Strukturen und Prozesse weiter optimiert hat.
Positiv beeinflusste hingegen der im Geschiftsjahr abgeschlossene und durchgefiihrte Ergebnisabfiih-
rungsvertrag mit der Nanogate Textile & Care Systems GmbH das Jahresergebnis, das sich per saldo
auf —1,3 Mio. Euro (Vj. 0,3 Mio. Euro) belduft.

Angesichts der weiterhin guten Perspektiven schligt der Vorstand vor, unverindert eine Dividende von
0,11 Euro je Aktie auszuschiitten. Damit méchte Nanogate seine Aktionire am Erfolg beteiligen. Trotz

der Ausschiittung bleibt der finanzielle Spielraum fiir die anstehenden Expansionsschritte gewahrt.

2.5 Finanzielle und nichtfinanzielle Leistungsindikatoren

2.5.1 Finanzielle Leistungsindikatoren und Vorjahresvergleich
Wesentliche Steuerungsgrofien der Konzernfithrung sind Umsatz, EBITDA und Free Cashflow.
Zusitzlich werden fiir die operative und strategische Steuerung weitere Groflen wie Rohertragsmarge,

EBIT sowie die Eigenkapitalquote und der Verschuldungsgrad einbezogen.

Vergleich Geschiftsentwicklung und Prognose fiir das Geschiftsjahr 2018

o IST Prognose IST
in Mio. €

2017 Januar 2018 2018
Umsatz 186,2 > 220,0 239,22
EBITDA 21,5 > 24,0 24,2

Im Geschiftsjahr 2018 haben wir die im Januar 2018 veréffentlichte Umsatzprognose von mehr als 220
Mio. Euro deutlich tibertroffen. Mit 24,2 Mio. Euro wurde die EBITDA-Prognose erfiille. Der Free
Cashflow belief sich auf -22,5 Mio. Euro (Vj. -36,6 Mio. Euro).

2.5.2 Nichtfinanzielle Leistungsindikatoren

2.5.2.1 Mitarbeiter

Zum Bilanzstichtag 31. Dezember 2018 erhohte sich die Zahl der Mitarbeiter deutlich auf 1.754
(Vj. 1.208), vornehmlich wegen der neuen Standorte in Osterreich und in der Slowakei sowie der
Ubernahme der heutigen Nanogate heT Engineering GmbH. Im Jahresdurchschnitt belief sich die
Zahl der Beschiftigten auf 1.717 (Vj. 1.209). Der Umsatz je Mitarbeiter betrug TEuro 139

(Vj. 154). Zum Stichtag beschiftigten wir 51 Auszubildende (Vj. 29).

37




Konzernlagebericht

2.5.2.2 Nachhaltigkeit

Nachhaltigkeit und Corporate Social Responsibility sind seit dem operativen Start 1999 wichtige
Elemente unserer Strategie. Wir verfolgen dabei iiber alle Technologien und Zielmirkte hinweg das
Ziel, umweltfreundliche Produkte und Prozesse zu entwickeln bzw. den Ressourcenverbrauch zu
minimieren. In diesem Sinne engagieren wir uns tiber die Unternehmensgrenzen hinaus auch fiir

unsere Branche und fiir die Gesellschaft.

Nanogate verdffentlicht auf freiwilliger Basis die Entsprechenserklirung gemif§ des Deutschen
Nachhaltigkeitskodex, betreut von der Geschiftsstelle des Rates fiir Nachhaltige Entwicklung (RNE).
Damit erfiillen wir einen anerkannten Berichtsstandard und informieren umfassend iiber Ziele und

Daten sowie Projekte und Maffnahmen.

Wir verweisen hinsichtlich unserer Erliuterungen im Sinne einer nichtfinanziellen Erklirung auf die
DNK-Entsprechenserklirung, die Nanogate zum Zeitpunkt der Erstellung dieses Berichts ebenfalls

erstellt. Die DNK-Entsprechenserklirung wird nach Fertigstellung auf unserer Website versffentlicht.

2.6 Gesamtaussage zur wirtschaftlichen Entwicklung

Im abgelaufenen Geschiftsjahr verzeichneten wir trotz der sehr unterschiedlichen Umsatz- und
Ergebnisentwicklung der Standorte eine zufriedenstellende Geschiftsentwicklung. Der Konzern
erreichte wichtige strategische, finanzielle und operative Ziele. Der starke Auftragseingang und die
Innovationsoffensive stellten auf der einen Seite zwar eine temporire Ergebnis- und Liquidititsbelas-
tung dar, bilden in Kombination mit unserem neuen Zukunftsprogramm NXI aber eine starke Basis

fiir die Zukunft.

Als ein international fithrender Technologiekonzern fiir designorientierte, multifunktionale Kompo-
nenten und Oberflichen adressieren wir attraktive Mirkte und verfiigen iiber ein grofies Technologie-
portfolio. Mit unseren Standorten in Europa und in den USA decken wir die Wertschopfungskette
breit ab.

Nanogate mdchte seinen langjihrigen Wachstumskurs 2019 fortsetzen. Zugleich legen wir kiinftig den
Fokus auf Effizienz und Profitabilitit. Damit méchten wir mittelfristig bis zum Jahr 2025 das EBITDA
stirker als den Umsatz steigern und so die Rentabilitit des Konzerns verbessern. Parallel soll der Free

Cashflow ebenfalls tiberproportional steigen.



3 Chancen- und Risikobericht

3.1 Risikobericht

Der Vorstand der Nanogate SE hat geeignete MafSnahmen zu treffen, insbesondere ein Uberwachungs—
system einzurichten, damit den Fortbestand der Gesellschaft gefihrdende Entwicklungen frith erkannt
werden. Er sorgt fiir ein angemessenes Risikomanagement und Risikocontrolling im Unternehmen und
hat die Einhaltung der gesetzlichen Bestimmungen und der unternehmensinternen Richtlinien
sicherzustellen und auf deren Beachtung durch die Konzernunternehmen hinzuwirken. Erginzend
berit der Aufsichtsrat den Vorstand unter anderem in Fragen der Risikolage, des Risikomanagements

und der Compliance und iiberwacht die Wirksamkeit des Risikomanagementsystems.

Das umfassende Risikomanagement, das wir im Rahmen dieses Risikoberichts darstellen, ist Teil der
konzernweiten Steuerung von Nanogate. Bei seiner Geschiftstitigkeit und der Umsetzung der Strategie
geht Nanogate nach Einschitzung des Vorstands angemessene, iiberschau- und beherrschbare Risiken
ein. Dabei darf der aggregierte Risikoumfang das vorhandene Risikodeckungspotenzial nicht tiber-

schreiten.

3.1.1 Risikomanagementsystem

Im Rahmen der geschiftlichen Aktivititen ist Nanogate unvermeidbar Risiken ausgesetzt, die mit
unternehmerischem Handeln und dem Nutzen von Chancen verbunden sind. Fiir den Konzern
bedeutet Risikomanagement daher nicht nur einseitig die Reduzierung von Gefahren, sondern zugleich

das bewusste Umgehen mit Chancen.

Wichtiges Ziel des Risikomanagements ist die Absicherung des Unternechmens sowie die nachhaltige
risikobewusste Steigerung des Risikodeckungspotenzials und des Unternehmenswerts. Dabei werden
sowohl Risiken betrachtet, die von auflen auf Nanogate einwirken, als auch Risiken, die intern
entstehen. Das Risikomanagement bezieht sich auf simtliche verbundene Unternehmen der Gruppe.
Bestandsgefihrdende Risiken, d.h. Risiken, deren Eintritt den Fortbestand der Nanogate-Gruppe
gefidhrden (z. B. durch direkte oder mittelbare Ergebniseffekte mit entsprechendem Kapitalverzehr,
Liquidititseffekte, die zu einer Unterschreitung der zum Geschiftsbetrieb erforderlichen Mindestliqui-

ditit fithren), werden grundsitzlich nicht eingegangen.

Das Risikomanagement des Konzerns ist integraler Bestandteil des Managementsystems. Die Prozess-
schritte beinhalten (1) die Identifikation und (2) die Bewertung von Risiken, (3) die Steuerung durch
Mafnahmen, (4) die Uberwachung ihrer Wirksamkeit und (5) die Dokumentation und Berichterstat-
tung. Fiir die Identifikation von Risiken werden Risikokategorien zentral definiert und einzelnen
Risikofeldern zugeordnet. Dadurch werden Schwerpunkte gesetzt und Risiken in der Gruppe vergleich-

bar gemacht. Alle Prozesse sind in einem internen Risikohandbuch dokumentiert.

Nanogate verfolgt bei den Kontroll- und Steuerungsprozessen einen dreidimensionalen Ansatz.

1. Alle wesentlichen Beteiligungsgesellschaften verfiigen tiber die notwendigen Ressourcen und
Prozesse fiir ein eigenstindiges Risikomanagement. Jede dieser Gesellschaften wendet ein
internes Kontrollsystem an. Dieses wird im Rahmen der jihrlichen Abschlusspriifungen von
unabhingiger Seite auditiert. Bei allen Gruppenunternehmen sind zudem Risikomanager als
Verantwortliche sowie Stellvertreter benannt.

2. Daneben verfiigt Nanogate iiber ein zentrales Risikomanagement am Hauptsitz der Gruppe,
das neben der eigenen Risikoposition der Nanogate SE die Risikolage konzernweit zusammen-
fithre und ganzheitlich bewertet. Dabei werden auch Konzentrationsrisiken analysiert und
tiberpriift, ob Risiken einzelner Standorten auch fiir andere Standorte ungeachtet ihrer eigenen
Risikoeinschitzung einschligig sind. Durch diesen Riickkopplungsprozess wird eine ganzheit-

liche Erfassung von Risiken geférdert und das Risikomanagement kontinuierlich weiterentwi-
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ckelt. Zweimal jihrlich erfolgt nach Maflgabe des zentralen Risikomanagements der Nanogate-
Gruppe eine Risikobeurteilung simtlicher Risikofelder durch die Gruppenunternehmen sowie
eine Berichterstattung an den Vorstand. Das Berichtssystem wird kontinuierlich gepflegt und
sowohl qualitativ als auch quantitativ laufend weiterentwickelt.

3. Zusitzlich unterstiitzen die betrieblichen Controlling-Funktionen der Gruppe das Risikoma-
nagement. Hierzu verfiigt Nanogate am Hauptsitz {iber ein zentrales Beteiligungscontrolling,
das fiir alle Gruppenunternehmen weltweit flankierend sowohl die Geschiftsprozesse als auch
die relevanten Kennzahlen permanent aus- und bewertet. Zur Erhéhung der Transparenz
werden sukzessive gruppenweit Planungs- und Reporting-Standards, beispielsweise in den
Bereichen Vertriebs- und Investitionscontrolling, eingefithrt. Ziel ist es zudem, neben den
bestehenden ergebnisorientierten Controlling-Instrumenten verstirke cashflow-, liquiditits-
und bilanzbasierte Controlling-Instrumente innerhalb der Gruppe zu etablieren bzw. zu
vereinheitlichen. Auch zu diesem Zweck bereiten wir derzeit die Einfithrung eines gruppen-
weiten Management-Informations-Systems (MIS) auf Basis eines Data Warehouses (Waren-
wirtschafts- und Finanzdaten aller Tochtergesellschaften in einheitlicher Struktur in einer
zentralen Datenbank) vor. Aufgrund der hohen Komplexitit wird das Projekt jedoch friihes-
tens Ende 2019 abgeschlossen sein.

Vorstand und Risikomanagement verfolgen bei der Konzeption und Umsetzung des Risikomanage-
ment-Systems insbesondere die folgenden Anspriiche:
* Vollstindigkeit in der Erfassung der wesentlichen Risiken
e Objektivitit der erfassten Informationen — unter Beriicksichtigung betriebsindividueller
Gegebenheiten
¢ Quantifizierbarkeit der Risiken nach Héhe des drohenden Vermégensverlustes unter Beriick-
sichtigung der Eintrittswahrscheinlichkeit
e Nachvollziehbarkeit der Dokumentation des Systems

¢ Gesetzeskonformitit

Die Muttergesellschaft Nanogate SE betreibt dazu ein softwaregestiitztes Risikomanagementsystem, das
alle Tochtergesellschaften umfasst. Regelmiflig erfolgt eine Bewertung der Risikolage. Uberdies verfiigt
der Konzern iiber ein zentrales Risiko-Reporting. Dieses basiert auf einer Plattformldsung eines
renommierten deutschen Versicherungsunternehmens. Die wesentlichen Beteiligungsgesellschaften
erfassen hier regelmifig eine detaillierte Analyse ihres Risikoprofils. Uberdies wird in der Gruppe das
Vier-Augen-Prinzip angewandt. Im Rahmen des internen Kontrollsystems werden monatlich Reports
zu jeder Gesellschaft inkl. Abweichungsanalysen erstellt. Hierdurch stellt die Gruppe sicher, dass

jederzeit groffiemdgliche Transparenz {iber alle Gesellschaften besteht.

Um den besonderen kapitalmarktrelevanten Transparenzanforderungen der Nanogate SE als borsenno-
tiertem Unternehmen Rechnung zu tragen, wurde die Risikoanalyse um eine Sofortmeldungs-Bericht-
erstattung (,Ad-hoc®) erginzt. Dies geschieht auch in Erfiillung der Anforderungen der europiischen
Markemissbrauchsverordnung (Market Abuse Regulation, MAR). Auflerdem erstellt Nanogate derzeit
eine interne Transparenz-Richtlinie, um Aufgaben und Prozesse hinsichtlich der Transparenzvorschrif-

ten noch besser zu strukturieren.

Das Risikomanagement-System von Nanogate wird durch ein Compliance-Management-System flankiert.
Hierbei wurde ein GRC-Projektausschuss fiir Governance, Risk Management und Compliance gebildet,
um iiber die formale und inhaltliche Entwicklung von gruppenweiten Compliance-Anforderungen sowie
potenzielle Auswirkungen von Risikoszenarien und deren Vermeidung gruppenweit zu beraten. Uberdies
besteht ein konzernweiter Verhaltenskodex (,,Code of Conduct®), zu dem im Berichtsjahr begleitend
Informationsveranstaltungen stattfanden. Fiir die Steuerung und Uberwachung des Compliance-Manage-

ments ist der Chief Compliance Officer zustiindig, der an den Vorstand berichtet.
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Alle Gesellschaften der Nanogate-Gruppe verfiigen iiber die notwendigen ISO-Zertifizierungen
(insbesondere ISO 9001, 14001, TS16949 und vergleichbare Zertifizierungen in den USA). Hieraus
wird, risikomindernd, ein hoher Standard qualititssichernder Mafinahmen bei Nanogate sichergestellt.
Im Rahmen der jihrlich stattfindenden Re-Zertifizierungen werden auch die Sicherheitsvorkehrungen
der Gesellschaften regelmiflig und intensiv gepriift. Hierbei waren in der Vergangenheit keine

Beanstandungen zu verzeichnen.

3.1.2 Bewertung der Risiken

Der Identifizierungs- und Bewertungsprozess der Risiken erfolgt unter anderem im Rahmen von
Arbeitstreffen mit den jeweiligen Risikomanagern der einzelnen Tochtergesellschaften und wird
gemeinsam mit externen Spezialisten durchgefiihrt. Dieser Prozess dient dazu, bekannte und potenziel-
le neue Risiken und Chancen auf Managementebene zur Diskussion zu stellen. Nach der strukturierten
Risikoidentifikation erfolgt ihre Bewertung anhand einer Relevanzskala. Relevante Risiken oberhalb
eines bestimmten Schwellenwerts werden anhand von Szenarien quantifiziert. Planungsrisiken werden

basierend auf Erfahrungswerten anhand von Standardabweichungen eingeschitzt.

Die Risiken aus den Tochtergesellschaften werden auf Konzernebene konsolidiert. Nach erfolgter
Bewertung werden risikospezifische Steuerungsmafinahmen festgelegt. Beispielsweise hat der Konzern
fiir potenzielle Schadensfille und Haftungsrisiken, soweit moglich und sinnvoll, angemessene Versiche-
rungen abgeschlossen, um bei Eintritt von Schadensfillen Verluste zu begrenzen. Die Uberwachung der
jeweiligen Risiken obliegt den Risikoverantwortlichen aus den operativen Bereichen, die Wirksamkeit

wird wiederum durch das zentrale Risikomanagement der Nanogate SE tiberpriift.

Die Wirkungen der Einzelrisiken werden im Kontext der Unternechmensplanung mittels einer
Risikosimulation aggregiert. Dies bedeutet, dass in unabhingigen Simulationsliufen mit Hilfe von
Zufallszahlen die Gewinn- und Verlustrechnung eines Geschiftsjahres mehrere tausend Mal simuliert

wird (Monte-Carlo-Simulation).

Die Bewertung der Risiken erfolgt auf Basis der méglichen Ausmafle. Auf eine Bewertung der Ein-
trictswahrscheinlichkeit wird gegenwiirtig verzichtet. Zur Einschitzung der Risiken auf Konzernebene

wurde folgende Relevanzskala definiert:

Nanogate-Gruppe (Konzern)

Relevanz Auspragung

1 Weniger bedeutende Risiken, die kaum spirbare Abweichungen vom EBITDA
verursachen

2 Mittlere Risiken, die splrbare Abweichungen vom EBITDA bewirken

3 Bedeutende Risiken, die das EBITDA stark beeinflussen oder sich auch
langfristig auswirken

4 Schwerwiegende Risiken, die zu grof3en Abweichungen vom EBITDA flihren
oder sich auch langfristig erheblich auswirken

5 Kritische Risiken, die den Fortbestand der Unternehmensgruppe gefahrden
kénnen

3.1.3 Uberblick iiber die Risiken

Im Folgenden werden die Risiken der Nanogate-Gruppe in neun Risikokategorien sowie ihre Relevanz
dargestellt. Intern unterteilt der Konzern die Risikokategorien zusitzlich in insgesamt iiber 70
sogenannte Risikofelder, um einzelne Risiken gezielter iberwachen und steuern zu kénnen. Mit Blick

auf die gewachsene Unternehmensgréfle, hohere Unternehmenskomplexitit und neue Strategiephase

4
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einerseits sowie erhohte weltwirtschaftliche und politische Risiken andererseits ist die Risikosituation in

2018 anspruchsvoller geworden. Risiken der Kategorien 4 und 5 bestehen jedoch weiterhin nicht.

Ubersicht der Risikokategorien

Risikokategorie Relevanz

Holding

Strategie
Absatzmarkte
Wertschopfungskette
Finance

Personal
Recht/Compliance
T

Kontrolle und Steuerungsprozesse

w W NN NN W W

Holding, Strategie, Kontrolle und Steuerungsprozesse:

Als Wachstums- und Technologieunternehmen investiert Nanogate in erheblichem Umfang in die
Entwicklung neuer Technologieplattformen, Prozesstechnologien und Produkte, in Kapazititserweite-
rungen und in Anlagen fiir die Serienproduktion, in die internationale MarkterschliefSung sowie in
Beteiligungen. Der Mitteleinsatz erfolgt nur, wenn hinreichende Vermarktungschancen bestehen,
respektive Geschiftspline von Beteiligungen auf ihre Erfolgswahrscheinlichkeit und Profitabilitits-
potenziale intensiv gepriift wurden. Dennoch ist nicht auszuschliefen, dass Produkt- und Technologie-
Entwicklungen oder Beteiligungen nicht die ihnen gesetzten Ziele hinsichtlich Umsatz, Cashflow und
Ergebnis erreichen, ihre Anschaffung bzw. Erstellung sich als teurer bzw. kapitalintensiver als geplant
darstellt sowie Probleme die Integration von erworbenen Gesellschaften verzégern oder einen héheren

Mitteleinsatz nach sich ziehen.

Nanogate ist zudem in den vergangenen Jahren im Rahmen des Phase5-Strategieprogramms deutlich
gewachsen. Dazu trugen vor allem Akquisitionen bei, wodurch sich die Anzahl der Konzerngesellschaf-
ten und Standorte im In- und Ausland deutlich erhoht hat. Damit sind die Komplexitit und die
Herausforderungen an eine zeitnahe Transparenz wichtiger Entwicklungen und belastbare Berichts-
strukturen deutlich gestiegen. Das Management der Gruppe wurde damit anspruchsvoller und der
Einsatz effizienter Steuerungsinstrumente noch wichtiger. Nanogate begegnet den entsprechenden
Risiken mit einem Ausbau der Kapazititen und Stirkung der Strukturen im kaufminnischen Bereich
sowie einer stirkeren Vereinheitlichung von Strukturen, Systemen und Prozessen sowie einer Zentrali-
sierung betrieblicher Funktionen der Gruppe bei der Nanogate SE. Dazu wurde im Geschiftsjahr 2018
unter anderem mit der Nanogate Management Services GmbH ein eigenstindiger interner Dienstleis-
ter gegriindet und die Bereiche Rechnungswesen, Steuern, Compliance Management, Controlling,
Auftragssachbearbeitung, EDV-IT, Risikomanagement, Treasury, Internationales Controlling, Manage-
ment-Systeme, Produktion, Einkauf, Logistik, Marketing und Kommunikation, Materials und

Innovation sowie HR/Personal von der Nanogate SE auf diese Gesellschaft ausgelagert.

Mit dem Zukunftsprogramm Nanogate Excellence International (NXI) beabsichtigt der Konzern,
sich in den nichsten zwei Jahren neu und effizienter aufzustellen, Strukturen zu vereinfachen und
sich stirker zu zentralisieren (siche auch Abschnitt 1.3 Ziele und Strategie). Die geplanten Mafinah-
men sollen auch zu einer Verbesserung des Risikomanagements beitragen sowie durch tiberproportio-
nale Steigerungen von Ergebnis und Cashflow zu einer Stirkung der Risikodeckungsmasse und des
Unternehmenswertes im Sinne der Risikostrategie fithren. Kurzfristig stellt das Programm jedoch

durch die damit verbundene Ressourcenbindung, erhéhte operationelle Risiken bei der Umsetzung



der einzelnen Mafinahmen, erhéhte Aufwendungen und Cashflow-Belastungen eine Belastung dar.
Nanogate begegnet diesen unter anderem durch ein detailliertes Projektmanagement und -control-
ling, die Priorisierung von Zielen und zeitliche Staffelung von Mafinahmen sowie die Hinzuzichung
erfahrener Berater. Gleichwohl kann nicht ausgeschlossen werden, dass unvorhergesehene operative
Beeintrichtigungen eintreten, héhere Kosten und/oder Investitionen erforderlich werden, um die
geplanten Ziele zu erreichen, oder die Umsetzung von Mafinahmen linger dauert als erwartet. In
diesen Fillen wiirde die Vermégens-, Finanz- und Ertragslage stirker bzw. linger als geplant

beeintrichtigt.

Absatzmirkte:

Die Nachfrage nach den Produkten und Leistungen von Nanogate ist auch von der gesamtwirtschaftli-
chen Entwicklung sowie der Branchenkonjunktur in den Zielmirkten abhingig. Fithrende Wirtschafts-
forschungsinstitute erwarten fiir 2019 eine nachlassende welt- und binnenwirtschaftliche Dynamik
(siche auch Abschnitt 4.0 Prognosebericht). Die Investitionsbereitschaft der Unternehmen kénnte von
einer sich abkiihlenden Binnennachfrage negativ beeinflusst werden. Vor diesem Hintergrund ist nicht
auszuschlieflen, dass die Nachfrage auf ein niedrigeres Niveau zuriickfillt und Ausgaben fiir neue
respektive innovative Projekte ausbleiben bzw. zeitlich verschoben werden. Aktuell ist die Weltkonjunkeur
zudem von mehreren geopolitischen und handelspolitischen Konflikten geprigt. Nanogate strebt an,

diesen Risiken durch eine weitere Diversifikation der Zielbranchen und Regionen Rechnung zu tragen.

Nanogate ist in dynamischen Mirkten titig. In der Vergangenheit ist es uns nachhaltig gelungen,
entsprechende Verinderungen zu antizipieren, uns auszurichten und in Teilbereichen eine Vorreiterrolle
zu libernehmen. Diese Fihigkeit ist fiir die weitere Unternehmensentwicklung wichtig, um profitabel
zu wachsen. Nanogate wird dieser Anforderung insbesondere durch eine ausgeprigt marktbezogene
Unternehmensstruktur mit definierten Zielmirkten und einer Key Account-orientierten Vertriebsstruk-
tur, die im Rahmen des Zukunftsprogramms NXI weiter verstirkt werden soll, begegnen. Dariiber
hinaus unterstiitzt die hohe Entwicklungs- und Innovationskraft der Gruppe die Zukunftsfihigkeit.
Gleichwohl kann nicht ausgeschlossen werden, dass wichtige Marktentwicklungen nicht rechtzeitig
erkannt und/oder angemessen umgesetzt werden bzw. durch gegebene Restriktionen (Ressourcen,

Produktionskapazititen, Kapital usw.) nicht umgesetzt werden kénnen.

Einen erheblichen Teil der Umsatzerldse generiert Nanogate aus der Bestandskundenbasis und aus
Kooperationen. Dabei hat die Zusammenarbeit hiufig Projektcharakter. Im Regelfall arbeiten wir im
Rahmen von Innovationspartnerschaften iiber viele Jahre mit unseren Kunden zusammen und verfiigen
daher iiber eine vergleichsweise hohe Planungssicherheit. Wir setzen darauf, unseren Kunden stetige
Produktverbesserungen zur Verfiigung zu stellen und méchten so die Kundenbeziehung absichern.
Wenn Bestandskunden oder Kooperationspartner sich gleichwohl entscheiden, ihre Vertrige nicht zu
verlingern, Vertragslaufzeiten zu verkiirzen oder die Vertragsumfinge zu reduzieren, oder Nanogate bei
neuen Projekten bestehender Kunden nicht den Zuschlag erhilt oder auslaufende Grof8projekte nicht
durch Nachfolgeprojekte ersetzt werden, sind nachteilige Auswirkungen auf die Auslastung der Gruppe
insgesamt oder in einzelnen Leistungsstufen, etwa dem Werkzeugbau, nicht auszuschlieflen. Dies kann
die Vermdgens-, Finanz- und Ertragslage beeintrichtigen, zumal in einzelnen Branchen zwischen
Auftragserteilung und Produktionsbeginn zum Teil mehrere Jahre Vorlaufzeit liegen. Zugleich besteht
das Risiko, dass Kooperationspartner nicht die vereinbarten Umsitze erreichen oder nachtriglich
unerwartet Forderungen erheben. Nanogate begegnet diesem Risiko mit einer engen Kundenbetreu-
ung, der Verstirkung des Key-Account-Managements, der — soweit méglich — Flexibilisierung von
Kosten und der kontinuierlichen Verbesserung der Wettbewerbsfihigkeit. Entsprechende Maffnahmen

stellen zudem einen Schwerpunkt des Zukunftsprogramms NXI dar.

Nanogate adressiert eine Vielzahl attraktiver Branchen, wobei derzeit ein deutlicher Schwerpunke bei

Kunden der Mobility-Branche besteht. Dariiber hinaus ist es dem Unternehmen gelungen, eine Reihe
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substanzieller Groflauftrige zu gewinnen, die einen wesentlichen Einfluss auf die Entwicklung der
Gruppe haben. Im Einklang mit dem weiteren Wachstum méchten wir die Branchen-, Kunden- und
regionale Strukeur kontinuierlich weiter diversifizieren. Bis zum Jahr 2025 soll der Anteil des Industrie-

Geschifts tiberproportional auf tiber 40 Prozent des Konzernumsatzes steigen.

Im Geschiftsjahr 2018 erzielte Nanogate mit den zehn grofSten Kunden rund 38 Prozent (Vj. 49 Pro-
zent) des Konzernumsatzes. Kein Kunde trigt mehr als rund zwélf Prozent zum Konzernumsatz bei.
Gleichwohl bestehen Abhingigkeiten von einzelnen Kunden, Auftrigen und Branchen, bei denen
negative Entwicklungen einen Einfluss auf die Vermégens-, Finanz- und Ertragslage haben kénnen.

So konnten wir uns im Berichtsjahr den Folgen der Entwicklung der deutschen Automobilindustrie,
vor allem resultierend aus den neuen Abgastests nach dem Priifzyklus WLTD, nicht véllig entziehen und

verzeichneten temporir eine schwichere Nachfrage im Mobility-Bereich.

Die Positionierung als Systemlieferant ist ein Wettbewerbsvorteil, um langlaufende Grof8projekte zu
akquirieren, schafft Markteintrittsbarrieren und trigt damit dazu bei, die Geschiftsentwicklung
abzusichern. Gleichzeitig besteht die Herausforderung, diese Grof3projekte, bei denen Nanogate
hiufig alleiniger Lieferant des Kunden ist, vertragsgemif$ und zu den kalkulierten Kosten und
Verkaufspreisen zu realisieren. Hierfiir ist eine prizise und nachhaltig belastbare Projektplanung
erforderlich, da Fehlkalkulationen sich tiber mehrere Jahre mit substanziellen Betrigen auswirken
kénnen. Grofprojekte sind zudem in der Anlaufphase durch Vorlauf-Kosten (durch die Einstellung
und Anlernung von zusitzlichem Personal, temporir hohere Ausschussquoten usw.) geprigt.
Nanogate verfiigt iber erfahrene Projektmanager und reduziert die spezifischen Risiken aus Grof3-
projekten durch die kontinuierliche Verbesserung der Kalkulationsmethoden, eine mehrstufige
Auftragsfreigabe sowie geeignete vertragliche Vereinbarungen mit Kunden und Lieferanten. Die

Ausweitung entsprechender Mafinahmen ist ein wichtiger Teil des Zukunftsprogramms NXI.

Nanogate sieht sich mit seiner Produkt-, Technologie- und Kompetenzstruktur als Systemanbieter in
einer weltweit alleinstellenden Position. Gleichwohl steht das Unternehmen bei den einzelnen Produk-
ten und Projekten stets im Wettbewerb mit anderen Anbietern. Das Wettbewerbsumfeld dndert sich
dynamisch. Durch zusitzliche Anbieter am Marke, beispielsweise mit unterschiedlichen Kernkompe-
tenzen wie in der Materialherstellung oder in der Nanotechnologie, Spezial-Chemiefirmen oder
Endprodukthersteller sowie Zulieferer bedeutender Konzerne wie beispielsweise der Automobilher-
steller, besteht das Risiko zunehmenden Wettbewerbs, der sich u. a. in stirkerem Preisdruck und
riickldufigen Margen niederschlagen kann. Es besteht tiberdies die Méglichkeit, dass Kunden auf
andere, aktuell nicht von Nanogate angebotene Substrate oder Losungen zuriickgreifen. Nanogate
strebt an, als erfahrener und reputationsstarker Systemanbieter mit einer breiten Wertschépfungskette
und langjihrigen Technologiepartnerschaften fiir den Kunden durch innovative Produkte entscheiden-
de Vorteile zu generieren und damit zugleich Markteintrittsbarrieren fiir neue Wettbewerber aufzu-
bauen. Unser Fokus richtet sich daher kiinftig stirker auf Projekte, bei denen wir diese Vorteile gezielt
nutzen kénnen. Gleichwohl kénnen sich entsprechende Risiken materialisieren, wenn aus Kundensicht

Preisfaktoren stirkere Bedeutung erlangen.

Mit der zunehmenden Internationalisierung des Geschifts, auch auf8erhalb der Europiischen Union,
kénnen politische Entwicklungen und sich verindernde wirtschaftspolitische Rahmenbedingungen den
Absatz von Nanogate beeinflussen. Hierunter fallen beispielsweise die Risiken aus einem sich auswei-
tenden Handelskonflikt mit den USA. Wir begegnen diesen Risiken durch verteilte Standorte,
insbesondere durch unsere Tochtergesellschaft in den USA. Besondere wirtschaftspolitische Risiken
bestehen zudem fiir den Fall eines ungeordneten Brexit. Der britische Markt ist fiir die Nanogate-
Gruppe zwar von untergeordneter Bedeutung. Die Umsitze mit britischen Kunden waren im Jahr 2018

wie auch in den Vorjahren unwesentlich. Gleichwohl diirften die in einem solchen Szenario zu



erwartenden gesamtwirtschaftlichen Auswirkungen auch auf Nanogate einen nachteiligen Effekt auf die

Vermdgens-, Finanz- und Ertragslage haben.

Wertschopfungskette:

Nanogate ist als wachstumsstarkes Technologieunternechmen in dynamischen Mirkten auf die kontinu-
ierliche Weiterentwicklung und entsprechende Investitionen in neue Kompetenzen, Technologien und
Kapazititen angewiesen. Zudem setzt die Fertigung von Spritzgussteilen die Verfiigbarkeit von
qualitativ hochwertigen, effizienten und leistungsfihigen Werkzeugen voraus. Dabei sind technische
Risiken wie Fehlentwicklungen oder Umsetzbarkeit nicht auszuschlieflen, die zu verspiteten oder
geringeren Erlésen, héheren Kosten und negativen Liquidititseffekten fithren kénnen. Mit dem
kontinuierlichen Ausbau der Kompetenzen, einem detaillierten Projektmanagement und einer Streuung
von Risiken auf eine Vielzahl von Projekten soll die Abhingigkeit von einzelnen Entwicklungen

minimiert werden.

Nanogate verfiigt iiber mehrere Produktionsstitten, beispielsweise zur Fertigung von Kunststoffkompo-
nenten und zur Beschichtung unterschiedlicher Substrate. Daher messen wir der Betriebssicherheit,
dem Schutz unserer Mitarbeiter und der Umwelt hohe Prioritit bei. Gleichwohl sind fiir einen Ferti-
gungsbetrieb Betriebsstorungen nie auszuschlieSen, beispielsweise durch Defekte und Anlagenausfille,
Kapazititsengpisse, Logistikprobleme, Elementarereignisse, Unfille, Brinde oder schadhafte Werkzeu-
ge. Diesen operativen Risiken in der Fertigung begegnen wir mit einem umfassenden Qualitits-,

Prozess- und Projektmanagement, Notfallplinen sowie regelmifigen Schulungen und Wartungen.

Nanogate nutzt eine Vielzahl von Lieferanten, um Substrate und Ausgangsmaterialien zu beschaffen.
Gleichwohl kann nicht ausgeschlossen werden, dass es bei einzelnen Rohstoffen und Vorprodukten zu
Lieferengpissen oder Materialpreissteigerungen kommt. Auch kann es durch eine Verschirfung
regulatorischer Anforderungen auf europiischer und internationaler Ebene fiir bestimmte Lieferanten
wirtschaftlich nicht mehr attraktiv sein, einzelne Ausgangsmaterialien herzustellen. Beispielsweise
besteht mit REACH (Registration, Evaluation, Authorisation and Restriction of Chemicals) eine
EU-Verordnung zur Registrierung, Bewertung, Zulassung und Beschrinkung chemischer Stoffe. Sie soll
die Chemikaliengesetzgebung in der Europiischen Union harmonisieren und kann Auswirkungen auf
Beschaffungs- oder Absatzmirkte haben. Sollte es Nanogate bei signifikanten Preiserhchungen,
Lieferengpissen oder Ausfillen von Lieferanten und der voriibergehenden oder dauerhaften Nichtver-
fiigbarkeit von Rohstoffen und Vorprodukten nicht gelingen, alternative Lésungen zu finden, kénnen
sich nachteilige Auswirkungen auf die eigene Lieferfihigkeit und damit den Unternehmenserfolg
ergeben. Beispielsweise konnten bestimmte Produkte nicht mehr hergestellt werden oder beim Bezug
von Alternativen entsprechende Kostennachteile entstehen. Nanogate begegnet diesem Risiko durch
langfristige Lieferbeziehungen, Preisgleitklauseln in Beschaffungs- und Absatzvertrigen, die rechtzeitige
Antizipation méglicher Verinderungen sowie das Halten von Mindestbestinden an Vorriten. Im
Rahmen unseres Code of Conduct gelten zudem Vorgaben auch fiir unsere Lieferanten zur Begrenzung

von Risiken und zur Einhaltung brancheniiblicher Standards.

Nanogate setzt in der eigenen Materialherstellung auch Nanomaterialien ein. Diese werden in fliissiger
Form verarbeitet, grundsitzlich in eine sogenannte Bindermatrix eingebunden und in der Praxis primir
als ausgehirtete Oberflichenbeschichtung angewendet. Alle zurzeit weltweit verfiigbaren Untersuchun-
gen bestitigen, dass bei Nanomaterialien, die tiber den gesamten Lebenszyklus in einer Matrix
(vergleichbar einem Lacksystem) eingebunden sind, eine Gefihrdung fiir Mensch und Umwelt nach
aktuellem Kenntnisstand nicht gegeben ist. Das EU-Projekt ,NanoSustain“ untermauert diese

Einschitzung.

Gleichwohl kann letztlich nicht vollstindig ausgeschlossen werden, dass im Zusammenhang mit

Nanomaterialien oder durch andere Ursachen Fehler, Defekte und Qualititsmingel auftreten, die zu
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Kosten, Anspriichen, allgemeinen Beeintrichtigungen und/oder einem Imageschaden fithren. Darunter
fallen auch mégliche Schadenersatzanspriiche von Endkunden oder Geschiftspartnern, zumal Nanogate
bestimmte Produkte auch selbst in den Markt bringt und vertreibt. Der Konzern verfiigt fur diese Fille
tiber eine entsprechende Produkthaftpflichtversicherung, die — zumindest in jeweils definierter Hohe
begrenzt — entsprechende Risiken abdecke. Risiken bestehen in diesen Fillen, soweit Anspriiche des

Kunden, beispielsweise bei Grofprojekten, die Versicherungssumme iibersteigen.

Nanogate legt daher besonderen Wert auf ein leistungsstarkes Qualititsmanagement. Die Nanogate SE
und einzelne Tochtergesellschaften sind dabei u. a. nach ISO 9001 zertifiziert. Hinzu kommen weitere
Zertifizierungen gemifd ISO 14001, ISO 50001 und IATF 16949 sowie kundenspezifische Zertifizie-
rungen und Audits, die teilweise deutlich tiber die ISO-Anforderungen hinausgehen. Viele Produkte
wurden von renommierten unabhingigen Instituten, beispielsweise der Fraunhofer-Gesellschaft und
dem TUV, gepriift und freigegeben. Auflerdem werden Mafinahmen, die zur weiteren Klirung des
Risikopotenzials beitragen und zur besseren Transparenz neuer Materialien fithren, von der Gesellschaft

begriiflt, unterstiitzt und aktiv begleitet.

Finance:

Die Umsatzdynamik und die zunehmende Gewinnung grofler, langlaufender Auftrige stellen besondere
Anforderungen an das Cash-Management der Nanogate-Gruppe. So steigt beispielsweise die Working
Capital-Belastung aus der Herstellung bzw. Anschaffung von Spritzguss-Werkzeugen mit gréferen
Auftrigen und teilweise mehrjihrigen Vorlaufzeiten signifikant an. Zudem verursachen gréfere Auftrige
hiufig auch auftragsspezifischen Investitionsbedarf in Maschinen und Kapazititen. Der Riicklauf dieser
Auszahlungen erfolgt hiufig erst bei Produktionsbeginn oder iiber die mehrjihrige Laufzeit der Projekte.
Auch besteht bei groferen Auftrigen die Moglichkeit, dass Teilplanungen durch den Kunden geindert
werden und zusitzlicher Finanzierungsbedarf durch ungeplante neue Werkzeuge entsteht. Wenngleich
die entsprechenden Werkzeuge mit sehr hoher Wahrscheinlichkeit im Projektverlauf durch den Kunden
immer abgenommen und bezahlt werden, bestehen gleichwohl nicht unerhebliche Unsicherheiten im
Hinblick auf die H6he und den Zeitraum der Werkzeugfinanzierung. Nanogate hilt hierfiir signifikante
Liquiditdtsreserven und Kreditlinien bereit und eruiert zudem derzeit am Markt mégliche innovative

Finanzierungsopportunititen speziell fiir den Werkzeugbereich.

Der Forderungsbestand beinhaltet unvermeidbar Risiken der Realisierbarkeit gegeniiber einzelnen
Kunden oder Regionen. Diesem Risiko begegnen wir konzernweit mit umfangreichen Bonititspriifun-
gen und einem straffen Forderungsmanagement. Parallel setzen wir in ausgewihlten Bereichen
Factoring (mit Risikoiibergang) und Warenkreditversicherungen ein. Gleichwohl kann der Ausfall

einzelner Forderungen die Vermégens-, Finanz- und Ertragslage des Konzerns beeintrichtigen.

Im Zusammenhang mit dem Wachstum und den Investitionen der vergangenen Jahre hat sich der
Liquidititsbedarf deutlich erhdht und lag iiber den Eigenfinanzierungsmoglichkeiten der Gruppe.
Damit stiegen die Abhingigkeit von externen Finanzierungsinstrumenten und die Nettoverschuldung
des Konzerns. Im Berichtszeitraum hat der Konzern daher die Fremdfinanzierungseite neu strukeuriert,
unter anderem durch die Aufnahme von Schuldscheindarlehen und eines Konsortialkredits. Zum
Bilanzstichtag verfiigte Nanogate iiber ungenutzte Kreditlinien in Hohe von iiber 35 Mio. Euro. Die
Verfiigbarkeit dieser Kreditlinien steht jedoch unter bestimmten Voraussetzungen, unter anderem der
Einhaltung marktiiblicher Finanzkennzahlrelationen, sog. ,Covenants®. Bei Verletzung dieser Kenn-
zahlen bestehen seitens der Kreditgeber Kiindigungsrechte, deren Wahrnehmung einen erheblichen
Einfluss auf die Vermégens-, Finanz- und Ertragslage der Gruppe und die weiteren Entwicklungsmég-
lichkeiten hitte. Nanogate begegnet diesem Risiko durch eine vorausschauende Planung, einen engen
und vertrauensvollen Kontakt zu den Finanzierungspartnern sowie die im Rahmen des Zukunftspro-
gramms NXI angestrebte Stirkung des Liquidititsmanagements, der Eigenfinanzierungskraft und die

sukzessive Riickfithrung der Nettoverschuldung. Daneben besteht, ein entsprechendes Kapitalmark-



tumfeld vorausgesetzt, fiir die Nanogate SE als borsennotiertem Unternehmen die Méglichkeit der

Finanzierung durch Kapitalerhdhungen.

Die derzeit genutzten Fremdkapitalinstrumente beinhalten Tranchen mit variabler Verzinsung.
Nanogate setzt zum Management des Zinsinderungsrisikos Zinssicherungsgeschifte ein. Gleichwohl
kann nicht ausgeschlossen werden, dass signifikante Zinsinderungen sich negativ auf das Finanzergeb-

nis der Nanogate SE auswirken. Von der Bildung von Bewertungseinheiten wurde abgesehen.

Mit zunehmender Internationalisierung nimmt das Risiko von Belastungen durch Wihrungsschwan-
kungen zu. Gleichwohl fakturieren wir aktuell noch den tiberwiegenden Teil unserer Umsitze in Euro,
sodass aktuell ein Wihrungsschwankungsrisiko in erster Linie nur bei den Umsitzen unserer Tochter-
gesellschaft in den USA besteht. Dieses wird jedoch durch ,natiirliches Hedging® (also Produktion,
Einkauf und Absatz sowie Finanzierung in der jeweiligen Landeswihrung) und fallweise Sicherungs-
geschifte eingegrenzt. Aufgrund der regelmifligen Jahres- und Liquidititsiiberschiisse unserer Tochter-
gesellschaft in den USA ist dennoch nicht auszuschlief$en, dass eine Schwichung des US-Dollars gegeniiber

dem Euro negative Auswirkungen auf das Konzernergebnis und die Konzernbilanz haben kann.

Im Zusammenhang mit dem Zukunftsprogramm NXI sind unter anderem auch eine Zusammenlegung
von Tochtergesellschaften und ein einheitlicher Marktauftritt unter der Marke ,Nanogate® geplant. In
diesem Zusammenhang kann es erforderlich sein, den Wert immaterieller Vermdgensgegenstinde wie
aktivierte Markenrechte oder Goodwill zu berichtigen. Strukturierungsmafinahmen kénnen zudem
Verinderungen im Bereich der Innenfinanzierung mit verbundenen Unternehmen beinhalten. Diese
Mafinahmen haben in der Regel keine Auswirkungen auf die Liquiditit, kénnen die Vermégens- und

Ertragslage jedoch deutlich beeinflussen.

Personal:

Ein wichtiger Erfolgsfaktor fiir Nanogate ist die Verfiigbarkeit von Mitarbeitern mit hoher Fachkompe-
tenz und Qualifikation. Der zunehmende Wettbewerb um qualifizierte Fach- und Fithrungskrifte ist an
allen Standorten der Gruppe zu verzeichnen. Damit besteht das Risiko, dass wichtige und fiir den
Leistungsprozess erforderliche Fach- und Fithrungskrifte nicht gewonnen werden kénnen oder die
Unternechmensgruppe verlassen. Dies kann einen erheblichen Einfluss auf die Nutzbarkeit bestechender
Wachstums- und Entwicklungspotenziale haben und ungeplante Personalkostensteigerungen verursa-
chen. Nanogate hat daher bereits in der Vergangenheit eine Vielzahl von Mafinahmen ergriffen, um
sich als attraktiver Arbeitgeber zu positionieren und eine langfristige Bindung der Fach- und Fithrungs-
krifte zu erreichen. Dazu trigt auch das umfangreiche Nachhaltigkeitsmanagement des Konzerns bei.
Im Rahmen des Zukunftsprogramms NXI tragen wir der Bedeutung des Personals fiir die weitere
Entwicklung der Gruppe auch dadurch Rechnung, dass wir die personalbezogenen NXI-Mafinahmen

in einem eigenen (von insgesamt vier) sogenannten Excellence-Feldern biindeln.

Recht/Compliance:

Als Fertigungsunternechmen unterliegen wir den tiblichen Risiken von Betrieben, die eigene Produkte
in Umlauf bringen (siche auch Abschnitt 1.1. Geschiftsmodell). Auf den Fall von Riickrufen oder
Produkthaftungen sind wir mit entsprechenden Versicherungen und Plinen vorbereitet. Zudem ist
Nanogate wie jedes Unternehmen dem Risiko ausgesetzt, dass Vertragsstrafen oder vereinbarte Vertrige
nachtriglich seitens der Geschiftspartner in Frage gestellt werden. Wir begegnen diesen Risiken durch
entsprechende vertragliche Vereinbarungen und Geschiftsbedingungen sowie — im Streitfall — die
Hinzuzichung erfahrener Rechtsberater. Gleichwohl konnen die entsprechenden Risiken insbesondere
bei Grofauftrigen einen Einfluss auf die Vermdgens-, Finanz- und Ertragslage haben. Bestehende
Risiken aus anhiingigen Gerichtsverfahren und behaupteten Anspriichen werden unter Einbeziehung
von Fachanwilten und qualifizierten Beratern analysiert und im Rahmen der Bilanzierung durch

entsprechende Riickstellungen gewiirdigt.
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Als Industrieunternehmen muss Nanogate an den einzelnen Fertigungsstandorten eine Vielzahl von
Regelungen und Vorschriften beachten. Daneben setzt der Betrieb das Vorhandensein aller erforderli-
chen Betriebsgenehmigungen und andere Erlaubnisse voraus. Die Uberwachung und Einhaltung der
entsprechenden Vorschriften stellt fiir Nanogate daher eine wichtige Aufgabe dar. Gleichwohl ist es,
unter anderem aufgrund von linderspezifischen Besonderheiten und der zunehmenden Komplexitit
der Vorschriften, nicht ausgeschlossen, dass Genehmigungen oder Erlaubnisse versagt, nicht verlingert
oder mit Auflagen verbunden werden, was sich nachteilig auf die Vermégens-, Finanz- und Ertragslage
der Gruppe auswirken kann. Nanogate begegnet diesen Risiken durch erfahrene lokale Standort- und
Betriebsleiter, ein aktives Monitoring der entsprechenden Rahmenbedingungen sowie Einbindung

externer Spezialisten.

Informationstechnologie (IT):

Eine leistungsfihige und sichere I'T-Infrastruktur ist elementarer Bestandteil des Leistungsprozesses
jedes Unternehmens. Ausfille, Datenverluste oder andere Beeintrichtigungen der IT kdnnen daher
signifikante Schiiden verursachen und stellen sowohl fiir die Fertigung als auch die Verwaltungsbereiche
der Nanogate-Gruppe wesentliche Risiken dar. Die IT steht daher im besonderen Fokus des Manage-
ments und wird durch ein eigenes Team betreut, das im Rahmen des Zukunftsprogramms NXI weiter
verstirkt und ausgebaut werden soll. Weitere Mafinahmen des Risikomanagements beinhalten das
Prinzip des Einsatzes standardisierter Programme bei allen geschiftskritischen IT-Anwendungen sowie
redundant ausgelegte Hard- und Software. Die Datensicherheit ist aufgrund entsprechender standardi-
sierter Verfahren wie etwa der Virtualisierung aller wesentlichen Server gewihrleistet. Zudem besteht
Schutz gegen unbefugten Zugriff und Datenverlust durch entsprechende Sicherheitsvorrichtungen
(siche auch Abschnitt 3.3 Internes Kontrollsystem und Risikomanagementsystem bezogen auf den

Konzernrechnungslegungsprozess).

Besondere Bedeutung innerhalb der IT-Infrastruktur haben die ERP-Systeme. Aufgrund der akquisiti-
onsgeprigten Historie von Nanogate weist die Gruppe hierbei die Koexistenz einer Reihe unterschied-
licher Systeme mit individuellen Leistungsumfingen und Implementierungstiefen auf. Diese sollen
kurzfristig an ein zentrales Data Warehouse (siche auch Abschnitt 3.1.1 Risikomanagementsystem)
angebunden werden, das eine einheitliche Sammlung und Prisentation bestimmter Daten erméglicht.
Im Rahmen unseres Zukunftsprogramms NXI streben wir im zweiten Schritt ferner eine weitestmog-
liche konzernweite Vereinheitlichung der lokalen ERP-Systeme an, um mittelfristig die Transparenz
sowie die Qualitit der Ressourcensteuerung, des Controllings und des Reportings weiter zu erhéhen.
Die Auswahl und erfolgreiche Implementierung des einheitlichen Systems beinhaltet daher erhebliche
Chancen und Potenziale, aber auch Risiken. Insbesondere kénnen die betrieblichen Prozesse wihrend
des Einfiihrungsprojekts gestort und die Transparenz voriibergehend beeintrichtigt werden. Zudem
weisen entsprechende Projekte das Risiko deutlicher Budget- und Zeitiiberschreitungen auf. Nanogate
begegnet diesen Risiken mit einer sorgfiltigen Auswahl des Zielsystems unter Nutzung erfahrener,
unabhingiger Berater, und greift dabei auch auf die Erfahrungen mit den in Frage kommenden
Systemen in der eigenen Unternehmensgruppe zuriick. Des Weiteren erfolgt die Umstellung standort-
weise nacheinander und nicht gleichzeitig, wodurch fiir den Preis einer insgesamt lingeren Projektlauf-

zeit die Risikowirkung auf einzelne Standorte begrenzt wird und Lerneffekte genutzt werden kdnnen.

3.1.4 Beurteilung der Risikolage

Zusammenfassend ist die Risikolage der Unternehmensgruppe durch die vorbeschriebenen internen
und externen Faktoren, vor allem das Wachstum und die Internationalisierung, anspruchsvoller
geworden. Wir erachten gleichwohl alle identifizierten Risiken als beherrschbar. Bestandsgefdhrdende
Risiken sind zum Zeitpunkt der Erstellung dieses Berichts nicht erkennbar. Es ist jedoch nicht
vollstindig auszuschlieflen, dass weitere, bislang nicht identifizierte Risiken existieren, oder Risiken mit
einer gegenwirtig fiir vernachlissigbar gering erachteten Eintrittswahrscheinlichkeit dennoch eintreten.

Geschifte mit spekulativem Charakter werden nicht getitigt.



Das in nahezu jeder Risikokategorie relevante Zukunftsprogramm NXI soll mittelfristig zu einer
deutlichen Verbesserung der Risikolage beitragen und auch das Risikomanagementsystem erheblich
stirken. Auf dem Weg dahin stellt die Vorbereitung und Umsetzung des Programms jedoch eine
besondere Herausforderung und Ressourcenbeanspruchung dar. Nanogate hat in der Vergangenheit
immer wieder die Fihigkeit zur erfolgreichen Umsetzung auch umfangreichster Verinderungsprozesse
bewiesen. Wir gehen die Aufgaben daher respektvoll und risikobewusst an, sind zugleich aber auch sehr
zuversichtlich, die angestrebten Effekte zu erreichen, Nanogate signifikant weiterzuentwickeln und

nachhaltig stirker und zukunftsfihiger zu machen.

3.2 Chancenbericht

Als Wachstumsunternehmen verfolgen wir das Ziel, die Marktposition auszubauen und den Unterneh-
menswert nachhaltig zu erhdhen. Nachdem in den vergangenen Jahren die Verbreiterung der Umsatz-
basis und die Vervollstindigung der Wertschopfungskette insbesondere durch Akquisitionen sowie
substanzielle Investitionen in Technologie und Kompetenzen im Mittelpunkt der Strategie standen,
fokussiert sich Nanogate, basierend auf der erreichten Positionierung, kiinftig stirker auf Profitabilitit,
Cashflows und organisches Wachstum. Dazu haben wir zu Beginn des Geschiftsjahres 2019 unser
Zukunftsprogramm NXI gestartet. Der Fokus der MafSnahmen liegt auf einer Transformation der
Unternehmensorganisation, operativer Exzellenz, organischem Wachstum sowie der internationalen
Umsetzung der entwickelten Technologien. Die daraus erwachsenden Potenziale erweitern die Chancen

der Unternehmensgruppe erheblich.

3.2.1 Uberblick iiber die Chancen

Strategie und Absatzmirkte:

Nanogate strebt an, mit den in den vergangenen Jahren zur Marktreife entwickelten und weiteren,
derzeit vorbereiteten neuen Anwendungen und Lésungen die Absatzbasis zu verbreitern. Sofern die
Marktakzeptanz hierfiir grofler als angenommen ausfillt und sich kiirzere Einfithrungszeiten realisieren
lassen, kann ein schnellerer und umsatzstirkerer Rollout des verbreiterten Portfolios erhebliche
zusitzliche Impulse fiir den Geschiftsverlauf liefern. Die Auftragsentwicklung des Geschiftsjahres 2018

zeigt, dass auch mit kurzen Vorlaufzeiten attraktive Grof8auftrige gewonnen werden kénnen.

Neben diesen Nanogate-spezifischen Faktoren kann auch eine besser als erwartet verlaufende Konjunk-
tur, insbesondere in den von Nanogate adressierten Branchen, zusitzliche Wachstumsimpulse liefern.
Eine stirker als erwartet anziehende Wirtschaftsdynamik, etwa durch die Lésung bestehender Handels-
konflikte oder das Ausbleiben des Brexit, sowie verdnderte steuerliche Rahmenbedingungen in
einzelnen Lindern konnte die Bereitschaft der Kunden erhohen, in Innovationen zu investieren und

unsere Geschiftsentwicklung beschleunigen.

Hochleistungsoberflichen und innovative Kunststofftkomponenten besitzen aus unserer Sicht erheb-
liches Marktpotenzial. Wir konzentrieren uns daher aktuell auf mehrere Anwendungsfelder, die
besonderes Wachstum in den nichsten Jahren versprechen. Dazu zihlen in erster Linie die Anwen-
dungsfelder N-Glaze (innovative Kunststoffe in brillanter optischer Qualitit) und N-Metals (unter
anderem metallisierte Kunststoffe) sowie die Bereiche New Mobility und Integrated Smart Surfaces.
Der laufende Technologiewandel in der Automobilindustrie hin zum Elektroauto sowie zur fortschrei-
tenden Digitalisierung ist ein wesentlicher Treiber fiir die Nachfrage nach unseren Produkten, beispiels-
weise im Bereich von Leichtbaulésungen, neuen Designs oder der zunehmende Zahl von Sensoren.
Eine Beschleunigung der Transformation in der Automobilwirtschaft wiirde Nanogate frither signifi-

kantere potenzielle Markevolumina erschlieSen.

Nanogate bietet dariiber hinaus umweltfreundliche Chromersatzlgsungen an. Der Gesetzgeber hat

hierzu Anfang 2019 neue Vorschriften erlassen, die einen zeitniher als bislang erwarteten Umstieg von

Konzernlagebericht

49




Konzernlagebericht

Chrom-6 auf umweltfreundliche Alternativen erfordern. Hieraus ergeben sich fiir Nanogate — abhingig

von der Dynamik des zwingend erforderlichen Umstellungsprozesses — zusitzliche Potenziale.

Nanogate zielt darauf ab, bestehende Produkte noch breiter international auszurollen und neue Kunden
in neuen Mirkten zu gewinnen. Das wachsende internationale Geschift, vor allem in den USA und in
Asien, bestitigt unsere gute Ausgangsposition. Je nach Erfolg, Art und Umfang sowie Schnelligkeit der

Markeerschliefung kénnen Umsatz und Ergebnis erheblich davon profitieren.

Bei der internationalen MarkterschliefSung setzt Nanogate auch auf Kooperationen mit fithrenden
internationalen Konzernen, die insbesondere die Innovationskraft und -geschwindigkeit unseres
Unternehmens schitzen. Je nach Vertriebsstirke des jeweiligen Partners konnen die vereinbarten Ziele
moglicherweise schneller als geplant erreicht werden. Zudem kénnen zusitzliche neue Kooperationen

unser Absatzpotenzial weiter erthdhen.

Der Konzern erweitert sein Portfolio an Produkten und Systemen kontinuierlich. Parallel werden
bestehende Anwendungen im Rahmen der vorhandenen Partnerschaft mit dem jeweiligen Kunden
kontinuierlich verbessert. Zudem bestehen im Regelfall keine Exklusivitdtsvertrige, sodass Nanogate
das Absatzpotenzial fiir bestimmte Systeme durch Vermarktung an mehrere Kunden zeitgleich
erheblich erhdhen kann. Mittelfristig kdnnen sich dadurch wichtige zusitzliche Impulse fiir Umsatz

und Ergebnis ergeben.

Operative Performance:

Teil des Zukunftsprogramms NXI ist die deutliche Verbesserung der operativen Performance der
Gruppe. Durch eine Vielzahl von Mafinahmen auf Ebene der einzelnen Standorte, aber auch in ihrem
Zusammenwirken und einer einheitlichen Fithrung, ergeben sich signifikante Potenziale fiir die

Verbesserung betrieblicher Kennzahlen.

Personal:

Leistungsfihigkeit, Ausbildungsniveau und Motivation sind wichtige Sdulen fiir den unternehmeri-
schen Erfolg des Konzerns. Nanogate fordert die Qualifikation kontinuierlich und setzt mit ,People
Excellence® einen eigenen Schwerpunkt im Rahmen des Zukunftsprogramms NXI. Die optimale
Nutzung der vorhandenen Talente und die Gewinnung zusitzlicher Fachkrifte kann die Innovations-

kraft und somit letztlich unsere Marktposition verbessern.

3.3 Internes Kontrollsystem und Risikomanagementsystem bezogen auf den Konzernrechnungs-
legungsprozess
Die Nanogate SE erstellt gemify § 315e Abs. 3 HGB einen Konzernabschluss nach den International
Financial Reporting Standards (IFRS), wie sie in der EU anzuwenden sind. Die Risiken in der
Konzernrechnungslegung umfassen Bilanzierungs-, Bewertungs- und Ausweisrisiken. Um diesen
Risiken zu begegnen, werden das Rechnungswesen der Nanogate SE sowie der Nanogate Textile &
Care Systems GmbH, der Nanogate Industrial Systems GmbH und der Nanogate Management
Services GmbH zentral am Hauptsitz in Quierschied gefiihrt. Die Buchhaltung nach den lokalen
Regularien der iibrigen Tochterfirmen wird in der Regel in eigenen kaufminnischen Abteilungen
dezentral gefiihrt. Unsere Tochterfirmen werden vom zentralen Rechnungswesen und den Beteiligungs-
controllern der Nanogate SE bei der Bilanzierung nach den International Financial Reporting
Standards unterstiitzt. Das Team wurde und wird dabei sukzessive weiter ausgebaut. Dariiber hinaus
werden bei Bedarf lokale Steuerberater hinzugezogen. Eine konzernweit giiltige Bilanzierungsrichtlinie

unterstiitzt zusitzlich die grundsitzliche einheitliche Behandlung von Geschiftsvorfillen.



Konzernlagebericht

Die Jahresabschliisse sowie der Konzernabschluss werden von Wirtschaftspriifern nach den jeweils
geltenden gesetzlichen Vorschriften und Priifungsstandards gepriift sowie den in den jeweiligen
Bereichen eingerichteten Aufsichtsriten und Audit Committees im Rahmen ihrer Zustindigkeit zur

Priifung vorgelegt.

Die dabei eingesetzten EDV-Systeme sind im Rahmen der technischen Maglichkeiten auf hohem
Niveau durch entsprechende Sicherheitseinrichtungen gegen unbefugten Zugriff und gegen Datenver-
lust geschiitzt. Der gesamte Konzernrechnungslegungsprozess ist systematisch und mehrstufig aufge-

baut und beinhaltet verschiedene Kontrollinstanzen.

4 Prognosebericht

4.1 Kiinftige Konjunktur- und Branchenentwicklung

Die Weltwirtschaft wird im Jahr 2019 nach den Erwartungen des Internationalen Wihrungsfonds IWF
weiter wachsen, jedoch an Dynamik verlieren. Demnach erwartet der IWF ein Wachstum um 3,5 Pro-
zent, nachdem die Weltkonjunktur 2018 noch um 3,7 Prozent gewachsen ist. Damit reduzierte der
IWF im Januar 2019 seine Erwartungen im Vergleich zu seiner Prognose vom Oktober 2018. Dabei
wurden die Erwartungen insbesondere fiir Deutschland und die Euro-Zone gesenkt, wihrend der
Ausblick fiir USA und China unverindert blieb. Hauptgriinde fiir die gedimpften Erwartungen sind
ungeldste Handelskonflikte und der drohende ungeregelte Brexit. Zudem leide Deutschland auch in
2019 noch unter den Folgen der Dieselaffire, so der IWE.

Im Gegensatz zum IWF geht die Bundesregierung laut Jahreswirtschaftsbericht 2019, veréffentlicht im
Januar 2019, von einem Anstieg des preisbereinigten Bruttoinlandsprodukts um 1,0 Prozent aus.
Demnach wiirde sich der Aufschwung, wenn auch verlangsamt, im zehnten Jahr in Folge fortsetzen.
Gemif3 der neueren Konjunkturprognose des Sachverstindigenrats vom Mirz 2019 soll das Brutto-
inlandsprodukt 2019 um 0,8 Prozent zulegen. Fiir 2020 wird indes eine wieder steigende Wachstums-
rate von 1,7 Prozent erwartet. Fiir die Mitgliedsstaaten des Euro-Raums prognostiziert der Sachverstin-

digenrat einen Anstieg um 1,2 Prozent fiir 2019 und um 1,4 Prozent im Jahr 2020.

IWE-Prognose zum Wirtschaftswachstum

in % 2018 Prognose 2019 Prognose 2020
Weltweit (World Output) 37 35 36
Deutschland 1,5 13 1,6
Euro-Zone (Euro Area) 1,8 1,6 1,7
USA 29 2,5 1,8
China 6,6 6,2 6,2

Quelle: IWF, Update Januar 2019

In unseren wichtigsten Zielmirkten wird weiterhin eine positive Entwicklung erwartet:

* Der Verband der Automobilindustrie (VDA) ist hinsichtlich der Geschiftsentwicklung der
Branche vorsichtig optimistisch: Sollten Fragen wie der Brexit oder handelspolitische Konflikte
konstruktiv beantwortet werden, soll der Pkw-Weltmarke in etwa das Vorjahresniveau
erreichen und leicht um ein Prozent auf 84,9 Mio. Fahrzeuge zulegen. Die Welt-Pkw-Produk-
tion der deutschen Hersteller soll nach Angaben des VDA insgesamt stabil blieben.

e Der globale Marke fiir technische Konsumgiiter wird 2019 nach einer Prognose des Marktfor-

schungsinstituts GfK vom Januar 2019 um etwa 2 Prozent auf 1,03 Billionen Euro zulegen. Dabei
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soll im Teilsegment Haushaltsgroflgerite wie Herde, Spiilmaschinen oder Waschmaschinen ein
deutliches Umsatzplus von 6 Prozent den leichten Riickgang im Jahr 2018 mehr als kompensie-
ren.

¢ Die deutsche Medizintechnikbranche erwartet fiir 2019 ein Umsatzwachstum um rund 4 Pro-
zent auf mehr als 32 Mrd. Euro, teilte der Branchenverband Spectaris schon im November
2018 mit.

e Angesichts des guten Starts in das Jahr prognostizierte das Marktforschungsinstitut GfK zu
Jahresbeginn fiir das Jahr 2019 einen Anstieg des privaten Konsums in Deutschland um
1,5 Prozent. Darin sind die gesamten Konsumausgaben der Verbraucher erfasst, nicht nur
die Einzelhandelsumsitze. Im Februar warnten die Marktforscher jedoch davor, dass diese
Prognose nur zu erreichen sei, wenn die zunehmenden Sorgen um die Konjunkeur nicht zu
Unsicherheit beziiglich des Arbeitsplatzes fithrten. Ebenso kénnte die Konsumstimmung unter

einer Eskalation des Handelsstreits mit den USA leiden.
4.2 Kiinftige Entwicklung des Nanogate-Konzerns — Prognose fiir 2019

Umsatz- und Ergebnisprognose fiir 2019

in Mio. € 2017 2018 Prognose 2019
Umesatz 186,2 239,22 mehr als 250 Mio. Euro
EBITDA 21,5 24,2 auf Vorjahresniveau

Das Geschiftsjahr 2019 wird bei Nanogate als ein Jahr des Ubergangs sowohl von weiterem Wachstum
als auch voriibergehenden Ergebnisbelastungseffekten geprigt sein. Die erneut gestiegene Auftragsbasis
mit mehreren neuen Grof8auftrigen, deren Produktion im Jahresverlauf starten soll, fithrt dabei in der
Anlaufphase naturgemif§ zu erhéhten Kosten und temporir reduzierten Effizienzkennzahlen der
Produktion, unter anderem durch Vorldufe beim Aufbau von Kapazititen. Parallel implementieren wir
unser Zukunftsprogramm NXI (siche auch Abschnitt 1.3 Ziele und Strategie), um mittelfristig die
Effizienz und Profitabilitit sowie den Cashflow der Unternechmensgruppe zu steigern. Hiermit gehen
im Jahr 2019 Einmaleffekte bei Aufwendungen und Cashflow einher.

In einem herausfordernden Markt prognostiziert Nanogate einen organisch geprigten Anstieg des
Konzernumsatzes auf mehr als 250 Mio. Euro nach 239,2 Mio. Euro im Jahr 2018. Die Rohertrags-
marge wird weiterhin von der steigenden Bedeutung des Komponentengeschifts geprigt sein. Trotz der
Kosten fiir die Umsetzung des Zukunftsprogramms NXI sowie weiterhin anfallender Integrationskos-
ten fiir die neuen Standorte in der Slowakei und in Osterreich soll das operative Ergebnis (EBITDA)
stabil auf Vorjahresniveau bleiben. Dabei ist allerdings zu beachten, dass es aufgrund der erstmaligen
Anwendung des IFRS 16 zu Verschiebungen zwischen sonstigen betrieblichen Aufwendungen einerseits
und Abschreibungen und Zinsen andererseits kommt. Angesichts steigender Abschreibungen, unter
anderem aufgrund der erstmaligen Anwendung von IFRS 16, steigender Finanzierungskosten,
einmaliger NXI-Sonderaufwendungen sowie moglicher nicht cashwirksamer Belastungen im Uber-
gangsjahr 2019 erwarten wir ein negatives Konzernergebnis im niedrigen einstelligen Millionenbereich.
Diese Prognose basiert auf der Annahme eines Euro/US-Dollar-Wechselkurses von 1,20 Dollar je Euro
und einer stabilen Konjunkturentwicklung im Rahmen der vorbeschriebenen Schitzungen. Die
Geschiftsentwicklung im ersten Quartal entspricht unseren Erwartungen. Ab 2020 méchte Nanogate
wieder einen klar profitablen Wachstumskurs erreichen und erwartet eine deutliche Verbesserung bei

allen Ergebniskennziffern sowie ein positives Konzernergebnis.

Die mittelfristigen Effekte des weiteren Wachstums und des Zukunftsprogramms NXI sollen bis zum
Jahr 2025 zu einem Umsatzanstieg auf mindestens 500 Mio. Euro fithren. Dabei soll das Industriege-

schift im Vergleich zum Mobility-Geschift deutlich stirker wachsen und mindestens 200 Mio. Euro



erreichen. Im gleichen Zeitraum soll das operative Ergebnis (EBITDA) deutlich stirker zulegen und
auf mindestens 75 Mio. Euro wachsen. Der Free Cashflow soll sich mittelfristig ebenfalls deutlich
verbessern und bereits ab 2020 zu einer sukzessiven Reduzierung der Nettoverschuldung fithren. Zu
den zentralen Wachstumsfeldern zihlen die Bereiche New Mobility und Metallisierung (fiir die
Plattform N-Metals) sowie die zunehmende Integration von Elektronikkompetenz in Kunststoftkom-

ponenten (Integrated Smart Surfaces).

Nanogate mochte in den nichsten Jahren verstirkt aus eigener Kraft wachsen und von der angestof3e-
nen Innovationsoffensive sowie der erweiterten Technologickompetenz profitieren. Parallel sollen die
internationale MarkterschliefSung beschleunigt und neben Nordamerika die asiatischen Mirkte
vermehrt adressiert werden. Selektive Ubernahmen und Beteiligungen zur Ergiinzung des Technologie-

portfolios sowie Joint Ventures sind jedoch auch kiinftig nicht ausgeschlossen.

Nanogate sicht sich als ein weltweit fithrendes Technologieunternehmen fiir designorientierte,
multifunktionale Komponenten und Oberflichen gut aufgestellt, um sich mit bestehenden und neuen
Produkten und Lésungen erfolgreich zu entwickeln. Nanogate verfiigt tiber ein breites Technologie-
portfolio, adressiert mehrere attraktive Zielmirkte und ist international prisent. Dabei profitieren wir
sowohl vom Wachstum der Zielmirkte als auch von innovationsgetriebenen, teils von Nanogate
angestoflenen Verinderungen innerhalb der jeweiligen Mirkte. Wir méchten so die Marktposition

ausweiten und die Profitabilitit mittelfristig stirker als den Umsatz steigern.

Quierschied-Gottelborn, den 12. April 2019

CH LY die.

Ralf M. Zastrau Michael Jung Gotz Gollan
Vorsitzender des Vorstandes/CEO Vorstand/COO Vorstand/CFO
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Konzern-Gewinn-und-Verlustrechnung

Konzern-Gewinn-und-Verlustrechnung der Nanogate SE

fiir das Geschéftsjahr vom 1. Januar bis zum 31. Dezember 2018

TEUR TEUR

Umsatzerlose 5 239.173 186.231
Veranderung des Bestandes an fertigen und unfertigen

Erzeugnissen 1.206 1.221
Andere aktivierte Eigenleistungen 6.549 927
Sonstige betriebliche Ertrage 6 4.224 2.540
Materialaufwendungen 7 -111.607 -78.193
Personalaufwendungen 8 -72.908 -58.712
Sonstige betriebliche Aufwendungen 9 -42.467 -32.467
EBITDA 24.170 21.547
Abschreibungen /Wertminderungen auf immaterielle

Vermdgenswerte des Anlagevermdgens und Sachanlagen | 10 -17.419 -14.289
EBIT 6.751 7.258
Finanzierungsertrage 11 2422 4.730
Finanzierungsaufwendungen 11 -7.491 -8.126
Konzernergebnis vor Ertragsteuern (EBT) 1.682 3.862
Steueraufwendungen 12 272 -1.057
Konzernergebnis 1.410 2.805
Ergebnis je Aktie in EUR 13
Ergebnis je Aktie unverwéssert (EUR) 0,29 0,64
Ergebnis je Aktie verwdssert (EUR) 0,29 063




Konzern-Gesamtergebnisrechnung

Konzern-Gesamtergebnisrechnung der Nanogate SE

fiir das Geschiéftsjahr vom 1. Januar bis zum 31. Dezember 2018

o T~ 207
TEUR TEUR
Konzernergebnis 1.410 2.805
Sonstiges Ergebnis
Posten, die zukiinftig nicht in die GuV umgegliedert
werden
Versicherungsmathematische Gewinne/Verluste
aus leistungsorientierten Pensionszusagen und &hnlichen
Verpflichtungen 25 2 76
Ertragsteuern auf Posten, welche nicht nachtraglich
in die Gu¥ umgegliedert werden | | L 22 |
-1 54
Posten, die unter bestimmten Bedingungen zukiinftig
in die GuV umgegliedert werden
Ausléndische Geschéftsbetriebe —
Wahrungsumrechnungen 1.601 -3.996
Ertragsteuern auf Posten, welche nachtraglich
in die GuV umgegliedert werden
1.601 -3.996
Sonstiges Ergebnis 1.600 -3.942
Gesamtergebnis 3.010 -1.137
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Konzern-Bilanz der Nanogate SE

zum 31. Dezember 2018

, 31.12.2017
Aktiva Anm. —
TEUR TEUR
Langfristige Vermdgenswerte
Immaterielle Vermdgenswerte 14 97.322 77527
Sachanlagen 15 121.881 84.299
Vertragsvermdgenswerte 19 227 =
Finanzielle Vermdgenswerte 16 3426 297
Latente Steueranspriiche 17 6.327 4.105
Sonstige Vermdgenswerte 21 418 581
229.601 166.809
Kurzfristige Vermogenswerte
Vorrate 18 21.278 21.380
Vertragsvermdgenswerte 19 19.052 =
Forderungen aus Lieferungen und Leistungen 20 23.534 21.634
Sonstige finanzielle Vermogenswerte 16 3317 1337
Forderungen aus Ertragsteuern 544 931
Sonstige Vermodgenswerte 21 2903 2.732
Zahlungsmittel und Zahlungsmitteldquivalente 22 38.209 20.281
108.837 68.295
338.438 235.104
, 31.12.2017
Passiva Anm. ]
TEUR TEUR
Eigenkapital 23
Gezeichnetes Kapital 4914 4552
Kapitalrticklage 97.505 82.266
Sonstige Rucklagen -1.521 -3.025
Gewinnricklagen 11.557 9.935
112.455 93.728
Langfristige Schulden
Pensionsriickstellungen 25 1.628 916
Sonstige Ruckstellungen 26 553 484
Finanzverbindlichkeiten gegentber Kreditinstituten 27 110.136 50.409
Sonstige finanzielle Verbindlichkeiten 29 16.173 28738
Latente Steuerschulden 17 12.323 10.252
Sonstige Verbindlichkeiten 30 756 594
141.569 91.393
Kurzfristige Schulden
Sonstige Ruckstellungen 26 7.284 7813
Finanzverbindlichkeiten gegentber Kreditinstituten 27 19.699 16.044
Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen 28 27.143 12.260
Sonstige finanzielle Verbindlichkeiten 29 20.202 6.624
Ertragsteuerverbindlichkeiten 405 956
Sonstige Verbindlichkeiten 30 9.681 6.286
............. 84414 | 49983 |
338.438 235.104




Konzern-Kapitalflussrechnung

Konzern-Kapitalflussrechnung der Nanogate SE

fiir das Geschiéftsjahr vom 1. Januar bis zum 31. Dezember 2018

. 11.-31.12.2017
TEUR TEUR
Konzernergebnis vor Ertragsteuern 1.682 3.862
Abschreibungen/Wertminderungen auf immaterielle

Vermogenswerte des Anlagevermogens und

Sachanlagen 17419 14.289
Veranderung der Ruckstellungen -1.839 1313
Ergebnis aus dem Abgang von Vermdgenswerten

des Anlagevermogens 76 2
Sonstige zahlungsunwirksame Ertrdge und Aufwendungen 132 -1.653
Zinsertrage -601 -53
Zinsaufwendungen 5116 4373
Zunahme der Vorréte, der Forderungen aus Lieferungen und

Leistungen sowie anderer Aktiva, die nicht der Investi-

tions- oder Finanzierungstatigkeit zuzuordnen sind -9967 -4.250
Zunahme der Verbindlichkeiten aus Lieferungen und

Leistungen sowie anderer Passiva, die nicht der Investi-

tions- oder Finanzierungstatigkeit zuzuordnen sind 7441 -368
Operativer Cashflow vor Ertragsteuern 19.459 17.515
Ertragsteuerzahlungen -1.075 -2.637
Cashflow aus der betrieblichen Tatigkeit | | = 18384 |  14.878
Einzahlungen aus Abgdngen von Sachanlagevermogen 29 102
Auszahlungen fur Investitionen in immaterielle Vermogenswerte -3.014 -840
Auszahlungen fur Investitionen in das Sachanlagevermogen -28.220 -10.452
Rickzahlungen aus finanziellen Vermdgenswerten 571 378
Auszahlungen fur Investitionen in finanzielle Vermogenswerte -5.737 -116
Auszahlungen fir den Erwerb von konsolidierten Unternehmen | 37 -4.600 -40.792
Einzahlungen aus Desinvestitionen in sonstige

Vermogenswerte ) S
Auszahlungen fur Investitionen in sonstige Vermogenswerte = -61
Erhaltene Zinsen 115 9
Cashflow aus Investitionstatigkeit 40856 | -51.432
Einzahlungen aus Kapitalerhdhungen 426 14.271
Dividendenzahlungen 713 -1.176
Auszahlungen im Zusammenhang mit

konsolidierten Unternehmen -1.300 -2.875
Einzahlungen aus Aufnahme von Krediten 74.734 48.281
Auszahlungen fir Tilgung von Krediten -25.516 -17.340
Auszahlungen fir Tilgung von Finance-Lease-

Verbindlichkeiten -3.934 -3.599
Zinszahlungen -3.686 -3.165
Cashflow aus Finanzierungstatigkeit | | 40.011 | 34.397
Zahlungswirksame Verdnderung des Finanzmittelfonds 17.539 -2.157
Konsolidierungskreisbedingte

Verdnderung des Finanzmittelfonds 280 113
Wahrungskursbedingte Veranderung des Finanzmittelfonds 137 -281
Finanzmittelfonds am Anfang der Periode 20.253 22.578
Finanzmittelfonds am Ende der Periode * 32 38.209 20.253

* (lberleitung zu Bilanz: in Anspruch genommene Kontokorrent-Kreditlinien TEUR 0 (VJ: TEUR 28)
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Konzern-Eigenkapitalverdnderungsrechnung

fiir das Geschéftsjahr vom 1. Januar bis zum 31. Dezember 2018

Konzern-Eigenkapitalverdnderungsrechnung der Nanogate SE

Gezeichnetes Kapital- Sonstige Gewinn-
Anm. Kapital riicklage Ricklagen ricklagen eigenkapital
TEUR TEUR TEUR TEUR TEUR

Stand am 1. Januar 2017 3.793 53.223 1.012 7.795 65.823
Kapitalerhdhungen durch

Ausgabe neuer Aktien 759 28.852 - - 29611
Dividendenausschittung an

Anteilseigner = - = -417 -417
Konzernkreis-/Konsolidierungs-
kreisanderungen

Erstkonsolidierung von aus

Unwesentlichkeit bisher nicht

konsolidiertem Tochterunter-

nehmen = = = -343 -343
Anteilsbasierte Vergttungen - 191 - - 191
Neubewertung von Sachanlagen

(Umgliederung) - - -95 95 -
Gesamtergebnis

Konzernergebnis 2017 = = = 2.805 2.805

Sonstiges Ergebnis 2017 = = -3.942 = -3.942
Stand am 31. Dezember 2017 23 4.552 82.266 -3.025 9.935 93.728
Erstanwendung von IFR
fats;: ::;s:) Januar2018 23 4552 82.266 -3.025 10.555 94.348
Kapitalerhdhungen durch

Ausgabe neuer Aktien 362 14.984 = = 15.346
Dividendenausschittung an

Anteilseigner = - = -501 -501
Konzernkreis-/Konsolidierungs-
kreisanderungen

Erstkonsolidierung von aus

Unwesentlichkeit bisher nicht

konsolidiertem Tochterunter-

nehmen = = = =3 =3
Anteilsbasierte Vergttungen - 255 - - 255
Neubewertung von Sachanlagen

(Umgliederung) - - -96 96 -
Gesamtergebnis

Konzernergebnis 2018 = = = 1410 1410

Sonstiges Ergebnis 2018 = = 1.600 = 1.600
Stand am 31. Dezember 2018 23 4914 97.505 -1.521 11.557 112.455
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Konzern-Anhang

Anhang zum Konzernabschluss fiir das Geschéftsjahr 2018

A. Grundlagen und Methoden der Rechnungslegung
1. Grundlagen der Aufstellung

Der Konzernabschluss der Nanogate SE, Quierschied (im Folgenden auch
kurz ,Nanogate SE“ oder ,die Gesellschaft®) fiir das am 31. Dezember 2018
endende Geschiftsjahr wurde unter Anwendung von § 315¢ HGB nach den
vom International Accounting Standards Board (IASB) formulierten Inter-
national Financial Reporting Standards (IFRS), wie sie in der Europiischen
Union (EU) anzuwenden sind, aufgestellt. Alle fiir das Geschiftsjahr 2018
verpflichtend anzuwendenden International Financial Reporting Standards
(IFRS), International Accounting Standards (IAS) und Auslegungen des
IFRS Interpretations Committee (IFRS IC) — vormals International
Financial Reporting Interpretations Committee (IFRIC) bzw. Standing In-
terpretations Committee (SIC) — wurden beriicksichtigt. Uberdies wurden
alle iiber die Regelungen des IASB hinausgehenden gesetzlichen Angabe-
und Erlduterungspflichten des Handelsgesetzbuchs (HGB), insbesondere zur
Erstellung eines Konzernlageberichts, erfiillt.

Die Nanogate SE ist ein in Deutschland ansissiges Unternehmen mit Sitz in
66287 Quierschied, Zum Schacht 3, eingetragen in das Handelsregister
beim Amtsgericht Saarbriicken unter HRB 104141. Der satzungsmifig fest-
gelegte Gegenstand der Nanogate SE ist insbesondere die Entwicklung, die
Herstellung und der Vertrieb chemischer Erzeugnisse, die Veredelung, der
Verkauf und/oder die Lohnbearbeitung von vorgefertigten und/oder Halb-
fertigprodukten, die Beratung und das Materialengineering auf obigen
Gebieten sowie die Verwaltung und Lizenzierung von Schutzrechten und/
oder Know-how.

Die Aktien der Nanogate SE sind in den Freiverkehr (Open Market) an der
Frankfurter Wertpapierborse einbezogen. Mit der Neuordnung der Bérsen-
segmente im Freiverkehr der Frankfurter Wertpapierborse wechselte die
Nanogate SE im Mirz 2017 in das neugeschaffene KMU-Segment ,Scale®.
Mit Notierung im Borsensegment ,Scale” ist die Nanogate SE verpflichtet,
einen testierten Konzernabschluss samt Konzernlagebericht, entweder nach
den geltenden nationalen Rechnungslegungsvorschriften oder nach den
International Financial Reporting Standards, spitestens innerhalb von sechs
Monaten nach Beendigung des Berichtszeitraums zu verdffentlichen. Der
Vorstand der Nanogate SE hat sich dazu entschlossen, den Konzernabschluss
nach den International Financial Reporting Standards aufzustellen.

Der Konzernabschluss der Nanogate SE fiir das Geschiftsjahr vom 1. Januar
2018 bis zum 31. Dezember 2018 wurde am 12. April 2019 vom Vorstand
freigegeben und zur Billigung an den Aufsichtsrat weitergeleitet.

Die funktionale Wihrung des Konzernabschlusses der Nanogate SE ist der
Euro (€). Soweit nicht anders vermerke, werden alle Betrige in Tausend Euro
(TEUR) angegeben. Aus rechentechnischen Griinden kénnen in den in
diesem Abschluss dargestellten Informationen Rundungsdifferenzen in
Hohe von +/- einer Einheit (€, % usw.) auftreten.

2.  Neue und geinderte Standards und Interpretationen

2.1 Erstmals im Geschiiftsjahr 2018 anzuwendende neue und geinderte
Standards und Interpretationen

Die im Konzernabschluss der Nanogate SE fiir das Geschiftsjahr 2018 ange-
wandten Rechnungslegungsmethoden entsprechen grundsitzlich denen des
Vorjahres (Geschiftsjahr 2017). Davon abweichend hat der Nanogate-Kon-
zern im Geschiftsjahr 2018 die folgenden, von der Europiischen Union in
europiisches Recht iibernommenen neuen bzw. geinderten Standards und

Interpretationen erstmals angewendet:

Erstmals im Geschéftsjahr 2018 Endorse- Pflicht zur | Auswirkun-
anzuwendende neue und geénderte ment Anwen- gen auf den

Standards und Interpretationen dungfiir | Konzernab-
Geschafts- | schluss der

jahre ab Nanogate SE

IFRS 9 Finanzinstrumente erfolgtam | 1.Januar Beschreibung
(veroffentlicht am 24. Juli 2014) 22.Novem- | 2018 nach der

ber 2016 tabellarischen
Ubersicht

IFRS 15 Erlose aus Vertragen mit Kunden | erfolgtam | 1. Januar Beschreibung
(veroffentlicht am 28. Mai 2014) 22.Septem- | 2018 nach der

einschlieBlich Anderungen an ber 2016 tabellarischen

IFRS 15: Erstanwendungszeit- Ubersicht

punkt von IFRS 15 (veroffentlicht

am 11. September 2015)
Clarifications Erlése aus Vertragen mit Kunden | erfolgtam | 1.Januar Beschreibung

to IFRS 15 (veroffentlicht am 12. April 2016) | 31. Oktober | 2018 nach der
2017 tabellarischen
Ubersicht
Amend- Klassifizierung und Bewertung erfolgtam | 1.Januar keine wesent-
ments to anteilsbasierter Vergutungstrans- | 26. Februar | 2018 lichen Aus-
IFRS 2 aktionen (veréffentlicht am 2018 wirkungen
20. Juni 2016)
Amend- Anwendung von IFRS 9 Finanzins- | erfolgtam | 1. Januar keine
ments to trumente gemeinsam mitIFRS4 | 3. Novem- | 2018 Relevanz
IFRS 4 Versicherungsvertrage (veroffent- | ber 2017
licht am 12. September 2016)
Amend- Ubertragungen in den und aus erfolgtam | 1.Januar keine wesent-
ments to dem Bestand der als Finanzinves- | 14. Mérz 2018 lichen Aus-
IAS 40 tition gehaltenen Immobilien 2018 wirkungen
(veroffentlicht am 8. Dezember
2016)
Annual Anderungen an IFRS 1, IFRS 12 erfolgtam | 1.Januar keine wesent-
Improve-  und IAS 28 (veréffentlicht am 7.Februar | 2018 lichen Aus-
ments to 8. Dezember 2016) 2018 (nurIFRS 1 | wirkungen
IFRS 2014 — und IAS 28)
2016 Cycle
IFRIC 22 Fremdwahrungstransaktionen erfolgtam | 1.Januar keine wesent-
und im Voraus erbrachte oder 28. Marz 2018 lichen Aus-
erhaltene Gegenleistungen 2018 wirkungen
(veroffentlicht am 8. Dezember
2016)

Die Erstanwendung von IFRS 9 ,,Finanzinstrumente® im Geschiftsjahr
2018 hat insgesamt keinen wesentlichen Einfluss auf die Vermégens-,
Finanz- und Ertragslage des Nanogate-Konzerns. Die Vergleichsinforma-
tionen wurden in Ubereinstimmung mit den Ubergangsregelungen niche
angepasst. Gleichwohl ist die Vergleichbarkeit mit den Vorjahreswerten
dadurch insgesamt nicht wesentlich eingeschrinkt.

Die neuen Vorschriften zur Klassifizierung von finanziellen Vermogens-
werten haben zu geringfiigigen Anderungen bei der Bewertung und dem
Ausweis gefiihrt. Die finanziellen Vermdgenswerte des Nanogate-Konzerns
werden gem. IFRS 9 mit Ausnahme der folgenden finanziellen Vermégens-
werte der Bewertungskategorie ,zu fortgefithrten Anschaffungskosten® zu-
geordnet:

® Derivate Finanzinstrumente werden wie bisher der Kategorie ,erfolgs-
wirksam zum beizulegenden Zeitwert" zugeordnet;

* Forderungen aus Lieferungen und Leistungen, die zur Veriuflerung (und
nicht zur Vereinnahmung der vertraglichen Cashflows) gehalten werden
(,Factoring®), werden entgegen der bisherigen Klassifizierung (Bewertung
zu fortgefiihrten Anschaffungskosten) nunmehr der Kategorie ,erfolgswirk-
sam zum beizulegenden Zeitwert" zugeordnet.

Mit Blick auf die finanziellen Verbindlichkeiten fiithrte die Erstanwendung
von IFRS 9 zu keinen Auswirkungen bei der Bewertung und dem Ausweis.
Die neuen Leitlinien zur Klassifizierung und Bewertung von Finanz-
instrumenten haben sich zum 1. Januar 2018 mit Blick auf die finanziellen
Vermégenswerte des Nanogate-Konzerns wie folgt ausgewirkt:



Bewertungskategorien nach IAS 39 und IFRS 9 und Buchwerte der
Finanzinstrumente gemif} den vorgesehenen Kategorien

Finanzielle Vermégenswerte | Kategorie Kategorie Buchwert | Buchwert
gem. gem. IAS 39 IFRS 9
IAS 39 IFRS 9 31.Dezem- | 1.Januar
ber 2017 2018
in TEUR in TEUR
Ubrige Beteiligungen (einschl. zur VeréuBe- | keiner Bewer- 55 =
nicht konsolidierte verbundene rung verfig- | tungskatego-
unt) bare finan- | rie zugehorig
Zielle Vermo-
genswerte
Sonstige Ausleihungen, Darlehen | Kredite und | fortgefthrte 287 287
und finanzielle Vermogenswerte | Forderungen | Anschaffungs-
kosten
Derivative Finanzinstrumente erfolgswirk- | erfolgswirk- 132 132
sam zum sam zum
beizulegen- | beizulegen-
den Zeitwert | den Zeitwert
Sonstige finanzielle Vermogens- | Kredite und | fortgefthrte 1.160 1.160
werte Forderungen | Anschaffungs-
kosten
Forderungen aus Lieferungen Kredite und | fortgefiihrte 21.634 15.988
und Leistungen Forderungen | Anschaffungs-
kosten
erfolgswirk- 5.552
sam zum
beizulegen-
den Zeitwert
Zahlungsmittel und Zahlungs- Kredite und | fortgefiihrte 20.281 20.281
mitteldquivalente Forderungen Anschaf-
fungskosten

Durch die Anwendung des neuen Wertminderungsmodells hat sich der
Bestand an Wertminderungen fiir finanzielle Vermogenswerte ab dem
1. Januar 2018 geringfiigig erhéht und sich entsprechend der Buchwert der
Forderungen aus Lieferungen und Leistungen geringfiigig vermindert.
Erwartete Verluste sind kiinftig bereits bei der Einbuchung des finanziellen
Vermdgenswertes zu erfassen (sog. expected credit loss model). Bisher galt
unter IAS 39, dass eine Wertminderung dann zu erfassen ist, wenn ein
objektiver Indikator besteht, zum Beispiel bei einer bereits iiberfilligen
Forderung (sog. incurred loss model). Der Erfassungszeitpunkt fiir Wert-
minderungen war unter IAS 39 somit jeweils spiter als unter dem neuen
Standard. Der Nanogate-Konzern wendet mit Blick auf die Forderungen aus
Lieferungen und Leistungen den vereinfachten Ansatz an und bewertet die
einschligigen Wertminderungen fortlaufend in Bezug auf die Gesamtlauf-
zeit. Der sich per 1. Januar 2018 ergebende negative Anpassungseffekt vor
latenten Steuern durch die Anwendung des neuen Wertminderungsmodells
in Hohe von TEUR 119 wurde als Anpassungsbuchung der Gewinnriickla-
gen per 1. Januar 2018 erfasst. Davon entfallen TEUR 89 auf die ,Forderun-
gen aus Lieferungen und Leistungen und TEUR 30 auf den zum 1. Januar
2018 erstmals erfassten Bilanzposten ,Vertragsvermogenswerte®. Die Effekte

auf andere finanzielle Vermdgenswerte waren unwesentlich.

Da der Nanogate-Konzern die Regeln zur Bilanzierung von Sicherungsbe-
ziehungen (sog. Hedge Accounting) nach IAS 39 bislang nicht angewendet
hat, ergeben sich aus den grundlegenden Anderungen des Hedge Accoun-
ting keine Anderungen bei der Umstellung von IAS 39 auf IFRS 9. Der
neue Rechnungslegungsstandard erdffnet jedoch neue Méglichkeiten zur
kiinftigen Abbildung von Absicherungen als bilanzielle Sicherungsbezie-
hung.

Insgesamt hat die Erstanwendung von IFRS 9 ,Finanzinstrumente® im
Geschiiftsjahr 2018 somit zu keinen wesentlichen Auswirkungen auf die Ver-
mogens-, Finanz- und Ertragslage des Nanogate-Konzerns gefiihrt. Gleich-
wohl kénnten sich abhingig von kiinftigen Vereinbarungen bzw. Trans-
aktionen wesentliche Auswirkungen von IFRS 9 auf die Darstellung der
Vermégens-, Finanz- und Ertragslage ergeben. Erginzend sei darauf hinge-
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wiesen, dass die Erstanwendung von IFRS 9 zu einer Ausweitung der

Angabepflichten im Konzern-Anhang gefiihrt hat.

Die Erstanwendung von IFRS 15 ,,Erlése aus Vertrigen mit Kunden® im
Geschiiftsjahr 2018 hat bei einzelnen Kundenvertrigen im Vergleich zur bis-
herigen Umsatzrealisierung zu nicht unerheblichen Periodenverschiebungen
der in der Konzern-Gewinn-und-Verlustrechnung zu erfassenden Umsatz-
erlose gefiihre. IFRS 15 wurde von dem Nanogate-Konzern zum 1. Januar
2018 unter Anwendung der modifiziert retrospektiven Methode umgesetzt.
Hierbei wurde der Standard auf neue und bestehende Vertrige angewendet,
die zum Zeitpunke der erstmaligen Anwendung noch niche erfiillt waren.
Der sich per 1. Januar 2018 ergebende positive Anpassungseffekt aus der
Erstanwendung von IFRS 15 wurde als Anpassungsbuchung der Gewinn-
riicklagen per 1. Januar 2018 erfasst. Der Nanogate-Konzern hat die Ver-
gleichsinformationen in Ubereinstimmung mit den Ubergangsregelungen
bei Anwendung der modifiziert retrospektiven Methode nicht angepasst. Da
die Vergleichsinformationen des Geschiftsjahres 2017 somit in Uberein-
stimmung mit den bisherigen Regelungen gemif$ IAS 11/IAS 18 dargestellt
sind, ist die Vergleichbarkeit mit den Vorjahreswerten nicht unerheblich ein-
geschrinke.

IFRS 15 ersetzt die bestechenden Regelungen zur Umsatzrealisierung (so
unter anderem IAS 11 und IAS 18) und legt einen umfassenden Rahmen
fest, in welcher Hohe und zu welchem Zeitpunkt Umsatzerlése erfasst wer-
den. Kernstiick des IFRS 15 ist ein cinheitliches, finfstufiges Erlosrealisie-
rungsmodell, das grundsitzlich auf alle Vertrige mit Kunden anzuwenden
ist. Nach der Identifizierung von separaten Leistungsverpflichtungen einzelner
Kundenvertrige folgen in weiteren Schritten die Ermittlung des Transaktions-
preises je Kundenvertrag und dessen Allokation auf die zuvor separierten
Leistungsverpflichtungen. Der Umsatz wird nach Erfiillung der einzelnen
Leistungsverpflichtungen in Hohe des jeweils zugeordneten Transaktions-
preises zeitpunkt- oder zeitraumbezogen realisiert.

Die Erstanwendung von IFRS 15 ab dem Geschiftsjahr 2018 fithrte im
Nanogate-Konzern zu folgenden spezifischen Auswirkungen:

e In Ubereinstimmung mit den bisherigen Regelungen gemifl IAS 11/

IAS 18 realisierte der Nanogate-Konzern Umsatzerldse aus der Herstel-
lung kundenspezifischer Werkzeuge zeitpunktbezogen bei Ubergang der
mafigeblichen Risiken und Chancen (in der Regel zum Zeitpunkt der
Abnahme). Ab dem Geschiftsjahr 2018 ist eine zeitraumbezogene
Ertragserfassung iiber die Fertigungsdauer entsprechend dem Leistungs-
fortschritt (sog. POC-Methode) gem. IFRS 15.35¢ dann obligatorisch,
wenn ein Vermogenswert ohne alternative Nutzungsmaéglichkeit geschaf-
fen wird und zusitzlich (im Falle einer zu unterstellenden kundenseitigen
Vertragskiindigung) ein juristisch durchsetzbarer Rechtsanspruch auf
Bezahlung der bereits erbrachten Leistungen inklusive eines angemesse-
nen Gewinnaufschlags besteht.
Im Umstellungszeitpunkt (1. Januar 2018) erfiillten simtliche Kunden-
vertrige zur Herstellung kundenspezifischer Werkzeuge die Kriterien
einer zeitraumbezogenen Umsatzrealisierung gem. IFRS 15, sodass diese
Kundenvertriige auf eine Zeitraumrealisierung iiber die Fertigungsdauer
entsprechend dem Leistungsfortschritct umgestellt werden mussten.
Insgesamt fithrte dies im Vergleich zur bisherigen Umsatzrealisierung mit
Blick auf diese Kundenvertrige zu nicht unerheblichen Periodenverschie-
bungen der in der Konzern-Gewinn-und-Verlustrechnung zu erfassenden
Umsatzerldse.

* Demgegeniiber wurde auf die Ermittlung der Anpassungsbetrige durch
die Abgrenzung weiterer Leistungsverpflichtungen (z. B. fiir iiber die
gesetzlichen Regelungen hinausgehender Gewihrleistungszusagen) im
Umstellungszeitpunke (1. Januar 2018) aus Wesentlichkeitsgriinden ver-
zichtet. Ebenso fiithrten auch die Neuregelungen zur Bilanzierung von
Vertragskosten (Vertragserlangungskosten/Vertragserfiillungskosten) zu
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keinen Bilanzierungs- und Bewertungsinderungen. Zum Umstellungs- Effekte aus der Erstanwendung Betrége ermittelt nach
zeitpunke (1. Januar 2018) bestanden iiberdies keine signifikanten Finan- IFRS 15 zum 31.12.2018
zierungskomponenten. IFRS 15 IAS 11/1AS 18 Anpaf?sttngs—
. Bi effe
* Die Erstanwendung von IFRS 15 hat zu Anderungen im Ausweis der Konzern-Bilanz
. .. . TEUR TEUR TEUR
Bilanzposten gefithrt. Gemif§ IFRS 15 werden Forderungen dann erfasst, poee
va
soweit Waren oder Dienstleistungen erbracht oder Vorauszahlungen von Langfristige Vermégenswerte
Kunden fillig sind. Rechtsanspriiche auf eine Gegenleistung von Kunden Immaterielle Vermégenswerte 97322 97597 275
diirfen nur dann als Forderungen aus Lieferungen und Leistungen ausge- Vertragsvermagenswerte 227 - 227
wiesen werden, wenn der Rechtsanspruch unbedingt ist. Sofern die Krite- Latente Steueranspriiche 6.327 4.881 1.446
rien einer zeitraumbezogenen Umsatzrealisierung gem. IFRS 15.35¢ 03375 L0278 28
fitlle sind d it die POC-Method A d 1 Kurzfristige Vermégenswerte
erfiille sind (und somit die -Methode zur Anwendung gelangt), Vorrite 21278 eER 1654
werden vor diesem Hintergrund die kiinftig resultierenden aktivischen Vertragsvermbgenswerte 19.052 B 19.052
Salden aus POC-Vertrigen (per 1. Januar 2018 in Héhe von TEUR 9.608 Forderungen aus Lieferungen und
vor Wertminderungen) separat unter dem Bilanzposten ,Vertragsvermd- Leistungen 23534 32040 -8.506
genswerte" ausgewiesen. Die passivischen Salden aus POC-Vertriigen (per Sonstige Vermogenswerte 6232? 622(3); 1;;
1. Januar 2018 in Hohe von TEUR 159) sowie die bisher ebenfalls bereits Passiva : : :
im Bilanzposten ,Sonstige kurzfristige Verbindlichkeiten® ausgewiese- Eigenkapital
nen, aus sonstigen Kundenvertrigen resultierenden Anzahlungen (per Sonstige Riicklagen -1.521 -1.527 6
1. Januar 2018 in Héhe von TEUR 615) werden kiinftig als ,Vertragsver- Gewinnriicklagen 11.557 10.863 694
bindlichkeiten* in dem Bilanzposten ,Sonstige kurzfristige Verbindlich- lU0SE EEEY e
Keiten® . Langfristige Schulden
clten ausgewiesen. Latente Steuerschulden 12323 10641 1682
e Abschlieflend sei darauf hingewiesen, dass die Erstanwendung von 12323 10641 1682
IFRS 15 zu einer Ausweitung der Angabepflichten im Konzern-Anhang Kurzfristige Schulden
gefiithrt hat. Da der Nanogate-Konzern von der modifiziert retrospekti- Sonstige Rickstellungen 7.284 7236 48
. . P . Verbindlichkeiten aus Lieferungen und
ven Methode Gebrauch gemacht und die Vorjahreswerte in Uberein- 9
auch g Jahresw Leistungen 27143 26,858 285
stimmung mit den Ubergangsregelungen nicht angepasst hat, wurden die Sonstige Verbindlichkeiten 0,681 12,409 2778
neuen Angabepflichten nach IFRS 15 im Allgemeinen nicht auf 44.108 46.503 2395
Vergleichsinformationen angewendet.
Konzern-Gewinn-und-Verlustrechnung
. . . . Umsatzerl6se 239173 235.036 4.137
Die nachstehende Tabelle fasst die oben beschriebenen Auswirkungen der ; _
K Veranderung des Bestandes an fertigen
Erstanwendung von IFRS 9 und IFRS 15 auf die betroffenen Posten der und unfertigen Erzeugnissen 1.206 5992 4786
Konzern-Bilanz zum 1. Januar 2018 zusammen: Materialaufwendungen -111.607 -112.268 679
Abschreibungen/ Wertminderungen auf
Effekte aus der Erstanwen- 31.12.2017 Anpas- Anpas- 01.01.2018 immaterielle Vermogenswerte des
dung IFRS 15 und IFRS 9 (wie bisher | sungs- sungs- | (angepasst) Anlagevermégens und Sachanlagen -17.419 -17.468 49
berichtet) effekt effekt Steueraufwendungen 272 -363 91
IFRS 15 IFRS 9 170
TEUR TEUR TEUR TEUR
Akti . . .
- i 2.2 Kiinftig verpflichtend anzuwendende Standards und Interpreta-
Langfristige Vermogenswerte .
Immaterielle Vermdgenswerte 77527 -340 = 77.187 tionen
Vertragsvermdgenswerte = 275 = 275
Latente Steueranspriiche 4105 606 4 4715 Das IASB bzw. IFRS IC hat nachfolgende Verlautbarungen herausgegeben,
Kurzfristige Vermdgenswerte die im Geschiftsjahr 2018 noch nicht verpflichtend anzuwenden waren. Der
Vorréte 21.380 6623 - 14757 Nanogate-Konzern beabsichtigt keine vorzeitige Anwendung dieser neuen
Vertragsvermogenswerte ) IERE, =l CElE bzw. geiinderten Standards und Interpretationen.
Forderungen aus Lieferungen
und Leistungen 21.634 - -89 21.545 Kiinftig verpflichtend anzuwendende Endorse- | Pflichtzur | Auswirkun-
Sonstige Vermdgenswerte 2.732 -134 = 2.598 neue und geénderte Standards und ment Anwen- gen auf den
Passiva Interpretationen dung fiir Konzernab-
Eigenkapital Geschafts- | schluss der
Gewinnriicklagen 9.935 735 115 10555 jahreab | Nanogate SE
Langfristige Schulden IFRS 16 (Leas"i;gvir.hﬁlttmss?g | gqfoggkttabm ;OJwagmuar Bes;hcrjeibumg
versffentlicht am 13. Januar . Oktober nach der
Latente Steuerschulden 10.252 904 = 11.156 2016) 2017 -
Kurzfristige Schulden Ubersicht
Sonstige Ruckstellungen 7813 201 - 8014 IFRS 17 Versicherungsvertrage TBD 1. Januar keine
Verbindlichkeiten aus Lieferungen (veroffentlicht am 18. Mai 2017) 2021 Relevanz
und Leistungen 12.260 1471 - 13731 Amend- Definition eines Geschaftsbe- geplant fiir | 1.Januar Auswirkun-
Sonstige Verbindlichkeiten 6.286 -194 - 6.092 ments to triebs 2019 2020 gen werden
IFRS 3 (veroffentlicht am 22. Oktober gegenwartig
. . . 2018) analysiert
Die nachstehenden Tabellen fassen die Auswirkungen der Erstanwendung T - 2y
. ) Amend- Vorfilligkeitsregelungen mit erfolgtam | 1.Januar keine
von IFRS 15 auf die betroffenen Posten der Konzernbilanz zum 31. De- mentsto  negativer Ausgleichsleistung 22 Marz 2019 Relevanz
zember 2018 sowie der Konzern-Gewinn-und-Verlustrechnung fir das IFRS 9 (verdffentlicht am 12. Oktober 2018
Geschiftsjahr 2018 zusammen. 2017)




Kiinftig verpflichtend anzuwendende Endorse- Pflicht zur | Auswirkun-
neue und geanderte Standards und ment Anwen- gen auf den
Interpretationen dung fir Konzernab-
Geschafts- | schluss der
jahre ab Nanogate SE
Amend- Definition von Wesentlichkeit geplant fir | 1.Januar Auswirkun-
ments to (verdffentlicht am 31. Oktober 2019 2020 gen werden
IAS 1 und 2018) gegenwartig
IAS 8 analysiert
Amend- Leistungen an Arbeitnehmer: erfolgtam | 1.Januar keine wesent-
ments to Plandnderung, -kiirzung oder 13. Mérz 2019 lichen Aus-
IAS 19 -abgeltung 2019 wirkungen
(veroffentlicht am 7. Februar
2018)
Amend- Langfristige Beteiligungen an erfolgtam | 1.Januar keine wesent-
ments to assoziierten Unternehmen und | 8. Februar | 2019 lichen Aus-
IAS 28 Joint Ventures 2019 wirkungen
(veroffentlicht am 12. Oktober
2017)
Annual Anderungen zuIFRS 3,IFRS 11, erfolgt am 1. Januar keine wesent-
Improve-  I1AS 12 und IAS 23 14. Marz 2019 lichen Aus-
ments to (veroffentlicht am 12. Dezember | 2019 wirkungen
IFRS 2015 - 2017)
2017 Cycle
IFRIC 23 Unsicherheit beztglich der erfolgtam | 1.Januar keine wesent-
ertragsteuerlichen Behandlung | 23. Oktober | 2019 lichen Aus-
(verdffentlicht am 7. Juni 2017) 2018 wirkungen
Rahmenkon- Anderungen der Verweise auf geplant far | 1.Januar Auswirkungen
zept firdie  das Rahmenkonzept in IFRS- 2019 2020 werden
Finanzbe-  Standards gegenwartig
richterstat-  (verdffentlicht am 29. Marz 2018) analysiert
tung

IFRS 16 ,,Leasingverhiltnisse® ist erstmals verpflichtend fiir Berichtsperio-
den anzuwenden, die am oder nach dem 1. Januar 2019 beginnen. Von der
Méglichkeit einer vorzeitigen Anwendung hat der Nanogate-Konzern keinen
Gebrauch gemacht. Demzufolge werden diese Neuregelungen erstmals im
Konzernabschluss der Nanogate SE des Geschiftsjahres 2019 angewendet.

IFRS 16 ersetzt die bestehenden Regelungen zur Leasingbilanzierung (so unter
anderem IAS 17 und IFRIC 4) und fiihrt ein einheitliches Rechnungslegungs-
modell ein, wonach simtliche Leasingverhiltnisse in der Bilanz des Leasing-
nehmers zu erfassen sind (sog. Nutzungsrechtmodell). Demzufolge entfillt fiir
Leasingnehmer die bisherige Klassifizierung in Finance- und Operating-
Leasingverhiltnisse. Leasingnehmer haben kiinftig in ihrer Bilanz Vermégens-
werte fiir die erlangten Nutzungsrechte und korrespondierende Verbindlich-
keiten fiir die eingegangenen Zahlungsverpflichtungen zu erfassen. Ausnah-
men bestehen lediglich fiir kurzfristige und geringwertige Leasingverhiltnisse.
Dagegen bleibt fiir Leasinggeber die Klassifizierung nach IAS 17 in Finance-
und Operating-Leasingverhiltnisse auch kiinftig nach IFRS 16 erhalten. Aus-
wirkungen auf die Bilanzierung des Leasinggebers ergeben sich somit nicht.

Die Auswirkungen wurden im Rahmen eines konzerniibergreifenden Projekts
zur Implementierung des neuen Standards analysiert. Der Nanogate-Konzern
agiert als Leasingnehmer von Grundstiicken und Immobilien sowie von pro-
duktionsbezogenen Anlagen, Maschinen und Kraftfahrzeugen. Der Nanogate-
Konzern wendet im Rahmen der Erstanwendung von IFRS 16 die modifiziert
retrospektive Ubergangsmethode an, wobei die Nutzungsrechte und Leasing-
verbindlichkeiten zum 1. Januar 2019 eingebucht werden. Der zur Diskontie-
rung der Leasingverbindlichkeit angewandte Zinssatz entspricht dem Grenz-
fremdkapitalkostensatz zu diesem Zeitpunkt. Eine Anpassung der Vergleichs-
informationen fiir das vorausgegangene Geschiftsjahr wird in Ubereinstim-
mung mit den Ubergangsregelungen niche erfolgen.

Der Nanogate-Konzern macht von dem Wahlrecht gem. IFRS 16.C8(b)(ii)
Gebrauch, wonach das Nutzungsrecht zum Zeitpunke der Erstanwendung ver-
einfachend in Hohe der Leasingverbindlichkeit angesetzt werden kann. Die
Erstanwendung des Nutzungsrechtmodells fithrt zum Erstanwendungszeit-

Konzern-Anhang

punke im Nanogate-Konzern zu einer Erthéhung der Bilanzsumme aufgrund
des Anstieges der Leasing-Verbindlichkeiten sowie einem entsprechenden An-
stieg des Anlagevermogens aufgrund der zu aktivierenden Nutzungsrechte in
Héhe von rund Mio. EUR 34. In der Konzern-Gewinn-und-Verlustrechnung
werden kiinftig Abschreibungen und Zinsaufwendungen anstelle von Leasing-
aufwendungen erfasst. Dies fithrt zu ciner nicht unwesentlichen Erhéhung des
EBITDA in den Geschiftsjahren ab dem Kalenderjahr 2019. Mit Blick auf die
Konzern-Kapitalflussrechnung  reduziert der Tilgungsanteil der Leasing-
zahlungen aus bisherigen Operating-Leasingverhiltnissen kiinftig den Cash-
flow aus Finanzierungstitigkeit und nicht wie bisher den Cashflow aus opera-
tiver Titigkeit. Ebenso wird kiinftig im Cashflow der Finanzierungstitigkeit
zusitzlich der Zinsanteil der Leasingzahlungen ausgewiesen. Durch die Erst-
anwendung von IFRS 16 werden zudem die Angabepflichten im Konzern-
Anhang ausgeweitet.

3.  Darstellung der maflgeblichen Rechnungslegungsmethoden

Im Folgenden werden die wesentlichen fiir den Konzernabschluss der
Nanogate SE iibergreifend angewandten mafigeblichen Rechnungslegungs-
methoden dargestellt. Eine Erlduterung der spezifischen, angewandten Rech-
nungslegungsmethoden in Bezug auf einzelne Posten der Konzern-Bilanz
und Konzern-Gewinn-und-Verlustrechnung bzw. Konzern-Gesamtergebnis-
rechnung erfolgt innerhalb der nachfolgenden Textziffern des Konzern-An-
hangs zusammen mit den jeweils einschligigen Anhangangaben. Die Erlidute-
rungen zu den mafigeblichen Rechnungslegungsmethoden innerhalb der
einzelnen Textziffern sind integraler Bestandteil der konzernabschlussiiber-

greifenden Darstellung der mafigeblichen Rechnungslegungsmethoden.
Allgemeine Grundlagen

Die Einzelabschliisse der Nanogate SE sowie der in- und auslindischen
Tochterunternehmen werden nach einheitlichen Bilanzierungs- und Bewer-
tungsgrundsitzen aufgestellt. Gemifl IAS 1 sind die Vermogenswerte und
Schulden in der Konzern-Bilanz in kurz- und langfristige Vermogenswerte
bzw. Schulden zu untergliedern. Ein Vermégenswert bzw. eine Schuld wird als
kurzfristig eingestuft, wenn zu erwarten ist, dass der Vermogenswert innerhalb
der nichsten zwdlf Monate nach dem Abschlussstichtag realisiert wird bzw. die
Schuld innerhalb von zwdlf Monaten nach dem Abschlussstichtag zu beglei-
chen ist.

Die Konzern-Gewinn-und-Verlustrechnung wird nach dem Gesamtkosten-
verfahren aufgestellt. Sofern zur Verbesserung der Klarheit der Darstellung
oder aus Wesentlichkeitsgriinden Posten der Konzern-Bilanz und/oder der
Konzern-Gewinn-und-Verlustrechnung bzw. Konzern-Gesamtergebnisrech-
nung zusammengefasst wurden, werden diese im Konzern-Anhang gesondert
ausgewiesen. Die im Rahmen der Konzern-Gewinn-und-Verlustrechnung ver-
wendeten gingigen Finanzkennzahlen definiert die Gesellschaft wie folgt:

* EBITDA: Ergebnis vor Abschreibungen und Wertminderungen auf
immaterielle Vermégenswerte des Anlagevermdgens und Sachanlagen,
Finanzierungsertrigen und -aufwendungen sowie laufenden und latenten
Steuerertrigen und -aufwendungen;

* EBIT: Ergebnis vor Finanzierungsertrigen und -aufwendungen sowie
laufenden und latenten Steuerertrigen und -aufwendungen; sowie

¢ EBT: Ergebnis vor laufenden und latenten Steuerertrigen und -aufwen-
dungen.

Die Aufstellung des Konzernabschlusses erfolgt grundsitzlich unter Anwen-
dung des Anschaffungskostenprinzips. Davon ausgenommen sind derivative
Finanzinstrumente und Eigenkapitalinstrumente, die grundsitzlich zum bei-
zulegenden Zeitwert bewertet werden. Zudem werden bestimmte Grundstiicke
und Gebiude des Sachanlagevermégens unter Anwendung der Neubewer-
tungsmethode im Sinne des IAS 16 bilanziert.
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Konsolidierungsgrundsitze

In den Konzernabschluss werden die Nanogate SE und ihre Tochterunter-
nehmen, iiber die sie Beherrschung ausiibt, einbezogen. Beherrschung liegt
vor, wenn der Nanogate-Konzern eine Risikobelastung durch oder Anrechte
auf schwankende Renditen aus ihrem Engagement bei einem Beteiligungs-
unternehmen hat und sie ihre Verfiigungsgewalt iiber das Beteiligungsunter-
nehmen auch dazu einsetzen kann, diese Renditen zu beeinflussen. Im All-
gemeinen wird davon ausgegangen, dass der Besitz einer Mehrheit der
(mittelbaren oder unmittelbaren) Stimmrechte zur Beherrschung fiihre.

Die in den Konzernabschluss einbezogenen Abschliisse der konsolidierten
Tochterunternehmen  werden  durchgingig zum Abschlussstichtag ~des
Konzernabschlusses (31. Dezember 2018) aufgestellt. Die Abschliisse der
Nanogate SE und ihrer in den Konzernabschluss einbezogenen Tochterunter-
nehmen werden unter Beachtung einheitlich geltender Ansatz- und Bewer-
tungsgrundsitze aufgestellt. Alle konzerninternen Vermégenswerte und
Schulden, Eigenkapital, Ertrige und Aufwendungen sowie Zahlungsstréme
aus Geschiftsvorfillen zwischen den in den Konzernabschluss einbezogenen

Unternehmen werden im Rahmen der Konsolidierung vollstindig eliminiert.

Unternechmenszusammenschliisse werden nach der Erwerbsmethode bilan-
ziert (vgl. diesbeziiglich ausfiihrlich die einschligigen Ausfithrungen zu den
mafigeblichen Rechnungslegungsmethoden in Textzifter ,37_Unternehmens-

zusammenschliisse”).

Konzernkreis und Konsolidierungskreis

Konzernkreis

Zum 31. Dezember 2018 gehéren dem Konzernkreis gemifS § 313 Abs. 2

HGB (neben der Nanogate SE als Mutterunternehmen) folgende Gesell-

schaften an (im Folgenden kurz ,Nanogate-Konzern®):

Name und Sitz des Hauptgeschaft Anteil am | Konsoli-
Tochterunternehmens Kapital | dierung
%
Nanogate Industrial Systems N-Metals®-Oberflachen 100,00 voll
GmbH, Quierschied
Nanogate GfO Systems GmbH, N-Glaze®-Oberflachen 100,009 voll
Schwabisch Gmund 3D-Systeme
Nanogate Eurogard Systems BV, | N-Glaze®-Oberfléchen 100,00 voll
Geldrop, Niederlande 2D-Systeme
Nanogate Textile & Care Systems | Multifunktionale Textilien & 100,00¥ voll
GmbH, Quierschied DIY-Systeme
Nanogate PD Systems GmbH, N-Glaze®-Komponenten 100,003 voll
Bad Salzuflen 3D-Systeme
Nanogate Nederland B.V, Zwischenholding 100,00 voll
Geldrop, Niederlande
Nanogate Vogler Systems GmbH, | dekorative multifunktionale 100,00 voll
Lidenscheid Oberflachen
Nanogate Goletz Systems GmbH, | Kunststoffkomponenten und 75,0003 voll
Kierspe Systeme
Nanogate Medical Systems GmbH, | hochwertige Kunststoffteile fur 100,009 voll
Kierspe die Medizintechnik
Nanogate Teknoloji AS, Vertriebsgesellschaft 100,00 2
Istanbul, Turkei
Nanogate Technologies Inc.,, Zwischenholding 100,00 voll
Norwalk, Connecticut, USA
Nanogate North America LLC Systemanbieter von 80,01010) voll
(vormals: Nanogate Jay Systems | Komponenten mit
LLO), hochwertigen Oberflichen
Mansfield, Ohio, USA
JTR Resins Ltd,, Einkaufs- und Produktions- 100,009 voll

Mansfield, Ohio, USA gesellschaft

Name und Sitz des Hauptgeschaft Anteil am | Konsoli-
Tochterunternehmens Kapital | dierung
%
First Waterview Ltd., Vermégensverwaltung 100,009 voll
Mansfield, Ohio, USA
Nanogate Central and Eastern Zwischenholding 100,00 voll
Europe GmbH,
Neudarfl, Osterreich
Nanogate Electronic Systems Kunststoffkomponenten und 100,007 voll

GmbH, Systeme
Neudérfl, Osterreich

Nanogate Slovakia s.r.o,, Kunststoffkomponenten und 100,007 voll
Vréble, Slowakei Systeme
High Tech Plastics GmbH, Kunststoffkomponenten und 50,008 at
Fohnsdorf, Osterreich Systeme equity
HTP Germany GmbH i.L.,
StraBlach-Dingharting

Erwerb und Verwaltung von 100,007 2
Unternehmensbeteiligungen

Nanogate heT Engineering GmbH, | Design und Engineering 100,00 voll
Boblingen

Holzapfel Engineering Team India | Design und Engineering 100,009 2
PVT. Ltd,

Bangalore, Indien

Improof LLC, Vertriebsgesellschaft (ruhend) 100,001 2
Norwalk, Connecticut, USA

Nanogate Management Services | Erbringung zentraler 100,00 voll
GmbH, Serviceleistungen

Quierschied

1) Vollkonsolidierung ohne Ausweis von Minderheitsanteilen (sog. anticipated acquisition
method)

2) Verzicht auf Konsolidierung wegen untergeordneter Bedeutung

3) Die Verdffentlichung des Konzernabschlusses hat geméal3 § 264 Abs. 3 HGB
befreiende Wirkung fiir die Gesellschaft

4) Mittelbarer Anteilsbesitz: die Nanogate Vogler Systems GmbH ist ein 100%iges
Tochterunternehmen der Nanogate Industrial Systems GmbH

5) Mittelbarer Anteilsbesitz: die Nanogate Medical Systems GmbH ist ein 100 %iges
Tochterunternehmen der Nanogate Goletz Systems GmbH

6) Mittelbarer Anteilsbesitz: die Gesellschaften sind 100 %ige
Tochterunternehmen der Nanogate North America LLC

7) Mittelbarer Anteilsbesitz: die Gesellschaften sind 100 %ige
Tochterunternehmen der Nanogate Nanogate Central and Eastern Europe GmbH

8) Mittelbarer Anteilsbesitz: die Nanogate Central and Eastern Europe GmbH
hélt die Anteile an der Gesellschaft

9) Mittelbarer Anteilsbesitz: die Gesellschaft ist ein 99,99 %iges
Tochterunternehmen der Nanogate heT Engineering GmbH

10) Mittelbarer Anteilsbesitz: die Gesellschaft ist ein

Tochterunternehmen der Nanogate Technologies Inc.

Konsolidierungskreis

Die in den Konzernabschluss der Nanogate SE zum 31. Dezember 2018
neben dem Mutterunternchmen mittels Vollkonsolidierung einbezogenen
Tochterunternehmen sind vorstehender Tabelle zu entnehmen.

Anderungen des Konsolidierungskreises

Im Januar 2017 schloss der Nanogate-Konzern den Erwerb einer Mehrheits-
Beteiligung an Jay Plastics, einer Sparte des US-Konzerns Jay Industries, ab
(Closing). Die aus der Ursprungsgesellschaft herausgelste Sparte wurde in
die im Anschluss erworbene Personengesellschaft eingebracht. Am 3. Januar
2017 hatte der Nanogate-Konzern Beherrschung erlangt und das Unterneh-
men war infolgedessen ab diesem Zeitpunkt in den Konzernabschluss der
Nanogate SE einzubezichen. Die erworbene Beteiligung firmiert nunmehr
als Nanogate North America LLC (vormals: Nanogate Jay Systems LLC).

Ebenfalls im Januar 2017 vollzog der Nanogate-Konzern die Ubernahme
der noch ausstehenden Anteile an seinem Tochterunternehmen Nanogate



PD Systems GmbH, vormals plastic-design GmbH, Bad Salzuflen. Die
Nanogate SE hatte im Jahr 2012 zunichst 35 % an dem Kunststoffspezialis-
ten {ibernommen und seitdem die Beteiligung angesichts der guten wirt-
schaftlichen Entwicklung sukzessive aufgestockt. Das Tochterunternehmen
wurde unter Anwendung der ,anticipated acquisition method® (ohne Aus-

weis von Minderheitsanteilen) bereits in Vorjahren vollstindig konsolidiert.

Am 23. Januar 2018 wurde die Ubernahme ausgewihlter Unternechmensteile
der sterreichischen HTT High Tech Industries AG abgeschlossen (Closing).
Zu diesem Zeitpunkt hat die Nanogate SE beherrschenden Einfluss erlangt.
Die Unternehmen firmieren heute als Nanogate Electronic Systems GmbH,
Neudérfl, Osterreich, und Nanogate Slovakia s.r.0., Vrible, Slowakei, und
werden seit Januar 2018 unter dem Dach der Zwischenholding Nanogate
Central and Eastern Europe GmbH, Neudsrfl, Osterreich, in den Konzern-
abschluss der Nanogate SE im Wege der Vollkonsolidierung einbezogen. Teil
der Transaktion war auch eine Beteiligung an der High Tech Plastics GmbH,
Fohnsdorf, Osterreich, die als Gemeinschaftsunternechmen at-Equity bilan-
ziert wird. Fiir weiterfithrende Angaben zum Erwerb verweisen wir auf unse-

re Ausfithrungen im Abschnitt 37...Unternehmenszusammenschliisse*.

Am 2. Juli 2018 wurde der Erwerb aller Anteile an der Holzapfel Engineering
Team GmbH (heéT GmbH), Béblingen abgeschlossen (Closing). Zu diesem
Zeitpunkt hatte der Nanogate-Konzern Beherrschung erlangt und das Un-
ternchmen war infolgedessen ab diesem Zeitpunkt in den Konzernabschluss
der Nanogate SE einzubeziehen. Die erworbene Beteiligung firmiert nun-
mehr als Nanogate hel Engineering GmbH. Fiir weiterfithrende Angaben
zum Erwerb verweisen wir auf unsere Ausfithrungen im Abschnitt 37, Un-

ternehmenszusammenschliisse”.
Wihrungsumrechnung

Die Einzelabschliisse von Tochterunternehmen auflerhalb der Europiischen
Wihrungsunion wurden in Ubereinstimmung mit dem Konzept der funk-
tionalen Wihrung in Euro umgerechnet. Die funktionale Wihrung ist die
lokale Landeswihrung. Vermégenswerte und Schulden werden dementspre-
chend mit Mittelkursen zum Bilanzstichtag und die Posten der Gewinn-
und-Verlustrechnung gemif§ IAS 21 vereinfacht mit Jahresdurchschniteskur-
sen umgerechnet. Umrechnungsdifferenzen werden ergebnisneutral in den
sonstigen Riicklagen ausgewiesen.

Fremdwihrungstransaktionen werden von den Konzernunternehmen zu
dem Zeitpunkt, zu dem der Geschiftsvorfall erstmalig ansetzbar ist, mit dem
jeweils giiltigen Devisenkassamittelkurs in Euro umgerechnet. Am
Abschlussstichtag bilanzierte Fremdwihrungsforderungen oder -verbind-
lichkeiten werden mit dem dann giiltigen Devisenkassamittelkurs in Euro
umgerechnet. Gewinne und Verluste aus diesen Fremdwihrungsbewertun-

gen werden erfolgswirksam erfasst.
4.  Schitzungen und Annahmen

Im Konzernabschluss der Nanogate SE miissen in einem begrenzten Umfang
Schitzungen vorgenommen und Annahmen getroffen werden, die Auswir-
kungen auf die Hohe und den Ausweis der bilanzierten Vermégenswerte und
Schulden, der Ertrige und Aufwendungen sowie der Eventualverbindlich-
keiten haben. Dabei werden simtliche aktuell verfiigharen Erkenntnisse
beriicksichtigt. Die Schitzungen beruhen auf Erfahrungswerten und ande-
ren Annahmen, die unter den gegebenen Umstinden als angemessen erach-
tet werden. Vom Nanogate-Konzern vorgenommene Schitzungen und ge-
troffene Annahmen werden laufend iiberpriift, kénnen aber naturgemif3
nicht mit an Sicherheit grenzender Wahrscheinlichkeit beziffert werden,
sondern beinhalten einen der subjektiven Einschitzung der den Abschluss

erstellenden Personen innewohnenden Grad an Ermessensbehaftung.

Konzern-Anhang

Wesentliche Schitzungen und Annahmen fiir die Aufstellung des Konzern-
abschlusses der Nanogate SE wurden insbesondere bei den nachfolgend dar-
gestellten Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden vorgenommen: der Um-
satzrealisierung, dem Wertminderungstest von Geschifts- oder Firmen-
werten und immateriellen Vermégenswerten mit unbestimmter Nutzungs-
dauer, der Wertminderung zweifelhafter Forderungen, den versicherungs-
mathematischen Parametern bei der Berechnung des Aufwands aus
leistungsorientierten Plinen sowie des Barwerts von Pensionsverpflichtun-
gen, der Hohe der aktivierungsfihigen latenten Steueranspriiche sowie der
Bilanzierung und Bewertung der sonstigen Riickstellungen. Dariiber hinaus
werden Schitzungen und Annahmen insbesondere bei der Festlegung der
wirtschaftlichen Nutzungsdauern von immateriellen Vermégenswerten und
Sachanlagen, bei der Neubewertung von Sachanlagen, bei der Beurteilung
von Leasingverhiltnissen sowie bei der Bewertung der Vorrite vorgenom-
men. Ferner wird bei der Aktivierung von Entwicklungskosten auf Basis von
Erfahrungswerten aus der Vergangenheit davon ausgegangen, dass die tech-
nische sowie wirtschaftliche Realisierbarkeit gegeben ist und die Entwick-
lungen zu zukiinftigen Umsatz- und Ergebnisbeitrigen fiithren.

Eine Erlduterung der getroffenen Schitzungen und Annahmen in Bezug auf
einzelne Posten der Konzern-Bilanz und Konzern-Gewinn-und-Verlustrech-
nung bzw. Konzern-Gesamtergebnisrechnung erfolgt innerhalb der nach-
folgenden Textziffern des Konzern-Anhangs zusammen mit den jeweils
cinschligigen Anhangangaben.
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Konzern-Anhang

B. Erlduterungen zur Konzern-Gewinn-und-Verlustrechnung

5. Umsatzerlose

Umsitze nach geografischen bestimmten Mirkten

2018 2017

TEUR TEUR
Bruttoerlose: Deutschland 75.206 75.920
Ausland*®) 164.943 111.676
240.149 187.596
abzuglich: Erldsschmalerungen -976 -1.365
Konzernweit 239.173 186.231

*)davon in

Europdische Union 71.696 34934
USA 69.032 64.604
Ubrige Welt 24215 12.138
164.943 111.676

Umsitze nach geografisch bestimmten Produktionsstandorten

TEUR TEUR
Deutschland 116.172 110371
Europa 61.024 14.389
USA 61.977 61471

239.173 186.231

Maflgebliche Rechnungslegungsmethoden sowie Schitzungen und
Annahmen:

Umsatzerlése werden auf Grundlage der in einem Vertrag mit einem
Kunden festgelegten Gegenleistung bewertet, den der Nanogate-Konzern
zu erhalten und zu realisieren erwartet, wenn der Kunde die Verfiigungs-
macht iber die vereinbarten Giiter und Dienstleistungen erlangt. Die
Ubertragung der Verfiigungsmacht kann zu einem bestimmten Zeit-
punkt oder zeitraumbezogen erfolgen.

Die Ausgestaltung der Fertigungsauftrige mit Kunden des Nanogate-Kon-
zerns basiert hauptsichlich auf Projekten mit nur einer Leistungsverpflich-
tung. Enthalten Vertrige mit Kunden in Einzelfillen verschiedene Leis-
tungsversprechen  (Produkte und Dienstleistungen) sind diese ggf.
als separate Leistungsverpflichtungen einzustufen und ist diesen in der Fol-
ge ein Teil des Vertragspreises auf Basis sog. relativer Einzelverduferungs-
preise zuzuordnen. Die aus Vertrigen mit Kunden des Nanogate-Konzerns
resultierenden Leistungsverpflichtungen in Zusammenhang mit der Her-
stellung von Werkzeugen werden nur dann zeitraumbezogen iiber die Ferti-
gungsdauer entsprechend dem Leistungsfortschritt realisiert (sog. POC-
Methode), wenn ein Vermdgenswert ohne alternative Nutzungsmaéglichkeit
geschaffen wird und zusitzlich (im Falle einer zu unterstellenden kundensei-
tigen Vertragskiindigung) ein juristisch durchsetzbarer Rechtsanspruch auf
Bezahlung der bereits erbrachten Leistungen inklusive eines angemessenen
Gewinnaufschlags besteht. Anderenfalls werden die Umsatzerlése, ebenso
wie die Lieferung von Produkten, zeitpunktbezogen realisiert, sobald die
Lieferungen oder Leistungen erbracht sind, der Gefahreniibergang erfolgt
ist und keine technischen Risiken oder besonderen gegenliufigen vertragli-
che Regelungen vorliegen. Ertriige aus Dienstleistungen werden in Abhin-
gigkeit der spezifischen Fakten und Umstinde im Einzelfall zeitpunke-
oder zeitraumbezogen realisiert.

Bei der Bestimmung des Transaktionspreises sind grundsitzlich signifikan-
te Finanzierungskomponenten zu beriicksichtigen, sofern Leistungs- und
Zahlungszeitpunkte mehr als ein Jahr voneinander abweichen.

Die Nanogate SE macht von der Méglichkeit der Nichtangabe des den ver-
bleibenden Leistungsverpflichtungen zugeordneten Transaktionspreises

Gebrauch, da die einschligigen Vertrige eine erwartete urspriingliche Lauf-
zeit von einem Jahr oder weniger aufweisen.

Bei Anwendung der POC-Methode erfolgt die Umsatzrealisierung zeit-
raumbezogen entsprechend dem Leistungsfortschritt. Die erbrachte Leis-
tung einschliefSlich des anteiligen Ergebnisses wird dabei zeitraumbezogen
iiber die Fertigungsdauer in den Umsatzerlosen erfasst. Zur Bestimmung
des Leistungsfortschritts eines spezifischen Projekts wird die Methode ange-
wendet, die am zuverlissigsten die erbrachten Leistungen misst, wobei
sowohl input- als auch outputbasierte Methoden konsistent auf dhnliche
Leistungsverpflichtungen und in dhnlichen Umstinden Anwendung finden
konnen. Der Ausweis der mittels POC-Methode zu erfassenden Umsatzer-
16se erfolgt entweder unter dem Bilanzposten ,Vertragsvermogenswerte®
oder unter dem Bilanzposten ,Sonstige Verbindlichkeiten®. Soweit die
kumulierte Leistung (Auftragskosten einschliellich Gewinnanteile) die
Anzahlungen im Einzelfall iibersteigt, erfolgt der Ausweis der Fertigungs-
auftrige akrtivisch als ,Vertragsvermégenswert®. Verbleibt nach Abzug der
Anzahlungen ein negativer Saldo, wird dieser als ,Vertragsverbindlichkeit*
passivisch unter dem Bilanzposten ,Sonstige Verbindlichkeiten® ausgewie-
sen. Zu erwartende Auftragsverluste werden auf Basis der erkennbaren Risi-
ken beriicksichtigt und sofort in vollem Umfang in das Auftragsergebnis
einbezogen. Die Vertragsvermdgenswerte und Vertragsverbindlichkeiten
werden grofitenteils unter den kurzfristigen Vermogenswerten respektive
unter den kurzfristigen Schulden ausgewiesen, da sich diese im Nanogate-
Konzern grundsitzlich innerhalb eines Jahres realisieren. Bei den als lang-
fristig ausgewiesenen Vertragsvermogenswerten handelt es sich um Zahlun-
gen an Kunden.

Wesentliche Ermessensausiibungen im Bereich des Umsatzrealisierung
werden bei der Bestimmung separater Leistungsverpflichtungen, im Rah-
men der Bestimmung des Erfiillungszeitpunktes der Leistungsverpflichtun-
gen, bei der Bestimmung des Transaktionspreises und bei der Bestimmung
der Methode zur Ermittlung des Leistungsfortschritts vorgenommen:

* Die Bestimmung, ob ein Leistungsversprechen als separate Leistungs-
verpflichtung betrachtet wird (z. B. im Falle von iiber die gesetzlichen
Regelungen hinausgehender Gewihrleistungszusagen), ist mit nicht un-
erheblichen Ermessensausiibungen verbunden.

* Die aus Vertrigen mit Kunden des Nanogate-Konzerns resultierenden
Leistungsverpflichtungen in Zusammenhang mit der Herstellung von
Werkzeugen oder der Erbringung von Dienstleistungen werden in Ab-
hingigkeit der spezifischen Fakten und Umstinde im Einzelfall entweder
zeitraumbezogen iiber die Leistungserbringung entsprechend dem Leis-
tungsfortschritt realisiert (sog. POC-Methode), oder zeitpunktbezogen
erfasst, sobald die Lieferungen oder Leistungen erbracht sind. Bei kun-
denspezifischen Fertigungsauftrigen ist dabei die Ermessensentschei-
dung zu treffen, ob im konkreten Einzelfall ein Vermégenswert ohne
alternative Nutzungsmoglichkeit geschaffen wird und zusitzlich (im Fal-
le einer zu unterstellenden kundenseitigen Vertragskiindigung) ein juris-
tisch durchsetzbarer Rechtsanspruch auf Bezahlung der bereits erbrach-
ten Leistungen inklusive eines angemessenen Gewinnaufschlags besteht.

* Bei der Bestimmung des Transaktionspreises sind grundsitzlich signifi-
kante Finanzierungskomponenten zu beriicksichtigen, sofern Leistungs-
und Zahlungszeitpunkte mehr als ein Jahr voneinander abweichen. Die
Bestimmung, ob im Einzelfall (iiberhaupt) eine signifikante Finanzie-
rungskomponente vorliegt, bedarf einer Wiirdigung simtlicher relevan-
ter Fakten und Umstinde im jeweils vorliegenden Einzelfall.

* Bei Anwendung der POC-Methode ist zur Bestimmung des Leistungs-
fortschritts die Methode zu bestimmen, die am zuverldssigsten die er-
brachten Leistungen misst. Im Nanogate-Konzern kommen zur Ermitt-
lung von Erlésen aus kundenspezifischen Anlagenfertigungen indes im
Wesentlichen inputbasierte Methoden zur Anwendung, allen voran die
sog. Cost-to-Cost-Methode. Dabei wird der Fertigstellungsgrad entspre-
chend dem Verhilenis der bis zum Stichtag angefallenen Kosten zu den



geschitzten Gesamtkosten ermittelt. Nach Auffassung des Manage-
ments ist die Cost-to-Cost-Methode grundsitzlich am besten geeignet,
den Fortschritt bei den zeitraumbezogen zu realisierenden Anlagenferti-
gungen zu ermitteln, da ein unmittelbarerer Zusammenhang zwischen
dem Arbeitsaufwand des Nanogate-Konzerns und der Ubertragung der
Verfiigungsmacht auf den Kunden besteht.

6.  Sonstige betriebliche Ertrige

TEUR TEUR

Ertrdge aus der Auflésung von Riickstellungen 1.863 979
Sachbeztige (v. a. aus Aktienoptionen und Kfz-Nutzungen) 967 910
Kostenweiterberechnungen/-erstattungen 497 388
Ertrdge aus dem Abgang von Anlagevermégen 137 3
Versicherungsentschadigungen 117 14
Ubrige sonstige Ertrage 643 246

4.224 2.540

Der Anstieg resultiert aus hheren Ertrigen aus der Aufldsung von Riick-
stellungen, Buchgewinnen aus dem Abgang von Sachanlagen sowie gestiege-
nen Kostenerstattungen Die Ertrige aus der Auflésung von Riickstellungen
resultieren im Wesentlichen aus der Reduzierung von Gewihrleistungs-
verpflichtungen. In den sonstigen betrieblichen Ertrigen sind Ertrige aus
der Wihrungsumrechnung in Hohe von TEUR 10 (Vj. TEUR 8) enthalten.

Maflgebliche Rechnungslegungsmethoden sowie Schitzungen und
Annahmen:

Innerhalb der sonstigen betrieblichen Ertrige weist der Nanogate-Konzern
simtliche Ertrige aus, die im Rahmen der betrieblichen Titigkeit anfallen,
allerdings keinen Bezug zum Kerngeschift des Nanogate-Konzerns aufwei-
sen. Die sonstigen betrieblichen Ertrige werden mit ihren beizulegenden
Zeitwerten der erhaltenen bzw. zu erhaltenden Gegenleistung bewertet und
um Kundenriickgaben, Rabatte und andere dhnliche Abziige gekiirzt.

7. Materialaufwendungen

2018 2017

TEUR TEUR
Aufwendungen fur Roh-, Hilfs- und Betriebsstoffe -98.375 -75.408
Aufwendungen flr bezogene Fremdleistungen -13.232 -2.785
-111.607 -78.193

Maflgebliche Rechnungslegungsmethoden sowie Schitzungen und
Annahmen:

Materialaufwendungen werden mit Inanspruchnahme der Leistung bzw.
zum Zeitpunkt ihrer Verursachung ergebniswirksam. Die Wertansitze der
zu erfassenden Materialaufwendungen bestimmen sich nach dem Buchwert
der Vorrite bzw. den Anschaffungskosten fiir bezogene Fremdleistungen.

Beziiglich der Bewertung von Vorriten wird auf die entsprechenden Aus-
fithrungen in Textziffer ,,. /8. Vorrite“verwiesen.

8.  Personalaufwendungen

2018 2017

TEUR TEUR
Lohne und Gehélter -58.191 -46.715
Soziale Abgaben -12.923 -11.180
Altersversorgung -1.539 -626

Nicht zahlungswirksame Vergttungsaufwendungen fir
Aktienoptionen -255 -191

-72.908 -58.712

Konzern-Anhang

Zur langfristigen Bindung und Motivation der Mitarbeiter des Nanogate-
Konzerns hat die Nanogate SE ein Aktienoptionsprogramm zur Beteili-
gung am Grundkapital aufgelegt, das bei Eintreten cinzelner Vorausset-
zungen zum Bezug von Aktien berechtigt. Insgesamt bestehen zum
Abschlussstichtag 157.759 Aktienoptionen (Vj. 129.500 Aktienoptionen),
die noch nicht verfallen oder ausgeiibt worden sind. Aus den Aktienopti-
onsprogrammen ergaben sich fiir das Geschiftsjahr 2018 nicht zahlungs-
wirksame Vergiitungsaufwendungen fiir Aktienoptionen und damit eine
Ergebnisauswirkung in Héhe von TEUR -255 (Vj. TEUR -191).

Beziiglich weiterer Details zum Aktienoptionsprogramm wird auf Text-

ziffer , 24. Anteilsbasierte Vergiitung® verwiesen.

Maflgebliche Rechnungslegungsmethoden sowie Schitzungen und
Annahmen:

Die Personalaufwendungen umfassen simtliche Leistungen (Geld- und
Sachleistungen) des Nanogate-Konzerns an seine Mitarbeiter und werden
mit Inanspruchnahme der Leistung bzw. zum Zeitpunkt ihrer Verursa-
chung ergebniswirksam. Personalaufwendungen werden unter Beriick-
sichtigung des Grundsatzes der Periodenabgrenzung den Entstehungs-
perioden zugeordnet, die den Anspruch eines Mitarbeiters des Nanogate-
Konzerns begriinden.

9.  Sonstige betriebliche Aufwendungen

TEUR TEUR
Betriebsaufwendungen -27.075 -19.772
Vertriebsaufwendungen -6.156 -6.501
Verwaltungsaufwendungen -6.014 -4.188
Wertminderungen auf Forderungen und Vertrags-
vermogenswerte -379 -56
Ubrige sonstige Aufwendungen -2.843 -1.950

-42.467 -32.467

Der Anstieg der sonstigen betrieblichen Aufwendungen, insbesondere der
Betriebs- und Vertriebsaufwendungen steht im Wesentlichen im Zusam-
menhang mit der Erstkonsolidierung der Nanogate Electronic Systems
GmbH, Nanogate Slovakia s.r.o. und Nanogate Central and Eastern Europe
GmbH. Der Riickgang der Vertriebsaufwendungen ist dadurch bedingt,
dass im Vorjahr eine Riickstellungszufiihrung fiir behauptete Anspriiche aus
einer Kundenbeziehung enthalten war. In den sonstigen betrieblichen Auf-
wendungen sind Aufwendungen aus der Wihrungsumrechnung in Hohe

von TEUR 26 (Vj. TEUR 22) enthalten.

Mafigebliche Rechnungslegungsmethoden sowie Schitzungen und
Annahmen:

Der GuV-Posten ,sonstige betriebliche Aufwendungen® stellt einen Sammel-
posten dar. Den sonstigen betrieblichen Aufwendungen sind alle betrieblich
bedingten Vermégensminderungen zuzuweisen, die keinem der sonstigen
Aufwandsposten in der GuV zuzuordnen sind bzw. die aufgrund ihrer Unwe-
sentlichkeit nicht gesondert ausgewiesen werden.

10. Abschreibungen auf immaterielle Vermogenswerte des Anlage-

vermégens und Sachanlagen

Beziiglich der Zusammensetzung der Abschreibungen auf immaterielle
Vermédgenswerte des Anlagevermégens und Sachanlagen wird auf die ent-

sprechenden Angaben in Textziffer ,14. Immaterielle Vermigenswerte“ sowie

Texzifter ,,15. Sachanlagen® verwiesen.
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11. Finanzierungsertrige und -aufwendungen

Bei den ausgewiesenen Finanzierungsertrigen handelt es sich wie im Vorjahr
im Wesentlichen um Ertrige aus der Fair-Value-Anpassung von finanziellen
Verbindlichkeiten aus bedingten Kaufpreiszahlungen im Rahmen von
Unternehmenserwerben sowie aus der Bewertung von Fremdwihrungs-

posten.

Bei den Finanzierungsaufwendungen handelt es sich wie im Vorjahr im
Wesentlichen um Finanzierungsaufwendungen fiir Kontokorrentkredite
und Darlehen gegeniiber Kreditinstituten sowie Aufwendungen aus der

Bewertung von Fremdwihrungsposten.

Der Nettozinsaufwand aus Pensionsverpflichtungen belduft sich fiir das
Geschiftsjahr 2018 auf TEUR 29 (Vj. TEUR 19).

Maflgebliche Rechnungslegungsmethoden sowie Schitzungen und
Annahmen:

Innerhalb der Finanzierungsertrige bzw. -aufwendungen weist der
Nanogate-Konzern simtliche Ertrige bzw. Aufwendungen aus, die aus der
Finanzierungstitigkeit resultieren und nicht im Rahmen der betrieblichen
Titigkeit anfallen. Finanzierungsertrige und -aufwendungen werden in
der Regel unter Anwendung der Effektivzinsmethode periodengerecht
ergebniswirksam erfasst.

12. Steuerertrige und -aufwendungen

2018 2017

TEUR TEUR

Laufende Steuern

Deutschland -149 -117

Ausland -1.109 -785
Steuern Vorjahre 46 -122
Latente Steuern

Deutschland -908 300

Ausland 1.848 -333
(Steueraufwand -; Steuerertrag +) -272 -1.057

Die nachfolgende Tabelle zeigt eine Uberleitungsrechnung vom erwarteten
zum tatsichlich ausgewiesenen Steueraufwand. Zur Ermittlung des erwarte-
ten Steueraufwands wurde der fiir das Geschiftsjahr 2018 giiltige Gesamt-
steuersatz von 30,875 % (Vj. 30,875 %) mit dem Ergebnis vor Steuern multi-
pliziert. Dieser Steuersatz ist ein kombinierter Ertragsteuersatz aus dem
einheitlichen Kérperschaftsteuersatz in Héhe von 15,0 % zzgl. 5,5 % Solida-
rititszuschlag und einem effektiven Gewerbesteuersatz in Hohe von 15,050 %
(Vj. 15,050 %). Die Differenz zwischen dem erwarteten und dem tatsichlich
ausgewiesenen Ertragsteueraufwand ist der nachfolgenden Uberleitungsrech-

nung zu entnehmen.

TEUR TEUR

Ergebnis vor Steuern 1.682 3.862
Anzuwendender Steuersatz 30,875 % 30,875 %
Erwarteter Steueraufwand -519 -1.192
Auswirkungen von Steuersatzanderungen -32 3346
Steuerfreie Gewinne = 388
Effekt aus Steuersatzdifferenzen ausldndischer Steuerhoheiten 531 247
Abweichungen aus unterschiedlichen

Gewerbesteuer-Hebesétzen 3} £58
Steuerminderung aufgrund steuerlicher Kirzungen/
Steuermehrung aufgrund steuerlich nicht

abzugsfahiger Aufwendungen 1438 -384

2018 2017

TEUR TEUR

Nicht aktivierte Steuerlatenzen auf Verluste; verwertbare Ver-

lustvortrage, auf die keine latente Steuer gerechnet wurde 12 -
Nicht angesetzte steuerliche Verlustvortrage -1.100 -93
Wertberichtigung auf Verlustvortrdge -646 -3.135
Steuernachzahlungen Vorjahre 46 =[|22
Sonstige Steuereffekte 1 -59
In der Gewinn-und-Verlustrechnung erfasster

Ertragsteueraufwand -272 -1.057

Maflgebliche Rechnungslegungsmethoden sowie Schitzungen und
Annahmen:

Als Steuerertrige bzw. -aufwendungen weist der Nanogate-Konzern die in
den cinzelnen Lindern erhobenen Steuern auf den steuerpflichtigen
Gewinn sowie die Verinderung der latenten Steuerabgrenzungen aus. Die
ausgewiesenen Ertragsteuern werden auf Basis der am Abschlussstichtag
giiltigen bzw. verabschiedeten gesetzlichen Regelungen in der Hohe
erfasst, in der eine Erstattung von der Steuerbehérde bzw. eine Zahlung an
die Steuerbehérde erwartet wird.

Beziiglich der Bilanzierung latenter Steuern wird auf die einschligigen
Ausfithrungen zu den mafigeblichen Rechnungslegungsmethoden sowie
Schitzungen und Annahmen in Textziffer ,,17. Latente Steueranspriiche

und -schulden’ verwiesen.

13. Ergebnis je Aktie

2018 2017

TEUR TEUR
Periodenergebnis (in EUR) 1410 2.805
Gewichtete durchschnittliche Anzahl ausgegebener Aktien
unverwassert 4821413 4.402.223
verwassert 4.823.499 4426514
Unverwassertes Ergebnis je Aktie (in EUR) 0,29 0,64
Verwdssertes Ergebnis je Aktie (in EUR) 0,29 0,63

Die verwisserte Anzahl ausgegebener Aktien beruht auf 7.559 (Vj. 38.750)
bedingt emissionsfihigen Aktien. Der Verwisserungseffeke bezieht sich aus-
schliefllich auf ausiibbare Tranchen des Mitarbeiter-Aktienoptionsprogramms.
Eine Tranche (Vj. zwei Tranchen) hat Einfluss auf das verwisserte Ergebnis
je Aktie. Bei dieser liegt der Wert der zu gewihrenden Aktien iiber der Aus-
tibungsschwelle der gewihrten Aktienoptionen. Drei Tranchen (Vj. cine
Tranche) wurden nicht beriicksichtigt, da zum einen die Kursausiibungs-
schwelle nicht erreicht wurde und zum anderen die Vestingperiode noch
nicht abgelaufen ist.

Maflgebliche Rechnungslegungsmethoden sowie Schitzungen und
Annahmen:

Bei der Berechnung des unverwisserten Ergebnisses je Aktie wird das den
Aktioniren der Nanogate SE zuzurechnende Ergebnis durch die gewichtete
durchschnittliche Anzahl an Stammaktien dividiert, die sich wihrend des
Jahres im Umlauf befinden.

Bei der Berechnung des verwiisserten Ergebnisses je Aktie wird das den Ak-
tiondren der Nanogate SE zuzurechnende Ergebnis durch die gewichtete
durchschnittliche Anzahl an Stammaktien dividiert, die sich wihrend des
Jahres im Umlauf befinden, zuziiglich der gewichteten durchschnittlichen
Anzahl der Stammaktien, welche sich aus der Umwandlung aller potenziellen
Stammaktien mit Verwisserungseffekt in Stammaktien ergeben wiirden.



C. Erlduterungen zur Konzern-Bilanz

14. Immaterielle Vermogenswerte

Immaterielle Vermogenswerte

Software,

X Ge-
Lizenzen, Ent- schafts
Marken Kunden-| wick- Anlagen
oder |, Gesamt
und | stamm | lungs- | _. in Bau
Firmen-
Patent- kosten
wert
rechte

TEUR | TEUR | TEUR | TEUR | TEUR | TEUR

Anschaffungs- und Herstellungs-

kosten 13.140| 3.057| 9.809| 33.697 -| 59.703
Abschreibungen/Wertminderungen -1.842| -1.912| -4200 -588 -| -8542
Stand 1.1.2017 11.298| 1.145| 5.609 | 33.109 -| 51.161
Veranderung Konsolidierungskreis 5124 9961 -| 17.889 -| 32974
Abschreibungen/Wertminderungen

des Geschéftsjahres -1413| -1.210 -740 - -| -3363
Zugénge 199 = 645 = 32 876
Umbuchungen 91 - -203 - - =112
Abgange = = - = = =
Effekte aus der Wahrungs-

umrechnung -630| -1.225 -| -2154 -| -4.009
Stand 31.12.2017 14.669 | 8.671| 5.311| 48.844 32| 77.527
Anschaffungs- und Herstellungs-

kosten 17896 | 11.739| 10250 49432 32| 89.349
Abschreibungen/Wertminderungen -3.227| -3.068| -4.939 -588 -1 -11.822
Stand 1.1.2018 14.669 | 8.671| 5.311| 48.844 32| 77.527
Verdnderung Konsolidierungskreis 398| 6.167| 1.102| 11773 475| 19915
Abschreibungen/Wertminderungen

des Geschéftsjahres -1318| -1.656| -1.052 = -| -4.026
Zugange 364 = 2474 = 174 3.012
Umbuchungen - - 427 - -427 =
Abgange -323 = = = = -323
Effekte aus der

Wahrungsumrechnung 173 337 23 683 - 1216

Stand 31.12.2018 13.964 | 13.519 8.285 | 61.300 254 | 97.322

Anschaffungs- und Herstellungs-
kosten 18543 | 18311 14276| 61.887 2541 113.271

Abschreibungen/Wertminderungen | -4579| -4.792| -5.991 -587 -15.949

Fir die ausgewiesenen immateriellen Vermégenswerte ergaben sich im
aktuellen Geschiftsjahr weder Wertminderungen noch Wertaufholungen
(im Vorjahr Wertminderung der Wort-Marken ,ELAMET®* und
»SICRALAN®“ in Hohe von TEUR 340).

Bei der ausgewiesenen Software, den Lizenzen, Marken und Patentrechten
handelt es sich um entgeltlich erworbene immaterielle Vermégenswerte.
Davon besitzen zum Abschlussstichtag immaterielle Vermégenswerte in
Hohe von TEUR 7.725 (Vj. TEUR 8.430) eine begrenzte Nutzungsdauer.
Die Abschreibung dieser immateriellen Vermégenswerte erfolgt linear iiber
deren Nutzungsdauer oder nutzungsabhingig. Ferner beinhaltet der Posten
der Software, Lizenzen, Marken und Patentrechte die Wort-Marken
LELAMET® und ,SICRALAN®* in Verbindung mit nicht patentiertem
Know-how in Héhe von TEUR 1.989 (Vj. TEUR 1.989), deren Nutzungs-
dauern nicht bestimmbar sind. Dariiber hinaus enthilt dieser Posten mit ei-
nem Buchwert in Héhe von TEUR 4.250 (Vj. TEUR 4.250) die im Rahmen
des Unternehmenserwerbs der Vogler GmbH & Co. KG erworbene Marke
»Vogler®, deren Nutzungsdauer ebenfalls nicht bestimmbar ist.

Bei den Entwicklungskosten handelt es sich um selbst erstellte immaterielle
Vermdgenswerte, die sich auf neun iibergeordnete Entwicklungsprojekte
verteilen. Auf die aktivierten Entwicklungskosten wurden innerhalb des

Geschiftsjahres 2018 planmiflige Abschreibungen in Hohe von TEUR 1.052

Konzern-Anhang

(Vj. TEUR 740) vorgenommen. Die gesamten Aufwendungen fiir For-
schung und Entwicklung beliefen sich konzernweit auf 11,1 Mio. Euro

(Vj. 7,6 Mio. Euro).

Zum Abschlussstichtag enthielten die immateriellen Vermégenswerte geleas-
te Vermogenswerte (Finanzierungsleasing) mit einem Restbuchwert in Héhe

von TEUR 85 (Vj. TEUR 56).

Wie im Vorjahr wurden alle Geschiifts- oder Firmenwerte sowie immateriel-
len Vermégenswerte mit einer unbestimmten Nutzungsdauer einem regel-
mifligen Werthaltigkeitstest gemif§ IAS 36 unterzogen. Die erworbenen
Wort-Marken ,ELAMET® und ,SICRALAN®* in Verbindung mit nicht
patentiertem Know-how und die Marke ,Vogler weisen aufgrund ihrer
rechtlichen und wirtschaftlichen Bedeutung eine unbestimmte Nutzungs-
dauer auf. Da sich aufgrund bisheriger Berechnungen bei der Marke ,Vogler*
eine signifikante Bewertungsreserve ergeben hat, wird aufgrund von im
Wesentlichen unverinderten wirtschaftlichen Rahmenbedingungen vom
Weiterbestand dieser Datenkonstellationen ausgegangen.

Die Werthaltigkeitspriifung wurde auf Ebene der kleinsten zahlungsmittel-
generierenden Einheit (CGU) oder Gruppen zahlungsmittelgenerierender
Einheiten auf Basis des Nutzungswerts (value in use) durchgefiihrt. Die den
Werthaltigkeitstests zugrundliegenden Cashflow-Prognosen basieren jeweils
auf der von der Unternehmensleitung fiir einen Zeitraum von fiinf Jahren
erstellten Unternehmensplanung. Diese Planung basiert unter anderem auf
externen Quellen und beriicksichtigt weiterhin die auf Erfahrungswerten
beruhenden Preisvereinbarungen, erwartete Effizienzsteigerungen sowie eine
auf Basis der strategischen Ausrichtung abgeleitete Umsatzentwicklung. Bei
den Diskontierungszinssitzen, die den Werthaltigkeitstests zugrunde liegen,
handelt es sich um Zinssitze nach Steuern.

Die nachfolgende Tabelle gibt einen Uberblick iiber die Aufteilung der
Geschifts- oder Firmenwerte auf die CGUs sowie iiber die den Werthaltig-
keitstests des Geschiftsjahres 2018 zugrunde gelegten Annahmen.

Nanogate
Industrial NEIISGEE
Bezeichnung der CGU Eurogard
e Systems B.V.
GmbH
Buchwert Geschéfts- oder Firmenwert 1.662 5442
Umsatzwachstum p. a. Planungszeitraum -136% bis 340% | 1,7 % bis 10,0 %
Dauer des Planungszeitraums 5 Jahre 5 Jahre
Umsatzwachstum p. a. nach Ende des Planungszeitraums 1,00 % 1,00 %
Diskontierungszinssatz 6,77 % 6,80 %
Vor-Steuer-Diskontierungssatz 9,13 % 8,92 %
Nanogate PD N?/r:);lgearte
Bezeichnung der CGU Systems
GmbH Systems
GmbH
Buchwert Geschéfts- oder Firmenwert 2813 10.887
Umsatzwachstum p. a. Planungszeitraum -116%bis 16,1 % | -8,8 bis 16,6 %
Dauer des Planungszeitraums 5 Jahre 5 Jahre
Umsatzwachstum p. a. nach Ende des Planungszeitraums 1,00 % 1,00 %
Diskontierungszinssatz 6,77 % 6,77 %
Vor-Steuer-Diskontierungssatz 827 % 9,80 %
Ne(lsr;rl:gtaz te Nanogate
Bezeichnung der CGU North
SRS America LLC
GmbH
Buchwert Geschéfts- oder Firmenwert 12.306 16417
Umsatzwachstum p. a. Planungszeitraum 2,1 % bis 106 % |-0,5 % bis 250 %
Dauer des Planungszeitraums 5 Jahre 5 Jahre
Umsatzwachstum p. a. nach Ende des Planungszeitraums 1,00 % 1,00 %
Diskontierungszinssatz 6,77 % 911 %
Vor-Steuer-Diskontierungssatz 9,11 % 10,90 %
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. Nanogate Nanogate materielle Vermogenswerte werden beim erstmaligen Ansatz mit den
Bezeichnung der CGU heT Enginee- . 5 o q
e Enat | SRS Anschaffungskosten bewertet. Die Anschaffungskosten cines im Rah-
Buchwert Geschifts- oder Firmenwert 4459 7314 men eines Unternehmenszusammenschlusses erworbenen immateriellen
Unnsatzwachstum p. a. Planungszeitraum 1,5%bis 11,1 % | 9,2 % bis 17,0 % Vermogenswerts entsprechen dem beizulegenden Zeitwert im Erwerbs-
Dauer des Planungszeitraums 5 Jahre 5 Jahre zeitpunkt. Grundsitzliche Voraussetzung fiir die Aktivierung eines
Umsatzwachstum p. a. nach Ende des Planungszeitraums 1,00 % 1,00% selbstgeschaffenen immateriellen Vermdgenswerts ist, dass aus diesem
Diskontierungszinssatz 6,77 % 691% Vermégenswert aller Wahrscheinlichkeit nach dem Nanogate-Konzern
Vor-Steuer-Diskontierungssatz 9.24% 8,00% ein zukiinftiger Nutzen zuflieflen wird und sich die Kosten verlisslich

ermitteln lassen.
Die den Werthaltigkeitstests des Vorjahres zugrunde gelegten Annahmen

sind der nachfolgenden Tabelle zu entnehmen Entwicklungsprojekte werden ausschliefSlich dann aktiviert, wenn die

Voraussetzungen des TAS 38.57 erfiillt sind. Forschungs- und nicht

Nanogate .. s . o .
Indus(‘t;rial Nanogate aktivierungsfihige Entwicklungskosten werden in deren Entstehungs-
Bezeichnung der CGU Systems SETOQang periode aufwandswirksam erfasst. Erfiillt ein selbstgeschaffener imma-
ystems B.V. . . . S .
GmbH terieller Vermdgenswert die Ansatzvoraussetzungen, so wird dieser beim
Buchwert Geschafts- oder Firmenwert 11662 A2 erstmaligen Ansatz mit den Herstellungskosten bewertet. Die Her-
i 0 i [ - [ i 0
Umsatzwachstum p.a. Planungszeitraum 1,5%bis 166 9% (12,6 % bis 2% stellungskosten umfassen alle direkt dem Herstellungsprozess zurechen-
Dauer des Planungszeitraums 5 Jahre 5 Jahre . . .
- baren Kosten sowie angemessene Teile der fertigungsbezogenen
Umsatzwachstum p. a. nach Ende des Planungszeitraums 1,00 % 1,00 % . R . . .
Diskontierungszinssatz =T T Gemeinkosten. Selbst erstellte immaterielle Vermogenswerte, die noch
La 0 r 0 . . . ' . . . .
Vor-Steuer-Diskontierungssatz 950 5 A% nicht fertiggestellt sind, werden jihrlich einem Werthaltigkeitstest
unterzogen.
Nanogate PD Nanogate Nach deren erstmaligem Ansatz werden immaterielle Vermogenswerte
Bezeichnung der CGU Systems SVogIer mit den Anschaffungs- bzw. Herstellungskosten abziiglich der kumu-
stems . . . .
GmbH émbH lierten Abschreibungen und der kumulierten Wertminderungsauf-
Buchwert Geschafts- oder Firmenwert 2813 10.887 wendungen angesetzt. Die planmiflige Abschreibung immaterieller
Urnsatzwachstum p. a. Planungszeitraum -15.29%bis 129% | 0,0% bis 109 % Vermégenswerte mit bestimmbarer Nutzungsdauer erfolgt linear iiber
Dauer des Planungszeitraums 5 Jahre 5 Jahre die vertragliche bzw. geschitzte Nutzungsdauer. Die vom Nanogate-
Umsatzwachstum p. a. nach Ende des Planungszeitraums 1,00 % 1,00 % Konzern angesetzten Nutzungsdauern bewegen sich innerhalb eines
Diskontierungszinssatz 6,57 % 6,57 % Zeitraums von drei bis 15 Jahren.
Vor-Steuer-Diskontierungssatz 951 % 951 % . . . . .
Entgeltlich erworbene (derivative) Geschifts- oder Firmenwerte, die aus
Nanogate der Kapitalkonsolidierung von Tochterunternehmen entstehen, werden
h J Goletz Nanogﬁte in der Konzern-Bilanz der Nanogate SE als Aktivposten ausgewiesen.
Bezeichnung der CGU Systems Am'::??a e Fiir selbst geschaffene (originire) Geschifts- oder Firmenwerte besteht
GmbH gemifl IAS 38.48 ein Aktivierungsverbot.
Buchwert Geschéfts- oder Firmenwert 12.306 15.735
Umsatzwachstum p. a. Planungszeitraum 0,6 % bis4,9 % | -1,1 % bis 7,7 % Wertminderung von Geschiifts- oder Firmenwerten
Dauer des Planungszeitraums 5 Jahre 5 Jahre .. . . . .

& - Aktivierte Geschifts- oder Firmenwerte werden mindestens einmal
Umsatzwachstum p. a. nach Ende des Planungszeitraums 1,00 % 1,00 % L i K . .
Diskontierungszinssatz 6570 528% jahrlich bzw. immer dann, wenn ein Anhaltspunkt dafiir vorliegt, dass
Vor-Steuer-Diskontierungssatz 951 % 1048% der Wert eines Geschifts- oder Firmenwerts wertgemindert sein kénnte,

einem Werthaltigkeitstest (impairment test) unterzogen. Die Uber-

Aus der Uberpriifung der Werthaltigkeit der Geschifts- oder Firmenwerte priifung der Werthaltigkeit eines Geschifts- oder Firmenwerts erfolgt in

ergaben sich wie im Vorjahr keine Wertminderungen. Die Konzernleitung cinem einstufigen Verfahren auf Ebene der zahlungsmitcelgenerierenden

ist der Auffassung, dass keine nach verniinftigem Ermessen grundsitzlich Einheiten (CGUs), denen cin Geschifts- oder Firmenwert zugeordnet

mégliche Anderung einer zur Bestimmung des Nutzungswerts der zahlungs- wurde. Im Rahmen des Werthaltigkeitstests wird der Buchwert einer
mittelgenerierenden Einheiten bzw. Gruppen von zahlungsmittelgenerieren- zahlungsmlttelgenerler.enden ]?mhen .mlt e vl betren Be"a,g lrgo=
e B . . . . verable amount) verglichen. Ubersteigt der Buchwert den erzielbaren

den Einheiten, denen Geschifts- oder Firmenwerte sowie immaterielle Vermé- o S . .
L. . Betrag, so wird eine ergebniswirksame Wertminderung auf den erziel-
genswerte mit einer unbestimmten Nutzungsdauer zugeordnet wurden, . ) .
. B baren Betrag vorgenommen. Der Wertminderungsaufwand wird dabei
getroffenen Grundannahmen dazu fithren kénnte, dass der Buchwert den B . . . . .
. R zunichst auf den Geschifts- oder Firmenwert und fiir dariiber hinausge-
Ibaren Betrag iib 8
erzielbaren Betrag iibersteigt. . . s -
& & hende Betrige unter Beachtung spezifischer Restriktionen anteilig auf

die Vermégenswerte der CGU verteilt. Eine spitere Wertaufholung bei
Aus der Umrechnung von Geschifts- oder Firmenwerten in Fremdwihrung

ergaben sich kumulierte Wihrungsdifferenzen in Héhe von TEUR -1.471
(Vj. TEUR -2.154), die in den sonstigen Riicklagen erfasst sind.

Wegfall der Griinde fiir eine in Vorperioden vorgenommene Wertmin-
derung der Geschifts- oder Firmenwerte ist nicht zuldssig.

Der erzielbare Betrag ist der hohere der beiden Wertansitze aus beizule-
gendem Zeitwert abziiglich der Kosten der Veriuflerung (fair value less
Maflgebliche Rechnungslegungsmethoden sowie Schitzungen und costs of disposal) und dem Nutzungswert eines Vermdgenswerts (value
in use). Der beizulegende Zeitwert abziiglich der Kosten der VeridufSe-

rung ist der Betrag, der durch den Verkauf eines Vermdgenswerts in

Annahmen:

Immaterielle Vermégenswerte . . . . B
8 einer Transaktion zu Marktbedingungen zwischen sachverstindigen,

Die immateriellen Vermégenswerte des Nanogate-Konzerns umfassen
im Wesentlichen Software, Lizenz-, Marken- und Patentrechte,
Kundenstimme, nicht patentiertes Know-how, aktivierte Entwick-
lungskosten sowie Geschifts- oder Firmenwerte. Einzeln erworbene im-

vertragswilligen Parteien nach Abzug der Veriuflerungskosten erzielt
werden kénnte. Der Nutzungswert ist der Barwert der geschétzten kiinf-
tigen Cashflows, die aus der fortgesetzten Nutzung eines Vermdgens-
werts und seinem Abgang am Ende der Nutzungsdauer erwartet werden.



Wertminderung von Sachanlagen und sonstigen immateriellen
Vermogenswerten

Fiir Sachanlagen und immaterielle Vermdgenswerte mit zeitlich
begrenzter Nutzungsdauer priift der Nanogate-Konzern zu jedem
Abschlussstichtag, ob Anzeichen (triggering events) fiir eine Wertmin-
derung vorliegen. Deuten Sachverhalte oder Anderungen der Umstinde
darauf hin, dass der Buchwert eines Vermogenswertes nicht erzielbar
sein kénnte, so wird dieser einem Werthaltigkeitstest (impairment test)
unterzogen. Dariiber hinaus werden immaterielle Vermégenswerte,
deren Nutzungsdauer nicht bestimmbar ist oder die noch nicht betrieb-
lich genutzt werden, zum Ende eines jeden Geschiftsjahres einem Wert-
haltigkeitstest unterzogen. Im Rahmen dieses Werthaltigkeitstests wird
der Buchwert des zu testenden Vermégenswerts mit dem erzielbaren
Betrag (recoverable amount) verglichen. Der erzielbare Betrag wird fiir
jeden Vermégenswert einzeln oder, falls dies nicht méglich ist, fir die
zahlungsmittelgenerierende Einheit (CGU) ermittelt, der dieser Ver-
mégenswert zuzuordnen ist. Ubersteigt der Buchwert den erzielbaren
Betrag, so wird eine ergebniswirksame Wertminderung auf den erziel-
baren Betrag vorgenommen. Wertminderungsaufwendungen werden
(sowohl fiir Geschifts- oder Firmenwerte, sonstige immaterielle Ver-
mogenswerte und Sachanlagen) in der Konzern-Gewinn-und-Verlust-
rechnung innerhalb des Postens ,Abschreibungen auf immaterielle
Vermogenswerte des Anlagevermégens und Sachanlagen® ausgewiesen;
Wertaufholungen innerhalb der sonstigen betrieblichen Ertrige.

Entfallen die Voraussetzungen fiir eine bereits in Vorperioden durchge-
fithrte Wertminderung auf Sachanlagen oder immaterielle Vermogens-
werte, so wird eine ergebniswirksame Wertaufholung bis maximal zu
den fortgefithrten Anschaffungs- bzw. Herstellungskosten vorgenom-
men, sofern die einschligigen IFRS kein davon abweichendes Vorgehen
vorschreiben.

Bilanzierung von Leasingvertrigen

Beziiglich der Bilanzierung von Leasingverhiltnissen wird auf die
einschligigen Ausfithrungen zu den maf§geblichen Rechnungslegungs-
methoden sowie Schitzungen und Annahmen in der nachfolgenden

Textziffer ,15. Sachanlagen” verwiesen.

15. Sachanlagen

Sachanlagen
Grund- [Technische
stlicke | Anlagen ISE Anlagen in
und und ::(;asgz Bau et
Bauten Maschinen
TEUR TEUR TEUR TEUR TEUR
Anschaffungs- und Herstellungs-
kosten 13.234 41.065 5.681 7.993 67.972
Abschreibungen/Wertminderungen -3.628| -14.090 -2.867 -|  -20.585
Stand 1.1.2017 9.606 26.974 2.814 7.993 47.387
Verdnderung Konsolidierungskreis 10.890 29218 219 377 40.704
Abschreibungen/Wertminderungen
des Geschéftsjahres -1.296 -8.488 -1.022 -121 -10.927
Zugange 1.158 7.273 1.138 3.885 13.454
Umbuchungen 512 1.719 94 -3.304 -979
Abgénge = -103 -4 = -107
Effekte aus der Wahrungs-
umrechnung -1.390 -3.701 -25 -117 -5.233
Stand 31.12.2017 19.480 52.892 3.214 8.713 84.299
Anschaffungs- und Herstellungs-
kosten 24382 74.567 6.987 8713| 114648
Abschreibungen/Wertminderungen -4902 | -21.674 -3.773 -1 -30.349
Stand 1.1.2018 19.480 52.892 3.214 8.713 84.299
Veranderung Konsolidierungskreis 6.269 7.733 1.252 3.924 19.178
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Sachanlagen

Grund- [Technische

stiicke | Anlagen (TeleE Anlagen in
und und Anlagen Bau Gesamt
und BGA

Bauten Maschinen

TEUR TEUR TEUR TEUR TEUR

Abschreibungen/Wertminderungen

des Geschiftsjahres -1.624| -10311 -1.458 -| -13.393
Zugange 1.623 16.303 1.247 11.033 30.206
Umbuchungen 689 2.821 121 -3.631 =
Abgénge -47 -57 =l = -105
Effekte aus der

Wahrungsumrechnung 431 1.117 6 141 1.695

Stand 31.12.2018 26.822| 70.498 4.381 20.180 | 121.881

Anschaffungs- und Herstellungs-
kosten 33345 102521 9.507 20.179| 165552

Abschreibungen/Wertminderungen -6.522 | -32.023 -5.126 -| 43671

Die Grundstiicke und Gebdude des Nanogate-Konzerns, die keine so-
genannten ,Mietereinbauten darstellen, wurden zuletzt im Geschiftsjahr
2015 von einem unabhiingigen Sachverstindigen bewertet, um deren beizu-
legenden Zeitwert zu ermitteln. Die beizulegenden Zeitwerte wurden unter
Anwendung der Vergleichswertmethode ermittelt (Stufe 2 der sogenannten
,Fair-Value-Hierarchie“ im Sinne des IFRS 13; vgl. erginzend Textziffer

»31. Berichterstattung zu Finanzinstrumenten). Wiirden die Grundstiicke

und Gebidude zu fortgefithrten Anschaffungs- bzw. Herstellungskosten
bewertet, beliefe sich der Restbuchwert zum Abschlussstichtag auf
TEUR 4.826 (Vj. TEUR 5.156).

Die Zuginge zu den Sachanlagen in Héhe von insgesamt TEUR 30.206
(Vj. TEUR 13.454) resultieren aus der laufenden Investitionstitigkeit inner-
halb des Geschiftsjahres 2018. Die Zuginge aus der Verinderung des
Konsolidierungskreises sind auf den Erwerb der Kunststoffsparte der oster-
reichischen HTT High Tech Industries AG (jetzt Nanogate Central & Eastern
Europe GmbH, Nanogate Electronic Systems GmbH und Nanogate Slovakia
s.r.o.) sowie den Erwerb der Anteile an der Holzapfel Engineering Team
GmbH (jetzt Nanogate heT Engineering GmbH) zuriickzufithren. Weiter-
hin ergaben sich innerhalb des Geschiftsjahres Abginge in Héhe von
TEUR 105 (Vj. TEUR 107) sowie planmiflige Abschreibungen in Héhe von
TEUR 13.393 (Vj. TEUR 10.927). Wertminderungsaufwendungen auf
Sachanlagen wurden weder im Geschiftsjahr 2018 noch im Vorjahr erfasst.
Wertaufholungen ergaben sich ebenfalls weder innerhalb des Geschifts-
jahres 2018 noch innerhalb des Vorjahres.

Der Nanogate-Konzern hat im Rahmen staatlicher Wirtschaftsforderungs-
programme von verschiedenen ffentlichen Stellen u. a. Férdermittel fiir die
Errichtung von Fertigungsstitten und den Erwerb von Maschinen und
Anlagen erhalten. Diese wurden von den Buchwerten der einschligigen Ver-
mogenswerte abgesetzt. Die im Geschiftsjahr 2018 erhaltenen Zuwendun-
gen belaufen sich auf insgesamt TEUR 1.505 (Vj. TEUR 0). Die Zuwendun-
gen sind an die Schaffung zusitzlicher Arbeitsplitze am jeweiligen Standort
sowie an die tatsichliche Durchfithrung von Investitionen und deren

Verbleib am Standort innerhalb festgelegter Fristen gebunden.

Die Sachanlagen enthalten geleaste Vermogenswerte (Finanzierungsleasing)
mit einem Restbuchwert zum Abschlussstichtag in Hohe von TEUR 16.637
(Vj. TEUR 13.867).

Die innerhalb der Finanzverbindlichkeiten gegeniiber Kreditinstituten er-

fassten Darlehen sind zum Abschlussstichtag in Héhe von TEUR 18.332
(Vj. TEUR 8.478) durch Maschinen und Anlagen besichert.

n




Konzern-Anhang

Maflgebliche Rechnungslegungsmethoden sowie Schitzungen und
Annahmen:

Sachanlagen

Sachanlagen werden zu den historischen Anschaffungs- bzw. Her-
stellungskosten abziiglich kumulierter linearer Abschreibungen und
kumulierter Wertminderungsaufwendungen angesetzt. Die Anschaf-
fungskosten beinhalten dabei die direkt dem Erwerb zurechenbaren
Aufwendungen. Nachtrigliche Anschaffungs- bzw. Herstellungskosten
werden nur dann aktiviert, wenn es wahrscheinlich ist, dass dem Nanogate-
Konzern daraus ein zukiinftiger wirtschaftlicher Nutzen zuflieen wird
und die Kosten zuverlissig ermittelt werden konnen. Erstrecke sich die
Anschaffungs- oder Herstellungsphase von Vermogenswerten des Sach-
anlagevermégens iiber einen lingeren Zeitraum, so werden die bis zur
Fertigstellung anfallenden Fremdkapitalzinsen als Bestandteil der
Anschaffungs- bzw. Herstellungskosten in Ubereinstimmung mit den
Voraussetzungen des IAS 23 aktiviert. Erhaltene Investitionszuschiisse
und steuerfreie Investitionszulagen werden von dem Buchwert der ein-
schligigen Vermogenswerte abgesetzt. Die Anschaffungskosten von im
Rahmen von Unternehmenszusammenschliissen erworbenen Sachanlagen
entsprechen ihrem beizulegenden Zeitwert zum Erwerbszeitpunkt.

Grundstiicke und Gebiude werden zum beizulegenden Zeitwert abziig-
lich kumulierter linearer Abschreibungen auf Gebiude und kumulierter
Wertminderungen zum Zeitpunkt der Neubewertung bewertet. Die
Bewertung wird in hinreichend regelmifiigen Abstinden von externen
Sachverstindigen vorgenommen, um sicherzustellen, dass der Buchwert
eines neu bewerteten Vermégenswerts nicht wesentlich von seinem beizu-
legenden Zeitwert abweicht. Im Rahmen eines Bewertungsgutachtens
identifizierte Wertsteigerungen aus der Neubewertung werden im sonstigen
Ergebnis und im Eigenkapital in der Neubewertungsriicklage erfasst. Eine
Wertsteigerung wird allerdings in dem Umfang erfolgswirksam erfasst, in
dem sie eine in der Vergangenheit erfolgswirksam erfasste Wertminde-
rung desselben Vermogenswerts aufgrund einer Neubewertung riick-
gingig macht. Wertminderungen werden grundsitzlich erfolgswirksam
erfasst, mit Ausnahme von solchen Wertminderungen, die einen zuvor in
der Neubewertungsriicklage erfassten Wertzuwachs aus der Neubewer-
tung des Vermdgenswerts kompensieren. Die Umbuchung der einem
Vermdgenswert zuzuordnenden Neubewertungsriicklage in die Gewinn-
riicklagen erfolgt in voller Héhe bei Veriduflerung bzw. Stilllegung des
Vermogenswerts.

Riickbau- und Entfernungsverpflichtungen sind gemif§ IAS 16 als
Anschaffungs- und Herstellungskosten des entsprechenden Vermégens-
werts zu aktivieren.

Aufwendungen fiir Instandhaltung und Reparaturen werden als Perioden-
aufwand gebucht. Die Anschaffungs- bzw. Herstellungskosten und die
zugehorigen kumulierten Abschreibungen werden bei einer Verschrot-
tung oder Veriuflerung von Gegenstinden des Sachanlagevermogens aus-
gebucht und eventuelle Buchgewinne oder -verluste erfolgswirksam in
den sonstigen betrieblichen Ertrigen bzw. sonstigen betrieblichen
Aufwendungen ausgewiesen.

Zur Ermittlung der linearen Abschreibungen wurden die in nachfolgen-
der Tabelle dargestellten wirtschaftlichen Nutzungsdauern zugrunde

gelegt.

Jahre
AufBenanlagen 6-13
Betriebsvorrichtungen 5-21
Bauten auf eigenen Grundstticken 10-50
Bauten auf fremden Grundstticken 5-13
Technische Anlagen und Maschinen 3-20
Andere Anlagen, Betriebs- und Geschaftsausstattung 3-15
Anlagen aus Finanzierungsleasing 3-12

Wertminderung von Sachanlagen

Beziiglich der Wertminderung von Sachanlagen wird auf die einschli-
gigen Ausfithrungen zu den mafigeblichen Rechnungslegungsmethoden
sowie Schitzungen und Annahmen in Textziffer ,I4. Immatericlle

Vermdgenswerte* verwiesen.

Bilanzierung von Leasingvertrigen

Die Klassifizierung von Leasingvertrigen richtet sich nach TAS 17 unter
Beriicksichtigung von IFRIC 4. Demnach wird zwischen Finanzierungs-
leasing- und Operating-Leasingverhiltnissen unterschieden. Leasing-
verhiltnisse werden als Finanzierungsleasingverhiltnisse klassifiziert,
wenn durch die Leasingvereinbarung im Wesentlichen alle mit dem
Eigentum verbundenen Risiken und Chancen auf den Leasingnehmer
tibertragen werden.

Im Rahmen eines Finanzierungsleasingverhiltnisses gehaltene Ver-
mogenswerte werden zu Beginn des Leasingverhiltnisses mit dem niedri-
geren Wert aus dem beizulegenden Zeitwert des Leasinggegenstands
sowie dem Barwert der Mindestleasingzahlungen aktiviert. Die ent-
sprechende Verbindlichkeit gegeniiber dem Leasinggeber wird in der
Konzern-Bilanz als ,Verpflichtungen aus Finanzierungsleasingverhiltnis-
sen” innerhalb der sonstigen finanziellen Verbindlichkeiten ausgewiesen.
Die Abschreibung eines im Rahmen eines Finanzierungsleasingverhile-
nisses geleasten Leasinggegenstands erfolgt planmifiig iiber den kiirzeren
der beiden folgenden Zeitriume: die wirtschaftliche Nutzungsdauer des
Vermdgenswerts oder die Laufzeit des Leasingverhiltnisses.

Die Leasingzahlungen aus Finanzierungsleasingverhiltnissen werden zur
Erzielung einer konstanten Verzinsung der verbleibenden Verbindlichkeit
in Finanzierungskosten und den Tilgungsanteil der Restschuld aufgeteilt.
Die Finanzierungskosten werden ergebniswirksam innerhalb der Finan-
zierungsaufwendungen in der Konzern-Gewinn-und-Verlustrechnung
erfasst, wihrend der Tilgungsanteil die Restschuld mindert.

Wesentliche Schitzungen und Annahmen werden im Rahmen der Beur-
teilung von Leasingverhiltnissen hinsichtlich der Ausiibung von Miet-
verlingerungsoptionen und bei der Auswahl des Diskontierungszinssatzes
vorgenommen. Der Beurteilung von Leasingverhiltnissen im Nanogate-
Konzern liegt grundsitzlich die Annahme zugrunde, dass Verlingerungs-
optionen ausgeiibt werden. Der verwendete Diskontierungszinssatz
entspricht dem jeweiligen Grenz-Fremdkapitalzinssatz.

Ein Operating-Leasingverhiltnis ist ein Leasingverhiltnis, bei dem es sich
nicht um ein Finanzierungsleasingverhiltnis handelt. Leasingzahlungen
fiir Operating-Leasingverhiltnisse werden linear iiber die Laufzeit des
Leasingverhiltnisses als betrieblicher Aufwand in der Konzern-Gewinn-
und-Verlustrechnung erfasst.

16. Finanzielle Vermégenswerte
Langfristige sonstige finanzielle Vermogenswerte

Die ausgewiesenen langfristigen sonstigen finanziellen Vermogenswerte
beinhalten zum Abschlussstichtag im Wesentlichen Eigenkapitalinvestments
in Héhe von TEUR 3.042 (Vj. TEUR 0), Finanzderivate in Héhe von
TEUR 153 (Vj. TEUR 132), ausgereichte Darlehen mit ciner Restlaufzeit
von iiber einem Jahr in Héhe von TEUR 61 (Vj. TEUR 101) sowie sonstige
finanzielle Vermdgenswerte mit einer Restlaufzeit von iiber einem Jahr fiir

Kautionen in Hohe von TEUR 170 (Vj. TEUR 9).

Innerhalb der langfristigen finanziellen Vermogenswerte werden die Anteile
am Gemeinschaftsunternehmen High Tech Plastics GmbH in Héhe von
EUR 1,00 ausgewiesen. Den Anteilen an der HTP High Tech Plastics

GmbH wurde im Rahmen der Kaufpreisallokation ein Anschaffungswert



von EUR 1,00 zugeordnet. Diese werden unter Anwendung der Equity-
Methode (at-Equity) bilanziert.

In der folgenden Tabelle werden Finanzinformationen (ungepriifter, vor-
liufiger IFRS-Abschluss) zur at-Equity bewerteten Beteiligung an der High
Tech Plastics GmbH zusammengefasst:

31.12.2018

Angaben zur Gewinn-und-Verlustrechnung

TEUR
Umsatzerlose 25729
Abschreibungen -1.397
EBIT -5.731
Finanzergebnis -380
Periodenergebnis -6.155
Angaben zur Bilanz

TEUR
Langfristige Vermégenswerte 11.534
Kurzfristige Vermogenswerte 15.795
Eigenkapital 9.627
Langfristige Ruckstellungen und Verbindlichkeiten 2.170
Kurzfristige Rickstellungen und Verbindlichkeiten 15.531

In den kurzfristigen Vermégenswerten sind Zahlungsmittel und Zahlungs-
mitteliquivalente in Héhe von TEUR 1.380 enthalten. Auf den Nanogate-
Konzern entfillt ein der Beteiligungshéhe entsprechender Verlustanteil fiir
2018 nach Fortschreibung der Effekte aus der Kaufpreisallokation in Héhe
von TEUR -137. Aufgrund der Hohe des Beteiligungsansatzes von EUR 1,00
wird dieser in der Konzern-Gewinn-und-Verlustrechnung nicht abgebildet.

Wir verweisen erginzend auf Textziffer 37, Unternehmenszusammenschliis-

«

se .
Kurzfristige sonstige finanzielle Vermégenswerte

Die kurzfristigen sonstigen finanziellen Vermégenswerte beinhalten zum
Abschlussstichtag im Wesentlichen die Abtretung von Forderungen im Rah-
men des Factorings in Héhe von TEUR 2.441 (Vj. TEUR 727), ausgereichte
Darlehen in Héhe von TEUR 40 (Vj. TEUR 386), Wechselforderungen in
Hohe von TEUR 535 (Vj. TEUR 0) sowie Forderungen aus Bonusvereinba-
rungen in Héhe von TEUR 207 (Vj. TEUR 212).

Die zum Abschlussstichtag ausgewiesenen Forderungen auf vertraglicher Ba-
sis sind zu fortgefiihrten Anschaffungskosten bewertet. Zins- oder Wih-
rungsrisiken liegen zum Abschlussstichtag nicht vor.

Bei den (kurz- und langfristigen) finanziellen Vermégenswerten ergaben sich
zum Abschlussstichtag des Geschiftsjahres bzw. des Vorjahres die in nach-
folgender Tabelle dargestellten Uberfilligkeiten.

davon: zum davon: zum Bilanzstichtag
Bilanzstichtag nicht wertgemindert, aber Gberféllig
Buchwert weder - -

wertgemindert iszu 3 3-6 6-12 uber 12
noch iiberfallig Monate | Monate | Monate | Monate
in TEUR in TEUR inTEUR | inTEUR | inTEUR | inTEUR
31.12.2018 6.743 6.694 601 = = =
3122017 | 1634 1634 - - - -

Maflgebliche Rechnungslegungsmethoden sowie Schitzungen und
Annahmen:

Die finanziellen Vermégenswerte setzen sich im Nanogate-Konzern aus
Zahlungsmitteln und Zahlungsmitteldquivalenten, Forderungen aus Liefe-
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rungen und Leistungen, sonstigen Forderungen, erworbenen Eigenkapital-
und Schuldtiteln sowie Derivaten mit positivem beizulegendem Zeitwert
zusammen. Finanzielle Vermégenswerte werden in der Konzern-Bilanz
angesetzt, wenn dem Nanogate-Konzern ein vertragliches Recht zusteht,
Zahlungsmittel oder andere finanzielle Vermégenswerte von einem Dritten
zu erhalten. Marktiibliche Kiufe und Verkiufe von finanziellen Vermégens-
werten werden grundsitzlich zum Erfiillungstag bilanziert. Derivate werden
zum Handelstag erfasst.

Bei der erstmaligen Erfassung wird ein finanzieller Vermogenswert in eine
der folgenden Kategorien eingestuft und bewertet:

* Bewertung zu fortgefiihrten Anschaffungskosten;

* Investments in Schuldinstrumente, die zum beizulegenden Zeitwert mit
Anderungen im sonstigen Ergebnis bewertet werden;

* Eigenkapitalinvestments, die zum beizulegenden Zeitwert mit Anderun-
gen im sonstigen Ergebnis bewertet werden; oder

* erfolgswirksame Bewertung zum beizulegenden Zeitwert.

Die Klassifizierung erfolgt auf Grundlage des Geschiftsmodells des Unter-
nehmens zur Steuerung finanzieller Vermégenswerte und der Eigenschaften
der vertraglichen Zahlungsstréme. Ein finanzieller Vermégenswert wird zu
fortgefithrten Anschaffungskosten bewertet, wenn dieser im Rahmen eines
Geschiftsmodells gehalten wird, dessen Zielsetzung darin besteht, vertrag-
liche Zahlungsstréme zu vereinnahmen und die Vertragsbedingungen zu
festgelegten Zeiten zu Zahlungsstromen fiihren, die ausschliefSlich
Tilgungs- und Zinszahlungen auf den ausstechenden Kapitalbetrag dar-
stellen. Im Nanogate-Konzern sind gegenwirtig — mit Ausnahme von
derivativen Finanzinstrumenten und Eigenkapitalinvestments (nicht voll-
zukonsolidierende Unternehmen) — simtliche finanziellen Vermogenswerte
dieser Bewertungskategorie (,Bewertung zu fortgefiihrten Anschaffungs-
kosten®) zugordnet.

Fiir Eigenkapitalinstrumente, die nicht zu Handelszwecken gehandelt wer-
den, besteht die Option zur Erfassung der Anderungen des beizulegenden
Zeitwerts im sonstigen Ergebnis. In diesem Fall kann der Nanogate-Konzern
wihlen, Folgeinderungen im beizulegenden Zeitwert des Investments im
sonstigen Ergebnis zu zeigen, wobei zu einem spiteren Zeitpunkt keine Um-
gliederung in die Gewinn- und Verlustrechnung stattfindet. Diese Wahl wird
einzelfallbezogen fiir jedes Investment getroffen und unwiderruflich festgelegt.
Unrealisierte Gewinne und Verluste bei Eigenkapitalinstrumenten, die der
Bewertungskategorie ,erfolgsneutral zum beizulegenden Zeitwert“ angehs-
ren, werden unter Beriicksichtigung latenter Steuern in den sonstigen Riick-
lagen erfasst und bei Veriuf8erung in die Gewinnriicklagen umgegliedert.

Finanzielle Vermdgenswerte, die nicht zu fortgefithrten Anschaffungs-
kosten oder erfolgsneutral zum beizulegenden Zeitwert im sonstigen Ergeb-
nis bewertet werden, sind erfolgswirksam zum beizulegenden Zeitwert zu
bewerten. Hierunter fallen im Nanogate-Konzern vor allem die derivativen
Finanzinstrumente zur Absicherung von Wihrungs-, Preis- und Zinsrisiken
(bei einem positiven beizulegenden Zeitwert), die sowohl beim erstmaligen
Ansatz als auch im Rahmen der Folgebewertung erfolgswirksam mit dem
beizulegenden Zeitwert bewertet werden. Die Bewertung derivativer
Finanzinstrumente erfolgt zum beizulegenden Zeitwert auf Basis von
Markepreisen, die sich aus einem aktiven Markt ableiten. Der Nanogate-
Konzern macht von dem Wahlrecht der Designation einer entsprechenden
Sicherungsbezichung (sog. Hedge Accounting) keinen Gebrauch.

Forderungen aus Lieferungen und Leistungen werden in der Folgebewer-
tung zu fortgefiihrten Anschaffungskosten (abziiglich gebildeter Wertmin-
derungen) bewertet. Zur Ermittlung der Wertminderungen wendet der
Nanogate-Konzern eine vereinfachte Methode zur Berechnung der erwarte-
ten Kreditverluste auf Basis kalkulierter Verlustraten an, die aus historischen
und prognostizierten Daten abgeleitet sind sowie dem jeweiligen Kunden
und dem 6konomischen Umfeld der Region Rechnung tragen. Liegen
objektive substanzielle Hinweise fiir cine Wertminderung eines finanziellen
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Vermégenswerts vor, wird dieser einzeln auf Wertminderung gepriift.
Derartige Hinweise fiir das Vorliegen einer Wertminderung sind beispiels-
weise eine Verschlechterung der Bonitit eines Schuldners und damit ver-
bundene Zahlungsstockungen oder cine drohende Zahlungsunfihigkeit.
Fiir Finanzforderungen und sonstige Forderungen erfolgt die Bestimmung
der erwarteten Kreditverluste in Abhingigkeit von Ausfallrisiken entweder
auf Basis der Ausfille, die in den nichsten zwdlf Monaten oder in der
verbleibenden Restlaufzeit erwartet werden. Zu jedem Stichtag wird ge-
priift, ob eine signifikante Erhohung des Kreditrisikos vorliegt. Auf eine
signifikante Erhéhung des Kreditrisikos kénnen unter anderem folgende

Information oder Erwartungen hinweisen:

e Signifikante Anderung des externen oder internen Bonititsratings des
Finanzinstruments;

nachteilige Anderungen der geschiftlichen, finanziellen oder wirtschaft-
lichen Rahmenbedingungen, die einen signifikanten Einfluss auf die
Kreditfihigkeit des jeweiligen Kunden hat;

* Hinweise auf erhebliche finanzielle Schwierigkeiten eines Kunden; oder
¢ die Nichteinhaltung von Zahlungszielen.

Forderungen konnen im Rahmen des Factorings ausgebucht werden,
wenn im Wesentlichen alle mit dem Eigentum verbundenen Chancen und
Risiken iibertragen werden.

17. Latente Steueranspriiche und -schulden

Konzern-Bilanz Konzern-Gewinn-und-
Verlustrechnung
31.12.2018 2018 2017
TEUR TEUR TEUR TEUR
Immaterielle Vermogenswerte 193 135 58 -218
Sachanlagen 2.104 272 -92 272
Sonstige finanzielle Vermégens-
werte 1.123 822 301 822
Vorréte 2975 80 3.037 10
Forderungen aus Lieferungen
und Leistungen 101 = 85 =
Sonstige Vermogenswerte 277 248 29 248
Pensionsriickstellungen 253 192 -19 6
Sonstige Ruckstellungen 721 229 234 15
Sonstige Verbindlichkeiten 1.115 1.550 -1.072 -558
steuerlich verrechenbare Verluste 4.556 3.819 591 -3.164
zuklnftig verrechenbare
Aufwendungen 207 = 207 =
Latente Steueranspriiche 13.625 7.347 3.359 -2.567
Immaterielle Vermogenswerte -8.130 -6.240 -263 2113
Sachanlagen -7.539 -6.603 785 1.044
Vorrate -41 = 25 =
Forderungen aus Lieferungen
und Leistungen -3.087 -29 -2.876 -17
Sonstige Vermdgenswerte -119 = -94 3
Pensionsriickstellungen - - - -
Sonstige Ruckstellungen -138 2l -30 -8
Finanzverbindlichkeiten £358 -601 248 -601
Sonstige Verbindlichkeiten -214 = -214 =
Latente Steuerschulden -19.621 -13.494 -2419 2.534
Netto-Betrag der latenten
Steuern, latente Steuer-
schulden -5.996 -6.147 940 -33
(Steueraufwand -; Steuerertrag +)
In der Bilanz wie folgt ausgewiesen:
Latente Steueranspriche 6.327 4.105
Latente Steuerschulden -12.223 -10.252
Latente Steuerschulden, netto -5.996 -6.147

Bei der Ermittlung der latenten Steueranspriiche und -schulden wurde auf
die voraussichtlichen Ertragsteuersitze des zukiinftigen Besteuerungszeit-
raums abgestellt. Der gegenwirtig in der Bundesrepublik Deutschland anzu-
wendende Kérperschaftsteuersatz liegt bei 15,0 %, die Messzahl fiir die
Gewerbesteuer bei 3,5 %.

Fiir die in den Konzernabschluss zum 31. Dezember 2018 cinbezogenen inlin-
dischen Gesellschaften wurde zur Berechnung der latenten Steuern ein effekti-
ver Kérperschaftsteuersatz von 15,825 % zugrunde gelegt; zur Ermittlung der
Gewerbesteuer wurde der individuelle Hebesatz zugrunde gelegt. Fiir die aus-
lindischen Gesellschaften wurden zur Berechnung der latenten Steueransprii-
che und -schulden die jeweils linderspezifischen Steuersitze herangezogen.

Das im Jahr 2017 vom Prisidenten der USA unterzeichnete Gesetz fiir eine
umfassende Steuerreform (,H.R.1/Tax Cuts and Jobs Acts) sieht unter
anderem eine Reduzierung des landesweiten Kérperschaftsteuersatzes fiir
Unternehmen in den USA ab dem 1. Januar 2018 von 35 % auf 21 % vor
sowie die Erhohung der Sofortabschreibungsméglichkeit von 50 % auf
100 % fiir Neu-Investitionen in bestimmte materielle Wirtschaftsgiiter
(sog. »qualified property®) zwischen dem 28. September 2017 und 2023.
Aufgrund der starken Investitionstitigkeit in den USA ergibt sich hieraus in
2018 ein steuerlicher Verlust i. H. v. TEUR 3.573, der zur Aktivierung
latenter Steuern auf Verlustvortrige i. H. v. TEUR 751 fiihrt. Der Steuer-
effekt aus der Sofortabschreibung belduft sich in 2018 auf TEUR 1.213 (vgl.
auch Position ,Steuerminderungen aufgrund steuerlicher Kiirzungen® in der
Steueriiberleitungsrechnung in Textziffer , 12. Steuerertrige und -aufwendun-

gen”) und spiegelt sich in der Position Sachanlagevermogen der passiven la-
tenten Steuern wider. Die Verinderung der latenten Steueranspriiche bzw.
-schulden im Vergleich zum Vorjahr ergibt sich im Wesentlichen aus der erst-
maligen Einbezichung der in 2018 neu erworbenen Gesellschaften, aus der
Verinderung der latenten Steueranspriiche auf Verlustvortrige, der Aktivie-
rung selbstgeschaffener immaterieller Vermogenswerte, den steuerlichen
Auswirkungen aus den Investitionen in den USA sowie aus den direkt im
Eigenkapital erfassten iibrigen Steuerlatenzen (TEUR -464).

Die steuerlichen Verlustvortrige belaufen sich zum Ende des Geschiftsjahres
2018 auf TEUR 45.584 (Vj. TEUR 22.273). Auf steuerliche Verlustvortrige
wurden latente Steueranspriiche in Héhe von TEUR 4.556 (Vj. TEUR 3.819)
gebildet. Der Anstieg der steuerlichen Verlustvortrige und der latenten Steuer-
anspriiche auf Verlustvortrige resultiert im Wesentlichen aus den neu erworbe-
nen Gesellschaften Nanogate Central and Eastern Europe GmbH und Nanogate
Electronic Systems GmbH sowie aus dem steuerlichen Ergebnis in den USA.

Zum 31. Dezember 2018 wurden Wertberichtigungen auf latente Steuer-
anspriiche in Hohe von TEUR 646 vorgenommen. Weiterhin blieben steuer-
liche Verlustvortrige i. H. v. TEUR 29.558 ungenutzt. Die Verlustnutzung wurde
auf Basis der einzelgesellschaftlichen Analyse und der vorhandenen Organ-
schaften durchgefiihrt. Neben einer voriibergehend schwicheren Entwicklung
von Tochtergesellschaften aufgrund der signifikanten Erweiterung von
Kapazititen und des Technologieportfolios waren auch die steigenden Trans-
aktions- und Integrationskosten bei der Muttergesellschaft zur Umsetzung der
Wachstumsstrategie und internationalen MarkterschlieSung sowie die Auf-
wendungen zur Verbesserung der Wertschépfungskette vor dem Hintergrund
des anlaufenden NXI-Projektes ausschlaggebend. Die Gesellschaft geht auf
Basis der getroffenen Einschitzungen iiber die kiinftige Geschiftsentwick-
lung davon aus, dass das steuerliche Einkommen mit hinreichender Wahr-
scheinlichkeit ausreichen wird, um die aktivierten latenten Steueranspriiche
realisieren zu kénnen.

Die steuerlichen Verlustvortrige sind zeitlich unverfallbar. Des Weiteren beste-
hen in Hohe von TEUR 207 (Vj. TEUR 49) latente Steueranspriiche aus zu-

kiinftig steuerlich verrechenbaren Aufwendungen.

Auf Unterschiede zwischen Buchwerten der IFRS-Einzelbilanzen und Steu-
erbuchwerten der Beteiligungsansitze (Outside Basis Differences) in Héhe
von TEUR 211 (Vj. TEUR 177) wurden keine latenten Steuern gebildet, da



die Nanogate SE in der Lage ist, den zeitlichen Verlauf der Umkehrung der
temporiren Differenzen zu steuern und die Verduflerung von Beteiligungen

auf unbestimmte Zeit nicht vorgesehen ist.

Mafigebliche Rechnungslegungsmethoden sowie Schitzungen und
Annahmen:

Latente Steuern werden gemifd IAS 12 fiir alle temporiren Unterschiede
zwischen den Wertansitzen der Steuerbilanz und der IFRS-Bilanz ge-
bildet. Temporire Differenzen fithren bei Realisierung des Vermogens-
werts bzw. Erfiillung der Schuld zu steuerpflichtigen oder steuerlich ab-
zugstihigen Betrigen. Steuerpflichtige temporire Differenzen fithren zum
Ansatz einer latenten Steuerschuld, steuerlich abzugsfihige temporire
Differenzen fiithren zum Ansatz von latenten Steueranspriichen. Daneben
sind latente Steueranspriiche grundsitzlich auf Verlustvortrige zu erfas-
sen, sofern damit zu rechnen ist, dass diese in der Zukunft wahrscheinlich
genutzt werden kénnen. Die Abgrenzungen werden in Hohe der voraus-
sichtlichen Steuerbelastung bzw. -entlastung nachfolgender Geschiifts-
jahre auf der Grundlage des zum Zeitpunkt der Realisicrung giiltigen
Steuersatzes vorgenommen.

Der Buchwert der latenten Steueranspriiche wird jedes Jahr am Stichtag
iiberpriift und herabgesetzt, falls es nicht mehr wahrscheinlich ist, dass
geniigend zu versteuerndes Einkommen zur Verfiigung steht, um den
Anspruch vollstindig oder teilweise zu realisieren. Bei einer Anderung der
Steuersitze werden die jeweiligen Auswirkungen auf die latenten Steuer-
anspriiche und -schulden ergebniswirksam beriicksichtigt. Latente Steuer-
anspriiche und -schulden werden gemif$ TAS 12 nicht abgezinst.

Latente Steueranspriiche und latente Steuerschulden werden miteinander
verrechnet, wenn der Nanogate-Konzern einen einklagbaren Anspruch
zur Aufrechnung der tatsichlichen Steuererstattungsanspriiche gegen die
tatsichlichen Steuerschulden hat und wenn sich die latenten Steueran-
spriiche und latenten Steuerschulden auf Ertragsteuern beziehen, die von
derselben Steuerbehérde fiir dasselbe Steuersubjekt erhoben werden.

Laufende und latente Steuern werden erfolgswirksam als Aufwand oder
Ertrag erfasst, es sei denn, dass sie im Zusammenhang mit Posten stehen,
die direke im Eigenkapital erfasst wurden. In diesem Fall werden die
Steuern ebenfalls ergebnisneutral im Eigenkapital erfasst.

Die Schitzungen hinsichtlich latenter Steuern auf Verlustvortrige sind in
hohem Mafe von der Ertragsentwicklung der betreffenden Steuersubjekte
abhingig. Die sich tatsichlich in zukiinftigen Perioden einstellenden
Betrige konnen demzufolge von den Schitzungen abweichen.

18. Vorrite

EIRPIGEE 31.12.2017

TEUR TEUR
Roh-, Hilfs- und Betriebsstoffe 10.485 7499
Unfertige Erzeugnisse 3.553 8.358
Fertige Erzeugnisse und Waren 7.240 5523
21.278 21380

Fiir das Geschiftsjahr 2018 ergaben sich Aufwendungen aus der Wertminde-
rung der Vorrite in Héhe von TEUR 1.026 (Vj. TEUR 79). Die innerhalb der

Finanzverbindlichkeiten gegeniiber Kreditinstituten ausgewiesenen Darlehen

sind in Hohe von TEUR 1.952 (Vj. TEUR 992) durch Vorrite besichert.

Maflgebliche Rechnungslegungsmethoden sowie Schitzungen und
Annahmen:

Der Ansatz der Vorrite erfolgt in deren Zugangszeitpunkt zu An-
schaffungskosten. Bei der Folgebewertung zum Bilanzstichtag kommt als
Bewertungsvereinfachungsverfahren die sog. FIFO-Methode (, First in —
First out®) zum Tragen. Die Herstellungskosten enthalten neben den Ein-
zelkosten angemessene Teile der notwendigen produktionsbezogenen
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Material- und Fertigungsgemeinkosten sowie fertigungsbedingte
Abschreibungen und anteilige Verwaltungsgemeinkosten, die direkt dem
Herstellungsprozess zugeordnet werden kdénnen. Zum Abschlussstichtag
werden die Vorrite mit dem niedrigeren Wert aus Anschaffungs- bzw.
Herstellungskosten und dem Nettoverduflerungswert angesetzt. Der
Nettoveriuferungswert stellt dabei den voraussichtlich erzielbaren Ver-
kaufserlds abziiglich der bis zum Verkauf noch anfallenden Kosten dar.

19. Vertragsvermogenswerte

Unter den Vertragsvermégenswerten werden die mittels POC-Methode zu
bilanzierenden Kundenauftrige zur Herstellung kundenspezifischer Werk-
zeuge ausgewiesen, bei denen die angefallenen Herstellungskosten ein-
schlieflich Gewinnanteile die erhaltenen Anzahlungen iibersteigen (sog.
POC-Forderungen). Die POC-Forderungen setzen sich wie folgt zusammen:

31.12.2018

TEUR
POCForderungen (Bruttobuchwert) 20.692
abzgl. Wertminderungen -40
abzgl. erhaltene Anzahlungen -1.373
Vertragsvermogenswerte (Nettobuchwert) 19.279

Die Wertansitze des Vorjahres sind unverindert und beriicksichtigen nicht
die entsprechenden IFRS 15-Anpassungseffeke.

Die Wertminderungen auf die Vertragsvermégenswerte haben sich wie folgt

entwickelt:
TEUR

Stand Wertminderungen zum 31.12.2017 0
Erstanwendung neuer IFRS-Standards (siehe Textziffer 2.) 30
Stand Wertminderungen zum 1.1.2018 (angepasst) 30
Veranderungen Konsolidierungskreis 4
Verbrauch Wertminderungen -
Auflésung von Wertminderungen -
Zuftihrung von Wertminderungen 6
Wertminderungen am 31. Dezember 40

20. Forderungen aus Lieferungen und Leistungen

31.12.2017

TEUR TEUR
Inlandsforderungen 5.000 4275
Auslandsforderungen 19.249 17.640
24.249 21916
Wertminderungen risikobehafteter Forderungen -715 -282
23.534 21634

Im Rahmen der Folgebewertung der Forderungen aus Lieferungen und
Leistungen werden gegebenenfalls notwendige Wertminderungen beriick-
sichtigt (fortgefithrte Anschaffungskosten). Die Wertminderungen tragen
dem méglichen Ausfallrisiko Rechnung. Dariiber hinaus bestehen zum Ab-
schlussstichtag keine weiteren wesentlichen Bonitits-, Zinsinderungs- oder
Wihrungsrisiken.

Die Wertminderungen entwickelten sich innerhalb des Geschiftsjahres 2018
bzw. innerhalb des Vorjahres wie in nachfolgender Tabelle dargestellt.

TEUR TEUR
Stand der Wertminderungen zum 31.12.2017 282 314
Erstanwendung neuer IFRS-Standards (siehe Textziffer 2.) 89 -
Stand der Wertminderungen zum 1.1.2018 (angepasst) 371 314
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2018 2017

TEUR TEUR
Verdnderungen Konsolidierungskreis 7 7
Verbrauch von Wertminderungen -19 -20
Auflosung von Wertminderungen -17 -50
Zuftihrung von Wertminderungen 373 31
Stand zum Ende des Jahres 715 282

Vor Annahme des Auftrags eines Neukunden nutzt der Nanogate-Konzern
die Informationen einer externen Kreditwiirdigkeitspriifung, um die Kredit-
wiirdigkeit potenzieller Kunden zu beurteilen und das individuelle Kredit-
limit eines Kunden festzulegen. Der Vorstand ist der Auffassung, dass keine
weitere Risikovorsorge notwendig ist, die iiber die bereits erfassten Wert-
minderungen hinausgeht.

Beziiglich der Forderungen aus Lieferungen und Leistungen ergaben sich die

nachfolgend aufgelisteten Uberfilligkeiten.

davon: zum davon: zum Bilanzstichtag
Bilanzstichtag nicht wertgemindert, aber tiberfallig
Buchwert weder

bis zu 3 3-6 6-12 tber 12

wertgemindert
Monate | Monate | Monate | Monate

noch tiberfillig

in TEUR in TEUR inTEUR | inTEUR | inTEUR | inTEUR
31.12.2018 23534 12610 7.024 2.305 852 28
31.12.2017 ‘ 21634 16.076 4615 679 149 30

Zum Abschlussstichtag des Geschiftsjahres waren die innerhalb der Finanz-
verbindlichkeiten gegeniiber Kreditinstituten ausgewiesenen Darlehen in
Hohe von TEUR 1.100 (Vj. TEUR 0) durch Forderungen aus Lieferungen
und Leistungen besichert.

Maflgebliche Rechnungslegungsmethoden sowie Schitzungen und
Annahmen:

Forderungen aus Lieferungen und Leistungen stellen finanzielle Ver-
mdgenswerte dar.

Beziiglich der Bilanzierung von Forderungen aus Lieferungen und Leis-
tungen wird auf die Ausfithrungen zu den mafigeblichen Rechnungs-
legungsmethoden sowie Schitzungen und Annahmen in Textziffer
,16. Sonstige finanzielle Vermigenswerte“verwiesen.

Die Wertminderungen zweifelhafter Forderungen aus Lieferungen und
Leistungen umfasst Einschitzungen iiber die Bonitit der Kunden. Bei
Verschlechterung der Finanzdaten von Kunden kénnen Abweichungen zu
den erwarteten Wertminderungen eintreten.

21. Sonstige kurzfristige Vermégenswerte

31.12.2017
TEUR TEUR

Vorauszahlungen/geleistete Anzahlungen/RAP 1.510 1661
Umsatzsteuer und sonstige Steuern 1.192 926
Debitorische Kreditoren 137 93
Forderungen gegen Personal 33 17
Ubrige 31 35
2.903 2.732

Maflgebliche Rechnungslegungsmethoden sowie Schitzungen und
Annahmen:

Sonstige Vermogenswerte sind Vermogenswerte, die auf einem Vertrag
basieren, der nicht gleichzeitig bei dem einen Unternechmen zu einem
finanziellen Vermégenswert und bei dem anderen Unternehmen zu einer
finanziellen Verbindlichkeit oder einem Eigenkapitalinstrument fiihre.

Dazu zihlen insbesondere Vermégenswerte, die auf Basis gesetzlicher
Vorschriften entstehen sowie Abgrenzungen und Anzahlungen. Die
Verbuchung bzw. Auflésung sonstiger nicht finanzieller Vermogenswerte
erfolgt entsprechend der Leistungserbringung.

Die Wertminderungen zweifelhafter Forderungen umfasst Einschitzun-
gen iiber die Bonitit der Kunden. Bei Verschlechterung der Finanzdaten
von Kunden kénnen Abweichungen zu den erwarteten Wertminderungen
eintreten.

22. Zahlungsmittel und Zahlungsmitteliquivalente

Die zum Abschlussstichtag in der Konzern-Bilanz der Nanogate SE aus-
gewiesenen Zahlungsmittel und Zahlungsmitteliquivalente in Hohe von
TEUR 38.209 (Vj. TEUR 20.281) beinhalten ausschliefSlich Kassenbestin-
de und laufende Guthaben bei Kreditinstituten in Form von Kontokorrent-
guthaben und Festgeldern. Die Festgelder werden bei den Kreditinstituten
zu marktiiblichen Konditionen verzinst, die an den 3-Monats-Euribor-Zins-
satz angelehnt sind. Die Festgelder haben eine Restlaufzeit — gerechnet vom

Erwerbszeitpunkt — von nicht mehr als drei Monaten.

Vor dem Hintergrund der kurzen Laufzeiten der Festgelder bzw. der Zins-
bindung ist das Marktrisiko von untergeordneter Bedeutung. Aufgrund der
Bonitit der Banken wird von einem Ausfallrisiko nicht ausgegangen. Die bis
zum Abschlussstichtag bereits angefallenen aber noch nicht abgerechneten
Zinsen werden innerhalb der sonstigen kurzfristigen finanziellen Ver-
mogenswerte ausgewiesen. Fiir das Geschiftsjahr 2018 belaufen sich die
Finanzierungsertrige aus Zahlungsmitteln und Zahlungsmitteliquivalenten

auf TEUR 8 (Vj. TEUR 5).

Eine Darstellung der Entwicklung der Zahlungsmittel, die dem Finanz-
mittelfonds gemifl IAS 7 zuzurechnen sind, erfolgt in der Konzern-Kapital-

flussrechnung.

Maflgebliche Rechnungslegungsmethoden sowie Schitzungen und
Annahmen:

Zahlungsmittel und Zahlungsmitteldquivalente beinhalten Kassenbestin-
de und sofort verfiigbare Bankguthaben, die ab dem Erwerbszeitpunkt
gerechnet eine Restlaufzeit von nicht mehr als drei Monaten aufweisen.
Die Bewertung der Zahlungsmittel und Zahlungsmitteliquivalente
erfolgt zum Nominalwert.

Beziiglich der Bilanzierung von Zahlungsmitteln und Zahlungsmittel-
dquivalenten wird auf die einschligigen Ausfithrungen zu den mafigeb-
lichen Rechnungslegungsmethoden sowie Schitzungen und Annahmen
in Textziffer ,, 16. Sonstige finanzielle Vermigenswerte“verwiesen.

In Bezug auf die Behandlung liquider Mittel in fremder Wihrung wird
verwiesen auf die Ausfithrungen zur Wihrungsumrechnung in Textziffer
»3. Darstellung der mafigeblichen Rechnungslegungsmethoden”.

23. Eigenkapital

Eine detaillierte Darstellung des Konzerneigenkapitals und der einzelnen
Komponenten erfolgt in der Konzern-Eigenkapitalverinderungsrechnung.

Gezeichnetes Kapital

Mit Beschluss des Vorstands vom 19. Januar 2018, der Zustimmung des
Aufsichtsrats vom 23. Januar 2018 und der Eintragung ins Handelsregister
am 23. Februar 2018 erfolgte eine Kapitalerhshung aus dem genehmigten
Kapital durch Ausgabe von 275.000 neuen Aktien gegen Sacheinlage von
EUR 4.552.395,00 auf EUR 4.827.395,00.



Mit Beschluss des Vorstands vom 27. Juni 2018, der Zustimmung des
Aufsichtsrats vom 27. Juni 2018 und der Eintragung ins Handelsregister am
12. September 2018 erfolgte cine Kapitalerhdhung aus dem genehmigten
Kapital durch Ausgabe von 11.038 neuen Aktien gegen Sacheinlage von
EUR 4.827.395,00 auf EUR 4.838.433,00.

Mit Beschluss des Vorstands vom 29. Juni 2018, der Zustimmung des
Aufsichtsrats vom 29. Juni 2018 und der Eintragung ins Handelsregister am
24. Oktober 2018 erfolgte cine Kapitalerhéhung aus dem genehmigten
Kapital durch Ausgabe von 48.019 neuen Aktien gegen Sacheinlage von
EUR 4.838.433,00 auf EUR 4.886.452,00.

Zugleich wurden in 2018 durch die Inanspruchnahme des bedingten
Kapitals 27.181 neue Aktien an Bezugsberechtigte ausgegeben. Das Grund-
kapital erhéhte sich dadurch von EUR 4.886.452,00 auf EUR 4.913.633,00.
Die Eintragung der Kapitalerhéhung aus dem bedingten Kapital in das Han-
delsregister ist am 2. April 2019 erfolgt.

Das gezeichnete Kapital ist somit zum 31. Dezember 2018 auf EUR
4.913.633,00 festgesetzt. Es ist in 4.913.633 Stiickaktien — lautend auf den
Inhaber — mit einem rechnerischen Anteil am gezeichneten Kapital der Ge-
sellschaft in Hohe von EUR 1,00 je Aktie eingeteilt.

In 2017 hatte sich das gezeichnete Kapital von EUR 3.793.233,00 auf EUR
4.552.395,00 erhéht. Hiervon entfielen EUR 337.771,00 auf Kapitalerhs-
hungen aus dem genehmigten Kapital gegen Bareinlage, EUR 391.771,00
auf Kapitalerh6hungen aus dem genehmigten Kapital gegen Sacheinlage so-
wie EUR 29.620,00 durch Inanspruchnahme des bedingten Kapitals zur

Ausgabe von neuen Aktien an Bezugsberechtigte.
Bedingtes Kapital

Das bedingte Kapital (gemiff Beschliissen aus Vorjahren) wurde durch
Beschliisse der Hauptversammlung vom 26. Juni 2014 und vom 19. Juni 2012
geindert bzw. es wurde neues bedingtes Kapital geschaffen (,Bedingtes Kapi-
tal I — IVY). Die Hauptversammlung vom 26. Juni 2018 hat eine weitere
bedingte Erhthung des Grundkapitals beschlossen (,Bedingtes Kapital V*).
Die bedingten Kapitalerhdhungen dienen der Erfiillung von Bezugsrechten
durch Ausgabe von neuen auf den Inhaber lautenden Aktien ohne Nennbe-
trag (Stiickaktien). Die Bezugsrechte werden an den Vorstand sowie Mitglie-
der der Geschiftsfithrungen und Arbeitnehmer der Gesellschaft und mit der
Gesellschaft verbundenen Unternchmen im Rahmen von Aktienoptionspli-
nen gewihrt (diesbeziiglich Textziffer ,24. Anteilsbasierte Vergiitung®).

Die bedingten Kapitalerhshungen werden nur insoweit durchgefiihre, wie die
Inhaber der ausgegebenen Bezugsrechte ihr Bezugsrecht tatsichlich ausiiben.

Zum 31. Dezember 2018 besteht bedingtes Kapital in Héhe von insgesamt
EUR 442.997,00 (Vj. EUR 228.506,00). Es setzt sich zusammen aus:
*  bedingtem Kapital I
in Héhe von EUR 0,00 (Vj. EUR 0,00);
*  bedingtem Kapital II
in Hohe von EUR 0,00 (Vj. EUR 6.150,00);
e bedingtem Kapital III
in Héhe von EUR 7.559,00 (Vj. EUR 32.600,00);
*  bedingtem Kapital IV
in Héhe von EUR 181.206,00 (Vj. EUR 189.756,00); sowie
*  bedingtem Kapital V
in Héhe von EUR 254.232,00 (Vj. EUR 0,00).

Die Verinderung zum Vorjahr resultiert aus im Jahr 2018 tatsichlich ausge-
iibten 27.181 Bezugsrechten, 4.010 verfallenen Bezugsrechten, 8.550 gekiin-
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digten Bezugsrechten sowie aus dem im Rahmen des bedingten Kapitals V
neu geschaffenen Bezugsrechten.

Genehmigtes Kapital

Gemifl § 4 Abs. 3 der Satzung wurde der Vorstand der Gesellschaft auf-
grund des Hauptversammlungsbeschlusses vom 29. Juni 2017 ermichtigt bis
zum 28. Juni 2022 mit Zustimmung des Aufsichtsrats durch Ausgabe von bis
zu 2.256.975 neuen auf den Inhaber lautenden Stiickaktien mit einem rech-
nerischen Anteil am Grundkapital von jeweils EUR 1,00 gegen Bar- oder
Sacheinlage einmalig oder mehrmals um bis zu EUR 2.256.975,00 zu erhdhen
(Genehmigtes Kapital I). Dabei ist den Aktioniren ein Bezugsrecht einzu-

rdiumen.

Der Vorstand wird jedoch ermichtigt, mit Zustimmung des Aufsichtsrats,
Spitzenbetrige vom Bezugsrecht der Aktionire auszunehmen sowie das Be-
zugsrecht der Aktionire auszuschlieflen. Ein Bezugsrechtsausschluss ist je-
doch nur in den folgenden Fillen zulissig:

e wenn die neuen Aktien an Mitarbeiter der Nanogate SE oder mit der
Nanogate SE im Sinne der §§ 15 ff. AktG verbundene Unternchmen
ausgegeben werden;

e wenn die neuen Aktien bei einer Kapitalerhshung gegen Sacheinlagen
zum Erwerb von Unternehmen, Unternehmensteilen oder von Beteili-
gungen an Unternchmen im Bereich des Unternechmensgegenstandes
der Nanogate SE ausgegeben werden;

* wenn die Aktien zu einem Ausgabebetrag ausgegeben werden, der den
Bérsenpreis nicht wesentlich unterschreitet und der Bezugsrechtsaus-
schluss nur neue Aktien erfasst, deren rechnerischer Wert 10 % des
Grundkapitals im Zeitpunkt des Wirksamwerdens des genchmigten
Kapitals I oder — falls dieser geringer ist — des bei der Beschlussfassung
iiber die Ausnutzung des genehmigten Kapitals I vorhandenen Grund-
kapitals nicht iibersteigt; fiir die Frage des Ausnutzens der 10 %-Grenze
ist der Ausschluss des Bezugsrechts aufgrund anderer Ermichtigung

nach § 186 Abs. 3 Satz 4 AktG zu beriicksichtigen.

Uber die weiteren Einzelheiten der Kapitalerhshung und ihre Durchfiihrung,
insbesondere den Inhalt der Aktienrechte und die Bedingungen der Aktien-
ausgabe, entscheidet der Vorstand mit Zustimmung des Aufsichtsrats.

Das genehmigte Kapital 2017/1 belduft sich zum Abschlussstichtag auf
EUR 1.914.094,00 (Vj. EUR 2.248.151,00).

Kapitalriicklage

Die Kapitalriicklage in Héhe von TEUR 98.465 (Vj. TEUR 83.451) wurde im
Rahmen der Geschiftstitigkeit sukzessive durch Einbringungsvorginge sowie
Kapitalerhshungen aufgebaut, und um die Kosten der Eigenkapitalbeschaffung
in Hohe von TEUR 2.153 (Vj. TEUR 2.123) reduziert.

Die Kapitalriicklage enthile weiterhin den Buchwert der kumulierten
Verpflichtungen, die sich im Rahmen eines von der Nanogate SE aufgelegten
Aktienoptionsprogramms ergeben, in Hohe von TEUR 1.193 (Vj. TEUR 938)
(vgl. diesbeziiglich Textziffer ,, 24. Anteilsbasierte Vergiitung®).

Sonstige Riicklagen

Die sonstigen Riicklagen enthalten die Riicklage fiir die Neubewertung von
Sachanlagen in Héhe von TEUR 1.115 (Vj. TEUR 1.211), die Riicklage fiir
versicherungsmathematische Gewinne und Verluste aus Verpflichtungen fiir
Leistungen nach Beendigung des Arbeitsverhiltnisses in Héhe von
TEUR -242 (Vj. TEUR -240) sowie die Riicklage fiir Wihrungsumrech-
nung von auslindischen Geschiftsbetrieben in Hohe von TEUR -2.394
(Vj. TEUR -3.996).
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Die Entwicklung der sonstigen Riicklagen innerhalb des Geschiftsjahres
2018 stellt sich wie folgt dar.

Sonstige Riicklagen RL fiir RL fiir RL fir Summe
Neubewer- | vers. math. . .
. Wahrungs- | sonstige
tungvon Camiiime umrechnung| Riicklagen
Sachanlagen u.Verluste 9 9
TEUR TEUR TEUR TEUR
Stand am 1. Januar 2017 1.306 -294 - 1.012
Ubertragung in Gewinnricklage, netto -95 - = -95
Versicherungsmathematische

Gewinne und Verluste, netto - 54 - 54
Auslandische Geschéftsbetriebe/

Wéhrungsumrechnung = -3.996 -3.996
Stand am 31. Dezember 2017 1.211 -240 -3.996 -3.025
Ubertragung in Gewinnriicklage, netto -96 - - -96
Versicherungsmathematische

Gewinne und Verluste, netto = -2 = 2
Auslandische Geschaftsbetriebe/

Waéhrungsumrechnung = = 1.602 1.602
Stand am 31. Dezember 2018 115 -242 -2.394 -1.521

Gewinnriicklagen

Beziiglich der Entwicklung der Gewinnriicklagen innerhalb des Geschifts-
jahres bzw. des Vorjahres wird auf die Konzern-Eigenkapitalverinderungs-

rechnung verwiesen.

Dividende je Aktie

Der Vorstand und der Aufsichtsrat werden der Hauptversammlung vorschla-
gen, aus dem nach den Grundsitzen des deutschen Handelsgesetzbuches
(HGB) ermittelten Bilanzgewinn der Nanogate SE fiir das Geschiftsjahr
2018 eine Dividende in Hohe von EUR 0,11 je Aktie auszuschiitten. Hieraus
wiirde sich eine Dividendenausschiittung von insgesamt TEUR 540
(Vj. TEUR 501) ergeben. Fiir das Geschiftsjahr 2017 wurde eine Dividende
in Héhe von 0,11 Euro je Aktie ausbezahlt.

24. Anteilsbasierte Vergiitung

Die Hauptversammlungen vom 16. Juni 2010 und vom 19. Juni 2012 haben
ein Aktienoptionsprogramm und in diesem Zusammenhang die Schaffung
von bedingtem Kapital (,Bedingtes Kapital IT) in Hohe von EUR 75.910,00
(aktuell: EUR 24.850,00) beschlossen (,Aktienoptionsplan 2010%), auf
deren Basis der Aufsichtsrat bzw. der Vorstand mit Zustimmung des Auf-
sichtsrates ermichtigt ist, in Tranchen Bezugsrechte (,Aktienoptionen®) auf
den Bezug von bis zu 24.850 Stiick Aktien an Bezugsberechtigte auszugeben.
Aufgrund dieser Ermichtigung wurden Aktienoptionen auf den Bezug von
insgesamt 24.850 Aktien an Bezugsberechtigte ausgegeben. Von dem
Aktienoptionsplan 2010 wurden bislang 20.840 Aktienoptionen ausgeiibt;
4.010 der ausgegebenen Aktienoptionen sind verfallen. Insgesamt existieren
zum Abschlussstichtag daher keine Aktienoptionen auf den Bezug von
Stiickaktien aus dem Aktienoptionsplan 2010 (Vj. 6.150).

Durch Beschliisse der Hauptversammlungen vom 19. Juni 2012 und vom
26. Juni 2014 wurde ein Aktienoptionsprogramm und in diesem Zusam-
menhang die Schaffung von bedingtem Kapital (Bedingtes Kapital III) in
Hohe von EUR 133.082,00 (aktuell: EUR 60.100,00) beschlossen (,,Aktien-
optionsplan 2012%), auf deren Basis der Aufsichtsrat bzw. der Vorstand mit
Zustimmung des Aufsichtsrates ermichtigt ist, in Tranchen Bezugsrechte
(,Aktienoptionen®) auf den Bezug von bis zu 60.100 Aktien an Bezugs-
berechtigte auszugeben. Aufgrund dieser Ermichtigung wurden Aktien-
optionen auf den Bezug von insgesamt 60.100 Aktien an Bezugsberech-
tigte ausgegeben. Von dem Aktienoptionsplan 2012 wurden bislang 52.541
Aktienoptionen ausgeiibt; keine der ausgegebenen Aktienoptionen ist bislang

verfallen. Insgesamt existieren zum Abschlussstichtag daher Aktienoptionen

auf den Bezug von maximal 7.559 (Vj. 32.600) Aktien aus dem Aktienopti-
onsplan 2012.

Die Hauptversammlung vom 26. Juni 2014 hat ein Aktienoptionsprogramm
und in diesem Zusammenhang die Schaffung von bedingtem Kapital
(Bedingtes Kapital V) in Héhe von EUR 189.756,00 beschlossen (,,Aktien-
optionsplan 2014), auf deren Basis der Aufsichtsrat bzw. der Vorstand mit
Zustimmung des Aufsichtsrates ermichtigt ist, einmalig oder in Tranchen
Bezugsrechte (,Aktienoptionen) auf den Bezug von bis zu 189.756 Aktien
an Bezugsberechtigte auszugeben. Die Ausgabe der Aktienoptionen erfolgt
durch Beschluss des Vorstands und Zustimmungsbeschluss des Aufsichtsrats
oder, soweit die Ausgabe von Aktienoptionen an Mitglieder des Vorstands
erfolgt, ausschliefllich durch Beschluss des Aufsichtsrats. Der Abschluss der
Bezugsrechtsvereinbarung muss bis zum 25. Juni 2019 um 24:00 Uhr und
im Ubrigen wihrend eines Ausgabezeitraums erfolgen. Aufgrund dieser Er-
michtigung wurden in 2016 erstmalig 90.750 Aktienoptionen an Bezugsbe-
rechtigte ausgegeben, davon wurden in 2018 8.550 gekiindigt. Dariiber hin-
aus wurden in 2018 weitere 25.000 Aktienoptionen an Bezugsberechtigte in
2 Tranchen ausgegeben.

Die Hauptversammlung vom 27. Juni 2018 hat ein Aktienoptionsprogramm
und in diesem Zusammenhang die Schaffung von bedingtem Kapital
(Bedingtes Kapital V) in Héhe von EUR 254.232,00 beschlossen (,Aktien-
optionsplan 2018°), auf deren Basis der Aufsichtsrat bzw. der Vorstand mit
Zustimmung des Aufsichtsrates ermichtigt ist, einmalig oder in Tranchen
Bezugsrechte (,Aktienoptionen®) auf den Bezug von bis zu 254.232 Aktien
an Bezugsberechtigte auszugeben. Die Ausgabe der Aktienoptionen erfolgt
durch Beschluss des Vorstands und Zustimmungsbeschluss des Aufsichtsrats
oder, soweit die Ausgabe von Aktienoptionen an Mitglieder des Vorstands
erfolgt, ausschliefllich durch Beschluss des Aufsichtsrats. Der Abschluss der
Bezugsrechtsvereinbarung muss bis zum 26. Juni 2023 um 24:00 Uhr und
im Ubrigen wihrend eines Ausgabezeitraums erfolgen. Aufgrund dieser Er-
michtigung wurden in 2018 erstmalig 43.000 Aktienoptionen an Bezugsbe-
rechtigte ausgegeben.

Aktienoptionen werden an Vorstandsmitglieder sowie Geschiftsfithrungs-
mitglieder und ausgewihlte Mitarbeiter ausgegeben. Zum Abschlussstichtag
existieren fiinf (Vj. drei) ausgereichte und noch nicht verfallene Tranchen.
Der Ausiibungszeitraum je Tranche wurde auf drei Jahre festgelegt, wobei
fiir alle Tranchen eine vierjihrige Sperr- bzw. Wartefrist vereinbart wurde.

Die Verinderungen der Anzahl ausstehender Aktienoptionen sowie der
betreffenden gewichteten durchschnittlichen Ausiibungspreise innerhalb des
Geschiiftsjahres sind in der nachfolgenden Tabelle dargestellt.

2018 2017

Gewichteter Gewichteter
durch- durch-
schnittlicher schnittlicher
Ausiibungs- Ausiibungs-
preis preis
je Option je Option
in Euro Optionen in Euro Optionen
Stand: 1. Januar 28,49 129.500 26,51 159.120
Gewahrt 36,57 68.000 = =
Verfallen 21,07 -4.010 = =
Gekindigt 33,16 -8.550 = =
Ausgelbt 17,20 -27.181 17,87 -29.620
Stand: 31. Dezember 33,85 157.759 2849 129.500

Von den 157.759 ausstehenden Aktienoptionen (Vj. 129.500) sind 7.559
(Vj. 38.750) ausiibbar. Aktienoptionen, die 2018 ausgeiibt wurden, fithrten
zur Ausgabe von 27.181 Aktien (Vj. 29.620) zum Preis von durchschnittlich
EUR 17,20 je Aktie (Vj. EUR 17,87). Der gewichtete durchschnittliche



Aktienkurs zum Ausiibungszeitpunkt belief sich auf EUR 39,99 (Vj. EUR
49,56). Die dazugehérigen Transaktionskosten beliefen sich auf TEUR 1
(Vj. TEUR 4) und wurden mit den erhaltenen Erlésen verrechnet.

Die Verfallsdaten und Ausiibungspreise der zum Ende des Geschiftsjahres
2018 ausstehenden Aktienoptionen sind der nachfolgenden Tabelle zu ent-

nehmen.

Zusage/ Verfallsdatum Ausiibungspreis ‘ Aktien

Austibung je Aktie

in Euro 207
2011 -2015 29.10.18 21,07 = 6.150
2012 -2016 20.10.19 16,87 7.559 32.600
2016 - 2020 20.10.23 33,16 82.200 90.750
2018 - 2022 21.10.25 36,64 19.000
2018 - 2022 21.10.25 34,93 6.000
2018 - 2022 21.10.25 36,77 43.000
157.759 129.500

Innerhalb der Geschiftsjahre 2013 bis 2015 wurden keine Aktienoptionen
ausgegeben. Im Geschiftsjahr 2017 wurden ebenfalls keine neuen Aktienop-
tionen an Bezugsberechtigte aus dem Aktienoptionsplan 2014 ausgegeben.
Wesentliche Parameter der zuletzt in 2016 ausgereichten Aktienoptionen
sind der Ausiibungspreis in Héhe von EUR 33,16 (2012: EUR 16,87), eine
Volatilitit von 42,0 % (2012: 44,0 %), eine Dividendenrendite in Hohe von
0,33 % (2012: 2,0 %), ein risikofreier Zinssatz in Hohe von 0,1 % (2012:
1,1 %) sowie eine erwartete Optionsdauer von 84 Monaten (2012: 87 Mona-
te). Zur Ermittlung der Volatilitit der Standardabweichung von fortlaufend
verzinsten Aktienrenditen wurde ein Zeitraum von fiinf Jahren (2012: fiinf
Jahre) angesetzt. Fiir die ausgegebene Tranche wurde eine Mitarbeiter-
fluktuation von 10 % unterstellt (2012: 0 %).

Der beizulegende Zeitwert der innerhalb des Geschiftsjahres 2016 gewihr-
ten Aktienoptionen betrigt durchschnittlich EUR 14,29 je Aktienoption
(2012: EUR 7,67).

Im Geschiftsjahr 2018 wurden zwei neue Tranchen aus dem Aktienoptions-
plan 2014 und eine neue Tranche Aktienoptionen an Bezugsberechtige aus
dem Aktienoptionsplan 2018 ausgegeben. Wesentliche Parameter sind die
Ausiibungspreise in Héhe von jeweils EUR 36,64 EUR 34,93 bzw.
EUR 36,77, eine Volatilitit von 39,0 %, eine Dividendenrendite in Hohe von
0,42 %, ein risikofreier Zinssatz in Hohe von 0,26 % bzw. 0,39% sowie eine
erwartete Optionsdauer von 87 bzw. 84 Monaten. Zur Ermittlung der Vola-
tilitdt der Standardabweichung von fortlaufend verzinsten Aktienrenditen
wurde ein Zeitraum von fiinf Jahren angesetzt. Fiir die ausgegebenen Tran-
chen wurde eine Mitarbeiterfluktuation von 0 % unterstellt. Der beizulegen-
de Zeitwert der innerhalb des Geschiiftsjahres 2018 gewihrten Aktienoptio-
nen betrigt durchschnittlich pro Tranche EUR 14,47, EUR 11,03 bzw. EUR
10,72 je Aktienoption.

In Summe wurden innerhalb des Geschiftsjahres 2018 Aufwendungen aus
anteilsbasierter Vergiitung in Héhe von TEUR 255 (Vj. TEUR 191) im Per-

sonalaufwand erfasst.

Maflgebliche Rechnungslegungsmethoden sowie Schitzungen und
Annahmen:

Anteilsbasierte Vergiitungen fiir Mitarbeiter des Nanogate-Konzerns um-
fassen Vergiitungspline, deren Ausgleich durch Eigenkapitalinstrumente
erfolgt. Die von der Nanogate SE aufgelegten Aktienoptionsprogramme
sind daher als Transaktionen mit Ausgleich durch Eigenkapitalinstru-
mente (equity-settled) im Sinne des IFRS 2 zu klassifizieren. Aktienbasier-
te Vergiitungsprogramme, die eine Erfiillung in Aktien vorsehen, sind
gemifl IFRS 2 mit dem beizulegenden Zeitwert zum Gewihrungsstichtag
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zu bewerten (direkte Bewertung). Da der beizulegende Zeitwert nicht ver-
lisslich ermittelt werden kann, ist auf den beizulegenden Zeitwert der
gewihrten Eigenkapitalinstrumente im Zeitpunkt der Gewihrung abzu-
stellen (indirekte Bewertungsmethode mittels Optionspreismodell). Als
Optionspreismodell wird dabei das sogenannte ,Black-Scholes-Modell
verwendet. Die zugehérigen Aufwendungen werden ergebniswirksam
iiber den Erdienungszeitraum im Personalaufwand erfasst und gegen die
Kapitalriicklage verrechnet.

25. Pensionsriickstellungen

Leistungsorientierte Pensionspline

Der Nanogate-Konzern betreibt leistungsorientierte Pline beziiglich betrieb-
licher Altersversorgungszusagen fiir anspruchsberechtigte Mitarbeiter des
Tochterunternehmens Nanogate GfO Systems GmbH. Die Finanzierung
der betrieblichen Altersversorgung erfolgt durch Planvermégen sowie im
Falle einer Unterdeckung durch Passivierung einer Pensionsriickstellung.

Die leistungsorientierten Pline betreffen Weihnachtsvergiitungen fiir (kiinf-
tige) Pensionire, unverfallbare Anwartschaften ausgeschiedener Mitarbeiter,
laufende Pensionsverpflichtungen und Pensionszulagen fiir Betriebsange-
hérige mit hherem Einkommen. Alle Pline sind Endgehaltspline, die den
Mitgliedern eine garantierte Zahlung auf Lebenszeit zusichern. Die Ver-
pflichtungen resultieren aus bis zum 30. September 1993 geleisteten Dienst-
jahren.

Die versicherungsmathematische Bewertung des Barwerts der leistungs-
orientierten Verpflichtungen wurde zum 31. Dezember 2018 von der Denne-
berg & Denneberg GbR, Heidelberg durchgefiihrt. Der beizulegende Zeit-
wert des Planvermégens wurde durch eine Versicherungsbestitigung zum
31. Dezember 2018 nachgewiesen. Die erwarteten Ertrige wurden unter
Beachtung der erwarteten Ertrige der Vermdgenswerte bestimmt, wobei die
derzeitige Investitionspolitik zugrunde gelegt wurde.

Durch die erstmalige Einbeziehung des Tochterunternehmens Nanogate
Electronic Systems GmbH, Neudorfl, Osterreich, erfolgte bei den leistungs-
orientierten Plinen ein Zugang in Héhe von TEUR 728 betreffend Abferti-
gungsriickstellungen nach dem (8sterreichischen) Arbeiter-Abfertigungsge-
setz. Die Abfertigung ist demnach eine Einmalzahlung bei Beendigung des
Arbeitsverhiltnisses. Fiir Arbeitsvertrige, die vor dem 1. Januar 2003 abge-
schlossen wurden (sog. ,Abfertigungen Alt“), muss der Arbeitgeber die Mit-
tel fiir die Abfertigung selbst ansparen oder veranlagen. Der Anspruch auf
Abfertigung entsteht bei der ,Abfertigung Alt“ nach drei Jahren ununterbro-
chener Beschiftigung. Das Arbeitsverhiltnis muss einvernehmlich oder
durch eine Arbeitgeberkiindigung beendet werden. Die Hohe der Abferti-
gung ist nach der Dienstdauer gestaffelt und bemisst sich nach § 23 Ange-
stellten-Gesetz.

Die versicherungsmathematische Bewertung des Barwerts der leistungs-
orientierten Verpflichtungen des Tochterunternehmens Nanogate Electronic
Systems GmbH wurde zum 31. Dezember 2018 von der AKTUAR Versiche-
rungsmathematik GmbH, Wien durchgefiihrt.

Die Pensionsverpflichtungen des Nanogate-Konzerns stellen sich nach
Saldierung mit dem Planvermdgen zum Abschlussstichtag des aktuellen
Geschiiftsjahres bzw. des Vorjahres wie folgt dar.

3112.2017

TEUR TEUR
Barwert der leistungsorientierten Verpflichtungen 2.150 1437
Beizulegender Zeitwert des Planvermégens 522 521
Bilanzierte Riickstellung 1.628 916

79




Konzern-Anhang

Die Pensionsverpflichtungen entwickelten sich innerhalb des Geschifts-
jahres 2018 wie in nachfolgender Tabelle dargestellt.

Entwicklung der Pensionsverpflichtungen Beizu-
Barwert
der legender
. Zeitwertdes| Gesamt
Verpflich-
Plan-
tung .
vermdégens
TEUR TEUR TEUR
Stand: 1.1.2018 1.437 -521 916
Zugang 31.1.2018 durch Verédnderung
Konsolidierungskreis 728 = 728
Zugang durch Ubertritt eines Arbeitnehmers
(Ubertragungsbetrag) 26 - 26
Laufender Dienstzeitaufwand 33 33
Zinsaufwand/Zinsertrag 39 -10 29
72 -10 62
Neubewertungen:

Ertrag aus Planvermogen unter Ausschluss
von Betrdgen, die in den oben aufgefihrten
Zinsen enthalten sind = 5 5
Versicherungsmathematische Gewinne,
die aus Veranderungen bei den finanziellen
Annahmen entstehen -4 - -4
Versicherungsmathematische Verluste,
die aus Veranderungen bei den demo-

graphischen Annahmen entstehen 11 - 11
7 =5 2

Beitrage:
Arbeitgeber = -10 -10
aus dem Plan geleistete laufende Zahlungen -120 24 -96

Stand: 31.12.2018 2.150 5522 1.628

Im vorangegangenen Geschiftsjahr 2017 entwickelten sich die Pensionsver-
pflichtungen wie nachfolgend dargestellt.

Entwicklung der Pensionsverpflichtungen Beizu-
Barwert
der legender
. Zeitwertdes| Gesamt
Verpflich-
Plan-
tung .
vermégens
TEUR TEUR TEUR
Stand: 1.1.2017 1.530 -510 1.020
Laufender Dienstzeitaufwand 3 = 3
Zinsaufwand/Zinsertrag 29 -10 19
32 -10 22
Neubewertungen:

Ertrag aus Planvermogen unter Ausschluss von
Betrdgen, die in den oben aufgefiihrten
Zinsen enthalten sind = -8 -8

Versicherungsmathematische Gewinne, die aus
Veranderungen bei den finanziellen Annah-

men entstehen -68 = -68
-68 -8 -76

Beitrage:
Arbeitgeber = -15 -15
aus dem Plan geleistete laufende Zahlungen -57 22 -35

Stand:31.12.2017 1.437 -521 916

Zum Bewertungsstichtag umfasste der Barwert der leistungsorientierten
Verpflichtungen TEUR 355 (Vj. TEUR 329) bezogen auf ehemalige Mitar-
beiter, TEUR 89 (Vj. TEUR 81) bezogen auf Mitarbeiter im Ruhestand,
TEUR 1.005 (Vj. TEUR 1.027) sowie TEUR 701 bezogen auf Abfertigun-
gen (aktive Mitarbeiter).

Simtliche Pensionszusagen sind unverfallbar.

Das Planvermégen betrifft ausschliefSlich Riickdeckungsversicherungen bei
einem Versicherungsunternchmen fiir die Pensionszusagen bei der Nanogate
GfO Systems GmbH.

Die wesentlichen getroffenen versicherungsmathematischen Annahmen fiir
die Bewertung der leistungsorientierten Pline bei der Nanogate GfO Systems

GmbH sind der nachfolgenden Tabelle zu entnehmen.

31.12.2017

% %
Abzinsungssatze 1,90 1,90
Zukunftige Gehaltssteigerungen 2,00 2,00
Zukunftige Rentensteigerungen 2,00 2,00

Als biometrische Rechnungsgrundlagen wurden die Richttafeln 2018 G von
Klaus Heubeck angewandt; der Vorjahreswert wurde mit den Richttafeln
2005 G von Klaus Heubeck berechnet.

Die Bewertung der Abfertigungsriickstellungen bei der Nanogate Electronic
Systems GmbH erfolgt zum 31. Dezember 2018 mit einem Abzinsungssatz
von 1,90 % und der Annahme einer jihrlichen Lohn- bzw. Gehaltssteige-
rung von 2,50 %. Die Abfertigungsanspriiche wurden bis zum jeweiligen
Ausscheiden, gewichtet nach Wahrscheinlichkeiten (maximal bis Pensions-
alter), verteilt. Als biometrische Rechnungsgrundlagen wurden die Pensions-

tafeln AVO 2018-P ANG zugrunde gelegt.

Die durchschnittliche gewichtete Laufzeit der leistungsorientierten Ver-
pflichtungen bei der Nanogate GfO Systems GmbH zum 31. Dezember 2018
belduft sich auf 12,9 Jahre (Vj. 13,2 Jahre); die durchschnittliche gewichtete
Restlaufzeit der Abfertigungsverpflichtungen zum 31. Dezember 2018 bei
der Nanogate Electronic Systems GmbH betrigt 13,2 Jahre.

Der tatsichliche Ertrag aus dem Planvermégen betrigt TEUR 16 (Vj.
TEUR 20).

Im Geschiftsjahr 2019 werden Zahlungsmittelabfliisse in Héhe von
TEUR -58 erwartet. Zum einen umfassen diese die geplanten Dotierungen
der Riickdeckungsversicherungen (TEUR -6) und zum anderen die Zahlun-
gen von Versorgungsleistungen (TEUR -73), gekiirzt um geplante Ver-
sorgungsleistungen aus den Riickdeckungsversicherungen (TEUR 28); bei
den Abfertigungen werden fiir 2019 Auszahlungen in Hhe von TEUR 6

erwartet.

Die nachfolgende Sensitivititsanalyse verdeutlicht die Auswirkung von sin-
guliren Parameterinderungen auf den Barwert der leistungsorientierten

Verpflichtung bei der Nanogate GfO Systems GmbH:

Auswirkung auf die
leistungsorientierte
Verpflichtung
TEUR TEUR
Annahmen flr Pensionsplan
Abzinsungssatz:
Erhdhung um 0,5 % -86 -87
Rickgang um 0,5 % 95 96
zukiinftige Rentensteigerungen:
Erhéhung um 0,25 % 43 43
Rickgang um 0,25 % -41 -41
Lebenserwartung:
Anstieg um 1 Jahr 56 53
Rickgang um 1 Jahr -55 -53




Die nachfolgende Sensitivititsanalyse verdeutlicht die Auswirkung von
singuldren Parameterinderungen auf den Barwert der leistungsorientierten

Verpflichtung bei der Nanogate Electronic Systems GmbH:

Auswirkung auf
die leistungs-
orientierte
Verpflichtung
TEUR
Annahmen flr Pensionsplan
Abzinsungssatz:
Erhéhung um 0,5 % -43
Rickgang um 0,5 % 48
zukiinftige Lohn- bzw. Gehaltssteigerungen:
Erhéhung um 0,5 % 45
Rickgang um 0,5 % -42
Lebenserwartung:
Anstieg um 1 Jahr 1
Ruckgang um 1 Jahr -1

Die Berechnung der Sensitivititen fiir die mafigeblichen versicherungsma-
thematischen Annahmen erfolgt unter Anwendung der identischen Methode
(Ermittlung des Barwerts nach der Methode der laufenden Einmalprimien)
wie zur Berechnung der Pensionsverpflichtungen zum Abschlussstichtag.
Den Sensitivitdtsberechnungen liegt die durchschnittliche Laufzeit der zum
Abschlussstichtag ermittelten Versorgungsverpflichtungen zugrunde. Die
Sensitivititsanalyse basiert auf einer Verinderung einer der mafgeblichen
versicherungsmathematischen Annahmen bei Konstanthaltung aller ande-
ren Annahmen. Es besteht daher die Moglichkeit, dass die Sensitivitits-
analyse nicht reprisentativ fiir die tatsichliche Verinderung der leistungs-
orientierten Verpflichtung ist, da es unwahrscheinlich ist, dass Anderungen

der Annahmen isoliert eintreten.
Beitragsorientierte Pline

Im Berichtsjahr sind Leistungen an die gesetzliche Rentenversicherung in
Héhe von TEUR 4.556 (Vj. TEUR 2.299) sowie fiir die betriebliche Alters-
versorgung in Hohe von TEUR 518 (Vj. TEUR 387) erfolgt. Hierbei handelt

es sich um beitragsorientierte Versorgungssysteme.

Maflgebliche Rechnungslegungsmethoden sowie Schitzungen und

Annahmen:

Die Pensionsriickstellungen betreffen ausschliefSlich leistungsorientierte
Versorgungspline. Bei diesen werden die Kosten fiir die Leistungserbrin-
gung mittels des Verfahrens der laufenden Einmalprimien (Projected
Unit Credit Method) ermittelt, wobei zu jedem Abschlussstichtag eine
versicherungsmathematische Bewertung durchgefiihrt wird. Neubewer-
tungen, bestehend aus versicherungsmathematischen Gewinnen und Ver-
lusten, den Auswirkungen der Vermégenswertobergrenze und dem Ertrag
aus dem Planvermégen (exklusive der Zinsen auf die Nettoschuld) werden
unmittelbar im sonstigen Ergebnis erfasst. Die im sonstigen Ergebnis er-
fassten Neubewertungen sind Bestandteil der sonstigen Riicklagen und
werden in den Folgeperioden nicht mehr ergebniswirksam in die Kon-
zern-Gewinn-und-Verlustrechnung umgegliedert. Nachzuverrechnender
Dienstzeitaufwand wird als Personalaufwand erfasst, wenn die Planinde-

rung eintritt.

Die Nettozinsen werden durch Multiplikation des Diskontierungszinssat-
zes mit der Nettoschuld (Pensionsverpflichtung abziiglich Planvermégen)
oder dem Nettovermégenswert ermittelt. Die leistungsorientierten Kosten
beinhalten die folgenden Bestandteile:

Konzern-Anhang

e den Dienstzeitaufwand (einschliefflich laufendem Dienstzeitaufwand,
nachzuverrechnendem Dienstzeitaufwand sowie etwaiger Gewinne
oder Verluste aus der Planinderung, -kiirzung oder -abgeltung);

e den Nettozinsaufwand oder -ertrag auf die Nettoschuld oder den
Nettovermogenswert sowie

* die Neubewertung der Nettoschuld oder des Nettovermégenswerts.

Der Nanogate-Konzern weist den Dienstzeitaufwand in der Konzern-
Gewinn- und Verlustrechnung innerhalb der Personalaufwendungen aus,
der Nettozinsaufwand wird innerhalb der Finanzierungsertrige bzw. -auf-
wendungen ausgewiesen. Gewinne oder Verluste aus Plankiirzungen oder
Planabgeltungen werden unmittelbar ergebniswirksam erfasst.

Die Zahlungen fiir beitragsorientierte Versorgungspline werden ergebnis-
wirksam als Personalaufwand erfasst, wenn die Arbeitsleistung durch die
anspruchsberechtigten Arbeitnehmer erbracht wurde.

Die bilanzierten Riickstellungen fiir Pensionsverpflichtungen werden in
Ubereinstimmung mit versicherungsmathematischen Modellen ermittelt,
die auf wesentlichen Annahmen wie z. B. Diskontierungsfaktoren,
Sterblichkeitsraten, Gehalts- und Rententrends beruhen.

26. Sonstige Riickstellungen

Die in der Konzern-Bilanz der Nanogate SE ausgewiesenen kurz- und lang-
fristigen sonstigen Riickstellungen setzen sich wie in nachfolgender Tabelle
dargestellt zusammen.

Stand: 31122017
Gesar | o | o |5™ | e |

TEUR | TEUR | TEUR | TEUR | TEUR | TEUR

Kosten der Belegschaft* 357 302 55 291 249 42
Kunden- und Lieferantenverkehr** 5.600 - | 5600 | 6283 - | 6283
Rechtsstreitigkeiten 51 = 51 53 = 53
Rickbauverpflichtungen 101 101 = 98 98 =
Ubrige Riickstellungen 1.728 150 | 1.578 | 1572 137 | 1435
7.837 553 | 7.284 | 8297 484 | 7813

* Enthalten sind hauptsédchlich Jubildumsriickstellungen.
** Enthalten sind hauptséchlich Gewahrleistungsriickstellungen.

Die einzelnen Riickstellungskategorien (kurz- und langfristige Riickstellun-
gen zusammengefasst) haben sich innerhalb des Geschiftsjahres 2018 wie
nachfolgend dargestellt entwickelt.

Kunden- Rick- | ..
Kosten unden ue Ubrige
und | Rechts-| bau- N
der | . " Riick-
Lieferan- streitig-| ver- Gesamt
Beleg- i X stellun-
tenver- | keiten | pflich-
schaft gen
kehr tungen
TEUR | TEUR | TEUR | TEUR | TEUR TEUR
Stand am 1.1.2018 291 6.283 53 98 1572 8.297
Anderung Konsolidierungskreis 38 | 1.158 12 = 59 1.267
Verbrauch -30 | -1.072 -86 - | 1319 | 2507
Zufuhrung/Neubildung 58 | 1.025 73 3 1448 | 2606
Auflosung - | -1.795 -1 = -67 | -1.863
Wahrungseffekte = 1 = = 35 36
Stand am 31.12.2018 357 | 5.600 51 101 1.728 7.837

Im Allgemeinen beinhalten die Vertrige mit Kunden Mingel- und Gewihr-
leistungsfristen im Anschluss an die Fertigstellung der spezifischen Projekte.
Diese Verpflichtungen werden nicht als separate Leistungsverpflichtungen
betrachtet und daher geschitzt in die Gesamtkosten der Vertrige cinbezo-
gen. Soweit erforderlich, werden Betrige im Einklang mit IAS 37 unter den
sonstigen Riickstellungen erfasst. Die Riickstellungen fiir Gewihrleistungs-
sacherhalte sind in den Riickstellungen fiir Verpflichtungen aus dem
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Kunden- und Lieferantenverkehr enthalten (neben den Riickstellungen fiir
Boni- und Provisionszahlungen). Der Riickgang ist vor allem auf die Redu-
zierung von Gewihrleistungsverpflichtungen zuriickzufiihren.

Die iibrigen Riickstellungen beinhalten im Wesentlichen Riickstellungen fiir
Abschluss- und Priifungskosten, Aufbewahrung von Jahresabschlussunter-
lagen sowie fiir Kosten der Hauptversammlung.

Maflgebliche Rechnungslegungsmethoden sowie Schitzungen und
Annahmen:

Eine Riickstellung wird gemifl TAS 37 dann angesetzt, wenn eine der
Gesellschaften des Nanogate-Konzerns eine gegenwirtige (rechtliche oder
faktische) Verpflichtung aufgrund eines vergangenen Ereignisses hat, der
Abfluss von Ressourcen mit wirtschaftlichem Nutzen zur Erfiillung der
Verpflichtung wahrscheinlich und eine verlissliche Schitzung der Hohe
der Verpflichtung méglich ist. Der als Riickstellung zu passivierende
Betrag stellt die bestmégliche Schitzung der Ausgabe dar, die zur Er-
fiillung der gegenwirtigen Verpflichtungen zum Abschlussstichtag erfor-
derlich ist. Riickstellungen, die nicht bereits im Folgejahr zu einem
Ressourcenabfluss fithren, werden mit ihrem auf den Abschlussstichtag
abgezinsten Erfiillungsbetrag unter Beriicksichtigung erwarteter Kosten-
steigerungen angesetzt. Zur Ermittlung des Barwerts einer Riickstellung
werden Zinssitze vor Steuern verwendet, welche die aktuellen Markt-
erwartungen hinsichtlich des Zinseffekts sowie die fiir die Verpflichtung
spezifischen Risiken beriicksichtigen. Im Falle einer Diskontierung wird
die durch den Zeitablauf bedingte Erhohung der Riickstellungen als
Finanzierungsaufwand erfasst.

Riickstellungen werden nicht mit Riickgriffsanspriichen verrechnet. Die
Riickstellungen fiir Gewihrleistungen werden auf Grundlage von Erfah-
rungswerten gebildet. Die Riickstellungen fiir Riickbau- und Entfernungs-
verpflichtungen werden mit ihrem diskontierten Erfiillungsbetrag passi-
viert; zugleich erhéht sich hierdurch das Sachanlagevermégen (Mieterein-
bauten). In den Folgeperioden werden die aktivierten Riickbaukosten iiber
die voraussichtliche (Rest-)Nutzungsdauer der Mietereinbauten abgeschrie-
ben. Uberdies wird die Riickstellung jihrlich aufgezinst und die entspre-
chenden Zinseffekte in den Finanzierungsaufwendungen erfasst.

Die Bildung sonstiger Riickstellungen, beispielsweise fiir Rechtsverfahren,
Steuern, Preisnachlisse und Garantien, kénnen in groffem Mafle mit
Einschitzungen verbunden sein. Der Nanogate-Konzern beurteilt den
aktuellen Stand etwaiger Rechtsverfahren mit Hilfe externer Rechts-
anwilte regelmiflig und sieht von einer Bilanzierung ab, wenn keine we-
sentlichen Einfliisse auf die Darstellung der Vermégens-, Finanz- und
Ertragslage erwartet werden.

27. Finanzverbindlichkeiten gegeniiber Kreditinstituten

Die Finanzverbindlichkeiten gegeniiber Kreditinstituten von TEUR
129.835 (Vj. TEUR 66.453) haben in Héhe von TEUR 19.699
(Vj. TEUR 16.044) eine Restlaufzeit von bis zu einem Jahr. Die Verbind-
lichkeiten gegeniiber Kreditinstituten erhdhten sich im Wesentlichen
durch die Platzierung verschiedener Tranchen eines Schuldscheindarlehens
und den Abschluss eines Konsortialkreditvertrages. Neben der Diversifi-
zierung der Finanzierungsstruktur konnten hierdurch bestehende Verbind-
lichkeiten abgeldst und Fremdkapitalkosten optimiert sowie die finanziellen
Grundlagen fiir den weiteren Wachstumskurs gestirkt werden.

Die gesamten Finanzverbindlichkeiten gegeniiber Kreditinstituten beinhal-

ten besicherte Darlehen in Héhe von TEUR 59.153 (Vj. TEUR 54.777).

Die Finanzverbindlichkeiten gegeniiber Kreditinstituten betreffen in Héhe
von TEUR 64.017 Tilgungs- und Annuititendarlehen, TEUR 60.000
endfillige Darlehen (davon TEUR 50.000 Schuldscheindarlehen mit Lauf-

zeiten zwischen drei und sieben Jahren und einem Zinssatz zwischen 0,7 %
und 2,1 %) und TEUR 5.818 Kontokorrentkredite.

Im Gesamtbetrag der Finanzverbindlichkeit sind USD-Darlehen in Héhe
von TEUR 15.413 mit einer Restlaufzeit zwischen 2 und 5 Jahren enthalten.
Die Verzinsung erfolgt zu einem Zinssatz zwischen 4,05 % und 3-Monats-
USD-Libor + 2,75 %.

Die endfilligen EUR-Darlehen werden zu Zinssitzen von 0,7 % bis zu
3,47 % verzinst. Der Zinssatz von Tilgungs- und Annuititen-Darlehen liegt
zwischen 1,00 % und 4,70 %.

Die langfristigen Finanzverbindlichkeiten gegeniiber Kreditinstituten haben
Restlaufzeiten zwischen 2 und 10 Jahren.

Maflgebliche Rechnungslegungsmethoden sowie Schitzungen und
Annahmen:

Finanzielle Verbindlichkeiten werden in der Konzern-Bilanz angesetzt,
wenn der Nanogate-Konzern vertraglich dazu verpflichtet ist, Zahlungs-
mittel oder sonstige finanzielle Vermégenswerte auf einen Dritten zu
iibertragen. Simtliche finanziellen Verbindlichkeiten werden bei deren
erstmaliger Erfassung zum beizulegenden Zeitwert bewertet (ggf. abziig-
lich der direkt zurechenbaren Transaktionskosten).

Finanzielle Verbindlichkeiten werden beim erstmaligen Ansatz entweder
zu fortgefithrten Anschaffungskosten oder erfolgswirksam zum beizu-
legenden Zeitwert (FVTPL) eingestuft. Eine finanzielle Verbindlichkeit
wird zu FVTPL eingestuft, wenn sie als zu Handelszwecken gehalten ein-
gestuft wird, ein Derivat ist oder beim Erstansatz als ein solches designiert
wird. Finanzielle Verbindlichkeiten zu FVTPL werden zum beizulegen-
den Zeitwert bewertet und Nettogewinne oder -verluste, einschliefSlich
Zinsaufwendungen, werden im Gewinn oder Verlust erfasst. Andere
finanzielle Verbindlichkeiten werden bei der Folgebewertung zu fortge-
fithrten Anschaffungskosten mittels der Effektivzinsmethode bewertet.
Zinsaufwendungen und Fremdwihrungsumrechnungsdifferenzen wer-
den im Gewinn oder Verlust erfasst.

Finanzverbindlichkeiten gegeniiber Kreditinstituten werden ausgebucht,
wenn die einer Verbindlichkeit zugrunde liegende Verpflichtung erfiillt,
aufgehoben oder erloschen ist. Gewinne oder Verluste aus der Ausbuchung
werden im Gewinn oder Verlust erfasst.

Beziiglich der Behandlung von Verbindlichkeiten in fremder Wihrung
wird auf die einschligigen Ausfithrungen zur ,\Wihrungsumrechnung® in
Textziffer ,3. Darstellung der mafSgeblichen Rechnungslegungsmethoden®

verwiesen.

28. Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen

Die ausgewiesenen Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen
weisen in voller Hohe von TEUR 27.143 (Vj. TEUR 12.260) eine Restlauf-

zeit von bis zu einem Jahr auf.

Maflgebliche Rechnungslegungsmethoden sowie Schitzungen und
Annahmen:

Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen stellen finanzielle
Verbindlichkeiten dar.

Beziiglich der Bilanzierung von Verbindlichkeiten aus Lieferungen und
Leistungen wird auf die einschligigen Ausfiihrungen zu den maf8geblichen
Rechnungslegungsmethoden sowie Schitzungen und Annahmen in der
vorhergehenden Textziffer , 27 Finanzverbindlichkeiten gegeniiber Kredit-

instituten® verwiesen.



29. Sonstige finanzielle Verbindlichkeiten

Von den zum Abschlussstichtag ausgewiesenen sonstigen finanziellen
Verbindlichkeiten in Héhe von TEUR 36.375 (Vj. TEUR 35.362) entfallen
TEUR 10.607 (Vj. TEUR 9.653) auf Verpflichtungen aus Finanzierungs-
leasingverhilenissen, wovon TEUR 6.450 (Vj. TEUR 7.287) eine Restlauf-
zeit von mehr als einem Jahr aufweisen. Ferner sind in den sonstigen finanzi-
ellen Verbindlichkeiten Kaufpreisverbindlichkeiten im Zusammenhang mit
dem in 2016 erfolgten Erwerb der Nanogate Goletz Systems GmbH sowie
mit dem in 2017 erfolgten Erwerb der Nanogate North America LLC (vor-
mals: Nanogate Jay Systems LLC) in Héhe von insgesamt TEUR 23.246
(Vj. TEUR 23.142) enthalten. Die kurzfristigen sonstigen finanziellen Ver-
bindlichkeiten enthalten im Wesentlichen Darlehensverbindlichkeiten von
bis zu einem Jahr in Hohe von TEUR 1.005 (Vj. TEUR 25) sowie Verbind-
lichkeiten aus Factoring von bis zu einem Jahr in Hohe von TEUR 969 (V;j.
TEUR 668).

Von den ausgewiesenen sonstigen finanziellen Verbindlichkeiten weisen
TEUR 20.202 (Vj. TEUR 6.624) eine Restlaufzeit von bis zu einem Jahr auf.

Maflgebliche Rechnungslegungsmethoden sowie Schitzungen und
Annahmen:

Beziiglich der Bilanzierung sonstiger finanzieller Verbindlichkeiten wird
auf die cinschligigen Ausfithrungen zu den mafigeblichen Rechnungs-
legungsmethoden sowie Schitzungen und Annahmen in Textziffer
,27. Finanzverbindlichkeiten gegeniiber Kreditinstitutenverwiesen.

30. Sonstige Verbindlichkeiten

Zum Abschlussstichtag bestehen sonstige Verbindlichkeiten in Héhe von
TEUR 10.437 (Vj. TEUR 6.880), wovon TEUR 9.681 (Vj. TEUR 6.286)

eine Restlaufzeit von bis zu einem Jahr aufweisen.

Die langfristigen sonstigen Verbindlichkeiten beinhalten im Wesentlichen
Personalverpflichtungen in Héhe von TEUR 650 (Vj. TEUR 480).

Die kurzfristigen sonstigen Verbindlichkeiten beinhalten insbesondere
Personalverbindlichkeiten in Héhe von TEUR 5.507 (Vj. TEUR 4.165),

Verbindlichkeiten aus Umsatzsteuer und sonstigen Steuern in Héhe von
TEUR 1.222 (Vj. TEUR 769) sowie Verbindlichkeiten im Rahmen der
sozialen Sicherheit in Héhe von TEUR 788 (Vj. TEUR 219). Dariiber hinaus
sind in den kurzfristigen sonstigen Verbindlichkeiten Vertragsverbindlich-
keiten in Héhe von TEUR 1.214 (Vj. TEUR 968) enthalten. Unter den Ver-
tragsverbindlichkeiten werden die mittels POC-Methode zu bilanzierenden
Kundenauftrige zur Herstellung kundenspezifischer Werkzeuge ausgewie-
sen, bei denen die erhaltenen Anzahlungen die angefallenen Auftragskosten
cinschlieflich Gewinnanteilen iibersteigen (sog. POC-Verbindlichkeiten).
Ebenfalls unter den Vertragsverbindlichkeiten ausgewiesen werden von
Kunden erhaltene Anzahlungen betreffend Produktverkiufe und Dienst-
leistungen, die nicht mittels POC-Methode bilanziert werden. Im Vorjahr
sind diese Anzahlungen separat unter dem Bilanzposten ,Sonstige kurz-
fristige Verbindlichkeiten® ausgewiesen worden. Die Vertragsverbindlich-
keiten setzen sich wie folgt zusammen:

TEUR
POCVerbindlichkeiten 1.049
Erhaltene Anzahlungen betreffend Produktverkdufe und Dienstleistungen 165
Vertragsverbindlichkeiten (Nettobuchwert) 1214
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Die POC-Verbindlichkeiten setzen sich wie folgt zusammen:

TEUR
Erhaltene Anzahlungen 2418
abzgl. angefallener Auftragskosten (inkl. Anteiliger Gewinne) -1.369
POCVerbindlichkeiten (SaldogroRe) 1.049

Von den in den Vertragsverbindlichkeiten passivisch abgegrenzten Kunden-
anzahlungen per 1. Januar 2018 in Héhe von TEUR 774 wurden im
Berichtsjahr 2018 TEUR 774 als Umsatzerlése erfasst.

Maflgebliche Rechnungslegungsmethoden sowie Schitzungen und
Annahmen:

Abgrenzungen, Vorauszahlungen sowie sonstige nicht finanzielle Verbind-
lichkeiten werden zu fortgefithrten Anschaffungskosten angesetzt. Die
Auflésung bzw. Verbuchung sonstiger nicht finanzieller Verbindlichkeiten
erfolgt entsprechend der Leistungserbringung.

D. Sonstige Erlduterungen

31. Berichterstattung zu Finanzinstrumenten
Finanzwirtschaftliche Risiken

Der Nanogate-Konzern ist im Rahmen seiner gewdhnlichen Geschiftstitig-
keit verschiedenen finanziellen Risiken ausgesetzt. Dazu zihlen Ausfall-,
Liquiditdts- und Markerisiken (Wihrungs- und Zinsrisiken). Zur Absiche-
rung gegen bestimmte Risiken nutzt der Nanogate-Konzern unter anderem
derivative Finanzinstrumente. Die derzeit genutzten Fremdkapitalinstru-
mente beinhalten Tranchen mit variabler Verzinsung. Nanogate setzt zum
Management des Zinsinderungsrisikos Zinssicherungsgeschifte ein. Von
der Bildung von Bewertungseinheiten wurde abgeschen.

Eine Darstellung des Risikomanagementsystems hinsichtlich der Ziele,
Methoden und Prozesse erfolgt im Risikobericht, der Bestandteil des
Konzernlageberichts ist.

Ausfallrisiko

Das Ausfallrisiko resultiert aus der Gefahr, dass ein Vertragspartner bei
einem Geschift iiber ein Finanzinstrument seinen Verpflichtungen nicht
nachkommen kann und dadurch dem Nanogate-Konzern finanzielle Verlus-
te entstehen.

Die Héhe der finanziellen Vermogenswerte gibt das maximale Ausfallrisiko
an. Soweit bei finanziellen Vermdgenswerten Ausfallrisiken erkennbar sind,
werden diese Risiken durch Wertminderungen erfasst.

Liquidititsrisiko

Das Liquidititsrisiko, d. h. das Risiko, aufgrund einer unzureichenden
Verfiigbarkeit von Zahlungsmitteln bestehende oder zukiinftige Zahlungs-
verpflichtungen nicht erfiillen zu kénnen, wird im Nanogate-Konzern zent-
ral gesteuert. Zur Sicherstellung der jederzeitigen Zahlungsfihigkeit werden
liquide Mittel bereitgehalten, um konzernweit simtliche geplante Zahlungs-
verpflichtungen zur jeweiligen Filligkeit erfiillen zu kénnen.

Die folgende Tabelle zeigt die finanziellen Verbindlichkeiten nach Fillig-
keitsklassen basierend auf der verbleibenden Restlaufzeit am Abschlussstich-
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tag. Die Analyse betrifft ausschliefSlich Finanzinstrumente und Verbindlich-
keiten aus Finanzierungsleasingverhiltnissen. Es handelt sich um nicht
abgezinste Cashflows; eine Uberleitung der in der Konzern-Bilanz dar-
gestellten Betrige ist damit nicht méglich.

Cashflows | Cashflows | Cashflows | Cashflows
bis 1 Jahr |1 bis 2 Jahre 3 bis 5 Jahre|Uiber 5 Jahre
TEUR TEUR TEUR TEUR

Finanzverbindlichkeiten gegentber

Kreditinstituten 22394 25.907 66.511 24.989
Verbindlichkeiten aus Lieferungen

und Leistungen 27.143 - - -
Verbindlichkeiten aus Finanzierungs-

leasing 4.546 3.033 3.065 264
Ubrige finanzielle Verbindlichkeiten 16.051 9.717 = =
Cashflows | Cashflows | Cashflows | Cashflows

bis 1 Jahr |1 bis 2 Jahre 3 bis 5 Jahre|Uiber 5 Jahre
TEUR TEUR TEUR TEUR

Finanzverbindlichkeiten gegentber

Kreditinstituten 17.931 18.540 28.031 7.654
Verbindlichkeiten aus Lieferungen

und Leistungen 12.260 = = =
Verbindlichkeiten aus Finanzierungs-

leasing 3224 2942 3.755 495
Ubrige finanzielle Verbindlichkeiten 4431 9.246 12.383 =

Marktrisiko

Das Marktrisiko besteht darin, dass der beizulegende Zeitwert oder kiinftige
Zahlungsstrome eines Finanzinstruments aufgrund von Anderungen der
Markepreise schwanken. Zum Marktrisiko zihlen das Wihrungs- und Zins-
inderungsrisiko.

Die Sensitivititsanalyse ist ein Verfahren zur Quantifizierung des Risikos.
Sensitivititsanalysen erméglichen eine Abschitzung potenzieller Verluste
kiinftiger Ertrige, beizulegender Zeitwerte oder der Cashflows marktrisiko-
sensitiver Instrumente, die sich aus einer oder mehreren ausgewihlten hypo-
thetischen Verinderungen der Zinssitze, Wechselkurse, Rohstoffpreise und
sonstiger relevanter Marktsiitze oder Preise in einem bestimmten Zeitraum
ergeben.

Der Nanogate-Konzern nutzt Sensitivititsanalysen, da diese angemessene Ri-
sikoschitzungen auf der Grundlage direkter Annahmen erméglichen. Bei der
Risikoschitzung hat der Nanogate-Konzern eine Parallelverschiebung der
Zinsstrukturkurven aller Wihrungen um 100 Basispunkte angenommen.

Wihrungsrisiko

Das Wihrungsrisiko besteht darin, dass sich der Wert eines Finanzinstru-
ments aufgrund von Wechselkursschwankungen verindern kann. Mit
zunechmender Internationalisierung nimmt das Risiko von Belastungen
durch Wihrungsschwankungen zu. Gleichwohl fakturieren wir aktuell
noch den iiberwiegenden Teil unserer Umsitze in Euro, sodass aktuell ein
Wihrungsschwankungsrisiko in erster Linie nur bei den Umsitzen unserer
Tochtergesellschaft in den USA besteht. Dieses wird jedoch durch ,natiir-
liches Hedging® (also Produktion, Einkauf und Absatz sowie Finanzierung
in der jeweiligen Landeswihrung) und fallweise Sicherungsgeschifte
eingegrenzt.

Aufgrund der regelmiBigen Jahres- und Liquidititsiiberschiisse unserer
Tochtergesellschaft in den USA ist dennoch nicht auszuschliefen, dass
eine Schwiichung des US-Dollars gegeniiber dem Euro negative Auswir-
kungen auf das Konzernergebnis und die Konzernbilanz haben kann.

Zum Abschlussstichtag bestehende Forderungen und Verbindlichkeiten, die
auf auslindische Wihrung lauten, unterliegen Wihrungsrisiken im Sinne

von IFRS 7 aufgrund wechselkursbedingter Umrechnungsdifferenzen.
Zinsinderungsrisiko

Das Zinsinderungsrisiko besteht darin, dass sich der Wert eines Finanzins-
truments aufgrund von Schwankungen des Marktzinssatzes verindern kann. Ein
Zinsinderungsrisiko liegt im Nanogate-Konzern vor allem bei finanziellen Ver-
mogenswerten und Verbindlichkeiten mit Laufzeiten von iiber einem Jahr vor.

Aus dem Risiko sich verindernder Kapitalmarktzinsen resultiert bei festver-
zinslichen Finanzinstrumenten ein sogenanntes ,Fair-Value-Risiko®. Dies
bedeutet, dass die beizulegenden Zeitwerte in Abhingigkeit der Zinssitze des
Kapitalmarkts schwanken. Bei variabel verzinslichen Finanzinstrumenten be-
steht ein Cashflow-Risiko, da die kiinftigen Zinszahlungen ansteigen konnen.

Eine Sensitivititsanalyse wurde auf Basis unserer variabel verzinslichen
Finanzinstrumente zum Jahresende 2018 durchgefiihrt. Eine hypothetische
Verinderung dieser Zinssitze ab 1. Januar 2018 um 100 Basispunkte bzw.
1 Prozentpunkt pro Jahr hitte zum 31. Dezember 2018 bei einer Erhshung
ein um TEUR 129 héheres Ergebnis sowie bei einer Verminderung ein um

TEUR 136 niedrigeres Ergebnis zur Folge gehabt.
Ziele des Kapitalmanagements

Die Ziele des Kapitalmanagements sind die Sicherung der Liquiditit und so-
mit die Sicherstellung der Unternchmensfortfithrung sowie eine nachhaltige
Steigerung des Unternehmenswerts verbunden mit einer adiquaten Verzin-
sung des Eigenkapitals. Auf Basis des Finanzkonzepts der Nanogate SE iiber-
priift der Vorstand regelmifig verschiedene Kennzahlen zur Kapitalausstat-
tung des Unternehmens. Wichtige Kennzahlen sind insbesondere der
Verschuldungskoeffizient, der Verschuldungsgrad (statisch und dynamisch)
sowie die Eigenkapitalquote. Zur Zielerreichung trigt hierbei die Reduzierung
der Kapitalkosten ebenso bei wie die Optimierung der Kapitalstruktur und der
Zahlungsmittelzufliisse und -abfliisse aus der Finanzierungstitigkeit.

Die Wertansitze des Eigenkapitals sowie der Finanzverbindlichkeiten gegen-
iiber Kreditinstituten sowie der sonstigen finanziellen Verbindlichkeiten
zum Abschlussstichtag des Geschiftsjahres bzw. des Vorjahres sind in der
nachfolgenden Tabelle aufgefiihrt.

EIRPIOE 31.12.2017

TEUR TEUR
Eigenkapital 112.455 93.728
Anteil am Gesamtkapital 332% 399 %
Langfristige finanzielle Verbindlichkeiten 126.309 79.147
Kurzfristige finanzielle Verbindlichkeiten 39.901 22669
Summe finanzielle Verbindlichkeiten 166.210 101.816
Anteil am Gesamtkapital 49,1 % 433 %
Gesamtkapital 338.438 235.104

Risikomanagement

Im Rahmen der geschiftlichen Aktivititen ist Nanogate unvermeidbar
Risiken ausgesetzt, die mit unternehmerischem Handeln und dem Nutzen
von Chancen verbunden sind. Fiir den Konzern bedeutet Risikomanagement
daher nicht nur einseitig die Reduzierung von Gefahren, sondern zugleich
das bewusste Umgehen mit Chancen.

Wichtiges Ziel des Risikomanagements ist die Absicherung des Unterneh-
mens sowie die nachhaltige risikobewusste Steigerung des Risikodeckungs-
potenzials und des Unternechmenswerts. Dabei werden sowohl Risiken
betrachtet, die von auflen auf Nanogate einwirken, als auch Risiken, die in-



tern entstehen. Das Risikomanagement bezieht sich auf simtliche verbunde-
ne Unternechmen der Gruppe. Existenzgefihrdende Risiken werden grund-
sitzlich nicht eingegangen.

Im Nanogate-Konzern besteht das Risikomanagement aus einer Reihe inein-
ander verzahnter Planungs-, Kontroll- und Informationssysteme. Diese um-
fassen alle Bereiche des Unternehmens einschliefllich der Beteiligungsgesell-
schaften und werden kontinuierlich an sich verindernde Rahmenbedingungen
angepasst. Das Risikomanagement ist untrennbarer Bestandteil der wertorien-
tierten Konzernfithrung und in die Managementsysteme des Konzerns ein-
gebunden. Ziel ist es hierbei, grofitmdgliche Transparenz und Planbarkeit fiir
das Management zu schaffen. Der Nanogate-Konzern identifiziert so inner-
halb des Konzerns Chancen und Risiken bei allen wesentlichen Geschifts-
vorgingen und -prozessen und strebt an, Risiken im Voraus zu vermeiden.

Informationen zu Finanzinstrumenten nach Kategorien

In der nachfolgenden Tabelle sind die finanziellen Vermégenswerte und
Verbindlichkeiten aufgegliedert in die Bewertungskategorien dargestellt.

Buchwert je Bewertungskategorie

Finanzielle

Finanzielle Vermégenswerte - k
9 Verbindlichkeiten

Finanzinstrumente keiner
in der Bilanzzum Bewer-
31.12.2018 erfolgs- | fortge- | erfolgs- | erfolgs- | fortge- | tungs-
wirksam | flhrte | neutral | wirksam | fiihrte |kategorie

zum An- zum zum An- | zugeho- S;:l?e
beizu- | schaf- | beizu- | beizu- | schaf- | rig (kein
werte

legenden| fungs- |legenden|legenden| fungs- | Anwen-
Zeitwert | kosten | Zeitwert | Zeitwert | kosten |dungsbe-
reich von
IFRS 7)

TEUR | TEUR | TEUR | TEUR | TEUR | TEUR | TEUR

Langfristige

N 153 231 | 3.007 = = 35 | 3.426
Vermdgenswerte
Langfristige finanzielle
Vermogenswerte 153 231 3.007 = - 35 3426
Kurzfristige

. 5.925 | 59.135 = = = - 165.060
Vermdgenswerte
Forderungen aus
Lieferungen und
Leistungen 5925 | 17.609 = = = - | 23534
Sonstige kurzfristige
finanzielle
Vermogenswerte = 3317 = = = = 3317
Zahlungsmittel
und -dquivalente - | 38209 - - - - | 38209

Langfristige
Verbindlichkeiten - -

9.717 |110.142 | 6.450 126.309
Finanzverbindlich-
keiten gegentber

Kreditinstituten = = = - [110.136 - (110136
Sonstige langfristige

finanzielle

Verbindlichkeiten = = = 9.717 6 6450 | 16.173

Kurzfristige
Verbindlichkeiten - -

13.529 | 49.358 | 4.157 | 67.044

Finanzverbindlich-
keiten gegentiber
Kreditinstituten = = = - [ 19.699 - | 19.699

Verbindlichkeiten aus
Lieferungen und

Leistungen - - - - | 27143 - | 27143
Sonstige kurzfristige

finanzielle

Verbindlichkeiten - - - | 13529 | 2516 | 4157 | 20202
Summe 6.078 | 59.366 | 3.007 | 23.246 159.500 | 10.642 261.839
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Der Fair Value von Anteilen an nicht bérsennotierten Gesellschaften in den
langfristigen finanziellen Vermogenswerten wird in Ubereinstimmung mit
allgemein anerkannten Bewertungsverfahren — basierend auf Discounted-
Cashflow-Analysen — bestimmt.

Die beizulegenden Zeitwerte der Zinsderivate entsprechen dem jeweiligen
Markewert, der durch geeignete finanzmathematische Verfahren, z. B. durch
Diskontierung erwarteter kiinftiger Cashflows, bestimmt wird. Dabei
werden die fiir die Restlaufzeit der Kontrakte geltenden Marktzinssitze zu
Grunde gelegt.

Fiir die Zahlungsmittel und Zahlungsmitteliquivalente, Forderungen aus
Lieferungen und Leistungen (sofern zu fortgefiihrten Anschaffungskosten
bewertet), Ausleihungen und sonstigen finanziellen Vermdgenswerte,
Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen sowie sonstigen finanzi-
ellen Verbindlichkeiten ist der Buchwert als realistische Schitzung des beizu-
legenden Zeitwerts anzunechmen. Bei Forderungen aus Lieferungen, die zur
Verduflerung vorgesehen sind, ergibt sich der beizulegende Zeitwert aus dem
voraussichtlichen Veriuflerungswert im Rahmen des Factorings. Im Falle
variabel verzinslicher Finanzverbindlichkeiten gegeniiber Kreditinstituten
entsprechen die Buchwerte den beizulegenden Zeitwerten. Die beizulegen-
den Zeitwerte der sonstigen finanziellen Verbindlichkeiten wurden auf Basis
der am Abschlussstichtag giiltigen Zinssitze fiir entsprechende Restlauf-
zeiten unter Zugrundelegung zuginglicher Marktinformationen ermittelt.

Der beizulegende Zeitwert festverzinslicher Verbindlichkeiten ergibt sich als
Barwert der zukiinftig erwarteten Cashflows. Die Diskontierung erfolgt auf
der Basis der am Abschlussstichtag giiltigen Zinssitze.

Die beizulegenden Zeitwerte der Finanzverbindlichkeiten gegeniiber Kredit-
instituten weichen nicht wesentlich von den in der Bilanz ausgewiesenen
Buchwerten ab.

Der beizulegende Zeitwert der sonstigen finanziellen Verbindlichkeiten aus
bedingten Gegenleistungen im Rahmen von Unternehmenserwerben wurde
mit dem diskontierten Erwartungswert auf Basis der Unternehmensplanung
und laufzeitadiquaten Diskontierungsfaktoren zwischen 1,2 % und 4,9 % an-
gesetzt.

In der nachfolgenden Tabelle sind die finanziellen Vermégenswerte und Ver-
bindlichkeiten aufgegliedert in die Bewertungskategorien des Vorjahres dar-

gestellt.
Finanzinstrumente Erfolgs- Erfolgs-
in der Bilanz zum wirksam . Andere wirksam
Zur Bis zur .
31.12.2017 zum VerauBe- | Endfll finanzielle zum
Kredite |  beizu- R g Verbind- beizu-
rung keit . X
und | legenden . lichkeiten | legenden
X verfligbare zu haltende .
Forde- | Zeitwert § i zu Zeitwert
finanzielle | finanzielle
rungen | bewertete . . Anschaf- | bewertete
X Vermdgens- Vermdgens- X
finanzielle i _— fungs- | finanzielle
Vermagens- kosten  |Verbindlich-
werte keiten
TEUR | TEUR | TEUR | TEUR | TEUR | TEUR
Finanzielle
Vermdgenswerte
Beteiligungen, nicht
im Konzernab-
schluss einbezo-
gen*) - - 55 = = =
Ausleihungen 287 = = = = =
Derivative
Finanzinstrumente = 132 = = = =
Sonstige finanzielle
Vermogenswerte 1.160 = = = = =

85




Konzern-Anhang

Finanzinstrumente Erfolgs- Erfolgs-
in der Bilanzzum wirksam . Andere wirksam
Zur Bis zur .
31.12.2017 zum VeriuBe- | Endfll finanzielle zum
Kredite |  beizu- R g Verbind- beizu-
rung keit . 0
und | legenden . lichkeiten | legenden
. verfligbare zu haltende .
Forde- | Zeitwert . i zu Zeitwert
finanzielle | finanzielle
rungen | bewertete . . Anschaf- | bewertete
X Vermdgens- Vermdgens- .
finanzielle _— — fungs- | finanzielle
Vermagens- kosten  |Verbindlich-
werte keiten

TEUR | TEUR | TEUR | TEUR | TEUR | TEUR

Forderungen aus
Lieferungen und
Leistungen 21.634 - - - o B

Zahlungsmittel
und -dquivalente 20.281 - - - - -

Insgesamt 43.362 132 55 - - -

Finanzielle
Verbindlichkeiten

Finanzverbindlich-

keiten = = = 66454 =

Derivative
Finanzinstrumente = = = = = =

Sonstige finanzielle
Verbindlichkeiten = = = = 2.567 23.142

Verbindlichkeiten aus
Lieferungen und
Leistungen = = =

12.260 =
81.281 23.142

Insgesamt © ® =

*) bewertet hilfsweise at cost gem. IAS 39.46 ¢

Die nachfolgende Tabelle enthilt eine Untergliederung der zum beizulegenden
Zeitwert bilanzierten Vermogenswerte und Verbindlichkeiten nach den Be-
wertungsstufen im Sinne des IFRS 13 (sogenannte ,Fair-Value-Hierarchie®).

Die in der Tabelle dargestellten Bewertungsstufen sind wie folgt definiert:

Stufe 1: Auf aktiven Mirkten gehandelte Finanzinstrumente, deren Preise

unverindert fiir die Bewertung iibernommen wurden.

Stufe 2: Die Bewertung erfolgt auf Basis von Bewertungsverfahren, deren
verwendete Einflussfaktoren direkt oder indirekt aus beobachtbaren Markt-

daten abgeleitet werden.

Stufe 3: Die Bewertung erfolgt auf Basis von Bewertungsverfahren, deren
verwendete Einflussfaktoren nicht ausschliefflich auf beobachteten Markt-

daten beruhen.

2018 Stufe 1 Stufe 2 Stufe 3 Gesamt

TEUR TEUR TEUR TEUR
Vermdgenswerte
Finanzielle Vermogenswerte, die
erfolgswirksam zum beizulegenden
Zeitwert bewertet werden:
Derivative Finanzinstrumente = 153 = 153

Forderungen aus Lieferungen und
Leistungen: = 5925 = 5.925

Finanzielle Vermogenswerte, die
erfolgsneutral zum beizulegenden
Zeitwert bewertet werden:

Sonstige finanzielle Vermogenswerte - - 3.007 3.007
Summe Vermdgenswerte - 6.078 3.007 9.085
Schulden

Finanzielle Schulden, die erfolgswirksam
zum beizulegenden Zeitwert bewer-
tet werden:

Bedingte Gegenleistung - - -23.246 -23.246

Summe Schulden - - -23.246 -23.246

2017 Stufe 1 Stufe 2 Stufe 3 Gesamt

TEUR TEUR TEUR TEUR

Vermogenswerte

Finanzielle Vermogenswerte, die
erfolgswirksam zum beizulegenden
Zeitwert bewertet werden:

Derivative Finanzinstrumente = 132 = 132

Summe Vermdgenswerte - 132 - 132

Schulden

Finanzielle Schulden, die erfolgswirksam
zum beizulegenden Zeitwert bewer-
tet werden:

Bedingte Gegenleistung = = -23.142 -23.142
Summe Schulden - - -23.142 -23.142

Die Entwicklung der auf nicht beobachtbaren Inputfaktoren basierenden
und zum beizulegenden Zeitwert bilanzierten finanziellen Vermogenswerte

und Verbindlichkeiten (Stufe 3) stellt sich saldiert wie folgt dar.

TEUR TEUR

Finanzielle Vermdgenswerte und Verbindlichkeiten (Saldo)
Nettobuchwert aus Vermdgenswerten/Verbindlichkeiten (-) 1.1. -23.010 -10.229
Zugdnge von Vermogenswerten/Verbindlichkeiten (-) 1.824 -18.683
Abgénge von Vermogenswerten (-)/Verbindlichkeiten 1.716 2.140
Ergebniswirksam erfasste Gewinne/Verluste (-) 157 1326

davon zum Bilanzstichtag gehaltene Verm.werte/Verb. 157 251
Ergebnisneutral erfasste Gewinne/Verluste (-) = =

davon zum Bilanzstichtag gehaltene Verm.werte/Verb. = =
Umgliederungen/Umkategorisierungen = =
Waéhrungsumrechnung =773 2436
Nettobuchwert aus Vermogenswerten/Verbindlichkeiten (-) 31.12. -20.086 -23.010

Ergebniswirksame Verinderungen wurden in den Finanzierungsertrigen
bzw. -aufwendungen erfasst.

Das Nettoergebnis aus Finanzinstrumenten nach Bewertungskategorien
stellt sich wie folgt dar:

TEUR
Zu fortgefiihrten Anschaffungskosten bewertete 2032
finanzielle Vermogenswerte
Erfolgswirksam zum beizulegenden Zeitwert bewertete 19
finanzielle Vermogenswerte
Erfolgsneutral zum beizulegenden Zeitwert bewertete .
finanzielle Vermogenswerte
Zu fortgefuihrten Anschaffungskosten bewertete finanzielle Verbindlichkeiten -2488
Erfolgswirksam zum beizulegenden Zeitwert bewertete
finanzielle Verbindlichkeiten LEk
Insgesamt -4.365




Im Vorjahr leitete sich das Nettoergebnis wie folgt ab:

TEUR
Kredite und Forderungen -2.694
Erfolgswirksam zum beizulegenden Zeitwert finanzielle Vermogenswerte -150
Zur VerauRerung verflgbare finanzielle Vermogenswerte -
Bis zur Endfalligkeit zu haltende finanzielle Vermdgenswerte =
Andere finanzielle Verbindlichkeiten zu Anschaffungskosten -1.485
Erfolgswirksam zum beizulegenden Zeitwert bewertete 1468
finanzielle Verbindlichkeiten
Insgesamt -2.861

Die Zinsaufwendungen fiir Finanzinstrumente belaufen sich fiir das
Geschiftsjahr 2018 auf TEUR 4.108 (Vj. TEUR 3.791); die Zinsertrige
betrugen TEUR 589 (Vj. TEUR 12).

Die Wertminderungen von Finanzinstrumenten, die zu fortgefiithrten
Anschaffungskosten bewertet werden, beliefen sich im Geschiftsjahr 2018
auf TEUR 3.387 (Vj. TEUR 130).

Maflgebliche Rechnungslegungsmethoden sowie Schitzungen und
Annahmen:

Beziiglich der Bilanzierung von Finanzinstrumenten wird auf die ein-
schligigen Ausfithrungen zu den mafigeblichen Rechnungslegungs-
methoden sowie Schitzungen und Annahmen in Textziffer ,,16. Sonstige
finanzielle Vermogenswerte sowie Textziffer , 27 Finanzverbindlichkeiten
gegeniiber Kreditinstituten “verwiesen.

32. Erlduterungen zur Konzern-Kapitalflussrechnung

Cashflow aus der betrieblichen Titigkeit

Der Cashflow aus der betrieblichen Titigkeit im Geschiftsjahr 2018 betrigt
TEUR 18.384 (Vj. TEUR 14.878). Der Anstieg ist im Wesentlichen auf das
gestiegene Geschiftsvolumen zuriickzufiihren.

Cashflow aus Investitionstitigkeit

Der Cashflow aus Investitionstitigkeit wird zahlungsbezogen ermittelt und
belduft sich fiir das Geschiftsjahr 2018 auf TEUR -40.856 (Vj. TEUR
-51.432). Hiervon entfallen TEUR -31.234 (Vj. TEUR -11.292) auf Investi-
tionen in Innovation, Kapazititen und Anlagen sowie TEUR -4.600
(Vj. TEUR -40.792) auf Auszahlungen fiir den Erwerb vollkonsolidierter
Tochterunternechmen.

Cashflow aus Finanzierungstitigkeit

Der Cashflow aus Finanzierunggsstitigkeit wird zahlungsbezogen ermittelt und
belduft sich fiir das Geschiftsjahr 2018 auf TEUR 40.011 (Vj. TEUR 34.397).
Darin enthalten sind in erster Linie der Mittelzufluss aus neuen Bankdarlehen
von TEUR 74.734 (Vj. TEUR 48.281), die im Wesentlichen zur Ablésung
bestehender Verbindlichkeiten zwecks Optimierung der Fremdkapitalkosten
sowie zur Bereitstellung der finanziellen Grundlagen fiir den weiteren Wachs-
tumskurs dienten und aus Barkapitalerhéhungen in Héhe von TEUR 426
(Vj. TEUR 14.271). Gegenliufig wirkte sich die planmifige Tilgung beste-
hender Darlehen mit TEUR -25.516 (Vj. TEUR -17.340) und Dividenden-
ausschiittungen an die Aktionire der Nanogate SE sowie an auflenstehende
Anteilseigner bei Tochterunternehmen aus.

Die Verinderungen von Verbindlichkeiten aufgrund von Zahlungsfliissen aus
der Finanzierungstitigkeit stellen sich wie folgt dar:

Konzern-Anhang

zah- | nichtzahlungswirksame Veranderungen
lungs- X
31.12. [EEWITS Wah- | Fair 3112
2017 same Er- rungs- Value- Ubrige [RLUL:
Verinde- | Werbe sl Ande-
rungen rungen

TEUR TEUR TEUR TEUR TEUR TEUR TEUR

Finanzverbind-
lichkeiten gegen-
Uber Kredit-
instituten 66.454 49418 12,547 674 = 742 | 129.835

Verbindlichkeiten
Finanzierungs-

leasing 9.653 -3.934 4.833 = = 56 10.608
Ubrige finanzielle
Verbindlichkeiten| 23.141 -1.339 2227 773 -284 -268 24.250

99.248 | 44.145 | 19.607 1.447 -284 530 | 164.693

Im Vorjahr ergaben sich Verinderungen von Verbindlichkeiten aufgrund
von Zahlungsfliissen aus der Finanzierungstitigkeit wie folgt:

zah- | nichtzahlungswirksame Veranderungen
lungs- X
31.12. TS Wih. | Fair 3102,
2016 RS Er- rungs- | VAU | gprige ENY
Verinde- | Werbe i Ande-
rungen rungen

TEUR TEUR TEUR TEUR TEUR TEUR TEUR

Finanzverbind-
lichkeiten gegen-
Uber Kredit-
instituten 37.136 30.941 = -2.520 = 897 66.454

Verbindlichkeiten
Finanzierungs-

leasing 11.615 -3.599 1.939 = = -302 9.653
Ubrige finanzielle
Verbindlichkeiten| 11.379 -2.875 18.964 -2436 -1.960 69 23141

60.130 | 24.467 | 20.903 | -4.956 | -1.960 664 | 99.248

Zum Bilanzstichtag verfiigte der Nanogate-Konzern iiber ungenutzte

Kreditlinien in Hohe von EUR 35,8 Mio.

Beziiglich der Zusammensetzung des Finanzmittelfonds wird auf die Aus-
fithrungen in Textziffer ,22. Zahlungsmittel und Zahlungsmitteliquivalente

verwiesen.

Maflgebliche Rechnungslegungsmethoden sowie Schitzungen und
Annahmen:

In der Konzern-Kapitalflussrechnung werden die Zahlungsstrome des
Geschiftsjahres erfasst, um Informationen iiber die Bewegungen der
Zahlungsmittel und Zahlungsmitteliquivalente des Nanogate-Konzerns
wihrend des Geschiftsjahres darzustellen. Es werden drei Bereiche unter-
schieden: die laufende Geschifts-, Investitions- und Finanzierungstitig-
keit.

Die Ermittlung des Cashflow aus der betrieblichen T4tigkeit erfolgt nach
der indirekten Methode durch Korrektur des Ergebnisses vor Ertrag-
steuern um nicht zahlungswirksame Geschiftsvorfille sowie um dem
Investitions- bzw. dem Finanzierungsbereich zuzuordnende Geschiftsvor-
fille. Der Cashflow aus Investitionstitigkeit wird ebenso wie der Cashflow
aus Finanzierungstitigkeit nach der direkten Methode ermittelt, das heifit
durch Gegeniiberstellung der Bruttoeinzahlungen und -auszahlungen.

33. Sonstige finanzielle Verpflichtungen

Der Nanogate-Konzern hat im Rahmen der Geschiftstitigkeit Betriebsmittel
durch den Abschluss von Leasingvertrigen angeschafft, die sich im Wesent-
lichen auf Gebiude und Anlagen beschrinken. Im kleineren Umfang fallen
hierunter auch Leasingverhiltnisse fiir Kfz sowie Hard- und Software.
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Die vertraglichen Verpflichtungen (Operating-Leasingverhiltnisse sowie
Bestellobligo) des Nanogate-Konzerns gegeniiber Dritten stellen sich zum
31. Dezember 2018 wie folgt dar.

bis 1 Jahr 2-5 >5Jahre | Gesamt
Jahre
TEUR TEUR TEUR TEUR
Mietverhaltnis Gebaude 4.149 16.258 17.219 37626
Sonstige Miet-/Leasingverhaltnisse 634 1.495 260 2.389
Bestellobligo 37.094 - - 37.094
41877 17.753 17.479 77.109

Im Vorjahr (31. Dezember 2017) stellten sich die vertraglichen Verpflich-
tungen (Operating-Leasingverhiltnisse sowie Bestellobligo) des Nanogate-

Konzerns gegeniiber Dritten wie folgt dar.

bis 1 Jahr 2= >5Jahre | Gesamt
Jahre
TEUR TEUR TEUR TEUR
Mietverhaltnis Gebdude 3722 13.044 7.055 23821
Sonstige Miet-/Leasingverhdltnisse 440 478 46 964
Bestellobligo 16.302 = = 16.302
20464 13.522 7.102 41.087

Bei der Ermittlung der Laufzeiten sonstiger finanzieller Verpflichtungen
wurde fiir die unbefristeten Miet- und Leasingvercinbarungen von den

frithestméglichen Kiindigungsfristen ausgegangen.

Innerhalb des Geschiftsjahres 2018 ergaben sich Zahlungen aus Leasing-
und Untermietverhiltnissen gemifl IAS 17.35, die in der Berichtsperiode als
Aufwand erfasst wurden, in Héhe von TEUR 4.777 (Vj. TEUR 4.012).

Maflgebliche Rechnungslegungsmethoden sowie Schitzungen und
Annahmen:

Beziiglich der Bilanzierung von Operating-Leasingverhiltnissen wird
auf die einschligigen Ausfithrungen zu den mafigeblichen Rechnungsle-
gungsmethoden sowie Schitzungen und Annahmen in Textziffer

»15. Sachanlagenverwiesen.

34. Verpflichtungen aus Finanzierungsleasingverhiltnissen

Die Verpflichtungen aus Finanzierungsleasingverhiltnissen enthalten
Verpflichtungen aus Finanzierungsleasingverhiltnissen fiir immaterielle
Vermégenswerte, technische Anlagen und Maschinen sowie Betriebs- und
Geschiftsausstattung. Die Laufzeiten fiir die eingegangenen Finanzierungs-
leasingverhiltnisse bewegen sich zwischen drei und acht Jahren. Die den
einzelnen Vereinbarungen zugrunde gelegten Zinssitze betragen zwischen
2,6 % und 7,8 % p. a. Der Ausweis der Verpflichtungen aus Finanzierungs-

leasingverhiltnissen erfolgt innerhalb der sonstigen finanziellen Ver-

bindlichkeiten.

Fiir die bestehenden Leasingverhiltnisse wurden in Teilen Kauf- bzw.
Verlingerungsoptionen zum Ende der vertraglichen Laufzeit vereinbart.
Vorzeitige Aufldsungen der Vertrige sind generell nicht vorgesehen. Fiir
Teile der cingegangenen Finanzierungsleasingverhiltnisse bestehen Andie-
nungsrechte. Die Verbindlichkeiten aus Finanzierungsleasingverhiltnissen
(Barwert) sowie die Mindestleasingsingzahlungen untergliedern sich nach

deren Restlaufzeit wie in nachfolgender Tabelle dargestellt.

Barwert der Mindestleasingzahlungen 31.12.2017
TEUR TEUR
Mit einer Restlaufzeit bis zu einem Jahr 4019 2365
Mit einer Restlaufzeit von mehr als einem Jahr
und bis zu funf Jahren 6.343 6.234
Mit einer Restlaufzeit von mehr als finf Jahren 246 1.053
10.607 9.653
Mindestleasingzahlungen W
TEUR TEUR
Mit einer Restlaufzeit bis zu einem Jahr 6.013 3224
Mit einer Restlaufzeit von mehr als einem Jahr
und bis zu funf Jahren 4.509 6.696
Mit einer Restlaufzeit von mehr als funf Jahren 264 495
10.786 10416
abzuglich noch nicht realisierte Zinsaufwendungen -775 -1.367
zuzlglich Leasingrestverbindlichkeit 597 603
Barwert der zu leistenden Mindestleasingzahlungen 10.607 9.653

Maflgebliche Rechnungslegungsmethoden:

Beziiglich der Bilanzierung von Finanzierungsleasingverhiltnissen wird
auf die einschligigen Ausfithrungen zu den mafSgeblichen Rechnungs-
legungsmethoden sowie Schitzungen und Annahmen in Textziffer

»15. Sachanlagen“verwiesen.

35. Ereignisse nach dem Abschlussstichtag 31. Dezember 2018

Hartmut Gottschild, seit dem Bérsengang 2006 Mitglied des Aufsichts-
rats, hat aus personlichen Griinden sein Amt als Aufsichtsratsmitglied der
Nanogate SE zum 31. Januar 2019 niedergelegt. Er wird dem Konzern als
Beirat bei Tochterunternehmen verbunden bleiben. Thm folgt Martin
Hendricks. Er ist auf Vorschlag des Aufsichtsrats und auf Antrag des Vor-
standes vom Amtsgericht Saarbriicken mit Wirkung zum 1. Februar 2019
bis zur ordentlichen Hauptversammlung im Juni 2019 zum Mitglied des
Aufsichtsrats bestellt worden. Es ist beabsichtigt, der ordentlichen Haupt-
versammlung im Juni 2019 vorzuschlagen, Herrn Hendricks im Amt zu
bestitigen, sodass er dem Aufsichtsrat dauerhaft zur Verfiigung steht.

Mit Datum vom 14. Mirz 2019 wurden zwischen der Nanogate SE und
den Tochterunternehmen Nanogate heT Engineering GmbH, Boblingen,
sowie Nanogate Management Services GmbH, Quierschied, Ergebnis-
abfithrungsvertrige zur Begriindung einer ertragsteuerlichen Organschaft
geschlossen. Die Vertrige wurden unter der aufschiebenden Bedingung
abgeschlossen, dass die Hauptversammlung der Nanogate SE und die Na-
nogate SE als Gesellschafter ihre Zustimmung erteilen. Mit anschlieffen-
der Eintragung in das jeweilige Handelsregister werden die Ergebnisab-
fithrungsvertrige riickwirkend ab Beginn des Geschiftsjahres 2019
wirksam.

36. Zahl der Arbeitnehmer

Die durchschnittliche Zahl der Arbeitnehmer des Nanogate-Konzerns im
Geschiftsjahr 2018 bzw. im Vorjahr ist der nachfolgenden Tabelle zu ent-

nehmen.

Gewerbliche Arbeitnehmer 1219 897

Angestellte 451 288
1670 1.185

Auszubildende 47 24
1717 1.209




Die durchschnittliche Zahl der Arbeitnehmer wurde unter Beriicksich-
tigung des Zeitpunkts der erstmaligen Vollkonsolidierung neu zum
Konsolidierungskreis hinzugekommener Tochterunternehmen zeitanteilig
ermittelt. Die Vorstinde wurden nicht in die Ermittlung der durchschnitt-

lichen Zahl der Arbeitnehmer miteinbezogen.

Zum Abschlussstichtag beschiftigte der Nanogate-Konzern insgesamt
1.703 (Vj. 1.197) gewerbliche Arbeitnehmer und Angestellte sowie 51
(Vj. 29) Auszubildende.

37. Unternehmenszusammenschliisse

Erwerb der Kunststoffsparte der osterreichischen HTI High Tech
Industries AG (100,00 %)

Im Januar 2018 wurde die Ubernahme ausgewihlter Unternehmensteile der
osterreichischen HTT High Tech Industries AG abgeschlossen (Closing).
Zu diesem Zeitpunkt hat die Nanogate SE beherrschenden Einfluss erlangt.
Die Unternehmen firmieren heute als Nanogate Electronic Systems GmbH,
Neudsrfl, Osterreich, und Nanogate Slovakia s.r.0., Vrible, Slowakei, und
werden seit Januar 2018 unter dem Dach der Zwischenholding Nanogate
Central and Eastern Europe GmbH, Neudérfl, Osterreich, in den Konzern-
abschluss der Nanogate SE im Wege der Vollkonsolidierung einbezogen. Teil
der Transaktion war auch eine Beteiligung in Hohe von 50 % an der HTP
High Tech Plastics GmbH, Fohnsdorf, Osterreich, die als Gemeinschaftsun-
ternchmen at-Equity bilanziert wird. Die Anteile an der HTP High Tech
Plastics GmbH werden im Rahmen einer strategischen Partnerschaft, inkl.
einer spiteren Kaufoption, gehalten. Den Anteilen an der HTP High Tech
Plastics GmbH wurde im Rahmen der Kaufpreisallokation ein Anschaf-
fungswert von EUR 1,00 zugeordnet. Zwecks erstmaliger Einbeziehung in
den Konzernabschluss (Vollkonsolidierung) bzw. im Rahmen der Equity-
konsolidierung (HTP High Tech Plastics GmbH) erfolgte eine Neubewer-
tung der Vermogenswerte, Schulden und Eventualverbindlichkeiten in Héhe
der neu erworbenen Anteile im Rahmen der Kaufpreisallokation zum

Erwerbszeitpunke 23. Januar 2018.

Nanogate Slovakia s.r.o. verfiigt neben langjihriger Erfahrung im Auto-
mobilgeschift auch iiber ein nennenswertes Non-Automotive-Geschift mit
erstklassigen Referenzen. Nanogate Electronic Systems ist ein fithrender An-
bieter von Kunststoffspezialkomponenten mit einem Produktfokus aufler-
halb des Automobilumfeldes. Die Produktion von Mikro- und Hochprizisi-
onsbauteilen auch fiir elektronische Anwendungen erfolgt hochautomatisiert.
Der zukiinftige strategische Partner HTP High Tech Plastics ist auf die
Produktion von Leichtbaukomponenten fiir die Automobilindustrie spezia-
lisiert und kann fiir die Nanogate-Gruppe kiinftig weiterfithrende und er-

ginzende Fertigungsschritte ibernehmen.

Der Gesamtkaufpreis belief sich auf TEUR 12.664 und wurde ausschlief3-
lich in Aktien im Rahmen einer Sachkapitalerhéhung in Hohe von 275.000
Aktien entrichtet. Die damit verbundene Kapitalerhdhung gegen Sachein-
lage wurde im Februar 2018 umgesetzt, sodass sich das Grundkapital um
275.000,00 Euro auf 4.827.395,00 Euro, entsprechend eingeteilt in
4.827.395 Aktien, erhéhte. Die jungen Aktien sind ab dem Geschiftsjahr
2018 gewinnberechtigt.

Die beizulegenden Zeitwerte der identifizierbaren Vermégenswerte und
Schulden der erworbenen Unternehmen stellen sich zum Zeitpunke der erst-

maligen Einbeziehung wie folgt dar:

Konzern-Anhang

Beizulegender
Zeitwert
(fur 100 %
Anteile)
TEUR

Firmenwert 7314
Kundenstamm 2.796
Sonstige Immaterielle Vermogenswerte 1.816
Sachanlagen 17.532
Vorrate 4473
Forderungen aus Lieferungen und Leistungen und

sonstige Forderungen 16.675
Zahlungsmittel und Zahlungsmitteldquivalente 255
Latente Steueranspriiche 2.562
Insgesamt erworbene Vermdgenswerte 53.423
Sonstige Rickstellungen -1.821
Finanzverbindlichkeiten -12.733
Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen und

sonstige Verbindlichkeiten -24413
Latente Steuerschulden -1.792
Insgesamt erworbene Verbindlichkeiten -40.759
Erworbenes Reinvermdgen 12.664
Kaufpreis 12.664
davon durch Zahlungsmittel und Zahlungsmitteldquivalente beglichen =
davon Eigenkapitalinstrumente 12.664
davon Kaufpreisverbindlichkeiten -

Der Geschifts- oder Firmenwert beinhaltet im Wesentlichen nicht separier-
bare Synergien bei Verwaltungsprozessen, Fachwissen der Mitarbeiter sowie
Kosteneinsparungen im Vertriebsbereich.

Im Rahmen der Akquisition sind Zahlungsmittel und Zahlungsmitteliqui-
valente in Hohe von TEUR 255 zugegangen, die in der Konzern-Kapital-
flussrechnung unter den konsolidierungskreisbedingten Verinderungen des

Finanzmittelfonds ausgewiesen werden.

Bei dem eingesetzten Eigenkapitalinstrument handelt es sich um 275.000
ausgegebene Stammaktien der Nanogate SE. Der beizulegende Zeitwert der
Stammaktien, der die fiir den Erwerb der ehemaligen Kunststoffsparte der
HTI High Tech Industries AG iibertragenen Gegenleistung darstellt, wurde
anhand des dffentlich notierten Kurses zum Ausgabezeitpunke der Aktien

ermittelt.

Unter Beriicksichtigung der Effekte aus der Kaufpreisallokation und den
Integrationskosten haben die Nanogate Central & Eastern Europe GmbH,
die Nanogate Electronic Systems GmbH und die Nanogate Slovakia s.r.o. im
Konzernabschluss vom Erwerbszeitpunkt 23. Januar bis zum 31. Dezember
2018 Umsatzerlése von TEUR 45.465 und einen Nettogewinn von TEUR
1.623 beigetragen. Wiren die Gesellschaften bereits zum 1. Januar 2018 voll-
konsolidiert worden, wiren in der Konzern-Gewinn-und-Verlustrechnung
der Nanogate SE Umsatzerldse in Hohe von TEUR 48.635 und ein Gewinn
in Hohe von TEUR 1.736 auszuweisen gewesen.

Erwerb der Anteile an der Holzapfel Engineering Team GmbH,
Béblingen (100,00 %)

Am 2. Juli 2018 wurde der Erwerb aller Anteile an der Holzapfel Enginee-
ring Team GmbH (heT GmbH), Béblingen, abgeschlossen (Closing). Zu
diesem Zeitpunke hatte der Nanogate-Konzern Beherrschung erlangt und
das Unternchmen war infolgedessen ab diesem Zeitpunkt nach den Vor-
schriften der Vollkonsolidierung in den Konzernabschluss der Nanogate SE
einzubezichen. Die erworbene Beteiligung firmiert nunmehr als Nanogate

heT Engineering GmbH.
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Mit der Ubernahme stirkt die Nanogate-Gruppe ihre Wettbewerbsposition
als integrierter Anbieter von Kunststoffkomponenten. Der Wachstums-
schritt ist Teil der Strategie von Nanogate, sich zunehmend auf die Entwick-
lung und Fertigung komplexer Komponenten mit hoher Designrelevanz zu
fokussieren.

Der endgiiltige vertraglich vereinbarte Kaufpreis fiir 100 % der Anteile
betrigt TEUR 8.216 nach erfolgter nachtriglicher Kaufpreisanpassung
gemif$ den Bestimmungen des Anteilskaufvertrages. Hiervon sollen TEUR
2.000 in Nanogate-Aktien bezahlt werden. Im Erwerbszeitpunkt war den
gewihrten Aktien ein Fair Value in Hohe von TEUR 1.827 beizumessen.
Die damit verbundene Kapitalerhshung gegen Sacheinlage wurde im Okto-
ber 2018 umgesetzt, sodass sich das Grundkapital um EUR 48.019,00 auf
EUR 4.886.452,00, entsprechend ecingeteilt in 4.886.452 Aktien, erhéhte.
Die jungen Aktien sind ab dem Geschiftsjahr 2018 gewinnberechtigt.

Zwecks erstmaliger Einbeziehung in den Konzernabschluss im Rahmen der
Vollkonsolidierung erfolgte eine Neubewertung der Vermdgenswerte,
Schulden und Eventualverbindlichkeiten in Héhe der neu erworbenen An-
teile im Rahmen der Kaufpreisallokation zum Erwerbszeitpunkt 2. Juli
2018.

Die beizulegenden Zeitwerte der identifizierbaren Vermégenswerte und
Schulden der Nanogate heT Engineering GmbH stellen sich zum Zeitpunke
der erstmaligen Einbezichung wie folgt dar:

Beizulegender
Zeitwert
(fur 100 %
Anteile)
TEUR
Firmenwert 4459
Kundenstamm 3203
Auftragsbestand 168
Sonstige Immaterielle Vermogenswerte 51
Sachanlagen 82
Forderungen aus Lieferungen und Leistungen und
sonstige Forderungen 1314
Zahlungsmittel und Zahlungsmitteldquivalente 1401
Latente Steueranspriche 63
Insgesamt erworbene Vermogenswerte 10.741
Sonstige Rickstellungen -83
und sonstige Verbindlichkeiten -270
Latente Steuerschulden -1.161
Insgesamt erworbene Verbindlichkeiten -1.514
Erworbenes Reinvermégen 9.227
Kaufpreis 9.227
davon durch Zahlungsmittel und Zahlungsmitteldquivalente beglichen 6.001
davon Eigenkapitalinstrumente 1.827
davon Kaufpreisverbindlichkeiten 1.399

Der Geschifts- oder Firmenwert beinhaltet im Wesentlichen nicht sepa-
rierbare Synergien bei Verwaltungsprozessen, Fachwissen der Mitarbeiter
sowie Kosteneinsparungen im Vertriebsbereich.

Im Rahmen der Akquisition sind Zahlungsmittel und Zahlungsmittel-
dquivalente in Héhe von TEUR 1.401 zugegangen, die den Auszahlungs-
betrag gemifl Konzern-Kapitalflussrechnung fiir den Erwerb von konsoli-
dierten Unternehmen verminderten.

Bei dem cingesetzten Eigenkapitalinstrument handelt es sich um 48.019
ausgegebene Stammaktien der Nanogate SE. Der beizulegende Zeitwert
der Stammaktien, der einen Teil der fiir den Erwerb der Nanogate heT

Engineering GmbH iibertragenen Gegenleistung darstellt, wurde anhand
des offentlich notierten Kurses zum Ausgabezeitpunkt der Aktien ermit-
telt.

Bei den angesetzten Kaufpreisverbindlichkeiten handelt es sich neben der
noch ausstehenden Zahlung fiir die nachtrigliche Kaufpreisanpassung
(TEUR 215) um bedingte Gegenleistungen in Héhe von TEUR 1.184 fiir
zukiinftige Zahlungen an die vormaligen Anteilseigner der Nanogate heT
Engineering GmbH fiir die erworbenen Anteile.

Sofern das EBITDA fiir die Geschiftsjahre 2017 bis 2020 bestimmte Gren-
zen iiberschreitet, erhoht sich der Kaufpreis bis zu einem nicht diskontier-
ten Maximalbetrag von TEUR 1.200. Der beizulegende Zeitwert dieser
bedingten Gegenleistung wurde mit dem diskontierten Erwartungswert in
Hohe von TEUR 1.184 angesetzt. Es handelt sich um eine Bewertung der
dritten Bewertungsstufe der sogenannten ,Fair-Value-Hierarchie® im Sin-
ne des IFRS 13 (vgl. beziiglich der Bewertungsstufen Textziffer ,31. Be-
richterstattung zu Finanzinstrumenten®).

Unter Beriicksichtigung der Effekte aus der Kaufpreisallokation und den
Integrationskosten hat die Nanogate heT Engineering GmbH im Konzern-
abschluss vom Erwerbszeitpunkt 2. Juli bis zum 31. Dezember 2018
Umsatzerlése von TEUR 2.470 und einen Nettogewinn von TEUR 145
beigetragen. Wire die Gesellschaft bereits zum 1. Januar 2018 vollkonsoli-
diert worden, wiren in der Konzern-Gewinn-und-Verlustrechnung der
Nanogate SE Umsatzerlose in Hohe von TEUR 4.082 und ein Gewinn in
Héhe von TEUR 406 auszuweisen gewesen.

Mehrheitlicher Erwerb der Nanogate North America LLC (vormals:
Nanogate Jay Systems LLC), Mansfield/Ohio, USA (80,01 %) in 2017

Im Januar 2017 schloss der Nanogate-Konzern den Erwerb einer Mehr-
heits-Beteiligung an Jay Plastics, einer Sparte des US-Konzern Jay Indust-
ries, ab (Closing). Zu diesem Zeitpunkt hat der Nanogate-Konzern Beherr-
schung erlangt und das Unternchmen war infolgedessen ab diesem
Zeitpunkt in den Konzernabschluss der Nanogate SE einzubeziehen. Die

erworbene Beteiligung firmiert nunmehr als Nanogate North America

LLC.

Mit dem Erwerb erweiterte der Nanogate-Konzern den Marktzugang,
erhielt eigene Produktionskapazititen in Nordamerika und stirkte das
Technologie-Portfolio. Der vertraglich vereinbarte Kaufpreis (ohne Be-
riicksichtigung von iibernommenen Kosten und Verbindlichkeiten in
Hohe von USD 1.420.595,88) fiir 80,01 % der Anteile betrug USD
57.436.604,12. Hiervon wurden USD 14.402.753,76 in Nanogate-Aktien
bezahlt. Die damit verbundene Kapitalerhéhung gegen Sacheinlage wurde
im Januar 2017 umgesetzt, sodass sich das Grundkapital um 382.947,00
Euro auf 4.167.125,00 Euro, entsprechend eingeteilt in 4.167.125 Aktien,
erhohte. Die jungen Aktien waren ab dem Geschiftsjahr 2017 gewinnbe-
rechtigt. Die Kaufvereinbarung fiir Jay Plastics enthilt im Rahmen eines
Stufenmodells fiir die Ubernahme der noch ausstehenden Anteile erfolgs-
abhingige Komponenten. Im Falle des Erwerbs der ausstehenden Anteile
und unter Beriicksichtigung der erfolgsabhingigen Komponenten kénnen
sich hieraus weitere Kaufpreisbestandteile ergeben.

Zwecks erstmaliger Einbeziehung in den Konzernabschluss im Rahmen der
Vollkonsolidierung erfolgte eine Neubewertung der Vermogenswerte, Schul-
den und Eventualverbindlichkeiten in Hohe der neu erworbenen Anteile im
Rahmen der Kaufpreisallokation zum Erwerbszeitpunkt 3. Januar 2017.

Aufgrund der vertraglichen Gestaltung geht der Vorstand davon aus, dass
eine Vollkonsolidierung ohne Ausweis von Minderheitsanteilen gemif3
IFRS 3 (sog. ,anticipated acquisition method®) sachgerecht ist. Eine



entsprechende Kaufpreisverbindlichkeit fiir die juristisch noch nicht iiber-
tragenen Anteile wurde passiviert.

Die beizulegenden Zeitwerte der identifizierbaren Vermégenswerte und
Schulden der Nanogate North America LLC stellten sich zum Zeitpunkt
der erstmaligen Einbezichung wie folgt dar:

Beizulegender

Zeitwert

(fr 100 %

Anteile)

TEUR TUSD

Firmenwert 17.890 18.678
Patente/Technologie/Know-how 5.124 5.350
Kundenstamm 9.961 10.400
Sachanlagen 40.704 42497

Vorréte 7.246 7.565
Forderungen aus Lieferungen und Leistungen und

sonstige Forderungen 10.321 10.776
Latente Steueranspriiche 406 424
Insgesamt erworbene Vermdgenswerte 91.652 95.691
Sonstige Ruckstellungen -319 -334
und sonstige Verbindlichkeiten -5.656 -5.905
Latente Steuerschulden -9.221 -9.627
Insgesamt erworbene Verbindlichkeiten -15.196 -15.866
Erworbenes Reinvermégen 76.456 79.825
Kaufpreis 76.456 79.825
davon durch Zahlungsmittel und Zahlungsmittel-

4quivalente beglichen 40.792% 43204
davon Eigenkapitalinstrumente 14.782%) 15570
davon Kaufpreisverbindlichkeiten 20.162 21.050
davon Wahrungsdifferenzen 720 -

*) umgerechnet in EUR mit dem Kurs am Transaktionsstichtag

Der Geschifts- oder Firmenwert beinhaltet im Wesentlichen nicht separier-
bare Synergien bei Verwaltungsprozessen, Fachwissen der Mitarbeiter sowie
Kosteneinsparungen im Vertriebsbereich und ist im Ubrigen aufgrund der
steuerrechtlichen Vorschriften in den USA dort in einem Umfang von
USD 12,0 Mio. steuerlich iiber einen Zeitraum von 15 Jahren abzugsfihig.

Im Rahmen der Akquisition sind keine Zahlungsmittel und Zahlungsmittel-
dquivalente zugegangen.

Bei dem eingesetzten Eigenkapitalinstrument handelt es sich um 382.947
ausgegebene Stammaktien der Nanogate SE. Der beizulegende Zeitwert
der Stammaktien, der einen Teil der fiir den Erwerb der Nanogate North
America LLC iibertragenen Gegenleistung darstellt, wurde anhand des 6f-
fentlich notierten Kurses zum Ausgabezeitpunkt der Aktien ermittelt.

Bei den angesetzten Kaufpreisverbindlichkeiten handelt es sich um iiber-
nommene Verbindlichkeiten in Hohe von TUSD 1.250 sowie bedingte
Gegenleistungen in Héhe von TUSD 19.800 fiir die juristisch noch nicht
tibertragenen Anteile von 19,99 %. Die restlichen Anteile kénnen in zwei
gleich hohen Tranchen jeweils durch Ausiibung von Optionen erworben
werden.

Der beizulegende Zeitwert dieser bedingten Gegenleistung wurde mit dem
diskontierten Erwartungswert in Héhe von TEUR 17.324 zum 31. Dezem-
ber 2018 angesetzt. Es handelt sich um eine Bewertung der dritten Bewer-
tungsstufe der sogenannten , Fair-Value-Hierarchie® im Sinne des IFRS 13
(vgl. beziiglich der Bewertungsstufen Textziffer ,31. Berichterstartung zu

Finanzinstrumenten®).

Konzern-Anhang

Unter Beriicksichtigung der Effekte aus der Kaufpreisallokation und den
Integrationskosten hatte die Nanogate North America LLC (einschliefSlich
Nanogate Technologies Inc. als erstmalig konsolidierte Zwischenholding)
im Konzernabschluss vom Erwerbszeitpunkt 3. Januar bis zum 31. Dezem-

ber 2017 Umsatzerldse von TEUR 61.471 beigetragen.

Maflgebliche Rechnungslegungsmethoden sowie Schitzungen und
Annahmen:

Die Kapitalkonsolidierung erfolgt nach der Erwerbsmethode. Danach
werden die Anschaffungskosten des Unternehmenszusammenschlus-
ses auf die erworbenen identifizierbaren Vermégenswerte und die
ibernommenen identifizierbaren Schulden und Eventualverbindlich-
keiten entsprechend ihren beizulegenden Zeitwerten zum Erwerbs-
zeitpunkt verteilt. Die Anschaffungskosten eines Unternehmenser-
werbs bemessen sich als Summe der iibertragenen Gegenleistung,
bewertet mit dem beizulegenden Zeitwert zum Erwerbszeitpunke,
und der Anteile ohne beherrschenden Einfluss am erworbenen Unter-
nehmen. Ein Uberschuss der Anschaffungskosten der Beteiligung
iiber die anteiligen Nettozeitwerte der identifizierbaren Vermogens-
werte, Schulden und Eventualverbindlichkeiten wird als Geschifts-
oder Firmenwert bilanziert. Ubersteigt der beizulegende Zeitwert des
erworbenen Reinvermégens die iibertragene Gesamtgegenleistung, so
beurteilt der Nanogate-Konzern erneut, ob alle erworbenen Verms-
genswerte und alle {ibernommenen Schulden korrekt identifiziert
wurden. Des Weiteren iiberpriift der Nanogate-Konzern die Verfah-
ren, mit denen die Betrige ermittelt worden sind. Ubersteigt der bei-
zulegende Zeitwert des erworbenen Reinvermégens nach der Neube-
wertung noch immer die iibertragene Gesamtgegenleistung, so wird
der Unterschiedsbetrag ergebniswirksam in der Konzern-Gewinn-
und-Verlustrechnung erfasst. Im Rahmen cines Unternehmenser-
werbs angefallene Kosten werden als Aufwand erfasst.

Nach dem erstmaligen Ansatz wird der Geschifts- oder Firmenwert
zu Anschaffungskosten abziiglich kumulierter Wertminderungsauf-
wendungen bewertet. Zum Zweck des Wertminderungstests wird der
im Rahmen eines Unternehmenszusammenschlusses erworbene
Geschiifts- oder Firmenwert ab dem Erwerbszeitpunkt den zahlungs-
mittelgenerierenden Einheiten des Nanogate-Konzerns zugeordnet,
die vom Unternehmenszusammenschluss den Erwartungen zufolge
profitieren werden. Dies gilt unabhingig davon, ob andere Verms-
genswerte oder Schulden des erworbenen Unternechmens diesen zah-

lungsmittelgenerierenden Einheiten zugeordnet werden.

Beziiglich der Wertminderung von Geschifts- oder Firmenwerten
wird auf die einschligigen Ausfithrungen zu den mafigeblichen Rech-
nungslegungsmethoden sowie Schitzungen und Annahmen in Text-
ziffer , 14. Immaterielle Vermigenswerteverwiesen.

38. Honorare des Abschlusspriifers

Fiir erbrachte Dienstleistungen der Ernst & Young GmbH Wirtschaftsprii-
fungsgesellschaft, Stuttgart wurden die in nachfolgender Tabelle aufgefiihr-

ten Honorare aufwandswirksam erfasst.

2018 2017

TEUR TEUR
Abschlussprifungsleistungen 395 320
Andere Bestatigungsleistungen 86 10
Steuerberatungsleistungen 16 50
Sonstige Leistungen 134 363
631 743
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39. Beziehungen zu nahestehenden Personen und Unternehmen

Die Gesamthohe der Transaktionen mit nahestehenden Personen ist in der

nachfolgenden Tabelle dargestellt.

Usz:s:?e Ubernahme | Erbrachte Erbrachte
B — ' vo.n Ver.» Leistu'ngen Leistu.ngen
- bindlichkeiten| und Zinsen | und Zinsen
pINEE 2017 WIOER 2017 IOER 2017 IOkE 2017
TEUR | TEUR | TEUR | TEUR | TEUR | TEUR | TEUR | TEUR
Tochterunternehmen
- nicht konsolidiert = = = -| 240| 146| 229
Gemeinschaftsunternehmen | 1.101 - 31 - | 2391 -| 1575

Zum Ende des Geschiftsjahres bzw. des Vorjahres waren die nachfolgend
dargestellten Salden ausstehend.

‘ Verbindlichkeiten ‘ Forderungen

2018 2017 2018 2017

TEUR TEUR TEUR TEUR
Tochterunternehmen
- nicht konsolidiert 1.039 = 785 896
Gemeinschaftsunternehmen 1.378 = 1.188

Geschiftsvorfille zwischen der Nanogate SE und ihren Tochterunternehmen
wurden innerhalb des Konzernabschlusses fiir das Geschiftsjahr 2018, mit Aus-
nahme der nicht in den Konzernabschluss einbezogenen Nanogate Teknoloji
AS, Istanbul (Tiirkei), Holzapfel Engineering Team India PVT Ltd., Bangalore
(Indien), HTP Germany GmbH und Improof LLC (USA) im Zuge der Konso-
lidierung vollstindig eliminiert und sind daher nicht Bestandteil dieser Anhan-
gangabe.

Beziehungen zu nahestehenden Personen und Unternehmen, die nicht im Kon-
solidierungskreis erfasst sind, bestanden innerhalb des Geschiftsjahres 2018
ausschliefllich zur HTP High Tech Plastics GmbH, die als Gemeinschaftsun-
ternehmen at-Equity bilanziert wird. Wesentliche Geschiftsvorfille mit ande-
ren Unternehmen bzw. nahestehenden Personen mit mafigeblichem Einfluss
auf den Nanogate-Konzern ergaben sich innerhalb des Geschiftsjahres 2018
nicht.

Im Berichtsjahr betragen die Aufwendungen aus Wertminderungen finanzi-
eller Vermogenswerte (Ausleihungen) sowie der Forderungen aus Lieferun-
gen und Leistungen gegen nahestehende Unternehmen TEUR 583 (V.
TEUR 0).

Von den Organen der Nanogate SE gehaltene Aktien und Aktienoptionen
Zum Abschlussstichtag des aktuellen Geschiftsjahres bzw. des Vorjahres

wurden von den Organmitgliedern die nachfolgend aufgelisteten Aktien und
Aktienoptionen an der Nanogate SE direkt oder indirekt gehalten.

31.12.2018 31.12.2017

Anzahl Anzahl Anzahl Anzahl
Aktien Optionen Aktien Optionen

Vorstand

Go6tz Gollan = 18.000 = =
Michael Jung 28.365 34.200 6.824 43.741
Ralf M. Zastrau 71.600 47059 64.600 39.059
Daniel Seibert 6.000 5.000 6.000 13.550
Aufsichtsrat

Oliver Schumann 8175 = 8.175 =
Dr. Farsin Yadegardjam 10.000 - 10.000 -
Klaus-Guinter Vennemann 5.500 = 2.500 =
Dr. Clemens Doppler 1.000 - 1.000 -
Dr. Peter Merten = = = =
Hartmut Gottschild 2.000 2.000 =

Die von den Aufsichtsriten gehaltenen Aktien wurden von den Organ-
mitgliedern privat erworben.

Beziige des Vorstandes

Die Vergiitungen der Mitglieder des Vorstandes im Sinne des § 315¢ HGB
in Verbindung mit § 314 Abs. 1 Nr. 6a HGB betrugen wihrend des Ge-
schiftsjahres als kurzfristige Leistungen insgesamt TEUR 1.384 (Vj. TEUR
982). Zu diesen Beziigen in Form von Fixum, Tantiemen, betrieblicher Al-
tersversorgung und Kfz-Nutzung kamen dariiber hinaus Sachbeziige aus
den von der Hauptversammlung beschlossenen Aktienoptionsprogrammen
in Hohe von insgesamt TEUR 554 (Vj. TEUR 573) hinzu. Langfristig fil-
lige Leistungen wurden im Geschiftsjahr 2018 nicht gezahlt (Vj. TEUR
1.400).

Maflgebliche Rechnungslegungsmethoden sowie Schitzungen und
Annahmen:

Nahestehende Personen im Sinne des IAS 24 sind solche, die die Nano-
gate SE beherrschen, gemeinsam mit anderen Unternehmen beherrschen
oder auf die Nanogate SE mafigeblichen Einfluss ausiiben. Ebenso gelten
Tochter-, Gemeinschafts- und assoziierte Unternehmen als der Nano-
gate SE nahestehend sowie bei Tochter- und Gemeinschaftsunterneh-
men diese auch im Verhiltnis zueinander. Gleiches gilt auch fiir nicht
vollkonsolidierte Tochterunternehmen. Nahestehend sind dariiber hin-
aus das Management in Schliisselpositionen, dessen nahe Familienange-
hérige sowie Unternchmen, die von dieser Personengruppe beherrsche,
gemeinsam beherrscht oder mafigeblich beeinflusst werden.

40. Organe der Gesellschaft

Aufsichtsrat

Herr Oliver Schumann, Bad Soden,
Vorsitzender des Aufsichtsrats, Geschiftsfiithrer der Capital Dynamics GmbH

Herr Dr. Farsin Yadegardjam, Rofidorf,
stellvertretender Vorsitzender des Aufsichtsrats,

Mitglied des Vorstands der EVP Capital Management AG

Herr Dr. Clemens Doppler, Heidelberg,
Geschiftsfithrer der HeidelbergCapital Asset Management GmbH und der
HeidelbergCapital General Partner GmbH

Herr Hartmut Gottschild, Aalen,
Unternehmensberater (bis 31. Januar 2018)



Martin Hendricks, Hamburg
Executive Director International Operations der Trico Group

(seit 1. Februar 2019)

Dr. Peter Merten, Heppenheim,
Unternehmensberater

Herr Klaus-Giinter Vennemann, Waidring/Osterreich,
Unternechmens- und Managementberater

Die Vergiitung der Aufsichtsratsmitglieder belduft sich fiir das Geschiftsjahr
2018 auf insgesamt TEUR 218 (Vj. TEUR 170). Es handelt sich wie im
Vorjahr ausschlieSlich um kurzfristig fillige Leistungen.

Vorstand

Herr Ralf M. Zastrau, Saarbriicken, Vorsitzender des Vorstands/CEO
Herr Michael Jung, Riegelsberg, COO

Herr Daniel Seibert, Riisselsheim, CFO (bis 31. August 2018)

Herr Gétz Gollan, Kelkheim, CFO (seit 1. September 2018)

Querschied/Géttelborn, den 12. April 2019

Nanogate SE
Q
e -
Ralf M. Zastrau Michael Jung Gétz Gollan
Vorsitzender Vorstand/COO Vorstand/CFO
des Vorstandes/CEO

Konzern-Anhang
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Bestétigungsvermerk

Bestédtigungsvermerk des unabhéngigen Abschlusspriifers

an die Nanogate SE: Vermerk iiber die Priifung des
Konzernabschlusses und des Konzernlageberichts

Priifungsurteile

Wir haben den Konzernabschluss der Nanogate SE, Quierschied, und ihrer Tochtergesellschaften

(der Konzern) — bestehend aus der Konzernbilanz zum 31. Dezember 2018, der Konzern-Gewinn-und-
Verlustrechnung, der Konzerngesamtergebnisrechnung, der Konzerneigenkapitalverinderungsrechnung
und der Konzernkapitalflussrechnung fiir das Geschiftsjahr vom 1. Januar bis zum 31. Dezember 2018
sowie dem Konzernanhang, einschliefflich einer Zusammenfassung bedeutsamer Rechnungslegungs-
methoden, gepriift. Dariiber hinaus haben wir den Konzernlagebericht der Nanogate SE fiir das
Geschiftsjahr vom 1. Januar bis zum 31. Dezember 2018 gepriift.

Nach unserer Beurteilung aufgrund der bei der Priifung gewonnenen Erkenntnisse

« entspricht der beigefiigte Konzernabschluss in allen wesentlichen Belangen den IFRS, wie sie in der
EU anzuwenden sind, und den erginzend nach § 315¢ Abs. 1 HGB anzuwendenden deutschen
gesetzlichen Vorschriften und vermittelt unter Beachtung dieser Vorschriften ein den tatsichlichen
Verhiltnissen entsprechendes Bild der Vermégens- und Finanzlage des Konzerns zum 31. Dezember
2018 sowie seiner Ertragslage fiir das Geschiftsjahr vom 1. Januar bis zum 31. Dezember 2018 und

« vermittelt der beigefiigte Konzernlagebericht insgesamt ein zutreffendes Bild von der Lage des
Konzerns. In allen wesentlichen Belangen steht dieser Konzernlagebericht in Einklang mit dem
Konzernabschluss, entspricht den deutschen gesetzlichen Vorschriften und stellt die Chancen und

Risiken der zukiinftigen Entwicklung zutreffend dar.

Gemif § 322 Abs. 3 Satz 1 HGB erkliren wir, dass unsere Priifung zu keinen Einwendungen gegen die

Ordnungsmifligkeit des Konzernabschlusses und des Konzernlageberichts geftihrt hat.

Grundlage fiir die Priifungsurteile

Wir haben unsere Priifung des Konzernabschlusses und des Konzernlageberichts in Ubereinstimmung
mit § 317 HGB unter Beachtung der vom Institut der Wirtschaftspriifer (IDW) festgestellten deutschen
Grundsitze ordnungsmifliger Abschlusspriifung durchgefithrt. Unsere Verantwortung nach diesen
Vorschriften und Grundsitzen ist im Abschnitt ,Verantwortung des Abschlusspriifers fir die Priifung
des Konzernabschlusses und des Konzernlageberichts® unseres Bestitigungsvermerks weitergehend
beschrieben. Wir sind von den Konzernunternehmen unabhingig in Ubereinstimmung mit den
deutschen handelsrechtlichen und berufsrechtlichen Vorschriften und haben unsere sonstigen deutschen
Berufspflichten in Ubereinstimmung mit diesen Anforderungen erfiille. Wir sind der Auffassung, dass
die von uns erlangten Priifungsnachweise ausreichend und geeignet sind, um als Grundlage fiir unsere

Prifungsurteile zum Konzernabschluss und zum Konzernlagebericht zu dienen.

Sonstige Informationen

Der Aufsichtsrat ist fiir den Bericht des Aufsichtsrats verantwortlich. Im Ubrigen sind die gesetzlichen
Vertreter fiir die sonstigen Informationen verantwortlich. Die sonstigen Informationen umfassen
weitere, fiir den Geschiftsbericht vorgesehene Bestandteile, von denen wir eine Fassung bis zur
Erteilung dieses Bestitigungsvermerks erlangt haben, insbesondere den ,Brief an die Aktionire,

den ,Bericht des Aufsichtsrates” und weitere Abschnitte des Geschiftsberichts.

Unsere Priifungsurteile zum Konzernabschluss und Konzernlagebericht erstrecken sich nicht auf die
sonstigen Informationen, und dementsprechend geben wir weder ein Priifungsurteil noch irgendeine

andere Form von Priifungsschlussfolgerung hierzu ab.




Im Zusammenhang mit unserer Priifung haben wir die Verantwortung, die sonstigen Informationen zu

lesen und dabei zu wiirdigen, ob die sonstigen Informationen

« wesentliche Unstimmigkeiten zum Konzernabschluss, Konzernlagebericht oder unseren bei der
Priifung erlangten Kenntnissen aufweisen oder

« anderweitig wesentlich falsch dargestellt erscheinen.

Falls wir auf Grundlage der von uns durchgefiihrten Arbeiten den Schluss zichen, dass eine wesentliche
falsche Darstellung dieser sonstigen Informationen vorliegt, sind wir verpflichtet, tiber diese Tatsache zu

berichten. Wir haben in diesem Zusammenhang nichts zu berichten.

Verantwortung der gesetzlichen Vertreter und des Aufsichtsrats fiir den Konzernabschluss und
den Konzernlagebericht

Die gesetzlichen Vertreter sind verantwortlich fiir die Aufstellung des Konzernabschlusses, der den
IFRS, wie sie in der EU anzuwenden sind, und den erginzend nach § 315e Abs. 1 HGB anzuwendenden
deutschen gesetzlichen Vorschriften in allen wesentlichen Belangen entspricht, und dafiir, dass der
Konzernabschluss unter Beachtung dieser Vorschriften ein den tatsichlichen Verhiltnissen entsprechen-
des Bild der Vermégens , Finanz- und Ertragslage des Konzerns vermittelt. Ferner sind die gesetzlichen
Vertreter verantwortlich fiir die internen Kontrollen, die sie als notwendig bestimmt haben, um die
Aufstellung eines Konzernabschlusses zu erméglichen, der frei von wesentlichen — beabsichtigten oder

unbeabsichtigten — falschen Darstellungen ist.

Bei der Aufstellung des Konzernabschlusses sind die gesetzlichen Vertreter dafiir verantwortlich, die
Fihigkeit des Konzerns zur Fortfithrung der Unternehmenstitigkeit zu beurteilen. Des Weiteren haben
sie die Verantwortung, Sachverhalte in Zusammenhang mit der Fortfithrung der Unternehmenstitig-
keit, sofern einschligig, anzugeben. Dariiber hinaus sind sie dafiir verantwortlich, auf der Grundlage des
Rechnungslegungsgrundsatzes der Fortfithrung der Unternehmenstitigkeit zu bilanzieren, es sei denn,
es besteht die Absicht den Konzern zu liquidieren oder der Einstellung des Geschiftsbetriebs oder es

besteht keine realistische Alternative dazu.

Auflerdem sind die gesetzlichen Vertreter verantwortlich fiir die Aufstellung des Konzernlageberichts,
der insgesamt ein zutreffendes Bild von der Lage des Konzerns vermittelt sowie in allen wesentlichen
Belangen mit dem Konzernabschluss in Einklang steht, den deutschen gesetzlichen Vorschriften
entspricht und die Chancen und Risiken der zukiinftigen Entwicklung zutreffend darstellt. Ferner sind
die gesetzlichen Vertreter verantwortlich fiir die Vorkehrungen und Mafinahmen (Systeme), die sie als
notwendig erachtet haben, um die Aufstellung eines Konzernlageberichts in Ubereinstimmung mit den
deutschen gesetzlichen Vorschriften zu erméglichen, und um ausreichende geeignete Nachweise fiir die

Aussagen im Konzernlagebericht erbringen zu kénnen.

Der Aufsichtsrat ist verantwortlich fiir die Uberwachung des Rechnungslegungsprozesses des Konzerns

zur Aufstellung des Konzernabschlusses und des Konzernlageberichts.

Verantwortung des Abschlusspriifers fiir die Priifung des Konzernabschlusses und des
Konzernlageberichts

Unsere Zielsetzung ist, hinreichende Sicherheit dariiber zu erlangen, ob der Konzernabschluss als Ganzes
frei von wesentlichen — beabsichtigten oder unbeabsichtigten — falschen Darstellungen ist, und ob der
Konzernlagebericht insgesamt ein zutreffendes Bild von der Lage des Konzerns vermittelt sowie in allen
wesentlichen Belangen mit dem Konzernabschluss sowie mit den bei der Priifung gewonnenen Erkennt-
nissen in Einklang steht, den deutschen gesetzlichen Vorschriften entspricht und die Chancen und
Risiken der zukiinftigen Entwicklung zutreffend darstellt, sowie einen Bestitigungsvermerk zu erteilen,

der unsere Priifungsurteile zum Konzernabschluss und zum Konzernlagebericht beinhaltet.

Bestétigungsvermerk
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Bestétigungsvermerk

Hinreichende Sicherheit ist ein hohes Maf§ an Sicherheit, aber keine Garantie dafiir, dass eine in
Ubereinstimmung mit § 317 HGB unter Beachtung der vom Institut der Wirtschaftspriifer (IDW)
festgestellten deutschen Grundsitze ordnungsmifiger Abschlusspriifung durchgefiihrte Priifung eine
wesentliche falsche Darstellung stets aufdeckt. Falsche Darstellungen kénnen aus Verstéfen oder
Unrichtigkeiten resultieren und werden als wesentlich angesehen, wenn verniinftigerweise erwartet
werden konnte, dass sie einzeln oder insgesamt die auf der Grundlage dieses Konzernabschlusses und

Konzernlageberichts getroffenen wirtschaftlichen Entscheidungen von Adressaten beeinflussen.

Wihrend der Priifung iiben wir pflichtgemifSes Ermessen aus und bewahren eine kritische Grund-

haltung. Dariiber hinaus

« identifizieren und beurteilen wir die Risiken wesentlicher — beabsichtigter oder unbeabsichtigter —
falscher Darstellungen im Konzernabschluss und im Konzernlagebericht, planen und fithren
Priifungshandlungen als Reaktion auf diese Risiken durch sowie erlangen Priifungsnachweise, die
ausreichend und geeignet sind, um als Grundlage fiir unsere Priifungsurteile zu dienen. Das Risiko,
dass wesentliche falsche Darstellungen nicht aufgedeckt werden, ist bei Verstéffen héher als bei
Unrichtigkeiten, da Verstof$e betriigerisches Zusammenwirken, Filschungen, beabsichtigte Unvoll-
stindigkeiten, irrefithrende Darstellungen bzw. das Auf8erkraftsetzen interner Kontrollen beinhalten
koénnen;

+ gewinnen wir ein Verstindnis von dem fiir die Priifung des Konzernabschlusses relevanten internen
Kontrollsystem und den fiir die Priifung des Konzernlageberichts relevanten Vorkehrungen und
Mafinahmen, um Priifungshandlungen zu planen, die unter den gegebenen Umstinden angemessen
sind, jedoch nicht mit dem Ziel, ein Priifungsurteil zur Wirksamkeit dieser Systeme abzugeben;

« beurteilen wir die Angemessenheit der von den gesetzlichen Vertretern angewandten Rechnungs-
legungsmethoden sowie die Vertretbarkeit der von den gesetzlichen Vertretern dargestellten geschitz-
ten Werte und damit zusammenhingenden Angaben;

+ ziehen wir Schlussfolgerungen iiber die Angemessenheit des von den gesetzlichen Vertretern ange-
wandten Rechnungslegungsgrundsatzes der Fortfithrung der Unternehmenstitigkeit sowie, auf der
Grundlage der erlangten Priifungsnachweise, ob eine wesentliche Unsicherheit im Zusammenhang
mit Ereignissen oder Gegebenheiten besteht, die bedeutsame Zweifel an der Fihigkeit des Konzerns
zur Fortfithrung der Unternehmenstitigkeit aufwerfen kénnen. Falls wir zu dem Schluss kommen,
dass eine wesentliche Unsicherheit besteht, sind wir verpflichtet, im Bestitigungsvermerk auf die
dazugehérigen Angaben im Konzernabschluss und im Konzernlagebericht aufmerksam zu machen
oder, falls diese Angaben unangemessen sind, unser jeweiliges Priifungsurteil zu modifizieren. Wir
ziehen unsere Schlussfolgerungen auf der Grundlage der bis zum Datum unseres Bestitigungsver-
merks erlangten Priifungsnachweise. Zukiinftige Ereignisse oder Gegebenheiten konnen jedoch dazu
fithren, dass der Konzern seine Unternehmenstitigkeit nicht mehr fortfithren kann;

+ beurteilen wir die Gesamtdarstellung, den Aufbau und den Inhalt des Konzernabschlusses einschlief3-
lich der Angaben sowie ob der Konzernabschluss die zugrunde liegenden Geschiftsvorfille und
Ereignisse so darstellt, dass der Konzernabschluss unter Beachtung der IFRS, wie sie in der EU
anzuwenden sind, und der erginzend nach § 315¢ Abs. 1 HGB anzuwendenden deutschen gesetzli-
chen Vorschriften ein den tatsichlichen Verhilenissen entsprechendes Bild der Vermégens-, Finanz-
und Ertragslage des Konzerns vermittelt;

+ holen wir ausreichende, geeignete Priifungsnachweise fiir die Rechnungslegungsinformationen der
Unternehmen oder Geschiftstitigkeiten innerhalb des Konzerns ein, um Priifungsurteile zum
Konzernabschluss und zum Konzernlagebericht abzugeben. Wir sind verantwortlich fiir die Anlei-
tung, Uberwachung und Durchfiithrung der Konzernabschlusspriifung. Wir tragen die alleinige
Verantwortung fiir unsere Priifungsurteile;

+ beurteilen wir den Einklang des Konzernlageberichts mit dem Konzernabschluss, seine Gesetzes-

entsprechung und das von ihm vermittelte Bild von der Lage des Konzerns;




fihren wir Priifungshandlungen zu den von den gesetzlichen Vertretern dargestellten zukunftsorientier-
ten Angaben im Konzernlagebericht durch. Auf Basis ausreichender geeigneter Priifungsnachweise
vollziehen wir dabei insbesondere die den zukunftsorientierten Angaben von den gesetzlichen Vertretern
zugrunde gelegten bedeutsamen Annahmen nach und beurteilen die sachgerechte Ableitung der
zukunftsorientierten Angaben aus diesen Annahmen. Ein eigenstindiges Priifungsurteil zu den
zukunftsorientierten Angaben sowie zu den zugrunde liegenden Annahmen geben wir nicht ab.

Es besteht ein erhebliches unvermeidbares Risiko, dass kiinftige Ereignisse wesentlich von den zukunfts-

orientierten Angaben abweichen.

Wir erdrtern mit den fiir die Uberwachung Verantwortlichen unter anderem den geplanten Umfang
und die Zeitplanung der Priifung sowie bedeutsame Priifungsfeststellungen, einschliefflich etwaiger
Mingel im internen Kontrollsystem, die wir wihrend unserer Priifung feststellen.

Saarbriicken, 12. April 2019

Ernst & Young GmbH
Wirtschaftspriifungsgesellschaft

Dr. Zabel Delizia
Wirtschaftspriifer Wirtschaftspriiferin
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HGB-Einzelabschluss im Uberblick

Nanogate SE

Bezogen auf die Nanogate SE (nach HGB, Angaben in TEUR)

2017
Umsatz 8.183 7.883
Gesamtleistung 12.051 11.564
Rohertrag 10.634 10.057
Ergebnis vor Steuern -1.299 226
Jahresergebnis -1.305 287
Bilanzsumme 219.577 157.804
Bilanzgewinn 3.420 5.226
Eigenkapital 106.752 92.929
Eigenkapitalquote 48,6 % 589 %
Liquide Mittel 19.070 8.115
Dividende in Euro* 0,11 0,11

*Vorschlag fiir 2018

Ungeachtet der neuen Hochstmarken bei Umsatz und operativem Ergebnis (EBITDA) im Konzern
war das Ergebnis der Nanogate SE als Muttergesellschaft mit zahlreichen Holding- und Servicefunkti-
onen vom Aufwand fiir die Umsetzung der Wachstumsstrategie Phase5 belastet. Zu den grofiten
Kostenfaktoren zihlen die internationale Markterschlieung, umfassende M&A-Aktivititen und das
Business Development. Weitere Ursachen sind geringere Beitriige aus Ergebnisabfithrungsvertrigen
einzelner Tochtergesellschaften sowie steigende Kosten angesichts zusitzlicher Aufgaben der Holding,
die aufgrund des stark steigenden Geschiftsvolumens ihre Strukturen und Prozesse weiter optimiert
hat. Positiv beeinflusste hingegen der im Geschiftsjahr abgeschlossene und durchgefiihrte Ergebnisab-
fihrungsvertrag mit der Nanogate Textile & Care Systems GmbH das Jahresergebnis, das sich per
Saldo auf -1,3 Mio. Euro (Vj. 0,3 Mio. Euro) beliuft.

Angesichts der weiterhin guten Perspektiven schligt der Vorstand vor, unverindert eine Dividende
von 0,11 Euro je Aktie auszuschiitten. Damit mochte Nanogate seine Aktionire am Erfolg beteiligen.
Trotz der Ausschiittung bleibt der finanzielle Spielraum fiir die anstehenden Expansionsschritte

gewahrt.
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