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KENNZAHLEN

Werte in TEUR (gerundet)

Ertragslage

Umsatzerlése

Gesamtleistung

Exportanteil Produktumsatz in %

& Anzahl Mitarbeiter inkl. Vorstand
Umsatz je MA inkl. Vorstand per 31.12.

Jahresergebnis

Vermoégenslage
Liquide Mittel
Eigenkapital
Eigenkapitalquote in %

Bilanzsumme

Finanzlage

Cashflow aus laufender Geschéaftstatigkeit

Cashflow aus Investitionstéatigkeit
Cashflow aus Finanzierungstatigkeit

Finanzmittelfonds am Ende der Periode

Auftragssituation
Auftragseingang

Auftragsbestand
EBITDA
EBIT

Ergebnis je Aktie in EUR’

" berechnet auf Basis der in der Periode im Umlauf befindlichen Aktien

2018

9.134
8.998
75

55
160
1.571

6.380
9.053
84,8
10.678

2.089
-128

6.380

9.131
1.117

2.240

2.064

0,34
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2017

5.334
5.473
84

54

99
517

4.419
7.483

92,3
8.107

-249
-203
-593
4.419

5.321
948

-322

-517

-0,11

2016

7.131
7.363
77

54
132
633

5.464
8.593

90,7
9.477

1.071
-187
-730

5.464

6.280
911

1.105

922

0,14
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3.800
3.525

61
2.088

1.961
1.570

2.571

2.338
75
593
1.961

3.810
169

2.562

2.581

0,45

Abw. 2018/2017

71%
64%

62%
>100%

44%
21%

32%

>100%
37%
100%
44%

72%
18%

>100%

>100%

>100%
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VORWORT DES VORSTANDES

Sehr geehrte Aktionére, verehrte Kunden und Geschéftspartner, liebe Kollegen,

im abgelaufenen Geschaftsjahr 2018 konnten wir den im Geschaftsjahr 2017 verzeichneten
Umsatzeinbruch auf 5,3 Mio. Euro mehr als wettmachen und erzielten den héchsten Umsatz
der letzten finf Jahre. Dabei verlief das Geschaftsjahr noch weitaus besser als zunachst
erwartet, und wir hoben unsere Umsatz- und Ergebnisprognose mehrfach unterjéhrig an.
Letztlich Gbertrafen wir alle Prognosen mit einem Umsatz von tber 9,1 Mio. Euro und einem
EBIT von mehr als 2,0 Mio. Euro.

Im Januar 2018 gingen auBerordentlich viele Auftrage ein, darunter eine sehr groBBe Order,
die wir schon im Herbst 2017 erwartet hatten. Damit war der Auftragseingang im
Januar 2018 der monatlich héchste in den letzten Jahren. Im weiteren Verlauf des Jahres
zeichnete sich bereits ab, dass o6ffentlichen Institutionen, aber auch Unternehmen mehr
Mittel zur Verflgung standen, was fur uns steigende Auftragseingédnge und Umséatze mit sich
brachte.

Auffallig war der mit 25 % (2,2 Mio. Euro) im historischen Vergleich ungewéhnlich hohe
Umsatzanteil in Deutschland. Dieses war bedingt durch mehrere GroBauftrage, die auf eine
starke Zunahme der Investitionsmittel in unserem Bereich in Deutschland zuriickzuflihren
sind.

Den Uberwiegenden Anteil unseres Umsatzes generieren wir im Ausland und die regionalen
Umsatzanteile unterliegen seit jeher deutlichen Schwankungen. Unsere Kernméarkte sind
Nordamerika (USA und Kanada), China, Japan und Europa. In Nordamerika und Japan sind
wir mit eigenen, hundertprozentigen Vertriebstéchtern aktiv, wahrend der Vertrieb im
Uberwiegenden Teil Europas direkt durch die Muttergesellschaft in Berlin erfolgt. In einigen
anderen Landern, wie China und Sudkorea, arbeiten wir mit lokalen Distributoren
zusammen.

Die regionale Umsatzentwicklung war auch im abgelaufenen Geschéftsjahr wieder
uneinheitlich. Im Jahresvergleich gingen die Umsatze in Nordamerika und Europa ohne
Deutschland etwas zurtick, wahrend neben Deutschland auch in Japan, China und dem Rest
der Welt die Umsatze in 2018 kraftig stiegen. Hervorzuheben sind hier insbesondere Lander
wie Singapur, Israel und Stdkorea.

Unverandert investieren wir in die kontinuierliche Weiterentwicklung unserer Messgerate und
Module. Hierbei liegt der Schwerpunkt auf der Verbesserung der Ubertragungs-
geschwindigkeit, der Signalqualitit und der Erweiterung der Funktionalitdt unserer
Messgerate und Vorschaltmodule. Hinzu kommen Module mit neuartigen Funktionalitaten,
die unsere Produktpalette noch in diesem Jahr vergréBern werden. SHF ist unveréndert
besonders in jenen Anwendungsbereichen erfolgreich, in denen es auf die héchste am Markt
verflgbare Geschwindigkeit und/oder die beste Signalqualitdt ankommt.

Der Auftragsbestand zu Jahresbeginn 2019 liegt mit TEUR 1.117 um 17,8 % héher als zu
Beginn des Geschaftsjahres 2018 (TEUR 948). Dieser gute Auftragsbestand sollte uns
optimistisch stimmen, doch es drohen Risiken durch das weltweit schwachere
Wirtschaftswachstum, bestehende oder drohende Importzélle in den USA und die
Unsicherheit durch den ungeklarten Ablauf des Brexits. Auch erscheint es unrealistisch, mit
einem &hnlich guten Investitionsklima in Deutschland wie im Vorjahr zu rechnen. Vor diesem
Hintergrund sind wir zurlickhaltend und gehen von einem Umsatzriickgang auf 8,0 Mio. Euro
im Geschéftsjahr 2019 aus. Auf dieser Basis wird ein EBIT von 1,04 Mio. Euro erwartet.
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Damit liegen wir noch immer deutlich Gber dem langjahrigen Mittelwert des Umsatzes der
SHF AG, welcher sich auf etwa 7,5 Mio. Euro belauft.

Da wir nicht vorhaben, uns in absehbarer Zeit Eigenkapital an der Bérse zu besorgen und
die Notierung an der Bdérse fur uns nur von geringem wirtschaftlichem Nutzen war, haben wir
uns im vergangenen Jahr nach grindlicher Abwagung entschieden, die Aktien der SHF
Communication Technologies AG von der Bodrse zu nehmen. Die Kosten der
Borsennotierung und die damit verbundenen materiellen und personellen Ressourcen
kénnen anderweitig besser eingesetzt werden. Die Entscheidung wurde mit einer
Pressemitteilung am 19. Juli 2018 bekannt gegeben und auf unserer Webseite verdffentlicht.
Der letzte Handelstag im Freiverkehr (Basic Board) der Frankfurter Wertpapierb6rse war der
18. Oktober 2018. An der Rechtsform der SHF Communication Technologies AG andert sich
durch das Delisting nichts, und es wird auch kinftig wie gewohnt eine Hauptversammlung
geben. An unserer Dividendenpolitik halten wir grundséatzlich fest, sodass bei
entsprechender Geschéftsentwicklung und Beschlusslage auch eine Dividende an die
Aktionare ausgeschuttet werden kann.

Wie auch in den Vorjahren verfigt die SHF AG zum Jahresende 2018 Uber eine
auBerordentlich gute Liquiditdt von knapp 6,4 Mio. Euro. Diese liquiden Mittel sind auf
mehrere Banken verteilt, aber vor dem Hintergrund von nunmehr vereinzelt eingeflhrten
Strafzinsen auf Bankguthaben ist das Vorhalten einer Liquiditdt in dieser Héhe eher
nachteilig. Dies hat uns dazu bewogen, der kommenden Hauptversammlung neben der
Ausschittung des Jahreslberschusses 2018 auch eine Sonderausschittung aus den
Gewinnriicklagen  vorzuschlagen. Durch  diese  MaBnahme einer  saldierten
Dividendenausschittung in Héhe von 0,65 Euro je Aktie wird die Liquiditat auf ein
ausreichendes Maf3 verringert und gleichzeitig die Zahlung von Strafzinsen vermieden oder
zumindest reduziert.

Wir werden auch weiterhin vorausschauend planen und alles daransetzen, unverandert
erfolgreich zu sein. Das geht nicht ohne gute und tatkraftige Mitarbeiter, denen unser
besonderer Dank gilt. Weiterhin bedanken wir uns bei unseren Kunden, Partnern und
Aktionéren flr ihr Vertrauen.

Berlin, im April 2019
\
A — K\&‘b \mw\

Dr. Frank Hieronymi Dr. Lars Klapproth

Vorstandssprecher Vorstand
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LAGEBERICHT DES VORSTANDES

(Auszug aus dem Jahresabschluss 2018)

A. Geschaft und Rahmenbedingungen

SHF entwickelt, fertigt und vertreibt Komponenten und Messgeréte fiir die Datenlbertragung
im Hochgeschwindigkeitsbereich. Diese Komponenten und Messgerate werden haufig in der
Kommunikationsindustrie, insbesondere von Unternehmen der Telekommunikation, Netz-
werkausrustern sowie Forschungseinrichtungen eingesetzt. Die Produkte von SHF dienen
dabei in erster Linie der Erhdhung der Datenlbertragungskapazitat von Netzwerken. In zwei
Hauptmarkten, Nordamerika und Japan, ist die SHF AG mit eigenen, hundertprozentigen
Vertriebstdchtern aktiv, wéhrend der Vertrieb im Uberwiegenden Teil Europas direkt durch
die Muttergesellschaft in Berlin erfolgt. In einigen anderen Landern, wie China und Slidkorea,
arbeitet SHF mit lokalen Distributoren zusammen.

Mehr als 75 % des Umsatzes der SHF Communication Technologies AG werden im Ausland
generiert. Unsere Kernmarkte sind China, Nordamerika (USA und Kanada), Japan, Europa
und der Rest der Welt mit La&ndern wie Stdkorea, Singapur und Israel. Die Umsatzanteile
der einzelnen Regionen unterliegen dabei aber deutlichen jahrlichen Schwankungen.

Der Internationale Wé&hrungsfonds (International Monetary Fund, IMF) prognostiziert in
seinem aktuellsten Ausblick flr die Weltwirtschaft ein globales Wirtschaftswachstum von
3,7 % fir das abgelaufene Jahr 2018'. Dieser Wert liegt um 0,2 % niedriger als in der
Prognose des IMF vom Januar 2018. Das Wachstum der Weltwirtschaft beruhte unveréandert
auf einer breiten Basis mit einer schlechteren Entwicklung als erwartet in Europa und Asien.
Hierbei lag das Wirtschaftswachstum in den Industriestaaten, abgesehen von den USA,
niedriger als in 2017. Auch in China hat sich das Wirtschaftswachstum im Jahr 2018
geringfugig verringert im Vorjahresvergleich (6,6 % nach 6,9 % in 2017).

Fir das Jahr 2019 geht der IMF in derselben Verdffentlichung' von einem sich
abschwachenden Wachstum der Weltwirtschaft aus (3,5 % in 2019 nach 3,7 % in 2018).
Insbesondere flr die Industrienationen wird dabei mit einer weiteren Abschwéachung des
Wirtschaftswachstums auf 2,0 % gerechnet (nach 2,3 % in 2018).

In der Verdéffentlichung wird explizit auf Unsicherheiten der Prognose hingewiesen, denn die
Auswirkungen eines sich eventuell weiter verscharfenden Handelskrieges zwischen den
USA und China kénnen nur schwer prognostiziert werden. Hinzu kommen weitere
Unsicherheiten in Bezug auf einen mdglichen ungeregelten Brexit. Weitere Anzeichen der
wachsenden Unsicherheit zeigten sich nach Aussage des IMF schon im weiter ricklaufigen
Wirtschaftswachstum im vierten Quartal 2018 und insbesondere der Zurlckhaltung beim
Kauf von Investitionsgutern auBerhalb der USA. Auswirkungen der Marktunsicherheit
begannen sich kirzlich in Japan zu zeigen, wo die Exporte im Januar 2019 um 8,4 % im
Jahresvergleich fielen. Die Exporte nach China, dem wichtigsten Handelspartner von Japan,
fielen im Jahresvergleich sogar um 17,4 %,

! International Monetary Fund, World Economic Outlook Update , January 11, 2019
https://www.imf.org/en/Publications/WEO/Issues/2019/01/1 1/weo-update-january-2019

2 Reuters, https:/fwww.reuters.com/article/us-japan-economy-trade/japans-exports-fall-most-in-two-years-as-china-
shipments-weaken-idUSKCNI1Q82WP
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In Deutschland war das kalenderbereinigte Bruttoinlandsprodukt im Jahresdurchschnitt 2018
um 1,5 % héher als im Vorjahr® Im Jahresvergleich verringerte sich das Wachstum damit um
1,0 % (2017: 2,5 %). FUr die Lander der Eurozone lag das BIP-Wachstum im Jahr 2018 bei
1,8 %. Der IMF rechnet fir 2019 mit einem Absinken der Wirtschaftsleistung in der Eurozone
auf 1,6 % und in Deutschland auf 1,3 %'. Das allgemeine Wirtschaftswachstum wird damit in
den fir SHF wichtigen Absatzmarkten wie in den vergangenen Jahren relativ schwach
bleiben, abgesehen von China, wo das Wirtschaftswachstum nach wie vor bei 6,2 % erwartet
wird, sofern sich die Auswirkungen des Handelskrieges mit den USA nicht weiter
verscharfen. Ebenso unverandert hohes Wirtschaftswachstum wird fir andere asiatische
Lander wie Siidkorea erwartet.

Am 6. Méarz 2019 hat die OECD (Organisation fur wirtschaftliche Zusammenarbeit und
Entwicklung) ihre Prognose® fiir die wirtschaftliche Entwicklung nach unten korrigiert.
Wahrend sie bisher von denselben Zahlen fir das weltweite Wirtschaftswachstum wie der
IMF ausging, wurde die Prognose fir 2019 noch einmal um 0,2 % auf nunmehr 3,3 %
abgesenkt. Fir Deutschland fiel die Korrektur noch wesentlich deutlicher aus und hier wird
fir 2019 nur noch mit einem Wirtschaftswachstum von 0,7 % gerechnet, nachdem im letzten
November noch eine Zahl von 1,6 % veroffentlicht wurde.

Unverandert gilt, dass SHF mit seinen Produkten nur in Nischenmarkten aktiv ist, was die
eindeutige Zuordnung zu einem Markisegment erschwert. Uns ist gegenwdrtig keine
Marktstudie bekannt, die Aussagen zu den Marktsegmenten trifft, in denen SHF aktiv ist.
Allgemein kann man festhalten, dass unverandert das Marktwachstum im Datacom-Bereich
wesentlich gréBer ist als jenes bei den Telecom-Providern.

SHF als Hersteller von High-End Messgeraten und Modulen fir den weltweiten Einsatz in
Entwicklungslaboren sowie industriellen Kleinserien sieht seine Wettbewerber hauptsachlich
in den drei groBen Herstellern von elekironischen und optischen Messgeraten, namentlich
Keysight, Anritsu und Tektronix. Tektronix hat allerdings in 2018 den Vertrieb der
konkurrierenden Produkte eingestellt. Die wirtschaftliche Entwicklung dieser vorgenannten
Firmen stellt fir die SHF einen Benchmark dar und die Finanzdaten dieser Firmen sind
6ffentlich verfugbar, wobei wegen deren GréBe und teilweiser Einbindung in Ubergeordnete
Firmen ein Vergleich speziell bezogen auf die Produktlinien, in denen SHF tétig ist, immer
nur eingeschrankt moglich ist.

Das Geschaftsjahr 2018 verlief fiir die SHF AG weitaus besser als zunédchst erwartet. Uber
vier Prozent lag der Auftragsbestand Anfang des Jahres 2018 Uber dem zu Beginn des
Geschéftsjahres 2017. Im Januar 2018 gingen auBBerordentlich viele Auftrage ein, darunter
eine sehr groBe Order, die wir schon im Herbst 2017 erwartet hatten. Damit war der
Auftragseingang im Januar der monatlich héchste in den letzten Jahren. Im April 2018
zeichnete sich bereits ab, dass 6ffentlichen Institutionen, aber auch Unternehmen mehr
Investitionsmittel zur Verflgung standen, was steigende Auftragseingédnge und Umséatze fir
SHF erwarten lieB3. So gingen wir zu diesem Zeitpunkt von einem Jahresumsatz von TEUR
6.800 und einem EBIT von TEUR 510 aus. Im weiteren Verlauf des Geschéftsjahres
veranlasste uns der weiterhin sehr gute Auftragseingang zu Anhebungen der Prognose auf
zunachst TEUR 7.500 und dann TEUR 8.400 im September 2018. Zu diesem Zeitpunkt
erwarteten wir ein EBIT fir das Geschéftsjahr 2018 in Héhe von TEUR 1.400. Letztlich

3 Statistisches Bundesamt, Wista - Wirtschaft und Statistik, Ausgabe 1/2019, Seite 90
https://www.destatis.de/DE/Publikationen/WirtschaftStatistik/2018/01/Wista_1_2019.pdf?_blob=publicationFile

* OECD, http://www.oecd.org/economyloutlook/global-growth-weakening-as-some-risks-materialise-OECD-interim-
economic-outlook-presentation-march-2019.pdf
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konnten wir die Prognose mit einem Jahresumsatz von TEUR 9.134 dann noch einmal
Ubertreffen. Auch das EBIT liegt mit TEUR 2.064 deutlich Uber der Prognose.

Die Entwicklung von SHF CUObertrifft auch deutlich jene unserer Wettbewerber im
Geschaftsjahr 2018. Allerdings muss hier erwahnt werden, dass das schlechte SHF
Geschaftsjahr 2017 als Ausgangsbasis diente, wenngleich die Entwicklung von SHF in 2018
auch im Mehrjahresvergleich sehr positiv ist.

Der Vergleich mit den Wettbewerbern ist wie bereits erwadhnt nur eingeschrankt maoglich, da
diese ein weit gréBeres Produktspekirum als SHF anbieten und daher keine genauen
Rickschlisse auf die Umsatzentwicklung in den SHF entsprechenden Produktsegmenten
gezogen werden kdnnen.

Der Geschéftsbereich ,Test & Measurement® der Firma Anritsu verzeichnete im Vergleich
der Kalenderjahre 2018 zu 2017 einen Umsatzanstieg von 10,8 %. Im Gegensatz zu
friheren Jahren trat Anritsu allerdings wesentlich seltener als Wettbewerber flr
Bitfehlerraten-messplatze in Erscheinung.

Fdr die Firma Tektronix sind nur Aussagen in Verbindung mit anderen Firmen wie Keithley
und Fluke mdglich, da all diese Firmen gemeinsam als Gruppe im Finanzbericht des
Mutterkonzerns Fortive ausgewiesen werden. Flr dieses Segment ,Professional
Instrumentation® innerhalb von Fortive stieg der Umsatz im Kalenderjahr 2018 um 16,4 % im
Jahresvergleich. Die Bitfehlerratenmessplatze der friheren Firma Picosecond Pulse Labs,
welche vor einigen Jahren von Tektronix Ubernommen wurde, traten in 2018 nicht mehr als
Wettbewerb von SHF auf und werden aktuell auch nicht mehr von Tektronix beworben.

Der eindeutig starkste Wettbewerber von SHF ist die Firma Keysight, die mit ihren Arbitrary-
Waveform-Generatoren und Bitfehlerratenmessplatzen weltweit sehr haufig direkt im
Wettbewerb mit SHF steht. Keysight konnte den Umsatz im Geschéaftsbereich
,Communications Solutions Group (CSG)“ im Zeitraum vom 1. Februar 2018 bis 31. Januar
2019 um 22,4 % im Jahresvergleich steigern.

Das abgelaufene Geschéftsjahr verlief &uBerst positiv fir SHF. So konnten die Umsétze in
allen Produktbereichen deutlich gesteigert werden, wobei der prozentuale Umsatzzuwachs
bei den kompakten Messgeraten und Bitfehlerratenmessplatzen besonders herausragte.

Die regionale Verteilung der Umséatze unterliegt auch im historischen Vergleich deutlichen
jahrlichen Schwankungen, wobei historisch immer Nordamerika, Japan, China und Europa
die maBgeblichen Umsatztrager darstellten.

Im Geschaftsjahr 2018 hat sich der Umsatzanteil mit deutschen Kunden von 16,0 % auf
24,8 % erhoht. Dies ist maBgeblich darauf zurlickzufuhren, dass wir mehrere GroBauftrage
aus Deutschland erhielten, was auf eine starke Zunahme der Investitionsmittel in unserem
Bereich in Deutschland zuriickzufiihren ist.

In Europa auBerhalb Deutschlands waren die Umsatze hingegen enttduschend. So
verringerte sich der Umsatzanteil noch weiter von 11,8 % im Vorjahr auf nun 5,6 % in 2018.
Im Gegensatz zu Deutschland sind hier scheinbar weit weniger Investitionsmittel verfugbar,
was sich auch in der geringen Zahl von Angebotsanfragen in dieser Region zeigt.

Auch in Nordamerika lag die Entwicklung im Jahr 2018 deutlich hinter unserer Erwartung und
konnte mit dem starken Umsatzwachstum von SHF in anderen Regionen nicht Schritt halten.
Dies ist sicherlich auch auf die sehr starke Prdasenz von Keysight in deren Heimatmarkt
zurtckzufuhren, wo sie mit ihren Arbitrary-Waveform-Generatoren und Bitfehlerraten-
messplatzen sehr erfolgreich waren. Zu deren Erfolg im Wettbewerb mit SHF tragt sicherlich
auch der Umstand bei, dass SHF nur eine Prédsenz an der Ostkliste hat und der groBte
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Umsatz in dieser Branche sicherlich in Kalifornien getatigt wird. Mehrfache langere
Promotiontouren nach Kalifornien zeigten leider nicht die erhofften Erfolge fir SHF. So
verringerte sich der Umsatzanteil von SHF in Nordamerika von 25,4 % im Jahr 2017 auf
12,1 % im Geschéftsjahr 2018. Der Erfolg des mdglichen Aufbaus einer starkeren SHF-
Prasenz in Kalifornien erscheint zweifelhaft in Anbetracht der erforderlichen Investitionen, so
dass mittelfristig die Suche nach einem neuen Vertriebspartner an der Westkiste
aussichtsreicher erscheint. Bisher konnten wir allerdings noch keinen geeigneten neuen
Vertriebspartner identifizieren.

Wie bereits ausgefihrt, blieb die Geschéftsentwicklung der amerikanischen Tochter-
gesellschaft hinter den Erwartungen zurick. Das Unternehmen musste auf Dollarbasis einen
Umsatzriickgang von 12,5 % verzeichnen von zuvor TUSD 2.070 auf TUSD 1.812. Der
gesunkene Umsatz der amerikanischen Tochtergesellschaft schlug sich ebenfalls in einem
negativen Ergebnis nieder. So beendete die SHF North America Inc. das Geschéftsjahr 2018
mit einem Verlust in H6he von TUSD 45.

Unsere japanische Tochtergesellschaft zeigte hingegen im abgelaufenen Geschéftsjahr eine
ahnlich positive Entwicklung wie die Muttergesellschaft. Der Umsatz der Tochtergesellschaft
auf Yen-Basis verdoppelte sich im Jahresvergleich auf JPY 192 Mio. (2017: JPY 91 Mio.).
Hier zahlt sich das intensive Bemihen unseres japanischen Niederlassungsleiters um den
Zugang zu neuen Kunden aus dem Datacom- und universitaren Bereich aus. In der
Vergangenheit war SHF in Japan traditionell immer bei den reinen Telekomausristern
besonders stark vertreten. Wie im Rest der Welt findet allerdings auch in Japan eine
Entwicklung hin zur Dominanz von Datacom-Anwendungen in Rechenzentren statt. Der
deutlich gestiegene Umsatz konnte jedoch den Verlust nicht verhindern, so erzielte das
japanische Unternehmen einen Verlust in Héhe von JPY 2,5 Mio. im Geschéftsjahr 2018.

Auch wenn sich der Umsatz der japanischen Tochtergesellschaft mehr als verdoppelte, so
stieg der Umsatzanteil bezogen auf die Muttergesellschaft im Jahresvergleich nur von 9,4 %
auf 12,1 %, da andere Regionen sich ebenfalls gut entwickelten.

Der Umsatz in China stieg kraftig um 0Ober 40 % im Jahresvergleich, wenngleich der
Umsatzanteil am gesamten Produktumsatz von SHF damit von 21,4 % auf 17,3 % abnahm.
Unverandert ist unser chinesischer Vertriebspartner Luster LightTech sehr aktiv und
erfolgreich. Vielféltige neue Kundenkontakte und das sehr starke Engagement bei
Kundenvorfihrungen zeigen den gewilnschten Erfolg und unverandert gilt, dass die
Bedeutung des chinesischen Marktes flir SHF immer weiter zunimmt.

Stark zugenommen haben in 2018 auch die Umsatze in den bisher nicht genannten Teilen
der Welt, wobei hier insbesondere Singapur, Israel und Slidkorea zu nennen sind.
Einschrankend ist hier allerdings hinzuzufligen, dass es sich haufig um Projekigeschafte
handelt, so dass eine Fortschreibung fir die Zukunft nur schwer mdéglich ist. Weitere Lander,
die zu dieser Region ,Rest der Welt (ROW)* zahlen, sind z.B. Australien/Neuseeland,
Taiwan und Osteuropa. Im Jahresvergleich wurde in dieser Region ROW das gréBte
Umsatzwachstum erzielt mit einer relativen Zunahme um mehr als 200 %. Der Umsatzanteil
dieser Region betrug in 2018 28,1 % nach 16,0 % im Jahr 2017.

Forschungs- und Entwicklungsaufwand

Circa 9,3 % (Vorjahr: 16,0 %) des erzielten Umsatzes flossen im laufenden Geschéftsjahr
zur strategischen Zukunftssicherung in Forschungs- und Entwicklungsaktivitdten, dabei im
Wesentlichen in die Entwicklung integrierter Schaltkreise, Messgerate und Verstarker. Der
fir SHF so wichtige Bereich Forschung und Entwicklung veranschlagt damit auch 18,1 % der
gesamten Personalkosten.
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Aktienkurs und Delisting

Wir haben nicht vor, uns in absehbarer Zukunft Eigenkapital an der Bdérse zu beschaffen.
Ohnehin ist die Notierung an der Borse flr uns nur von geringem wirtschaftlichem Nutzen.
Die dafiir anfallenden Kosten und die Bindung von materiellen und personellen Ressourcen,
die wir an anderer Stelle besser einsetzen kénnen, haben uns dazu bewogen, die Aktien der
SHF Communication Technologies AG von der Bérse zu nehmen. Unsere Kindigung fir das
Basic Board vom Juli 2018 wurde von der Deutschen Bérse AG bestatigt. Letzter Handelstag
im Freiverkehr (Basic Board) der Frankfurter Wertpapierbdrse war der 18. Oktober 2018.

Die Aktie der SHF AG war vom 07. Juli 2008 bis zum 28. Februar 2017 im Entry Standard
der Frankfurter Wertpapierbérse und vom 01. Marz 2017 bis zum 18. Oktober 2018 im Basic
Board gelistet.

Zu Beginn des Berichtsjahres startete die SHF-Aktie mit einem Kurs in Héhe von EUR 2,14
und ging am 18. Oktober 2018 bei einem Kurs EUR 2,74 aus dem Handel.

An der Rechtsform der SHF Communication Technologies AG &ndert sich durch das
Delisting nichts, und es wird auch kinftig wie gewohnt eine Hauptversammlung geben. An
unserer Dividendenpolitik halten wir grundsétzlich fest, so dass bei entsprechender
Geschaftsentwicklung und Beschlusslage auch wie in friiheren Jahren eine Dividende an die
Aktiondre ausgeschuttet werden kann.
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B. Ertrags-, Finanz- und Vermodgenslage

Ertragslage

Der Geschéaftsverlauf der SHF AG Ubertraf im Berichtsjahr die urspringlich aufgestellten
Prognosen. Aufgrund der hohen Auftragseingange im ersten Halbjahr 2018 wurde zunachst
mit der Ver6ffentlichung einer Insiderinformation im Juli 2018 die Umsatzprognose auf
TEUR 7.500 angehoben. Die anhaltende positive Geschaftsentwicklung in allen Segmenten
setzte sich fort und fihrte somit zur weiteren Erhdhung der Prognose. Im September 2018
erwartete die SHF AG einen Umsatz von TEUR 8.400 bei einem EBIT von TEUR 1.400.

Letztendlich wurde das Geschaftsjahr 2018 mit dem héchsten Umsatz der letzten funf Jahre
beendet.

Kennzahlen 2018 2017 Veranderung
TEUR TEUR TEUR %
Umsatzerlose 9.134 5.334 3.800 71,24
Gesamtleistung 8.998 5.473 3.525 64,41
Anzahl Mitarbeiter incl. VS 57 54 - -
Umsatz je Mitarbeiter 160 99 61 61,62
Personalaufwand 3.999 3.272 727 22,22
Abschreibungen 176 194 (18) (9,28)
EBITDA" 2.240 (322) 2.562 >100,00
EBIT? 2.064 (517) 2.581 >100,00
Ergebnis vor Ertragsteuern 2.062 (519) 2.581 >100,00
Ertragsteuern 491 (2) 493 >100,00
Jahresergebnis 1.571 (517) 2.088 >100,00
EUR EUR EUR
Ergebnis le Asne 0,34 (0,11) 0,45 >100,00

Earnings Before Interest, Tax, Depreciation and Amortization (Ergebnis vor Zinsen, Steuern und
Abschreibungen auf materielle und immaterielle Vermégensgegenstande)

Earnings Before Interest and Tax (Ergebnis vor Zinsen und Steuern)

Das Ergebnis je Aktie -verwassert- entspricht dem unverwésserten Ergebnis
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Umsatzerlése, Auftragseingang

Die Entwicklung der Umsatzerlése der SHF AG ist in der folgenden Tabelle dargestellt:

2018 2017 Veranderung
TEUR TEUR TEUR %

Umsatz Produkte 8.915 5.015 3.900 77,77
Umsatz Dienstleistung 219 319 (100) (31,35)
Umsatzerlfse gesamt 9.134 5.334 3.800 71,24

Die Umsatzerlése mit SHF-Produkten gliedern sich in folgende geographische Méarkte:

2018 2017 Veranderung

TEUR in% TEUR in% TEUR %
Deutschland 2.207 24,76 800 15,95 1.407 >100,00
Restliches Europa 496 5,56 593 11,82 (97) (16,36)
Nordamerika 1.079 12,10 1.274 25,40 (195) (15,31)
Japan 1.082 12,14 472 9,41 610 >100,00
China 1.542 17,30 1.074 21,42 468 43,58
Sonstige Exporte 2.509 28,14 802 16,00 1.707  >100,00
Umsatz Produkte 8.915 100,0 5.015 100,0 3.900 77,77

Der unterjahrige Auftragseingang der SHF AG ist um 71,6 % von TEUR 5.321 auf
TEUR 9.131 im Vergleich zum Vorjahr gestiegen.

Finanzlage

Kennzahlen 2018 2017 Veranderung
TEUR TEUR TEUR %

Cashflow aus laufender Geschéaftstatigkeit 2.089 (249) 2.338 >100,00

Cashflow aus Investitionstatigkeit (128) (203) 75 36,95

Cashflow aus Finanzierungstatigkeit 0 (593) 593 >100,00

Finanzmittelfonds am Ende der Periode 6.380 4419  1.961 44 38

Der negative Cashflow aus Finanzierungstatigkeit resultierte im Vorjahr aus Dividenden-
ausschattungen.
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Vermégenslage

Kennzahlen 2018 2017 Veranderung
TEUR TEUR TEUR %

Aktiva

Anlagevermdgen 699 749 (50) (6,68)

Vorrate 1.901 1.989 (88) (4,42)

Forderungen und sonstige

Vermdgensgegenstande 1.622 848 774 91,27

Liquide Mittel 6.380 4.419 1.961 44,38

Rechnungsabgrenzungsposten 76 102 (26) (25,49)

Passiva

Eigenkapital 9.053 7.483 1.570 20,98

Eigenkapitalquote in % 84,78 92,30

Ruckstellungen 1.393 416 977 >100,00

Verbindlichkeiten 216 170 46 27,06

Rechnungsabgrenzungsposten 16 38 (22) (57,89)

Anlagevermogen

Die wesentlichen Zugange in das Anlagevermdgen erfolgten bei den Messgeraten und bei
dem Ausbau von Geschéaftsrdumen. Hierbei betrugen die Anschaffungskosten fir ein
Sampling Modul sowie eine Alarmierungsanlage insgesamt TEUR 79.

Unter Bericksichtigung der planmafBigen Abschreibungen verringerte sich das Anlage-
vermoégen im Berichtsjahr um TEUR 50 auf TEUR 699.

Liquide Mittel

Die Liquiditat blieb stabil und nach wie vor positiv. Wie zum Bilanzstichtag des Vorjahres
bestanden zum Bilanzstichtag des Berichtsjahres keine Verbindlichkeiten gegenlber
Kreditinstituten. Die liquiden Mittel betrugen zum 31. Dezember 2018 TEUR 6.380.

Eigenkapital

Das Eigenkapital erreichte zum Bilanzstichtag einen Stand in Héhe von TEUR 9.053. Die
Eigenkapitalguote veranderte sich von 92,3 % auf 84,8 %.

Rickstellungen

Zu den Ruckstellungen ist anzumerken, dass sich die Personalriickstellungen aus
Uberstunden- und Urlaubsriickstellungen, Provisionen, Tantiemen, Beitrdgen zur
Berufsgenossenschaft, Rickstellungen fir Weihnachtsgeld sowie Rickstellungen fur Jubilaen
zusammensetzen.
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Gesamtaussage zur Lage der Gesellschaft

Die Steuerung des operativen Geschafts der Gesellschaft erfolgt maBgeblich unter
Verwendung wesentlicher Finanzkennzahlen, wie sie auch bei der vorstehenden Analyse der
Ertrags-, Finanz- und Vermdgenslage dargestellt sind.

Der Umsatz und das Ergebnis vor Steuern Ubertrafen im Geschaftsjahr 2018 die Prognose.
Die Liquiditatssituation der Gesellschaft ist wie in den Vorjahren weiterhin ausgezeichnet. Mit
einer hohen Eigenkapitalquote steht das Unternehmen auf einer wirtschaftlich sehr soliden
Basis.

C. Prognose-, Chancen- und Risikobericht

Prognosebericht

Der Auftragsbestand zu Jahresbeginn 2019 liegt mit TEUR 1.117 um 17,8 % hdher als zu
Beginn des Geschaftsjahres 2018 (TEUR 948). Im Zeitraum Januar bis Ende Februar 2019
lag der Auftragseingang etwas Uber den erwarteten monatlichen Durchschnittswerten.

Der aktuell gute Auftragsbestand und das bisher stabile Geschaft sollten uns optimistisch
stimmen. Deutliche Risiken drohen allerdings durch das sich weltweit abschwéachende
Wirtschaftswachstum und Handelshemmnisse wie zusatzliche Importzélle in den USA und
den moglichen ungeordneten Brexit. Unter Bertcksichtigung der sich eintribenden
Wirtschaftslage sind wir fir das Geschéftsjahr 2019 eher zurlickhaltend und gehen von
einem Umsatzrickgang auf einen Wert von TEUR 8.000 fiir das Geschéftsjahr 2019 aus.
Dieser Wert liegt hdher als der langjahrige Mittelwert des SHF-Umsatzes. Der Absatz auf
dem US-Markt wird sich voraussichtlich auch weiterhin schwierig gestalten, wohingegen
insbesondere in China mit stabilen oder sogar leicht steigenden Umséatzen gerechnet werden
kann. Es ist allerdings nicht davon auszugehen, dass wir in Deutschland in diesem Jahr auf
ein ahnlich gutes Investitionsklima wie im vergangenen Jahr treffen werden.

Fir 2019 erwarten wir, dass SHF bei dem vorgenannten Umsatz von TEUR 8.000 ein EBIT
von TEUR 1.040 erzielen wird.

Bericht iber Chancen und Risiken

SHF kann nach wie vor eine sehr gute Kapitalausstattung vorweisen. Es gilt unverandert,
dass SHF keine Verbindlichkeiten gegenliber Banken hat und die Eigenkapitalquote auf
hohem Niveau liegt.

Die strategischen Ziele lassen sich nach den folgenden Produktbereichen aufgliedern:

Messgerate und Module

Die Marktsituation hat sich in diesem Bereich im vergangenen Jahr nicht wesentlich
geandert. Unverandert setzt sich der Trend fort, dass im Gegensatz zu der einfachsten Form
der optischen Datenlbertragung mit zwei Zustanden (Licht an/aus, technisch: NRZ fir Non-
return-to-zero) immer komplexere Datenformate in der optischen Nachrichtentechnik zum
Einsatz kommen. Gemeinsam ist diesen Formaten, dass mehr Zustande pro Zeitschlitz
Ubertragen werden wie z.B. bei dem aktuell meist verwendeten Format PAM-4 (vier diskrete
Amplitudenwerte und damit 2 Informationsbits pro Symbol oder Zeitschlitz). Der Vorteil
dieser komplexeren Ubertragungsformate ist, dass die erforderliche Ubertragungsbandbreite
dadurch reduziert werden kann, was sich positiv auf die mdgliche Ubertragungskapazitat
einer Glasfaser auswirkt. Gleichzeitig gibt es Bestrebungen, die Anforderungen an
Komponenten fiir eine Ubertragungsstrecke dadurch weiter zu reduzieren, dass technische
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Unzulanglichkeiten durch entsprechende Vorverzerrung der Sendesignale und/oder
Entzerrung der empfangenen Signale kompensiert werden. Im Bereich der Testinstrumente
bietet die Firma Keysight dahingehend momentan die Lésungen mit der groBten
Funktionalitdt an, wenngleich auch hier nicht alle Winsche der Kunden erflllt werden
kénnen. An dieser Stelle kann SHF seine Starken ausspielen und versuchen, die Kunden
von den Vorteilen der eigenen Produkte zu Uberzeugen.

Unveréndert gilt, dass SHF mit dem sogenannten PAM4-Sampler die einzige am Markt
verfligbare Lésung zur Messung von Bitfehlern bei hohen Ubertragungsraten von 53 bzw.
56 GBaud PAM-4 zur Verfigung stellt. Es handelt sich dabei um ein Vorschaltgerat far
unseren Error-Analyzer, welches es ermdglicht, nahezu beliebige Multilevelsignale bei sehr
hohen Baudraten von 53/56 GBaud hinsichtlich ihrer Fehlerfreiheit zu analysieren.

Daneben zeichnen sich die Lésungen von SHF auch weiterhin durch ihre sehr gute
Signalqualitdt aus und bieten die groBte Flexibilitat und Erweiterungsmdglichkeit der am
Markt verfligbaren Lésungen. Gerade diese Erweiterungsmdglichkeiten zur Untersuchung
der Ubertragungseigenschaften von Komponenten und Ubertragungsstrecken sind es, die
unsere Kunden schatzen und die fir manche Kunden einen Wettbewerbsvorteil im
Forschungs- und Entwicklungsbereich darstellen. So bieten wir als einzige Firma
Vorschaltmodule an, um 2-Level NRZ-Signale bei Geschwindigkeiten bis 120 Gbps zu
generieren und auf ihre Fehlerfreiheit zu testen (120 Gbps Multiplexer und Demultiplexer).
Weiterhin ist SHF mit dem sogenannten PAM-4-Multiplexer auch der einzige Hersteller von
Signalquellen fur 120 GBaud PAM-4 Signale. Diese Erweiterungsmdglichkeiten sind es, die
SHF bei jenen Firmen und Instituten besonders erfolgreich machen, bei denen auch
Untersuchungen zu immer schnelleren Ubertragungsformaten wie 400G und dariiber hinaus
durchgefihrt werden.

Die Entwicklung eigener integrierter Schaltkreise gibt uns auch weiterhin die Mdglichkeit,
direkten Einfluss auf die Funktion und Signalqualitdt unserer Produkte zu nehmen und
Erfordernisse des Marktes aufzugreifen. In nahezu jedem SHF-Produkt steckt mindestens
ein selbst entwickeltes MMIC, das sonst auf dem Weltmarkt nirgendwo erhaltlich ist. Damit
sichern wir uns einen wichtigen Wettbewerbsvorteil. So wird eines dieser von SHF selbst
entwickelten MMICs uns in Kirze in die Lage versetzen, die Signalqualitdt unserer
Bitmustergeneratoren noch einmal wesentlich zu steigern.

Der starken Nachfrage nach einer Mdglichkeit zur Vorverzerrung der Ausgangssignale
unserer Bitmustergeneratoren werden wir in Kiirze durch die Vorstellung eines entsprechen-
den Moduls nachkommen. Wir rechnen mit einer guten Nachfrage flr dieses Produkt.

Unsere Serie von kompakten Messgeraten wurde schon vor langerer Zeit durch unseren
kompakten Bitmustergenerator und unseren 2,8 GSamples/s Arbitrary-Waveform-Generator
(AWG) erganzt. Insbesondere fir den kompakten AWG verzeichnen wir eine steigende
Nachfrage und ebenfalls steigende Absatzzahlen. Gleichfalls sehr erfolgreich sind wir in
dieser Produktgruppe mit den kompakten Synthesizern.

Nach wie vor stellt die Gruppe der Messgerdte den Hauptumsatztrager bei SHF dar.
Waéhrend sich die Umséatze mit den Bitfehlerratenmessplatzen mehr als verdoppelt haben,
stiegen die Umséatze mit den kompakten Messgeraten sogar fast auf das Vierfache. Die
Umsétze mit den Digitalmodulen haben sich im abgelaufenen Geschaftsjahr nahezu
verdoppelt.

Unverandert besteht das Problem der Bundling-Mdéglichkeiten, die SHF nicht anbieten kann.
Die Firma Keysight ist aufgrund ihres grof3en Produktportfolios in der Lage, den gesamten
Bedarf des Kunden an einer Laborausristung liefern zu kénnen. Damit ergibt sich naturlich
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die Mdoglichkeit der Quersubvention, z.B. mit Oszilloskopen, was einen erheblichen
Wettbewerbsvorteil darstellt.

Laborverstarker

Der Umsatz mit Laborverstarkern hat in 2018 deutlich angezogen und stieg im
Jahresvergleich um 26 %. Unverandert hat SHF nach eigener Einschatzung hier die
marktfihrende Position. Andere Anbieter konzentrieren ihr Angebot auf Verstarker fur
Systemumgebungen, bei denen es insbesondere auf geringe Kosten ankommt. Die
Robustheit fir den téglichen Laboreinsatz und die bestmégliche Performance stehen hier
nicht im Vordergrund. Konkurrierende Angebote fir Laborverstarker von Tektronix
(Ubernahme der Firma Picosecond Pulse Labs in 2014) wurden eingestellt und die
Modulatortreiber von ixBlue (Merger mit Photline) sind technisch nicht konkurrenzfahig.

SHF bietet im Bereich der Laborverstarker mit Abstand die hdéchsten verfligbaren
Bandbreiten und die héchstmdglichen Bitraten aller Anbieter am Markt. Unsere schnellsten
Produkte liefern Bandbreiten von typisch etwa 70 GHz. Sehr nachgefragt werden Verstérker
mit einem besonders linearen Aussteuerungs- und Frequenzverhalten, da solche flr die
Ubertragung der zuvor erwahnten Multilevel-Ubertragungsformate unabdingbar sind. Die
SHF Laborverstarker stellen damit die Referenz bei der Verstarkung der 56 GBaud Multi-
Level-Signale der gegenwartig in der Entwicklung befindlichen neuen Ubertragungs-
standards dar.

Auf der letzten OFC in Kalifornien (weltweit wichtigste Ausstellung und Konferenz zu
Entwicklungen in der optischen Nachrichtentechnik) hat SHF erstmals Laborverstarker mit
differentiellen Ein- und Ausgéngen und einer Bandbreite von Uber 65 GHz vorgestellt. Erste
Auslieferungen an Kunden werden in wenigen Wochen erfolgen.

Die kontinuierliche Verbesserung unserer Produktlinie wird weiter fortgesetzt, indem altere
Modelle durch neue mit verbesserten technischen Daten bei gleichzeitig verringerten
Abmessungen ersetzt werden.

Nach wie vor sind die Wachstumsmadglichkeiten mit dieser Produktgruppe aber begrenzt, da
diese in der Regel nur in Laboren in kleinen Stlckzahlen eingesetzt wird und eine
Marktsattigung relativ schnell erreicht sein kdnnte oder u. U. neue technische Verfahren
favorisiert werden.

Passive Komponenten

SHF entwickelt und fertigt auch sogenannte passive Komponenten, wie z.B.
Vorspannungsnetzwerke (Bias Tees) und DC-Blocks. Der Umsatz mit diesen Komponenten
wuchs um 26,2 % im Vergleich zum Vorjahr. Der Umsatzanstieg ist dabei weniger auf
Neuentwicklungen, sondern eher auf einen steigenden Bekanntheitsgrad dieser Produkte
zurtickzuftihren. Auch in diesem Bereich bietet SHF schon seit vielen Jahren Komponenten
mit der besten am Markt verfiigbaren Performance an.

Distributionsgeschaft mit Hochfrequenz-Kabeln und -Steckverbindern

Seit vielen Jahren vertreibt SHF die Hochfrequenz-Steckverbinder und -Kabel zweier
japanischer Firmen, KMCO und Totoku. Die Umséatze mit diesen Produkten sind im
Jahresvergleich um 35 % gestiegen.

Der Anteil am Gesamtumsatz bleibt fir diese Produktgruppe auch weiterhin relativ gering mit
unter 6 %. Die Produkte unserer Zulieferer sind fir ihre sehr gute Qualitat bekannt, stehen
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aber im Wettbewerb zu Produkten von bis zu zehn weiteren Anbietern, die teilweise
erheblich glnstiger sind. Auch wenn diese Konkurrenzprodukte vielfach nicht die gleiche
Qualitdt aufweisen, so ist diese doch fir viele Kunden ausreichend. Wesentliche
Veranderungen hinsichtlich des Anteils am Gesamtumsatz der SHF sind hier nicht zu
erwarten.

Finanzielles Risikoprofil

Allgemein muss nach wie vor mit einer ausgepragten Preissensitivitat gerechnet werden, so
dass die zukinftigen betrieblichen und forschungsnahen Sach- und Personalaufwendungen
einer permanenten Aufwandsoptimierung unterzogen werden missen, um weiterhin positive
Ergebnisse zu erzielen. Gerade vor dem Hintergrund des sich abzeichnenden weltweit
sinkenden Wirtschaftswachstums werden neue Investitionen weiter sehr kritisch auf ihre
Notwendigkeit gepruft. Die Kunden schatzen die Innovationen der SHF AG, wollen oder
kénnen jedoch daflir nicht mehr die Preise der Vergangenheit bezahlen mit der Folge, dass
bei verkirzten Innovationszyklen die Hirden fir einen angemessenen Return on Investment
immer héher werden.

Vertriebs- und Produktionsrisiko

Je nach Forschungsschwerpunkt in den einzelnen Clustern ergeben sich jéhrlich
wechselnde regionale Auftrags- und Umsatzverteilungen. Insofern ist eine standige
Anpassung der Vertriebsaktivitdten und -strategie notwendig. Unter Berlcksichtigung der
eigenen UnternehmensgréBe sowie der personellen und finanziellen Ressourcen gilt es, die
Flexibilitdt eines mittelstdndischen Unternehmens in den Vordergrund zu stellen, um
gegeniber den weitaus gréBeren Mitbewerbern auf Dauer bestehen zu kénnen.

Personelles Risikoprofil

Die Transformation der Wirtschaft und der Gesellschaft hin zu immer mehr softwaregestiitzten
Prozessen flhrt zwangslaufig dazu, dass insbesondere der Bedarf an Softwareentwicklern in
den letzten Jahren stetig gestiegen ist. Dies splren auch wir in Form von Abwerbung von
Mitarbeitern und zeitaufwandigen Prozessen zur Neubesetzung der offenen Stellen. Allgemein
ist festzuhalten, dass die Qualifizierung der Mitarbeiter fiir eine anspruchsvolle Tatigkeit bei SHF
zeit- und personalaufwendig ist. Hinzu kommt, dass der Ausbildungsstand vieler Bewerber auf
Entwicklungspositionen nicht den Anforderungen von hochtechnologieorientierten Unternehmen
wie SHF entspricht. Daher missen wir Neueinstellungen an die Anzahl der gleichzeitig
maoglichen Einarbeitungsprozesse entsprechend anpassen.

Beschaffungs- und Forschungsrisiko

Die F&E-Aktivitdten werden durch die personelle Ausstattung limitiert. Insofern kénnen nur
wenige ausgewahlte Produktinnovationen in Angriff genommen werden.

Da es sich um ,High-End"-Produkte handelt, missen als Vorkomponenten meist auch solche
beschafft werden. Diese Module haben jedoch haufig noch nicht die erforderliche ausgewogene
Serienreife. Verbunden ist dies auch oft mit einem ebenfalls sehr hohen Preisniveau bei
gleichzeitiger Abnahmeverpflichtung von Uber dem Eigenbedarf liegenden Mengen. Um den
Wettbewerbsvorteil der Innovationsfiihrerschaft aufrechtzuerhalten, muss das Unternehmen
entsprechende finanzielle Mittel vorhalten.
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Zum Teil kauft SHF Vorprodukte von Mitbewerbern aus dem Bereich Messgerate. In den
vergangenen Jahren mussten wir erstmals feststellen, dass uns der Erwerb einiger dieser
Vorprodukte erschwert wurde. Dies bedeutet, dass SHF sich zukinftig darauf einstellen muss,
solche Ausfalle durch Eigenentwicklungen zu kompensieren.

Da SHF zu einem Grofteil State-of-the-Art-Produkte verkauft, deren Eigenschaften das
technisch Machbare darstellen, schlagen sich zeitliche Verzégerungen bei Neu- und
Weiterentwicklungen sofort im operativen Ergebnis nieder.

Gesamtentwicklung der Chancen und Risiken

Die Chancen und Risiken aus unternehmerischer Sicht werden vom Vorstand laufend definiert,
bewertet und, soweit méglich und sinnvoll, verfolgt oder minimiert. In Aufsichtsratssitzungen
wird Uber die wesentlichen Risiken berichtet und beraten. Die Planungsprozesse, das
Controlling sowie das Qualititsmanagement sind weitere  Bestandteile  des
Risikomanagementsystems der Gesellschaft.

Im Geschaftsjahr haben sich die Risiken fir die Gesellschaft nicht wesentlich veréndert.
Bestandsgefahrdende Risiken liegen nicht vor, jedoch ist die Wettbewerbssituation im Bereich
der groBen und hochpreisigen Messgerate unverandert schwierig, insbesondere wegen des
zuvor erwahnten Bundling-Vorteils der groBen Konkurrenten.

Durch gewissenhafte Prifungen wird versucht, finanzielle und operative Risiken in einem
Uberschaubaren Rahmen zu halten. Auch in der Zukunft wird SHF die Risiko-, Controlling- und
Informationssysteme permanent weiterentwickeln.

Gleichzeitig gilt es, Chancen friihzeitig zu erkennen und zu nutzen und diese im Rahmen
strategischer und operativer Entscheidungen gegen die entsprechenden Risiken abzuwéagen.

D. Risikoberichterstattung in Bezug auf die Verwendung von
Finanzinstrumenten

Wegen der ausgezeichneten Liquiditdt ist es der SHF AG mdoglich, auf Wahrungs-
absicherungen weitgehend zu verzichten, da keine Notwendigkeit besteht, die erhaltenen
Fremdwahrungen innerhalb kirzester Zeit gegen Euro einzutauschen. Der Einsatz von
Finanzinstrumenten zur Wéahrungsabsicherung wéare zwar prinzipiell méglich, doch ist damit
auch immer eine Mindestgeblhr verbunden, wie im Fall der Optionsgeschafte, denn die
Banken kénnen diese Absicherungen selbstverstandlich nicht kostenlos anbieten. Werden
reine Swaps verwendet, dann beraubt sich das Unternehmen der Méglichkeit, an glinstigen
Kursentwicklungen zu partizipieren. Andere, etwas exotischere Konstruktionen zur
Wahrungsabsicherung beruhen in den meisten Fallen auf eingebauten ,Hirden®, bei deren
ReiBen das Absicherungsgeschaft fiir den Kunden in der Regel mit Verlusten verbunden ist.

Gerade vor dem Hintergrund der heutzutage durch die Notenbanken der Lander getriebenen
Geldpolitik, haben die Wechselkurse wenig mit den tatsachlichen Marktgegebenheiten zu tun,
sondern spiegeln den Willen der Notenbanken zur ,korrekten“ Bewertung der Landeswahrung
wider. Uber die Steuerung des Leitzinssatzes, die Ausgabe von Staatsanleihen und den
Ankauf von Anleihen anderer Emittenten wird gezielt Wirtschaftspolitik durch die Notenbanken
betrieben. Vor diesem Hintergrund und der damit verbundenen Unberechenbarkeit der
Wechselkursentwicklung wird bei SHF seit Iangerem ganz bewusst auf Absicherungsgeschéfte
verzichtet.

Im Geschaftsjahr 2018 war SHF erfolgreich mit dieser Strategie, denn es konnten saldiert
Gewinne aus Wahrungsumrechnungen in Héhe von TEUR 62 verbucht werden.
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Allgemein stellt der hohe Anteil der Fremdwahrungsumsatze im SHF-Geschaft immer eine
Chance auf Wahrungsgewinne, aber auch ein Risiko fir Wahrungsverluste dar. Dies gilt umso
mehr, als sich der Umsatzanteil mit SHF-Produkten in Fremdwéahrungen im Bereich um 24 %
bewegt.

Der latenten Gefahr eines Wertverlustes des Euro im AuBenwert wird dadurch Rechnung
getragen, dass Uber ein Viertel der Liquiditat in Fremdwahrungen gehalten wird. Gegenwartig
sind dies US-Dollar (~ 20 %), Schweizer Franken (~ 5 %) und Japanischer Yen (~ 8 %). Der
AuBenwert des Euro ist insofern von Bedeutung fir die SHF, als viele High-Tech-Vorprodukte
von anderen Technologiefihrern weltweit in Fremdwé&hrungen bezogen werden.

Auch hier gilt der weiter oben genannte Hinweis, dass hieraus im Hinblick auf die
Wechselkursentwicklung sowohl Chancen als auch Risiken erwachsen.

Aus dem laufenden Geschaft ergeben sich Mittelzuflisse Uberwiegend in den
Fremdwahrungen USD und JPY.

Weiterhin wird die Liquiditat der SHF zur Absicherung gegen mdgliche Bankinsolvenzen auf
verschiedenen Guthabenkonten bei unterschiedlichen Banken gehalten. Die Leitzinspolitik der
verschiedenen Notenbanken flhrt nun kurioserweise nicht mehr nur zu Krediten im Bereich
des Nullzinses, sondern es gibt mittlerweile sogar Kredite mit Negativzinsen. Dies flihrte
absehbar auch zu einem immer weiter absinkenden Guthabenzins auf Einlagen und in den
letzten Monaten haben bereits einige Geschaftsbanken Negativzinsen auf Einlagen Uber
einem Schwellwert eingefiihrt. Da Banken in der Regel aber nur noch aus den Umsétzen im
Tagesgeschaft Profite ziehen koénnen, ist deren Interesse am Aufbau weiterer
Geschéftsbeziehungen nur zum Zwecke der Akquise von Kundeneinlagen stark begrenzt. Das
ist einer der Grinde, eine Sonderauschittung fir 2018 in 2019 vorzunehmen, um die
Bankguthaben bis zu einer weiterhin ausreichenden Liquiditat zu reduzieren.

Berlin, den 01. April 2019
SHF Communication Technologies AG

Der Vorstand
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BILANZ 2018

Erstellt nach den Vorschriften des HGB

Werte in EUR (gerundet)

| Immaterielle Vermdgensgegenstande
Il Sachanlagen
Il Finanzanlagen

A Anlagevermégen

| Vorrate / Anzahlungen

1 Forderungen Lief.- u. Leistungen
2 Forderungen gegeniber verbundenen
Unternehmen

3 Sonstige Vermdgensgegenstande

Il Forderungen und sonstige
Vermégensgegenstande

Il Kasse, Guthaben bei Kreditinstituten
und Schecks

B Umlaufvermégen
C Aktive RAP
Summe Aktiva

| Gezeichnetes Kapital

Il Kapitalriicklage

Il Gewinnrlicklagen gesamt
IV Bilanzgewinn

A Eigenkapital

B Riickstellungen

1 Erhaltene Anzahlungen
2 Verbindlichkeiten Lief.- u. Leistungen
3 Sonstige Verbindlichkeiten

C Verbindlichkeiten
D Passive RAP

Summe Passiva

Vorjahr
31.12.2017

877
625.117
122.809

748.803

1.988.546
491.060

283.975
72.773

847.808

4.419.389
7.255.743

102.523

8.107.069

4.563.300
415.486
2.503.761
0

7.482.547

416.356

5.520
124.719
39.988

170.227
37.939

8.107.069
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% von

BilSum

0,0%
7,7%
1,5%

9,2%

24,5%
6,1%

3,5%
0,9%

10,5%

54,5%
89,5%
1,3%
100,0%

56,3%
5,1%
30,9%
0,0%

92,3%
5,1%
0,1%

1,5%
0,5%

2,1%
0,5%

100,0%

Bewegung

1.1. - 31.12.18

-363
-48.649
0

-49.012

-87.712
591.057

145.039

38.733
774.829

1.960.193

2.647.310
-26.869

2.571.429

0

0
-1.395.359
2.966.145

1.570.786

976.541

10.831
30.266
5.037

46.135
-22.032

2.571.429
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Bestand
31.12.2018

514
576.468
122.809

699.791

1.900.834
1.082.116

429.015
111.506

1.622.637

6.379.582
9.903.053

75.654

10.678.498

4.563.300

415.486
1.108.402
2.966.145

9.053.333

1.392.896

16.352
154.985
45.025

216.362
15.907

10.678.498

% von

BilSum

0,0%
5,4%
1,2%

6,6%

17,8%
10,1%

4,0%
1,0%

15,2%

59,7%
92,7%
0,7%
100,0%

42,7%

3,9%
10,4%
27,8%

84,8%
13,0%
0,2%

1,5%
0,4%

2,0%
0,1%

100,0%



GEWINN- UND VERLUSTRECHNUNG 2018

Erstellt nach den Vorschriften des HGB

Werte in EUR (gerundet)

O OB W NN =

13.
14.

15.
16.

17.

- Umsatzerlése

. Bestandsweranderungen

- Gesamtleistung

. Sonstige betriebliche Ertrage

. RHB-Stoffe und Waren

. Aufwendungen fiir bezogene Leistungen

Materialaufwand gesamt

. Personalaufwendungen

. Abschreibungen

. Sonstige betriebliche Aufwendungen
10.
11.
12.

sonstige Zinsen und ahnliche Ertrage
Zinsen und ahnliche Aufwendungen
Steuern vom Einkommen und vom Ertrag

Ergebnis nach Steuern
Sonstige Steuern

Jahresiiberschuss
Entnahmen aus Gewinnriicklagen

Bilanzgewinn

2018

9.133.931
-136.181

8.997.749
99.286
-1.674.544
-8.068
-1.682.612

-3.999.518
-176.120
-1.174.857
368

-1.501
-491.446

1.571.348
-562

1.570.786
1.395.359

2.966.145
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% von
100%

101,5%
-1,5%
100,0%
1,1%
-18,6%
-0,1%
-18,7%
-44,5%
-2,0%
-13,1%
0,0%
0,0%
-5,5%

17,5%
0,0%

17,5%
15,5%

33,0%

IP/“ M /
il

| 1]
W

2017

5.333.526
139.548

5.473.074
77.909
-1.350.170
-8.812
-1.358.982

-3.271.793
-194.434
-1.241.848
789

-3.072
1.567

-516.790
-543

-517.333
517.333

0

o gl

| o
|

b

% von
100%

97,5%
2,5%
100,0%
1,4%
-24,7%
-0,2%
-24,8%
-59,8%
-3,6%
-22,7%
0,0%
-0,1%
0,0%

-9,4%
0,0%

-9,5%
9,5%

0,0%
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ANHANG

zum Jahresabschluss auf den 31. Dezember 2018

(Auszug aus dem Jahresabschluss 2018)

I. Allgemeine Angaben zum Jahresabschluss

Die SHF Communication Technologies AG hat ihren Sitz in Berlin und ist eingetragen in das
Handelsregister des Amtsgerichts Berlin-Charlottenburg unter HRB 72633 B.

Der Jahresabschluss zum 31. Dezember 2018 wurde auf Grundlage der Bilanzierungs- und
Bewertungsvorschriften des Handelsgesetzbuches (HGB) aufgestellt. Die Ausweis- und
Gliederungsbestimmungen der §§ 238 bis 263 HGB sowie die erganzenden Vorschriften fir
Kapitalgesellschaften gemaB § 264 ff. HGB unter Berlcksichtigung der entsprechenden
Regelungen des Aktiengesetzes (AktG) wurden befolgt.

Die Gewinn- und Verlustrechnung wurde nach dem Gesamtkostenverfahren aufgestellt.

Die Gesellschaft ist eine mittelgroBe Kapitalgesellschaft im Sinne des § 267 Abs. 2 HGB. Auf
die Erstellung eines Konzernabschlusses wurde geman § 293 HGB verzichtet.

Mit Beschluss vom 16. Juni 2008 stimmte die Hauptversammlung der Einbeziehung
samtlicher Aktien der Gesellschaft in den Handel an einer deutschen Boérse zu. Seit dem
07. Juli 2008 war die SHF Communication Technologies AG (ISIN: DEOOOAOKPMZ7 / WKN:
AOKPMZ) an der Frankfurter Wertpapierbérse im Freiverkehr notiert. Am 19. Juli 2018 hat
der Vorstand mit Zustimmung des Aufsichtsrates beschlossen, die Einbeziehung der Aktien
der Gesellschaft in den Freiverkehr der Frankfurter Wertpapierbdérse gemaB § 30 der
Allgemeinen Geschaftsbedingungen der Deutsche Bérse AG fur den Freiverkehr zu
kindigen (Delisting). Letzter Handelstag im Freiverkehr der Frankfurter Wertpapierbérse war
der 18. Oktober 2018.

Il. Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden

Die Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden wurden gegeniber dem Vorjahr unverandert
beibehalten, soweit nicht neue Erkenntnisse eine abweichende Bewertung erforderten.

Die Bewertung erfolgt nach dem Grundsatz der Unternehmensfortfihrung im Sinne des
§ 252 Abs. 1 Nr. 2 HGB.

Anlagevermdgen

Die Vermoégensgegenstdnde des Anlagevermégens wurden zu Anschaffungs- bzw. Her-
stellungskosten, vermindert um planméaBige Abschreibungen sowie notwendige,
auBerplanmaBige Abschreibungen bewertet.

Die Herstellungskosten umfassen neben den Einzelkosten angemessene Teile der Material-
und Fertigungsgemeinkosten, den Werteverzehr des Anlagevermégens - soweit durch die
Fertigung veranlasst - und angemessene Teile der Kosten der allgemeinen Verwaltung.
Fremdkapitalzinsen wurden nicht bertcksichtigt.

Entgeltlich erworbene bzw. hergestellte Vermdgensgegenstdnde des Anlagevermdgens
werden linear Uber die voraussichtliche Nutzungsdauer abgeschrieben. Die Abschreibungen
werden pro rata temporis vorgenommen.

Seit dem 01. Januar 2018 wird flr bewegliche Wirtschaftsgliter des Anlagevermdgens mit
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Anschaffungskosten zwischen EUR 250 und EUR 1.000 (zuvor lag die Untergrenze bei
EUR 150) unter Beachtung von Wesentlichkeitsgrundsétzen ein Sammelposten gebildet. Die
Nutzungsdauern sind vereinfachend pauschal auf finf Jahre festgelegt. Wirtschaftsguter mit
Anschaffungskosten bis EUR 250 werden seit 2018 als sofortiger Aufwand verbucht.

Die Finanzanlagen beinhalten die Anteile an den Tochtergesellschaften in den USA und
Japan und werden zu Anschaffungskosten ausgewiesen. Der Anteilsbesitz dient einer
dauernden Verbindung. Griinde fir Wertminderungen lagen im Geschéaftsjahr 2018 nicht vor.

Umlaufvermogen

Das Vorratsvermégen wurde zum Bilanzstichtag im Rahmen einer Inventur korperlich
aufgenommen.

Die Roh-, Hilfs- und Betriebsstoffe wurden zu den Anschaffungskosten unter Beachtung des
strengen Niederstwertprinzips bewertet.

Die Bewertung der unfertigen und fertigen Erzeugnisse erfolgte mit den Herstellungskosten
unter Bericksichtigung des strengen Niederstwertprinzips.

Neben den Einzelkosten werden angemessene Teile der Material- und Fertigungs-
gemeinkosten, des Werteverzehrs des Anlagevermdgens - soweit durch die Fertigung
veranlasst - und angemessene Teile der Kosten der allgemeinen Verwaltung angesetzt.
Fremdkapitalzinsen wurden nicht bertcksichtigt.

Die Forderungen und sonstigen Vermdgensgegenstdnde sind grundsatzlich zu
Anschaffungskosten angesetzt. Den erkennbaren Bewertungsrisiken wurde durch
angemessene Wertberichtigungen Rechnung getragen.

Kassenbestand und Guthaben bei Kreditinstituten sind zum Nennwert angesetzt.

Aktive Rechnungsabgrenzungsposten

Der Aktive Rechnungsabgrenzungsposten beinhaltet Ausgaben vor dem Bilanzstichtag, die
Aufwand flr die Zeit danach darstellen. Darin sind im Wesentlichen im Voraus entrichtete
Sach-, Transport- und D&O-Versicherungspramien, Jahreszahlungen fir Wartungs- und
Supportvertrage, Mitgliedsbeitrage, Kosten fiir Abonnements sowie Anzahlungen fir im
1. Quartal 2019 stattfindende Messeaktivitaten in USA enthalten.

Riickstellungen

Ruckstellungen sind fur alle erkennbaren ungewissen Verbindlichkeiten in Héhe des nach
vernlnftiger kaufmannischer Beurteilung notwendigen Erflllungsbetrages gebildet worden.

Langfristige Rickstellungen mit einer Restlaufzeit von gréBer einem Jahr sind gemas § 253
Abs. 2 S. 1 HGB mit dem ihrer Restlaufzeit entsprechenden durchschnittlichen Marktzins der
vergangenen sieben Geschaftsjahre, der von der Deutschen Bundesbank zum Bilanzstichtag
ermittelt wurde, abgezinst. Aufgrund der Folgebewertung werden Ertrdge und Aufwendungen
aus der Abzinsung unter den Zinsertrdgen mit TEUR 1 (Vorjahr: TEUR 1) sowie
Zinsaufwendungen mit TEUR 1 (Vorjahr: TEUR 3) ausgewiesen.

Verbindlichkeiten

Die Verbindlichkeiten sind mit ihrem Erflllungsbetrag angesetzt. Alle Verbindlichkeiten
haben wie im Vorjahr eine Restlaufzeit bis zu einem Jahr.
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Passive Rechnungsabgrenzungsposten

Der Passive Rechnungsabgrenzungsposten beinhaltet Einnahmen vor dem Bilanzstichtag,
die Ertrag fr eine bestimmte Zeit nach diesem Tag darstellen.

Einnahmen aus Garantieverlangerungen und aus Kalibrier- und Serviceleistungen bilden
diesen Posten. Diese Einnahmen werden Uber die verbleibende Restlaufzeit anteilig
aufgeldst.

lll. Erlauterungen zur Bilanz

A. Anlagevermégen

Zur Entwicklung des Anlagevermdégens 2018 einschlieBlich der kumulierten Abschreibungen
wird auf den Anlagenspiegel (Anlage 3/1) verwiesen.’

Die Nutzungsdauern fir Betriebs- und Geschaftsausstattung betragen zwischen drei und
dreiundzwanzig (fir Tresor) Jahre.

B. Finanzanlagen - Angaben zu verbundenen Unternehmen

Die Anteile an verbundenen Unternehmen weisen hundertprozentige dauerhafte
Beteiligungen an folgenden Firmen aus:

1. SHF Japan Kabushikigaisha, Yatsuka Building, 4th floor, 1-3-8 Higashiazabu, Minato-ku,
Tokyo 106-0044, Japan

SHF Japan Kabushikigaisha in JPY in EUR

Eigenkapital 24.209.602 192.369
Umsatzerlése 191.583.100 1.522.313
Jahresergebnis (2.535.112) (20.144)

Der Umrechnungskurs zum Stichtag betrug 125,85 JPY/EUR.

2. SHF North America Inc., c/o Miles & Stockbridge P.C., 100 Light Street, Baltimore,
Maryland 21202, USA

SHF North America, Inc. in USD in EUR

Eigenkapital 171.394 149.689
Umsatzerlése 1.811.755 1.582.319
Jahresergebnis (45.016) (39.316)

Der Umrechnungskurs zum Stichtag betrug 1,1450 USD/EUR.

Beide Beteiligungen sind im Geschéftsjahr 2001 gegriindete Vertriebs-Tochterunternehmen.

3 Siehe Hinweis auf Seite 28 unten
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Bei den Forderungen gegen verbundene Unternehmen handelt es sich um Forderungen aus
Lieferungen und Leistungen mit einer Restlaufzeit bis zu einem Jahr.

Mit der Feststellung der Jahresabschliisse 2017 beider Tochterunternehmen wurden in 2018
keine Ausschittungen beschlossen.

C. Eigenkapital

Grundkapital

Das Grundkapital betragt EUR 4.563.300,00 und ist in 4.563.300 Inhaberstlickaktien mit
einem rechnerischen Wert von EUR 1,00 eingeteilt.

Genehmigtes Kapital

In der Hauptversammlung vom 30.Mai 2018 wurde das genehmigte Kapital 2013/l
aufgehoben und durch das neu genehmigte Kapital ersetzt. Der Vorstand wurde durch
Beschluss der Hauptversammlung erméchtigt, das Grundkapital mit Zustimmung des
Aufsichtsrats bis zum 29. Mai 2023 einmalig oder mehrmals um bis zu insgesamt
EUR 2.281.650,00 gegen Bar- und/oder Sacheinlagen durch Ausgabe von bis zu 2.281.650
neuen, auf den Inhaber lautenden Stlickaktien zu erhéhen (Genehmigtes Kapital 2018/1).

Ergebnisverwendung 2017

Die Hauptversammlung vom 30. Mai 2018 folgte dem Vorschlag des Vorstandes aufgrund
des negativen Ergebnisses des Geschéaftsjahres 2017 keine Dividende fir 2017 an die
Aktiondre auszuschutten.

Vorschlag zur Gewinnausschittung 2018

Aufgrund des positiven Ergebnisses des Geschéftsjahres 2018 und der sehr guten Liquiditat
der Gesellschaft schlagt der Vorstand vor, Gewinnausschuttungen unter teilweiser
Verwendung der Gewinnricklagen vorzunehmen. Ein Teilbetrag ist durch Entnahme aus den
anderen Gewinnriicklagen in Héhe von TEUR 1.395 zur Ausschittung vorgesehen.
Zusétzlich kann der Jahresuberschuss in Hohe von TEUR 1.571 an die Aktionare
ausgeschuttet werden. Der zur Ausschlttung anstehende Gesamtbetrag betrdgt damit
TEUR 2.966, das entspricht EUR 0,65 pro Aktie.

Die Dividendenausschittung erfolgt nach gesetzlichen Vorgaben unmittelbar nach der
Hauptversammlung. Diese wird voraussichtlich im Juni 2019 stattfinden.

Kapitalriicklage
Die Kapitalriicklage betragt unverandert zum Vorjahr TEUR 415.

Gewinnriicklagen

1. Gesetzliche Ricklage

Die gesetzliche Riicklage betragt unverandert zum Vorjahr TEUR 41.

2. Andere Gewinnriicklagen

Die innerhalb der anderen Gewinnrlicklagen ausgewiesene Wertaufholungsriicklage besteht
unverandert zum Vorjahr in H6he von TEUR 450. Darlber hinaus waren weitere andere
Gewinnricklagen in Héhe von TEUR 2.013 im Vorjahr ausgewiesen.
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Im Berichtsjahr wurden die anderen Gewinnrlicklagen um TEUR 1.395 zum 31. Dezember
2018 zugunsten des Bilanzgewinns aufgeldst. Die anderen Gewinnriicklagen betragen zum

Stichtag

nach Entnahme des vorgenannten

Betrages

TEUR 1.068

Wertaufholungsriicklage TEUR 450 und andere Gewinnrlicklagen TEUR 618).

Die anderen Gewinnrlicklagen haben sich im Berichtsjahr wie folgt verandert:

(davon

Andere Gewinnriicklagen 2018 2017
EUR EUR
(a) Wertaufholungsricklage 450.000 450.000
(b) andere Gewinnrlicklagen 2.012.917 2.530.250
Stand 01.01. (a) + (b) 2.462.917 2.980.250
Entnahme aus anderen
Gewinnrtcklagen zur Ausschittung (1.395.359) 0
Entnahme aus den anderen
Gewinnricklagen zum Verlust-
ausgleich des Jahresergebnisses 0 (517.333)
Stand 31.12. 1.067.558 2.462.917
3. Bilanzgewinn und Angaben nach § 158 Abs. 1 AktG
2018 2017
EUR EUR
Jahreslberschuss/ Jahresfehlbetrag 1.570.786 (517.333)
Einstellung in anderen
Gewinnricklagen 0 0
Entnahmen aus anderen
Gewinnricklagen 1.395.359 517.333
Bilanzgewinn 2.966.145 0

D. Ruckstellungen

Die Aufgliederung und Entwicklung der sonstigen Rickstellungen ist aus der Anlage 3/2
ersichtlich.® Personalriickstellungen wurden fiir Verpflichtungen aus Urlaub, Uberstunden,
Weihnachtsgeld, Provisionen, Tantiemen, Jubilden und Beitrdgen zur Berufsgenossenschaft
gebildet.

E. Sonstige finanzielle Verpflichtungen

Der von der Gesellschaft ab dem 1. September 2001 geschlossene Mietvertrag zur
Anmietung von Produktions- und Lagerradumen wurde im Februar 2016 um weitere flnf
Jahre bis zum 31. August 2021 verlangert. Darlber hinaus wurden PKW-Stellplatze ohne

% Siehe Hinweis auf Seite 28 unten
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feste Laufzeit mit einmonatiger Kindigungsfrist angemietet. Die Mietbelastung betragt
insgesamt ca. TEUR 242 p.a.

Fir die Dienstwagen der Mitarbeiter existieren Kfz-Leasingvertrage, die unterschiedliche
Vertragslaufzeiten haben. Bis Ende der festen Vertragslaufzeiten belaufen sich die
Leasingraten auf insgesamt TEUR 44.

IV. Angaben zur Gewinn- und Verlustrechnung

Die Umsatzerlése der SHF AG entwickelten sich im Jahresvergleich wie folgt:

2018 2017 Veranderung

TEUR TEUR TEUR %
Umsatz Produkte 8.915 5.015 3.900 77,77
Umsatz Dienstleistung 219 319 (100) (31,35)
Umsatzerldse gesamt 9.134 5.334 3.800 71,24

Im Berichtsjahr ist Umsatz aus Dienstleistungen von insgesamt TEUR 219 (davon aus
Management Fee von verbundenen Unternehmen in Héhe von TEUR 102, aus
Aufwandszuschlssen in Héhe von TEUR 27 und aus sonstigen Dienstleistungen in H6he
von TEUR 90) enthalten.

Unter den sonstigen betrieblichen Ertrdgen sind im Wesentlichen Ertrdge aus
Wahrungskurs-umrechnungen in H6he von TEUR 64 (davon Umrechnungsdifferenzen aus
Banksalden TEUR 64), Ertrdge aus sonstigen Sachbeziigen in Héhe von TEUR 25 und aus
periodenfremden Ertragen in Hohe von TEUR 5 enthalten.

Sonstige betriebliche Aufwendungen beinhalten im Wesentlichen Raumkosten inkl.
Nebenkosten in Hohe von TEUR 317, Werbe- und Reisekosten in Hohe von TEUR 199,
Kosten der Warenabgabe in Héhe von TEUR 114, Lizenzen, Beitrdge und Abgaben in Héhe
von TEUR 87, Versicherungen in H6he von TEUR 47, Reparaturen, Instandhaltungen und
Kalibrierungen in H6he von TEUR 40, Abschluss- und Prifungskosten in Héhe von
TEUR 37, Fahrzeugkosten in H6he von TEUR 34, laufende Beratungsleistungen im Rahmen
der Boérsennotierung in  H6he von TEUR27 sowie Aufwendungen aus
Wahrungskursumrechnungen in Héhe von TEUR 2 (davon aus Liefergeschaften TEUR 2).

Steuern vom Einkommen und vom Ertrag werden im Berichtsjahr mit TEUR 491 angesetzt.
Flr Vorjahre sind Steuererstattungen in Héhe von TEUR 78 enthalten.

Der Jahresiiberschuss fir das Geschaftsjahr 2018 betragt TEUR 1.571.

V. Sonstige Angaben

A. Wahrungsabsicherungsgeschafte

Es bestehen keine Wé&hrungssicherungsgeschafte zum Bilanzstichtag.
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B. Arbeithehmer

Im Geschaftsjahr 2018 waren durchschnittlich 53 Arbeitnehmer (ohne Vorstand) beschaftigt.

C. Gesellschaftsorgane

Organe der Gesellschaft sind:
die Hauptversammlung,
der Vorstand und

der Aufsichtsrat.
Vorstand: Herr Dr.-Ing. (Physik) Frank Hieronymi

Herr Dr.-Ing. (Elektrotechnik) Lars Klapproth
Die Gesamtbeziige des Vorstands betragen im Berichtsjahr TEUR 613. Die Vorstands-
vertrage laufen bis zum 30. September 2019.

Aufsichtsrat: Herr Prof. Dr. Walter L. Rust
(Vorsitzender), Rechtsanwalt und Notar
bei Mock-Partnerschaft von Rechtsanwélten mbB

Herr Manfred Pl6tz
(stellvertretender Vorsitzender), Kaufmann

Herr Dipl.-Ing. Andreas Martin
Softwareentwickler

Im Berichtsjahr wurden insgesamt TEUR 45 Aufsichtsratsvergitung an die Mitglieder des
Aufsichtsrats gezahlt. Zum Bilanzstichtag wurden TEUR 89 aufwandswirksam berticksichtigt.

D. Nachtragsbericht

Die aktuellen Vertrdge mit den Vorstédnden Dr. Frank Hieronymi und Dr. Lars Klapproth
laufen zum Ende September des Jahres 2019 aus. Beide Vertrdge wurden um weitere finf
Jahre verlangert.

Berlin, den 01. April 2019
SHF Communication Technologies AG

Der Vorstand
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BERICHT DES AUFSICHTSRATES

uber das Geschaftsjahr vom 01. Januar bis 31. Dezember 2018

Der Aufsichtsrat hat sich wahrend des Geschéftsjahres durch schriftliche und mindliche
Berichte regelmaBig tber den Gang der Geschéfte und die Ertragslage des Unternehmens
unterrichten lassen. DarUber hinaus stand der Vorsitzende des Aufsichtsrates im standigen
Kontakt mit den Mitgliedern des Vorstandes. Dabei wurden Fragen der
Unternehmensstrategie und wichtige Vorfalle besprochen.

Der Aufsichtsrat hat die Geschéftsfihrung laufend Uberwacht. In 4 Sitzungen wurden alle
Geschaftsvorfélle und anstehenden Entscheidungen, die nach Gesetz und der Satzung der
Zustimmung des Aufsichtsrates beddrfen, ausfihrlich behandelt. An diesen Sitzungen haben
samtliche Mitglieder des Aufsichtsrates teilgenommen.

SchwerpunktmaBig wurde in den Sitzungen des Aufsichtsrates kontinuierlich die Entwicklung
der Geschéftsbereiche erfrtert, insbesondere im Hinblick auf den Stand der Technologie,
sowie die Marketing- und Vertriebsbemihungen und die damit verbundenen Personalfragen.
Strategische Fragen wurden mehrfach intensiv erdrtert. Hierzu gehérte der Stand der
Entwicklung im Bereich der Systemkomponenten fir 40 und 100 GBit/s
Dateniibertragungssysteme, Laborverstarker und Bit-Error-Rate-Testplattformen, die
Entwicklung der Wettbewerbssituation und die Margenentwicklung. Der Aufsichtsrat wird
monatlich Uber die Entwicklung des Unternehmens unterrichtet, sowohl im Hinblick auf
Planabweichungen, als auch im Hinblick auf die jeweils erwartete kinftige Entwicklung in
den betreffenden Segmenten. Die Entwicklung und die Unternehmensplanung waren jeweils
quartalsméaBig Gegenstand der Erdrterung von Vorstand und Aufsichtsrat. Dabei wurden
auch Fragen der Unternehmensstrategie, Diversifikations-Aktivitdten, Geschéaftsentwicklung,
Compliance und Risikomanagement sowie wichtige Vorfalle des Unternehmens besprochen.
Im Zusammenhang mit der Aufstellung des Jahresabschlusses wurden insbesondere
konkrete Wert-anséatze im Einzelnen besprochen.

Die Umsatze liegen mit 9,13 Mio. EUR wesentlich Gber Vorjahresniveau (5,33 Mio. EUR).
Das Jahresergebnis liegt mit ca. 1,57 Mio. EUR um fast ca. 2 Mio. EUR hoéher als das
Vorjahresergebnis. Die Gesellschaft verfigt nach wie vor Uber eine sehr gute
Eigenkapitalquote von 85 % sowie Uber ein Guthaben in Héhe von ca. 6 Mio. EUR.

Der Vorstand schlagt den Aktionaren angesichts der hohen Liquiditatsbestande vor, eine
Ausschittung unter teilweiser Verwendung der thesaurierten Gewinne vorzunehmen. Im
Jahresabschluss zum 31. Dezember 2018 werden TEUR 1.395 als Entnahme aus anderen
Gewinnrlicklagen ausgewiesen, die zuséatzlich zum laufenden Gewinn des Jahres 2018 in
Hbéhe von TEUR 1.571 zur Ausschittung verwendet werden kdnnen. Der Gesamtbetrag
entspricht einer Dividende von 0,65 EUR je Aktie. Im Vorjahr wurde aufgrund des
Jahresfehlbetrages keine Ausschiittung an die Aktionare beschlossen, nachdem in friiheren
Jahren Dividenden je Aktie von 0,13 EUR (2016) und 0,16 EUR (2015) zur Auszahlung
gelangten.

Der vom Vorstand aufgestellte Jahresabschluss zum 31.12.2018 und der Lagebericht tber
das Geschéftsjahr 2018 als auch die Buchfihrung wurden durch die von der
Hauptversammlung  zum  Abschlusspriifer  gewédhlte = UHY  Deutschland  AG
Wirtschaftsprifungsgesellschaft, Berlin gepraft und mit dem uneingeschrankten
Bestatigungsvermerk versehen.
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Der Aufsichtsrat hat den Jahresabschluss, den Lagebericht des Vorstands und seinen
Vorschlag fir die Verwendung des Bilanzgewinns ebenfalls sorgfaltig gepraft. Der
Abschlussprifer hat an der Beratung des Jahresabschlusses am 10.04.2019 teilgenommen
und fur erganzende Auskulnfte zur Verfligung gestanden.

Die zu prifenden Unterlagen und die Prifungsberichte des Abschlussprifers wurden jedem
Aufsichtsratsmitglied mit der Einladung zur Bilanzsitzung ausgehandigt.

Die Berichte des Abschlussprifers haben wir zustimmend zur Kenntnis genommen. Das
abschlieBende Ergebnis unserer eigenen Prifung entspricht vollstandig dem Ergebnis der
Abschlussprifung. Der Aufsichtsrat sieht keinen Anlass, Einwendungen zu erheben.

Der Aufsichtsrat hat den vom Vorstand aufgestellten Jahresabschluss in der Sitzung vom
10.04.2019 gebilligt. Der Jahresabschluss ist damit festgestellt.

Der Aufsichtsrat dankt dem Vorstand und Mitarbeitern der Gesellschaft fir die in 2018
geleistete Arbeit.

Berlin, den 10.04.2019

Der Aufsichtsrat

! ?

for b

Prof. Dr. Rust

Vorsitzender des Aufsichtsrates
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Der nachfolgende Bestéatigungsvermerk bezieht sich auf den vollstdndigen Jahresabschluss und Lagebericht. Bei
der Offenlegung des Jahresabschlusses wurde von den gréBenabhéngigen Erleichterungen nach § 327 HGB
Gebrauch gemacht.

BESTATIGUNGSVERMERK DES UNABHANGIGEN ABSCHLUSSPRUFERS

,An die SHF Communication Technologies AG
Prifungsurteile

Wir haben den Jahresabschluss der SHF Communication Technologies AG — bestehend
aus der Bilanz zum 31. Dezember 2018 und der Gewinn- und Verlustrechnung fiir das
Geschéftsjahr vom 1. Januar 2018 bis zum 31. Dezember 2018 sowie dem Anhang,
einschlieBlich der Darstellung der Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden — gepriift.
Dartiber hinaus haben wir den Lagebericht der SHF Communication Technologies AG flir
das Geschéftsjahr vom 1. Januar 2018 bis zum 31. Dezember 2018 geprtift.

Nach unserer Beurteilung aufgrund der bei der Prifung gewonnenen Erkenntnisse

* entspricht der beigefligte Jahresabschluss in allen wesentlichen Belangen den
deutschen, fir Kapitalgesellschaften geltenden handelsrechtlichen Vorschriften und
vermittelt unter Beachtung der deutschen Grundsétze ordnungsméBBiger Buchfiihrung ein
den tatsdchlichen Verhéltnissen entsprechendes Bild der Vermégens- und Finanzlage
der Gesellschaft zum 31. Dezember 2018 sowie ihrer Ertragslage vom 1. Januar 2018 bis
zum 31. Dezember 2018 und

* vermittelt der beigefiigte Lagebericht insgesamt ein zutreffendes Bild von der Lage der
Gesellschaft. In allen wesentlichen Belangen steht dieser Lagebericht in Einklang mit
dem Jahresabschluss, entspricht den deutschen gesetzlichen Vorschriften und stellt die
Chancen und Risiken der zukinftigen Entwicklung zutreffend dar.

GemdB §322 Abs.3 Satz1 HGB erkldren wir, dass unsere Prifung zu keinen
Einwendungen gegen die OrdnungsmaéBBigkeit des Jahresabschlusses und des Lageberichts
gefiihrt hat.

Grundlage fiir die Priifungsurteile

Wir haben unsere Prifung des Jahresabschlusses und des Lageberichts in
Ubereinstimmung mit § 317 HGB unter Beachtung der vom Institut der Wirtschaftsprifer
(IDW) festgestellten deutschen Grundsétze ordnungsméBiger Abschlusspriifung
durchgefiihrt. Unsere Verantwortung nach diesen Vorschriften und Grundsétzen ist im
Abschnitt ,Verantwortung des Abschlussprtifers fiir die Priifung des Jahresabschlusses und
des Lageberichts” unseres Bestétigungsvermerks weitergehend beschrieben.

Wir sind von dem Unternehmen unabhdngig in Ubereinstimmung mit den deutschen
handelsrechtlichen und berufsrechtlichen Vorschriften und haben unsere sonstigen
deutschen Berufspflichten in Ubereinstimmung mit diesen Anforderungen erfllt. Wir sind
der Auffassung, dass die von uns erlangten Prifungsnachweise ausreichend und geeignet
sind, um als Grundlage filir unsere Prifungsurteile zum Jahresabschluss und zum
Lagebericht zu dienen.

Verantwortung der gesetzlichen Vertreter und des Aufsichtsrats fiir den
Jahresabschluss und den Lagebericht

Die gesetzlichen Vertreter sind verantwortlich fiir die Aufstellung des Jahresabschlusses,
der den deutschen, fir Kapitalgesellschaften geltenden handelsrechtlichen Vorschriften in
allen wesentlichen Belangen entspricht, und dafdr, dass der Jahresabschluss unter
Beachtung der deutschen Grundsétze ordnungsméBiger Buchfihrung ein den tatséchlichen
Verhéltnissen entsprechendes Bild der Vermdgens-, Finanz- und Ertragslage der
Gesellschaft vermittelt. Ferner sind die gesetzlichen Vertreter verantwortlich fir die internen
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Kontrollen, die sie in Ubereinstimmung mit den deutschen Grundsétzen ordnungsméBiger
Buchfihrung als notwendig bestimmt haben, um die Aufstellung eines Jahresabschlusses
zu ermdglichen, der frei von wesentlichen — beabsichtigten oder unbeabsichtigten — falschen

Darstellungen ist.

W

Bei der Aufstellung des Jahresabschlusses sind die gesetzlichen Vertreter dafir
verantwortlich, die Fahigkeit der Gesellschaft zur Fortfiihrung der Unternehmenstétigkeit zu
beurteilen. Des Weiteren haben sie die Verantwortung, Sachverhalte in Zusammenhang mit
der Fortftihrung der Unternehmenstétigkeit, sofern einschldgig, anzugeben. Dartiiber hinaus
sind sie dafir verantwortlich, auf der Grundlage des Rechnungslegungsgrundsatzes der
Fortfihrung der Unternehmenstétigkeit zu bilanzieren, sofern dem nicht tatsdchliche oder
rechtliche Gegebenheiten entgegenstehen.

AuBerdem sind die gesetzlichen Vertreter verantwortlich fir die Aufstellung des
Lageberichts, der insgesamt ein zutreffendes Bild von der Lage der Gesellschaft vermittelt
sowie in allen wesentlichen Belangen mit dem Jahresabschluss in Einklang steht, den
deutschen gesetzlichen Vorschriften entspricht und die Chancen und Risiken der
zukdnftigen Entwicklung zutreffend darstellt.

Ferner sind die gesetzlichen Vertreter verantwortlich fir die Vorkehrungen und MalBBnahmen
(Systeme), die sie als notwendig erachtet haben, um die Aufstellung eines Lageberichts in
Ubereinstimmung mit den anzuwendenden deutschen gesetzlichen Vorschriften zu
erméglichen, und um ausreichende geeignete Nachweise fiir die Aussagen im Lagebericht
erbringen zu kénnen.

Der Aufsichtsrat ist verantwortlich fiir die Uberwachung des Rechnungslegungsprozesses
der Gesellschaft zur Aufstellung des Jahresabschlusses und des Lageberichts.

Verantwortung des Abschlusspriifers fiir die Priifung des Jahresabschlusses und des
Lageberichts

Unsere Zielsetzung ist, hinreichende Sicherheit dariiber zu erlangen, ob der
Jahresabschluss als Ganzes frei von wesentlichen — beabsichtigten oder unbeabsichtigten —
falschen Darstellungen ist, und ob der Lagebericht insgesamt ein zutreffendes Bild von der
Lage der Gesellschaft vermittelt sowie in allen wesentlichen Belangen mit dem
Jahresabschluss sowie mit den bei der Prifung gewonnenen Erkenntnissen in Einklang
steht, den deutschen gesetzlichen Vorschriften entspricht und die Chancen und Risiken der
zukdnftigen Entwicklung zutreffend darstellt, sowie einen Bestadtigungsvermerk zu erteilen,
der unsere Prifungsurteile zum Jahresabschluss und zum Lagebericht beinhaltet.

Hinreichende Sicherheit ist ein hohes Mal3 an Sicherheit, aber keine Garantie dafir, dass
eine in Ubereinstimmung mit § 317 HGB unter Beachtung der vom Institut der
Wirtschaftspriifer  (IDW)  festgestellten  deutschen  Grundsétze  ordnungsmaéfBiger
Abschlussprifung durchgefihrte Prifung eine wesentliche falsche Darstellung stets
aufdeckt. Falsche Darstellungen kénnen aus VerstdBen oder Unrichtigkeiten resultieren und
werden als wesentlich angesehen, wenn verninftigerweise erwartet werden kénnte, dass
sie einzeln oder insgesamt die auf der Grundlage dieses Jahresabschlusses und
Lageberichts getroffenen wirtschaftlichen Entscheidungen von Adressaten beeinflussen.

Wéhrend der Priifung dben wir pflichtgeméiBes Ermessen aus und bewahren eine kritische
Grundhaltung.

Dartiber hinaus

* identifizieren und beurteilen wir die Risiken wesentlicher — beabsichtigter oder
unbeabsichtigter — falscher Darstellungen im Jahresabschluss und im Lagebericht,
planen und fihren Prifungshandlungen als Reaktion auf diese Risiken durch sowie
erlangen Priifungsnachweise, die ausreichend und geeignet sind, um als Grundlage fir
unsere Prifungsurteile zu dienen. Das Risiko, dass wesentliche falsche Darstellungen
nicht aufgedeckt werden, ist bei VerstéBen héher als bei Unrichtigkeiten, da VerstéBe
betriigerisches Zusammenwirken, Félschungen, beabsichtigte Unvollstdndigkeiten,
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irrefihrende Darstellungen bzw. das AuBerkraftsetzen interner Kontrollen beinhalten
kénnen;

W

* gewinnen wir ein Verstandnis von dem fiir die Priifung des Jahresabschlusses relevanten
internen Kontrollsystem und den fir die Prifung des Lageberichts relevanten
Vorkehrungen und MaBnahmen, um Prifungshandlungen zu planen, die unter den
gegebenen Umstdnden angemessen sind, jedoch nicht mit dem Ziel, ein Prifungsurteil
zur Wirksamkeit dieser Systeme der Gesellschaft abzugeben;

* beurteilen wir die Angemessenheit der von den gesetzlichen Vertretern angewandten
Rechnungslegungsmethoden sowie die Vertretbarkeit der von den gesetzlichen
Vertretern dargestellten geschétzten Werte und damit zusammenhdngenden Angaben;

* Zziehen wir Schlussfolgerungen (ber die Angemessenheit des von den gesetzlichen
Vertretern —angewandten  Rechnungslegungsgrundsatzes der  Fortfihrung der
Unternehmenstétigkeit sowie, auf der Grundlage der erlangten Prifungsnachweise, ob
eine wesentliche Unsicherheit im Zusammenhang mit Ereignissen oder Gegebenheiten
besteht, die bedeutsame Zweifel an der Fahigkeit der Gesellschaft zur Fortfihrung der
Unternehmenstétigkeit aufwerfen kénnen. Falls wir zu dem Schluss kommen, dass eine
wesentliche Unsicherheit besteht, sind wir verpflichtet, im Bestétigungsvermerk auf die
dazugehdrigen Angaben im Jahresabschluss und im Lagebericht aufmerksam zu machen
oder, falls diese Angaben unangemessen sind, unser jeweiliges Prifungsurteil zu
modifizieren. Wir ziehen unsere Schlussfolgerungen auf der Grundlage der bis zum
Datum unseres Bestétigungsvermerks erlangten Prifungsnachweise. Zuklinftige
Ereignisse oder Gegebenheiten kénnen jedoch dazu flihren, dass die Gesellschaft ihre
Unternehmenstétigkeit nicht mehr fortfGhren kann;

* Dbeurteilen wir die Gesamtdarstellung, den Aufbau und den Inhalt des Jahresabschlusses
einschlieBlich der Angaben sowie ob der Jahresabschluss die zugrunde liegenden
Geschéftsvorfélle und Ereignisse so darstellt, dass der Jahresabschluss unter Beachtung
der deutschen Grundsétze ordnungsméBiger Buchfihrung ein den tatsdchlichen
Verhéltnissen entsprechendes Bild der Vermdgens-, Finanz- und Ertragslage der
Gesellschaft vermittelt;

* beurteilen wir den Einklang des Lageberichts mit dem Jahresabschluss, seine
Gesetzesentsprechung und das von ihm vermittelte Bild von der Lage des
Unternehmens;

* fahren wir Prifungshandlungen zu den von den gesetzlichen Vertretern dargestellten
zukunftsorientierten Angaben im Lagebericht durch. Auf Basis ausreichender geeigneter
Priifungsnachweise vollziehen wir dabei insbesondere die den zukunftsorientierten
Angaben von den gesetzlichen Vertretern zugrunde gelegten bedeutsamen Annahmen
nach und beurteilen die sachgerechte Ableitung der zukunftsorientierten Angaben aus
diesen Annahmen. Ein eigenstdndiges Prifungsurteil zu den zukunftsorientierten
Angaben sowie zu den zugrunde liegenden Annahmen geben wir nicht ab. Es besteht ein
erhebliches unvermeidbares Risiko, dass klnftige Ereignisse wesentlich von den
zukunftsorientierten Angaben abweichen.

Wir erértern mit den fiir die Uberwachung Verantwortlichen unter anderem den geplanten
Umfang und die Zeitplanung der Priifung sowie bedeutsame Prifungsfeststellungen,
einschlieBlich etwaiger Médngel im internen Kontrollsystem, die wir wdhrend unserer Prifung
feststellen.*

Berlin, den 2. April 2019 UHY Deutschland AG
Wirtschaftsprifungsgesellschaft

(Igor Stranz) (Dr. Ulla Peters)
Wirtschaftsprifer ~ Wirtschaftspruferin
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SHF Communication Technologies AG
Wilhelm-von-Siemens-Str. 23 D

12277 Berlin — Germany

Phone: +49 30 772051-0
Fax: +49 30 7537239
E-Mail: invest@shf-communication.com
http://www.shf-communication.com
ISIN : DEO0OOAOKPMZ7

WKN : AOK PMZ
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