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KENNZAHLEN

Werte in TEUR (gerundet)

Ertragslage

Umsatzerlése

Gesamtleistung

Exportanteil Produktumsatz in %

@ Anzahl Mitarbeiter inkl. Vorstand
Umsatz je MA inkl. Vorstand per 31.12.

Jahresergebnis

Vermoégenslage
Liquide Mittel
Eigenkapital
Eigenkapitalquote in %

Bilanzsumme

Finanzlage

Cashflow aus laufender Geschéaftstatigkeit

Cashflow aus Investitionstéatigkeit
Cashflow aus Finanzierungstatigkeit

Finanzmittelfonds am Ende der Periode

Auftragssituation
Auftragseingang

Auftragsbestand
EBITDA
EBIT

Ergebnis je Aktie in EUR’

" berechnet auf Basis der in der Periode im Umlauf befindlichen Aktien

2019

7.772
7.878
83
53
147
711

4.336
6.799

83,9
8.101

1.106
-183
-2.966
4.336

8.203
1.694

1.194

1.018

0,16
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2018

9.134
8.998
75

55
160
1.571

6.380
9.053
84,8
10.678

2.089
-128

6.380

9.131
1.117

2.240

2.064

0,34
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2017 Abw. 2019/2018

5.334
5.473
84

54

99
-517

4.419
7.483

92,3
8.107

-249
-203
-593
4.419

5.321
948

-322

-517

-0,11

-1.362
-1.120

-18
-860

-2.044
-2.254

-2.577

-983
-55
-2.966
-2.044

-928
577

-1.046

-1.046

-0,18

-15%
-12%

-8%
-55%

-32%
-25%

-24%

-47%
-43%
> -100%
-32%

-10%

52%

-47%

-51%

-53%
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VORWORT DES VORSTANDES

Sehr geehrte Aktionére, verehrte Kunden und Geschéftspartner, liebe Kollegen,

nach dem auBerordentlich erfolgreichen Geschaftsjahr 2018 kdénnen wir fir 2019 ebenfalls
auf ein Uberdurchschnittliches Geschaftsjahr zuriickblicken. Obwohl sich der Umsatz gegen-
Uber dem Vorjahr um TEUR 1.362 auf TEUR 7.772 verringerte, liegen wir damit noch 5,5 %
Uber dem Funfjahresdurchschnitt. Das Ergebnis vor Ertragssteuern (EBIT) betrégt
TEUR 1.018. Der Verlauf des Geschéftsjahres entspricht damit weitgehend den urspriing-
lichen Erwartungen und weicht im Umsatz nur 2,9 % von der Planung ab.

Wie von uns erwartet, konnten die ungewdhnlich hohen Umsatze in Deutschland aus dem
Vorjahr im abgelaufenen Geschéftsjahr nicht wiederholt werden. Es handelte sich damals um
mehrere GroBauftrage, die in dieser Vielzahl ungewdhnlich fir unser Geschaft in einer
einzelnen Region sind. Dagegen setzt sich ein anderer Trend fort, der schon Uber die letzten
Jahre zu beobachten war: China ist mittlerweile unser wichtigster Absatzmarkt. Inzwischen
betragt der Umsatzanteil in dieser Region tGber 32 %.

Die Entwicklung neuer Produkte ist fur den Fortbestand unseres Unternehmens von be-
sonderer Bedeutung. So haben wir im Geschaftsjahr 2019 12,3 % unseres Umsatzes in
Entwicklungsaktivitaten investiert. Dabei kommt der Entwicklung integrierter Schaltkreise
eine besondere Bedeutung zu, da wir mit diesen Schlisselkomponenten das
Alleinstellungsmerkmal unserer Produkte sichern kdnnen. Bei der Entwicklung neuer Module
achten wir darauf, dass diese nicht nur in unserem Kernmarkt Communication einsetzbar
sind, sondern auch in anderen, allgemeineren Bereichen der Ho&chstfrequenz- und
Mikrowellentechnik Verwendung finden kénnen.

Der Auftragsbestand zu Beginn des Jahres 2020 liegt bei TEUR 1.694 und damit um 51,7 %
Uber dem Vorjahreswert. Er ist das Ergebnis des hohen Auftragseingangs Ende 2019, der
uns optimistisch in das Jahr 2020 blicken und eine Geschéftsentwicklung auf dem Niveau
des Vorjahres erwarten lie3. Bereits im Februar brach der Auftragseingang deutlich ein.
Ausschlaggebend hierfir war das friihe Einsetzen der Auswirkungen der COVID-19-
Pandemie in China. Diese Tendenz setzte sich dann mit der weltweiten Ausbreitung der
Pandemie auch in den Folgemonaten fort, so dass der bisherige Auftragseingang nunmehr
deutlich unter unseren Erwartungen liegt. Aufgrund des guten Auftragsbestandes am
Jahresanfang entwickelte sich der Umsatz vorerst entsprechend unseren Erwartungen, wird
aber im weiteren Verlauf des Jahres der Tendenz des Auftragseingangs folgen.

Aufgrund der weltweiten Kontaktbeschrankungen und des damit verbundenen Entfalls von
Vorfihrungen unserer Geréate bei Kunden, die im Vorfeld gréBerer Investitionen unerlasslich
sind, kbnnen wir keine zuverlassige Prognose zur Geschaftsentwicklung fir 2020 abgeben.
Wir rechnen aber mit einem deutlichen Auftrags- und Umsatzriickgang, sehen aufgrund
unserer guten Liquiditatssituation (liquide Mittel TEUR 4.300) und unserer hohen
Eigenkapitalquote von 84 % in absehbarer Zeit jedoch keine bestandsgefédhrdenden Risiken.

Die besondere Situation hat uns entgegen der langjahrigen Praxis auch dazu bewogen, zum
jetzigen Zeitpunkt noch keine Empfehlung hinsichtlich der Verwendung des Bilanzgewinns
auszusprechen. Wahrend wir in den vergangenen Jahren einen etwaigen Jahresiberschuss
jeweils nahezu vollstandig in Form einer Dividende ausgeschittet haben, mdchten wir in
diesem Jahr mit dem Vorschlag zur Gewinnverwendung bis zur Einberufung der
Hauptversammlung warten, um die Entwicklung der Geschéaftslage besser beurteilen zu
kénnen. Da wegen der herrschenden Versammlungsbeschrankungen die Hauptver-

Seite 4



0 A ] g
e

( \‘, L
Wl W l‘! b

sammlung derzeit nicht als Prasenzveranstaltung abgehalten werden kann, werden wir mit
der Einberufung warten, bis dies wieder méglich und sinnvoll ist. Die Gesetzgebung wurde
im Zuge der Pandemie entsprechend gedndert, so dass aus heutiger Sicht die Durchflihrung
der Hauptversammlung bis zum Jahresende mdglich ist. Eine virtuelle HV ist fir SHF wegen
der damit verbundenen wesentlich héheren organisatorischen und technischen Kosten
gegenwartig nicht attraktiv.

Bei unseren Kunden, Partnern und Aktionaren bedanken wir uns flr das entgegengebrachte
Vertrauen, das uns motiviert, auch weiterhin mit aller Kraft am Erfolg unseres Unternehmens
zu arbeiten. Unser besonderer Dank gilt unseren Mitarbeiterinnen und Mitarbeitern far ihren
Einsatz und ihre gemeinschaftlichen Leistungen. lhr Engagement und ihre Leidenschaft fur
unsere Produkte lassen uns zuversichtlich in die Zukunft schauen.

Berlin, im Juni 2020
\
//a F?—:)* K\&ﬂ. \\W&

Dr. Frank Hieronymi Dr. Lars Klapproth

Vorstandssprecher Vorstand
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LAGEBERICHT DES VORSTANDES

(Auszug aus dem Jahresabschluss 2019)

A. Geschaft und Rahmenbedingungen

SHF entwickelt, fertigt und vertreibt Komponenten und Messgeréte fiir die Datenlbertragung
im Hochgeschwindigkeitsbereich. Diese Komponenten und Messgerate werden haufig in der
Kommunikationsindustrie, insbesondere von Unternehmen der Telekommunikation, Netz-
werkausrustern sowie Forschungseinrichtungen eingesetzt. Die Produkte von SHF dienen
dabei in erster Linie der Erhdhung der Datenlbertragungskapazitat von Netzwerken. In zwei
Hauptmarkten, Nordamerika und Japan, ist die SHF AG mit eigenen, hundertprozentigen
Vertriebstdchtern aktiv, wéhrend der Vertrieb im Uberwiegenden Teil Europas direkt durch
die Muttergesellschaft in Berlin erfolgt. In einigen anderen Landern, wie China und Slidkorea,
arbeitet SHF mit lokalen Distributoren zusammen.

Mehr als 80 % des Umsatzes der SHF Communication Technologies AG werden im Ausland
generiert. Unsere Kernmarkte sind China, Europa, Nordamerika (USA und Kanada), Japan
und der Rest der Welt mit La&ndern wie Stdkorea, Singapur und Israel. Die Umsatzanteile
der einzelnen Regionen unterliegen dabei aber deutlichen jahrlichen Schwankungen.

An dieser Stelle berichten wir Ublicherweise Uber die Aussichten fur die Weltwirtschaft, die
wirtschaftliche Entwicklung in Deutschland und Marktaussichten speziell fiir das Segment, in
dem SHF tatig ist. Nun befinden wir uns in diesem Jahr seit dem Ausbrechen der COVID-19-
Pandemie mit dem Bekanntwerden erster Infektionen gegen Ende Dezember 2019 in einer
auBergewOhnlichen Situation, welche eine seridse und verldssliche Prognose der
zukunftigen wirtschaftlichen Entwicklung unmdglich macht. Durch seine internationalen
Kunden und Zulieferer ist SHF gleich in mehrfacher Hinsicht betroffen, da hier verschiedene
Faktoren zusammentreffen:

» wir generieren mehr als 80 % unseres Umsatzes im Ausland

* aus dem bisher am stérksten betroffenen China erhalten wir mehr als 30 % unserer
gesamten Auftrage

» unsere Vorprodukte stammen zu einem GrofB3teil von Herstellern mit Produktionsstatten
im Ausland und aus diesem Grund kann die kontinuierliche Verflgbarkeit der
Lieferketten nicht gewéhrleistet werden

« flur erfolgreiche Verk&ufe unserer Instrumente sind wir in Anbetracht der damit
verbundenen hohen Investitionssummen in der Mehrzahl auf Vorflhrungen beim
Kunden vor Ort angewiesen, damit dieser eine finale Kaufentscheidung féllen kann

» dabher trifft uns auch die faktische Einstellung von internationalen Messeaktivitaten, da
diese insbesondere zur Generierung neuer Kundenkontakte, zum Wecken von
Kundeninteresse durch Vorstellungen neuer Produkte und zur Absicherung bereits
laufender Verhandlungen genutzt werden.

Belege fur diese zu beflrchtenden Auswirkungen haufen sich zum jetzigen Zeitpunkt:

* nachdem bereits viele der namhaften Aussteller ihre Beteiligung an der bedeutendsten
Konferenz und Messe in unsere Branche, der OFC 2020 in San Diego (USA,
Kalifornien) wegen des Coronavirus abgesagt haben, hat sich auch SHF entschieden,
auf die Messebeteiligung zu verzichten und damit die gesundheitlichen Risiken flr die
Mitarbeiter zu minimieren. Rickblickend war dies auch die richtige Entscheidung, denn
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wie uns aus dem Kreis der verbliebenen Aussteller berichtet wurde, war die Anzahl der
Besucher der Ausstellung im Bereich von 1 % des sonst Ublichen.

* Inzwischen haben sich weltweit mehr als 3 Millionen Menschen mit dem Virus infiziert
und es gab mehr als 200.000 Todesfélle. Impfstoffe oder wirksame Arzneien sind bisher
nicht verflgbar.

* Nachdem sich fast die gesamte Welt im sogenannten ,Lock-Down® befindet, mit
Ausgangsbeschrankungen und SchlieBungen nahezu aller Geschafte und Institutionen,
ist nunmehr das Homeoffice und der Kontakt tber Videokonferenzen sehr verbreitet in
der Arbeitswelt. Es gibt erste Anzeichen einer leichten Entspannung der Lage mit
vorsichtigen Lockerungen der Beschrédnkungen in einigen Landern, aber es muss sich
erst noch zeigen, ob die Zahl der Neuinfektionen ohne die vorherigen Beschrankungen
dauerhaft in einem vertretbaren Rahmen gehalten werden kann.

» Die Wirtschaft ist weltweit schwer betroffen, aber das endglltige AusmafB3 kann zum
jetzigen Zeitpunkt noch nicht verldsslich prognostiziert werden. Als HilfsmaBnahme
haben viele Lander zusatzliche finanzielle Unterstitzungen im Umfang vieler hunderter
Milliarden Euro beschlossen, bzw. auch schon eingesetzt.

« Bei SHF war der Auftragseingang im Februar 2020 der niedrigste monatliche
Auftragseingang seit mehr als zwei Jahren, wahrend im Marz akzeptable
Auftragseingénge verzeichnet wurden. Die Lage ist aber deutlich angespannt, denn
weltweit ist die Uberwiegende Anzahl unserer Kunden im Homeoffice aktiv und viele
Labore wie z. B. in Universitaten sind vollstandig geschlossen. Es ist momentan nicht
absehbar, ab wann sich die Lage bei unseren Kunden normalisieren wird.

 SHF produziert unveradndert weiter unter Beachtung der Empfehlungen des
Bundesministerium fir Arbeit und Soziales, des Robert-Koch-Instituts und der WHO.
Etwa 20 Mitarbeiter sind im Homeoffice tatig, wahrend die verbleibenden Mitarbeiter in
unseren Geschéaftsrdumen tétig sind.

Aus den vorgenannten Griinden gehen wir in diesem Lagebericht nur auf die wirtschaftliche
Entwicklung der SHF Communication Technologies AG im abgelaufenen Geschéaftsjahr 2019
ein und werden zudem die aktuelle Konkurrenzsituation darstellen. Im Bericht Uber
Prognose, Chancen- und Risiken berichten wir dann neben unserer urspringlichen,
Uberholten Planung wie gewohnt auch tber technologische Entwicklungen.

Unverandert gilt, dass SHF mit seinen Produkten nur in Nischenmarkten aktiv ist, was die
eindeutige Zuordnung zu einem Markisegment erschwert. Uns ist gegenwartig keine
Marktstudie bekannt, die Aussagen zu den Marktsegmenten trifft, in denen SHF aktiv ist.
Allgemein kann man festhalten, dass unverandert das Marktwachstum im Datacom-Bereich
wesentlich gréBer ist als jenes bei den Telecom-Providern.

SHF als Hersteller von High-End Messgeraten und Modulen fir den weltweiten Einsatz in
Entwicklungslaboren sowie industriellen Kleinserien sieht seine Wettbewerber hauptsachlich
in den drei groBen Herstellern von elekironischen und optischen Messgeraten, namentlich
Keysight, Anritsu und Tektronix. Tektronix hat allerdings in 2018 den Vertrieb der
konkurrierenden Produkte eingestellt und es gibt seitdem keine nennenswerte Uberlappung
mit den Produkten von SHF.

Die japanische Firma Anritsu bietet zwar konkurrierende Produkte Uberwiegend im Bereich
der Bitfehlerratenmessplatze an, aber bereits seit 2018 erscheint Anritsu relativ selten als
Wettbewerber. Aus den Quartalsberichten und anderen Publikationen kann auch auf eine
Fokussierung von Anritsu auf den 5G Mobilfunkmarkt geschlossen werden, in dem SHF
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jedoch nicht als Wettbewerber auftritt. Insofern ist fraglich, in wieweit eine Vergleichbarkeit
der wirtschaftlichen Entwicklung von Anritsu mit der von SHF noch aussagekréaftig ist, wenn
auf den Produktbereich der Bitfehlerratenmessplatze nur ein verschwindend geringer
Umsatzanteil bei Anritsu entfallt.

Die Firma Keysight stellt den mit Abstand stérksten Wettbewerber fir SHF dar. In den
Bereichen, in denen eine Normung der zu verwendenden Messverfahren bereits
stattgefunden hat oder bereits weit fortgeschritten ist (wie z. B bei 100G- und 400G-
Ethernet), bietet Keysight im Bereich der Arbitrary-Waveform-Generatoren und
Bitfehlerratenmessplatze vollstdndige Lésungen, die SHF nicht in diesem Umfang anbieten
kann. Das umfangreiche Produktportfolio von Keysight erlaubt das Schniiren groBer
Ausrlstungspakete, auf die dann wegen des hohen Auftragsumfangs signifikante Rabatte
gewahrt werden. Auch erfordert die Abdeckung der normgerechten Durchfiihrung der
Messungen eine umfangreiche Softwareunterstitzung, die SHF nicht in diesem Umfang und
mit den vorhandenen Ressourcen abdecken kann. Daher ist SHF (berwiegend dann
erfolgreich, wenn es um allerh6chste Datenraten von gegenwartig > 100 Gigabit NRZ bzw.
> 100 GBaud PAM-4 geht. In sehr vielen Féllen ist die normkonforme Messmdglichkeit auch
nicht wirklich notwendig, dies wird jedoch vom Wettbewerb als verkaufsférderndes Argument
eingesetzt.

Auch bei der Firma Keysight stellt der Produktbereich der Arbitrary-Waveform-Generatoren
und Bitfehlerratenmessplatze wiederum nur einen sehr kleinen Anteil am Gesamtumsatz des
mit uns am ehesten vergleichbaren Geschéaftsbereichs ,Communications Solutions Group
(CSG)" dar. Dieser Geschaftsbereich konnte den Umsatz im Zeitraum vom 1. Februar 2019
bis 31. Januar 2020 um 14,6 % im Jahresvergleich steigern.

Im Bereich der Laborverstarker fur Pulsanwendungen gibt es weltweit gegenwartig keinen
ernsthaften Konkurrenten fiir SHF, nachdem entsprechende Produkte von Tektronix
(vormals Picosecond Pulse Labs) schon vor langerer Zeit aus dem Programm genommen
wurden.

Das Geschéftsjahr 2019 verlief fir die SHF AG im Rahmen der Erwartungen. Im
Jahresvergleich zu 2018 starteten wir mit einem um 18 % héheren Auftragsbestand in das
Geschaftsjahr 2019. Nachdem wir im Jahr 2018 allerdings ungewdhnlich viele gréBere
Auftrage von o6ffentlichen Institutionen und insbesondere auch aus Deutschland erhalten
hatten, war absehbar, dass sich diese Situation so wahrscheinlich nicht wiederholen wiirde.
Daher gingen wir in unserer Prognose fir das Geschéaftsjahr 2019 von einem
Umsatzriickgang von TEUR 9.134 auf TEUR 8.000 (-12,4 %) aus. In der Rickschau lag der
Umsatz mit TEUR 7.772 geringfligig unter der Planung (-2,9 %).

In den Produktgruppen Laborverstérker, passive Komponenten, Synthesizer und Low-speed
Arbitrary-Waveform-Generatoren wurden im Jahresvergleich deutliche prozentuale
Umsatzzuwachse verzeichnet, wahrend in den dbrigen Produktgruppen der Umsatz
ricklaufig war. Die umsatzstarksten Produktgruppen sind die Laborverstarker, gefolgt von
den Bitfehlerratenmessplatzen und den passiven Komponenten wie Bias Tees
(Vorspannungsnetzwerke).

Die regionale Verteilung der Umsatze unterliegt auch im historischen Vergleich deutlichen
jahrlichen Schwankungen, wobei historisch immer Nordamerika, Japan, China und Europa
die mafBgeblichen Umsatztrager darstellten.

Wie vorhergesehen, ist der Umsatzanteil deutscher Kunden im Geschéftsjahr 2019 stark
zuruckgegangen von vormals 24,8 % (TEUR 2.207) auf nunmehr 17,2 % (TEUR 1.303). Die
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ungewodhnlich hohe Zahl von GroBauftrdgen aus Deutschland im Jahr 2018 hat sich
erwartungsgeman im Geschéaftsjahr 2019 nicht wiederholt.

Das beobachtete Umsatzwachstum mit chinesischen Kunden in den Vorjahren hat sich auch
im abgelaufenen Jahr fortgesetzt. So stieg der Umsatz im Jahresvergleich um 58,4 % von
TEUR 1.542 auf TEUR 2.443. Der Umsatzanteil mit China in 2019 betrug damit 32,3 %.
Bezogen auf den Auftragseingang lag der Anteil in 2019 sogar bei 34,8 %. Unser
Vertriebspartner Luster LightTech agiert au3erst erfolgreich und tber die Jahre hat sich eine
vertrauensvolle Zusammenarbeit entwickelt. Vielfaltige neue Kundenkontakte und das sehr
starke Engagement bei Kundenvorfihrungen zeigen den gewlnschten Erfolg und
unverandert gilt, dass die Bedeutung des chinesischen Marktes fir SHF immer weiter
zunimmt.

Ebenfalls erfreulich war die Umsatzentwicklung in Europa ohne Deutschland, denn hier stieg
der Umsatz von TEUR 496 in 2018 auf TEUR 1.049 in 2019 und damit um 110 %. In
Nordamerika gab es einen geringfligigen Umsatzanstieg um 6,9% auf TEUR 1.153. In
Anbetracht der GréBe des nordamerikanischen Marktes ist dieser Umsatz aber weiterhin
enttduschend und wir fihren dies auf die starke Prasenz unseres Hauptkonkurrenten
Keysight in seinem Heimatmarkt zurlck, insbesondere im Vergleich zu unserer
eingeschrankten Prasenz mit einem Mitarbeiter vor Ort. Wir unterstitzen die
Marktentwicklung weiterhin bestmdéglich durch Kundenvorfihrungen im Rahmen von
Marketing- und Demotouren, welche durch unsere Mitarbeiter aus Berlin und UK mehrfach
pro Jahr durchgefiihrt werden. Daneben bewerten wir kontinuierlich die Chancen und
Risiken, welche sich durch die Beschéftigung weiterer Mitarbeiter in den USA ergeben
wirden. In Anbetracht der &uBerst hohen Gehélter flr entsprechende Mitarbeiter,
insbesondere im Silicon Valley an der amerikanischen Westkiste, haben wir bisher von
entsprechenden MaBnahmen abgesehen, da uns eine Amortisation nicht realistisch
erscheint. Auch bei der Suche nach einem geeigneten Vertriebspartner konnten wir bisher
keine geeigneten identifizieren.

Auf Dollarbasis stieg der Umsatz unserer nordamerikanischen Tochtergesellschaft um 4,1%
im Jahresvergleich auf zuletzt TUSD 1.887. Der Jahresfehlbetrag konnte dadurch reduziert
werden auf TUSD 19 nach einem Fehlbetrag von TUSD 45 im Jahr 2018.

Nach einer Verdopplung des Umsatzes im Vorjahr konnte dieser positive Trend flr unsere
japanische Tochtergesellschaft nicht fortgesetzt werden. So sank der Umsatz auf Eurobasis
im Jahresvergleich um 13,1 % von TEUR 1.082 auf nunmehr TEUR 940. Auf Yen-Basis
verringerte sich der Umsatz von JPY 192 Mio. auf JPY 167 Mio. (-13 %). Der Jahresfehl-
betrag vergréBerte sich von JPY 2,5 Mio. im Geschéftsjahr 2018 auf JPY 4,1 Mio. in 2019.
Wir beobachten auch weiterhin in Japan eine Verschiebung der Umsétze hin zum Datacom-
Bereich und zu universitaren Anwendungen.

Im Jahresabschluss 2018 hatten wir bereits darauf hingewiesen, dass die starken
Umsatzzuwachse im ,Rest der Welt“ Uberwiegend auf Projektgeschéafte zurlckzufihren
waren und eine Fortschreibung in die Zukunft nicht zu erwarten ist. Die gro3ten Umsatze im
Jahr 2018 in dieser Region verzeichneten wir in Singapur, Israel und Sidkorea. Weitere
Lander, die =zu dieser Region ,Rest der Welt (ROW)" z&hlen, sind z.B.
Australien/Neuseeland, Taiwan und Osteuropa. Im Jahresvergleich 2019/2018 gingen die
Umsétze in dieser Region nun wieder auf das NormalmaR zurlck und wir erzielten einen
Umsatz von TEUR 685 nach TEUR 2.509 im Jahr 2018 (-72,7 %).
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Forschungs- und Entwicklungsaufwand

Circa 12,3 % (Vorjahr: 9,3 %) des erzielten Umsatzes flossen im laufenden Geschéftsjahr
zur strategischen Zukunftssicherung in Forschungs- und Entwicklungsaktivitdten, dabei im
Wesentlichen in die Entwicklung integrierter Schaltkreise, Messgerate und Verstarker. Der
fir SHF so wichtige Bereich Forschung und Entwicklung veranschlagt damit auch 20,2 % der
gesamten Personalkosten.

B. Ertrags-, Finanz- und Vermoégenslage

Ertragslage

Die Geschéftsentwicklung in 2019 verlief fir die SHF AG im Rahmen der Erwartungen. Die
urspriinglich aufgestellte Umsatzprognose fiir 2019 wurde nur knapp verfehlt und somit lag
der erzielte Umsatz 2,9 % unter der Planung.

Kennzahlen 2019 2018 Veranderung
TEUR TEUR TEUR %
Umsatzerlése 7.772 9.134 (1.362) (14,91)
Gesamtleistung 7.878 8.998 (1.120) (12,45)
Anzahl Mitarbeiter incl. VS 53 57
Umsatz je Mitarbeiter 147 160 (13) (8,13)
Personalaufwand 3.982 3.999 (17) (0,43)
Abschreibungen 176 176 <1 0,03
EBITDA" 1.194 2.240 (1.046) (46,70)
EBIT? 1.018 2.064 (1.046) (50,68)
Ergebnis vor Ertragsteuern 1.024 2.062 (1.038) (50,34)
Ertragsteuern 312 491
Jahresergebnis 711 1.571 (860) (54,74)
EUR EUR EUR
Ergebnis Je Aktie 0,16 0,34 (0,18) (53 %)

Earnings Before Interest, Tax, Depreciation and Amortization (Ergebnis vor Zinsen, Steuern und
Abschreibungen auf materielle und immaterielle Vermégensgegenstande)

Earnings Before Interest and Tax (Ergebnis vor Zinsen und Steuern)

Das Ergebnis je Aktie -verwassert- entspricht dem unverwésserten Ergebnis
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Umsatzerlése, Auftragseingang

Die Entwicklung der Umsatzerlése der SHF AG ist in der folgenden Tabelle dargestellt:

2019 2018 Veranderung
TEUR TEUR TEUR %

Umsatz Produkte 7.573 8.915 (1.342) (15,05)
Umsatz Dienstleistung 199 219 (20) (9,13)
Umsatzerlfse gesamt 7.772 9.134 (1.362) (14,91)

Die Umsatzerlése mit SHF-Produkten gliedern sich in folgende geographische Méarkte:

2019 2018 Veranderung

TEUR in% TEUR in% TEUR %
Deutschland 1.303 17,20 2.207 24,76 (904) (40,96)
Restliches Europa 1.049 13,85 496 5,56 553 >100,00
Nordamerika 1.1583 15,23 1.079 12,10 74 6,86
Japan 940 12,41 1.082 12,14 (142) (13,12)
China 2.443 32,26 1.542 17,30 901 58,43
Sonstige Exporte 685 9,05 2509 28,14 (1.824) (72,70)
Umsatz Produkte 7.573 100,0 8.915 100,0 (1.342) (15,05)

Der Auftragseingang der SHF AG ist um 10,2 % von TEUR 9.131 auf TEUR 8.203 im
Vergleich zum Vorjahr gesunken.

Finanzlage

Kennzahlen 2019 2018 Veranderung
TEUR TEUR TEUR %

Cashflow aus laufender Geschéaftstatigkeit 1.106 2.089 (983) (47,06)

Cashflow aus Investitionstatigkeit (183) (128) (55) (42,97)

Cashflow aus Finanzierungstatigkeit (2.966) 0 (2.966)

Finanzmittelfonds am Ende der Periode 4.336 6.380 (2.044) (32,04)

Der negative Cashflow aus Finanzierungstatigkeit resultierte aus Dividendenausschuttungen.
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Vermégenslage

Kennzahlen 2019 2018 Veranderung
TEUR TEUR TEUR %

Aktiva

Anlagevermogen 703 699 4 0,57

Vorrate 1.754 1.901 (147) (7,73)

Forderungen und sonstige

Vermbgensgegenstande 1.228 1.622 (394) (24,29)

Liquide Mittel 4.336 6.380 (2.044) (32,04)

Rechnungsabgrenzungsposten 80 76 4 5,26

Passiva

Eigenkapital 6.799 9.053 (2.254) (24,90)

Eigenkapitalquote in % 83,93 84,78

Rickstellungen 990 1.393 (403) (28,93)

Verbindlichkeiten 301 216 85 39,35

Rechnungsabgrenzungsposten 11 16 (5) (31,25)

Anlagevermogen

Die wesentlichen Zugange in das Anlagevermdgen erfolgten bei den Messgeraten und bei
den Werkzeugen. Hierbei betrugen die Anschaffungskosten fur ein Netzwerkanalysator
sowie ein Bonder insgesamt TEUR 141.

Unter BerUcksichtigung der planmaBigen Abschreibungen erhéhte sich das Anlagevermégen
im Berichtsjahr geringfigig um TEUR 4 auf TEUR 703.

Liquide Mittel

Die Liquiditat blieb stabil und nach wie vor positiv. Wie zum Bilanzstichtag des Vorjahres
bestanden zum Bilanzstichtag des Berichtsjahres keine Verbindlichkeiten gegenlber
Kreditinstituten. Die liquiden Mittel betrugen zum 31. Dezember 2019 TEUR 4.336.

Eigenkapital

Das Eigenkapital erreichte zum Bilanzstichtag einen Stand in Héhe von TEUR 6.799. Die
Eigenkapitalguote veranderte sich von 84,8 % auf 83,9 %.

Rickstellungen

Zu den Ruckstellungen ist anzumerken, dass sich die Personalriickstellungen aus
Uberstunden- und Urlaubsriickstellungen, Provisionen, Tantiemen, Beitrdgen zur
Berufsgenossenschaft, Rickstellungen fir Weihnachtsgeld sowie Rickstellungen fur Jubilaen
zusammensetzen.
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Gesamtaussage zur Lage der Gesellschaft

Die Steuerung des operativen Geschafts der Gesellschaft erfolgt maBgeblich unter
Verwendung wesentlicher Finanzkennzahlen, wie sie auch bei der vorstehenden Analyse der
Ertrags-, Finanz- und Vermdgenslage dargestellt sind.

Der Umsatz und das Ergebnis vor Steuern lagen im Geschéftsjahr 2019 im Rahmen der
Prognose. Die Liquiditatssituation der Gesellschaft ist wie in den Vorjahren weiterhin sehr
gut. Mit einer hohen Eigenkapitalquote steht das Unternehmen auf einer wirtschaftlich sehr
soliden Basis, auch in diesen weltwirtschaftlich sehr schwierigen Zeiten.

C. Prognose-, Chancen- und Risikobericht

Prognosebericht

Der Auftragsbestand zum Jahresbeginn 2020 liegt mit TEUR 1.694 um 51,7 % héher als zu
Beginn des Geschéftsjahres 2019 (TEUR 1.117). Noch im Dezember 2019 gingen wir in
unserer Budgetplanung von einem Jahresumsatz von TEUR 7.500 fur das Geschéftsjahr
2020 aus und damit von einem Geschéaftsverlauf ungefahr auf dem Niveau von 2019. Im
Februar 2020 brach der Auftragseingang ein auf den schlechtesten Monatswert seit tber
zwei Jahren. Zu diesem Zeitpunkt waren die Auswirkungen von COVID-19 Uberwiegend in
China zu splren. Seitdem hat sich die Lage weiter verscharft, wie eingangs im Lagebericht
erértert. Auch SHF ist in vielfacher Art und Weise durch die Entwicklungen betroffen. Aus
diesem Grund sehen wir uns in der gegenwartigen Situation auBBer Stande, eine verlassliche
Prognose zur Geschéftsentwicklung in diesem Jahr abzugeben. Die Auswertungen fir das
1. Quartal 2020 zeigen, dass die Planannahmen bei Umsatz und EBIT realisiert wurden. Der
Auftragseingang hingegen liegt deutlich unter den Planwerten und zumindest in den
nachsten Monaten ist nicht damit zu rechnen, dass die monatlichen Planwerte erreichbar
sind.

Bericht Giber Chancen und Risiken

SHF kann weiterhin eine sehr gute Kapitalausstattung vorweisen. Es gilt unverandert, dass
SHF keine Verbindlichkeiten gegeniber Banken hat und die Eigenkapitalquote auf relativ
hohem Niveau liegt.

Die strategischen Ziele lassen sich nach den folgenden Produktbereichen aufgliedern:

Messgerate und Module

Die Marktsituation hat sich in diesem Bereich im vergangenen Jahr nur leicht verandert. Als
Ubertragungsstandard hat sich das PAM-4-Format weitgehend durchgesetzt. Dies betrifft
sowohl die langsamen Ubertragungsraten mit einer Symbolrate von 25 GBaud fiir das 100G-
Ethernet als auch die schnelleren Standards 400G- und 800G-Ethernet mit Symbolraten von
53 GBaud und gréBer 100 GBaud. Mit der Symbolrate steigt der Aufwand der
Signalkonditionierung auf der Sende- und Empfangsseite stark an. So werden sendeseitig
Signale vorverzerrt, um erwartete Degradation auf dem Ubertragungsweg zu kompensieren.
Auf der Empfangsseite wird erst entzerrt, um das Signal detektierbar zu machen, und
anschlieBend eine Fehlerkorrektor durchgefihrt, um aus dem nicht mehr fehlerfreien
Empfangssignal die eigentliche Information zurlckzugewinnen. Dies erfordert eine
spezialisierte und hoch integrierte Hardware auf der Sende- und Empfangsseite.

Auf der Sendeseite sind wir gut aufgestellt und erméglichen unseren Kunden die Erzeugung
von Signalen bis zu 130 GBaud mit sehr guten Signaleigenschaften. Dartiber hinaus bieten

Seite 13



TORT |
I el

n A el
‘u | " |/ {
Wi | |
[

(i
fl
|
‘ |
Wl

W w«.‘ W

wir eine einzigartige Flexibilitat, da unsere Messgeréate durch die Verwendung verschiedener
Erweiterungsmodule an eine Vielzahl von Messaufgaben zur Untersuchung der
Ubertragungseigenschaften von Komponenten und Ubertragungsstrecken angepasst werden
kénnen. Dies stellt einen entscheidenden Wettbewerbsvorteil im Forschungs- und
Entwicklungsbereich dar.

Auf der Empfangsseite bieten wir mit unserem analogen FIR-Filter, unserem PAM4-Sampler
und unserem Error Analyzer die Mdglichkeit, die empfangenen Signale zu entzerren, zu
detektieren und zu analysieren.

Weiterhin gilt, dass wir durch die Entwicklung eigener integrierter Schaltkreise die
Méglichkeit nutzen, direkten Einfluss auf die Funktion und Signalqualitat unserer Produkte zu
nehmen und Erfordernisse des Marktes aufzugreifen. So rechnen wir flr die zweite
Jahreshalfte mit Uberarbeiteten Versionen der Chips fir die Signalerzeugung und des
analogen Filters.

Mit mehreren Neuentwicklungen im Bereich der Module, die wir Laufe des Jahres 2020
vorstellen werden, wollen wir zuklnftig auch andere Einsatzbereiche abseits der optischen
Nachrichtentechnik  adressieren.  Einige  Beispiele  fir  diese  Module  sind
Hochfrequenzumschalter, elektronische Dampfungsglieder und Taktverteilungen.

Mit einem Umsatzanteil von ca. 51 % bilden die Messgerate und Module den Hauptumsatz
bei SHF. Allerdings sind beide Gruppen im Jahresvergleich ricklaufig.

Laborverstarker

Der Umsatz mit Laborverstarkern hat in 2019 erneut angezogen und stieg im Jahres-
vergleich um 13 %. Unverandert hat SHF nach eigener Einschatzung hier die marktfihrende
Position.

SHF bietet im Bereich der Laborverstarker mit Abstand die hdchsten verfligbaren
Bandbreiten und die héchstmdéglichen Bitraten aller Anbieter am Markt. Unsere schnellsten
Produkte liefern Bandbreiten von typisch etwa 70 GHz. Die gréBte Nachfrage besteht
weiterhin  bei Verstarkern mit einem besonders linearen Aussteuerungs- und
Frequenzverhalten, fir die Ubertragung von Multilevel-Signalen (PAM4). Aber auch
Verstarker mit geringerer Bandbreite und dafiir etwas héherer Ausgangsleistung werden
noch immer nachgefragt.

Unser im letzten Jahr vorgestellter differentieller Verstarker F840A hat sich bisher sehr gut
verkauft. Im Laufe des Jahres erwarten wir eine neue Revision des von uns entwickelten
Schaltkreises, der zu einer weiteren Verbesserung des Produktes beitragen wird.

Diese kontinuierliche Verbesserung unserer Produktlinie wird stetig fortgesetzt und
ermoglicht es, unsere Produkte an die sich andernden Anforderungen anzupassen.

Nach wie vor sind die Wachstumsmaglichkeiten mit dieser Produktgruppe aber begrenzt, da
diese in der Regel nur in Laboren in kleinen Stickzahlen eingesetzt wird und eine
Marktsattigung relativ schnell erreicht sein kdnnte oder u. U. neue technische Verfahren
favorisiert werden.

Passive Komponenten

SHF entwickelt und fertigt auch sogenannte passive Komponenten, wie z.B.
Vorspannungsnetzwerke (Bias Tees) und DC-Blocks. Der Umsatz mit diesen Komponenten
wuchs um 48 % im Vergleich zum Vorjahr. Der Umsatzanstieg ist auf einen steigenden
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Bedarf und Bekanntheitsgrad dieser Produkte =zurlckzuflhren. Um den steigenden
Absatzzahlen gerecht zu werden, haben wir intern weitere Mitarbeiter in die Fertigung
eingewiesen und die Vorfertigung von Baugruppen an einen Zulieferer ausgelagert. Auch in
diesem Bereich bietet SHF schon seit vielen Jahren Komponenten mit der héchsten am
Markt verfugbaren Bandbreite und einer sehr guten Performance an.

Distributionsgeschaft mit Hochfrequenz-Kabeln und -Steckverbindern

Seit vielen Jahren vertreibt SHF die Hochfrequenz-Steckverbinder und -Kabel zweier
japanischer Firmen, KMCO und Totoku. Die Umséatze mit diesen Produkten sind im
Jahresvergleich leicht gesunken.

Der Anteil am Gesamtumsatz bleibt fir diese Produktgruppe auch weiterhin relativ gering mit
unter 6 %. Die Produkte unserer Zulieferer sind fir ihre sehr gute Qualitat bekannt, stehen
aber im Wettbewerb zu Produkten von bis zu zehn weiteren Anbietern, die teilweise
erheblich gUnstiger sind. Wesentliche Verdnderungen hinsichtlich des Anteils am
Gesamtumsatz der SHF sind hier nicht zu erwarten.

Finanzielles Risikoprofil

Allgemein muss nach wie vor mit einer ausgepragten Preissensitivitat gerechnet werden, so
dass die zukunftigen betrieblichen und forschungsnahen Sach- und Personalaufwendungen
einer permanenten Aufwandsoptimierung unterzogen werden missen, um weiterhin positive
Ergebnisse zu erzielen. Gerade vor dem Hintergrund des sich abzeichnenden weltweit
sinkenden Wirtschaftswachstums werden neue Investitionen weiter sehr kritisch auf ihre
Notwendigkeit geprift. Die Kunden schétzen die Innovationen der SHF AG, wollen oder
kénnen jedoch daflr nicht mehr die Preise der Vergangenheit bezahlen mit der Folge, dass
bei verkirzten Innovationszyklen die Hirden fir einen angemessenen Return on Investment
immer héher werden.

Vertriebs- und Produktionsrisiko

Je nach Forschungsschwerpunkt in den einzelnen Clustern ergeben sich jahrlich wechselnde
regionale Auftrags- und Umsatzverteilungen. Insofern ist eine standige Anpassung der
Vertriebsaktivitdten und -strategie notwendig. Unter Berlcksichtigung der eigenen Unter-
nehmensgréBe sowie der personellen und finanziellen Ressourcen gilt es, die Flexibilitat
eines mittelstandischen Unternehmens in den Vordergrund zu stellen, um gegenlber den
weitaus gréBeren Mitbewerbern auf Dauer bestehen zu kénnen.

Personelles Risikoprofil

In den letzten Jahren ist die allgemeine Nachfrage nach Fachkraften in der Wirtschaft stark
gestiegen. Demzufolge besteht auch fir SHF die Gefahr, dass sich Mitarbeiter anderen
interessanten oder besser dotierten Aufgaben zuwenden und uns verlassen. Insbesondere
an Ingenieuren aus dem Bereich der Elektronik und der Softwareentwicklung mangelt es in
Berlin und diese Situation wird sich mit der Eréffnung des Tesla-Standortes und dem Ausbau
der Amazon-Niederlassung weiter verscharfen. Dennoch gilt es vor dem Hintergrund der
schwer einzuschatzenden wirtschaftlichen Entwicklung abzuwagen, inwieweit wir selbst
ausbilden oder junge Ingenieure zeit- und personalaufwendig einarbeiten kénnen.
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Beschaffungs- und Forschungsrisiko

Die F&E-Aktivitdten werden durch die personelle Ausstattung limitiert. Insofern kénnen nur
wenige ausgewahlte Produktinnovationen in Angriff genommen werden.

Da es sich um ,High-End"-Produkte handelt, missen als Vorkomponenten meist auch solche
beschafft werden. Diese Module haben jedoch haufig noch nicht die erforderliche ausgewogene
Serienreife. Verbunden ist dies auch oft mit einem ebenfalls sehr hohen Preisniveau bei
gleichzeitiger Abnahmeverpflichtung von Uber dem Eigenbedarf liegenden Mengen. Um den
Wettbewerbsvorteil der Innovationsfihrerschaft aufrechtzuerhalten, muss das Unternehmen
entsprechende finanzielle Mittel vorhalten.

Zum Teil kauft SHF Vorprodukte von Mitbewerbern aus dem Bereich Messgerate. In den
vergangenen Jahren mussten wir erstmals feststellen, dass uns der Erwerb einiger dieser
Vorprodukte erschwert wurde. Dies bedeutet, dass SHF sich zukinftig darauf einstellen muss,
solche Ausfalle durch Eigenentwicklungen zu kompensieren.

Da SHF zu einem Grofteil State-of-the-Art-Produkte verkauft, deren Eigenschaften das
technisch Machbare darstellen, schlagen sich zeitliche Verzégerungen bei Neu- und
Weiterentwicklungen sofort im operativen Ergebnis nieder.

Gesamtentwicklung der Chancen und Risiken

Die Chancen und Risiken aus unternehmerischer Sicht werden vom Vorstand laufend definiert,
bewertet und, soweit méglich und sinnvoll, verfolgt oder minimiert. In Aufsichtsratssitzungen
wird Uber die wesentlichen Risiken berichtet und beraten. Die Planungsprozesse, das
Controlling sowie das Qualititsmanagement sind weitere  Bestandteile  des
Risikomanagementsystems der Gesellschaft.

Im kommenden Geschéftsjahr haben sich die Risiken flr die Gesellschaft wie bei den meisten
Unternehmen aufgrund der COVID-19-Pandemie wesentlich erhéht. Bestandsgeféhrdende
Risiken liegen in absehbarer Zeit jedoch aufgrund der sehr guten Liquiditatssituation und der
sehr hohen Eigenkapitalquote nicht vor. Die Wettbewerbssituation im Bereich der gro3en und
hochpreisigen Messgerate ist dennoch unverandert schwierig, insbesondere wegen des zuvor
erwahnten Bundling-Vorteils der groBen Konkurrenten.

Durch gewissenhafte Prifungen wird versucht, finanzielle und operative Risiken in einem
Uberschaubaren Rahmen zu halten. Auch in der Zukunft wird SHF die Risiko-, Controlling- und
Informationssysteme permanent weiterentwickeln.

Gleichzeitig gilt es, Chancen friihzeitig zu erkennen und zu nutzen und diese im Rahmen
strategischer und operativer Entscheidungen gegen die entsprechenden Risiken abzuwéagen.

D. Risikoberichterstattung in Bezug auf die Verwendung von
Finanzinstrumenten

Wegen der sehr guten Liquiditat ist es der SHF AG mdglich, auf Wahrungsabsicherungen
weitgehend zu verzichten, da keine Notwendigkeit besteht, die erhaltenen Fremdwahrungen
innerhalb kirzester Zeit gegen Euro einzutauschen. Der Einsatz von Finanzinstrumenten zur
Wahrungsabsicherung ware zwar prinzipiell mdglich, doch ist damit auch immer eine
Mindestgebuhr verbunden, wie im Fall der Optionsgeschafte, denn die Banken kénnen diese
Absicherungen selbstverstandlich nicht kostenlos anbieten. Werden reine Swaps verwendet,
dann beraubt sich das Unternehmen der Mdglichkeit, an giinstigen Kursentwicklungen zu
partizipieren. Andere, etwas exotischere Konstruktionen zur Wahrungsabsicherung beruhen in

Seite 16



7T O |
f ""\ f |\
1

|
|
W w«.‘ W l! 1.\.«1‘

den meisten Fallen auf eingebauten ,Hirden®, bei deren ReiBen das Absicherungsgeschaft fur
den Kunden in der Regel mit Verlusten verbunden ist.

Gerade vor dem Hintergrund der heutzutage durch die Notenbanken der Lander getriebenen
Geldpolitik, haben die Wechselkurse wenig mit den tatséchlichen Marktgegebenheiten zu tun,
sondern spiegeln den Willen der Notenbanken zur ,korrekten“ Bewertung der Landeswahrung
wider. Uber die Steuerung des Leitzinssatzes, die Ausgabe von Staatsanleihen und den
Ankauf von Anleihen anderer Emittenten wird gezielt Wirtschaftspolitik durch die Notenbanken
betrieben. Vor diesem Hintergrund und der damit verbundenen Unberechenbarkeit der
Wechselkursentwicklung wird bei SHF seit Iangerem ganz bewusst auf Absicherungsgeschéfte
verzichtet.

Im Geschaftsjahr 2019 war SHF erfolgreich mit dieser Strategie, denn es konnten saldiert
Gewinne aus Wahrungsumrechnungen in Héhe von TEUR 53 verbucht werden.

Allgemein stellt der hohe Anteil der Fremdwahrungsumsatze im SHF-Geschaft immer eine
Chance auf Wahrungsgewinne, aber auch ein Risiko fir Wahrungsverluste dar. Dies gilt umso
mehr, als sich der Umsatzanteil mit SHF-Produkten in Fremdwahrungen im Bereich um 28 %
bewegt.

Der latenten Gefahr eines Wertverlustes des Euro im AuBenwert wird dadurch Rechnung
getragen, dass Uber ein Viertel der Liquiditat in Fremdwahrungen gehalten wird. Gegenwartig
sind dies US-Dollar (~ 25 %), Schweizer Franken (~ 8 %) und Japanischer Yen (~ 2 %). Der
AuBenwert des Euro ist insofern von Bedeutung fir die SHF, als viele High-Tech-Vorprodukte
von anderen Technologiefihrern weltweit in Fremdwé&hrungen bezogen werden.

Auch hier gilt der weiter oben genannte Hinweis, dass hieraus im Hinblick auf die
Wechselkursentwicklung sowohl Chancen als auch Risiken erwachsen.

Aus dem laufenden Geschéaft ergeben sich Mittelzuflisse Uberwiegend in den Fremd-
wahrungen USD und JPY.

Weiterhin wird die Liquiditat der SHF zur Absicherung gegen mdgliche Bankinsolvenzen auf
verschiedenen Guthabenkonten bei unterschiedlichen Banken gehalten.

Berlin, den 13. Mai 2020
SHF Communication Technologies AG

Der Vorstand
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BILANZ 2019

Erstellt nach den Vorschriften des HGB

Werte in EUR (gerundet)

| Immaterielle Vermdgensgegenstéande
Il Sachanlagen
lll Finanzanlagen

A Anlagevermogen

| Vorrate / Anzahlungen

1 Forderungen Lief.- u. Leistungen

2 Forderungen gegentiber verbundenen
Unternehmen

3 Sonstige Vermdgensgegenstande

Il Forderungen und sonstige
Vermdgensgegenstande

Il Kasse, Guthaben bei Kreditinstituten
und Schecks

B Umlaufvermoégen
C Aktive RAP
Summe Aktiva

| Gezeichnetes Kapital

Il Kapitalricklage

Il Gewinnriicklagen gesamt
IV Bilanzgewinn

A Eigenkapital

B Riickstellungen

1 Erhaltene Anzahlungen
2 Verbindlichkeiten Lief.- u. Leistungen
3 Sonstige Verbindlichkeiten

C Verbindlichkeiten
D Passive RAP

Summe Passiva

Vorjahr
31.12.2018

514
576.468
122.809

699.791

1.900.834
1.082.116

429.015
111.506

1.622.637

6.379.582
9.903.053

75.654

10.678.498

4.563.300

415.486
1.108.402
2.966.145

9.053.333

1.392.896

16.352
154.985
45.025

216.362
15.907

10.678.498
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% von

BilSum

0,0%
5,4%
1,2%

6,6%

17,8%
10,1%

4,0%
1,0%

15,2%

59,7%
92,7%
0,7%
100,0%

42,7%

3,9%
10,4%
27,8%

84,8%
13,0%
0,2%

1,5%
0,4%

2,0%
0,1%

100,0%

Bewegung
1.1. - 31.12.19

-363
3.077
0

2.714

-147.007
-55.028

-228.804
-110.596

-394.428

-2.043.549
-2.584.984
4.475

2.577.795

0
0
0
-2.254.751

-2.254.751

-403.034

-13.507
31.183
67.547

85.223

-5.233

-2.577.795
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Bestand
31.12.2019

151
579.545
122.809

702.505

1.753.827
1.027.088

200.211
910

1.228.209

4.336.033
7.318.069

80.129

8.100.703

4.563.300
415.486
1.108.402
711.394

6.798.582

989.862

2.845
186.168
112.572

301.585
10.674

8.100.703

% von

BilSum

0,0%
7,2%
1,5%

8,7%

21,7%
12,7%

2,5%

0,0%
15,2%

53,5%
90,3%
1,0%
100,0%

56,3%
51%
13,7%
8,8%

83,9%
12,2%
0,0%

2,3%
1,4%

3,7%
0,1%

100,0%



GEWINN- UND VERLUSTRECHNUNG 2019

Erstellt nach den Vorschriften des HGB

Werte in EUR (gerundet)
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13.
14.

15.
16.

17.

- Umsatzerlése

. Bestandsweranderungen

- Gesamtleistung

. Sonstige betriebliche Ertrage

. RHB-Stoffe und Waren

. Aufwendungen fiir bezogene Leistungen

Materialaufwand gesamt

. Personalaufwendungen

. Abschreibungen

. Sonstige betriebliche Aufwendungen
10.
11.
12.

sonstige Zinsen und ahnliche Ertrage
Zinsen und ahnliche Aufwendungen
Steuern vom Einkommen und vom Ertrag

Ergebnis nach Steuern
Sonstige Steuern

Jahresiiberschuss
Entnahmen aus Gewinnriicklagen

Bilanzgewinn

2019

7.772.012
105.939
7.877.951
105.503
-1.698.688
-6.408
-1.705.096

-3.982.234
-176.179
-1.101.536
8.523
-2.699
-312.453

711.777
-383

711.394
0

711.394
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% von
100%

98,7%
1,3%
100,0%
1,3%
21,6%
0,1%
21,6%
50,5%
2,2%
14,0%
0,1%
0,0%
4,0%

9,0%
0,0%

9,0%
0,0%

9,0%
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2018

9.133.931
-136.181

8.997.749
99.286
-1.674.544
-8.068
-1.682.612

-3.999.518
-176.120
-1.174.857
368

-1.501
-491.446

1.571.348
-562

1.570.786
1.395.359

2.966.145

o gl

| o
|

b

% von
100%

101,5%
-1,5%
100,0%
1,1%
18,6%
0,1%
18,7%
44,5%
2,0%
13,1%
0,0%
0,0%
5,5%

17,5%
0,0%

17,5%
15,5%

33,0%
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ANHANG

zum Jahresabschluss auf den 31. Dezember 2019

(Auszug aus dem Jahresabschluss 2019)

I. Allgemeine Angaben zum Jahresabschluss

Die SHF Communication Technologies AG hat ihren Sitz in Berlin und ist eingetragen in das
Handelsregister des Amtsgerichts Berlin-Charlottenburg unter HRB 72633 B.

Der Jahresabschluss zum 31. Dezember 2019 wurde auf Grundlage der Bilanzierungs- und
Bewertungsvorschriften des Handelsgesetzbuches (HGB) aufgestellt. Die Ausweis- und
Gliederungsbestimmungen der §§ 238 bis 263 HGB sowie die erganzenden Vorschriften fir
Kapitalgesellschaften geman § 264 ff. HGB unter Berlcksichtigung der entsprechenden
Regelungen des Aktiengesetzes (AktG) wurden befolgt.

Die Gewinn- und Verlustrechnung wurde nach dem Gesamtkostenverfahren aufgestellt.

Die Gesellschaft ist eine mittelgroBe Kapitalgesellschaft im Sinne des § 267 Abs. 2 HGB. Auf
die Erstellung eines Konzernabschlusses wurde geman § 293 HGB verzichtet.

ll. Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden

Die Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden wurden gegenidber dem Vorjahr unverandert
beibehalten, soweit nicht neue Erkenntnisse eine abweichende Bewertung erforderten.

Die Bewertung erfolgt nach dem Grundsatz der Unternehmensfortfihrung im Sinne des
§ 252 Abs. 1 Nr. 2 HGB.

Anlagevermoégen

Die Vermobgensgegenstande des Anlagevermdgens wurden zu Anschaffungs- bzw. Her-
stellungskosten, vermindert um planmaBige Abschreibungen sowie notwendige, auBerplan-
manBige Abschreibungen bewertet.

Die Herstellungskosten umfassen neben den Einzelkosten angemessene Teile der Material-
und Fertigungsgemeinkosten, den Werteverzehr des Anlagevermégens - soweit durch die
Fertigung veranlasst - und angemessene Teile der Kosten der allgemeinen Verwaltung.
Fremdkapitalzinsen wurden nicht berlcksichtigt.

Entgeltlich erworbene bzw. hergestellte Vermdgensgegenstéande des Anlagevermdgens wer-
den linear Uber die voraussichtliche Nutzungsdauer abgeschrieben. Die Abschreibungen
werden pro rata temporis vorgenommen.

Seit dem 01. Januar 2018 wurde fir bewegliche Vermdgensgegenstdnde des Anlage-
vermbgens mit Anschaffungskosten zwischen EUR 250 und EUR 1.000 (zuvor lag die
Untergrenze bei EUR 150) unter Beachtung von Wesentlichkeitsgrundsatzen ein Sammel-
posten gebildet. Die Nutzungsdauern sind vereinfachend pauschal auf funf Jahre festgelegt.
Wirtschaftsgiter mit Anschaffungskosten bis EUR 250 werden seit 2018 als sofortiger
Aufwand verbucht.

Die Finanzanlagen beinhalten die Anteile an den Tochtergesellschaften in den USA und
Japan und werden zu Anschaffungskosten ausgewiesen. Der Anteilsbesitz dient einer
dauernden Verbindung. Griinde fir Wertminderungen lagen im Geschéftsjahr 2019 nicht vor.
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Umlaufvermogen

Das Vorratsvermégen wurde zum Bilanzstichtag im Rahmen einer Inventur korperlich
aufgenommen.

Die Roh-, Hilfs- und Betriebsstoffe wurden zu den Anschaffungskosten unter Beachtung des
strengen Niederstwertprinzips bewertet. Die Bewertung der unfertigen und fertigen
Erzeugnisse erfolgte mit den Herstellungskosten unter Berlicksichtigung des strengen
Niederstwertprinzips.

Die im Berichtsjahr auf das Vorratsvermégen vorgenommenen Abwertungen in Héhe von
gesamt TEUR 435 sind in ihrer Gesamtheit nicht wesentlich héher als in friiheren Jahren.

Neben den Einzelkosten werden angemessene Teile der Material- und Fertigungs-
gemeinkosten, des Werteverzehrs des Anlagevermdgens - soweit durch die Fertigung
veranlasst - und angemessene Teile der Kosten der allgemeinen Verwaltung angesetzt.
Fremdkapitalzinsen wurden nicht bertcksichtigt.

Die Forderungen und sonstigen Vermdgensgegenstdnde sind grundsatzlich zu
Anschaffungskosten angesetzt. Den erkennbaren Bewertungsrisiken wurde durch
angemessene Wertberichtigungen Rechnung getragen.

Kassenbestand und Guthaben bei Kreditinstituten sind zum Nennwert bzw. zum Stichtags-
kurs angesetzt.

Aktive Rechnungsabgrenzungsposten

Der Aktive Rechnungsabgrenzungsposten beinhaltet Ausgaben vor dem Bilanzstichtag, die
Aufwand fir die Zeit danach darstellen.

Riickstellungen

Ruckstellungen sind fur alle erkennbaren ungewissen Verbindlichkeiten in Héhe des nach
vernlnftiger kaufmannischer Beurteilung notwendigen Erflllungsbetrages gebildet worden.

Langfristige Rickstellungen mit einer Restlaufzeit von gréBer einem Jahr sind geman § 253
Abs. 2 S. 1 HGB mit dem ihrer Restlaufzeit entsprechenden durchschnittlichen Marktzins der
vergangenen sieben Geschaftsjahre, der von der Deutschen Bundesbank zum Bilanzstichtag
ermittelt wurde, abgezinst. Aufgrund der Folgebewertung werden Ertrdge und Aufwendungen
aus der Abzinsung unter den Zinsertragen mit TEUR 1 (Vorjahr: TEUR 1) sowie Zins-
aufwendungen mit TEUR 1 (Vorjahr: TEUR 1) ausgewiesen.

Verbindlichkeiten

Die Verbindlichkeiten sind mit ihrem Erflllungsbetrag angesetzt. Alle Verbindlichkeiten
haben wie im Vorjahr eine Restlaufzeit bis zu einem Jahr.

Passive Rechnungsabgrenzungsposten

Der Passive Rechnungsabgrenzungsposten beinhaltet Einnahmen vor dem Bilanzstichtag,
die Ertrag fr eine bestimmte Zeit nach diesem Tag darstellen.

Fremdwahrung

Der Jahresabschluss enthédlt auf fremde Wahrung lautende Sachverhalte, die in Euro
umgerechnet wurden. Auf fremde Wahrung lautende Vermdgensgegenstande und
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Verbindlichkeiten wurden zum Devisenkassamittelkurs am Abschlussstichtag umgerechnet.
Bei einer Restlaufzeit von mehr als einem Jahr wurden dabei das Realisationsprinzip (§ 252
Abs. 1 Nr. 4 Halbsatz 2 HGB) und das Anschaffungskostenprinzip (§ 253 Abs. 1 S. 1 HGB)

beachtet.
lll. Erlauterungen zur Bilanz

A. Anlagevermdégen

Zur Entwicklung des Anlagevermogens 2019 einschlieBlich der kumulierten Abschreibungen
wird auf den Anlagenspiegel (Anlage 3/1) verwiesen.

Die Nutzungsdauern fir Betriebs- und Geschéaftsausstattung betragen zwischen drei und
dreiundzwanzig (fir Tresor) Jahre.

B. Finanzanlagen - Angaben zu verbundenen Unternehmen

Die Anteile an verbundenen Unternehmen weisen hundertprozentige dauerhafte
Beteiligungen an folgenden Firmen aus:

1. SHF Japan Kabushikigaisha, Yatsuka Building, 4th floor, 1-3-8 Higashiazabu, Minato-ku,
Tokyo 106-0044, Japan

SHF Japan Kabushikigaisha in JPY in EUR

Eigenkapital 20.096.720 164.808
Umsatzerldse 166.598.769 1.366.236
Jahresergebnis (4.112.882) (33.729)

Der Umrechnungskurs zum Stichtag betrug 121,94 JPY/EUR.

2. SHF North America Inc., c/o Miles & Stockbridge P.C., 100 Light Street, Baltimore,
Maryland 21202, USA

SHF North America, Inc. in USD in EUR

Eigenkapital 152.234 135.512
Umsatzerldse 1.887.381 1.680.061
Jahresergebnis (19.160) (17.055)

Der Umrechnungskurs zum Stichtag betrug 1,1234 USD/EUR.

Beide Beteiligungen sind im Geschaftsjahr 2001 gegrindete Vertriebs-Tochterunternehmen.

Bei den Forderungen gegen verbundene Unternehmen handelt es sich um Forderungen aus
Lieferungen und Leistungen mit einer Restlaufzeit bis zu einem Jahr.

Mit der Feststellung der Jahresabschlisse 2018 beider Tochterunternehmen wurden in 2019
keine Ausschittungen beschlossen.
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C. Rechnungsabgrenzungsposten

Aktiv abgegrenzt sind im Wesentlichen im Voraus entrichtete Sach-, Transport- und D&O-
Versicherungspramien, Jahreszahlungen fir Wartungs- und Supportvertrage, Mitglieds-
beitrdge, Kosten fir Abonnements sowie Anzahlungen fir im 1. Quartal 2020 ursprunglich
geplante Messeaktivitaten in USA.

Einnahmen aus Garantieverlangerungen und aus Kalibrier- und Serviceleistungen sind im
passiven Rechnungsabgrenzungsposten ausgewiesen. Diese Einnahmen werden Uber die
verbleibende Restlaufzeit anteilig aufgeldst.

D. Eigenkapital

Grundkapital

Das Grundkapital betragt EUR 4.563.300,00 und ist in 4.563.300 Inhaberstlickaktien mit
einem rechnerischen Wert von EUR 1,00 eingeteilt.

Genehmigtes Kapital

In der Hauptversammlung vom 30. Mai2018 wurde das genehmigte Kapital 2013/l
aufgehoben und das genehmigte Kapital 2018/l geschaffen. Der Vorstand wurde durch
Beschluss der Hauptversammlung erméchtigt, das Grundkapital mit Zustimmung des
Aufsichtsrats bis zum 29. Mai 2023 einmalig oder mehrmals um bis zu insgesamt
EUR 2.281.650,00 gegen Bar- und/oder Sacheinlagen durch Ausgabe von bis zu 2.281.650
neuen, auf den Inhaber lautenden Stlickaktien zu erhéhen.

Der Vorstand wurde durch Beschluss der Hauptversammlung vom 04. Juni 2019 bis zum
31. Mai 2024 erméchtigt, mit Zustimmung des Aufsichtsrats eigene Aktien der Gesellschaft,
die insgesamt einen Anteil von 10 % des bei Erteilung dieser Ermé&chtigung oder - falls
dieser Wert geringer ist - des zum Zeitpunkt der Austibung der Erméachtigung bestehenden
Grundkapitals der Gesellschaft nicht Gbersteigen dirfen, zu erwerben.

Die Erméachtigung kann unmittelbar durch die Gesellschaft oder durch von der Gesellschaft
beauftragte Dritte, ganz oder teilweise, einmal oder mehrmals im Rahmen der vorgenannten
Beschrankung ausgelbt werden.

Der Vorstand wurde ermachtigt, die eigenen Aktien mit der Zustimmung des Aufsichtsrats
ohne weiteren Hauptversammlungsbeschluss einzuziehen oder im Interesse der
Gesellschaft unter Ausschluss des Bezugsrechts der Aktionare als (Teil-)Gegenleistung an
Dritte im Rahmen von Unternehmenszusammenschlissen oder zum Erwerb von
Unternehmen oder Unternehmensteilen, von Beteiligungen an Unternehmen oder von
sonstigen Vermdgensgegenstanden zu verwenden.

Ergebnisverwendung 2018

Die von der Hauptversammlung am 04. Juni 2019 beschlossene Dividendenausschittung fur
das Geschaftsjahr 2018 in Héhe von EUR 0,65 pro Aktie mit einem Gesamtwert in Héhe von
TEUR 2.966 wurde an die Aktionare vorgenommen. Die Ausschittung der Dividende durch
das Bankhaus Gebrider Martin war am 07. Juni 2019 abgeschlossen.

Ergebnisverwendung 2019

Der Jahresuberschuss des Berichtsjahres in Hohe von TEUR 711 wird vorgetragen und als
Bilanzgewinn in Hbéhe von TEUR 711 ausgewiesen. Uber die Verwendung des
Bilanzgewinns beschliet die Hauptversammlung. Wegen der aktuell angeordneten
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Versammlungsbeschrankungen wurden per Gesetz u.a. die Fristen fir die Durchfiihrung der
Hauptversammlung verlédngert, so dass SHF nicht mit einer Einberufung der Haupt-
versammlung vor dem Ende des dritten Quartals 2020 rechnet.

Kapitalriicklage

Die Kapitalriicklage betragt unverandert zum Vorjahr TEUR 415.
Gewinnriicklagen

1. Gesetzliche Rucklage

Die gesetzliche Riicklage betragt unverandert zum Vorjahr TEUR 41.

2. Andere Gewinnrilicklagen

Die innerhalb der anderen Gewinnrlicklagen ausgewiesene Wertaufholungsriicklage besteht
unverandert zum Vorjahr in Héhe von TEUR 450. Dariber hinaus sind weitere andere
Gewinnricklagen in Héhe von TEUR 618 ausgewiesen.

Die anderen Gewinnriicklagen bleiben im Berichtsjahr unverandert:

Andere Gewinnriicklagen 2019 2018
EUR EUR

(a) Wertaufholungsricklage 450.000 450.000

(b) andere Gewinnrlicklagen 617.558 2.012.917

Stand 01.01. (a) + (b) 1.067.558 2.462.917

Entnahme aus anderen

Gewinnricklagen zur Ausschiittung 0 (1.395.359)

Einstellung/Entnahme in die anderen
Gewinnrtcklagen aus laufendem
Jahresergebnis 0 0

Stand 31.12. 1.067.558 1.067.558

Bilanzgewinn und Angaben nach § 158 Abs. 1 AktG

2019 2018
EUR EUR
Jahresuberschuss 711.394 1.570.786
Einstellung in anderen
Gewinnricklagen 0 0
Entnahmen aus anderen
Gewinnricklagen 0 1.395.359
Bilanzgewinn 711.394 2.966.145
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E. Rickstellungen

Die Aufgliederung und Entwicklung der sonstigen Ruckstellungen ist aus der Anlage 3/2
ersichtlich. Personalriickstellungen wurden fir Verpflichtungen aus Urlaub, Uberstunden,
Weihnachtsgeld, Provisionen, Tantiemen, Jubilden und Beitrdgen zur Berufsgenossenschaft
gebildet.

F. Sonstige finanzielle Verpflichtungen

Der von der Gesellschaft ab dem 1. September 2001 geschlossene Mietvertrag zur
Anmietung von Produktions- und Lagerrdumen hat eine Laufzeit bis zum 31. August 2021.
Der Entwurf eines Mietvertrages des Vermieters zur Verlangerung des Mietverhaltnisses um
finf Jahre liegt bereits vor und wird derzeit geprift. Die Konditionen wurden im Vorfeld
zwischen SHF und dem Vermieter abgestimmt. Dartber hinaus wurden PKW-Stellplatze
ohne feste Laufzeit mit einmonatiger Kiindigungsfrist angemietet. Die Mietbelastung betragt
insgesamt ca. TEUR 247 p.a.

Fir die Dienstwagen der Mitarbeiter existieren Kfz-Leasingvertrage, die unterschiedliche
Vertragslaufzeiten haben. Bis Ende der festen Vertragslaufzeiten belaufen sich die Leasing-
raten auf insgesamt TEUR 47.

Zum Bilanzstichtag besteht ein Bestellobligo flr Investitionen in das Anlagevermégen in
Hohe von TEUR 497.

IV. Angaben zur Gewinn- und Verlustrechnung

Die Umsatzerlése der SHF AG entwickelten sich im Jahresvergleich wie folgt:

2019 2018 Veranderung

TEUR TEUR TEUR %
Umsatz Produkte 7.573 8.915 (1.342) (15,05)
Umsatz Dienstleistung 199 219 (20)  (9,13)
Umsatzerldse gesamt 7.772 9.134 (1.362) (14,91)

Im Berichtsjahr ist Umsatz aus Dienstleistungen von insgesamt TEUR 199 (davon aus
Management Fee von verbundenen Unternehmen in H6he von TEUR 100, aus Aufwands-
zuschlissen in H6he von TEUR 20 und aus sonstigen Dienstleistungen in Hbhe von
TEUR 79) enthalten.

Unter den sonstigen betrieblichen Ertrdgen sind im Wesentlichen Ertrdge aus Wahrungs-
kursumrechnungen in Hohe von TEUR 53 (davon Umrechnungsdifferenzen aus Banksalden
TEUR 44), Ertrage aus sonstigen Sachbezigen in Héhe von TEUR 25 und aus Ertragen aus
der Auflésung von Ruickstellungen in H6he von TEUR 17 enthalten.

Sonstige betriebliche Aufwendungen beinhalten im Wesentlichen Raumkosten inkl.
Nebenkosten in Hohe von TEUR 347, Werbe- und Reisekosten in Héhe von TEUR 192,
Kosten der Warenabgabe in Héhe von TEUR 98, Lizenzen, Beitrdge und Abgaben in H6he
von TEUR 80, Versicherungen in Hdhe von TEUR 53, Fahrzeugkosten in H&he von
TEUR 37, Abschluss- und Prifungskosten in Héhe von TEUR 36 sowie Reparaturen,
Instandhaltungen und Kalibrierungen in Héhe von TEUR 34.

Steuern vom Einkommen und vom Ertrag werden im Berichtsjahr mit TEUR 315 angesetzt.
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Saldiert ergeben sich fir Vorjahre Steuererstattungen in Héhe von TEUR 3
Der Jahresiberschuss fir das Geschéftsjahr 2019 betrdgt TEUR 711.

V. Sonstige Angaben

A. Wahrungsabsicherungsgeschafte

Es bestehen keine Wé&hrungssicherungsgeschafte zum Bilanzstichtag.

B. Arbeithehmer

Im Geschaftsjahr 2019 waren durchschnittlich 51 Arbeitnehmer (ohne Vorstand) beschaftigt.

C. Gesellschaftsorgane
Organe der Gesellschaft sind:
die Hauptversammlung,
der Vorstand und
der Aufsichtsrat.
Vorstand: Herr Dr.-Ing. (Physik) Frank Hieronymi
Herr Dr.-Ing. (Elektrotechnik) Lars Klapproth

Die Gesamtbezliige des Vorstands betragen im Berichtsjahr TEUR 521. Die Vorstands-
vertrage sind im Berichtsjahr um weitere funf Jahre verlangert und laufen bis zum
30. September 2024.

Aufsichtsrat: Herr Prof. Dr. Walter L. Rust
(Vorsitzender), Rechtsanwalt und Notar
bei Mock-Partnerschaft von Rechtsanwélten mbB

Herr Manfred Pl6tz
(stellvertretender Vorsitzender), Kaufmann

Herr Dipl.-Ing. Andreas Martin
Softwareentwickler

Im Berichtsjahr wurden insgesamt TEUR 89 Aufsichtsratsvergitung an die Mitglieder des
Aufsichtsrats gezahlt. Zum Bilanzstichtag wurden TEUR 56 aufwandswirksam berticksichtigt.

D. Nachtragsbericht

Die in Folge der weltweiten COVID-19-Pandemie eingetretenen wirtschaftlichen Einschrén-
kungen werden sich nachteilig auf die Vermdgens-, Finanz- und Ertragslage der Gesellschaft
auswirken, ohne dass aktuell konkrete Einschatzungen zum Ausmal3 gemacht werden
kdénnen.

Zwar konnte im ersten Quartal der Umsatz und das EBIT aus der Budgetplanung fur 2020
realisiert werden (bei einer Umsatzannahme von TEUR 7.500 fir das Geschaftsjahr 2020),
jedoch sind die monatlichen Auftragseingéange sehr volatil und lagen wesentlich unter den
Planannahmen. Auffallig ist zudem, dass aktuell Uberwiegend Verstarker, passive
Komponenten und Module bestellt werden. Dies liegt im Wesentlichen an der derzeit
fehlenden Médglichkeit, die fir die Messgeratebeschaffungen notwendigen Vorfilhrungen
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beim Kunden durchfihren zu kénnen. In China planen unsere Vertriebspartner, erste
Kundenvorfihrungen noch im Mai aufzunehmen. Mit einem Einschwenken der Auftrags-
eingange in den Bereich der Planannahmen ist in den kommenden Monaten wegen der
fortwahrenden weltweiten Auswirkungen der COVID-19-Pandemie nicht zu rechnen, weshalb
die Budgetplanung mit hoher Wahrscheinlichkeit deutlich unterschritten wird.

Berlin, den 13. Mai 2020
SHF Communication Technologies AG

Der Vorstand
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BERICHT DES AUFSICHTSRATES

uber das Geschaftsjahr vom 01. Januar bis 31. Dezember 2019

Der Aufsichtsrat hat sich wahrend des Geschéftsjahres durch schriftliche und mindliche
Berichte regelmaBig tber den Gang der Geschéfte und die Ertragslage des Unternehmens
unterrichten lassen. DarUber hinaus stand der Vorsitzende des Aufsichtsrates im standigen
Kontakt mit den Mitgliedern des Vorstandes. Dabei wurden Fragen der Unternehmens-
strategie und wichtige Vorfalle besprochen.

Der Aufsichtsrat hat die Geschéftsfihrung laufend Uberwacht. In 4 Sitzungen wurden alle
Geschaftsvorfélle und anstehenden Entscheidungen, die nach Gesetz und der Satzung der
Zustimmung des Aufsichtsrates beddrfen, ausfihrlich behandelt. An diesen Sitzungen haben
samtliche Mitglieder des Aufsichtsrates teilgenommen.

SchwerpunktmaBig wurde in den Sitzungen des Aufsichtsrates kontinuierlich die Entwicklung
der Geschéftsbereiche erfrtert, insbesondere im Hinblick auf den Stand der Technologie,
sowie die Marketing- und Vertriebsbemihungen und die damit verbundenen Personalfragen.
Strategische Fragen wurden mehrfach intensiv erdrtert. Hierzu gehérte der Stand der
Entwicklung im Bereich der Systemkomponenten fir 40 und 100 GBit/s
Dateniibertragungssysteme, Laborverstarker und Bit-Error-Rate-Testplattformen, die
Entwicklung der Wettbewerbssituation und die Margenentwicklung. Der Aufsichtsrat wird
monatlich Uber die Entwicklung des Unternehmens unterrichtet, sowohl im Hinblick auf
Planabweichungen, als auch im Hinblick auf die jeweils erwartete kinftige Entwicklung in
den betreffenden Segmenten. Die Entwicklung und die Unternehmensplanung waren jeweils
quartalsméaBig Gegenstand der Erdrterung von Vorstand und Aufsichtsrat. Dabei wurden
auch Fragen der Unternehmensstrategie, Diversifikations-Aktivitdten, Geschéaftsentwicklung,
Compliance und Risikomanagement sowie wichtige Vorfalle des Unternehmens besprochen.
Im Zusammenhang mit der Aufstellung des Jahresabschlusses wurden insbesondere
konkrete Wertansatze im Einzelnen besprochen.

Die Umsatze liegen mit 7,77 Mio. EUR deutlich unter Vorjahresniveau (9,13 Mio. EUR). Das
Jahresergebnis liegt mit ca. 0,71 Mio. EUR unter dem Vorjahresergebnis (ca. 1,57 Mio.
EUR). Die Gesellschaft verfigt nach wie vor Uber eine sehr gute Eigenkapitalquote sowie
Uber ein Guthaben in Héhe von ca. 4,3 Mio. EUR.

Wegen der COVID-19-Pandemie gibt der Vorstand keine Prognose fir 2020 ab.

Vorstand und Aufsichtsrat werden in gesonderter Beschlussfassung einen Vorschlag fir die
Gewinnverwendung beschlieBen.

Der vom Vorstand aufgestellte Jahresabschluss zum 31.12.2019 und der Lagebericht tber
das Geschéftsjahr 2019 als auch die Buchfihrung wurden durch die von der
Hauptversammlung  zum  Abschlussprifer  gewahlte  UHY  Deutschland  AG
Wirtschaftsprifungsgesellschaft, Berlin geprift und mit dem uneingeschrankten
Bestatigungsvermerk versehen.

Der Aufsichtsrat hat den Jahresabschluss und den Lagebericht des Vorstands ebenfalls
sorgfaltig geprift. Der Abschlussprifer hat an der Beratung des Jahresabschlusses am
27. Mai 2020 teilgenommen und fir erganzende Auskinfte zur Verfligung gestanden.

Die zu prifenden Unterlagen und die Prifungsberichte des Abschlussprifers wurden jedem
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Aufsichtsratsmitglied mit der Einladung zur Bilanzsitzung ausgehéndigt.

Die Berichte des Abschlussprifers haben wir zustimmend zur Kenntnis genommen. Das
abschlieBende Ergebnis unserer eigenen Prifung entspricht vollstandig dem Ergebnis der
Abschlussprifung. Der Aufsichtsrat sieht keinen Anlass, Einwendungen zu erheben.

Der Aufsichtsrat hat den vom Vorstand aufgestellten Jahresabschluss in der Sitzung vom
27. Mai 2020 gebilligt. Der Jahresabschluss ist damit festgestellt.

Der Aufsichtsrat dankt dem Vorstand und Mitarbeitern der Gesellschaft fir die in 2019
geleistete Arbeit.

Berlin, den 27. Mai 2020

Der Aufsichtsrat

! [}

for -

Prof. Dr. Rust

Vorsitzender des Aufsichtsrates
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Der nachfolgende Bestatigungsvermerk bezieht sich auf den vollstandigen Jahresabschluss und Lagebericht. Bei
der Offenlegung des Jahresabschlusses wurde von den gréBenabhéngigen Erleichterungen nach § 327 HGB
Gebrauch gemacht.

BESTATIGUNGSVERMERK DES UNABHANGIGEN ABSCHLUSSPRUFERS

,An die SHF Communication Technologies AG
Prifungsurteile

Wir haben den Jahresabschluss der SHF Communication Technologies AG — bestehend
aus der Bilanz zum 31. Dezember 2019 und der Gewinn- und Verlustrechnung fiir das
Geschéftsjahr vom 1. Januar 2019 bis zum 31. Dezember 2019 sowie dem An-hang,
einschlieBlich der Darstellung der Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden — gepriift.
Dariiber hinaus haben wir den Lagebericht der SHF Communication Technologies AG fir
das Geschéftsjahr vom 1. Januar 2019 bis zum 31. Dezember 2019 geprift.

Nach unserer Beurteilung aufgrund der bei der Priifung gewonnenen Erkenntnisse

* entspricht der beigefligte Jahresabschluss in allen wesentlichen Belangen den
deutschen, flr Kapitalgesellschaften geltenden handelsrechtlichen Vorschriften und
vermittelt unter Beachtung der deutschen Grundsétze ordnungsméBiger Buchfihrung
ein den tatsdchlichen Verhéltnissen entsprechendes Bild der Vermégens- und
Finanzlage der Gesellschaft zum 31. Dezember 2019 sowie ihrer Ertragslage vom
1. Januar 2019 bis zum 31. Dezember 2019 und

» vermittelt der beigefiigte Lagebericht insgesamt ein zutreffendes Bild von der Lage der
Gesellschaft. In allen wesentlichen Belangen steht dieser Lagebericht in Einklang mit
dem Jahresabschluss, entspricht den deutschen gesetzlichen Vorschriften und stellt die
Chancen und Risiken der zuklinftigen Entwicklung zutreffend dar.

GemdB §322 Abs.3 Satz1 HGB erkldren wir, dass unsere Prifung zu keinen
Einwendungen gegen die OrdnungsméBigkeit des Jahresabschlusses und des
Lageberichts gefihrt hat.

Grundlage fiir die Priifungsurteile

Wir haben unsere Priifung des Jahresabschlusses und des Lageberichts in
Ubereinstimmung mit § 317 HGB unter Beachtung der vom Institut der Wirtschaftspriifer
(IDW) festgestellten deutschen Grundsétze ordnungsméBiger Abschlusspriifung
durchgefiihrt. Unsere Verantwortung nach diesen Vorschriften und Grundsétzen ist im
Abschnitt ,Verantwortung des Abschlussprtifers fir die Prifung des Jahresabschlusses und
des Lageberichts” unseres Bestétigungsvermerks weitergehend beschrieben.

Wir sind von dem Unternehmen unabhdngig in Ubereinstimmung mit den deutschen
handelsrechtlichen und berufsrechtlichen Vorschriften und haben unsere sonstigen
deutschen Berufspflichten in Ubereinstimmung mit diesen Anforderungen erfillt. Wir sind
der Auffassung, dass die von uns erlangten Priifungsnachweise ausreichend und geeignet
sind, um als Grundlage fiir unsere Prifungsurteile zum Jahresabschluss und zum
Lagebericht zu dienen.

Verantwortung der gesetzlichen Vertreter und des Aufsichtsrats fiir den
Jahresabschluss und den Lagebericht

Die gesetzlichen Vertreter sind verantwortlich fir die Aufstellung des Jahresabschlusses,
der den deutschen, fir Kapitalgesellschaften geltenden handelsrechtlichen Vorschriften in
allen wesentlichen Belangen entspricht, und dafir, dass der Jahresabschluss unter
Beachtung der deutschen Grundsétze ordnungsméfBiger Buchfihrung ein den tatsdchlichen
Verhéltnissen entsprechendes Bild der Vermdégens-, Finanz- und Ertragslage der
Gesellschaft vermittelt. Ferner sind die gesetzlichen Vertreter verantwortlich fiir die internen
Kontrollen, die sie in Ubereinstimmung mit den deutschen Grundsétzen ordnungsmaniger
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Buchfihrung als notwendig bestimmt haben, um die Aufstellung eines Jahresabschlusses
zu ermdglichen, der frei von wesentlichen — beabsichtigten oder unbeabsichtigten —

falschen Darstellungen ist.

W

Bei der Aufstellung des Jahresabschlusses sind die gesetzlichen Vertreter dafir
verantwortlich, die Fahigkeit der Gesellschaft zur Fortfihrung der Unternehmenstétigkeit zu
beurteilen. Des Weiteren haben sie die Verantwortung, Sachverhalte in Zusammenhang mit
der Fortfihrung der Unternehmenstétigkeit, sofern einschldgig, anzugeben. Dariiber hinaus
sind sie dafiir verantwortlich, auf der Grundlage des Rechnungslegungsgrundsatzes der
Fortfihrung der Unternehmenstétigkeit zu bilanzieren, sofern dem nicht tatsdchliche oder
rechtliche Gegebenheiten entgegenstehen.

AuBerdem sind die gesetzlichen Vertreter verantwortlich fir die Aufstellung des
Lageberichts, der insgesamt ein zutreffendes Bild von der Lage der Gesellschaft vermittelt
sowie in allen wesentlichen Belangen mit dem Jahresabschluss in Einklang steht, den
deutschen gesetzlichen Vorschriften entspricht und die Chancen und Risiken der
zukdnftigen Entwicklung zutreffend darstellt.

Ferner sind die gesetzlichen Vertreter verantwortlich fir die Vorkehrungen und MalBnahmen
(Systeme), die sie als notwendig erachtet haben, um die Aufstellung eines Lageberichts in
Ubereinstimmung mit den anzuwendenden deutschen gesetzlichen Vorschriften zu
ermdglichen, und um ausreichende geeignete Nachweise fir die Aussagen im Lagebericht
erbringen zu kénnen.

Der Aufsichtsrat ist verantwortlich fiir die Uberwachung des Rechnungslegungsprozesses
der Gesellschaft zur Aufstellung des Jahresabschlusses und des Lageberichts.

Verantwortung des Abschlusspriifers fiir die Priifung des Jahresabschlusses und
des Lageberichts

Unsere Zielsetzung ist, hinreichende Sicherheit dariibber zu erlangen, ob der
Jahresabschluss als Ganzes frei von wesentlichen — beabsichtigten oder unbeabsichtigten
— falschen Darstellungen ist, und ob der Lagebericht insgesamt ein zutreffendes Bild von
der Lage der Gesellschaft vermittelt sowie in allen wesentlichen Belangen mit dem
Jahresabschluss sowie mit den bei der Prifung gewonnenen Erkenntnissen in Einklang
steht, den deutschen gesetzlichen Vorschriften entspricht und die Chancen und Risiken der
zukdnftigen Entwicklung zutreffend darstellt, sowie einen Bestétigungsvermerk zu erteilen,
der unsere Prifungsurteile zum Jahresabschluss und zum Lagebericht beinhaltet.

Hinreichende Sicherheit ist ein hohes Mal3 an Sicherheit, aber keine Garantie dafir, dass
eine in Ubereinstimmung mit § 317 HGB unter Beachtung der vom Institut der
Wirtschaftsprifer  (IDW)  festgestellten deutschen  Grundsétze  ordnungsmaBiger
Abschlussprifung durchgefihrte Prifung eine wesentliche falsche Darstellung stets
aufdeckt. Falsche Darstellungen kénnen aus VerstéBen oder Unrichtigkeiten resultieren
und werden als wesentlich angesehen, wenn verniinftigerweise erwartet werden kénnte,
dass sie einzeln oder insgesamt die auf der Grundlage dieses Jahresabschlusses und
Lageberichts getroffenen wirtschaftlichen Entscheidungen von Adressaten beeinflussen.

Wéhrend der Prifung tben wir pflichtgeméBes Ermessen aus und bewahren eine Kritische
Grundhaltung.

Dartiber hinaus

» identifizieren und beurteilen wir die Risiken wesentlicher — beabsichtigter oder
unbeabsichtigter — falscher Darstellungen im Jahresabschluss und im Lagebericht,
planen und fihren Prifungshandlungen als Reaktion auf diese Risiken durch sowie
erlangen Priifungsnachweise, die ausreichend und geeignet sind, um als Grundlage fir
unsere Prifungsurteile zu dienen. Das Risiko, dass wesentliche falsche Darstellungen
nicht aufgedeckt werden, ist bei VerstéBen héher als bei Unrichtigkeiten, da VerstéBe
betrligerisches Zusammenwirken, Félschungen, beabsichtigte Unvollstdndigkeiten,
irrefihrende Darstellungen bzw. das AuBerkraftsetzen interner Kontrollen beinhalten
kénnen;
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» gewinnen wir ein Verstdndnis von dem fir die Prifung des Jahresabschlusses
relevanten internen Kontrollsystem und den fir die Prifung des Lageberichts relevanten
Vorkehrungen und MaBnahmen, um Prifungshandlungen zu planen, die unter den
gegebenen Umstdnden angemessen sind, jedoch nicht mit dem Ziel, ein Prifungsurteil
zur Wirksamkeit dieser Systeme der Gesellschaft abzugeben;

» beurteilen wir die Angemessenheit der von den gesetzlichen Vertretern angewandten
Rechnungslegungsmethoden sowie die Vertretbarkeit der von den gesetzlichen
Vertretern dargestellten geschétzten Werte und damit zusammenhéngenden Angaben;

» Ziehen wir Schlussfolgerungen (ber die Angemessenheit des von den gesetzlichen
Vertretern angewandten  Rechnungslegungsgrundsatzes der Fortfihrung der
Unternehmenstétigkeit sowie, auf der Grundlage der erlangten Priifungsnachweise, ob
eine wesentliche Unsicherheit im Zusammenhang mit Ereignissen oder Gegebenheiten
besteht, die bedeutsame Zweifel an der Fahigkeit der Gesellschaft zur Fortfiihrung der
Unternehmenstétigkeit aufwerfen kénnen. Falls wir zu dem Schluss kommen, dass eine
wesentliche Unsicherheit besteht, sind wir verpflichtet, im Bestatigungsvermerk auf die
dazugehdrigen Angaben im Jahresabschluss und im Lagebericht aufmerksam zu
machen oder, falls diese Angaben unangemessen sind, unser jeweiliges Prifungsurteil
zu modifizieren. Wir ziehen unsere Schlussfolgerungen auf der Grundlage der bis zum
Datum unseres Bestatigungsvermerks erlangten Prifungsnachweise. Zukdnftige
Ereignisse oder Gegebenheiten kénnen jedoch dazu fihren, dass die Gesellschaft ihre
Unternehmenstétigkeit nicht mehr fortfiihren kann;

» beurteilen wir die Gesamtdarstellung, den Aufbau und den Inhalt des Jahresabschlusses
einschlieBlich der Angaben sowie ob der Jahresabschluss die zugrunde liegenden
Geschéftsvorfélle und Ereignisse so darstellt, dass der Jahresabschluss unter
Beachtung der deutschen Grundsétze ordnungsméBiger Buchfihrung ein den
tatsdchlichen Verhéltnissen entsprechendes Bild der Vermégens-, Finanz- und
Ertragslage der Gesellschaft vermittelt;

beurteilen wir den Einklang des Lageberichts mit dem Jahresabschluss, seine
Gesetzesentsprechung und das von ihm vermittelte Bild von der Lage des
Unternehmens;

» fahren wir Prifungshandlungen zu den von den gesetzlichen Vertretern dargestellten
zukunftsorientierten Angaben im Lagebericht durch. Auf Basis ausreichender geeigneter
Prifungsnachweise vollziehen wir dabei insbesondere die den zukunftsorientierten
Angaben von den gesetzlichen Vertretern zugrunde gelegten bedeutsamen Annahmen
nach und beurteilen die sachgerechte Ableitung der zukunftsorientierten Angaben aus
diesen Annahmen. Ein eigenstindiges Prifungsurteil zu den zukunftsorientierten
Angaben sowie zu den zugrunde liegenden Annahmen geben wir nicht ab. Es besteht
ein erhebliches unvermeidbares Risiko, dass kinftige Ereignisse wesentlich von den
zukunftsorientierten Angaben abweichen.

Wir erértern mit den fiir die Uberwachung Verantwortlichen unter anderem den geplanten
Umfang und die Zeitplanung der Priifung sowie bedeutsame Priifungsfeststellungen,
einschlieBlich etwaiger Méngel im internen Kontrollsystem, die wir wéhrend unserer
Priifung feststellen.*

Berlin, den 14. Mai 2020 UHY Deutschland AG
Wirtschaftsprifungsgesellschaft

(Igor Stranz) (Dr. Ulla Peters)
Wirtschaftsprifer Wirtschaftspriferin
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SHF Communication Technologies AG
Wilhelm-von-Siemens-Str. 23 D

12277 Berlin — Germany

Phone: +49 30 772051-0
Fax: +49 30 7537239
E-Mail: invest@shf-communication.com
http://www.shf-communication.com
ISIN : DEO0OOAOKPMZ7

WKN : AOK PMZ
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