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Hauptversammlung 2024



“Ich kenne keinen Unternehmer, der ein Unternehmen gründet, 

um sich mit Buchhaltung, Finanzen oder Zahlungsverkehr zu 

beschäftigen.”

Realität ist, dass nur 10% aller Unternehmen einen CFO haben.



 -

 50

 100

 150

 200

 250

 300

 350

 400

 450

20
12

20
13

20
14

20
15

20
16

20
17

20
18

20
19

20
20

20
21

20
22

20
23

2012 Start Factoring für KMU

2014 Start Factoring für Freiberufler

2015 Einstieg in Einkaufsfinanzierung

2015 Einstieg in Leasing

2016 Ergänzung Inkasso

2017 Small Ticket Finetrading (e-com)

2018 Börsenlisting m:access

2019 Umfirmierung in aifinyo

2020 Übernahme von Decimo & Pagido

2021 Liquiditätsplanung & 

Zahlungsdienstleistungslizenz 

2022 Übernahme Fundflow, Billomat    

 Einstieg cloudbasiertes Billing

aifinyo auf einen Blick

MeilensteineTransaktionsvolumen in Mio. 
EURB2B Ökosystem 

Damit Unternehmer:innen sich auf 
ihr Geschäftswachstum fokussieren 

können, unterstützen wir bei 
Management, Finanzierung und 

Bezahlung von Rechnungen.

Herausragende, langjährige 
Wachstumshistorie

11y cagr 34%



Mission

„Wir ermöglichen Unternehmer:innen, sich auf 
ihr Geschäft zu konzentrieren und erfolgreicher 

zu sein, indem wir sie mit schnellen, 
reibungslosen und intelligenten 
Finanzlösungen unterstützen.”



• Eine Lösung für eine übergreifende Herausforderung

• Weniger Systeme / SaaS Lösungen / Schnittstellen

• Höhere Zeiteffizienz, einfacher zu benutzen

• Nahtlose Übergänge zu naheliegenden Aufgaben

Kunden Perspektive

• Mehr Kundenkontakte & customer lifetime

• Mehr Daten für bessere und neue Kundenlösungen

• Möglichkeit intelligente neue Lösungen zu erschaffen

• Einzigartiges Produktportfolio schafft Eintrittsbarrieren

aifinyo Perspektive

Großartige Bundling Beispiele

• Microsoft Office + Microsoft Teams

• Thermomix

• Smartphone 

Vorteile von Bundling

Smart Bundling
hat die Kraft einzigartige neue 
Kundenlösungen zu erschaffen



Roadmap zum führenden Ökosystem in Smart 
Billment 

smart 
finance

smart 
processing

smart 
payment

• Alternative Finanzierung vom Wareneinkauf und -lager, 
über Produktion und Logistik bis zu Forderungen ggü. 
Kunden 

• Einkaufsfinanzierung, Leasing und Factoring

• Relevante Tools zur Erstellung, Prozessierung & Einzug 
von Rechnungen, inkl. Informationen & Hinweisen

• Cloud basierte Rechnungserstellung, Mahnwesen, 
Zahlungseinzug, Liquiditätsplanung, Kundendaten etc.

• Integrierte Zahlungslösungen
• Integration von Kontoinformationen und 

Zahlungsmöglichkeiten im Kundenportal
• Einstieg Auslandsüberweisungen

Heute

Smartes Bundling          
von  Abrechnung, 
Finanzierung and 
Zahlung wird den 

aktuellen Status Quo des 
Marktes in Frage stellen



“aifinyo erzielte seit Gründung 

profitables, außergewöhnlich hohes Wachstum, 

welches kurzfristig durch Corona belastet war.” 



Jahreszahlen 2023 aifinyo AG Bilanz



Jahreszahlen 2023 aifinyo AG GuV



Jahreszahlen 2023 Konzern Bilanz



Jahreszahlen 2023 
Konzern GuV

• Rohertrag 2022: 13,3 Mio. EUR

• Rohertrag 2023: 14,0 Mio. EUR

Gesamtleistung

% Warenaufwand (Finetrading und Leasing) 

% Abschreibungen (Leasingvermögen)

= Rohertrag



“aifinyo ist als B2B FinTech hervorragend in einem Markt 

positioniert, der aufgrund seiner aktuellen Veränderungsdynamik 

langfristige Wachstumschancen verspricht.” 



Hintergründe Delisting - Thesen

• „News machen Aktienkurse, Aktienkurse machen aber auch News“ - Der immer weiter 

sinkende Kurs bedrohte Reputation und Moral

• Ein Ende schien nicht in Sicht, es scheint als ob „Anleger“ nur noch ETF kaufen und 

„Zocker“ nur noch Bitcoin. Small Caps machen gefühlt nur noch Investoren, die noch den 

Platow Brief kennen.

• Es gab deutliche Anzeichen, dass diverse Bestandsinvestoren erhebliche Aktienpakete 

ungeachtet des Kurses und der Liquidität auf den Markt bringen werden.

• Ein niedriger, illiquider Kurs bringt erheblich mehr Nachteile als Vorteile. 



3 –Jahres Entwicklung

• Dax + 24%
• SDAX - 10%
• MDAX - 18%
• Bit Global Fintech Leadears - 20%
• Börse München All Shares Index - 60%
• aifinyo - 70%  



Liquidität – in Stücken + EUR
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 daily volume • Die Zahl der gehandelten Stücke war ab März 2022 rückläufig

• Vom 20 Tages Durchschnitt 2.500 im peak kamen wir auf ca. 

350 Stücke am Tag runter

• Geringe Liquidität war bereits im peak Hauptproblem, um 

größere Investoren zum Kauf motivieren

• Das Problem nam folglich weiter zu

• In EUR ist das Problem noch größer, da zu weniger 

gehandelten Stücken noch ein geringerer Kurs kommt

• In „guten“ Zeiten wurden Aktien für 20-40 TEUR an den 

Börsen pro Tag gehandelt

• Vor Delisting lag der Durchschnitt bei 3,5 TEUR pro Tag

• Die Daten sind eher noch zu positiv, da hier alle Börsen 

addiert wurden, häufig aber z.B. Über Tradegate gekauft und 

über Xetra verkauft wird und das Volumen hier vermutlich 

im Schnitt um 50% zu hoch dargestellt ist.
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„Change is not a threat it‘s an opportunity!“



In Deutschland noch Vision, im EU-Ausland Realität

Frankreich: qonto
~400K Kunden

UK: tide 
~500K Kunden



Roadmap für Wachstum

brand 
opportunity

Ausbau payment
business

Ausbau processing 
business

buy and build
+ teaming

Aufbau des führenden B2B-
Ökosystems für die Bereiche 

Abrechnung, Finanzierung und 
Bezahlung von Rechnungen für 

Wachstumsunternehmen



Diese Präsentation enthält zukunftsgerichtete Aussagen. Zukunftsgerichtete Aussagen sind Aussagen, die weder Tatsachen noch eine 
Beschreibung vergangener Ereignisse darstellen; sie umfassen Aussagen, die sich auf unsere Annahmen und Erwartungen beziehen. 
Jede Aussage in dieser Präsentation, die unsere Absichten, Annahmen, Erwartungen oder Prognosen sowie die zugrunde liegenden 
Annahmen wiedergibt, ist eine zukunftsgerichtete Aussage. Diese Aussagen beruhen auf Planungen, Schätzungen und Prognosen, die 
dem Vorstand der aifinyo AG derzeit zur Verfügung stehen. Zukunftsgerichtete Aussagen beziehen sich demnach ausschließlich auf 
Planungsdaten, Schätzungen und Prognosen zu dem Zeitpunkt, zu dem sie gemacht werden. 

Wir übernehmen keine Verpflichtung, solche Aussagen fortzuentwickeln oder zu modifizieren, falls neue Informationen verfügbar 
werden oder zukünftige Ereignisse eintreten. Zukunftsgerichtete Aussagen sind naturgemäß mit Risiken und Unsicherheitsfaktoren 
behaftet. Eine Vielzahl von Schlüsselfaktoren kann dazu beitragen, dass die tatsächlichen Ereignisse ganz erheblich von den 
zukunftsgerichteten Aussagen abweichen. Zu diesen Faktoren gehören die Verfassung der Finanzmärkte und die regionalen 
Schwerpunkte unserer Investitionstätigkeit.

Disclaimer



aifinyo AG
Friedrichstraße 94

10117 Berlin
 

 
E-Mail: ir@aifinyo.de
Web: www.aifinyo.de 

Kontakt
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